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Olivo: exportación, 
promoción consumo 
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Logística local y de 
exportación

Sector Textil e 
Indumentaria
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– Cadena de maíz y 
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METAS
SECTORES 

PRODUCTIVOS 
DINÁMICOS

2016-2019.

PORCINO: Lograr 10 clúster de 
1.000 madres que aseguren cada 

uno el consumo de 700/1.000 
hectáreas de maíz y otro tanto de 
soja. Fortalecemos la cadena de 

valor del maíz y soja. Maíz 19.000 
has., soja 25.930 has. 

.

UVA: Redujo su producción de 65 
millones de kilos a 8 millones en el 2011. 
Hoy ya está en  15 millones. El objetivo es 

el  agregado de valor local. Estamos 
ejecutando 3 proyectos del PCNG. 
Tenemos un acuerdo tecnológico y 

comercial con FECOVITA

.

BOVINO :Lograr el 

autoabastecimiento. En el 2011 
producíamos el 8% del consumo, hoy 
alrededor del 20%. Implica:  producir  

125.000 animales adicionales por 
año, Pasar de ganadería de cría a 

ciclo completo, triplicar la cantidad  
de terneros y novillitos

OLIVO:Buscamos consolidarlo. Es 
el mayor empleador privado de la 

Provincia. Desde la crisis del 2008 se 
abandonaron 6.000 has. Para darle 

sustentabilidad favorecemos la 
actividad complementaria de cría y 

recría bovina.

LOGÍSTICA Para reducir los 
costos de consolidación, manejo y 
resguardo de cargas proyectamos 
dos plantas logísticas en SFVC y 
Recreo. Sería conveniente que 

fueran depósito fiscal

TEXTIL: Consolidar el 
sector textil en el parque 
Industrial del Pantanillo. 
Agregar la producción de 
hilado y  tejido con lana 

de camélido 

BALANCEADOS : El 

objetivo es el  consumo regional 
para el sector bovino y porcino y 

además para la exportación a 
Chile vía el Paso San Francisco

NOGAL: Facilitar la 
inversión  privada en 1.000 
hectáreas de nogales  (500 
/ 1000 productores) en 20 
localidades para producir 
5.500 TN año generando 

2.600 puestos trabajo
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