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1- Organizacion de los talleres de Capacitacion para la Produccion:

Seleccién de capacitadores, adquisicion y distribucion de insumos, supervision
de actividades:

Tal como se tenia previsto se llevaron a cabo los talleres de Capacitacion para
la Produccién, de acuerdo con lo programado que establecia el desarrollo por
taller de clases quincenales durante 9 meses, con una duracién de 3 horas por
clases, lo que implicaba una carga de 18 clases por grupo, 36 por capacitador.
Diversas dificultades al inicio, incluyendo el cambio de uno de los profesores,
determinaron que el cronograma previsto tuviera que sufrir modificaciones. No
obstante el objetivo de completar 18 clases por grupo se cumplimentd
ampliamente, y en algunos casos incluso, dado el interés de los participantes
lo capacitadores accedieron a llevar a cabo clases adicionales. Se detalla en
cada uno de los informes sectoriales el desarrollo de las mismas por parte de
las artesanas capacitadoras. En los mismos horarios, 0 en sesiones
adicionales, intervinieron los especialistas en disefio y en promocion social.
Tales informes se incluyen en anexos diferentes. El taller de Cesteria
Ecologica a cargo de la capacitadora Mercedes Lilean Diaz (Anexo I), dio
inicio a las clases formales con el grupo de la Escuela N° 871, el 30/03 y a la
fecha de cierre del presente informe se han completado 18 clases; con el
grupo de Nueva Esperanza se dio inicio el 31/03 y a la fecha completé 18
clases. Si bien en ambos talleres ya se procedio al cierre de los mismos, con
la entrega de diplomas, la capacitadora continda asistiendo en el seguimiento
de la produccion, supervision y entrega de productos por parte de las
participantes, asi como la asistencia desde la Fundacién para eventos de fin
de afio en los que esperan participar para la venta en forma directa de sus
artesanias. La Cont. Alicia Freaza concurri6 los dias 14 de junio (B°
Esperanza) y el 15 de junio (Escuela N° 871) para la presentacion de la Lic.
Antonia Husulak. En el caso de los talleres de Telar de Peine a cargo de la
capacitadora Margarita Veron (Anexo Il) por la demora inicial se pactaron
algunas clases semanales a fin de recuperar. El grupo del Barrio Cruz del Sur
tuvo inicio a las clases formales el 17/05 y finalmente se completaron las 18
clases; y el grupo del barrio San Agustin tuvo inicio el 16/05 y completaron 19.

Cabe aclarar no obstante que las capacitadoras tuvieron tareas adicionales



antes del inicio de cada ciclo concurriendo a los barrios, colaborando con la
formalizacién de los lugares de encuentro (Por caso en el Barrio San Agustin
hasta el afio pasado se utilizaba un salén contiguo a la capilla, actualmente se
utiliza el SUM del barrio). La Cont. Alicia Freaza concurri6 los dias 7 y 14 de
junio al Taller de Cruz del Sur a fin de responder a inquietudes de las
participantes como asi también para indicar la modalidad de trabajo del
presente afio y ademas introducir a la Lic. Antonia Husulak, responsable de las
charlas motivadoras e integradoras del grupo; con el mismo sentido concurrio
al Barrio San Agustin los dias 23/05 y 06/06.- Lanas de Misiones (Anexo llI),
se trabajé principalmente con el grupo de Fachinal con la incorporacion al
proyecto de profesores y alumnos de la Carrera de Comunicacion de la
Facultad de Humanidades de la Universidad Nacional de Misiones, cuyo
objetivo fue generar empoderamiento en las mujeres de ambas localidades.
Ello atento a la ruptura que se produjo con las capacitadoras que participaron
del programa hasta el afio pasado. Ruptura que se produce por decision de
las capacitadoras. Sin quitarles el mérito en detectar la necesidad, en
interesar a esta Fundacion en su desarrollo, en gestionar apoyos, etc. lo cierto
es que se observo que en el camino se perdio el objetivo primario con que se
encaran estos proyectos que es lograr el crecimiento personal y social de los
grupos a quienes van dedicados estos cursos. Por ello, se sigue colaborando
con las mujeres integrantes de Profundidad, se sigue alentando a que ambos
grupos, Profundidad y Fachinal continlen integradas, pero no se concurrié a
Profundidad, donde las mismas ex capacitadoras siguen concurriendo por
cuenta propia a fin de no generar malestar en las mujeres que participan en
dicha localidad. Por ello con los especialistas de la carrera de Comunicacién
citada se focalizo el trabajo fuertemente con el grupo de Fachinal. A pedido de
las integrantes del mismo quienes ya cuentan con un local donde trabajar
cedido por la EFA de la localidad, pintado por las propias mujeres, quienes
disefiaron un logo local y se les proveyo del banner correspondiente, concurrio
la Cont. Freaza el 12/05 a fin de recabar las inquietudes de las mismas: entre
ellas el pedido de capacitacion en telar. Por ello con fecha 16/06 vuelve a
concurrir la Cont. Freaza junto con la Prof. Ménica Schulz, llevando un telar y

recibiendo sus primeras clases de telar. También en esa oportunidad



informaron que ya no contaban con lana para seguir trabajando y la necesidad
de contar con una cardadora. A tal fin se procedi6 a la compra de
aproximadamente 45 kg. de lana y la cardadora, ya recibidas y entregadas.

A raiz de la situacién descripta se procedié a organizar una reunién con los
principales actores hasta el momento en el proyecto a fin de aunar esfuerzos
para reencauzarlo. La misma se llevd a cabo en la sede de Posadas de ese
Consejo el 12 de Agosto 2016, con la presencia de: Dra. Silvana Giménez
(Presidente Fundacion Artesanias Misioneras); Cont. Alicia E. Freaza (Tesorera
Fundacion Artesanias Misioneras); Lic. Carlos Gonzalez Villar (Subsecretario
de Economia Social); Sr. Gabriel Montiel (Cabafia La Armonia); Cont. Roque
Guerrero (Fundacién Facultad de Humanidades y Ciencias Sociales); Sra.
Silvia E. Estigarribia (Intendente de Profundidad); Silvia Chiappetta
(extensionista INTA); Mariana Lombardini (Docente de la Facultad de
Humanidades y Ciencias Sociales); Prof. Hugo Giménez (rector EFA San
Cristébal, Fachinal); Ing. Javier Buscaglia (INTA Area Posadas); Javier Balcaza
(Docente Facultad de Arte y Disefio); Juan Eduardo Kislo (Decano Facultad de
Arte y Disefo); Sonia Benitez Di Santi productora Fachinal y Rosa Da Silva
(Artesanas Profundidad). En el anexo Il citado, ademas de los informes
especificos de los participantes por parte de la Facultad de Humanidades y
Ciencias Sociales, se incluye la lista de asistencia de dicha reunion como los
temarios de las restantes reuniones que se generaron a partir de la presente,
pero ya como parte de la Cuenca Ovina, ya que en la misma se tomo
conocimiento del trabajo que viene realizando este grupo, liderado o
conformado inicialmente por el INTA Misiones. Como parte de este grupo la
Cont. Freaza en algunos casos, en otros acompafiada por la Dra. Ruth Duarte
Ortellado de Uset, concurrio en representacion de la Fundacion Artesanias
Misioneras y el Proyecto Lanas de Misiones a las reuniones que se llevaron a
cabo en fecha 06/09 en Candelaria, en la Estancia Santa Cecilia, luego el 13/10
en Cerro Cora en sede de la Municipalidad de dicha localidad. No obstante ello,
esta Fundacién observé que aun participando de la Cuenca Ovina, seguia
siendo necesaria una reunion con todos los actores que se involucraron en el
proyecto desde el inicio, o poco después. Fundamentalmente el objetivo de ese

encuentro era dejar en claro los numerosos aportes publicos y privados que



recibio el proyecto, determinar quien se responsabilizaria de los bienes, su
administracion y su disponibilidad a favor de las mujeres de Fachinal y de
Profundidad. Para ello se propuso un encuentro para el 22/10/2016 en
Profundidad con los mismos participantes de la reunion que se llevé a cabo el
12/08/2016, e incluyendo a las capacitadoras Miryam Millan y Gisele Ser0, para
la cual se prepararon las mujeres de Fachinal y que finalmente no se pudo
llevar a cabo ya que no estaria presente la Intendente de Profundidad y se
habia decidido realizarla en el SUM de dicha intendencia. La dltima reunién de
la Cuenca Ovina al cierre de este informe fue el 3/11/2016 en la Municipalidad
de San José, estando prevista una proxima reunion el 13 de diciembre a partir
8.30 hs en la Estancia Santa Cecilia, en Candelaria, para establecer el plan de

accion del afio proximo.

- Taller de Capacitacion en Reciclado en Barrio Sol de Misiones y Barrio
Belén: en el Barrio sol de Misiones las clases se iniciaron el 26/05 y totalizaron
21 encuentros, en el Barrio Belén dieron inicio el 13/06 y totalizaron 18
encuentros. La Dra. Silvana Giménez concurrio los dias 13/05 y 20/06 a los
encuentros del barrio Belén. Estos talleres tal como se informara estan a cargo
de la capacitadora Tamara Noguera (Anexo V).

- El acompafiamiento en todo lo referente al empoderamiento de las
participantes de los talleres de Cesteria Ecologica y de Telar de Peine, este
afio estuvo a cargo de la Lic. Antonia Husulak. En Anexo V se incluye su
informe final, diagndstico y propuestas, que abarcan exclusivamente a los
talleres de Telar de Peine ya que se encontré una gran resistencia en los
Talleres de Cesteria Ecoldgica, y no se contd con la ayuda de la capacitadora
para flexibilizar dicha postura. En las reuniones de cierre de dichos talleres de
Cesteria se propicid una charla amplia y franca sobre el desarrollo de los
mismos, criticas y aciertos. Con dificultad, pero con insistencia se logré que
expresaran sus opiniones y entre ellas surgieron las reticencias a este tipo de
charlas. Se les reiter6 huevamente que el objetivo de estos talleres era lograr
el crecimiento econdmico y social de las participantes, su insercion en un

mercado laboral por la modalidad autoempleo, posibilidades de asociarse, etc.



- Por otra parte la Fundacion se presentd con estos cuatro proyectos al
Programa de Pequefias Donaciones del FMAM, siendo preseleccionada
con los proyectos de Cesteria Ecoldgica, Lanas de Misiones y Reciclado.
En el anexo IX se adjuntan los programas elaborados a este fin, siempre
en pos de obtener los recursos y brindar los servicios y aportes destinados
al empoderamiento de las participantes actuales y potenciales.

- Tal como se sefiala mas arriba, ya se ha procedido al cierre de los talleres
de Cesteria Ecologica los dias Miércoles 9 de Noviembre y viernes 11 de
noviembre contando en el de Barrio Esperanza con la presencia de la Arqg.
Viviana Rovira y de la Ministra de Ecologia Arg. Viviana Derna; y también,
el viernes 11 de noviembre, por la mafana, el de Telar de Peine del Barrio
San Agustin. El cierre de los restantes talleres esta previsto hacerlos en el
mes de diciembre, con posterioridad a la presentacion de este informe,
pero habiendo completado todas las actividades previstas en cada uno de
ellos. El cierre es a los efectos de compartir un momento con los
participantes, recabar sus inquietudes y sus opiniones sobre el trabajo del
afo, asi como la entrega de los diplomas correspondientes. En cada anexo
se incluyen los diplomas tipo que se entregaron o entregaran en los

talleres.

2- Coordinacion participaciéon en distintos eventos, ferias y exposiciones:

En el corriente afio se ha colaborado con Lanas de Misiones de Fachinal para
su presentacion en la Feria del 25 de Mayo en esa localidad.

Por otra parte estuvimos en contacto con los organizadores de la Feria de
Artesanias Pueblos Originarios que se desarrolla todos los afios en Las
Condes, Chile, preferentemente volcada a artesanias representativas de los
pueblos originarios. Tanto la Dra. Silvana Giménez como la Cont. Alicia
Freaza, junto a la Representante oficial de la Provincia ante ese Consejo Arg.
Viviana Rovira, participaron de un almuerzo con representantes chilenos
vinculados a este programa. Se intercambiaron mails, se remitieron fotos de
los productos para que efectuaran la seleccidon correspondiente, pero si bien
fueron aceptados y ofrecian stand gratis, alojamiento para una persona y

media pensién para la misma, la no disposicién de fondos necesarios para



hacer frente al traslado aéreo de la representante de la FAM Posadas-Buenos
Aires-Santiago de Chile, y viceversa como asi también con la mercaderia,
imposibilitd nuestra participacion en dicha feria del 26 al 29 de mayo.
Concurrimos a la Feria del Poncho en Catamarca, donde por convenio se
obtuvo un stand sin cargo, y se colabor6 con fondos equivalentes a un pasaje
ida y vuelta Posadas — Catamarca para cada uno a los artesanos Pablo
Strieder y Gustavo Daniel. Cabe destacar que el artesano Pablo Strieder se
hizo acreedor al primer premio en la categoria Juguetes. Los citados artesanos

también llevaron para exponer y vender artesanias de otros artesanos de la

Provincia.




Feria de Artesanias del Mercosur: se brindd alojamiento a mas de 60
artesanos, en los casos de los artesanos de mayor edad y en pareja se los
ubic6 en habitaciones dobles, se logré el transporte sin cargo de 18
participantes desde Posadas a Puerto Iguazu y regreso, como asi también se
otorgaron $ 1.800 en concepto de viaticos a cuatro artesanas representantes
de 4 de los talleres que lleva adelante la Fundacion: 2 de Cesteria Ecoldgica 'y
2 de Lanas de Misiones, una por Profundidad y otra por Fachinal.
Lamentablemente no tuvimos representantes de los talleres de Telar de Peine.
No se ofreci6 esta posibilidad a quienes asisten a los talleres de Reciclado, ya
gue todavia no tienen productos en condiciones de exhibir y vender en esta
feria. Cabe acotar que esta cifra era para sus gastos, ya que estaba incluido el
transporte a Puerto Iguazu y regreso y alojamiento con desayuno.

Fiesta del Cordero: Se llevo a cabo los dias 5 y 6 de noviembre en Fachinal.
Se brindd apoyo para las artesanas participantes de los talleres de Lanas de
Misiones, pero atento a que la Fundacion integra la Cuenca Ovina y dentro de
ese ambito se decidido concurrir con un solo logo e identificacion, no se
incluyeron en los folletos e imagenes logos ni de la Fundacion ni de ese
Consejo Federal de Inversiones, ni del INTA que es la entidad que dio lugar a
esta Cuenca, pero si se colaboré con el gazebo necesario para esta
presentacion.

Muestra de arte Mbya en Buenos Aires, AYAKA: Los dias 1, 2 y 3 de
diciembre para lo cual se aportaron los pasajes desde San Vicente a Retiro
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Muestra de fin de afio de Hecho en Misiones: que se llevara a cabo en la

costanera de Posadas en el mes de diciembre. Gazebo para este evento.

3- Coordinaciéon vy logistica de la 6° Feria de Artesanias del Mercosur:

La primer accion realizada este afio, fue redefinir la duracién de la feria,
fundamentalmente para reducir costos ya que atendiendo a las dificultades
econdmicas financieras por todos conocidas, tal fue la consigna recibida de la
nueva representante oficial ante ese Consejo, tanto para éste como para otros
programas. Asi en lugar de 6 dias de feria se definieron sélo 5, con el
consiguiente ahorro en el alquiler del predio, en alojamiento y viaticos de quienes
trabajamos en la feria, etc. En general las opiniones recibidas sobre la extensién
de la feria fueron positivas. Este afio la Feria se llevd a cabo del 6 al 10 de
octubre. También se ha suprimido la conexion entre la Feria de la Flor y de la

Orquidea.
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En febrero se inici6 la invitacién a todas las representaciones diplomaticas en el
pais, 77 embajadas y a los 75 municipios de la Provincia, como asi también a
asociaciones del pais cuyas actividades se van conociendo y valorando su
participacion en la FAM. La apertura de la inscripcion a la Feria se inici6 el 28 de
marzo, y finaliz6 el 31 de julio.

Se efectud la adaptacion de la pagina web al formato de consulta por celular.

Como ya se anticipara, muchos de los aspectos que hacen a la organizacién de
este evento ya se encuentran estandarizados. No obstante ello se continta
trabajando en la mejora permanente. Este afio, y estimamos los préximos, sobre
todo en la exigencia que se requiere de calidad, originalidad y sustentabilidad a
los artesanos presentes. En Anexo VI se incluyen: Listado de participantes;
Resumen de las Encuestas realizadas a los artesanos presentes; Resumen de las
encuestas realizadas a los visitantes; Premios y menciones otorgadas por el
jurado que estuvo compuesto nuevamente por la Presidente del Instituto
Paraguayo de Artesanias, Sra. Esmilce Bobadilla, la Directora del MATRA, Sra.
Roxana Amarilla, la Presidente de COART (por Brasil) Nilse Mognol y por la
Fundacion participaron la Dra. Ruth Duarte Ortellado de Uset y la Cont. Alicia
Freaza; Informe sobre las rondas de negocios efectuadas, incluyendo negocios
participantes y sus caracteristicas; Analisis de los stands: en este punto cabe
aclarar que el andlisis efectuado y que se adjunta en el informe de los
especialistas en Disefio (Anexo VII), es muy completo y riguroso lo que facilitara
la fiscalizacion el afio proximo. No obstante al cambiar la metodologia de
puntuacion imposibilita la comparacion con afios anteriores (2014 y 2015) en que
se incorporé este procedimiento de evaluacion. En el afio 2014 la evaluacién fue
de 9.196,75 puntos sobre 12.740 posibles; en el afio 2015 sobre 12.720 puntos
posibles se obtuvo 4.420; en la presente edicidbn se optd por un sistema mas
sencillo, directamente una puntuacion del 1 al 10, por lo que el puntaje surge de la
sumatoria de las calificaciones dividida por los stands puntuados, dando un
resultado a nuestro juicio altamente satisfactorio de 8.78.

Esta edicién, al igual que las anteriores, volvidé a ser un éxito. Por la cantidad de
publico: 25.000 personas, tal como en la edicién anterior, pero considerando que

hubo un dia menos de exposicion; éxito de ventas pese a la dificil situacion
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econdémica del pais y en particular de Puerto Iguazu, afectada por las asimetrias
con los paises vecinos; nuevos paises representados, como Uruguay y Chile que
por primera vez asistieron a la feria; y en general y de lo manifestado por los
participantes en especial el clima de cordialidad que se vivié dentro y fuera de la
Feria. Una mencién aparte la constituye la eleccion del Rey y la Reina de la Feria,
actividad que la organizaron los artesanos ya en la primer edicion, y ya se
convirtié en una tradicion. La apertura de la Feria se realiza con la presencia del
Rey y la Reina, y en él también ya tradicional almuerzo de camaraderia y
premiacion se realiza el traspaso de los atributos del mando.

La repercusion de esta Feria y su alcance nos sorprende dia a dia como
organizadores de la misma y nos confirma la calidad del trabajo que se esta
llevando adelante. Como ejemplo se informa que el lunes 21 de noviembre
recibimos un llamado de la Embajada de Honduras donde nos solicitaron datos y
condiciones para participar en la edicion FAM2017.

En nuestra pagina web www.famercosur.com.ar se puede acceder a la galeria de

fotos de las distintas ediciones, incluyendo los artesanos y productos que se
hicieron acreedores a los diferentes premios. Este afio la Fundacion Artesanias
Misioneras otorgd un primer premio adquisicién de $ 7.000 y un segundo premio
adquisicion de $ 3.000.- ElI Amerian Portal del Iguazi otorgd un premio
adquisicion de $ 7.000, y el Instituto Nacional de la yerba mate una Orden de
Compra por $ 7.000 y otra Orden de Compra por $ 3.000.-

Del analisis efectuado por los docentes de la Facultad de Artes a cargo de la
Fiscalizacion de los participantes como asi también de la evaluaciéon de los
mismos en la Feria, surge una propuesta de redisefio de la planta de stands,

redisefio en la que ya se esta trabajando.

4- Provision de Mercaderias: Se ha efectuado una Unica provision de

mercaderias para los Parques Provinciales de Cruz de Santa Ana, Salto
Encantado y Mocona. Se atendieron numerosos pedidos institucionales, los que
no se detallan como en afios anteriores ya que los montos no son relevantes
como lo fueron en otras ocasiones. Este afio fue particularmente dura la venta
teniendo en cuenta no sélo la situacion econdmica a nivel nacional, sino que en la

provincia de Misiones y en las ciudades fronterizas como Posadas, fuertemente
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agravadas con las asimetrias locales. Asimetrias que incluso fueron reconocidas
por la Nacién dando lugar a un ITC diferenciado para la ciudad de Posadas, lo
gue implica por ahora sélo un paliativo, y que seguramente se extendera a otras

ciudades frotenrizas.

5- Comercializar _a nivel provincial, nacional e internacional productos

artesanales, que incluye el e-comerce recientemente incorporado a nuestra
pagina web. Por otra parte esta es una actividad permanente de la Fundacion
tratar de generar la mayor cantidad de ventas de la produccion artesanal
misionera. Continuamos trabajando en los locales de Coronel Alvarez 1705 y de
la Costanera de Posadas. Por convenio con el EMTURI (Ente Municipal de
Turismo Iguazu) ya se tiene un local en Puerto Iguazu, el IPRODHA se hizo cargo
de la adecuacion edilicia del local, por donaciones solicitadas se lograron los
muebles de exposicion asi como el Controlador Fiscal y equipo informéatico, el
personal ha sido provisto en conjunto por la Direccién de Turismo dependiente del
Ministerio de Turismo de la Provincia y por el mismo EMTURI, habiendo quedado
habilitado al publico el pasado 23/05/2016. Entendemos que este local se
convertira en una importantisima boca de expendio para los artesanos de toda la
Provincia. Son validas aqui pero no reiteramos las dificultades expresadas en el
parrafo anterior sobre la recesion en el comercio en general y en particular en las
ciudades fronterizas de Misiones, tales como Posadas y Puerto Iguazu que son

las localidades donde esta Fundacion tiene sus bocas de expendio.

6- Prestar Asistencia integral al Artesano en los eventos (ferias vy

exposiciones) con fines de comercializaciéon, sequn demanda o

posibilidades financieras: En parte esta informacion ya fue volcada en el
apartado correspondiente a la participacion en ferias y eventos. También la
permanente publicacion en el Facebook y en la pagina web de todas las noticias
relativas a cursos o actividades de interés para el artesano. Al respecto nos

remitimos a nuestra pagina: www.famercosur.com.ar y a huestro facebook

Fundacién Artesanias Misioneras; y en anexo VIII se incluye informe sobre visitas

a la pagina.

13


http://www.famercosur.com.ar/

7- Brindar formacién continua directamente o0 en colaboracién con

entidades afines: Se trabaja también con la mayor continuidad posible. Tal como

se informara mas arriba, se extendié a las mujeres productoras de Fachinal
talleres de Telar, con ese mismo grupo se organizé una charla taller brindada por
una profesora de costos vy fijacion de precios de la EFA, clases que han sido
reforzadas con la presencia de profesionales de Posadas: del Cont. Avola Matias
Salvador y Cont. Benitez Gladys Neatriz. Y con la Facultad de Arte y Disefio se
trata de complementar todo lo atinente a nuevas tendencias.

Se incorpora al accionar el convenio marco firmado con la Universidad Popular de
Misiones, perteneciente a la Fundacion MBOE, para desarrollar tareas conjuntas,
y como primer Acta Complementaria el desarrollo de Cursos Trimestrales
gratuitos de Cesteria Ecologica y Telar de Peine en la ciudad de Posadas en sede
de dicha Institucion.

Presentacion de cuatro proyectos al Programa de Pequefias Donaciones del
FMAM, del PNUD, de los cuales se pre aprobaron tres: Los de Reciclado y
Cesteria Ecoldgica en la ciudad de Posadas y el de las mujeres laneras de
Profundidad y Fachinal. El dia 11 de noviembre se presentaron |los mismos
correspondientes a la segunda etapa de seleccion, sin novedades a la fecha de
cierre del presente, tal como se informd por su vinculacion en el apartado

correspondiente a los talleres de Capacitacion para la Produccion.
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ANEXO |

TALLERES DE CESTERIA ECOLOGICA
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Informe final: Talleres de cesteria ecologica

Capacitadora: Mercedes Lilean Diaz

Lista de participantes-Escuela 871

N° Nombre y Apellido DNI Teléfono

1 Batalla, Angela Adriana 25.985.363 154335057

2 Edith, Lang 44.434.542 154818420

3 Fernandez, Rocio 42,001,981 154821921

4 Gimenez, Zulma 24.871.028

5 Lang, Natalia Maria 30.574.615 154818420

6 Oliveira Susana 18.263.287 154664824

7 | Olivera, Isabel 23.295.564 154628408

8 Pedrozo, Ana 24.513.416 154634519

9 Rodriguez, Lorena Romina 28.765.590 154167324

10 | Saldafia, Mirta 21.620.048

11 | Lazarte Silvina 28.051.224 154512846

12 | Gorchoff Zulma 27.482.768 154366345

Planilla asistencias
Escuela 871
. o6- | 138 127, | 17. | 31- | 14- | 28 | 26- | 09- | 16-

N® Nombre y Apellido jul Jﬁﬁo jul | ago | ago | sep | sep | oct | nov | nov
1 | Batalla, Angela Adriana P |VCAS | P A A P P A P A
2 Edith, Lang A | VCAS P P P A A A P A
3 | Fernandez, Rocio P | VCAS | A A P A A P P P
4 | Lang, Natalia Maria A |VCAS | P A P P P A P P
5 | Olivera Susana P | VCAS | A P P P P P P P
6 | Olivera, Isabel P | VCAS | A P A P P P P P
7 | Pedrozo, Ana P | VCAS | A P A P P P P P
8 | Rodriguez, Lorena R P |VCAS | P P P P P P P P
9 | Saldafa, Mirta A | VCAS | A A P A A A P P
10 | Lazarte Silvina P |VCAS | P P P P P P P P
11 | Alcaraz lliana P | VCAS | A A A A A A A A
12 | Gorchoff Zulma P | VCAS | A P P A A P P A
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Lista de participantes- B° Esperanza

N° Nombre y Apellido DNI Teléfono

1 Alarcoén, Alicia 18.646.017

2 Alvarez, Ramona Teresa | 22.977.132 | 154224744

3 Centurion, Celeste 36.472.213 | 154802127

4 Centurion, Daiana 37.705.998 | 03755-15480409

5 Lukoski, Nélida 22.327.996 | 154183499

6 Miranda, Susana 20.815.609 | 154247583

7 Silveira, Mirta 25.774.367 | 154741124

8 Vallejos, Silvana 37.591.736 | 154827090

Planilla asistencias
05- | 128 | 26 | 16- | 30- | 13- | 27- | 25- | 01-| 11- | 15-
N° | Nombrey Apellido | ; 19- | °©
jul julio jul | ago | ago | sep | sep | oct |nov | nov | nov

1 |Alvarez, Ramona . P |VCAS| P P P P P P P P P
2 | Centurion, Celeste P |VCAS| P P P P P Pl P | P P
3 | Centurion, Daiana A |VCAS| A A P P P P P P P
4 | Lukoski, Nélida P |[VCAS| P P P P P A|lA]|A P
5 | Miranda, Susana P |VCAS| P P P P P P | P | P P
6 |Silveira, Mirta P |[VCAS| A | A A P A A|A| P A
7 | vallejos, Silvana A |[VCAS| A | P | A P | A | A |A]|A P
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Desarrollo de los Talleres

Las clases se dictan todos los dias Martes, en el B° Esperanza y los dias
Miércoles en la Escuela 871, con una duracion aproximada de tres horas.

Este afilo comenzaron a trabajar con el inconveniente de la adquisicion de la fibra
vegetal (espartillo) por la epidemia del dengue donde por seguridad e higiene se
ha eliminado dicho material al que tenian acceso las alumnas. Durante los meses
de marzo y abril comenzamos la produccién con las fibras del pino elliotis,
reproduciendo disefios logrados por la Capacitadora Mercedes Diaz, durante su

participacion en el PDA Misiones Programa de Disefio Activo durante el afio 2014.

Ademas de las actividades programadas, una vez al mes se reunen para festejar
los cumpleafios de las compafieras con un refrigerio con sus hijos presentes,

permitiendo asi la consolidacion del grupo desde lo afectivo, social y barrial.

Las participantes han realizado las tareas de recoleccion de pino Elliotis, luego la
Fundacion de Artesanias Misionera por la falta del Espartillo proveyo de este
mismo traido de una chacra del interior de la Provincia (Fachinal) permitiendo la

elaboracién de los productos con esta fibra.

Se encuentran desarrollando con habilidad los productos propuestos por la FAM
para lograr insertarlos en el Mercado, con algunos ajustes de calidad tendran el

producto apto para la venta, generando ingresos para el grupo.

Ademas de haber mejorado la Técnica, estan trabajando con disefios especificos
de ornamentacion en cada producto, asi como también estan realizando
productos a pedidos de la Fundacion para su posterior distribucion en sus

distintos Locales.

Es importante destacar que una de las alumna perteneciente al taller de B°
Esperanza, fue invitada a participar de la ExpoMujer realizada en el mes de
Septiembre, con un stand propio donde se exhibian y vendian todos sus
productos. Ademas Una representante de cada Taller fue a participar de la Feria

de Artesanias del Mercosur, en la Ciudad de Puerto Iguazu en el mes de Octubre.
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Debido a que se acercan las Fiestas Navidefias, muchas de las alumnas estan
confeccionando con pino elliotis y espartillo, pequefios arbolitos de sitio para

adornar la mesa Navidenia.-

CUADRO DE ACTIVIDADES PROGRAMADAS Y GRADO DE CUMPLIMIENTO

Tareas Grado de Cumplimiento
Recoleccién de espartillo y Pinus
- - 100%
Elliottd, y limpieza.
Preparacion de las fibras y aplicacion
Ve - -7 100%
de las técnicas de preparacion.
Mejoramiento de la 100%
Técnica
Produccién de posavasos y
posafuentes, Bolsos, Materos, alhajeros 100%
con tapa, paneras, carameleras.-

Algunos Trabajos de las Alumnas

Esperanza-Cocomarola

Platos de sitio realizados con Espartillo
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Posavasos de Pino eliottis

Alhajeros en Pino Eliottis y Espatrtillo

con algunos apliques

Frutera Confeccionada en Espattillo.-

Confeccion de Bolso Matero

22



Arbolitos de sitio
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Modelo del certificado de participacion del taller Cesteria Ecoldgica entregado a

las alumnas:
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ANEXO Il

TALLERES DE TELAR DE PEINE

25



Informe final: Taller de Telar de Peine Barrio Cruz del Sur y San Agustin

Capacitadora: Margarita Veron.
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Actividades realizadas durante el periodo Agosto, Septiembre, Octubre,

Noviembre

El desarrollo de formacién de los talleres de telar de peine de estos afios, me
permitieron diferenciar cada alumna y en que producto se destaca cada una ya
sea prendas o utilitarios y el grado de responsabilidad que asume cada una con

las entregas de los mismos.

Se trabajo en produccién todo el afio, contando con el material necesario (hilos)
trabajando con cartillas de colores aplicando todas las telas aprendidas en
distintos tipos de disefios, en particular lo mas destacable fue dejar asentado el

conocimiento de la técnica brocado (guardas).

L LERLTNN RS T

Sus telares estan en muy buenas condiciones ya que se fueron renovando en
estos afios y acondicionando los que tenian fallas, los gastos que surgiesen

siempre estuvieron a cargo de la Fundacion de Artesanias Misioneras.
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Cada una de las alumnas tiene una experiencia personal distinta de acuerdo a su

capacidad y evolucion.

Fueron capacitadas sobre el tema empoderamiento durante todo el afio con la Lic.
Antonia Husulak, esto les permite administrar sus ganancias, pues cobran la
mano de obra de los productos realizados todos los meses, pagados por la
Fundacién, con el cual pagan luego la materia prima para elaborar sus propios
productos de forma independiente. Ademas lograron obtener su monotributo

social.

Este afio participaron en ferias locales, los fines de semana en paseo Bosetti,
lugar de exposicion y venta de artesanias, cedido por la Municipalidad de
Posadas Misiones. Ademas, sus productos estan en exposicion y venta en los
tres locales de la FAM. Y en octubre como todos los afios tuvieron su
participacion en la sexta edicion de la Feria del Mercosur en la ciudad de Puerto

Iguazu.
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El logro que quiero destacar este afio es que las alumnas trabajan sobre un

proyecto y un disefio en especifico antes de comenzar cada producto en el telar.

Al realizar el montaje del telar ya esté todo preparado para lograr un producto de

excelencia eso se puede apreciar en cada una de las fotos.

Los grupos de ambos talleres son muy unidos, trabajan de forma cooperativa y

colaboran unas con otras.

Se finaliz6 el afio con el acto de entrega de diplomas y una charla de evaluacion
general con las autoridades de la FAM y dando a conocer el taller en los medios

de comunicacion locales.
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Lista de inscripciones Cruz del Sur

Tel. Celular

3764715101

3757560009

3764853262

3755-534083

3752-771322

DOMICILIO

CALLE 89-CASA 8912

CALLE 85— CASA 9232

CALLE 91 — CASA 9257

— B° MACEVA

CALLE 188 — CASA 5948

CALLE 93 — CASA 9280

— MACEVA

CALLE 91 — CASA 9281

CALLE 89 — CASA 9325

— PROOBRA

CALLE 91 — CASA 9225

— MACEVA

N° Nombrey Apellido Localidad DNI
1 FABIANA INSAURRALDE Posadas 29.210.372
2 MARIA LUISA RUIZ DIAZ Posadas 16.650.558
3 IRMA JACKE Posadas 22.484.836
4 CAROLINA ARRUA Posadas 29.596.853
5 DANIELA MACHADO Posadas 42.762.171
6 MIRTA SUSANA LOPEZ Posadas 27.100.120
7 MARIA LUCIA DA SILVA Posadas 93.626.753
Lista de inscripciones San Aqustin
NOMBRE Y D.N.I. TELEFONO
APELLIDO
FIGUEREDO 27.997.994 3764-605782
GRISELDA
CHICO MARIA 34.362.906 3764-222456
VANESA
GOMEZ DE 4.414.326 3764-116450
MARTINEZ ELVIRA
OVIEDO NELIDA 20.338.217 3764-605782
PORTILLO 23.383.273 3764-242472
GRACIELA
ROMERO MIRIAM 25.774.382 3764-756140
SEGOVIA 20.459.283 3764-674535
FRANCISCA
SILVA MYRIAN 23.383.273 3764-105297
NOEMI
SOTELO CARMEN 24572201 3764-667241
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10

11

12

13

14

15

YAWORSKY LUCIA

BAIT PATRICIA
MARCELA

ALVES CORREA
CLAUDIA

SOSONUK KARINA

MARTINONI IRENE

AREYUK GLADYS

12.394.188

26.974.147

31.170.587

24.493.887

28.456.664

21.779.871

3764-164241

3764-843308

3764-118830

3764-117917

3764-402818

3764-63714-

CALLE 85— CASA 9281

CALLE 184B CASA 5649
BARRIO 180 VIV.

CALLE 89 CASA 8915

CALLE 184 MZ. 246
CASA 4911
GIOVINAZZO

CALLE 184 B-CASA
5575-GIOVINAZZO

Planilla de asistencia B° Cruz del Sur

CRUZ DEL SUR

Ne Nombre y Apellido 02- | 16- | 30- | 06- | 13- | 27- | 25- | 08- | 15- | 29-

ago | ago | ago | sep | sep | sep | oct | nov | nov | nov
1 |Arrua, Carolina A P P A P P A P P P
2 | DaSilva, Lucia P A P P P A P P P P
3 |Insaurralde, Fabiana P P P P P P P P | A P
4 |Jacque, Irma A P P P A P A P P A
5 |Ldpez, Mirta P P P P P P P P P P
6 | Ruiz Dias, Ma. Luisa P P P A A P P P P A
7 |Machado, Daniela A A P P P p P P A A
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Planilla de asistencia San Agustin

San Agustin 2016

. 01- | 08- | 15- | 22- [ 29- |05-|12-| 19- | 26-|24-| 07- | 11-

Ne ety el ago| ago | ago | ago |ago |sep |sep | sep |sep |oct| nov | nov
1| Alvez Correa, Claudia I. P P |feriado| P P P|P|P |P|P|P P

2 | Areyu, Gladys Beatriz P| P |feriadkof P | P | P |P | P |P|P| A | P

3 | Chico, Maria Vanesa P| A |feriadkol P |A|A|P | P |P|P| A |P

4 | Figueredo, Griselda P P |feriado| P | A|A|A| P |A|A| A |A

5| Lloret, Estela P| A |[feriadko/l A |A|A|P | A A|A| A |A

6 | Oviedo, Nelida P| P |feriadko| P | P | P |P | P |P|P| A |P

7 | Romero, Miriam P P |feriado| P A|A|A|A|A|P|A P

8 | Segovia, Francisca Liliana | P P |feriado| A A|lP|A|A|P|A|A P

9 | Sosofiuk, Karina P P |feriado| A |A|A|A|A|A|A| A |A

10 | SotelO, Carmen P| P |feriadko, A | P|A|P| A | P A|A|A
11 | Yaworski, Lucia Cristina P P |feriado| A |A|A|A|A|A|A| P |A
12 | Martinez, Elvira P P |feriado| A |A|A|A|A|P|P| A |P
13 | Rivas, Silvia Natalia P P |feriado| P | A|A|A| A |A|A| A |P
14 | Bait Natalia A| P |feriadol P |A|A|P|A|P|A|A|P
15 | Portillo, Graciela P P |feriado| P PP/ P|P|P|P|A|A

Cuadro de actividades programadas v grado de cumplimiento

Agosto, septiembre, octubre, noviembre 2016

Tarea Grado de cumplimiento

Elaboracion de nuevas telas aprendidas 100 %

durante el periodo.

Elaboracion de materos, caminos de mesa, 100 %

individuales, pashminas.

Produccién de prendas, y utilitarios con

destino para exhibicién y venta en la 100 %

Fundacion de Artesanias Misioneras.

Modelo del certificado de participacion del taller Telar de Peine entregado a las

alumnas:
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ANEXO Il

LANAS DE MISIONES
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Mujeres laneras: organizacion y circulacion
Proyecto Lanas de Misiones
Grupo Fachinal

Tercer Informe de Avance 2016

De Agosto a Noviembre

Presentacion

El presente informe da cuenta de las actividades llevadas a cabo con el
grupo de mujeres trabajadoras de la lana de Fachinal entre agosto y octubre del
presente afio, de acuerdo a los resultados de la evaluacion del periodo mayo-julio.

En el informe anterior se destacaron los siguientes items:

v' Importantes avances en la participacion de las mujeres en las decisiones

del grupo.

v Participacion en ferias zonales donde sus productos se venden sin
mayores dificultades.

v Planificacion de una estrategia de ventas para la Expo Mujer de Posadas
(andlisis del tipo de productos a ofrecer, presentacion en el stand, organizacion de
las participantes para vender, etc.).

v Definicion de una marca que identifica al grupo, expresada en las tarjetas
de precios y en su cartel.

v" Movilizacion de recursos locales propios (relaciones vecinales) para
lograr sus objetivos.

v Interés en hacer crecer el emprendimiento agregando otros productos
(tejidos en telar y en dos agujas).

v' Reconocimiento relativo de la importancia de conocer mas de

administracion y de marketing.

Actividades realizadas

Se propusieron alternativas para lograr una mejor organizacion, dado que no
todas tienen los mismos intereses y habilidades, y al ampliar el radio de accion, se
considerd necesario proponer una estrategia organizativa basica. Se sugirié

establecer que cada integrante se encargara de desarrollar un rol especifico
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dentro del proceso productivo, como ser comercializacién, administracion,
produccién y capacitacion, entre otros.

Al comienzo, durante el mes de agosto, reconocieron como Uutil trabajar
sobre estos aspectos, pero al tratar de establecer los roles y fijar la capacitacion
necesaria para el desempefio de algunos funciones, se desmotivaron por
considerar muy complejo este proceso. Sus intereses se revelaron mas hacia la
mejora y ampliacion de habilidades en el tejido y tintura que en las cuestiones
organizativas y administrativas.*

La coincidencia de algunos encuentros con la presencia de una capacitadora
en telar, pusieron de manifiesto que sus prioridades eran el tejido y no la
administracion y comercializacion. Solicitaban aprender determinadas técnicas en
funcidn de demandas domésticas mas que comerciales.

Dado el desinterés en las actividades que se proponian y la imposibilidad de
orquestar un taller reflexivo intenso, apelamos al recurso de la carta y a mediados
de septiembre, desde la coordinacion, les escribimos el siguiente mensaje:
reconocimiento de la complejidad de sus mundos domesticos y la importancia de
tomar una decision de la escala de produccion y el grado de autonomia a lograr.
Definir si era de su interés continuar un camino hacia la emancipacion del grupo o
aportar a su mejor adaptacion al esquema planteado desde “Lanas de Misiones”.

Como resultado de la interpretacion que hicieron sobre la intencion de la
carta, pudieron expresarse y admitir que no era “necesario” nuestro
acompanamiento como “equipo de Facultad”. A pesar de que no pudieron decir
con exactitud un “no” rotundo, enunciaron frases como “yo hasta acé llegué” o “mi
marido me dice que deje de perder el tiempo aca y me encargue del negocio que
me da mas plata”.

Ante la pregunta de si poner freno al desarrollo de un proyecto propio se
debia a que sus maridos se quejaban porque no llevaban cosas concretas, como
si lo hacian con la capacitacion de telar, o si les gustaba juntarse y solo faltaba
materializar los encuentros; respondieron que les gustaba juntarse y aprender
pero solo por el mero hecho de aprender algo nuevo “yo quiero aprender pero

para mi, y si lo puedo vender mejor”.

! La coincidencia de algunos encuentros con la presencia de una capacitadora en telar,
pusieron de manifiesto que sus prioridades eran el tejido y no la administracién y
comercializacion.
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Las respuestas fueron desalentadoras, la opcion fue continuar en el
mejoramiento de las técnicas de tejido y derivar hacia la FAM y las gestoras —
capacitadoras de Lanas de Misiones la tarea de la comercializacion y difusion de
sus productos, con lo cual nuestra tarea como grupo de apoyo en la organizacién
y difusién de sus productos quedo desactivada.

Consideramos oportuno hacer un cierre de la participacion de nuestro
equipo, en el encuentro donde se esperaba la respuesta clave. Se propuso
reconstruir el proceso de trabajo con la lana desde el momento de la esquila hasta
la comercializacién de los productos y reconocer en ese complejo circuito a los
diferentes agentes sociales participantes.

Recuperando un ejercicio realizado en 2014 con el grupo mas amplio, se
procedio a trabajar en un papelografo el recorrido. Las dificultades para reconocer
quiénes actuaban en cada momento daban cuenta de las limitaciones para
asociar nombres y organizaciones, asi como las relaciones politicas y econémicas
en juego®’. No obstante este ejercicio culminaba con una serie de expresiones
gue debian seleccionar como para caracterizar los aportes de nuestra Facultad en

el proceso. La eleccion respondia mas a generar una imagen “amigable” que una

>Enel primer paso de la actividad ovina reconocieron la esquila en donde interviene Gabriel Montiel,
productor que dona la lana para el Proyecto Lanas de Misiones con quien admiten tienen buena
relacion. En el lavado de la lana asocian a la Intendente de Profundidad quien transporta hasta
Co.Pro.Lan los vellones y a Alicia Freaza en representacién de la FAM junto al CFI como los que
financian.

Una vez repartidos los vellones a cada grupo “Fachinal” y “Profundidad” son ellas las que se encargan
de peinar, teiiir, hilar o hacer fieltro, para ello obtuvieron desde el Ministerio de Desarrollo Social y la
FAM herramientas como ollas y peines y también capacitaciones del INTI (Bs. As) para el tefiido
natural. Aca reconocieron a Lanas de Misiones como un Proyecto que abarca los dos municipios, pero
se denominan como Taller de Lanas Fachinal.

Por mas que se reconozcan como parte de un Proyecto, son grupos auténomos donde tiene una
intencidon de mantener relaciones por el uso de recursos, ya que son conscientes que dichos recursos se
consiguieron para el Proyecto Lanas de Misiones en su conjunto.

Ala hora de ver quiénes intervenian en los calculos de costos, la Facultad y La EFA aparecen.

Como en el dltimo paso del proceso se da la comercializacion. Se les propuso opciones de ventas en la
FAM donde circulan sus productos y aparece Alicia como representante; las ferias locales como ser
Expo Rural y Fiesta del Cordero, donde apuntan con mayor interés y Miryam y Montiel aparecen como
referentes; y locales comerciales de ropa, donde atin no venden y no esta dentro de su imaginario ya
que ellas ven que implicaria mayor responsabilidad y tiempo. En este apartado también reconocieron a
los Intendentes de Fachinal y Profundidad ya que son los encargados de trasladarlas a dichas ferias y
colaboran con ellas. Y ademas, los logos de la FAM que las acompana y Lanas de Misiones con quienes
comparten grupo.
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efectiva evaluacién con lo cual poco sirve como devolucion de los efectos de
estas acciones. Proporcionamos algunas tarjetas vacias para que expresaran
libremente lo que querian decir, y escribieron esto: “Muchas gracias por lo que
nos ensefiaron. Nos capacitaron en Derechos, nos ensefiaron a defender lo
nuestro.”

De modo paralelo este proceso reflexivo desplegado con las mujeres, la
FAM comenz0 a participar en las reuniones de la cuenca ovina que desarrolla el
INTA junto a otras entidades; en nombre de las mujeres que trabajan con la lana
bajo el proyecto “Lanas de Misiones”. Esta participacion puso en evidencia la
necesidad de establecer con claridad los equipos e instalaciones que dispone el
proyecto y los modos de uso habituales. La imposibilidad de realizar una reunion
entre los contribuyentes al desarrollo de esta propuesta, llevd a un escenario
mayor discusiones de orden mas domeéstico como por qué aun no funciona el
lavadero de Profundidad, de qué modo se distribuye la lana que se dona, quienes
son las protagonistas de este proyecto, etc.

La participacion de las mujeres de Fachinal en las reuniones tanto en su rol
de productoras ganaderas como de artesanas, genero algunas discrepancias con
las autoridades de Profundidad.

La circulacion por estos escenarios mas complejos pusieron en evidencia a
las mujeres laneras, de la importancia de conocer la trama de relaciones politicas
en juego, de definir donde seréa su base de operaciones y si se reconocen parte
de un proyecto —Lanas de Misiones- que habla en su nombre pero no las
consulta, o si deben armar un grupo con cierta independencia y operar desde la
EFA, que constituye un espacio potente para sus intereses inmediatos.

En este punto de las discusiones, se retomaron los contactos con diversos
intereses: desde la FAM para completar la informacién necesaria para encaminar
un nuevo proyecto bajo el nombre de Mujeres laneras (a partir de la experiencia
de Lanas de Misiones), desde la Facultad para dar un cierre a lo actuado y
completar uno de los objetivos postergados por falta de definiciones con el sentido
de pertenencia del grupo, generar una pagina web para el grupo de Fachinal
administrada por las propias mujeres con apoyo de las estudiantes y para las

mujeres repensar sus proyecciones a futuro.
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Podemos tomar como un indicador del grado de autonomia que fueron
logrando, a partir de las decisiones que debieron tomar para participar en
diferentes ferias en Posadas, en Fachinal y/o en Pto. Iguazl; éstas requirieron
analisis y discusiones entre las integrantes del grupo: definir qué productos, a qué
precio y quiénes serian las responsables de las ventas, asi como las etiquetas o
carteles para la presentacion en el stand fueron una interesante evidencia de sus
procesos de autolimitacion.

A la feria de Posadas, Expo Mujer (primera semana de agosto) decidieron no
participar aunque el grupo de Profundidad se hizo presente en nombre del
proyecto “Lanas de Misiones”. Las mujeres de Fachinal no enviaron productos a
esta feria pues prefirieron participar de la Expo Rural (13 y 14 de agosto) en la
Sociedad Rural de Fachinal donde armaron un stand conjunto con las mujeres de
Profundidad, fueron reprendidas por una ex capacitadora por haber fijado solas
sus precios pero lo hicieron bajo el nombre de “Lanas de Misiones” aunque tenian
sus tarjetas identificatorias con precios como Taller de Lanas de Fachinal.

En la feria de la FAM de Pto. Iguazu (principios de octubre), participaron
como grupo “Lanas de Misiones”, una representante de cada localidad, llevando
productos de sus comparfieras con precios fijados por ellas mismas. Les cuesta
aceptar que quien vende se queda con una comisién pues dedica tiempo y
esfuerzo a esa tarea, antes no tenian debidamente cuantificada esta diferencia.
No vendieron mucho ni comentaron novedades o relaciones de esta excursion.

En las ferias de la zona, si participaron a principios de noviembre en la
Fiesta del cordero en Fachinal, el stand estaba bajo el nombre “Lanas de
Misiones” solo participaron las mujeres de Profundidad, pues las laneras de
Fachinal estaban abocadas a la venta de carne y comidas en esta feria. No se
vendieron muchas artesanias, pero reconocen que nadie vendié casi; incluso
carne asada quedd sin vender cuando en otras ocasiones faltaba carne.

Han quedado pendientes a desarrollar en las primeras semanas de
diciembre, un encuentro de las mujeres laneras en Posadas para compartir un
taller para la construccion de un facebook del grupo de Fachinal, un recorrido por
diferentes negocios —a seleccionar- que venden lanas para explorar ventas en el

préximo afio.
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Logros

v

Se realizaron los viajes cada quince dias, garantizando un contacto

reqular con el grupo. Los encuentros tuvieron diferentes estilos, algunos

mas informales que otros; unos exclusivos con el equipo de la Facultad y
otros combinados con la capacitadora en tejido en telar. Ademas de una
fluida comunicacion telefénica entre las mujeres y las estudiantes para
compartir avances en el trabajo, dudas en temas que las preocupan, etc.

El grupo mantuvo a sus integrantes, las cinco mujeres “originales”; se

agregaron nuevos integrantes, una vecina cercana y el hijo de una de las

mujeres “originales”. Es probable que sumen a mas interesados.

Evaluaron en grupo, ventajas y desventajas de la participacion en las

diferentes ferias a las que fueron convocadas, teniendo en cuenta los

productos que tenian, el publico potencial, el “agregado” para las
vendedoras y las oportunidades de relaciones publicas. Asi mas que
“llevadas” a participar podriamos sefalar que “eligieron” en cuales
participar.

Observamos un notable incremento en las reuniones gque realizan en la

Casita Taller independientemente de las pautadas con nosotros o con la
FAM; encuentros personales de trabajo y capacitacion. Este hecho se
puede relacionar con las nuevas incorporaciones de Maria Rosa
(productora ovina) y Juan quienes comenzaron a capacitarse en hilado y
telar, respectivamente, por las propias compafieras del taller.

Se animaron a utilizar las tarjetas y fajas identificatorias denominadas

Taller de Lanas Fachinal en el mismo stand que Lanas de Misiones. El
uso de este logo depende de la presencia de una o mas de ellas en una
feria en el stand. Si ninguna de ellas puede asistir, el grupo de
Profundidad no acepta incorporar las etiquetas del Taller de Fachinal sino
el de Lanas de Misiones.

Han comenzado a utilizar un cuaderno para el registro de las ventas de

cada una con fecha y monto, como asi también la cantidad de lana
lavada.

Analizaron y concretaron la idea de un_fondo comun, donde desde

octubre depositan por mes, cada una, un determinado monto ($100/$130
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aprox.) destinado a cubrir necesidades. Ademas, son conscientes que en
algin momento deberdn pagar por la lana lavada, lo que muestra una
intencién de seguir trabajando en el proyecto.

v La consulta sobre algunos acuerdos o propuestas de trabajo que reciben,
para que las ayuden a calcular costos y establecer el precio de su
trabajo, constituye un indicio de la herramienta que ha significado

comprender cémo se construye el precio de un producto. Que aunque a

veces les cuesta hacerlo solas, consultan para chequear si sus célculos

son acertados.

Obstaculos

e Las condiciones edilicias de la Casa-Taller siquen precarias, Ssin

electricidad, sin agua, sin quitar los muebles y materiales de construccién, con
poco mobiliario y sin candado para poder llevar herramientas de trabajo que
actualmente estan en sus hogares.

e A pesar del intento de organizar reuniones con todo el grupo de Lanas de

Misiones, para elaborar un inventario y establecer un acta acuerdo donde se

especifiquen las condiciones de uso de instalaciones como de herramientas de la
Casa Taller de Profundidad, no se pudieron concretar, lo que sigue generando
dudas acerca de la propiedad de los bienes y de los derechos de uso.

¢ No logran visualizar la importancia de registrar los kilos de lana hilada y los

pasos a seguir para lograr los colores en los tintes naturales. Tampoco se

interesan en qué colores son los mas vendidos, mas bien se trata de pruebas al

azar (un dia con lapacho, otro dia con yerba, etc).

Actividades para diciembre

Planificacion de jornada completa (en lo posible sdbado, dia libre propuesto
por las mujeres) en donde se desarrollaran las siguientes actividades:

e Capacitacion de redes sociales y mantenimiento de las mismas.

e Recorrido de locales comerciales, posibles lugares de comercializacion de
sus productos. Que va desde las estrategias de venta, reconocer cuales son
buenos productos y rentables, etc. Asesoramiento de colores, tendencias,

temporadas, tamanos, etc.
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Sintesis

De lo actuado en este ultimo trimestre podemos concluir que:

El grupo mantuvo su composicién y ha logrado incorporar nuevos miembros.

Se ha observado un significativo avance en el grupo de mujeres para
establecer sus intereses personales y como grupo de trabajo por ello han podido
sefalar el tipo de apoyo técnico que necesitan y gestionar con los recursos que
disponen.

Los tiempos de maduracién y decantacion de algunos procesos de decision
son mas pausados Yy requieren atencion y respeto a sus ritmos.

Se han generado expectativas para concertar un uso compartido de las
instalaciones y equipos de Profundidad pero a la vez defienden su derecho a

disponer de un local propio en su zona.
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UNIV\/ERSIDAD‘ NACIONAL DE MISIONES
Facultad de Humanidades y Ciencias Sociales

Mujeres laneras: organizacion y circulacion
Proyecto Lanas de Misiones
Grupo Fachinal
INFORME SINTESIS 2016

Presentacién

El presente informe da cuenta de las actividades llevadas a cabo con el

grupo de mujeres trabajadoras de la lana de Fachinal durante el afio 2016; entre

las que caben destacar:

v

Contacto regular, cada quince dias con el grupo de mujeres en
Fachinal, para la realizaciéon de talleres formativos, reuniones para
consultas y acuerdos, capacitaciones en tejido en telar y criterios
basicos para calcular costos.

Orientacion y apoyo para la participacion en las ferias locales y
provinciales: definicion de los productos a ofrecer segun los publicos
gue convoca cada feria, estimacion de costos vy fijacion de precios,
estrategia de comercializacion (identificacion de los productos y
presentacion, etc.), organizacion de los responsables de las ventas,
etc.

Apoyo y acompafiamiento en la participacion de las reuniones de la
cuenca ovina potenciando al grupo de productoras y artesanas.
Gestiones para mejorar las condiciones edilicias de la Casa Taller de
Fachinal que fue habilitada a comienzos del afio.

Revisidon permanente de la produccion mediatica de las acciones
vinculadas al grupo: desde el facebook del Proyecto Lanas de
Misiones, desde la pagina web de la FAM y desde los diarios digitales
locales.

Comprar de insumos basicos solicitados en Posadas y en Bs. As.
Disefio de una marca del grupo, carteles y tarjetas identificatorias;

asesoramiento en el uso de estos recursos.
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v Elaboracion de informes por encuentro y sintesis trimestrales.
v" Reuniones semanales del equipo técnico y con los referentes de la
FAM.

En base a lo realizado podemos destacar como

Logros

v

Generacién de un canal de comunicacion permanente a través de
encuentros quincenales y comunicacion telefénica fluida.

Composicion del grupo, mantuvo a sus integrantes, las cinco mujeres
“‘originales”; se agregaron nuevos integrantes, una vecina cercana y el
hijo de una de las mujeres “originales”. Es probable que sumen a mas
interesados.

Ejercicio de discusion grupal para la toma de decisiones: ventajas y
desventajas de la participacion en las diferentes ferias a las que fueron
convocadas, criterios de uso del local, pautas para distribuir la lana
lavada, etc.

Instalacion en el local Casa Taller de Lanas de Fachinal, en el espacio
cedido por la EFA San Cristobal, que fue acondicionado por las propias
mujeres (limpieza y pintura) y que constituye un centro de encuentro
semanal.

Uso de las tarjetas y fajas identificatorias denominadas Taller de Lanas
Fachinal como parte del Proyecto mas amplio, Lanas de Misiones.
Realizacion del registro de las ventas de cada una con fecha y monto,
como asi también la cantidad de lana lavada.

Formacion de un fondo comun, donde cada una aportan dinero por mes,
determinado segun las necesidades a cubrir (entre $100 y $130).

Comprension sobre el proceso de formacién del precio de un producto.

Obstaculos

e Las condiciones edilicias de la Casa-Taller siguen precarias, sin

electricidad, sin agua, sin quitar los muebles y materiales de construccién, con

poco mobiliario y sin candado para poder llevar herramientas de trabajo que

actualmente estan en sus hogares.
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e A pesar del intento de organizar reuniones con todo el grupo de Lanas de
Misiones, para elaborar un inventario y establecer un acta acuerdo donde se
especifiquen las condiciones de uso de instalaciones como de herramientas de la
Casa Taller de Profundidad, no se pudieron concretar, lo que sigue generando
dudas acerca de la propiedad de los bienes y de los derechos de uso.

¢ No logran visualizar la importancia de registrar los kilos de lana hilada y los
pasos a seguir para lograr los colores en los tintes naturales. Tampoco se
interesan en qué colores son los mas vendidos, mas bien se trata de pruebas al
azar (un dia con lapacho, otro dia con yerba, etc).

e Dificultades para establecer acuerdos como grupo autbnomo de Fachinal

con el grupo de Profundidad en el marco del proyecto mayor, Lanas de Misiones.

Sintesis

De lo actuado en este ultimo afio podemos concluir que:

El grupo mantuvo su composicion y ha logrado incorporar nuevos miembros.

Se ha observado un significativo avance en el grupo de mujeres para
establecer sus intereses personales y como grupo de trabajo por ello han podido
sefalar el tipo de apoyo técnico que necesitan y gestionar con los recursos que
disponen.

Los tiempos de maduraciéon y decantacion de algunos procesos de decision
son mas pausados y requieren atencion y respeto a sus ritmos.

Participacion en diferentes ferias locales y provinciales, elegidas segun sus
criterios.

Se han generado expectativas para concertar un uso compartido de las
instalaciones y equipos de Profundidad pero a la vez defienden su derecho a
disponer de un local propio en su zona.

Se reconoce la necesidad de ampliar la red de comercializacion
complementado el apoyo de la FAM en este campo.

La incorporacion del grupo de Fachinal en la cuenca ovina amplia los

horizontes de trabajo.

Proyecciones para el proximo afio:
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Consideramos oportuno analizar con el grupo sus expectativas y
posibilidades de trabajo para el proximo afio, no obstante como equipo técnico
consideramos que como ejes a priorizar:

Blusqueda de canales de comercializacion que complementen la estrategia
de la FAM.

Ampliar la participacion en las ferias de la zona y de la provincia,
considerando los diferentes publicos que convocan.

Fortalecer al grupo en la busqueda de apoyo técnico para las tareas de
administracién y comercializacion.

Potenciar la presencia desde las redes sociales del Taller de Lanas de
Fachinal, a través de capacitaciones especificas.

Concertar con otros productores de la zona (caso de Gaun en Corrientes,
por ejemplo) para fortalecer la capacitacion en tintes y agregarse a las redes de
comercializacion establecidas.

Generar las condiciones para que el grupo tienda a constituirse en una
cooperativa de trabajo conjuntamente con el grupo de Profundidad con objetivos y

responsabilidades claras y precisas.

Equipo Responsable:

Mgr. Lidia Schiavoni, Coordinadora Técnica

Lic. Kriss Orozco, Tec. Alejandra Neufeld y Lidia Villalba, Promotoras Sociales
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Lista asistencia reunion del 12 de Agosto en Posadas:
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Temario reunion Cuenca Ovina del 6 de Septiembre en Candelaria

Cuenca Ovina Zona Sur de Misiones

ProFedeR

Candelaria, 6 de septiembre de 2016

1)

2)

Encuadre:
e Presentaciones de integrantes y metodologia del trabajo

Propuestas para trabajar en la Mesa

Rueda de opinién de la 2° Jornada de Capacitacién en Produccién Ovina, dictada en la EFA
San Cristébal del municipio Fachinal.

Determinar fechas para realizar las reuniones, en el marco del Proy. Cuenca Ovina Zona
Sur de Misiones, con los productores ovinos de los municipios Cerro Cora, Fachinal, y
Candelaria.

Poner en conocimiento de los asistentes la fecha propuesta por los técnicos de la EEA INTA
Mercedes, para la préxima capacitacion. .

Avances con el relevamiento para productores ovinos.

Comentarios sobre los compromisos institucionales hechos por cada institucion y referente
en el marco del proyecto y del modelo de la carta intencién que fuera distribuida.
Explicitacion de la estrategia de abordaje conjunto de la Mesa en el marco del Proy
ProFeDeR y la capacitacion como herramienta del mismo.

Comentar la reunién a la que nos convocaron la Fundacion Artesanos.

Poner a consideracion de la Cuenca la participacién de la Fundacién en futuras reuniones
Comentar las reuniones con productores en Profundidad y San José

Videos.

OTROS

Préxima reunidn: Lugar y dia
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Mesa Cuenca Ovina Zona Sur de Misiones
PDL - ProFeDeR

Cerro Cora, 13 de octubre de 2016

1) Encuadre:

e Presentaciones integrantes y metodologia de trabajo.

2) Propuestas paratrabajar en la Mesa

e Rueda de opinion de la 3° Jornada de Capacitacion en Produccién Ovina,
dictada en la EFA San Cristobal del municipio Fachinal, y visita a campo.
“Nutricion y Alimentaciéon”

e Comentar las reuniones realizadas con los Productores de Candelaria y
Profundidad.

e Fecha propuesta por los técnicos de la EEA INTA Mercedes, para la proxima
capacitacion.

e Avances del relevamiento para productores ovinos.

e Comentarios sobre los compromisos institucionales hechos por cada
institucion y referente en el marco del proyecto y el modelo de la carta
intencion que fuera distribuida. (esquiladora)

e Poner a consideracion de la Mesa Cuenca la participacion de 3 Organismos:
UNAM (Turismo) — ADEMI - SAF Provincia

e Plan Belgrano — Dr. Spachuk, Ricardo

e Comentario elaboracion de cocina con corderos (Susana IFAI)

e Oftros

e Proximareunién: Lugary dia
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Cuenca Ovina zona Sur Misiones

ProFeder

San José, 3 de noviembre de 2016

3) Encuadre:

e Retomar - aclarar

4) Propuestas paratrabajar en la Mesa

Rueda de opinion del curso que se dicta en la EFA Fachinal

Dar Bienvenida a Lanas de Misiones

FAM Fundaciéon Artesanias de Misiones. Explicar Pre Proyecto
seleccionado

Estado del Relevamiento de las Planillas. Situacion actual

Estrategia para recoger lana esquilada para acopio por Lana de Misiones
Participacion Fiesta del Cordero Serrano en Fachinal. Quienes atienden el
sabado. Quienes domingo (traslado de personas profesionales de INTA)
Reclamar Carta Intencion

Jornada a Campo. Produstor Miguel Sosa de Cerro Cora. 11/11. Cirugia de
retajo. Réplica otros campos para el 2017. Capacitacion en Alberti 4/11
(Pato)

Médulo criadero especie forrajera (Javier)

Comunicacion Cuenca

Otros

Préxima reunion: Lugar y dia

La dltima reunién de trabajo de la Cueca Ovina, se realizara el 13 de diciembre de

2016 a partir de la hora 8:30, en la Estancia Santa Cecilia, Candelaria

El tema a tratar sera: Planificacién estratégica para el afio 2017
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Folleto Cuenca Ovina
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ANEXO IV
TALLER DE CAPACITACION EN RECICLADO
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Informe: Reciclado y artesanias, Barrio Sol de Misiones.-

Capacitadora: Tamara Noguera

Introduccion: En el mes de Agosto del 2016; Se llevo a cabo en la escuela para
adultos n° 71, Ubicado en el Barrio “Sol de Misiones” de la ciudad Posadas
provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas puntual y durante tres horas, se desarrollaron cuatro
sesiones del taller de “Reciclados y artesanias”.

El mismo se inicié con la presencia de la capacitadora Noguera Tamara.

Materiales reutilizados: Retazos de palets, frascos de vidrio, envases tetrabriks,

Fechas de sesiones realizadas:

04/08/2016= Frascos para alimentos y bebidas.
11/08/2016= Bandejas, tipo plato cuadrado.
18/08/2016= Porta lapices, organizador varios.

25/08/2016= llavero de madera para pared.
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Tareas realizadas:

17. Frascos de vidrios con tapas.
9. Bandejas tipo plato, cuadrados.
5. Porta lapices.
10. Porta llaves.

Dindmica del taller: Los talleres se han dado de una manera calida y afectiva

con la participacion de un grupo de mujeres con una presencia en general
positiva. Con todas las intenciones como para realizar las propuestas en
clases, con buena predisposicion con respecto a la limpiezas y a la
contribucion de los materiales a reciclar.

Al finalizar las sesiones se buscé en breves charlas, escuchar la necesidad
de cada una de las participantes encontrando solucién para las siguientes

propuestas arealizar, siempre de acuerdo a las necesidades del grupo.

Introduccion: En el mes de Septiembre del 2016; Se llevé a cabo en la escuela
para adultos n® 71, Ubicado en el Barrio “Sol de Misiones” de la ciudad Posadas
provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas puntual y durante tres horas, se desarrollaron tres
sesiones del taller de “Reciclados y artesanias”.

El mismo se inici6 con la presencia de la capacitadora Noguera Tamara.

Materiales reutilizados: Botellas de vidrios.
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Fechas de sesiones realizadas:

01/09/2016= Individuales y porta vasos de mesa.
15/09/2016= Vasos reciclados, corte y lijado.

29/09/2016= Vasos de vidrio, técnicas de pintura sobre vidrios.

Tareas realizadas:

8. Juegos de individuales para mesa.

31. Vasos de vidrio.
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Introduccion: En el mes de Octubre del 2016; Se llevé a cabo en la escuela
para adultos n° 71, Ubicado en el Barrio “Sol de Misiones” de la ciudad Posadas
provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas puntual y durante tres horas, se desarrollaron tres
sesiones del taller de “Reciclados y artesanias”.

El mismo se inicio con la presencia de la capacitadora Noguera Tamara.

Materiales reutilizados: cajas de frutas y Neumaticos.

Fechas de sesiones realizadas:

13/10/2016= Organizador de cocina, por tres.
10/10/2016= Butacas para sentar, limpieza y pintura.
27/10/2016= Butacas para sentar, armado de patas y tapa.

03/11/2016= Decoracion de las butacas de neumaticos para sentar.

Tareas realizadas:

7. Butacas para sentar.

7. Organizadores de cocina.
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Pas6 a paso (Butacas):

N

4.

5.

Limpiar los neumaticos usados con un trapo humedo.

Pintar del color deseado.

Perforar los neuméaticos en cruz (cuatro lados) en la parte inferior para
colocar los cuatros taquitos de caucho simulando patas para las butacas,
sujetados por tornillos.

Perforar cuatro lados en la parte superior para colocar las tapas de madera
finge, con forma circular.

Pintar la madera.

Pas6 a paso (Organizador de frutas y verduras):

1.
2.

Se lijan tres cajas de frutas de madera.

Se fijan con tornillos o clavos de 1” superpuestas entre las tres en si,
dejando en la parte delantera una cavidad para el ingresos de las frutas y
verduras, etc.

En los dos extremos superiores, se tensa un alambre que servira de
sujetador para la decoracién de una pequefia cortina.
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Lista de asistencia B° Sol de Misiones

x| apcliide. |ago | ago | 1589 | aus | a0 |sen | ssp | oot | 0%t | 5ct | act | nov | nov
1 | Agiiero Julia P | P |rerabo| A | A | A | A A |rrapo] AJATA A
2 | Aguirre Alejandro | P | P |eeriapo| A | A | A | A | A |eeriabo] A |A | A | A
3 |Barrios Rosana Pl A |rerabo| P | A A ]TA | A |rerebo AJATA A
4 | Britez Guillermo A | A |rerabol A | A A | A | A |kErro|AJAALA
S |Bustos Rosa P | P |reriabo| P | P | A | A A |rrao|]AJAA A
6 |Da SilvaFernando | A | A |rerroo| A | A| A | A | A |reriapo| P |P|P | P
7 |Encina Rosa R. P P |Feriapo| P P | P | P | P |rkrao|l P |P|P P
8 |Fernandez Daniel | A | A |rerroo| P [ A | A | A | A |Ferapo| A |A|P | P
9 | Fleitas Noelia P P |reriaDo| P A|A|A | A |rFrabol A|A|P P
10 | Gois Maximiliano A A |eeriapo| A A A A A |FeEriaDo | A A A A
11 | Gois Yanina P | P |rerapo| A | P | P | A |A |rrro| P|A|A|A
12 | Melgarejo Gisela P| P |rerabo| A |A A A | A lrerao| A JATA A
13 | Oliva Brian Nicolas | A | A |reriapo| A | A | A | A | A |reriapo| A | A | A | A
16 | Romero Angela P P |reriabo| P | A | A | A | A |rerabo| A A | A | A
17 | vallejos Sandra P | P |reriabo| P | A | A | A | A |FRrro|P|P|AA
18 | Sakauiski Lucia P| P |rerabo| A | A | A|A|A|FRAO|P|A|P|P
19 | Gonzalez Sonia A | A |rerao| A |A A A | A |rerao| AJATA A
20 | Lima Maria A | A |rerabo| A |A A A | A |rrrebol AJATA A
21 | Bairroz Sonia A | A |reriabo| A | A | A | A A |rrriaD0| A JATA A
22 | Sotelo Viviana A | A |rerabol A A A | A A |rkErro]AJAATA
23 | Fleitas Sandra A | A |rerapo| A |A A A | A |rerao| AJATA A
24 | Melgajero Yenifer | A | A |reriabo| A | A | A | A | A |rerano] A AT A A
25 |Lopez Luis A | A |rFerabo| A | A | A | A | A |Ferabo|l A |A| A | A
26 | Miflo Omar P | P |reriabo| P | P A | A A |rErao|]AJAJA A
27 | Sosa Sanda E. P | A |Ferabo| A |A | A|A | A |rerao| AJAJA A
28 | Melgarejo Oscar A | A |rFeriabo| A | A | A | A | A |Ferabo| A |A| A | A
29 | Bairros Noelia L. P P |reriapo| P | A | A | A | A |rerapo|] A |A | A | A
30 | DiSantia Cecilia A | A |rerabo| A |A A A | A |rerapo| A|AA A
31 | Pereyra Ivana A | P |reriabo| P | A |A A | A |rerabo| A|AA|A
32 | Silva Cesar A A |reriapo| A | A | A | A | A |rerapo|l A A A ]| A
33 |Rodriguez RosaM | A | P |reriapo| P | A | A | A | A |FeriaD0| P [P | P | P
34 | Borges Griselda A | A |reriabo| A | A A | A | A |rrao| P |P|A]|P
35 | Aguirre Angel G. A P |reriapo| P | P | P | A | A |FEriapo| P | P | P | P
36 | Florentin Agustin P P |reriapo| P | A | A | A | A |reriabo| A |A | A | A
37 | Leites Enzo A | A |rerabol A A A | A A |kErRro]AJAA LA
38 | Ibarra Marisa P | P |reriabo| P | A A A | A lrerao| P|AJA|P
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Informe: Reciclado de Palets, Barrio Belén.-

Introduccién: En el mes de Agosto y durante cuatro sesiones dictadas en las
fechas: 01, 08, 22, y 29 del afio 2016.

En el Merendero, “Los nifios primero” Ubicado en el Barrio Belén de la ciudad
Posadas provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas, se llevdo a cabo cada encuentro del taller de
“‘Reciclados y artesanias”

Los mismos fueron iniciados con la presencia de la capacitadora Noguera
Tamara.

Materiales reutilizados: Palets, cajas de frutas, botellas de vidrio.

Tareas realizadas: En el término de 12 horas, junto a los participantes.

Se reutilizo con las pertinentes donaciones de Palets, cajas de frutas y botellas de
vidrio, las siguientes:

4. Porta tasas de tres tirantes por cada uno.
4. Bandejas.

5. Percheros/ gondola, con palos de escoba.
4. Sillones de dos cuerpos (solo esqueleto).
1. Organizador de cocina, tres separadores.

18. vasos.

Dinamica del taller: En un clima ameno y con la colaboracion constante de los
dos equipos, se desarroll6 el taller, logrando los objetivos alcanzados.

Al concluir el taller cada participante llevo su articulo reciclado.

Beneficiarios:

Marisa Ibarra, Rosa Rodriguez, Noelia Fleitas, Fabian Orbino y Griselda Borges.
Soledad Vallejos, Lucia Sakguski, Noelia Bairroz, lvana Pereira, Gabriel Aguirre,
Agustin Florentin, Gisela Melgarejo, Rosa Rodriguez, Ezequiel Mifio, Carmen
Malfinson, Angela Romero, Rosana Bairroz, Sonia Bairroz, Jorge Cantero, Yanina
Gois, Rosa Encina.
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Introduccion: En el mes de Septiembre del afio 2016 en el Merendero “Los nifios
primero” Ubicado en el Barrio Belén de la ciudad Posadas provincia Misiones.

Se llevd a cabo durante cuatro sesiones el encuentro del taller de "Reciclados”

El mismo es dictado por la capacitadora Noguera Tamara.

Tareas realizadas: En el término de tres horas, junto a los participantes. Se
realizé la reutilizacion de botellas de vidrio.

32. vasos reciclados de vidrio.

Pas6 a paso:

1. Corte v lijado:

a. Se procede a la limpieza de las botellas, teniendo en cuenta el secado final
para el siguiente paso.

b. Utilizando una lra. maquina artesanal, la cual consta con un cortador de
vidrios fijo en uno de sus extremos se procede haciendo presion al
marcado o trazado de la botella (considerando la altura para que sea de
provecho su profundidad).

c. Pasamos a la utilizacién de la 2da. Maquina artesanal, la cual consta de
una resistencia que genera calor, siendo esta utilizada para el corte final de
nuestro futuro vaso.

d. Se lijan los bordes con lijas al agua y/o con amoladoras con repuesto flex
(disco utilizado normalmente para trabajos en vidrio).
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e. Se procede a la limpieza para eliminar cualquier residuo de vidrio, siendo
este el Ultimo pas6 para pasar a la decoracion y embellecimiento del
mismo.

2. Decoracion:

Para este paso se utilizara barniz vitral, papel contac y pinceles.

Eligiendo un motivo como ser flores, lunares o rayas (a gusto) pintamos y
dejamos secar.

Dindmica del taller: En esta oportunidad se sumaron mas participantes, mujeres
y hombres participaron y colaboraron con la movilizacién y rotacién del uso de las
maquinas artesanales para cortar botellas.

Con la colaboracién constante del equipo, se logré la atencion total de los
interesados para lograr los objetivos
alcanzados.

Al concluir el taller los participantes
llevaron un juego de cuatro a seis
vasos.

Beneficiarios:

Angela Romero, Yanina Gois,
Griselda Borgues, Fabian Orbino,
Noelia Fleitas, Rosa Rodriguez,
Angela Romero, lvana Perira, Marisa
Ibarra, Fernandez Daniel, Angel
Aguirre, Agustin Florentin, Rosa
Encina, Jorge cantero.

Introduccion: En el mes de Octubre del ano 2016 en el Merendero, “Los nifios
primero” Ubicado en el Barrio Belén de la ciudad Posadas provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas, se llevaron a cabo los encuentros del taller de
“Reciclados”.
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El mismo se inicié con la presencia de la capacitadora Noguera Tamara.

Tareas realizadas:

o Técnicas de pintura sobre vidrio
o Cortes de botellas de vidrio.
o Decoracién y embellecimiento de vasos.

Cantidades realizadas: 32- Vasos de vidrio decorados.

Dindmica del taller:

Introduccion: En el mes de Noviembre del afio 2016 en el Merendero, “Los nifios
primero” Ubicado en el Barrio Belén de la ciudad Posadas provincia Misiones.

A partir de las 14:00 horas, se llevaron a cabo los ultimos encuentros del taller de
reciclado.

El mismo se inici6 con la presencia de la capacitadora Noguera Tamara.

Tareas realizadas: En el término de tres horas, junto a los participantes.

Material reutilizado: Neumaticos.

Pas6 a paso:

1. Limpiar los neumaticos usados con un trapo humedo.
2. Pintar del color deseado.
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3. Perforar los neumaticos en cruz (cuatro lados) en la parte inferior para
colocar los cuatros taquitos de caucho simulando patas para las butacas,
sujetados por tornillos.

4. Perforar cuatro lados en la parte superior para colocar las tapas de madera
finge, con forma circular.

5. Pintar la madera.

Dindmica del taller: En un ambiente agradable se desarrollaron las sesiones
pertinentes, con la participacién de mujeres, hombres y adolecentes.

Al concluir el taller los participantes llevaron cada uno sus butacas.

Beneficiarios:

Rosa Rodriguez; Rosa Bustos; Soledad Vallejos; Angel Aguirre; Carmen Gois.
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Lista asistencia B° Belén

o l\'lot)mb_re y 01- | 08- 15-ago 22- | 29- | 05- | 19- | 03- 17-0ct 28- |31-| 07- | 14-
pellido ago |ago ago |ago | sep |sep | oct oct |oct|nov|nov
1 | Agiiero Julia P P |FEriaDO| A | A A | A | A |FErRapO| A A1 A A
2 | Aguirre Alejandro FERIADO| A | A A A | A |FErabo| A |A ] A A
3 | Barrios Rosana P A |FEriaDO| P | A A | A | A |FErRabO| A A1 A A
4 | Britez Guillermo A A |rFEriaDO| A | A A | A | A |FErRapO| A A1 A A
S | Bustos Rosa P P |FEriaADO| P P A A | A |[FErapo|l A |A A LA
6 |Da Silva Fernando | A A |FERIADO| A P A A | A |FErRiaDO| P P| P P
7 | Encina Rosa R. P P |FErRiADO| P | P P P | P |FERADO| P | P | P | P
8 | Fernandez Daniel A A |FEriaDO| P | A A | A| A |FERADO| A |A | P | P
9 | Fleitas Noelia P P |FErRiADO| P | A A A | A |[FErabo| A |A | P P
10 | Gois Maximiliano A A |FEriaDO| A | A A | A | A |FErRapo|l A A A A
11 | Gois Yanina P | P |reriaDo| A | P | P | A| A |rerapO| P |A|A|A
12 | Melgarejo Gisela P P |FErRiADO| A | A A A | A |[FErapo|l A |A A LA
13 | Oliva Brian Nicolas | A A |FEriaDO| A | A A | A | A |FErRapo|l A A A A
16 | Romero Angela P P |FEriapo| P | A | A | A | A |FERADO| A |A ] A | A
17 | vallejos Sandra P | P |reriapo| P | A | A | A | A |Feriabo| P | P | A | A
18 | sakauiski Lucia P | P |reriabo| A | A | A | A| A |Feriabo| P |A| P | P
19 | Gonzalez Sonia A A |FEriaDO| A | A A | A | A |FErapo|l A |A| A A
20 | Lima Maria A | A |Ferrbo] A | A | A |A ]| A |rerabo] A |AJA A

()]
~N




21 | Bairroz Sonia A | A [rerapo| A | A | A A ]| A [Ferabo| A |A] A A
22 | sotelo Viviana A | A |reriabo| A | A | A | A| A |eeriabo] A |A| A | A
23 | Fleitas Sandra A | A |reriabo] A | A | A | A| A |keriabo] A |A| A | A
24 | Melgajero Yenifer A A |FeriaDO| A | A A A | A |rFeriabo| A |A| A | A
25 | Lopez Luis A | A |rerapo| A | A | A |A | A |FerReDO| A |A|JA A
26 | Mifio Omar P | P |reriapo| P | P | A | A | A |reriabo| A | A | A | A
27 | Sosa Sanda E. P | A |rerapo| A |A | A | A|A |[Ferapo| A JA|JA|A
28 | Melgarejo Oscar A | A [rerapo| A | A | A |A | A |rFerrbo| A |A|JA A
29 | Bairros Noelia L. P | P |reriapo| P | A | A | A | A |reriabo| A | A | A | A
30 | DiSantia Cecilia A | A |rerapo| A | A | A | A | A |rFerrbo| A |A| A | A
31 | pereyra Ivana A | P |reriabo| P | A | A | A| A |reraD0| A A A A
32 | Silva Cesar A | A |reriabo| A | A | A | A| A |Feriabo| A |A| A | A
33 |Rodriguez RosaM | A | P |rFeriabo| P | A | A | A | A |reriaD0| P |P | P | P
34 | Borges Griselda A | A |rerapo| A | A | A | A | A |Ferrabo| A JAJA LA
35 | Aguirre Angel G. A | P |reriapo| P | P | P | A | A |Feriabo| P | P | P | P
36 | Florentin Agustin P | P |reraDOo| P | A | A | A | A |rerabo| A |A| A | A
37 | Leites Enzo A A |FERlIADO| A A A A A |EEriaDO| A Al A A
38 | Ibarra Marisa P | P |reraDo| P | A | A A | A |[rerabol A JA|A A
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ANEXO V

EMPONDERAMIENTO
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CONSULTORA
HUSULAK CAPACITACION
DIFUSION
REINGENIERIA

Rediseino del funcionamiento propendiendo al emponderamiento de las

Diagnéstico:

Artesanas

1. Etapa de aprendizaje pleno de la capacidad de producir artesania de telar.

Algunas llevan siete afios de empefio.

a.
b.

d.

e.

Manejo de técnicas y producciones varias.

Inicio de un trabajo grupal que permita, una organizacion para el
pago del monotributo y para que la Fundacién pueda pagar con
facturas las confecciones. Dificultades hasta hoy en la concrecion.
Propender a la confianza y transparencia de la gestion
administrativa. Dificil aprendizaje.

Lo que falta: una elaboracion compartida de los costos reales de

produccion considerando los materiales entregados, profesores y
personal contratado, movilidad, con el objeto de que se conozca sin
desconfianzas del manejo de la Fundacién.

Al respeto se detecta insidias en tal direccion.

Desesperanza de lo que va ocurrir en vacaciones.

2. Prondstico:

a.

b.

C.

Si se continla este estadio, los miembros de los grupos se
desaniman porque todavia no ven con certeza el fin de la
organizacion en la faz econdmica que les convenga.

La necesidad de las profesoras como fuente de trabajo mantiene
inconscientemente este estadio de estancamiento.

Hay oportunidades porque Posadas es un centro neuralgico de
Congresos y Eventos que permitiria una oportunidad de desarrollo
de ventas. Falta mucha tarea en tal sentido. Organizacién Grupal y

Comercializacion.
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3. Tratamiento:

a.

Reconocer el problema: en forma compartida y si es posible
unanime.

Establecer un programa de accion concatenando todas las partes
intervinientes en el proceso. Direccidn, profesores, profesionales,
personal administrativo y de apoyo.

Reuniones de asistencia perfecta para establecer el plan de accién
con todo el equipo.

Escribir la planificacion como parte del consenso y acordar las
partes, cada paso que le correspondiere.

Establecer el mecanismo de control para la ejecutividad y efectividad

del sistema.

4. Temas a considerar: marketing y comercializacion.

a.
b.

Marketing saber qué se vende, donde se vende y quienes venden.
Precios y capacidad permanente de ventas por las propias
artesanas?

MARCA

Aprendizaje de administracion que incluya control administrativo de
ingresos y egresos que impida todo margen de sospechas. Razones
éstas que llevan a fracasos a cooperativas o sistemas asociados.

Auditorias periodicas una vez establecido el sistema.

Lic. Antonia Irene Husulak.

CONSULTORA.

71



Los pasos son Reingenieria Organizacional de la Fundacion que

permita estos objetivos.
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ANEXO VI
FERIA DE ARTESANIAS DEL MERCOSUR

2016
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Lista de participantes de la FAM 2016

Nombre Localidad N° Stand
FAM Misiones 1,2
Centro del Conocimiento Posadas 3.4
Rostan Meneses, Marcos Ramén Pto. Iguazu 5
Dario Montero. Mercado Artesanal Salta 6
Institucional /Turismo Misiones 7
Soto, Jorge Bs. As 8
FAM Misiones 9
Comunidad Iriapu Pto. Iguazu 10
Misiones Creativa A. del Valle 11
Facultad de Arte y Disefio Obera 12
Diaz, Lilean Mercedes Posadas 13
Mendez Moncada Roberto Posadas 14
Martos, Ménica Lilian Bs. As 15
Embajada de la Rep. Soc. de Vietham | Vietnam 16
MATRA Varios 17y 18
IPA Paraguay 19-37
Junco, Gabriela Cérdoba 20
Micheletti, Alejandrina Graciela Mendoza 21
Oliveira, Andrea Lujan Posadas 22
Almeida Mdnica Pto. Iguazu 23
Acosta, Maria Habuelht Posadas 24
Daniel, Marcos Gustavo San Ignacio 25
Viedma, Luciana Obera 26
Velazquez, Luis René Jujuy 27
Alvarez, Camilo Bs. As 28
Gadea, Nélida Corrientes 29
Hedman , Marcela Susana Pto. Iguazu 30
Municipalidad Iguazu Iguazu 31-32
Ambrozevich, Ménica Gisela Posadas 33
Barroni Norma Apostoles 34
Schulz, Monica Posadas 35
Lara, Sergio Bs. As 36
Frinet Victor Posadas 38
Playa, Pablo Sebastian El Soberbio 39
Rios, Carmen Gladis Posadas 40
Avila, Martin Nicolas Coérdoba 41
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Crippa, Ménica Ramona Santa Fe 42
Romero, Rosana Angélica Posadas 43
Polat, Ménica S. Mendoza 44
Russo, Héctor Santa Fe 45
Vieyra, Angel Alberto San Ignacio 46
Tapia, Marta Isabel Bs. As 47
Ciganda, Alejandra Raquel Posadas 48
Guaimas, Bonifacio Isidro Obera 49
Fernandez, Guillermo Bs. As 50
Puebla, Veronica Mendoza 51
Fernandez Luis Eduardo Chaco 52
Daniel Sanchez, Nahuel San Ignacio 53
Erazo, Felix Santos Jujuy 54
Catamarca- Feria del Poncho Catamarca 55 -56
Klein Lidia Elba Pto. Rico 57 y 58
Lezcano, German Bs. As 59
Skittberg, Roberto Obera 60
Echeverria, Nelson Posadas 61
Soto Ruben Esteban Bs. As 62
Meseri, Graciela Monica Bs. As 63
Programa Nac. Bosques Modelos San Pedro 64 -65
Tuzinkiewiecz, Fernando Javier Posadas 66
Toledo Marta Posadas 67
Vazquez, César Abel Mendoza 68
Pitta Pallotta, Angela URUGUAY 69
Ruiz Santini Edgardo Alberto Entre Rios 70
Pereyra, Daniel Bs. As 71
Leiva, Susana Coérdoba 72
Nuri Zysman Bs. As 73
Rios, Marina Bs. As. 74
Soler, Daniel Bs. As 75
Daniel Jorge Eduardo San Ignacio 76
Hecho en Misiones Misiones 77,78y 79
Lopez Araya, Gregorio Santos Bs. As 80
Franconi, Alicia Pto. Iguazu 81
Natalini Loza, Vanesa Mariel Santa Fe 82
Esquivel, Jorge Alberto Corrientes 83
cruz carlos maria Bs. As. 84
Red OEPAIC BOLIVIA 85 -86
GoOmez, Claudio Alberto Salta 87
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Martinez-Rojas, Sonia-Alfredo Eldorado 88
Viana Teresa A. del Valle 89-90
Rocca, Carlos Julian Bs. As 91
Benitez, Miriam Beatriz 25 de Mayo 92
Escalante Galain, Miguel Pto. Iguazu 93
Petersen, Nicolas Andres Bs. As. 94
Suarez Holze Andrea Liliana Posadas 95
Tallone, Marcela Santa Fe 96
Duarte, Juan Raul Pto. Iguazu 97
Poggi, Cintia Rocio Obera 98
Valerio, Ignacio Cérdoba 99
Céceres, Maria CHILE 100
Lo Cascio, Fabiana Bs. As. 101
Conci, Matias Cérdoba 102
Paredes, Nilda Mabel Chaco 103
Veron, Sandra Chaco 104
Frete, Maria Elena ltati Montecarlo 105
Vargas, Sergio Adolfo Posadas 106
Caceres, Liliana Posadas 107
Nerea Carolina Larumbe Posadas 108
Rina M. Carolina Ibarra Obera 109
Zinna, Javier Sebastian Pto. Iguazu 110
Contreras Cangre, Juan Alcibiades PERU 111
Corvalan, Cintia Chaco 112 - 113
Santos, Marcelo Bs. As 114
Salinas Ariel Bs. As. 115
Carbonaro, Carolina Norma Salta 116
Fiorito, Martin Gabriel Salta 117
Rivero Gonzalez, lvana Vanesa Entre Rios 118
Menem Melendez, Silvana Posadas 119
Santecchia, Sebastian Coérdoba 120
Salinas Luis Antonio Bs. As. 121
Sarmiento Gonzalo Tucuman 122
Piqueras, Sebastian Bs. As. 123
CEMERC Paraguay 124
Trinidad, Oriana Irupe Posadas 125
Diaz, Ignacio Ismael A. del Valle 126
Municipalidad de Capiovi Capiovi 127 - 128
Guzman, Juan Marcelo CHILE 129
Lépez Basilisa Maria Bs. As. 130
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Resultados de las encuestas realizadas a los artesanos/expositores en la VI

Feria de Artesanias del Mercosur
Del 6 al 10 de Octubre de 2016

Puerto lguazl — Misiones

El resultado del presente informe se realiz6 usando una muestra de 77
encuestas realizadas a artesanos/expositores en la VI Feria de Artesanias del
Mercosur, la cual constaba de 10 preguntas, y con opcién para dejar sugerencias

y observaciones.

Se trato que a través de dicha encuesta todos los expositores puedan dejar
plasmadas sus opiniones, siendo la misma andnima, de todas maneras cabe decir

gue no todos la han entregado.
Se les ha pedido que nos proporcionaran su opinion con respecto a:

- La infraestructura de la Feria de Artesanias, el 96% la ha definido como

muy buena a buena y el 4% restante como regular.

¢Como le parecié la infraestructura de la Feria?
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Grafico N° 1: Infraestructura. Fuente: Elaboracidn propia a base de encuestas.

- Ao que refiere a la organizacién de la Feria, al igual que el punto anterior,

el 97% la defini6 como muy buena a buena y el 3% como regular.
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¢Qué opinidn le merece a la organizacion en general de
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Grafico N° 2: Organizacion. Fuente: Elaboracidn propia a base de encuestas.

El 94% de los encuestados les parecio bien la fecha en que se realiza la

feria, mientras que el 6% restante opino como regular dicha fecha.
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¢Qué opina sobre la fecha de realizacién de la feria?
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Grafico N° 3: Fecha de realizacion de la Feria. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas.

En cuanto a la cantidad de dias que se lleva a cabo la feria (5 dias): el 94%

manifiesta estar conforme con la cantidad de dias que dura la misma,

mientras que el 6% restante, sugiere que sean mas dias como la edicién

pasado o hasta incluso se agreguen 2 o 3 dias mas, esto mas bien lo
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solicitan artesanos que vienen desde lejos, justificando a que asi de esa
manera tendrian la posibilidad de vender mas, le seria mas rentable u

obtendrian mas ganancias al venir a la feria.

¢Qué opina de la cantidad de dias de realizacion de la

feria?
I

Muy Buena Buena Regular Mala Muy Mala
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Grafico N° 4: Cantidad de dias que dura la Feria. Fuente: Elaboracidn propia a base de encuestas.

El horario de atencién al publico — de 16.30 hs a 23 hs.: el 89% lo
califica como muy bueno a bueno, mientras que el 11% como regular.
Algunas observaciones y sugerencias que nos han dejado en relacion a
este punto son: solicitan que se extienda una hora mas (o sea hasta las 0
hs) principalmente el fin de semana, que el ultimo dia se abra mas
temprano y que el dia sabado y domingo se abra desde las 11 hs.

aproximadamente.

¢Qué opina del horario de atencién al pablico?
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Grafico N° 5: Horario atencién al publico. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas.
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- En cuanto a las rondas de negocios: solamente el 18% de los
encuestados ha participado de las mismas, mientras que el 82% no ha
asistido.

¢Participé de las rondas de negocios?

Grafico N° 6: Participacion en las rondas de negocios. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas.

e Entre los artesanos que asistieron a las rondas de negocios algunos
han dejado como comentario que les fue muy satisfactorio, lograron
generar contactos para ventas futuras, que los mismos expresen sus
opiniones o0 dejen sugerencias respecto a los productos/precios,
como asi también que se incorporen posibles compradores de otras
provincias como asi también locales.

e Y algunos de los que no asistieron, justificaron que no lo han hecho
debido a que no estan debidamente inscripto a los fines impositivos,
no poseen cuenta bancaria y por sobre todo la gran mayoria tiene

limitaciones en cuanto a su capacidad productiva.

- A lo que respecta al rango de ventas, el 3% declara haber vendido por
importes mayores a los $24000, el 9% entre $20001 a $24000, el 12%
entre $12001 a $16000, el 24% entre $8001 a $12000, el 28% entre $4001
a $8000 y el 24% restante ha vendido entre $1 a $4000.
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¢Cual fue su rango aproximado de ventas en la feria?

Mas de $24000

De 520001 a $24000

De $12001 a $16000

De $8001a $12000

De 54001 a $8000

De $1 a $4000

I

10 15 20

=]
u

Grafico N° 7: Monto aprox. de ventas. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas.

Siendo el precio promedio de los productos vendidos (valor promedio unitario),
con mayor predominacion (44%) entre $201 a $400, como se puede observar en

el grafico N° 8

Cudl es el precio promedio de sus productos que tiene

en exposicion y venta?
Mas de $1000
De $801a $1000

De $601 a $800

De $401a $600 ﬁ

De $201a $400 W
De $1a5$200 W

0 5 10 15 20 25 30 35 40

Grafico N° 8: Precio promedio de productos para la venta. Fuente: Elaboracion propia a base de

encuestas.
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- Y en cuanto a la participacion: el 100% de los encuestados ha dicho que

volveria a participar de la Feria de Artesanias del Mercosur.

é¢Volveria a participar?

No

0

Grafico N° 9: Participacion en la FAM 2017. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas.

Algunas de las sugerencias y observaciones, que nos han dejado son:

Incorporar sefalizacion en el piso/mostrar donde se encuentra 3
Abrir mas temprano 7
Cerrar mas temprano 3
Mejorar la fiscalizacién porque hay productos g no son artesanales 6
Abrir un dia todo el dia 10
Mejorar piso de salén anexo, hace q se mueva el mobiliario 1
Aclarar criterios de selecciéon premios 2
Adaptar stand a joyeria (algo escalonado, estanterias mas pequefias y

laterales) que este a la mano 3
Agregar un dia mas como el afio anterior 6
Incorporar descansos 2
Puesto de ventas de snack/viandas 4
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Resultado de las encuestas realizadas a los visitantes

ala VI Feria de Artesanias del Mercosur
Del 6 al 10 de Octubre de 2016
Puerto lguazl — Misiones - Argentina

El resultado del presente informe se realizd6 usando una muestra de 478
encuestas realizadas a personas que se encontraban visitando la VI Feria de Artesanias

del Mercosur, la cual constaba de 7 preguntas.

Segun los resultados obtenidos con las encuestas realizadas a los visitantes a la
FAM 2016, podemos, decir, que la procedencia de la mayor parte de las personas que
asistieron a la misma son nacionales (47%) (Buenos Aires, Cordoba, Entre Rios, Santa
Fe, entre otros), como asi también se destaca la presencia de visitantes provinciales, de
los cuales 120 de los encuestados son de la ciudad de Puerto Iguazu, pero ademas se
contd con la presencia de visitantes extra-nacionales tanto de paises vecinos como ser

Paraguay, Brasil y Uruguay como asi también de Colombia, Chile, Pera, Espafia, entre

otros.
Lugar de Procedencia:
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Grafico N2 1: Lugar de procedencia. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas realizadas.

En su mayoria, de las personas encuestadas, viajaron a la Ciudad de Puerto
Iguazl, con su grupo familiar (76%) mientras que una minoria con un grupo de amigos
(10%).

83



Viaja:
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Grafico N2 2. Con quién viaja. Fuente: Elaboracidn propia a base de encuestas realizadas.

Algunos de los motivos por los cuales dichos visitantes/turistas, excluyendo a los
locales, se encontraban en Puerto Iguazu, eran porque estaban de vacaciones (70%),
otros por el fin de semana largo (13%) y con un porcentaje, no muy significativo, del 5%,
como se observa en el grafico N° 3, se desplazaron a dicha ciudad exclusivamente por la

Feria de Artesanias del Mercosur.

Por qué motivo se encuentra en la Ciudad de Pto. Iguazu

200

150 /
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1 =

Por Trabajo  Vacaciones Porel finde Porlaferia Otros
semana largo de artesanias

Grafico N2 3. Motivo por el que se encuentra en Pto. Iguazu. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas realizadas.

Observando el gréfico N° 4, de los 478 encuestados, que han respondiendo a esta
pregunta, 293 personas (62%) han dicho que han visitado mas de una vez la Feria de

Artesanias del Mercosur y 182 personas (38%) lo hacia por primera vez.
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¢Esla primera vez que visita la Feria de Artesanias?

Grafico N2 4. Es la primera vez que visita la FAM. Fuente: Elaboracidn propia a base de encuestas realizadas.

Los medios por los cuales dichas personas se han enterado de la Feria de
Artesanias del Mercosur fueron a través de la promocion en la via publica (52%), radio
ylo TV (12%) y cabe destacar que un 20% se ha enterado por otra persona, por

‘recomendacion’. Y en menor medida por la pagina Web, las redes sociales y la casilla de
informe de turismo.

¢CoOmo se enterd de la Feria de Artesanias?

Otros
Oficinade Turismo
Redes Sociales

Radio/TV

Promocién via publica

Pagina Web

Recomendacion *

0] 50 100 150 200 250 300

Grafico N2 5. Como se enterd de la FAM. Fuente: Elaboracion propia a base de encuestas realizadas.

A lo que refiere a la facilidad para llegar al predio donde se realiza la feria de
artesanias, el 98% de los encuestados ha dicho que le resulto facil llegar, que no tuvo

ningun inconveniente para ubicarlo y al 2% se le ha resultado dificultoso encontrar el
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predio, por distintos motivos como ser. hay poca sefializacion, porque falta de

conocimiento del lugar y/o también otros calificaron como ‘lejos para llegar caminando’.

¢éLe resulto facil llegar a la Feria de Artesanias?

Grafico N2 6. Facilidad para llegar a la FAM. Fuente: Elaboracion propia a base de encuestas realizadas.

Y la ultima pregunta realizada fue cémo calificaria la muestra de artesanias en

cuanto a:

- La calidad de los productos exhibidos: el 90% de los encuestados la definio

como muy buenos, el 9,5% buenos y restante como regulares (0,5%).

Calidad de los productos exhibidos
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Grafico N2 7: Calificacion de los productos exhibidos. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas realizadas.

- La presentacion de los stands: solamente el 1% de las personas encuestadas
sefialo la presentacion de los mismos como regular mientras que el 99% como

muy buena y buena.
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Calificacion: Presentacidon de los stands
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Grafico N2 8: Calificacion de la presentacidn de los stands. Fuente: Elaboracion propia a base de encuestas realizadas.

- Y a lo que respecta a la ambientacion del predio ferial: el 97% de las personas
encuestadas (461) han calificado a la ambientacibn como muy buena y buena
mientras que el 3% restante de las personas la consideraron como regular, debido
a que en los dias que hubo mas afluencia de publico dichas personas
consideraron que en determinadas zonas de la feria habia demasiada gente y
también faltaba sefializacion como para seguir un recorrido para no dejar ningan

stand sin observar, porque se perdian/mareaban.

Calificacion: Ambientacion
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Grafico N2 9: Calificacion de la ambientacién del predio. Fuente: Elaboracién propia a base de encuestas realizadas.

PREMIOS Y MENCIONES FAM 2016

MENCIONES:
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A las Mujeres Wichi de la Asociacion HINAJ, LOTE 8 , FORMOSA - Stand
112.

Reconocimiento a las mujeres de la comunidad mbya guarani Tamandula —
Po-reta del Departamento de 25 de Mayo- Stand 92.

Carlos Leiva, artesanias chaquefias, especialmente por su Cristo de
Palosanto.

Instituto Paraguayo de Artesanias por su participacion en los rubros de
ceramica, cuero y tejido.

Nicolas Velazques Pozo Azul por sintesis y la propuesta artistica con pocos
procedimientos técnicos, y su creatividad.

Villanueva Martos por su criterio de coleccion.

Andrea Alegre por su técnica y terminacion de piezas en cesteria pilaga.
Luis René Velazques — reconocimiento a la creatividad.

Gabriela Junco — Diadlogo de Materiales.

Sergio Lara — Por su impecable técnica y disefio.

Pablo Playa por darle arte a los tradicionales mate y bombilla

Ménica Schulz, por su rescate de una técnica antigua.

Sonia Martinez, Por su innovacion permanente en el disefio de sus
productos, y por su buena onda.

Los artesanos que logran menciones especiales acceden a stands sin

cargo en la proxima edicion de la Feria de Artesanias del Mercosur.

Ordenes de Compra Inym

2° Orden: $ 3.000 Daniel Soler por sus Cucharitas Materas
1° Orden: $7.000 Nelson Basualdo Gaona

Premio Adguisicién Amerian: $ 7.000 Roberto Méndez Moncada por su obra

Angel con Maraca

2° Premio_Adquisicion FAM 2016: $ 3000 Por su creatividad y el didlogo entre

ceramica y fibra y el trabajo manual. Pieza que transmite belleza. Lujan Oliveira

1° Premio Adgquisiciobn FAM 2016: Una sola pieza, tallada a mano, con

impecable destreza técnica y puesta en valor de un mito regional. Sergio Vargas
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2° Ronda de Negocios FAM 2016

Informe de la Ronda:

La 2% edicién de la Ronda de Negocios de la Feria de Artesanias del Mercosur,
fue nuevamente organizada por el Ministerio de Accién Cooperativa, Comercio e
Integracion a través de la Subsecretaria de Comercio e Integracion y la Fundacion
Artesanias Misioneras. Tuvo lugar entre el 7 y el 9 de Octubre de 2016, en el

marco de la Feria de Artesanias del Mercosur.

Las actividades tienen dos momentos:

Previa a la ronda: cuando se envia un instructivo a los artesanos con cuestiones a
considerar con lo que se debe preparar, llevar y hacer en cada reunion: muestras;
fotos; folleteria; lista de precios, caracteristicas particulares del producto;
posibilidades de produccién; tiempos de entrega etc. Es importante tener en
cuenta lo que le corresponde preparar a cada uno, y estar dispuestos
correctamente para que se todo salga de acuerdo a las expectativas y no se

frustren en la experiencia.

Una vez que se registraron todos los interesados, se realizé el matching para
organizar los horarios de cada entrevista y definir la agenda de cada comprador

en cada uno de los dos dias durante los cuales se realiz6 la Ronda,

El tercer dia fue para que los compradores visiten los stands de los artesanos que

les resultaron de interés.

Durante las reuniones: Cada artesano asisti®6 en el horario convenido
previamente, y durante las entrevistas se asisti0 a los artesanos de manera
soslayada para no interferir en la negociacion de manera directa, pero si

orientarlos en el caso que los artesanos lo necesiten.
Las reuniones duraron aproximadamente 15 minutos por vendedor.

Se desarrollaron en el horario de funcionamiento de la Feria, en un salén

acondicionado a los efectos.
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De acuerdo a lo manifestado tanto por los compradores quienes pudieron conocer
a futuros proveedores para su respectivos comercios, fue muy valioso el contacto
y destacaron la importancia de la FAM como vidriera para el trabajo artesanal y
los artesanos tuvieron una vez mas la oportunidad de participar en este tipo de
encuentro que les brinda un entrenamiento para actuar en situaciones reales de

venta o comercializacion de sus productos.

Tanto compradores como inscriptos en la ronda manifestaron la importancia de
continuar con la realizacion del encuentro de negocios en las proximas ediciones
de la FAM.

En total tuvimos 28 artesanos inscriptos y que participaron de las agendas en la
Ronda de Negocios.

Cabe destacar que los artesanos de pueblos originarios manifestaron el interés
gue tenian de realizar ellos mismos, de manera personal la participacion en las
entrevistas, como forma de aprendizaje, y experiencia de negociacion, segun lo

manifestaron expresamente al momento de convocarlos.

Fueron invitados como compradores las siguientes empresas:

COMPRADORES:

ITIN -Muebles artesanales Capital Federal
FUSION Muebles Santiago del Estero

La empresa Itin muebles artesanales, fabrica desde hace veinte afios muebles
cuya caracteristica principal es el disefio, marcadamente regional y argentino en
permanente busqueda de su adecuacidon y armonia con la decoracion y
ambientacion contemporanea. El uso de maderas nobles en su construccibn mas
el aporte del cuero y el metal, otorgan a este mueble una identidad particular,
tradicional y moderna a la vez. Contamos con tres locales comerciales ubicados
en Capital Federal, Barrio Recoleta; Pilar, Provincia de Buenos Aires y Santiago
del Estero. En nuestros locales comerciales incorporamos ademas numerosas
obras de arte y artesanales que representen el talento y creatividad de nuestros
pintores, ceramistas, escultores, etc. Recientemente, por ejemplo, sumamos a
nuestros locales, la obra del reconocido pintor Milo Locket, que expone y vende
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sus obras en Itin. En esa busqueda, siempre es de nuestro interés participar y
asistir a los eventos donde se dan cita los representantes mas sobresalientes del
arte y la artesania, preferentemente regional, para nutrirnos de su experiencia y
creatividad y en muchos casos a invitarlos a acompafnarnos en nuestro proyecto,

comprando su obra y trabando con ellos, fructiferas relaciones comerciales.

ITIN MUEBLES
Direccién: Arenales 1157 Capital Federal

http://www.itin.com.ar/

mail: infoarenales@itin.com.ar
Teléfono: 011 48152246
Provincia;: CABA

Direccion: La vuelta de la Barranca (4200)

http://www.itin.com.ar/

mail: info@itin.com.ar
Teléfono: 0385 15 475 7584/83

Provincia: Santiago del Estero

FUSION MUEBLES

Direccion: Av. Belgrano Sur N° 4053 (Frente al arco de entrada)
Teléfono: 0385 475-7585
Horario: 9:00-13:30, 18:00-21:30

Provincia: Santiago del Estero

Ayllu Arte Popular Mendoza

Basicamente el local es de venta de artesanias latinoamericanas, importan desde

Perd, Guatemala y México. También trabajan con artesanias argentinas: textiles,
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alpaca, madera, mates, accesorios de vinos, cuadros, souvenirs, etc., que

compran a artesanos de todo el pais.

Generalmente realizan compras mayoristas de la mercaderia importada, y alguna

nacional, dependiendo del costo.

El local esta ubicado en las afueras de Mendoza, en Chacras de Coria,
departamento de Lujan de Cuyo, a 10 km del centro mendocino, en una muy
buena zona residencial y turistica, rodeado de algunas bodegas y restaurantes,
camino a la montafia y termas de Cacheuta. Tiene 600 metros cuadrados de
local comercial, y 700 metros cuadrados de depdsito y oficinas, Cuenta con una
cafeteria dividida en dos, interna, integrada al local y un patio externo, con sillones
y mesas. Ademas, un lugar de juegos para nifios, a un costado de la playa de

estacionamiento.

El publico visitante es tanto gente local, nacional, como extranjeros, en especial

chilenos y de otros paises que vienen a visitar bodegas mendocinas.
El negocio se abre todos los dias, incluyendo domingos y feriados.

Desde hace aproximadamente 12 afios que tienen venta al publico pero

mayorizando artesanias importadas, desde el afio 1992.

Direccion: Chacras de Coria, Mendoza
www.aylluartepopular.com.ar/
Teléfono: 0261 496-1213

Horario: 09-13, 16-20

Provincia: Mendoza
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ANEXO VI

DISENO
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Informe CFI: Equipo técnico Area Disefio.
FAM 2016 y Gestion en Disefio artesanal para los productos de los talleres
FAM.
Posadas, Misiones, Noviembre de 2016.
Responsables. Mg. Maria Blanca Iturralde, Mg. Patricio Nadal.

Feria de Artesanias del Mercosur
Previo a la Feria
e Disefio de Ficha de Evaluacion de stands de la FAM 2016.
e Redaccion del texto Introductorio de la FAM 2016, para promocion y
socializacion durante la Feria. Anexo 1.
e Definicidn de criterios de premiacion de la FAM 2016. Anexo 2.
e Fiscalizacion de los artesanos interesados en participar- alrededor de 300
artesanos- de la FAM 2016.
e Visita a Talleres para ajuste de productos de artesanos que deseen ajustar

la produccion previa a la Feria.

=LAM

2016

VIFERIA DE ARTESANIASIDEL. MERCOSUR
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En la FAM 2016 en Iguazu
e Fiscalizacion mediante entrevista individual con los artesanos participantes
de la Feria, llenado de la Ficha de Evaluacion de los stands. Anexo 3.
e Entrevista y asesoramiento a artesanos durante la Feria que no fueron
aceptados, o lo fueron con observaciones, para mejorar sus producciones.
e Participar en calidad de asesor acompafiando a los representantes de la
FAM en el momento de la premiacion.

e Registro fotogréfico de los stands de la FAM 2016.

Arriba Primer premio FAM 2016, Primer premio Amerian, Medio Segundo premio FAM,
Stand y vista general de la Feria FAM 2016.
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Recomendaciones generales

e Fortalecer la convocatoria para participar de los premios de la FAM 2017
desde la inscripcion debido a que no todos preparan trabajos especificos
para la premiacion.

e Supervisar los logos de los auspiciantes para la promocién de la FAM 2017
como fechas y horas de apertura de la Feria.

e Tener en cuenta los artesanos que fiscalizaron positivamente para la FAM
2016 via internet que no cumplen con los requisitos para entrar en la FAM
2017.

e Generar un sello (cocarda) para darles visibilidad a los artesanos que
ganaron premios en ediciones anteriores de la FAM en sus stands de la
FAM 2017.

e Definir criterios para la denominacion de los stands en la parte superior.

e Generar plantillas para unificar precios, etiquetas de productos. Plantillas
de uso libre y colectivo que se bajan desde la pagina de la FAM.

e Ver la posibilidad de utilizar un médulo de la parte inferior del mostrador de
los stands para dar informacién acerca de la propuesta de cada stand.

De Tacuaruzu Revalorizacion del uso de la tacuara como materia prima
local...
De Lujan Oliveira Ceramica contemporanea fusionando lo utilitario con lo
artistico...
De Tendy Coleccidon de objetos vinculados a la cultura guarani jesuitica. ..
De los artesanos....

Consultar con alguien de Comunicacion los textos para unificar criterios.

Recomendaciones acerca de la disposicion de los stands de la Feria.
Suprimir los 2 stands que dan sus espaldas al frente.

Ubicar las vitrinas con los premios de ediciones anteriores para darles visibilidad.
Stand 8: ubicar un stand representativo de la artesania de la FAM, ya que es el
primer impacto para el que ingresa a la feria.

Sistematizar la comunicacién de los proyectos institucionales. Visién /Mision.

Impreso ubicado en un lugar visible a cargo de los organizadores con el fin de no
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crear un caos visual. Una oracion o 4 lineas que den cuenta del proyecto en la
parte superior del modulo inferior de los mostradores.

Después del Stand 11, donde actualmente estan los premios, ubicar los stands
gue se encuentran actualmente en el pasillo que dan a los bafios y frente a los
bafios hacer un area de descanso, ya que los stands en esa ubicacion, tienen
poca visibilidad.

En muchos casos se ve poca produccién. Incorporar productos nuevos todos los
afnos.

Desarrollo de coleccion para cada feria.

Reforzar desde la convocatoria el tema de la premiacion. Muchos artesanos no
preparan productos para premios.

Resemantizar el reglamento. Ver como se lo comunica de manera mas eficiente.
Tomar como referencia para invitaciones a otras ferias a los artesanos que
cumplen con todas las condiciones pero no tienen el perfil para esta feria.
Recalcar la importancia de que los artesanos de Misiones tengan productos
representativos en la Fundacion para su mayor visibilidad como contraparte a los

beneficios que tienen en la feria (alojamiento, entre otros).
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Talleres:

Cesteria ecolégica Barrio Cocomarola Este

Telar Barrios San Agustin y Cruz del Sur. Posadas.
Objetivo de la actividad

Proponer una estrategia de construccidn colectiva participativa a partir del
diagnéstico realizado previamente en junio para la coleccion de productos de los
talleres de la FAM 2016.

Con motivo de la apertura del local de la FAM en Iguazu y atendiendo la demanda
de este tipo de produccién para surtir los locales de venta proponemos se trabaje
en funcion de la demanda del sector.

Se particip6 del seguimiento de los trabajos realizados hasta el momento. En los
casos que fueron necesarios se hicieron los ajustes pertinentes vinculados a
terminaciones y presentacion final del producto. Realizamos la definicion de la
paleta de colores 2016 y la compra de material para comenzar las actividades.
Ajustamos el disefio de linea de productos en funcion de los puntos de venta.
Caracterizacion de la produccion para lguazu, en funcion del perfil de consumo
del turista.

Sistematizamos las lineas de productos: disefio, tamafo, técnicas, terminaciones,
parametros de calidad. Presentacion final del producto.

Cesteria ecoldgica Barrio Cocomarola Este

En el taller de cesteria se pudo observar un muy buen manejo técnico de las
artesanas y continian desarrollando sus productos incorporando hilos de colores
vibrantes a las fibras naturales. Consideramos realizar la propuesta de trabajar las
formas de vasijas guarani (yapepO, cuencos con y sin asas) manteniendo el
didlogo cromatico entre las fibras y los hilos vibrantes.

Telar Barrios San Agustin y Cruz del Sur. Posadas.

Definimos dos lineas de productos: una de indumentaria y otra de utilitarios con
sus correspondientes paletas cromaticas y materiales. Ajustamos la paleta
cromatica en funcion del catalogo de tendencias de la temporada y los trabajos a
realizar en funcion de la Feria de Artesanias del Mercosur, en Puerto Iguazu,

Misiones.
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Se evidencia un grupo consolidado, con muy buen manejo técnico y un rapido
aprendizaje por parte de las nuevas alumnas. Buena predisposicion para el
trabajo. Se dieron nociones basicas de macramé y de crochet, con el fin de dar
valor agregado al producto, los cuales fueron aplicados en el momento en los

trabajos que lo requerian

Acciones realizadas

Realizamos reuniones con las capacitadoras de los talleres de Telar de peine y
Cesteria ecoldgica para definir los criterios de la coleccion. A partir de este
acuerdo inicial trabajamos en conjunto con los grupos que solicitaron apoyo en

disefio para sus actividades.

Las participantes del Taller siguen integradas como grupo a traves del grupo de
whatsaap.

Desde la mirada del disefio recomendamos viabilizar a través de la FAM la
posibilidad de generar un catalogo de productos de caracter digital con la
posibilidad de imprimir para poder ser alojado en la pagina de la FAM y ampliar la
comercializacion de los productos.

En dicho catalogo los usuarios podrian visualizar las producciones, variables de
tamafo y materia prima y tendrian la posibilidad de seleccionar colores de hilos,
formato y disefio.

Creemos que esto seria una via de socializacion importante de la produccion y
agilizaria la venta convirtiendose en una herramienta de utilidad que permitiria

tener registro de los productos mas solicitados.
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Mejoramiento de la confeccidén y terminaciones, armado de catalogo digital para consulta

y venta.

Conclusiones

Los talleres de cesteria ecoldgica y telar de la FAM tienen una trayectoria en el
tiempo. Se vienen realizando desde hace varios afios. En estos talleres pudimos
observar entre las integrantes diferentes calidades de productos y tiempos de
produccion.

Proponemos en funcién de lo trabajado en los talleres de telar y cesteria un
catalogo de productos, donde poder exhibir los productos, las materias primas,
los puntos y los colores para poder personalizar los pedidos y acercar la
produccion a otros mercados como hoteleria y gastronémico.

Este catalogo podria estar alojado en la pagina de la FAM.
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También consideramos relevante vincular a los talleres con el proyecto de
Investigacion sobre Iconografia Guarani-Jesuitica que se desarrolla en la Facultad
de Arte y Disefio- UNaM, con el fin de dar valor agregado a la produccion. Desde
ese proyecto se podrian aportar las formas de las vasijas para el taller de cesteria
y la iconografia para el de telar.

Actualmente  estamos en el proceso de identificacién de los valores del grupo
para definir la identidad grafica de la produccién. Desde el vinculo existente entre
la FAM y la FAyD de la UNaM podemos realizar la transferencia de conocimientos
y el aporte especifico en el area de identificacion de la produccion y packaging.
Las integrantes de los talleres de la FAM destacan la necesidad de dar

continuidad a los talleres.

Mg. Maria Blanca lturralde Mg. Patricio Nadal
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Anexo 1. Texto Introductorio de la FAM 2016, para promocion vy

socializacion.

FAM 2016

Del 6 al 10 de Octubre de 2016
Puerto Iguazu. Misiones. Argentina.
Relato

Presentamos la VI edicidn consecutiva de la Feria de artesanias del Mercosur.
Nuestro objetivo es contribuir a la puesta en valor de la artesania contemporanea

y a darle visibilidad en un entorno favorable.

Mas de 300 artesanos participantes de Argentina, Paraguay, Brasil, Chile, Bolivia,
Uruguay, Peru, Vietnam- entre otros-, superando los 130 stands individuales o
grupales exhiben sus producciones de caracter utilitario, decorativo, funcional,
tradicional, religioso y simbdlico vinculados a la cultura y significativos

socialmente.

A lo largo de las ediciones los participantes hacen foco en valores conceptuales,
formales y técnicos, el disefio, el desarrollo de producto, las estrategias
comerciales o los planteamientos de presentaciéon del producto. Muchos de ellos
han convertido su oficio en una unidad productiva sustentable con perspectivas de
crecimiento.

Intentamos posicionarnos como una Feria relevante a nivel nacional, regional e
internacional. Nuestro compromiso es con los artesanos y con la evolucion de la
artesania contemporanea y su difusién y promociéon como practica cultural,

econdmica y social.

Agradecemos la participacion de todos y les damos la bienvenida.

Equipo Fundacién Artesanias Misioneras
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Anexo 2. Criterios premiaciones FAM 2016
Feria de Artesanias del Mercosur
Puerto Iguazu del 6 al 10 de octubre de 2016.

Los criterios de evaluacion a efectos de la concesion del Premio de Artesania
de la FAM 2016 seran los siguientes:

1.1 La contribucion a la puesta en valor de la artesania contemporaneay a

darle visibilidad en un entorno favorable.

1.2 La calidad técnicay formal.

1.3 La capacidad para transmitir a la sociedad valores positivos

relacionados con la artesania, contribuyendo a su promocion y valorizacion.

1.4 La creatividad e innovacién, aplicadas a los valores conceptuales,
formales y técnicos, el disefio, el desarrollo de producto, las estrategias

comerciales y de marketing o los planteamientos de presentacion del producto.

1.5 Laresponsabilidad social y medioambiental.

1.6 ElI compromiso con la evoluciéon de la artesania contemporanea y
con la difusién y promocion de la artesania como practica cultural, econémica y

social.

“Los productos artesanales son los producidos por artesanos, ya sea totalmente a
mano, o con la ayuda de herramientas manuales o incluso de medios mecanicos,
siempre que la contribucion manual directa del artesano siga siendo el
componente mas importante del producto acabado. Se producen sin limitacion por
lo que se refiere a la cantidad y utilizando materias primas procedentes de
recursos sostenibles. La naturaleza especial de los productos artesanales se basa

en sus caracteristicas distintivas, que pueden ser utilitarias, estéticas, artisticas,
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creativas, vinculadas a la -cultura, decorativas, funcionales, tradicionales,

simbdlicas y significativas religiosa y socialmente."

Segun la definicion adoptada por el Simposio UNESCO/CCI "La Artesania y el
mercado internacional: comercio y codificacion aduanera" (Manila, 1997)

Anexo 3. Fiscalizacion mediante entrevista individual con los artesanos

participantes de la Feria, llenado de la Ficha de Evaluacion de los stands.

STANDS

Calificacion y observaciones

Stands 1y 2: FAM Cesteria y Tejido: ajustar estrategias de venta.

Stands 3 y 4: Centro del Conocimiento. Mejorar la comunicacion.

Stand 5: Puro yerba y tierra. Mejorar la comunicacién y la exhibicion. 6

Stand 6: Artesanias Keymo: exhibicion de los precios de manera precaria, todo a
100%, no respetd el sistema de mostradores de la feria y trabajaba en una mesa
suplementaria que entorpecia la circulacion. 7

Stand 7: Turismo, muy pobre. No representa a la provincia. Atencion deficiente.
Stand 8 (87): Orfebreria Gomez Araujo. 8

Stand 9: Mejorar la comunicacién del proyecto Lanas.

Stand 10: Comunidad Iriapa. Mejorar la comunicacion.

Stand 11: Misiones creativa. Mejorar la comunicacion. Integrar fondos.

Stand 12: Facultad de Artes.

Stand 13: Mercedes Diaz / Cesteria. 10

Stand 14: Tendy. 10

Stand 15: Villanueva Martos. Impecable 10

Stand 16: Vietnam.

Stand 17 y 18: MATRA.

Stand 19: IPA.

Stand 20: Asta y Disefio. 10

Stand 21: Pera. Mejorar la comunicacion. Integrar fondos. 6

Stand 22: Lujan. Reveer denominacion del stand.

Stand 23: MONICARTE. 10
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Stand 24: Ysipo y Tacuara. 10

Stand 25. Arte Gandiva Plateria. 6. Sin producto para premiacion. No respeta el
mostrador.

Stand 26: Viedma Luciana. Orientacion cartel identificador del stand. 10

Stand 27: Reciclarte. Jujuy. 10

Stand 28: libre

Stand 29: Gadea Nélida Tejidos. Sugerencia, Incorporar muestrario con los tintes.
Stand 30: Arte Roga. 8

Stand 31 y 32: Municipalidad de Puerto Iguazl. Se sugiere realizar fiscalizacion0
Stand 33: Plaza Arte. 10

Stand 34: Artesanias Norbert. Barroni, Norma. Pasar sector B. Ver ubicacion. 7
Stand 35: Mdnica Schulz. Tejidos. 10

Stand 36: Lara, Sergio. 10

Stand 37: IPA. Evitar la ropa colgada. Ajustar exhibicion de indumentaria.

Stand 38: Artesanias Viki.10

Stand 39: Joyas de la selva. 10.

Stand 40: Hace la tuya. Pasar sector B. 7

Stand 41: Bajorrelieve Artesanias. 10

Stand 42: Jacaranda y mate. Pasar sector B. 7

Stand 43: Rosana Romero Ceramicas. 9

Stand 44: MNL. Esmaltado sobre cobre. 10

Stand 45: Ruso, Héctor. No cumple con los requisitos de la feria. Estereotipos. 4
Stand 46: Taller Tacuaruzu. 9.

Stand 47: Artesanias Kiara. 8

Stand 48: Ciganda Cuadros. Ver denominacion. 8

Stand 49: Guaymas. Tallas. 10

Stand 50: Joyeria en colores.9

Stand 51: VP joyas. 9

Stand 52: Caraguatd Chaco: 10

Stand 53: Daniel, Nahuel. Innovar en produccion. Producto para premio. 8
Stand 54: Artesanias jujefias. 10

Stand 55 y 56: Feria del Poncho: Ver ubicacién que permita mostrar el telar.
Stand 57 y 58: Bordado a mano. Lidia Klein. 9
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Stand 59: Arte con flores. Innovar. 9

Stand 60: Skittberg, Roberto. Poca produccion. 8

Stand 61: NE Artesanias Ecologicas. Echeverrria, Nelson. 9

Stand 62 y 63. Soto Cuero. 10

Stand 64y 65: Direccion de Bosques.

Stand 66: Fino cuchilleria. Poca produccion. Incumplimiento horarios. 6
Stand 67: Mision Marroquineria. 10 (para recomendar para otras ferias)
Stand 68: Vasquez, César Billeteras. Mendoza. 9

Stand 69: Pita Pallota. Joyas. Dar solo un stand. Igual producto. 9
Stand 70: Trébol Cuchillos. 10

Stand 71: Pita Pallota. Joyas. Dar solo un stand. Igual producto. 9
Stand 72: Leiva, Susana. Carteras. 8

Stand 73: Nury Zysman. 10

Stand 74: Bien Alto Artesanias. 10

Stand 75: Maderas para usar. 9

Stand 76: Daniel, Jorge. Diferenciar produccién familiar para tener stands
individuales. Preparar productos para premios.

Stand 77, 78 y 79: Hecho en Misiones.

Stand 80: Alfajores Santa Clara.

Stand 81: Frutos de Ali. Dulces

Stand 82: Moebius al fin. Ver el tema de los hijos, dando vuelta por la feria y
originaron el cierre de la terraza. Se perdio un espacio importante. 10
Stand 83: Esquivel , Jorge. Cajas. 10

Stand 84: Cruz, Carlos Maria. Plarero. 10

Stand 85 y 86: Red OEPAIC.

Stand 87: pasé a la entrada.

Stand 88: Peteribi. Sonia Martinez. 10

Stand 89 y 90: Viana, Teresa. 10

Stand 91: Roca, Carlos. 10

Stand 92: Poretad. Muchas manos. 25 de mayo.

Stand 93: Miniaturas historicas. 7

Stand 94: Prize de tete. Petersen, Nicolas. 10

Stand 95: Ceramicash. Suarez Holze. 8
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Stand 96: Tallone, Marcela. Telar. 10

Stand 97: Artesanias Misioneras. Ver el tema de espacio por el tamafio de los
productos: muebles. 7.

Stand 98: Poggi, Cinthia. Mayor produccion. 8

Stand 99: Valerio, Ignacio. Tallados mates.10

Stand 100: Anubia- Joyas de autor. Caceres, Maria. 9
Stand 101: Tavaloca. 10

Stand 102: Artesanias Nau. 8

Stand 103: Guada espumita. Chaco. 8

Stand 104: Mi mundo magico. 8

Stand 105: Frete. Montecarlo. 7

Stand 106: Picapau. 10

Stand 107: Nada que perder. Mejorar la produccion. 7
Stand 108: Nerea Larumbe. 10

Stand 109: Rina Prosperina. 7

Stand 110: Zinna, Javier. Mas produccion. 9

Stand 111: Coquedamas. 10

Stand 112 y 113: Artesanias chaquenfas.

Stand 114 Santos, Marcelo.10

Stand 115. Salinas, Ariel. 10

Stand 116- 117. Salta. Institucional

Stand 118. Titeres Titareto. 6

Stand 119. Pintame Makeup. 5

Stand 120. Santecchia, Sebastian. 10

Stand 121. Salinas, Luis. 10.

Stand 122. Sarmiento, Gonzalo. Arte en maderas. Tucuman. 8
Stand 123. Azabache. Joyeria artistica. 7

Stand 124 CEMERC. Paraguay. Institucional.

Stand 125. A. Keo. 7

Stand 126 Pachito. Aristobulo del Valle. 10

Stand 130: Por obra y gracia. 9
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ANEXO VIl
ESTADISTICAS SOBRE WWW.FAMERCOSUR.COM.AR
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http://www.famercosur.com.ar/

Informe sobre las visitas

realizadas ala pagina Web

Se percibe, durante gran parte del 2016 un
incremento en las visitas con respecto a los
respectivos meses del afio 2015. Esto podria
mejorarse aun trabajando mas con
optimizaciones SEO y vinculacion mayor del
sitio con las redes sociales de la fundacion.

|

‘ omparativo
mes visitas 2013 visitas 2014 visitas 2015 | visitas 201 2015/2016
enero 237 705 522 586 } 112%
febrero 187 684 526 629 I 120%
marzo 271 1191 772 1130 146%
abril 544 2006 894 1006 113%
mayo 637 1292 835 1330 159%
junio 587 1007 851 1491 175%
julio 665 1058 1208 1156 96%
agosto 691 1161 1353 2093 155%
septiembre 1019 1225 1717 1893 110%
octubre 1425 1601 1737 1791 103%
noviembre 691 705 914 453 50%
diciembre 561 589 650 0%
TOTAL 7515 13224 11979 13558
2500
2000

1500

1000

500
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ANEXO IX
PROYECTOS AL PROGRAMA DE PEQUENAS DONACIONES

DEL FMAM

110



