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1-Diversificacion de la oferta hacia la Produccion Horticola.

En la busqueda de oportunidades comerciales el Grupo realizd contacto
con fa empresa Transmaritima Cruz del Sur situada en la Provincia de Buenos
Aires con la cual nos encontramos desarrollando un proyecto para realizar la
produccién de zapallo organico, ya que el mismo tiene un mercado en
expansion en el continente europeo y dicha empresa posee potenciales
clientes en ese mercado.

- Para poder llevar a cabo este proyecto el Grupo esta negociando un
alquiler de una finca en el departamentc de Rawson, en la localidad del
Médano de Oro, esta propiedad ya posee la certificacion como organica, ya
que lograr dicha certificacion en una de ia propiedades de los integrantes del
grupo nos Hevaria por lo menos tres afios lograrlo.

Dicha empresa exportadora (Transmaritima Cruz del Sur) en principio se
haria cargo de los insumos necesarios para el empagque del producto como asi
también los costos de exportacidn hasta llegar a destino, debido a que el
cliente en Europa desea realizar ta compra con una Cotizacién CIF debido a los
altos riesgos que poseen estos tipos de productos.

La operatoria de exportacion que se utilizara sera por cuenta y orden de
terceros lo que ies permitira a los integrantes del grupo un seguimiento de la
operacion.

2-Conformacion de la Oferta ampliada.

En el viaje que se realizo el afio pasado a los mercados mas importantes
de la Republica Argentina, se mantuvo contacto con diferentes empresas entre
ellas se encontraban CAPS y Semilleria Emilio.

Con esta Ultima se mantuvieron largas negociaciones con el fin de
reproduciries semillas de Pimiento, el Grupo en ese tipo de semillas no poseia
experiencia para lo cual se buscd el asesoramiento de Ingenieros de INTA
localidad de La Consulta, Provincia de Mendoza.

En ese momento la empresa realizé una visita a la Provincia de San
Juan, en la que se desistié de la operacién de [a semilla de pimiento debido a
que los valores que la empresa estaba dispuesta a pagar eran bajos y los
costos en los que debia incurrir el grupo eran demasiados altos. Semilleria
Emilio al ver que la reproduccion de semillas de pimiento no se podia llevar a



cabo con el grupo ofrecié la reproduccion de semillas de zapallo tierno o del
tronco.

La empresa pretendia realizar una prueba de 2 hectareas para ver si e
producto se adaptaba a las caracteristicas climaticas de la provincia, para ello
el grupo debia realizar una inversion de $20000 en la compra de maguinarias
para la limpieza de semillas. Dicha prueba era un alto costo en el gue se debia
“incurrir, por ese motivo se trabajo con la U.V.T. (Unidad de Vincutacion
Tecnolégica) para que por medio de ellos se lograra un subsidio para |la
fabricacion de la maquinaria necesaria para la limpieza de la semilla, agotada
las posibilidades de conseguir los fondos se desistid y dicha negociacion
fracaso, debido a la inversién a realizar solamente para una prueba de 2
hectareas.

El mes pasado Semilleria Emilio realizo un nuevo contacto con el fin de
llevar a cabo dicha operacion, en esta oportunidad el grupo logro un mayor
compromiso por parte de la empresa semillera ya que la misma aumento a 10
hectareas la superficie a sembrar y ademas trasladara desde la Provincia de
Mendoza a nuestra provincia la maquinaria necesaria para realizar la limpieza
de la semilla, con este fin se esta analizando la posibilidad de desarrollar este
proyecto en el departamento de San Martin o bien en la localidad de Niquivil,
departamento de Jachal,

3- Otras actividades.

El grupo semillas en forma conjunta con Ia empresa Calzados
Argentinos S.A. llegaron a un acuerdo con el fin de que la misma confeccione
ias bolsas que son utiizadas para el secado de las semilias.

Con este fin se trabajo en forma conjunta en la seleccion de
proveedores, luego deé analizar las diferentes posibilidades que ofrecia el
mercado se decidié trabajar con una empresa de Buenos Aires la cual fué la
Unica que se encontraba en condiciones de garantizar por medio de un
certificado el tratamiento UB.

Dicho tratamiento se realiza en Ia tela para evitar que la misma sea
dafiada por los rayos ultra violetas ya que las bolsas deben colocarse por un
plazo superior a los 50 dias al rayo del sol, este motivo fue el percutor para que
el grupo decidiera buscar la solucion a este problema ya que los mismos en
forma separada compraban las bolsas terminadas a diferentes proveedores sin
tener los resultados esperados en la compra de este insumo.

Se espera que por medio de esta operatoria de trabajo conjunto con esta
empresa se logre mejorar la durabilidad de las bolsas de semillas para
secadero.



El grupo ya logra la confeccion de 7270 bolsas lo que conforman una
cantidad de $ 20000 mas IVA teniendo como objetivo la inversion de $ 60000
en bolsas.



