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1.- INTRODUCCION

Este proyvecto de inversidén surge como consecuericia de
la iniciativa de la Direccidén de Asuntos AErarios y
Recursos Naturales Renovables de llevar a cabo este nuevo
emprendimiento productivo, orientado a desarrollar a
productores en forma directa y a la poblacidn
rural/agricola de su entorno en forma indirecta generando
una nueva potencialidad laboral en la zona de radicacidn
del proyecto.

.~ GRUPO DE DISENOQO

El proyecto ha sido diseifiado por la complementacidn
de las siguientes partes, de acuerdo al detalle
siguiente:

1.1.1.- DISENO GENERAL:

El disefio general del proyecto, con 'sus partes de
Ingenieria, Dimensionamiento, Condiciones técnicas
generales, Factibilidad Comercial y Financiera ha sido
realizado por:

Ing. Qco. Oscar Ricardo Vézquez
Mitre 371. Primer Piso Of. 1
Tel: 313995 .

Tucumén 234. Salta. Arg.

Tel: 232734

1.1.2.- FACTIBILIDAD AGRONOMICA Y GERENCIAMIENTO:

El estudio de Féctibilidad Agronémica ¥
Gerenciamiento General ha sido desarrollado por

Direccién de Asuntos Agrarios y Recursos Naturales
Renovables de la Provincia.

Balcarce 2388. Salta. Arg.

Tel: 218873
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2.- ANTECEDENTES DE REFERENCIA

La grave crisis por la que atraviesa la produccion
agricola en el marco mundial y sus consecuencias directas en
el productor v economias regionales, establecen la necesidad
de generar nuevas alternativas de produccidn, con la
finalidad de optimizar la capacidad productiva del
agricultor.

Las condiciones generales de comercializacidén de los
cultivos tradicionales, y en particular la caida de los
precios internacionales, como consecuencia de un importante
stock circulante, obligaron al productor a disminuir la
cantidad de superficie sembrada y/o produccidén. provocando
las siguientes situaciones:

.- Disminucién de la produccidn en general.
.- Disminucién de la rentabilidad anual de! productor.

.=~ Incremento del indice de desocupacidén laboral,
provocando un éxodo del trabajador rural hacia la
ciudad u otros lugares con mejores perspectivas de
trabajo y desarrollo persconal.

.- Incapacidad financiera para emprender nuevos sistemas
productivos alternativos, a partir de su estructura y
equipamiento disponible,. :
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3.- SITUACION ECONOMICA ACTUAL

Agui deberdn consignarse datos tales como:

.- Ingreso per capita de la poblaciodn objetivo.
.- Balance comercial del sector.
.— DemAs datos extraidos dei provecto.

3.1.- OBJETIVOS GENERALES

Con el presente proyecto, mediante la inversidn de
aproximadamente 40.000 U$S, esperamos iniciar la reversidon de
la situacién actual y promocionar un-cambio, considerando el
me joramiento de los siguientes aspectos:

: .- Iniciar una eficiente diversificacién, que permita
contar con mids y mejores alternativas, para los productores
agricolas de las distintas regiones.

- Incrementar el nivel de empleo, directo e indirecto
con el provecto. permitiendo, mediante la actividad agricola
establecer un indice en crecimiento de la demanda de mano de
obra rural estable durante todo el afio calendario.

.- Mejorar el ingreso per cépita de la poblacidén
relacionada directa e indirectamente con el proyecto.

.- Mejorar las condiciones generales de
comerciatizacon de la produccidn de las regiones, déndole
valor agregado, e incrementando el indice de rentabtilidad.

.- Proyectar, la actividad productiva regional. a la
comunidad internacional, al! contar a una capacidad productiva
apta para acceder a los mercados mas exigentes.
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INFORMACION INSTITUCIONAL

ENTIDAD PROMOTORA:
Cooperativa Agropecuaria Anta. L:ida.
DOMICILIO LEGAL:

Localidad: Apolinario Saravia.
Departamento: Anta.

NOMBRE JURIDICO:

Cooperativa Agropecuaria Anta. Ltda.
FORMA SOCIETARIA:

Cooperativa de Produccidén ¢ Insumos.
OBJETO DE LA EMPRESA:

Comercializar e industrializar la produccidn
agropecuaria de sus asociados, proveer de productos,
instrumentos y maquinarias, articulos de consumo ¥ uso
personal; Gestionar ante asociados:; Establecer féabricas,
Adquirir y arrendar campos; Conceder adelantos en dinero
en efectivo a cuenta de productos entregados o sobre la
cosecha a recoger.




CAPITULO S5

NNNNNNNNNNNNNNNNNNN

50- RAZONES EN QUE
SE FUNDAMENTA
EL PROYECTO




5.- RAZONES EN QUE SE FUNDAMENTA EL PROYECTO

El provecto de instalacidén de una planta de extraccidn
de aceites escenciales se fundamenta en la necesidad de
diversificar la produccidén gue tiene actualmente el sector
agricola, con el objetive de lograr un mejor posicionamiento
en los mercados externos de nuevos productos agropecuarios de
rapido crecimiento.

La escala planteada, 3 TM/dia producto fresco. es la
adecuada (por ta superficie de cultivo involucrada. mano de
obra directa e indirecta alectada v produccidn logradal, para
iniciar la nueva actividad diversificadora sin resentir la
produccidén de los cultivos tradicionales e ingresar al

mercado internacional.,
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6.- LOCALIZACION DEIL PROYECTO
Deberdn consignarse aqui los siguientes datos:

6.1 CARACTERISTICAS FISICAS:

Describir las principales caracteristicas geperaficas. .
topograficas, hidroldgicas, climatologicas, edafoldgicas ¥
iocalizacién con el fin de justificar la aptitud del medio
para el desarrollo de un emprendimeinto de tales -
caracteristicas.

6.2 ﬁOCALIZACION DE LA PLANTA

La planta de extraccidn de aceites escenciales. se
instalaria en la localidad de Apolinario Saravia.
departamento de Anta.
6.3 SERVICIOS

Los servicios con los gue se cuenta actualmente son:

.- electricidad
.— agua

6.4 MAQUINARIAS Y EDIFICACIONES

Actualmente se cuenta con un galpén de 600 m2. el cual
puede ser usado para la instalacidn de la planta, como asi
también de depdésito de materias primas y producto elaborado.

Ademds cuenta con edificio de oficinas y servicio de
teléfonos. ’
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7.- DEMANDA Y OFERTAS

E INSUMO

El detalle de los

insumos

VIS PROFE SIONALEI .

AN
ERAN %

involucrados para el

normal desenvolvimiento del proceso productivo es el

siguiente:

-

7.1.- MATERIA PRIMA:

Considerando la factibilidad de produccidén agricola
propia de productos frescos. tomdndose cuatro productos de
base {Anis, Albahaca. lemon Grass. Tomillo), determinamos la
disponibilidad de los siguientes pardmetros:

7.1.1.~ Promedio de Produccidén por Ha. sembrada:
* Anis {Pimpinella anisum): 600 - 1500 Kg/Ha
* Albahaca {(Ocimun basilicum): 18.000 Kg/Ha
¥ Lemon Grass {(Cymbopogum citratus}): 10.000 Kg/Ha
¥ Tomillo (Tymus vulgaris): 800 - 2000 Kg/Ha
Promedio General: 7612 Kg/Ha

7.1.2.- Cantidad de Producto Fresco requerido por

23

la Planta:

* Anis: 234 TM/Afio (Para 3 meses de produccidn)
* Albahaca: 234 TP"/AﬁO ] " 1 n "
* Lemon Grass: 2§4.TM/AﬁQ ) " " " "
* Tomillo: 4“TM/éﬁd‘! " " " "

8 L




7.1.3 .- Superficie requerida y produccidén final.

Producto : Has. Sembtadas : Lt./Afio

* Anis 222 2340
* Albahaca 14 117
¥ Lemoh Grass 24 : 702
* Tomillo 167 2340

7.2 .- PROGRAMACION PRODUCTIVA

El proyecto contempla la planificacidén v ,
programacién de la produccién agricola, durante todo el
afio calendario. considerando su condicidén de
estacionalidad por cada uno de los productos a procesar.

Las condiciones técnicas de la planta, su
versatilidad ofrecen ta factibilidad de procesar
distintos tipos de productos en cualquier época del afio.

ok
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8. - DEMANDA Y OFERTA DEL PRODUCTO

El mercado mundial de aceites escenciales se encuentra
en la actualidad en una moderada expansidn. siendo el voludmen
de operaciones global cercano a 15.000 TM/afio (1990) (%),
presentando un indice de crecimiento promedio del 6 % anual,
para los dltimos 5 afios.

Esta expansién del dltimo quinquenio se debid
fundamentalmente a la adopcidn de medidas prohibitivas
respectc al uso de saborizantes, colorantes y agentes
perfumantes artificiales en alimentos vy cosméticos por parte
de los principales mercados consumidores (EE.UU - CEE}. lo
cual le devolvid el protagonismo a los aceites escenciales,
que se habfan visto superados por el menor precio de los
productos sintéticos. Se espera que en la presente década los

demias blogques politicos acompanen dicha decisién.

PARTICIPACION POR REGIONES (*)

ASIA: 39.3 %
EE;UU: 33,14 %
AMERICA LATINA: 21,9 %

CEE: 5.6 %

{(*) Fuente: ONUDI




8.1.- FRANJA DEL MERCADO A LA QUE ESTA DESTINADO EL PRODUCTS

Los productos obtenidos por este método en su mayoria se
destinan como materia prima de industrias alimenticias y
perfumeras. y en menor proporcidn hacia consumidores directos

3.1.1.- MERCADO NACIONAL:

Los indices de crecimiento del! mercade nacional ¥
regional, indican una intereésante potencialidad del mismo,
por lo que resulta factible destinar un porcentual de la
produccidén a abastecer el mismo.

8.1.2.- MERCADO INTERNAC [ONAL:

Como se deduce del indice de crecimiento global (6 %),
el mercado internacional se muestra como el objetivo
principal a alcanzar, por lo tanto el mayor porcentaje de la
produccién deberda destinarse al mercado externo,

8.2.- COMPETENCIA : ' .

En el mercado nacional practicamente no existen plantas
extractoras de aceites escenciales de gran magnitud.
presentandose casos de pequefios emprendimientos con escasa
tecnologia y produccidén variable y que en general no cumplen
con los standares internacionales de calidad requeridos.

Igual situacidén ocurre con la conformacién de un
producto con precio altamente competitivo.

La competenciga_detectada. con similar tecnologia ¥
calidad de productos se observa en Europa, Norte América y
Asia, donde el volumen de la demanda sobrepasa la capacidad
productiva de las mismas, permitiendo el ingreso de los
mismos productos de otro origen, sin generar una
competitividad conflictiva.
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9.- TECNOLOGIA DISPONIBLE :

BREVE DESCRIPCION DEL METODO DE PRODUCCION

Hay tres métodos de produccidn de aceites volatiles:

| .- Destilacidén con agua/agua-vapor/vapor.
2.~ Por presion
J.- Por extraccién con solventes

DESTILACION CON VAPOR DE AGUA

La destilacidén con vapor de agua es el método mds comin
de separar los aceites escenciales del material de la plantaa
expresién "Destilacidén con vapor”, tal como se aplica
actualmente en la industria de aceites escenciales, abarca
tres tipos de hidrodestilacion que se describen a
continuacidn. :

'DESTILACION EN AGUA

En este procedimiento el material vegetal esta en
contacto directo con el agua hirviendo en el alambique; el
calor se aplica por los métodos usuvales {fuego directo,
camisa de vapor., serpentin de vapor, cerrado o perforado,
ete.}. Este método se emplea con frecuencia para la
destilacon del aceite de pétalos (Ej.: Aceite de Azahar y
aceite de Rosas); el material de la planta no se aglutina en
pellas gue el vapor no puede pepetrar.

DESTILACION CON AGUA Y VAPOR

El material de la planta se suspende sobre una rejilla
que sirve de doble fondo en el alambique. En este se echa
agua hasta un nivel un poco inferior al de la rejilla. Asi el
material de la planta estd en contacto con el vapor saturado
a baja presién, pero no estd en contacto con el agua
hirviendo.

DESTILACION CON VAPOR DIRECTO

Este método es semejante al anterior salvo que no hay
agua en el fondo del alambique. El vapor se genpera en una
caldera separada (esto es: se emplea vapor "seco"). En

- algunos casos, se introduce vapor recalentado a presién
ligeramente superior a .la atmosférica, el cual sale por los
orificios de un serpentin situado bajo la carga.

o e— -



Considerando los principios fundamentales de la
destilacion de dos liquidos inmiscibles, poca diferencia
puede haber en estos tres métodos de hidrodestilacién; pero
en la prdctica intervienen factores importantes. El aceite
escencial no estd distribuido en forma andloga en el material
de la planta, sino que se halla en muchas pequeiias glandulas
de aceite, sacos oleiferos o pelos glandulares. Para que
el vapor se ponga en contacto con el aceite, hay que
desgarrar los tejidos y romper la membranas de las gléndulas
o hacer que el aceite se difunda a través de esas membranas.
Este proceso complejo de difusidn y de dsmosis recibe
el nombre de HIDRODIFUSION (otro factor es la solubilidad
relativa de cada componente del aceite en el agua del
alambique). La destilacién con vapor recalentado tiende a
impedir la hidrodifusidén; la destilacién en agua la facilita.

La apropiada preparacién del material vegetal es de gran
importancia en la produccidn de los aceites. La trituracién
expone mas gléandulas de aceite y reduce un grueso del
material a través de! cual debe operar la hidrodifusidn. Esto
permite una destilacidén mAs rédpida, mayor rendimiento mavor
calidad del aceite al mismo tiempo gque menor consumo de
conbustuible, el grado de trituracidén para cada planta hay
que aprenderlo por experiencia. En general, las flores, las
hojas y otras partes delgadas y no fibrosas pueden destilarse
sin trituracién. Las semillas se machacan bien antes de la
destilacién. Las raices, los tallos v el material lefioso se
cortan en trozos pequefios. Es claro que el material
desmenuzado debe ser destilado lo mas pronto popsible para
reducir al minimo la pérdida del aceite por evaporacién.

Por medio de ensayos se ha averiguado que método de
destilacidn es mejor para cada aceite escencial. Se ha
encontrado por ejempio, gue la destilacién con agua no es
conveniente para el jengibre, a causa del elevado contenido
de almiddn en estos rizomas. En muchos casos, es importante
cargar uniformemente el alambique para evitar la formacién de
canales de vapor con la resultante disminucién del
rendimiento. Los aceites mids solubles requieren con
frecuencia destilacién repetida de las aguas de destilacidn
con nueva cantidad de material vegeta! (Cohobacidén) con el
fin de aumentar el rendimiento y obtener un aceite de buena
calidad. Los aceites que tienen una densidad préxima a la del
agua requieren una bateria de frascos florentinos para la
suficiente separacién de los liquidos condensados.




A continuacidn se ennumeran algunas de las especies
vegetales que podrfan ser suceptibles de estos tratamientos,
sus rendimientos medios y el componente mds importante del
aceite: =

.— ANIS

Obtencidén: Por destilacidn con vapor de agua del
fruto maduro y seco de Pimpinella anisum

Rendimiento: 1,9 - 3,1 %

Componente mis importante: Anetol (90 %)

.— CANELA ) )
Obtencidén: Por destilacién con vapor de agua de la
corteza interna seca de las ramas del
Ginnamonomum zeylanicum.

Rendimiento: 0,2 %

Componente principal: Eugeno! (80 - 96 %)

-— APIO

Obtencidén: Por destilacién con vapor de agua de los
frutos de Apim graveolens.

Rendimiento: 2 %

Componente principal: d- Limoneno.
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10.- INGENIERIA DE DETALLE

10.1.- CAPACIDAD DE PRODUCCION

3 {(tres) TM/dia de producto fresco, o bien
aproximadamente 3! Lt/dia aceite esencial, envasado en
bidones de 5, 3 y 1 litro.

NOTA: El envase indicado se toma com base, pudiendo
realizarse en otros voliumenes.

10.2.- DETALLE DEL PROCESO PRODUCTIVO
PRETRATAMIENTO

Los productos frescos se someten a un pretratamiento a
los fines de acondicionarios para el tratamiento en s{ mismo.
Este pretratamiento consta de las siguientes etapas:

l1.- Troceado
2.- triturado

Se hace notar gque estas operaciones no son
imprescindibles en todos los casos, pero se las debe incluir
si se desea tener una planta versatil para el manejo de
diversas materias primas.

EXTRACCION

La extraccién, como se explicé en el capitulo anterior,
se realiza por arrastre con vapor, gque en este caso es
generado por un recipiente que contiene agua, y que esté
ubicado debajo de la carga de material; este recipiente es
calentado por la COmbUStIOH de lefia, pudiéndose adaptarse
para el uso de otro combustlble

El vapor con partichilas de aceite luego pasa a un tanque
en donde por diferencia de temperatura condensa y precipita,
separdndose las fases por diferencia de densidad.
inmediatamente las fases ya separadas se conducen a dos
recipientes diferentes, de donde se conduce el reciclo y se
obtiene el producto final respectivamente,.
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10.3 EMPLEO DE MANO DE OBRA

MANO DE OBRA DIRECTA
Los requerimientos de personal son los siguientes:
.- Cuatro (4) operarios no calificados
.- Un (1) capataz general

.- Un (1) Administrativo.

Total Mano de Obra Directa: 6 personas

MANO DE OBRA INDIRECTA:

Se prevee que la mano ‘de obra indirecta {esto es, las
personas afectadas al proceso de produccidn agricolal,
involucradas serd aproximadamente 300 personas.

10.4 PLANTA DE PROCESAMIENTO

A continuacién se presentan los planos principales de la

planta ¥y de los equipos.
10.5 HP INSTALADOS

Previendo futuras ampliaciones es aconsejable
instalar una red para 50 Hp, aunque los necesarios para el
normal funcionamiento de esta planta no superen los 10 Hp.

10.6 SERVICIOS AUXILIARES

a) AGUA : 2000 litros/dia (lavado, caldera y uso
doméstico) -

b) CORRIENTE ELECTRICA: 20 amp.- 300 V - 3 / 60-Hz

10.7 SUPERFICIE CUBIERTA AFECTADA
Produccidn: 73 m2
Almacenamiento: 200 m2

Servicios: 18 m2
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10.8 DESCRIPCION DE LAS MAQUINAS

Linea de Pretratamiento:

.- Cinta transportadora:
S metros
Acero al Carbono

.- Triturador:
A rtodillos {dos)

Acero Inoxidable AISI 304
Tolva de descarga al extractor

Linea de Extraccién:
.~ Extractor:
Tres cuerpos: Hogar (lefia), Tangque de
agua, Recipiente para
Carga.
Acero Inox. AISI 304
Espesor de parecd: 5,3 mm
Medidas:
Altura: 3920 mm
Didmetro: 1320 mm
Capacidad de tanque agua: 2.190 lt.
Capacidad de carga de material: 1,8 m3
.- Separador:
Acero Inox. AISI 304
Capacidad: 1800 Litros
Medidas: )
Altura: 1320 mm
Didmetro: 1320 mm

Espesor de Pared: 3 mm




.- Tanque de Aceite:
Acero Inox. AISI 304
Capacidad: 150 Litros
Medidas:
Altura: 570 mm
DiAmetro: 570 mm

Espesor de pared: 1,8 mm

.~ Tanque de Agua:

Aceros Inox. AISI 304
Capacidad: 989 Litros
Medidas:

Altura: 1080 mm
Didmetro: 1080 mm

.- Accesorios:
vdlvulas de control de flujo (16)
Bridas de unién (32)

Cafierias 45 m. diam.: 70 mm. Mat. a
opcién (acero o plést)
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11.~ INVERSIONES

11.1

CRONOGRAMA DE INVERSIONES

Aqui deberd consignarse si los fondos se aportardn
a fin de realizar un

totalmente al. comienzo o en etapas,

croncgrama de desembolsos.

11.2 DBSTINO Y MONTO DE LOS DESEMBOLSOS

a)

b)

d)
e)
f)

q)

h)

~

MAQUINARIAS:
Extractor:
Linea de Pretr%tamiento:
Tk. Separador:
- Tk. Aceite:
Tk. Agua:

Total Maquinarias:

INSTALACION DE EQUIPOS:
CANERIAS Y TUBERIAS:
INSTALACION ELECTRICA:
INGENIERIA Y SUPERVISION:
FLETES:

CONSULTORIA, ASESORIA
TECNICA Y MANAGEMENT

EVENTUALES

TOTAL:

$ 6.000
§ 4.500
$ 1.900
$ 500
$ 800
§ 13.700
$§ 2.100
. §  4.110
" $  1.000
§ 3.300
$  2.500
$ 2.000
§ 5.000
§ 33.710




11.3 INVERSION EN CAPITAL DE TRABAJO

En este caso se calculd la inversidn en capital de
trabajo (Monto minimo de dinero puesto en banco), como:

.— Un {1) mes de sueldos $ 3.000
.~ Un {1) mes de costo de

materia prima: $ 3.500

Total: $  6.500

TOTAL DE INVERSIONES : ' $ 40.210
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12.- COMERCIALIZACION

12.1 ANALISIS DE MERCADO

los f{ndices de la demanda global de este tipo de
productos, las condiciones y caracteristicas del mismo, nos
presentan la factibilidad de realizar una comercializacién
dindmica, amplia y sin mayores dificultades.

Teniendo en cuenta las condiciones técnicas y de calidad
con la gque el producto saldrd de planta, resulta importante
destacar la facilidad para acceder y ser aceptado en
cualquier tipo de mercado.

Entre los mds importantes y exigentes mercados
desarrollados, detectamos que generalmente no existen
restricciones para la importacién de este tipo de productos.

Comparativamente, los mArgenes de comercializaciéifi, con
los productos frescos son ampliamente mayores, y representan
una estructura de costos comerclales infinitamente menor.

Los datos aportados en Capitulo 8 nos indican que no.
existen previsiones negativas en el corto y mediano rlazo; en
este sentido y teniendo en cuenta que debido a restricciones
sanitarias para los sutitutos sintéticos impuestas por los
principales mercados consumidores, podemos inferir gue el
crecimiento de la demanda de estos productos serid sostenida.
Por consiguiente las condiciones generales de mercado para la
comercializacidén serdn éptimas y constantes a futuro.




12.2 CANALES DE COMERCIALIZACION

Con referencia al comercio exterior, los canales a
utilizar serdn los convencionales de firmas exportadoras /
importadoras directas o a través de agentes mayoristas
especializados. :

Con referencia al mercado nacional, los canales de
‘comercializacidén seran seleccionados de acuerdo a la
éstrategia comercial y/o productiva disefiada por la
conduccién de la Firma.

Debe considerarse la posibilidad de que la puesta en
marcha del proyecto, contemple la organizacién de la
comercializacidén mediante los siguientes sistemas:

- Estructura comercial propia.
- Estructura comercial externa, contratada.

- Formacién de asociaciones con otras firmas, sistemas
y/o produc/tos/ciones.

ESTRATEGIAS COMERCIALES:

Normalmente la presentacidn de este tipo de productos,
como nuevo, marca y variedad, se realiza en las ferias del
rubro, con muy buenos resultados.

3

Existen mds de veinte ferias en distintos mercados del
mundo, muy importantes, y realmente efectivas, para presentar
y ofrecer comercialmente; este medio debe tenerse muy en
cuenta, pues como lo muestra el siguiente gréfice, los
ejecutivos toman conocimiento de nuevos productos,
principalmente en ferias especializadas.




FUENTES UTILIZADAS POR RJECUTIVOS PARA COKOCER NUEVOS

PRODUCTOS
Ferias 91 %
Articulos en Publicaciones Espec. 86 %
Amigos o Asociaciones l 83 %
N
Catdlogos ‘ 72 3

Represent. del Proveedor 69 %

Visitas de Vendedores 66 %

Confer. o Seminar. 59 %

Fuente: Revista Panorama (marzo '94)

EMBALAJE Y CARACTERISTICAS

El embalaje usual es en envases pldsticos o vidrios de
5, 10, 15 & 25 litros y éstog a su vez en cajas de cartdn
aptos para la exportacidn. Generalmente cada caja contiene
cuatro bidones. . g

En relacién 4 los productos ‘puede decirse que cuanto mds
concentrado (en agente prlnc1bal) sea, mayores precios podrén
alcanzarse h,a =L"1 '

. ) -':'['u H 1

El producto deberd encontrarse totalmente libre de
cuerpos extrafios, solventes y -olores no caracteristicos.

Todos estos factores son indicadores de un procesamlento
deficiente. .
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13.- ESTIMACION DE COSTO DE PRODUCCION
COSTO DE FABRICACION

COSTO VARIABLE:

Materia Prima: 3.000 U$S/MES
Packing: 700 U$S/MES
Mano de Obra: . 2.700 U$S/MES
Mantenimiento; ' 150 U$S/MES

Servicios Auxiliares:

Agua: A | 500 U$S/MES
Gas/lefia , 350 U$S/MES
Electricidad: 500 U$S/MES
Total Costo Variable: _ 7.900 UBS/MES
COSTO FIJO:
‘Amortizaciones - 465 U$S/MES
Intereses : 232 U$S/MES B
Impuestos _ 78 U$S/MES
Gastos generales - E 1000 U$S/MES
TOTAL COSTO FIJO: 1.775 U$S/MES

COSTO DB FABRICACION (CF + CV): 9.675 U$S/MES




pann . S D

COSTO DE ADMINISTRACION: . 1.100 U3S/MES

COSTO DR COMERCIALIZACION: 2% €C0S.TOT.PRCD.
COSTC DE PRODUCCION: o 11,74 U$S/LITRC

PRECIO PROMEDIO DE VENTE@ 16,00 U$S/LITRO |

INGRESO PROMEDIO: 4,26 U$S/LITRO

INDICADORES ECONOMICOS

V.A.N.(Valor Actual Neto)(i=12%, 5 afios}): 202.000 U$S
T.R.A.(Tiempo de Repago Actualizado) : 10 meses.
T.1.R.(Tasa Interna de Retorno) : 45%
I1.U.{Indice de utilidad) : 6,52

NOTA: Estos indicadores se calcularon teniendo en cuenta
una organizacién del tipo cooperativa, lo que

exime del pago de impuestos proporcionales.




NNNNNNNNNNNNNNNNNNN

140- BENEFICIOS DEL
PROYECTO




VISTA  SUPERIOR

!
—— i
3k

I‘ ...-.“ "—‘t m
| | Mer. | '
' ] 1,54 I ”
E CANTA i
: 1 RANIPOATA DORA
|
| . CANRLETR
L | :
L. -

L
=

BOOS N

-— RreclLd

AN N e

€ XTRACTOR }
N 1080 omm \L

SEPARROOR

eh

— = WRPOR con

D ’ RERItE
A ARKIT RAQS .

| D

i |

TANQUe

~ ot
o, resure
Sig A BNV
3hDo
‘{' 320 {r
[} mm
i c,"‘boE d
. wOf

b OESRGOE Jr 1
S30 mMmn a



Dimensiones Generales de Equipos
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14 .- BENEFICIOS DEL PROYECTO

14.1 INSERCION OCUPAdIONAL.

Los trabajadores rurales podrdn beneficiarse con el
nuevo emprendimiento, ya que el mismo debido a la
programacién de cultivos para el funcionamiento continuo de
la planta, promoverd empleo permanante.

14.2 TIEMPO AFECTADO

Los empleados directos de la planta, estardn afectados
56 hrs. a la semana; en tanto que los indirectos lo estarédn
72 hrs., por semana.

14.3 ACTIVIDADES INVOLUCRADAS

Las actividades afectadas por el emprendimiento serdn:

.- Actividad propia de la planta.-
.- Actividad agriceola.

.- Produccién de insumos para actividad agricola e
industrial.

14.5 MANO DE OBRA AFECTADA
El numero de personas afectadas al proyecto son:
.- 6 personas (empleo directo en fabrica).

.— 500 personas (empelo indirecto).

HS




