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INTRODUCCION

En el marco del Programa de Promocién de Sistemas de Apoyo a las Exportacio
nes Regionales y con el objeto de encarar las tareas atinentes a2 la oferta
exportable de la regidn NEA Litoral se efectuaron una serie de reuniones con
las provincias integrantes de la CRECENEA durante el Gltimo trimestre de 1986
donde se intercambiaron opiniones referidas al tema.

Como consecuencia de las mismas se acordd una metodologia de trabajo con
las siguientes caracteristicas:

En primera instancia se convino que las provincias seleccionarian 5 produc
tos cada una en funcitn del interds del sector privado involucrado, del a

. poyo del gobierno provincial, de las posibilidades del mercado internacional
(en particular Brasil a partir de los Protocolos de Integracién) y de la ex

periencia exportadora de la regidn.

El objetivo final a alcanzar con esta canasta de productos, cuyo listado se
anexa en este punto, es la identificacidn y formulacidn de Proyectos de Ex-
portacidn tendientes a fortalecer la capacidad competitiva de los productos
seleccionados.

Este objetivo se cumplird a partir de la consecucién de metas que definen
dos etapas diferenciadas del Plan de Trabajos indicativas de la profundidad

del estudio y de la cantidad de productos a analizar.

Lz primera etapa tiene como objetivo dar prioridad a un conjunto mis reducl

do de productos dentro.de la canasta seleccionada por las provincias.

Cabe destacar que en algunos casos esta canasta estd constituida por "fami-

lias de productos" equivalentes a un total de mis de 50 posiciones arancela

rias, ' .

La segunda etapa comprende el andlisis por productos prioritario, a nivel de
“"estudio integral',
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Por estudio integral se interpreta, el conocimiento de la problematica del
producto desde sus aspectos productivos hasta su colocacidén final en el mer
cado.

El presente Informe Final corresponde a la primera etapa del Plan de Tra
bajos que comprende los siguientes puntos:

1. Identificacidn de mercados para los productos seleccionados.
2. Caracterizacién de la oferta exportable.
3. Posibilidades de exportacidn.

Este informe se compone de un documento central que incluye los puntos 2 ¥
5 con sus respectivas conclusiones y fuentes bibliogridficas y de un Anexo
en dos tomos que contiene el punto 1 del Temario desarrollado oportunamente
a través del Informe Parcial (Informe Complementario)

El punto 1 "Identificacién de mercados para los productos seleccionados"
define un conjunto de paises/objetivos que brinda el dmbito del estudio pa
ra el analisis del punto 3 "Posibilidades de Exportacidn" (Ver Anexos Tomos
Iy II}.

El punto 2 del temario ''Caracterizacidn de la oferta exportable” plantea el

estado de situacidn de esa oferta, actual o potencialmente exportable, a tra
vés de un anidlisis cuali y cuantitative de los‘productos, tendientes a dimen
sionar los saldos exportables de la regién, con particular énfasis en los as

pectos tecnoldgicos y comerciales.

Este punto tuvo como premisa fundamental la participacidn en el desarrollo
del mismo del sector privado con el apoyo de funcionarios provinciales, ha
bida cuenta de la necesidad de detectar los factores limitantes y precisar
los servicos de apoye necesarios en la regibn para mejorar la capacidad ex

portadora.
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El punto 3 '"Posibilidades de exportacidn' analiza las condiciones de sali
da; traslado e ingreso a los mercados de destino de los productos seleccio
nados, con énfasis en la variable precios.
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PROSALER

OFERTA EXPORTABLE DE LA CRECENEA

LISTADO DE POSICIONES ARANCELARIAS SELECCIONADAS ~

: Provincia seleccionadora

R: Provincia regionalizadora

PROVINCIA

POSICION NADE

DESCRIPCION NADE

Intre Rios

Entre Rios

Entre Riocs
Santa Fe
Formosa

Entre Rios
Santa Fe
Misiones

Santa Fe
Entre Rios
Misiones
Santa Fe
Entre Rios
Misiones
Corrientes
Formosa
Corrientes
Formosa

Formosa
Corrientes
Formosa
Formosa
Entre Rios

Santa Fe

Formosa

Formosa

04 02 02 00 0O

04
04

04

04

04

07
07

08

08

10

10

10

04
05

06

06

06

01
01

09

06

05

06

00
00

00

00

02
03

01

00

00

03

00
00

00

01

00
08

00

02

00

00

00
00

QG

00

00

00

00

00

00

00

00

Leche en polvo o gridnulos con un conten
do graso inferior 0 igual al 1,5%.

Quesos y requeson

Huevos de ave y yemas de huevos frescos
y desecados conservados de otra forma a
zucarados o no.

Miel natural

Miel natural en envases de hasta 7 Kg.

Miel natural: los demis,

Tomates (frescos o refrigerados).
Pimientos (frescos o refrigerados).
Platanos (frescos o secos con o sin
cascara).

Sandia (frescas o secas con o sin cédsca
ra)

Arroz
Arroz simplemente descascarillads (arvoe:
largo o arroz pardo)

Arroz semiblanqueado o blanqueado sim-

plemente cascarillado
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PROVINCIA POSICION NADE DESCRIPCION NADE

S) Formosa 10 06 03 99 02 Arroz pulido

S) Corrientes 10 06 03 99 12 Arroz pulido con un contenido de grano
quebrado inferior o igual al 10%

S) Formosa 10 07 02 01 00  Sorgo granifero

S) Entre Rios 15 07 01 00 00 Aceite de soja

S) Entre Rios 15 07 05 00 00 Aceite de girasol

S} Entre Rios 15 07 07 00 00 Aceite de linaza

S) Entre Rios 23 07 00 01 0O Alimentos balanceados completos

S) Chaco 41 02 00 00 00 Cueros y pieles de bovinos y pieles de

R) Entre Rios equinos preparados distintos de agamuza

R} Corrientes do y barnizados o metalizados

R) Formosa :

S) Chaco 41 02 01 00 00 Cueros y pieles de ternero

S) Santa Fe 41 02 02 01 00 Cueros y pieles de vacunos simplemente

R) Formosa curtidos al cromo himedos, con mis del

R} Corrientes 30% de humedad

R) Entre Rios

R) Misiones

S) Santa Fe 41 02 02 02 01 Cueros y pieles de vacunos curtidos con
proceso quimico completos, secos y medi
do por superficie con o sin tefiido sin
acabado

S) Santa Fe 41 02 02 02 02 Cueros y pileles de vacunes curtidos
con proceso quimico completos, Secos y
medido por superficie con o sin teiiido
con acabado

S) Chaco 41 02 02 05 00 Cueros y pieles de vacunos curticdos so-
lamente al vegetal, secos, medidos por
superficie, con o sin tefiido (excluidas
las suelas)

S) Santa Fe 41 02 02 06 01 Suelas curtidas con proceso quimico y

R) Misiones fisico ulterior, completos

S} Corrientes 41 05 00 03 00 Pieles de carpincho preparadas

5) Chaco 41 05 00 05 00 Pieles de lagarto

R) Formosa
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PROVINCIA POSICION NADE DESCRIPCION NADE

S) Corrientes 43 02 00 01 06 Peleteria curtida o adobada de nutria

R) Entre Rfios

S) Formosa 44 02 00 02 00 Carbdn vegetal (incluido el carbfn de

R) Chaco cédscaras y huesos de frutos) sin aglo

R) Misiones merar

S) Entre Rios 44 03 00 00 00 Madera en bruto incluye descortezada
o simplemente desbastada

S) Formosa 44 03 04 02 00 Postes y medios postes

R) Chaco

S) Formosa 44 07 00 00 00 Traviesas de madera p/vias férreas

R} Chaco

S) Misiones 44 13 01 00 00 Madera cepillada, ranurada, machimbra

R) Entre Rios da con lenguetas rebajes, chaflanes
0 andlogos de coniferas

S) Misiones 44 14 00 00 00 Madera simplemente aserrada en senti-
do longitudinal cortada o desenrolla-
da de espesor igual al inferior a
5 mm., chapas y maderas p/contrachapa
dos de igual espesor

S) Misiones 44 15 01 00 00 Madera contrachapada constituida exclusi
vamente por chapas de madera

S) Misiones 44 15 02 60 00 Maderas contrachapadas con alma incluso
con adicidn de otras materias

S) Misiones 44 21 00 00 0O Cajas, cajitas, jaulas cilindres y en
vases similares completos de madera

S) Formosa 44 23 00 00 00 Obras de carpinteria y piezas y arma-

R) Chaco zones para construcciones

S) Formosa 44 23 00 99 00 Las demis

R} Chaco

S) Misioncs 44 23 00 01 00 Construcciones prefabricadas de made-

S) Formosa ra

R) Chaco

S) Entre Rios 5302 01 02 &1 Pelos finos u ordinarios sin cardar
ni peinar, de¢ conejos de angara

S} Formosa 55 01 00 01 OC Algoddn de calidad £ 1/2 o inferior

R) Chaco

R) Santa Te

&Y Fowrmesa 55 €Y 02 03 00 Aleaddn sin cavioy nlopolivew

R) Chaco

R) Santa Fe
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PROVINCIA POSICION NADE DESCRIPCION NADE
S} Formosa 55 02 00 00 00 Linters dec algodén
R} Chaco
R) Santa Fe
5) Formosa 55 03 CO 00 00  Desperdicios de algodén (inclufdas las
R} Chaco hilachas), sin cardar ni painar
R) Santa Fe ' h
S) Formosa 55 04 00 00 00  Algoddn car o
R) Chaco goden cardado o peinado
R) Santa Fe
. . Fa . X
%? Fﬁgggsa 55 05 00 00 00  Hilados deé algodén sin acondicionar pa
Ry Santa Fe Ta la venta al por menor -
S} Chaco 753 01 00 00 03 Arrabio Hematite
S) Santa Fe 84 06 07 01 11 Valvulas
S) Santa Fe 84 24 01 00 00 Arados
S) Santa Fe 84 24 02 01 00 ° - Sembradoras
S) Santa Fe S84 25 02 00 00 Cosechzadoras
S) Santa Fe S7 05 00 C2 99 Los demds frenos v sus partes
S) Santa Fe §7 06 CC 12 Amcrtiguadores para tractores, vehicu-

los o automotores para transportcs de
personas Yy mercaicias

S) liisiones 81 05 G2 G100 Ctros muebles y sus pavtes para vivien
S) Formosa das, hoteles, etc.

S) Santa Fe '

R) Chaco

S} Misiones g4 05 02 02 GO Otros muchles v sus partes para oficing
R} Chaco

REFEZRERCINS:
5') Provincia selacoionadaors: e f:fQLlCll'd Guc seleccionary el }‘:!‘C‘-LEUCTO paya S(‘l
OSTUS Lado.

CUCTO selagalls

L

R) Provinciareg: rcuel] Lque poy tener pr oiuccidon lecal del pyo
a3 - “‘t\“

eses en ¢l ““:.u asprin su ofert
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ASPECTOS METODOLOGICOS

Para el cumplimiento del objetivo de esta primera etapa, se emplea una meto

dologia de aproximacién y de andlisis comparativo.

La segunda etapa a desarrollar, prevé un enfoque dlferente a2l es, un and

lisis integral a nivel de productos desde una perspectlvé/”51stemlcn”\}EL}NHNQ

——

Ambos tratamientos se complementan y apuntan al fortalecimiento de la capa
Cidad exportadora de la regidn NEA a través de la identificacién de Proyec
tos de Exportacitn.

P
La etapa de aproximacitn mencionada, tiene como metas, una primera seleccién
de mercados y productos, la deteccién de problemas en la cadena productivo-co
mercial, un andlisis de la situacidn competitiva de esos productos en el mer
cado internacional,y la definicidn de lineas de accidn a ser incluidas en la
etapa siguiente.

El anilisis'sistémicoicitado, profundizard en la problemitica del producto
regional y su insercién en el comercio.mundial. Para ello se estudiarin in
tegralmente los aspectos productivos, tecnolégicos, comerciales v financie

ros.

Con relacidén a los procedimientos de analisis, particulammente empleados para
el desarrollo y presentacidn de los puntos del temario de la primera etapa,
caven las siguientes consideraciones:

- En lo relativo al punto 1, "Identificacién de los mercados para los pro-
ductos seleccionados' se Tecomienda ver el Capitulo B del Informe Parcial

anexo al presente estudio.

- Con respecto a los puntos 2 y 3 el anilisis de los mismos se realiza por
producto/provincia solicitante.

Si bien el enfoque mencionado pone énfasis en las caracteristicas particu
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lares de los productos en cada provincia, esto no inhibe la incorpora

cidn del plano regional que constituye el objetivo final de las tareas.

Los productos analizados son aquellos por los cuales el sector privado

muestra interé§,a través de su participacidn en entrevistas personales.

La necesidad de cierre del presente informe, establece la condicién de

efectuar un corte en la investigacidn que deje para mas adelante el and
lisis de aquellos productes sobre los cuales, en esta etapa, no se mani
festd un marcado interés del empresariado. No obstante se pueden efec

tuar separatas con mas productos en la medida que se considere oportuno.

Cada capitulo con su respectivo producto/provincia de origen contiene u
na evaluacidén de las posibilidades de exportacién donde se efectiian las
conclusiones por producto. No obstante se incluye un capitulo final de
conclusiones de esta primera etapa, a modo de sintesis comparativa que

permite cuantificar y cualificar -especialmente por la faceta regional-

la envergadura del negocio exportador de cada producto.
Este an@lisis busca reunir elementos parz dar prioridad a los productos
que sean objeto de estudios integrales en la segunda etapa del Plan de

Trabajos.

A continuacifn se efectlia una breve descripcidn del contenido metodoldgi

co de los puntos 2 y 3 del temario.

2. Caracterizacidn dela oferta exportable

La caracterizacién de 1z oferta exportable regional se realizd a travé

n

de fuentes primarias y secundarias de informacién.
En el primer casoc se destacan las entrevistus a los sectores productives
locales, complementadas con las opiniones de técnicos v funcionarios pro

vinciales, como asimismo reunicnes y consultas con empresas exportadoras,

en cémaras empresariales y organismos piblicos nacionales,
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Las fuentes secundarias "consistieron basicamente, en informacidn estadis-
"tica y estudios éespecificos.

2.1. Caracterizacién del producto: Descripcidn, usos, variedades, calidades.

En este punto se definen los productos seleccionados mediante un enfo
que técnico—comercial,con énfasis en las variedades disponibles y la

importancia de cada una de ellas en la combinacidn productiva y/o en

la exportacién,

- Las variedades y calidades se tratan en forma diferente, seglin la proce

dencia agropecuaria o industrial de la produccién.

2.2. Bescripcién de la oferta: estrato de productores, vol{inenes v participa-

cidn, tecnologia aplicada.

Se identifican las empresas que producen en la provincia a efectos de de-

tectar la diferente envergadura y concentracitn del sector.
Asimismo, se efectfia una primera visién del estado de la tecnologia y la
competitividad de los productos, cuya precisién se vincula a la experien

cia exportadora y los contactos internacionales de los informantes.

2.5. Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales v potenciales.

El dimensionamiento realizado en materia de saldos exportables debe con
siderarse una aproximacién inicial, en funcidn del esquema metodolégico
empleado.

En cada caso analizado se tuvo en cuenta la disponibilidad de materia
prima, la capacidad productiva instalada y ociosa, la versatilidad de
la oferta, lz utilizacifn y dispenibilidad de tecnologia; existencia de
nuevos proyectos o ampliacioncs en marcha; la estacionalidad de los pro
ductos agropecuarios y la insercidn de la oferta regional en los nerca

dos internc v exrerns

it .
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2.4,

2.5.

Finalmente, se trabajé con el sector empresario regional en el ajuste

de los saldos potenciales exportables. -

Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

En este punto se refleja la experiencia del sector productivo regional
en el mercado mundial y particularmente en Brasil, Para ello se reali
zaron las consultas directas con el empresariado.

A los efectos de aportar mayores elementos de juicio, se entrevistaron
compaiiias exportaddras y organismos intervinientes en el comercio exte

rior, de los productos estudiados,

Identificacién de los actuales canales comerciales

El objetivo de este punto consiste en la descripcién de la cadena comer

cial y de la produccidn regional con destino a la exportacidn.

En los casos que no se verifica experiencia exportadora, se describen
asimismo los canales comerciales vigentes para la oferta del NEA que se
destina al mercado interno, con el propdsito de determinar la factibili-

dad de reorientacidn de la.produccidn con destino al mercado externo.
i

3. Posibilidades de exportacidn.

El anfilisis = (e las posibilidades de exportacién se realiza a partir de

la sistematizacién de los datos = - obtenidos para cada uno de los pro-
ductos seleccionados

En los casos en que la tradicidén exmortadcra (el sector y el peso de la

Argentina en el mercado mundiales importmite se dbvid parcial o total-

mente el an&lisis de las posibilidades de exportacidén.
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obtencidn de fletes por productg con el propdsito de efectuar una simu-
lacidn de exportacidén a través de las distintas etapas.

! . - - .o
3.7. Regimen de exportacidn y regulacién conexas.

A efectos de indicar el tratamiento de la normativa de exportacién pa
ra cada producto, se consultd el Nomenclador Arancelario Aduanero de
Exportacidn y la Guia Prictica del Exportador. Asimismo se solicité

a los técnicos provinciales, la precisidn de la partida arancelaria y
su correspondiente reglamentacién. '

Ante la din@mica que presenta lalegislacidn de comercio exterior, y la
necesidad de establecer un punto de corte en el tiempo, se fijé este
Gltimo en el mes de julio de 1987.

A esa fecha se indican: Precios FOB minimos para cada producto en
el caso que corresponda, Derechos de Exportacidn, Devolucidn de Tri-
butos, Deduccidn Impositiva, Or_anismos de intervencién y estimulos fi
Tancieros.

L . . .
Con respecto al regimen financiero se ubica a los productos de acuerdo
a las listas en las cuales estdn comprendidos. Estas listas incluyen los
sigulentes beneficios de prefinanciacién.

Tope maximo del Plazo de
Listas valor FOB financiado Pago (1
1 80 % 1 a 3 aios
2 70 % 6 meses
3 65 % 6 meses
4 65 % 5 meses

(1) Sin exceder de 60 dias después de realizada la exportacidn.
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Para Financiacidén los beneficios son:
- Las exportaciones de bienes de Capital (lista 1) mis un 10 % de repues-
tos se financian hasta un 85% del valor FOB, en un periodo méximo de 8

ahos y medio. Las amortizaciones son anuales.

- Las exportaciones de los bienes comprendidos en las listas 2, 3y 4 pue
den recibir financiacién de hasta un 80 % del valor FOB. Para la lista
2 el plazo maximo es de 3 anos y para las listas 3 y 4 un afio. Las amor
tizaclones son semestrales.

Para productos
de economias regionales que tendrdn acceso a beneficios promocionales
de la Ley de Promocidn de Exportaciones, se considera el Decreto 1050/87
51 correspondiere.
3.2. And@lisis del tratamiento arancelarioc y para-arancelario en los mercados/

objetivos determinados.

Las trabas arancelarias se obtuvieron de las tarifas de los paises se-
leccionados que fueron consultados en la Secretaria de Industria y Co-
mercio Exterior, Embajadas y representaciones de estos paises en la Ar
gentina.

Simultdneamente y en forma conjunta con los precios CIF, se solicitd
a las Consejerias Econdmicas en el exterior informacidn sobre trabas
arancelarias y para-arvancelarias para los productos en cuestidn. Las
respuestas que se adjuntan en anexo -de gran parte de los paises se-
leccionados- han sido dispares aunque de utilidad para confimmar los

datos relevados localmente.

Cabe remarcar que las trabas para-arancelarias como cuotas, impuestos
adicionales y restricciones fitosanitarias son indicadas para cada
pais/objetivo en caso de existencia de las M1SMAas, pero requeriran un
tratamiento posterior cuando se profundice a nivel de estudios de

FAFR LY [ e e Wi
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Dentro de cada capitulo se detallan las restricciones de importacidn
por pais seleccionado, con especial consideracitén de los Sistemas Ge-
neralizados de Preferencias de EEUU, Japbn y la comunidad Econdmica

Europea que otorgan ventajas para la entrada del producto argentino.

Estimacidn de precios FOB de exportacidn v su comparacidn cop precios

'Cif en los mercados/objetivos seleccionados.

El andlisis de este punto se dividid en dos secciones. Por un lado la
estimacidn de precios FOB con 1la metodologia que se detalla en el pun
to 3.3.1. y por otra, un relevamiento de precios CIF en los mercades/
objetivos, para su posterior comparacién en el punto 3.3,2.

En los casos en gue el producto analizado sea un neto tomador de pre-
cios en el mercado internacional, ¢ exista una posicidn consolidada de
Argentina en ese mercado, el tratamiento de este punto se abrevia consi
derablemente.
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3.3.1. Estimacién del precio FOB de exportacién

Para contar con un primer indicador del grade de competitividad -precio
del producto seleccionado por las provincias en el mercado externo, era
imprescindible utilizar como herramienta de cdlculo el ”precig FOB'", "FCR &
FOT" o “entregado en frontera" y efectuar la estimacién considerando la re-

glamentacidn vigente hasta julio de 1987.

Los distintos términos comerciales utilizados expresan una modalidad espe-
cifica de transporte. En cada caso y de acuerdc al medio de transporte u-

tilizado debe aplicarse el ''témmino'' mis conveniente.

Como toda operacién comercial confiere responsabilidades a las partes {com-
prador y vendedor]},y crean derechos y obligaciones que se expresan en los

costos y en los riesgos, es fundamental que 1s partes intervinientes apli-
quen cldusulas comerciales, conociendo en cada caso las obligaciones mutuas

que derivan de cada una de ellas.

Por tal motivo se debe conocer e interpretar con precisién los "té&rminos
comerciales" normalizado por la ''Camara de Comercio Internacional'' (INCO-
TERMS) .y ademds deben ser conversados v aprobados entre las partes para

lograr un mutuo entendimiento en la materia, va que la existencia de es-

tas normas ne implica su aceptacidn universal.

Para el caso que nos ocupa, interpretacidn v aplicacidn préctica de una
metodologia de cdlculo de precios para exportacidn, se utiliza la expre-
sién genérica 'precio FOB" - "Franco a bordo" - que implica que el veénde-
dor transfiere el riesgo de pérdida o dafio al comprador, cuando la mercade-
ria ha pasade la borda del buque. Esta eleccidn resulta la mas convenien-
te va qué permite aplicar con el mavor grado de detalle posible,todos los

costos directos © indirectos de exportacién.

El precio obtenido constituve un.primer indicador de competitivided - pre-

cio del preducto, entre otros por los sigulentes aspectus:
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- E1 cilculo se realiza a partir de un precio de finca o de {abrica brindado
por los representantes del sector consultado.

A ese precio los productores pueden estar incorporando costos qué sdlo co
rresponde aplicar cuando el bien se destina al mercado interno, Como ejem
plo pueden mencionarse los gastos de la comercializacién interna; las comi
siones a vendedores; la publicidad; los gastos financieros; los fletes in
ternos; los impuestos locales, los envases y el fraccionamiento para el mer
cado interno, etc. Ademds, si la planta trabaja con capacidad ocicsa, que
es el comin denominador de los productos estudiados, la incidencia de los
costos fijos sobre la unidad-producto seria menor al incrementarse la pro
duccidn por las colocaciones en el mercado externo.

La importancia de efectuar un cdlculo preciso de los costos directos e in
directos de un producto de exportacidn, neto de costos internos, puede com
prenderse con claridad al considerar que son las pequeilas diferencias las
que definen una compra en el comercio internacional, donde se opera con
grandes vollmenes y en lapsos breves. Ademis hay que considerar que los
rubros a incorporar para efectuar una exportacién son significativos, como

puede leerse en el detalle que se transcribe mds abajo.

- Los costos que se adicionan para poder exportar son estimados tedricamen
te en base a la informacidn recibida de empresas de embalaje, transporte y
seguro, exportadores, despachantes de aduana, etc.,, y por la diversidad de

productos trabajados es muy factible que se puedan hacer ajustes sobre estos

precios que en todos los casos mejoran su situacidn competitiva.

+ Gastos de exportacidn directos GXD

- Embalaje para exportacidn

- Acondicionamiento interiores y exteriores del embalaje

- Almacenamiento

- Transporte interno (fabrica o FFCC a puerto)

- Seguro interno

- Documentacibn internacional

- Alquiler de contenedores

- Fondo Nacional de Marina Mercante (2% sobre el valor del flete maritimo,

s expresa en australes)
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+ Gastos indirectos de exportacién GXI (cuva base de cdlculo es el precio
FOB -

- Gastos bancariocs

- Honorarios de despachante de aduana

- Gastos en terwinales de embarque (aeropuerto-puerio)

- Gastos de despacho

- Tributos de exportacién (se expresan en , tanto por 1) (Derechos de ex-
portacidn, INTA)

- Retribucidn de canales de exportacién (lo que se paga a représentantes
y distribuidores) |

- Costos de seguro de crédito a la exportacién (se cubre la insolvencia del
importador)

- Presentacidn del producto y de la empresa (folletos, manuales, etc.)

- Envio de muestras

- Cumplimiento de la garantia

- Publicidad y promecitn

3.3.1.1. Formalizacién del método de cdlculo del precio F.0.B. - Objetivos

de las medidas promocionales de exportacidn

Para entender la mecdnica de aplicacién de los estimulos, es necesario tener
presente que la finalidad de las normas es la reduccidn del precio F.0.B.

para incrementar la competitividad de los bienes producidos.

El beneficio al productor deviene del incremento de la ganancia que se ori-

cina al aumentar las cantidades vendidas.

La finalidad conpetitiva de los estimules define una mecidnica de cdlculo.

De ahi que se comience recalcando en los aspectos operacionales, pues esto
permite tenmer presente ante cualquier nuevo estimulo, cual es el procedimien-
to a seguir. De mantenerse la filosofia exportadora actual, un estimulo fu-

turo conlleva a la siguiente aplicacién formal:
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S’

. si se expresa cn valor absoluto sc deduce del numerador de la férmula,
y si se expresa en tanto por 1 se incorpora al denominador de la misma.
Unica manera de reducir la variable dependiente: precio F.O.B.

Tan es asi que la excencidn al impuesto a las ganancias sobre la utilidad y so-
bre los reembolsos, que se denomina ''ganancia acrecentada", también disminuye
el precio F.0.B., por eso en su formalizacién, al expresarse en tanto por 1,
van en el denominador de la férmula de cdlculo. La reduccidén del IVA, los im-
puestos internos, la aplicacién de fondos compensatorios y el draw back, al
expresarse en valores absolutos, se restan del numerador de la férmula,

tal cual se explicita en el item siguiente.

Para proceder a formalizar el precio F.0.B. se desarrolla el siguiente esque-
ma:

Estructura de Costo-Precio Neto de costos,correspondientes al mercado interno

1. Costo de produccidn (C.P.)

2. Gastos de administracién {(G.A.)

3. Gastos comerciales (sBle los que corresponden a la exportacién) (G.C.)

4. Costos financieros (costo reﬁl de prefinanciacién) (C.F.)

5. Utilidad (U). Se puede definir un valor fijo por unidad,o un % sobre el
valor F.Q0.B. de venta

6. Gastos directos de exportacidén (G.X.D.)

7. Gastos indirectos de exportacidn (G.X.I.)

8. Gastos de comercializacidn externa {G.C.X.) (se incluye en G.X.I.)

9. Incentivos (R) '

Este concepto incluyve todos los incentivos que se calculan tanto por uno.

Cuando los incentivos son sumas fijas o no se pagan, disminuyen'los cos-
tos (ue corresponden.

10. Excencidn del impuesto a las ganancias = 1,4925 (E.I.G.)

11, Deduccidn  impositiva (D.1.)

12. Estinuio (L} Incluve el Fondo de Promocién de Exportaciones Lacteas, la

Compensacidn para la Exportacién de Productos Azucarados.
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Quiere decir que para un producto que le correspondiere aplicar todos los
beneficios,la férmula completa seria:

E
"
FOB:CP+G.L\+GC'+CF+GDX'F'C‘IV’A”RII'Rplete
1 - (GXI + GCI + U, EIG) + R. EIG + (DI. 0,33,EIG)
Donde: ’

F: Fondo de Promocién de Exportaciones Licteas (incluido en Item 12)

C: Compensaci6n para la exportacidn de productos azucarades (incluido en
“item. 12)

IVA: Devolucién del IVA

RII: Recupero impuestos internos

R Flete: Reembolsos sobre Flete y Seguro internacional, pues se trasladan al

precio del producto;no son un ingreso.

Conviene tener presente que tanto, G.X.I. como G.C.I. se expresan en ‘tanto
por 1} y que la utilidad -U- estZ expresada en esta fdrmula en tanto por 1
sobre el valor F.0.B. La utilidad bruta paga impuesto a las ganancias, para
obtener utilidad neta hay que multiplicarla por 1,4925; o sea de tratarse de
mercaderias que estdn beneficiadas con la exencién del impuesto a las ganan-
cias, se debe incrementar la U. en el 49,25%, igual concepto se aplica a Reem

bolsos al no pagar impuesto a las ganancias,

En -R- corresponde calcular:

. la devolucién de tribdutos (Dtos. 1555/86, 10%; 12,5% o 15%)

. “zembolsos automaticos Ley 25.018/86 (Puertos Patagbnicos)

. Teembolsos chilenos Dto. 906/83 (Puertos Chilenos) Productos Anexo 1

. iicenbolso adicional 5% Tierra del Fuego. Resol. 134/77

. *creditacidn de origen reembolso especial 10% (Dtos. 1057/83 - 2530/83)

. Reembolsos por Dtos. 2332/83 y 2333/83 - 10% (cualquier puerto) o 20%
(Puertos Patagdnicos) -

. Planta lliave en mano

. §i hubiera un PEEX por Decreto 176/86. Por nuevo mercado o mercado perdido,
5%. Hasta el 15% para ciertos tipos de productos y para empresas gue obtu-

viercn el PEEX.
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5.3.1.2. Beneficios a la exportacidn cuya base de calculo no es el valor FOB,
y que se deducen por su valor en el numerador de la férmula

. Draw Back

Devolucidn de Derecho de Importacidén. Tasa de estadistica y otros con motivo

de la importacidn.
Sobre: M.P., mercaderfa que sufre transformaciones y envases.

Fin: reduce el precio de exportacién (G.A.)

Fondo de Promocidn de Exportaciones Licteas

Se abona en australes a los exportadores licteos, una compensacifn tal que mi-
nimice la diferencia entre el precio interno y el de exportacién,si hubiese

y este fuese menor, -

. Compensacidn por la exportacidn de productos azucarados

Compensacién en australes por el aziicar contenido en el producto exportado.
La Direccién Nacional de Azilicar, fija cada mes el valor de compensacidn por

cada kilogramo.

Recupero de Impuestos internos

Recaen sobre la etapa de produccidn, comercializacién, distribucién y consumo.

. Importacidn temporaria

Las mercaderias manufacturadas sin uso en cuyo proceso de elaboracidn se uti-
liceyproductos importados ingresados bajo el régimen de admisidn temporaria,
scir bencficiarias del régimen de reembolsos por la difervencia entre el valor
¥.0.B. y CIF.

El relacién al costo de la importacifn temporaria sec incrementa por el pago

del seguro de caucidn que se hace al efectuar la adinisidn temporaria.
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Es un instrumento muy &gil excluyente del draw-back y que ademis tiene la ven-

taja con relacidn a este Gltimo, que no se hace ningiin desembolso.

Recupero del impuesto al valer agregado

Excenci6n tributaria a las exportaciones en cualquier etapa que hubiera sido
tributado.

3.3.1.3. Beneficlos a la exportacidén cuya base de cdlculo es el precio F.0.B.

Este es de detalle general, Para cada caso se debe consultar al regimen espe-
cifico vigente.

Estos porcentajes se calculan en tanto por uno y van en el denominador de la

foula,

. Devolucidn de tributos automiaticos

Dto. 1555/86 del 10%; 12,5%; 155.

. Reembolsos automdticos: Para productos originarios del Sur del Rio Colorado.
Loy 23.018/83

Por puertos Patagdnicos. Sobre valores FOB, CI, C v F, CIF; originario de:

Puerto

o

San Antonio Qeste

-

Madryn 7
Comodoro Rivadavia 8
Puerto Deseado 10
San Julian 10
Punta Quilla 11
Rio Gallegos 11
Rio Grande 11
Ushuaia 12

Vigente por 11 afios: disminuye un

punto por afo a partir de 1995,
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Originario de Jujuy, Salta, Catamarca, Tucumin, Sgo. del Estero,
Chaco, Formosa, Corrientes, Misiones y La Rioja, para productos
€xpresamente mencionados en estas resoluciones.

Por puertos Chilenos

Dto. 906/83 y 1001/85. ME Aplicacidn automatica sobre valores FC
€I, C y F, CIF para bienes producides por economias regionales y
Cuyo embarque y respectivo cumplido de declaracién aduanera de ex
portacidn para consumo se realice por aduanas de Salta, Tucumin ¥
Jujuy y se embarque por puertos Chilenos al norte del paralelo 30

Vigencia 5 afios a partir del 11 de agosto de 1983,

Dto. 2333/83 y 2332/83 Ley 21608
Reembolso 10 % por cualquier puerto

. Reembolso 20 % por puertos patagdnicos

Previncias: P + Tagones (Pcila. de Buenos Alres), Rio Nzcro
Chisut, ~~uquén, Santa Cruz, Tierra del Fuego y La
Pampa (Ley 23.272)

‘coramas Especiales de Exportacién

Se instrumentan a través del "Certificade de Promecidn Lspecial

Estimulos que se otorgan:
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. Hasta el 15% por incrementos de exportaciones.

. Hasta el 5% sobre el incremento cuando se trate de nuevos mercados o merca-

dos perdidos. .

Estos beneficios se adicionan a los demds que pudieran corresponder.
. Prefinanciacidn

El incremento minimo U$S 2.000.000 por afio o de U$S 10.000.000 todo el progra-
ma con un plazo miximo de 5 aflos.

Los estinulos especiales por incremento de exportaciones pagan impuestos a
las ganancias.

. Deduccién impositiva 10%

Sobre valor F.0.B. Dto. 173/85

Esta medida tieme imputacién directa en el impuesto a las ganancias. Se refie-
re a2 la deduccisn en el balance impositivo del 10% del valor F.0.B. de exporta

cion.

Se debe tener presente: Si la empresa estd sujeta a una imposicién proporcio-
nal (sociedades de cap., encomanditas S.R.L. etc.) la deduccién del 10% scbre
una tasa del 33% origina una incidencia sobre el valor F.0.B. del 3,3%.

Si es un exportador individual o sociedad de personas debe estimarse la tasa.

. Contratos por Exportacién Llave en Mano

Dto. 525/85 establece un régimen de exportacidn para los bienes que se vendan
bajo la modalidad ''Contratos de Exportacidn Llave en Mano'.

Reembolso del 15% (Dto. 555/86).

Se calcula solo el valor de los bienes y servicios nacionales sobre: FOB,

Cv I, CiF, CyF.
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Tierra del Fuego - Exportaciones al exterior

. Productos que no tienen asignado derechos de exportacién en el TNC. ()
Resol. 459/70 y mod. .134/77
Resol. 118/76 y 822/76
Reembolso adicional 5%

. Acreditacidn de origen
Dtos. 1057/83 y mod. 2530/83
Reembolso especial 10%

No deben superar la suma de reembolsos el 40%

. Beneficio establecido en la ley 23018/83
Utilizacidn de puertos patagdnicos (ver hoja )
Es incompatible con los decretos 1057/83 y 2530/83 (10%)

. Dtos. 1555/86
Devolucidn de tributos

W

.3.1.4., Relaciones entre los estimulos

A los efectos de analizar la compatibilidad ¢ incompatibilidad en
tre los estimulos y reembolsos se detalla a continuacidn la siguie:
te sintesis:
. E1 Draw Back se suma al Reembolso por puertos Patagbnicos y tamb
al reembolso por puertos Chilenos.
Reembolsos (10%; 12,5% .y 15%) se suma al reembolso adicional por
puertos chilenos y al patagdnico pero no al draw back.
Admisidn temporal es incompatible con el draw back y con el reem-

boliso.
Reembolsos que realicen las empresas acogidas al regimen 23532/85

2333/83 del 10% y del 20% no se adicionan al Dto.23018/86 reembo’
S0s por puertos patagdnicos.
Utilizacidn de puertos patagdnicos (23018/86) se suma a la devoli

cién de tributos (1555/86) y PEEX.

Se suma el 5% de reembolso adicional (Reso0l.459/76) y modif.134/7
més el 10% por acreditacidn de origen mas devolucidn de tributos
Dto. 1555/86) vy a esto se le suma el beneficio por Dtos.2332/83 ¢
2335/83, no asi el decreto por Puertos Patagdnicos.
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3.3.2. Comparacién con precios CIF en los mercados/objetivos seleccionados.

Para la comparacidn de precios se solicit® a las Consejerias Econfmicas y
Comerciales de Argentina en el exterior, los precios CIF, y precios mayoris

tas y minoristas en los paises seleccionados como objetivo.

Las respuestas obtenidas se analizan por pais en los capitulos de cada pro

ducto ¥ se adjuntan en anexo.

Los precios suministrados por los Consejeros tienen diferente grado de sig-
nificacidén ya que la cantidad de productos y la mayor o menor homogeneidad
de los mismos -en cuanto a variedades y calidades- condiciona la posibili-
dad de obtener informacién precisa al respecto. Sin embargo los datos ob-
teridos permiten una primera aproximacidn al problema, considerando que el
objetivo de esta etapa es verificar si hay brechas de precios que aparez-
can como "insalvables" para la produccién regional,o sl se estd en condi-
ciones de competitividad razonable aln cuando fuere necesarias ciertas co-
rrecciones.
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3.4. Determinacidn y evaluacidn de medios de transporte. Su incidencia en

funcidn de los mercados/objetivos seleccionados.

A efectos de determinar la incidencia del transporte con respecto a los

valores FOB en Aduana de salida en Argentina se siguieron los siguien-

_tes pasos:

En primer lugar se definid el embalaje apropiado para la exportacidn me
diante consultas a exportadores, despachantes y empresas especializadas
en servicios ''Packing'.

Luego se establecit el medic de transporte mis adecuado en funcidn de

costos Yy condiciones de conservacién. Estos medios son:

Maritimo; para la mayoria de los mercados como EE.UU., Japdn, Mercado
Comfin Europeo y Mé&xico por ejemplo. Al efecto se consultd a dos agen-
cias de trahsporte maritimo internacional y a la Asociacidn de Conferen
cias de Fletes.

Cabe consignar, que los productos con tradicibén exportadora se ven be-
neficiados por fletes conferenciados, lo cual. implice =revdos nrevies

de las empresas transportistas con exportadores locales sobre las cotiic-

ciones a aplicar En cada capitulo por producto se indica, cuando los fletes no

b)

estin conferenciados y por lo tanto son mds onerosos.

E1 flete maritimo se compone de un monto bisico mis un adicional por
combustible que ronda el 20% en la mayoria de los casos. Se senala a
nivel de producty los fletes totales sin desagregacidn, considerando
centinuidad de eubarques y fletes en bodega de buque o contencdores se-
gin el caso,

Aéreo, para productos que requieren de una conservacidn especial como
r
tomate y pimiento. En este caso se contacto a Aerolineas Argentinas

cuya tarifa incluye el palletizado de la mercaderia.
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¢} En camidn, para productos cuyo destino es Brasil. A tal efectc se soli-
citd a dos empresas transportistas (1) cotizaciones de fletes con las si
gulentes condiciones:

- Transporte desde las ciudades capitales de provincia a Porto Alegre y
San Pablo.

- Condiciones de carga a camidn lleno y continuidad de envios.

Se seleccionaron como puntos finales del trayecto, dos grandes centros
de consumo, con lo son Porto Alegre y San Pablo. No obstante, si consi
deramos que graﬁ parte del comercio se reazlizaria con localidades de los
estados del Sur, cercanas a la frontera con el NEA, los costos finales

del transporte podrimiser disminuidos significativamente.

La capacidad del camidn se estableci® en un valor aproximado a las 22 to
neladas y 55 m3. '

Las tarifas obtenidas se componen de un flete bédsico punto a punto, mds
un porcentaje -0,5% 0 1% seglin la empresa cotizante- sobre el valor de
la mercaderia (ad-valorem) y el gasto de documentacidn en frontera que

se distribuyd proporcionalmente en funcidn de la capacidad del camién.

Para el cdlculo de los fletes se tomarcn los precios mids convenientes

de las empresas cotizantes de acuerdo al producto y la provincia de ori
gen.

[=4
- Por Gltimo, se¢ analiza la incidencia porcentual del flete a los merca

dos seleccionados, en relacién al precio FOB inicial, con la siguiente
escala de valores:

(1) Las empresas entrevistadas residen en Buenos Aires, va que se constata
una escas2z de companias internacionales de transporte en el dmbito re
gional que sean representativas.
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1)

2)

Rango de Porcentajes ' Incidencia
1 a 10% baja
11 a 20% media
+ de 20% ‘ alta

En la determinacion de la incidencia del flete a Brasil, se producen su

perposiciones entre:

el flete interno a Buenos Aires, contenido en el valor FOB y el flete in
ternacional a Brasil deésde la capital provincial, cuando el valor FOB es

calculado en Buenos Aires para otros paises.
el flete interno desde la capital provincial a la Aduana de Frontera y
el flete internacional a Brasil por el trayecto dentro del territorio

argentino cuando el calculo del FOB se hace en Aduana de Frontera.

Estas superposiciones no quitan validez al andlisis de la incidencia del

flete debido a que son de escasa significacién porcentual.

Evaluacién de las posibilidades de exportacidn.

Al finalizar cada capitulo se evaliian las posibilidades de exportacidn

donde se plantean los problemas de los productos regionales y se propo

nen lineas de accidn para la segunda etapa de los trabajos.

Entre los aspectos considerados se comienza con una referencia contextual
respecto a las tendencias del mercado mundial y la ubicacién de la Argen

tina dentro del mismo.

Luego se identifica la oferta del NEA para el producte seleccionado, paxr
tiendo de una caracterizacidn en las provincias interesadas -cuyo sector
empresario fue entrevistado- e incorporando el plano regional con otras
provincias productoras, para las cuales se profundizard, en una segunda
etapa respecto alas condiciones de oferta.
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b)

La diferente problemdtica de cada producto en las provincias del NEA
sugiere la necesidad de anfiisis particulares.

Es aqui donde se cumple uno de los objetivos del presente trabajo que
es identificar -en una primera aproximacidn- ‘los problemas de la ofer
ta regional para desarrollar su capacidad exportadora.

Esta diversidad de situaciones se puede sintetizar en tres grandes gru
pos:

sectores con experiencia exportadora pero con inconvenientes para un
crecimiento sostenido de sus ventas,

sectores con vinculacién indirecta al mercado internacional que no cap
turan los beneficios del negocio. exportador.

sectores con escasa o nula experiencia exportadora.

Mediante . el andlisis de la problemitica especifica de los sectores pro
ductivos interesados en exportar, se proponen una serie de lineas de ac
cidn para la segunda etapa del Plan de Trabajos. Dichas lineas se en-
marcan en un tratamiento integral de toda la cadena productiva-comercial
de los productos exportables. Paralelamente se efectuarin los estudios
de mercado internacional que permitan un posicionamiento (%) competitivo
de la oferta regicnal.

(*) Estiéndase por posiclonamiento el conjunto de condiciones de produc
to, precio, promocidn y canales de distribuciones vinculados a la
comercializacidn del producto,
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LECHE EN POLVO DE ENTRE RIOS

2. Caracterizacidn de la oferta exportable

La provincia de Entre Rios selecciont dos productos en el rubro léacteos :

leche en polvo y quesos.

A esta primera caracterizacidn de la oferta exportable, cfectuado en la
provincia, se presentd un intormante calificado perteneciente a la Co-
operativa de Tamberos Paranid (C.O.T.A.P.A.), interesados en exportar le-
che en polvo.

Considerando la necesidad de tener una visifn mis integral del sector se
visitd en Bs.As. a la firma Nestlé S.A. que junto con C.O.T.A.P.A. son

los elaboradores de leche en polvo en la provincia.

En relacidn al producto quesos no se analiza en esta etapa, como conse-
cuencia que en la actualidad el sector privado no mostrd inter&s, sin
embargo y de acuerde con los informantes entrevistados existen favora-

bles condiciones para la exportacidn de quesos duros y semiduros.

2.1. Caracterizacidn del producto : Descripcidn; usos; variedades v cali-

dades

La clasificacidén de la leche en polve por Posiciones NADE distingue dos
variantes segin sea el contenido graso inferior 6 igual al 1,5% y supe-

rioy a ese valor.

Debide a que la especializacidn en la provincia es la produccidn de leche
entera los datos obtenicos a través de la encuesta se refieren a la mis-

ma.

Cabe acotar que sl bien en el Informe Parcial se consideraron mercados pu
ra la leche descremada, la determinacidn de pafses/objetivos no se invali
a
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puesto que en general quien importa leche en poivo lo hace en las dos
variedades.
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El destino final del producto es el consumo humano, aunque se distin-
guen otros usos tales como el alimento para ganado cuya elaboracidn es

tas empresas no encaran.

La produccidn presenta caracteristicas estacionales. El periodo de za
fra comprende de agosto a marzo.

A ia leche en polvo con un contenido graso superior al 1,5% C.0.T.A.P.A.
la presenta en envases de 800 gramos de cartulina. Esta modalidad de co
mercializacién es la mds utilizada por la firma en el mercado interno v
en las exportaciones a Brasil. No obstante para €l andlisis correspon -
diente a otros mercados externos se suponen envios en bolsas de 25 kg.,

envase aceptado internacionalemente.

En cuanto a las normas de calidad, 1la leche en polvo se rige por el Coé-
digo Alimentario Argentino y las Normas emitidas por la Direccidn de Le
cheria. Esta Gltima realiza los andlisis en Buenos Aires lo cual ocasio

na demoras en las entregas.

2.2. Descripcidn de la oferta : estrato de productores; vollmenes y par-

ticipacidn. Tecnologfa aplicada.

En el Area de Trabajo lecheria dependiente de la Secretaria de Agricul-
tura se constataron 1os sigulentes datos naclonales de elaboracidén, con
sumo, importacién y exportacidén de leche en polvo para los afios 1983 y
1984 (Gltimo disponible).

Leche en polvo en

Toneladas Elaboracifn Importacién Exportacidn Consumo (1)
! .

[Total 1983 85.837 30 16.997 74.928
Total 1984 77.715 73 1.99¢ 76.108
|Promedio quinque-

fio 1980-1984 75.265 5.799 9.738 70.848

(1) - Es consumo rezl considerando la variacidn de existencia.
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La particlpacibn de la provincia de Entre Rios es del 10,2% en los to-
tales nacionales elaborados en 1983 y 1984 con la composicién por depar
tamentos que a continuacidn se detalla :

Elaboraci®én de leche en

polvo en toneladas 1983 1984 j
Total Nacional 85.837 77.715

Tot:il Entre Rios 8.772 7.941

% participacién 10,2% 10,2%

Nogoya (Nestlé) 7.445 6.906

% participacién : 8,7% 8,9%

Parand (C.0.T.A.P.A.) 1.279 1.035

¢ purticipacién ' 1,5% 1,3%

La produccién de Parani corresponde a C.0.T.A.P.A., cuyo volumen elabo-
rado en 1986 asciende en 1450 toneladas que representa un incremento
del 12% y 40% sobre lo elaboradc en 1983 y 1984 respectivamente.Sin embar

go la produccién del afio pasado recien equipara los niveles de 1882

A la firma Nestlé corresponden los datos de elaboracién del departamen-

to de Nogoyd.La produccifn estimada para 1987 seria del orden de las 7.500
Tn/aflo .Este velor es similar al alcanzado en 1983 y levemente superior a
1954. Los valores consignados corresponde exclusivamente a la planta de No
goyéd, ya que ademds la firma cuenta con establecimientos en Villa Maria
(Cérdoba) y en Firmat (Santa F&).

La participacién principal en el orden Nacional puede observarse en el cua
dro de "Elaboyacidn de leche en polvo' entera y descremada para el afio 1984
Elaboracidn de Leche en Polvo

Pyovipncias Entera Descremada Total
Tn. Tn. g Tn. %
Buenos Aires 9.280 15,5 §.494 47,8 17.774 22,
Cérdoba 24.084 40,1 3.591 20,2 27.675 33,6
Entre Rios 7.544 12,6 397 2,3 7.941 10,
Santa Fé 19,047 31,8 5.278 29,7 24.325 31,
Total del Pais 59.995 100 17.760 100 77.715 100
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De acuerdo a la informacién recabada el nivel de participacidén relativa

POT provincia se mantiene en la actualidad.

La especialidad de Entre Rios estd centrada en la elaboracién de leche
en polvo entera que representa alrededor de 95% de su produccién.

En Santa Fé la participacidn de ambas leches en los totales nacionales es
mis equilibrada.

Si bien no se cuenta con datos de produccidn de leche en polvo por empre-
sa en Santa Fé& se distinguen -segln lo informado por el representante de
- C.0.T.A.P.A.- cuatro emoresas vrincivales de acuerdo a los litros de leche
diario procesados. Ellas son Sancor en Santa Fé con un procesamiento de
4.000.000 de litros de leche diarios. Ilolay con 800.000 litros de leche
diarios, Milkaut con 500.000 litros de leche diarios y C.0.T.A.R. con
350.000 litros diarios. A efectos comparatives merece mencionarse, que
C.0.T.A.P.A. recibe 200.000 litros de leche diarios para procesacidn.

Las escalas de elaboracidn de C.0.T.A.P.A. y de algunas empresas santa -
fesinas registra la posibilidad de asociar ofertas. Para ello deberi es-

tudiarse la viabilidad de constituir cooperativas de exportacidn.

En relacidn a la tecnoldgia aplicada hay dos aspectos en 1os cuales hay

que profundizar: la tecnologiz de planta y el rendimiento lecherc.

La firma Nestlé manifiestd que la técnica de elaboracidn que posee es
competitiva a nivel internacional. Por su parte C.O0.T.A.P.A. cefiala que
posee una tecnologia adecuada y realiza esfuerzos por incorporar nuevas

miquinas que le permitan diversificar los productos elaborados.

El cuelle de botella del procesc de elaboracidn de leche en polvo lo cons

tituye el equlpe de secado.

La escala minima econdmica es de 500 kilos/hora de secado de leche en
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curso de procesamiento. Una utilizacifn eficiente requiere que el equipo
trabaje de manera continua a 1o largo del afo.

La dificultad de alcanzar esta escala minima origina en plantas pequeilas
un desbalance en la utilizacién del equipamiento instalado con su consi-
guiente.efecto sobre los niveles de rendimiento, costos operativos y fi-
nancieros.

En lo relativo al rendimiento lechero conviene profundizar en aspectos
tales como productividad comparada de la provincia con el resto.del pais
y del mundo, especialmente con Nueva Zelandia, 1ider en la produccién
lechera. ‘

La problemé%ica del rendimiento y sus efectos sobre los costos debe ana-

lizarse en el plano regional ante la factibilidad de asociar ofertas.

2.3. Dimensionamiento de los saldos exportables:actuzles vy potenciales

La capacidad de produccién de C.0.T.A.P.A. es de 2.500 tn/afic de leche

en polvo; en 1986 elabord 1450 Tn/afio lo cual indica una capacidad ociosa
de mids del 40%.

La posibilidad de aumentar la oferta de leche en polvo es mayor que la
sefialada para el resto de los productos licteos manufacturados por C.O.

T.A.P.A., al estar mis subutilizada 1la linea de produccién mencionada.

Sin embargo para precisar la capacidad de incrementar la oferta serd ne-
cesario en una segunda etapa analizar el estado del equipamiento y su es
cala de produccién.

Por una parte Nestlé sefiala que la capacidad ociosa global de giupo es
del 55%. Para la planta de Nogoyd esto significa la posibilidad de incre

mentar la produccidn en el corto plazo en 4000 Tn/afio, que sumadas a las

1.000 ce COTAPA configuran un saldo exportable de aproximadamente §.000
Tn/afo.
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2.4, Experiencia exportadora al Brasil vy al resto del mundo.

La empresa entrevistada en noviembre de 1986 concreté una de las prime-
ras operaciones de venta a Brasil de 100 Tn. lo cual se enmarca en las

fuertes compras al sector, que realizaba el pais vecino en ese momento.

Si bien -como veremos mds adelante- las importaciones de leche en polvo
por parte de Brasil estén momentaneamente suspendidas, conviene destacar
la importancila de este mercado segin la experilencia recogida por la fir-
ma Sancor, cuyos representantes sefialan que la leche en polvo Argentina
llega a precios competitivos en el nivel mayorista de Brasil vy se adeciia

muy bien a la demanda estacional en el periodo inter-zafra del pals vecino.

Nestlé es una empresa dedicada fundamentalmente al abastecimiento del
mercado interno. De manera ocasional accede al mercado externc a través

de licitaciones de paises latinoamericanos, tales como Ecuador y Chile.
Sefialan, ademifs como mercadcs interesantesa Paraguay, Bolivia y Pert.

Es conveniente resaltar que este grupo industrial, cuenta con 300 plan-
tas diseminadas en todo el mundo.

£ - - . -
La politica comercial de la empresa para la Argentina es paslva con res-
pecto al comercio exterior. La filial local carece de una estructura a-

decuada para exportacién.

Con relacidn al mercado Brasilefio, Nestlé manifiesta que el mismo es in-
teresante por su potencialidad. No obstante desde el afio 1983 no regis-

tran o peraciones.

Las empresas entrevistadas mencionan como un obsticulo a las exportacio-
nes la tendencia protecclonista del mercado mundial v en varticular 1os
menores vreclos del producto euroneo aue se ublcan entre un 20% y un 30%

del producto nacional.
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2.5, Identificacidn de los actuales canales comerciales.

La Cooperativa C.0.T.A.P.A. vende principalmente al mercado interno, de-
dicando un 10% de lo producido al ambito provincial y el 90% al resto

del pais excluido Coérdoba y Buenos Aires donde no tiene distribucién. Las
ventas a Brasil se realizan por intermedio de una trading ubicada en Paso
de los Libres que vende el producto a importadores brasilefios; a su vez
la Cooperativa efectua operaciones de compra de fertilizantes con la mis-
ma Lradlng de irontela. Este insumne es senalado como crltlco para poder
mejorar la capac1dad competltlva del sector.

La modalidad de comercializacidn citada refleja la exper1enc1a de C.0. T.

A P A., la cual se encuentra cond1c1onada POr su volumen de operaciones.

COﬂplemenLarlamente al andlisis de la p051b111dad de asoc1ac1on de ofer-
tas, es aconsejable estudlar nuevas formas de comeIC1allzac1on acordes

con un proceso 1ntegrador que permlta una efectiva presencia en los mer-
cados compraddres.

Por su parte Nestlé abastece al mercado de Buenos Aires y los mas impor-
tantes centros de consumo. Para abastecer el mercado externo no han de-
sarrollado una estructura de comercializacidn y atienden s6lo las deman-

das recibidas via oportunidades comerciales y licitaciones,

5. Posibilidades de exportacidn

3.1. Régimen de exportacién y repulaciones conexas

Lé-iéthe en polvo né paga derechos de exportacidn pero si él 1,5% de INTA.

Este producto no tiene devolucidn de tributos.

En materia de estimulos financieros se realiza una distincidn. La leche en
polvo descremada estd incluida en la lista 4 de prefinanciacidn y financia-

€ién. Para la leche en polvo con un contenido graso superior al i,3% nc
existen los estimulos mencionados.
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Ambas variedades gozan de la deduccién impositiva de hasta el 10% del
valor FOB sobre el Impuesto a las Ganacias.

El producto tiene un estimulo del Fondo Compensador delikportaciOnes Lac-

teas en el caso de que el precio interno sea superior al de exportaci®n.

En cuanto a las regulacicnes, intervienen la Direccifn de Tecnologia Le
chera y 1a Secretaria de Agricultura y Ganaderia a través de la Direccién

Nacional de Fiscalizacidn y Comercializacifn, Area de Trabajo Lecheria.

3.2. Andlisis del tratamlento arancelario y para-arancelario en 1os mer-
cados/objetivos determinados.

El tratamicnto arancelario y para-arancelario en los mercados/objetivos
seleccionados es el siguiente:

rasil : La leche en polvo estd negociada en ALADI con un arancel del 21%
para Argentina (reservado a compras estatales). La importacidn
de la leche en polvo parcialmente descremada se encuentra suspen
dida. El1 producto no paga IOF (Impuesto a las Operaciones Finan-
cleras) ni IPI (Impuesto sobre los productos industrializados).

Japbn : La leche en polvo paga un arancel del 45%. Tiene cuota de impor-
tacidn que se define anualmente. Lz mercaderiz se regula por la
Ley de Sanidad Alimenticia.

México: La leche en polvo estd exenta del pago de arancel. En el marco de
ALADI goza de una preferencia del 100%.

En Japdn el arancel es muy alto. Brasil y México ofrecen mejores perspec-
tivas, aunque cn el primero hay restricciones a la importacidn en el corto

nlazo,
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3.3. Estimacién del precio FOB deo exportacidn y su comparacién con pre-

cios CIF en los mercados/objetivos.

5.3.1. Estimacidn del precio FOB

Para el cdlculo del precio FOB se parti6 de una cotizacifn en puerta de
fabrica-recabada de la Cooperativa de Tamberos de Parand en Julio de 1987-
de leche en polvo envasada en bolsﬁs de polipropileno de 25 kg.recublier-

to en papel kraft. El envase estd 1nclu1do en ¢l precio de fabrica.

Los gastos directos e indirectes ce expertacidn fueron suministrados nor

2 e eamme et e, ma [ Wt prpmey e T - B e

.- L.

CCALAY TN wwilds CGo 12 25

Tampoco se tuvo en cuenta el Fondo de Promocidn de Exportaciones Lacteas

debido a que en la coyuntura no opera segin el exportador.
Método de cdlculos del precio FOB. (1)
Leche en polvo con un contenido graso superilor ai 1,5% en bolsas de 25 kg.

Posicidn NADE 04.02.035.99.00

Conceptos del nunerader de la férmmila USS/toneladas

Precio de fébrica : 1.600
Castos de exportaciin diraoctos (GX))
- Almacenamiento 16
- Transporte-internc y seguro 30

- Fondo Nacicnzl de Marina Mercante (2% sobre
el flete maritimo = 2% sobre USS 272 por
flete a Egipte). 54

Estimulo cuva base de cilculo no estd 1ch11ja ol

precio FOE.

Recupero de TVA (sin date) -

. 1 -
(i) Ver Aspuctos Motodg
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Conceptos del denominador de la férmula En ¢

Gastos de exportacidn cuya base de cdlculo es el

precio FOB.
- INTA _ 1,5
- Gastos bancarios 2
- Honorarios de Despachante 8,5

Beneficio a la exportacifén cuya base de cdlculo es
el precio FOB.

- Reduccién umpositivo de hasta 10% sobre el valor FOB. 10
Formula a aplicar

Precio FOB:: Precio de Fiabrica + GXD - Estimulos
1 --GXI + DI xr x EIG

Precio FOB _ 1.600 + 16 + 30 + 5,4 -0
1 - (0,015 + 0,02 + 0,005) + 0,10 x 0,33 x 1,4925

Precio FOB _ 1.651,4
0,8 + 0,04025

Precio FOB = US$S 1.636

El precio FOB resultante es 2% superior a la cotizacién en puerta de f{a--
brica. Esta diferencia se reduce aln mds en el caso de exportaciones a

Brasil debido a que debe excluirse el 2% del Fondo Nacional de Marina Mer
cante y los gastos de almacenamiento, ademis debe contemplar para todo des-
tino el recupero del IVA. Los gastos de transporte interno se compensan a-
proximadamente al considerar el tramo Parand - Paso de Los Libres en lu -

gar de Parani - Buenos Alres.
5.3.2. Comparacidn con precio CIF en los mercados/objetivos.

Las cotizaciones de leche en polvo recibidas de las Consejerias Fcondmi-

cas Argentinas en el exterior son las siguientes :
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Japbn
Precios CIF . ‘
Por toneladas Observaciones |
UsS 703 Es precio promedio de estadistici,
del Mnuario de Comercio Exterior
ano 1986 de Japdn, para leche en
polvo con un contenido graso su-
perior al 1,5% sin especificar
Ealidades.
México
Precio CIF Contenido .
Por toneladas en Grasas Observaciones
U$S 660 Inferior o igual Es preqio promedio de estadis-
al 3% tica del Anuario de Comercio Exte
USS 880 Superior al 3% rior. de México. Sin especi
Ticar calidades.
Egipto
|
USS 2.100 Es precio promedio del Anuario de

Comercio Exterior de Egipto para

leche en polvo con un contenido

graso del 2,8% al 3%, sin especgr
ficar calidades.

La cotizacifn FOB de la leche en polvo de C.0.T.A.P.A., cbtenida a partir de
su precio de fibrica, con el aditamento de los fletes que se detailan en el

punto 3.4, indica un precio Costo y flete de USS 1.750 a USS 1.900 la tone--
lada,seglin el pais de destino.

Cabe consignar que el precio de fdbrica del cual se parte es particularmente

alto debido a la situacién de la industria lechera nacional que se vio obligada
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a importar 2.628 Tn. de leche en polvo de Nueva Zelandia y Uruguay en
el periodo Enero-Junio de 1987 a efectos de satisfacer el aumento de la

demanda del mercaco interno.

Esta singular comyuntura impide extraer conclusiones definitivas sobre
la posicién competitiva de precios, a 10 cual se agrega la existencia
de calidades diferenciales que no han podido detectarse en esta etapa.

Aln asi Egipto surge como un mercado interesante.

Sin embargo mis alld de la coyuntura conviene analizar otros factores de

tipo estructural. Estos factores podrian resumirse de la siguiente manera:

- Politica de precios del producto para exportacidn y su estructura

de .costos.

- La afectacién de costos fijos por subutilizacidn de la capacidad
instalada y la posibilidad de aplicar criterios de contribucién
marginal.

- El1 tamano de planta y su tecnologia.

En el caso de Brasil, la experiencia de empresas como Sancor y C.O0.T.A.P.A.
seflala que el producto nacicnal puede llegar a buen precio al mercado bra--

silefio en circunstancias normales de produccibn lechera.

3.4, Determinacibn y evaluacidn de los medios de transporte. Su incidencia

en funcidn de los mercados/chietivas seleccionados.

La leche en polvo se experta en bolsas de 25 kg. El costo de envase se 1n-
j

cluve en el precio del producto de acuerdo a lo sefialado en el punto 3.3.

Los fletes de los mercados/objetivos son los siguientes:
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Paises Fletes en bodega Incidencia sobre el FOB
Por toneladas (1) U$S 1636/tonelada

;I

iJapén UsS 225 14%

‘Eginto Uss 272 174

| México U$s 111 15%

H
3
1

H

(1) Incluye recargos por combustible. Flete a Egipto contiene también 29 por
riesgo de guerra y 15% por congestién de puertos.México incluyve U$S 6 por re

cargo de puertos. Japdn y Igipto son fletes no conferenciados.

Los fletes desde Parani a Brasil en camidn son los siguientes:

Ciudad Fletes en camifn Incidencia sobre el FOB
Por toneiadas (2) U$S 1636/toneladas
i
San Pablo us$s 124 8% i
Porto Alegre Uss 93 6% :

!

(2) Incluye el 1% sobre "au-valoren ¥ gastos de documentacién (U$SS 180}

que fueron distribuidos en las 22 toneladas de capacidad del camién.
La incidencia del flete es media (entre e 6% y 17%) considerando el precio
del producto que es de por si alto, de acuerdo a lo analizado en la compara-

ci6n de precios del punto 3.3,

2.5. Evaluacidn de las posibilidades de exportacidn.

La evaluacidén de las posibilidades de exportacién de leche en polvo desde la
regidn NEA Litoral permite definir algunos factores relevantes y esbozar 1i-

neas de trabajos futuras.

tri

1 #nalisis del mercado mundial de ieche en polvo, pora la variedad con mis
?

(A9
0]
bt

,5% de materias grasas, nmuestra un crecimiento del 47% en el periodo 1978-19:
(1) Anuario Estadistico de Comercic Internacional de las Naciones Unidas
1982-- 1985, -
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La estructura de las exportaciones presenta a la Argentina con muy escaso
peso (0,2% de penetracién en 1984) vy una destacada participacidn de los
péises de la Comunidad; principaimente en el segmento de alta calidad
del nroducto. Sin embargo existe una mavor dispersién de paises comprado-
res para una calluud inferior entre los que figuran como mercados alter-
nativos Egipto, Méxice, Indonesia, etc.

Asimismo aparece como una modalidad en uso, las compras estatales para cu_

brir las necesidades de la poblacién en los paises importadores.,

La Argentina, a pesar de no estar en una posicidn de relevancia en el mer
cado, tiene una dotacién de factores que le ofrece buenas perspectivas de
aprovechar oportunidades comerciales si se realizaran esfuerzos en ese sen
tido. '

La proximidad con el Brasil y los acuerdos de integracién firmados, en es-
pecial el Protocolo 3 de Abastecimiento Alimentarioc, abre una oportunidad
comercial de mediano plazo a pesar de las complicaciones coyunturales que
acontecen en el pais vecino.

Ante este panorama la oferta exportable de la regidn NEA Trequiere de algu

nas consideraciones.

La caracterizacién de la oferta de Entre Rios se efectud en base a la enmpre
sa Cooperativa de Tamberos de Parand, cuyos datos se complementaron con 10s
brindados por la firma Nestl.

La situacidn de la provincia de Santa Fé con varias cooperativas lecheras,
algunas de magnitud similar a la de C.0.T.A.P.A. difiere de la verificada

en Entre Rios.

La penetracidn y permanencia en el mercado internacional exige un esfuer:zo
de asociacién de ofertasque amnlic los vol{mencs negociados para alecuarse

a 1us necesidades del mercado mundial y de continuidud a las exportaciones.
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Es por ello que resulta necesario para insertar a la provincia y al
sector en el comercio internacional, evaluar la posibilidad de asociar
ofertas con plantas industriales regionales. FPara ello es lmprescindible
encarar un estudio en profundidad de la estructura de la oferta en la pro
vincia, haciendo énfasis: en la tecnoloygia de plata; en el aprovechamien-
to en pleno de la capacidad instalada; en los costos; en los rendimientos
tamberos e insumos criticos; asi como en las estrategias de penetracidn

en nuevos mercados y modalidades comerciales.

Con relacibn a este (ltimo tema conviene considerar en forma muy especial

la posibilidad de conformar cooperativas de exportacidm.

Paralelamente resulta imprescindible efectuar un estudio de mercado para
toda la gama de productos, que detecte no solo la existencia de mercados
diferenciales para las necesidades de leche en polvo sino también para o-
tros productos que puede ofrecer el sector lictco, principalmente quesos

duros y semiduros, indicadcs como de muy factible colocacién.

Otro factor a tener en cuenta para la evaluacibn de las posibilidades de
exportacidn es la formaciGn de precios de exportacidn considerando los
mercados seleccionados.

Existen paises, como México y Japdn, compradores de leche en polvo a pre
cios muy inferiores con respecto al valor FOB obtenido a2 partir dela cotiza
cién en puerta de fabrica de C.O.T.A.P.A.

Por otra parte si bien aparecen compracores a un precio alto como ¢l casoc
de Egipto, es necesario definir un posicionamiento del producto regional

en el mercado de acuerdo a las variedades comparadas y simultidneamente pro
fundizar en la estructura de costos mediante el anilisis de las distintas

etapas del proceso productivo-comercial de 1a leche en polvo.

Solo resta sefialar que un estudio integral como el mopcionado, permitird

ferular provectos de exportacidn que posicionen &l producto regional en

- . - o .
T . vrarine T Tewn T - . [ F Vi -
1.0 METCARCOS SCe1SlCIONLTos ¥ GUe Lilline acemds las pautas para adecuar vy
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HUEVOS FRESCOS DE ENTRE RIOS.

2. Caracterizaci6n de la oferta exportable

2.1.

2.2.

Caracterizacidn del producto: Descripcidn, usos variedades y calidades.

Para este producto podemos distinguir dos grandes utilizaciones; consumo

en fresco y para transformacidén industrial.

En funci6n del requerimiento provincial, se analiza la oferta exportable de

luevos en fresco, con destino a consumo.

Para la exportacidn se lo clasifica por su tamafic en gramaje (relacién
difmetro/peso). El gramaje exigido por el mercado mundial es de 50 a 6uUurs.
La provincia estd en condiciones de ofertar esa calidad con predominio

del huevo de color blanco.

El huevo para consumo en fresco se prepara en plantas habilitadas por

SENASA donce se seleccionan, clasifican y tipifican.

El transporte debe hacerse en camiones refrigerados y acondicionado en

cajas de cartdn corrugado.

Descripcidn de la oferta, estratos de productores, vol{menes y participa-
¢ifn, tecnologia aplicada.

Los representantes entrevistados del sector no estaban en condiciones de
suministrar informacién relativa a estrato de productores ¥ volimenes con
la precisidn requerida.

- -~ - - -
Considerando que hay mas de una asociacién que agrupa a productores avico-
las en la provincia es aconsejable analizar en una segunda etapa- la re-
presentatividad de cada una de ellas a efectos de evaluar la posibilidad

de relevar la informacidn directamente a cada entidad.
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De acuerdo a lo informado, la producci6én de Entre Rios en el afio 1985
fue de 1.300.000 cajones de 30 docenas cada uno, lo cual equivale a 39
millones de docenas afio. Este volumen representa 9,8% sobre las 355 mi-
116n de docenas producidas a nivel nacional en dicho afios. (1)

La tecnologia empleada en la provincia es semi-automatizada y las empre
sas son de tipo familiar. Estas unidades econdmicas tienen un tamafio

muy diferente al de Europa y EE.UU. A titulo de ejemplo puede indicarse
que un obrero en este Gltimo pais maneja a un plantel de 50.000 ponedo-

ras. En nuestro pais la unidad econémica es de 10.000 aves.

En lo relativo a la tecnologia genética, manifiestan que Argentina

no cuenta con recurses propios, por lo tanto se necesita importar el de-
nominado "pie de cria” ¢ 'huevo fértil". La mencionada importacién debe
hacerse cada 6 meses para mantener en condiciones el plantel de ponedo-
ras existente. Esto origina una dependencia de tecnologia externa que
no puede ser superada por el INTA Pergamino debido a los escasos recuf-

50s con los cuales cuenta.
Por ello es conveniente analizar la posibilidad de viabilizar estos de-
sarrollos mediante el apoyo financiero de la actividad privada a la cual

van destinados los frutos de la investigacidn.

Dimensionamiento de los saldos exportables actuales y potenciales.

sl
3]
[¥2]

La produccidn de 1985 - 39 milllones de docenas de huevos-reflejd una ca-
pacidad ociosa del 25% que supone una vroduccidn notencial total de 52
millones de docenas. De este volumen, el 50%,es decir 26 millones tendrian

el granaje de exvortacidn.

Para incrementar la nroduccién se recuiecre importar los''pie de cria" que

tienen un period de maduracién de 7 meses a purtir del cual comienza la

(1} Area de trabajo de granja- SAGP.
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2.4,

produccidn.

El total de ponedoras a la fecha de la encuesta era de 5.500.000.E1 70%

de las mismas producen un huevo per dia.
Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

La produccidn nacional de huevos tiene como destino el abastecimiento

del mercado interno.

El sector exportd volimenes escasamente significativos durante el periodo
1968/73 con éxcepcién del afo 1971. A partir de este periodo no se regis-
tran exportaciones hasta fines de 1986 en que el sector retorna al merca-

do externo, a través de envios a Brasil.

Para ello se creS un consorcio de exportacién - C.A.P.A.E. conformado por
19 empresas. Ademds de las firmas de Entre Rios integran dicho consorcio
empresas de CSrdoba, Santa Fe y Buenos Aires.

En el pasado y en la medida que el mercado interno pagaba mejores precios
que el brasilefic se consideraba la exportacitn como un hecho coyuntural

y marginal. Esto era ocasionado por los mejores precios obtenidos en el

mercado local.

Sin embargo hacia fines de 1986 esta situacién se habia revertido y los
productores locales tenian gran interés por 1la comercializacidn externaz.
Ademds la demanda interna no les pemite superar el ciclo productivo,por
1o tanto en la actualidad s6lo se puede exportar en los meses de diciei-
bre a marzo.

El mencionado ciclo se origina por la falta de reposicidén de los plante-
les ya que los vollmenes demandados por el mercado interno no justifica
esta inversidn. Es por ello que la decisién de invertir requlere de una

exportacidn permanente d4pcyadid por una politica con continvidad desde el
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2.5.

sector pfiblico.

A efectos de incorporarse al comercio mundial el sector manifiesta entre
otras dificultades la falta de contactos comerciales y de informacién de
ruevos mercados.

Identificacién de los actuales canales comerciales.

El grueso de la producci6n se comercializa en el mercado interno, especial-
mente Buenos Aires. Los productores medianos y grandes operan en este mer-
cado medlante bocas de expendio propias.

Las exportaciones a Brasil en 1986 se efectuaron a través de una trading
brasilefla que tomd contacto con el Consorcio CAPAE, el cual se ocupd de
agrupar ofertas para satisfacer los pedidos.

El Consorcio desconoce el destino final del producto vendido al mercado
brasilefio ya que no tiene contactos directos con cadenas de distribucidn
en el pais vecino.

3. Posibilidades de exportacién.

3.1.

Régimen de exportacidn y regulaciones conexas.

Los huevos no pagan derecho de exportacidn pero si el 1,5% de INTA sobre
el valor FOB.

No ticne el beneficio de la devolucidn de tributos ni estimulos financie-
r0s especlales.

La deduccion impositiva es del 10% del valer FOB parva el cilculo del Impues
to a las Ganancias. Intervienc el SENASA para la tipificacién y clasifi-
cacidén del producto.

Analisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en 1los mercados/

objetivos determinados.
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El tratamiento arancelario y para-arancelario en 1os mercados/objetivos
seleccionados es el siguiente:

Brasil: Los huevos estdn incluidos en los Protocolos 3 y 4 (ver pag. S1
y 52 del Informe Parcial., El arancel importacidn es del 5%. No
paga IOF (Impuesto a las Operaciones Financieras) ni IPI (Impues
to a los Productos Industrializados).

Japdn: El producto paga 20% de arancel de importacidn. Se encuentra Te
gulado por Ley de Sanidad Alimenticia, la Ley de Control de Enfer
medades contagiosas de animales domésticos y la ley para la protec
€idn de la vida y fauna animal. Al no haber acuerdo sanitario en

tre Argentina y Japbn las posibilidades de comercio son escasas.

Las perspectivas son mejores en el mercado brasilefio donde por otra parte
ya se han efectuado exportaciones. Por el contrario Japén aparece cOmo un

mercado de dificil acceso, principalmente por las trabas para-arancelarias.

3.3. Estimacidn de precios FOB de exportacidn y su comparacidén con precios
CIF en los mercados/objetivos.

[}

.3.1. Estimacidn del precio FOB

Para el calculo del precio FOB en Paso de los Libres (frontera) se
tomd la cotizaci®n en finca que incluye el costo del embalaje de ex
portacion y estd compuesto por una caja de cartén corrugado de 30 do
cenas de huevos con un gramaje de 50 a 60 gramos cada uno. ‘

Se prefirid llegar a un precio en la frontera con Brasil consideran

do la importancia de este mercado para el producto y las experiencias

’

realizadas.

El costo del transporte interno desde Paran? a Paso de los Libres
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fue suministrado por los productores avicolas e implica el envio bajo con-
diciones de conservacién del producto en fresco.

Ll recupero del IVA por las compras de.insumos no fue Cdlculado PPOT carecer
de datos en esta etapa sobre la estructura de costos.

Los gastos bancarios y de despachante fueron asimilados a los de leche en
olvo.

METODO DE CALCULO LEL PI““"IO FOB. (1)

STL0S .

Posicidbn NADE 04.05.01.01.99.

Conceptos del Numerador de la férmula UsS/Caja de 30
docenas,

Precio de finca 10,3
Gastos de exportacién Directos (GiD)

- Transporte interno y seguro 0,08
Estimulo cuya basc de ciiculo ns estd refe-
rido al precic FOB

- Recupero del IVA (sin datos) -~

Conceptos del do“an inador de Ja fonmala By 8

Gastos dc exportacidn cwna base de cilculo es
el precio FCB

- INTA -

i,
- Gastes huncarios 2
- lienorarios Despachnrss do Adunna 0.5
Seneilcies a la exportacify cuva base de cilco-
lo 28 el precio FO3.
- Decuccion mpositiva de housta 10% solo el va-
lor FOB. ) B
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3.3.2.

Férmula a aplicar:

Precio de finca + GXD - Estimulos
1-0GXI +DI . r . EIG

Precio FOB Paso de los Libres =

10,3 + 0,60 - 0
1-0,015-0,02-0,05+0,10x0, 33x1,4925

Precio FOB Paso de los Libres =

Precio FOB Paso de los Libres = 10,9 s 1Y =

0,915 + 0,04925 0,9643

uss. 11,3

1l

Precio FOB Paso de los Libres

Segin lo manifestado por los productores avicolas el precio de finca sumi
nistrado estd muy ajustado en materia de costos, ya que no cubre totalmente
los gastos de produccidn.

El precio FOB puesto en Paso de los Libres es 9,7% superior al precio de
finca. Esta diferencia se debe ‘en gran parte al costo del flete en camidn
refrigerado.

El precic FOB puede reducirse si consideramos el recupero del IVA sobre el
enbalaje y otros insumos.

Comparacidn con precios CIF en los mercados/objetivos.

La cotizacidn en Brasil a nivel mayorista suninistrada por la oficina Co-
mercial Argentina en ese pais es de USS. 21 la caja de 30 docenas de huevos
frescos.

51 agregamos al precio FOB del producto entrerriano puesto en Paso de lcs

Libres los costos de flete estimados en el punto 3.4. se arriba a un valor
costo y flete de aproximadamente USS. 15 que ain sin considerar los recar

gos hasta llegar a nivel mayorista brasilero parece ser un precio competi

tivo dada la brecha de 29% entre ambos valores.
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Cabe consignar que se hace necesario efectuar un andlisis de la estaciona
lidad de la produccién de huevos en ambos paises, para complementar los
datos de precios.

Con respecto a Japbn no es posible extraer conclusiones debido a que los
datos estadisticos de importacién son muy agregados (incluyen huevos con

gelados; para uso industrial; huevos fértiles para incubar).

Este mercado es dominado por EE.UU. que cubre el 95% de las importaciones
japonesas (Ver anexo con informacién de la Consejeria Econdmica y Comer-
cial en Japdn).

Un aspecto a analizar para este mercado son las compras de huevos congela
dos y huevos fértiles para incubacién, orientado a la reproduccidn de plan
teles,
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3.4. Determinacién y evaluacién de los medios de transporte. Su incidencia en
funcién de los mercados/objetivos seleccionados.

Los huevos en fresco se exportan en cajas de cartén corrugado de 30 do-
cenas. El costo del envasc es de aproximadamcnte USS. 1 y estd incluido

en el precio del producto de acuerdo a lo sefialado en el puntc 3.3.1.

Los fletes maritimos a los mercados/objetivos son los siguientes:
Fletes en Bodega Incidencia sobre el
Paises por caja de-30 FOB U$S 11,3 1a caj:
docenas (1) de 30 docenas
Japdn uss 8,1 72 %

(1) Se estima un peso por caja de 23 kg y el flete basico supone bodega

refrigerada.

Los fletes en camidn desde Parand a Brasil son los siguientes:

Fletes en camién
refrigerados por

Incidencia sobre el
FOB de U$S 11,3 la

Ciudad caja de 30 docenas caja
(2) (3
San Pablo Uss 3,8 34%
Porto Alegre USS 2,8 25%

(2) se estima una capacidad de 940 cajas en el camidn

(3) incluye 1,0% sobre ad valoren y gastos de documentacién USS. 180

que fueron distribuidos en las 940 cajas de capacidad del camién.

la incldencia del fiete en ambos casos es alta v refleja los mayores cos-

tos por la conservacién del producte en frio.
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3.5.

Evaluacién de las posibilidades de exportaci6n.

En relacion a las posibilidades de exportacién de luevos en fresco de

Entre Rios merecen efectuarse las siguientes consideraciones.

El mercado mundial para este producto refleja un crecimiento del 28%

de los volimenes importados entre 1978 y 1985 (1).

El objetivo a plantear es la incorporacidn del sector al comercio in-
ternacional ya que la Argentina no tiene presencia significativa en es-
te mercado.

La concepcién tradicional del negocio por parte del productor nacional
se focaliza en las ventas internas.

El productor entrerriano no escapa de este marco y por lo tanto ha

considerado a la exportacidn como un negocic ocasional.

Si bien no se cuenta con datos respecto a estrato de productores, segiin
la informaci6n relevada,las empresas entrerrianas productoras de luevos
son de tipo familiar con un significativo grado de atomizacion lo que
otorga una alta incidencia social al sector.

El impacto econdmico generado por la produccién provincial rondaba los
13 millones de USS en 1986, con una capacidad ociosa del 25%.

In el plano regional la oferta de Entre Rios podria complementarse prin-
cipalmente con la de Santa Fe. '

La produccién de lhuevos presenta una dependencia tecnolégica externa en
materia gengtica que exige de importaciones periddicas de planteles re-
productores.

La restriccidn mencionada y la falta de mercados alternativos inciden

en una estaclonalidad muy marcada de la produccidn entre diciembre Y
marzo.

Tt
(=]
e}

rercado brasilciio sc presenta como una posibilidad interesante ya

O OVIEYS 11ma corvyet 2 7103 300 memmnendi g Ja ewes, et e e ae . - oS ALt
que eN1sT2 una comnetitiviiad opovente de progins ¥ oLosibilidad

S5 LT

(1) Anuario FAC de Comercio 1979-1985.
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complenentacidn en el marco de los Protocolos 3 y 4.

- Los canales comerclales pura exportar utilizados por las empresas de En-
tre Rios se encuentran en estado incipiente. El consorcio CAPAE del cual
también participan firmas santafesinas comenzd a operar recientemente en

el mercado brasilefio, aunque por via indirecta a través de una trading.

- El mercado internacional establece para este tipo de productos una serie
de restriccidn fitosanitarias y requerimientos de conservacibn y transport.
que habia que considerar en una segunda etapa de acuerdo a los mercados
a abastecer.

Las caracteristicas de la produccién de huevos en fresco de Entre Rios
plantea la necesidad de incorporar el sector al comercio internacional.
Para ello es aconsejable realizar un estudio integral de la produccidn

regional que conteiiple lo siguiente:

a) Un anilisis de la estructura productiva con &nfasis en la representa-
cién de productores, tipologia de empresas y su capacidad de acumula-

cifén e inversidn.

b) la incorporacidn del aspecto tecnoldgico mediante la convocatoria a
organismos como el INTA y Universidades regionales para evaluar las
posibilidades de la investigacidn genética que permita superar la de-
pendencia tecnoldgica externa.

c) Definir el pérfil de la oferta de Santa Fé y Formosa con el propdsi-
to de analizar la asociacién comercial con la produccién entrerria-

ne.

d) Analizar la cstructura de distribucibn, evaluando las caracteristi-
cas y la nccesidad de soporte técnico al Consorcio CAPAE. para lo-

grar una adecuada insercidn del sector en el comercio mundial.

e) La realizacidn de un estudio del mercado internacional para lhwevos
en fresco con acento especial en ¢l mercade brasilefio y las pautas
fitosanitarias y de conservacién y transporte que requieren los mer-
cados a abastecer.
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Un estudio integral como el propuesto permitird identificar Proyec
tos de Ixportacibn actuando mancosunadamente con el sccior privado
y los organismos nacionales y provinciales que puedan aportar en la
apertura exportadora de esta actividad.
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LIIEL NATURAL DE SANTA FE Y ENTRE RIOS.

Z. Caracteristicas de la oferta crportable

2.1.

2.2.

Caracterizacitn del producto: Descripcibn; usos; variedades y cali-
dudes.

La miel de abejas es un edulcorante natural, cuya regulacién en el mer-
cado mundial se basa en una escala comercial de color y Normas Bromato-

16gicas de Calidad que en nuestro pais fiscaliza la Secretaria de Agri-
cultura y Ganaderia.

La mencionada escala de color se adjunta en Anexo acompafando el estu--
dio del mercado alemédn de miel recibido de la Oficina Comercial Argenti-

na en ese pais.

La miel de Entre Rios y Santa Fe se caracteriza por sus colores claros
y sabor suave. las principales variedades producidas son la cxtra blan-
ca (& a 16 M.M de la escala comercial de COlO‘)biaHCa (16,5 4. 34 LLi)w
dmbur extra claro (34 a 50 M.M.).

Descripcidn de la oferta: estratos de productores, vol{menes y partici-

pacién, tecnologia aplicada.

El nivel de produccién de Santa Fe ronda las 10 mil toneladas anuales

con la siguiente participacién (aproximada) por variedades:

[xtra blanca : 15%
Blanca : 50%
Ambar extra-clarc : 35%

TV :100%

Seglin la informacién transmitida por un representante cel sector cn Entr
Rios, el volumen de produccién de esta provincia es de 640 toneladas/afio
La Cooperativa Laguna Paiva de Santa Fe comercializa el 50% de lo elabe
rado en Entre Rios.

Como se observa la importancia relativa de los niveles de produccién es

significativamente mayor en Santa Fe.
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Estas diferencias se deiecias: también en los rindes. medios por colmena,
de 50 kg/afic en Santa Fe y 20 kg/aiio en Entre Rios.

Los rendimientos citados son competitivos a nivel internacional si se lo
compara- con los de - Alemania (14,2 kg/afio en 1984): China (22,9
kg/afio en 1982),URSS (22,8 Kg/ailo en 1982).. Estos rindes son superados s
lo por Canadid (57 kg/afio en 1982) aunque con menor cantidad de colmenas
que la Argentina.’ .

La oferta se encuentra muy atomizada en ambas provincias. Santa Fe cuent:
con unos 500 productores, con un promedio de 300 colmenas cada uno, que
representan el 80% de la oferta provincial. E1 20% restante Se encuentra
mucho mas"'diseminado, no.conociéndose con exactitud la cantidad de api-
cultores. '

En Entre Rios las unidades de produccién son alm mas pequefias con caracte
risticas de explotaciones familiares.

En esta etapa no es posible caracterizar y estratificar a los apicultore:
por ello se sugiere definir en-un estudio integral de miel,la composicif
de la oferta regional. El énfasis es conveniente hacerlo no solo a nivel

de productor sinc tambien en las distintas etapas del proceso productivo-
comercial,

ES conocida porel apicultor de la zona, la tecnoldgia de las e&plétacione
apicolas empleada en los principales paises competidores, aunque schalan
que por razones de costos, tienen algunas dificultades para mantenerse ac
tualizados.

Para superar estas restricciones seesti avtendlenco, entre los productorcs,
la practica de cooperativizarse (normalmente 10 a 15 apicultores) a fin

de tener un MavoT ZCCCS0 a nmaquinarias tecnoldgicamente mas avanzadas.

Una de las lineas de investigacidn a emprender en la segunda etapa del tr.
bajo es el estudio de la estructura de costos seglin el tamafio de explota-

cidn, con énfasis en la posibilidad zcumular capital de cada tipo de uni-
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dad econbmica a efectos de evaluar su capacidad de incorporacién de
tecnologia.

Con referencia a la competencia en el mercado nacional, la cooperativa
Sancor comenzd recientemente a fraccionar miel y vender en el mercado in-
terno y externo.

La provincia de Buenos Aires es fuerte productor de miel pero se ve afec
tada por problemas de fumigacién que incide negativamente en el producto
final.

La oferta sustituta a nivel mundial es la miel quimica, de lo cual Argen
tina importd hace 5 afios unas 90 toneladas.

La tendencia al consumo de productos naturales limita las posibilidades

de expansién de esta miel artificial.
Dimensicnamiento de los saldos exportables; actuales Yy potenciales.

La exportacidn Argentina de miel en 1984 ascendia a 25.778,8 toneladas,er
tanto los niveles de produccidn rondan las 32 mil toneladas/afio, con estc

valores el consumo interno aparente seria de 6.000 ton/afio.

Los volimenes exportados por Santa Fe y Entre Rios ascienden el 85% de 1la
produccitn de ambas provincias.

Es decir que tanto en el marco regional como nacional el CONSumo interno

representa una porcidn minima del total de miel elaborada.

Debido a que la exportacién no es realizada por los apicultores sino por
empresas exportadoras en Buenos Aires, las cifras de ventas al exterior
originarias en las proviicizs del NEA (informe Parcial pig. 62 a 64) no in

dican io producifc vara le cportacién’ en cadn wia de elias.

liay posibilidades de incrementar la produccifn, aunque existen restriccio-
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2.4.

2.5.

nes por el lado de la disponibilidad de capital y el tiempo minimo nece
sario para lograr ese aumento va que se requiere el transcurso de al me
nos 1 afio por el ciclo productivo.

La capacidad de expansién de la oferta exportable Tegional, al estar cord
cionada .. por la posibilidad de acumulacién de capital del sector debe

anallzarse como un aspecto sustantivo dentro del estudio integral de mi
Experiencia exportadora de Brasil y el resto del mundo.

A efectos de completar la informacién sobre mercados alternatives los 1
presentantes del sector seflalan que las exportaciones se orientan princ:
palmente al Mercado Com(n Furopeo (Alemania, Italia, Espafia, etc.) y
EE.UU. (que subsidia su produccién). La variedad blanca de 1a miel es 1:
nas vendida a estos paiscs.

La fuerte expansi6n de China én el comercio mundial de miel desplazé a :
. . ’
Argentina del mercado japones.

Asimismo, se manifiesta que no se nan producido ventas a Brasil desde 1:

zona.

Identificacién de los actuales canales comerciales.

El productor apicola utiliza 3 vias comerciales, dos de las cuales conce
tran mas del 90% del total producido.

Procuctor
a0% 55%
> = 5
Cooperativa | Acopiador
L I
e .
Exportador }¢*
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El esquema arriba trazado ilustra el ''circuito’ comercial que sigue la
qu g

miel con destino al comercio exterior.

St blen los porcentajes son variables afio a ano, la estructura en gene-
ral es la misma. La modalidad de pago de los principales exportadores de

ﬁuenos Aires (TIMES 'y DEMBOS) es la de adelantar el dinerc a las Coopera-
tivas y-luego exportar el producto.

Para el caso de las ventas al mercado interno el mayor flujo se canaliza
a través de Cooperativas.

Actualmente, el productor apicola manifiesta gran intencién en contactar-
se directamente con importadores de su producto, quebrando asi la costum-
bre de que toda la operatoria de comercio exterior sea manejada por
""brokers" radicados en Buenos Aires.

Para lograr este objetivo se requiere en primer lugar un conocimiento ca-
bal del mercado internacional de la miel, lo cual han iniciado a través de
la conformacién de cooperativas que les dé mds peso y por consiguiente ma-
yor poder de negociacién.

3. Posibilidades de Exportacién.

5.1. Régimen de Exportacidn y Regulaciones Concxas.
La miel, envasada en tambores de 320 kg. netos, paga 8% de derechos de

exportacidon sobre un precio oficial fijado en USS 750 la tonelada.

No tiene devolucidn de tributos, pero si una deduccisn sobre el mpues-

to a las ganancias de hasta un 10% del precio FOB.

La niel estd exenta del pago del TVA e Impuestos intomos. Sin embareo
no goza de las ventajas de prefinanciacién o financiacién de exportacio-
nes.
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3.2. Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados,

objetivos determinados.

El tratamiento arancelario y para-arancelario en los paises relacionados

es el siguiente:

" ‘Brasil

: La miel estd negociada en ALADI con un arancel del 15%, no paga

IOF (Impuesto a las operaciones financieras) ni IPI (impuesto
a los productos industriales).

: El derecho de importacién es de un centavo de délar por libra

de peso que equivale a USS 22 la tonelada (similar a un arancel
del 3%). No hay cuotas de importacién, pero se prohiben la entr
da de panales a los EE.UU. y se subsidia la produccién local.El
Departamento de Agricultura (USDA} vy la administracién de alime
tos y drogas(FDA) interviene aplicando las nomas e inspeccions
do la calidad de las importaciones.

Ademds de estos controles existen laboratorios privados de supe
mercados que inspeccionan la mercaderia ingresada luego de ser
fraccionada.

Mercado Comin Europeo: El arancel por sistema generalizado de preferenci.

Japbdn:

(SGP) es del 25%, pero no ofrece mayores ventajas sobre tercero
paises que pagan 27% de arancel. [n el Estudio del Mercado Alem
incluida en el Anexo se detallan las Normas Fitosanitarias ests
blecidas por Alemania que es el principal impertador de miel de
mundao.

Ll SGP japonés no incluye 1la miel; el arancel es de 30%.

La importacién es regulada por la ley de Sanidad Alimentici:.

Si bien los aranceles sen en general altos- con la excepcidn de FE.UU.- s

hay trabas para-arancelarias de significacién.

Estiacidn de precios FOB v su comparacién con precios CIF en los miercad:

objetivos.
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3.3.1. Estimacit6n de Precios FOB.

El precio de "puerto de finca", obtenido a través de la encuesta,
es de USS 690 por tonelada de miel blanca. Sin embargo se prefirié
partir de un precio de U$S 735 a efectos de 1llegar al valor FOB mi-
nimo oficial de U$S 750 la tonelada sobre el cual se calculan los

derechos de exportacién.

Se supone, entonces, exportacién directa por parte de apicultores ¢
Cooperativa de los mismos,

La exportacifn directa permite a la Cooperativa capturar el 6% de ¢
ferencia entre el precic de finca de US$S 690 y el "posible" de USS
735 como utilidad bruta. A esto debe agregarse el 4% correspondier
te al incentivo que se otorga a las cooperativas que encaren el

negocio de exportacién (&ste 4ltimo incentivo no se consideré en el
célculo del precio FOB). Los méirgenes mencionados son los que ten-

drian, aproximadamente, los exportadores en Buenos Aires cuando la

venta es indirecta.

En cuanto a los gastos de exportacién directos e indirectos se reca
baron de un exportador demiel con experiencia en distintos merca-
dos.

En el flete interno se observa una diferencia entre el relevado en
Santa Fe (USS 16 la tonelada) y el suministrado por .el exportador
(USS 69 ton.) para la distancia Santa Fe- Buenos Aires. Esta brecha
puede estar encubriendo los margenes.

E]l flete externo sobre el cual se calcula el 2% del Fondo Nacional
de Marina Mercante corresponde al detallado en el punto 3.4 de este

capitulo hacia Alemania R.F.

El embalaje (tambores) estan incluido en el precio de finca. posibie
Estimado asi como la utilidod del productor. El neteo de dicha util-

dad no es posibi. dobide o que se desconoce la estructura de costos.
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‘u

#étodo del cilculo del precic FOB. (1)

Miel Naturzl en tamborcs de 320 kg/neto v 345 kg/bruto
Posicidn NADE 0406009900

Conceptos del numerador de la £6rmula . USS/Tonclada

~

Precio de Finca “'estimado" _ 735

Gastos por Exporfacién directos (@)

- Transporte ¥ seguro interno i6G
- Fopdo Naclonal de Marving Mercsnie 7
T B TP L o AL e O

flete a Norte de Europa).

Estimulos cuya base de cdlculos no estd referida al

precio FOB. ' -
Concertos del Denominador de la férmula I ¢

Gastos de Exportacidn cuya base de cdlculs es el precin
FOB (GI).

- Gastos bancerios 2

- Monorarios de Despachante de Aduana ]

~ Gastos de Despacho 1.5
Beneficios a la cxportacidn cuva base de cilculo es el
precio FOB.

- Deduccidn impositivo de hastua el 10% sobre el valor FOB 10

Férmwiia a aynlicer
Precio IFOR _Precio de Flucn + GND - Butimalos

{sin dercches) 1 - OxI + DI x 7 x EIG

Frecio FOB

— = 735 + 18
(sin derecios) 1-(0,02 = 0,01 = U.00



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES -9-

Precio FOB - 753 - 753
(sin dereclios) 0,955 + 0,04925 = ~1,00425 -

Precio FOB = U$S 750 + 8% = USS 810
Precio FOB = US$S 810

Se prefirid calcular los dereclos de exportacidén "por fuera" de la férmula

es decir sin integrar el porcentaje de derechos al denominador de la misma.

La razdn de este procedimiento es la existencia de un precio FOB ninlmo de
Uss 750.

El. precio FOB de USS 810 es un 10% superior al precio de finca "posible''este in-
crementc se compone bisicomente por el 9% de GCTechios de expertacidn que,de
ser elininedo permitiria una competitividad del producto..

No fue considerado el reintegro del IVA correspondiente a las etapas anterio-
res al proceso productivo, por carecer del dato desagregado de los costos de
produccidn. Este valor reintegrable puede reducir el precio FOB.

3.3.2. Comparacidn con precios CIF en los mercados/objet ivo

De acuerdo a la informacién recibida de las Consejerias Econdmicas en el Exte-

rior, los precios CIF en los paises elegidos como objetivo son los siguientes.

EE.UL.
Precio CIF |
Por tonelada Origen Observaciones
Uss 666 México Son precios promedios del
uss 731 China awario de Comercio Exte-
Uuss 948 - Canada rior de EE.UU. (1985), por
Uss 759 Australia lo tanto pueden contener mas
Uss 8ol Argentina de una variedad.
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ITALIA

Precio Cv F )

Por tonelada Origen Tipo (1)
UsS 800 Argentina 50 M.M
UsSS 900 Argentina 34 RL.M
uss 970 Argentina 15 M.M
U$sS 1137 Australia 34 M.M
Uss 1105 Australia 48 M.M

(1) E1 tipo refleja el indice de color, cuanto mas bajo mas clara la miel

vy de mejor caiidad.

~ EGPARA
Precio CIF
Por tonelada Origen Tipo Observaciones
Uss 900 Arentina 34 M.M | E1 precio mayorista de
miel espanola es de
USS 1,45 el kg.
JAPON

Precio CIF
Por tonelada

{Observacinnes

USS 890

Precio promedic de Anua-

ric de Comercio Exterior
de Jandn (1980)
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ALEMANTIA

Precio por . .

tonelada Origen Observaciones
u$s 820/u$s 900 Argentina Precios Costo y Flete
uss 750 URSS Precio FOT Hamburgo (1)
uds 755 China Precio CIF Hamburgo

(1) "Franco a Vagdn''

BRASIL

Precio CIF . .

or tonelada Origen Observaciones
uds 864 . Uruguay Precio promedioc de Anuario

' de Comercio Exterior
uss 1.090 Argentina de Brasil (1984) |

Como se observa la miel Argentina se posiciona en un nivel intermedio de pre
cios,superior a los de China y México e inferior a los de Canadl y Australia.

s

Si se adiciona a el precio FOB de uSs 810 el costc del flete definido en el
punto 3.4., se llega a una cotizacidn costo y flete puesto en Alemania de u§s

900, que coincide con el mencionado en el informe de mercado de ese pais que
consta en Anexo,

Para Japbn la cotizacifn incluido el flete maritimo es de uSs 954 la tonelada,
lo cual es un 8% superior al precio promedio de compra de ese pais en 1886.5u
principal proveedor es China con una participacién del 65% en el total impor-
tado por ese pais.

Estos valores resultan aceptables de acuerdo a las calidades del producto ar-
gentino de 34 M.M en la =scala comercial de color. Sin embargo, la tendencia
competitiva del mercado, con la presencia de China, URSS y México, exige ade-
cuarse a nuevas condiciones de flexibilidad de precios que podria alcanzar-
se, entre otras cosas, con la eliminacidn del 8% de dervechos de exporta -

cidn.
3.4. Deverminacidn y Evaluacidn de medios de Transporte, su lncidencia en fun

c16n de los mercados (objetivos seleccionados).

Lz miel se exporta en tambores de 320 kg/neto 6 345 kg. bruto.El costs - -



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES

3.5.

-12-

estos envases se incluye en el precio por tonelada del producto de a-
cuerdo a lo senalado en el punto 3.3.

Los fletes maritimos a los mercados/objetivo son los siguientes:

Fletes en bodega Incidencia sobre el FOB
Paises por toneladas(1l) U$S 810 por toneladas.
EE.UU. (Costa Este) Uss 117,5 15 %
Italia Uss 137,0 17 %
Alemania Uss 89 11 %
Japbn U$s 143,8 18 %

(1) incluyen recargos por comestible

Los fletes a Brasil en camién desde Parand son los siguientes:

Fletes en camidn Incidencia sobre el FOR
Ciudad por toneladas(2) U$S 810 por toneladas,
San Pablo: UsS 116 14 %
Porto Alegre Uss 85 10 %

(2) incluye el 1 % sobre ad-valoren y gastos de documentacién USS 180)

que fueron distribuidos en las 22 toneladas de capacidad del camién.

La incidencia de los fletes a los distintos mercados objetivos estd en un

nivel medio entre 10% a 18% sobré el valor FOB.

Evaluacién de las posibilidades de Exportacidn.Prioritacién de productos.

Para evaluar la posibilidad de lograr un crecimiento sostenido en las ex-
portaciones de miel natural de la regidn NEA, conviene remarcar algunas
facetas de la investigaci6én realizada.

Una de ellas es la buena posicidn Argentina en el mercado mundial de miel
que lo muestra como tercer exportador mundial.
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Esta ubicacién se asienta en una relacidén precio/calidad que le permite
un posicionamiento adecuado en el mercado.

Por otra parte, la demanda mundial refleja una evolucién creciente con
con wn aumento del volumen de importaciones del 47% en el periodo 1978/84.

La regidn NEA se incorpora a la oferta exportable nacional, con el 85%
de su produccién, vendida en forma indirecta a través de exportadores de
Buenos Aires otra caracteristica remarcable de este producte e€$ su reper-
cusidn regional, ya que existe la posibilidad de asociar las ofertas de
Santa Fe, Entre Rios y Misiones.

La produccién en cada una de estas provincias presenta aspectos particu-
lares.

En Santa Fe se observa un desarrollo incipiente del sector, avanzando ha-
cia formas de cooperativizacifn, consorcios, etc. En Entre Rios la atomi-
zacibn de productores es mas acentuads;la oferta menor y los rindes por
colmena inferioresPara Misiones serd necesario indagar sobre las caracte-
risticas que presenta la oferta, en vista de que aparece como provincia
exportadora en las estadisticas del INDEC {Informe parcial pag. 64).

De la investigacidn efectuada surge que los productores de Intre Rios ¥
Santa Fe enfrentan algunos problemas que podrian sintetizarse de la si-
guiente manera:

a) LExiste una relacidn costo/precio que iapide la acumulacién de capital
y la inversién en nueva tecnologia.

b) El alto grado de atomizacidn repercute en el poder de negociacidn del
sector.

c) la falta de control del proceso comercial lleva a no poder cepturar

los margenes de la exportacidn directa.

La solucidn de estos inconvenientes requiere una accidn en ires frentes:

— In primer lugar un estudic en profundidad de las etapas productiva-comer-

T o e R W ST — oy - .= e
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- En segundo término es conveniente efectuar una evaluacifn pormenoriza-
da la tipologias y estratos de productores de cada provincia a fin de
definir la capacidad de la oferta exportable regional con vistas a un
crecimiento continuo de las exportaciones.

- En tercer témino seri conveniente evaluar, en forma conjunta con los pro-
ductores, una estrategia que permita integrar al sector en el comercic 1in-
ternacional bajo distintas formas de asoclacidn de apicultores con el ob-
jetivo de obtener un mayor poder de negociacidn, conocimiento del mercado
y contacto directo con importadores.

La miel natural ofrece muy buenas perspectivas de concretar un proceso
sostenido de crecimiento de exportaciones. Para ello es aconsejable la
realizacién de un estudio integral que, ademds de incorporar las lineas
de accidén ya mencionadas, profundise en la estructura de la oferta y de-
fina estrategias de posicionamiento del producto en los paises objetivo
a través del anilisis del mercado internacicnal.

- E1 cometido de un estudio integral como el propuesto serd la formulacidn
de un proyecto de exportacidn regional con la participacidn del sector
privado, los gobiernos provinciales integrantes de la CRECE-NEA-LITORAL,
organismos nacionales vinculados y el C.F.I.
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PIMIENTO DE FORMOSA Y CORRIENTES

2. Caracterizacidn de la oferta exportable
2.1. Caracterizacidn del producto: descripcidn; usos; variedades y calidades.
El pimiento es una especie perenne que se cultiva anuzlmente.

Es una hortaliza que requiere de climas templados cdlidos y un periodo
libre de heladas superior a 130 dias.

La fertilidad de los suelos es muy importante para que esta especie crezca
rédpidamente.

El frute cosechado requiere condiciones de conservaci®n especiales (pre-en
friado) debido a su alta perecibilidad.

El pimiento tiene cinco usos principales: 1) mercado en fresco, I) envasa-

do al natural, 3) pickles, 4) pimentén v 5) deshidratado.

Tanto en Corrientes como en Formosa la produccidn se destina al mercado en
fresco. '

En Formosa se cosecha el pimiento morrén dulce de la variedad hibrica
"Blue Star™.

Por su parte Corrvientes cosecha las siguientes variedades hibridas cultiva

ol

das bajo cobertura:

Pacific, Ursus, Cérdoba, Sumbox, Clonis, Sonar, Gedion, Blue Star, bell

Box y Video.

Las normas de calidad utilizadas se vinculan con el grade de madurez, tumd
fio v condicioncs fitosanitarios. El periodo de cosecha comprende los neses

de agosto a encro en Corrientes y de junio a septiembre en Formosa.
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2.2,

Los pimientos cosechados para consumo en fresco se los puede conservar

- - . - - OC -
hasta 40 dias en ca@maras frigorificas a 07~ y 95% de humedad relativa.

La calidad del producto es Optima en ambas provincias. El pimiento de For-
mosa es morfolégicamente alargado, de gran tamafio y termihado en 3 cascos
o puntas. El de Corrientes es de 4 cascos con un peso de 150 a 200 grs por
unidad.

En el mercado interno se lo comercializa en bandejas descartables de 7

kg/netos.

Descripcidn de la oferta: estrato de productores, volumenes y participacié
tecnologia aplicada.

La produccidn de pimiento considerada para su tratamiento como oferta ex-
portable regional es la de hibridos cultivados bajo cobertura en inverna-
dero debido a que los mismos reunen las condiciones de calidad necesarias
para la exportacidn. Por lo tanto se excluye del anilisis los pimientos cec
sechados al aire libre.

La provincia de Formosa contaba en 1986 con tres oferentes de pimiento ba-

jo invernadero.

Ellos sdn:

Establecimiento i Produccién en tons/afo 1986
La Cariina 30
Yaciretd 7 35
Horacio Delgado 50
TOTAL 05

El establecimiento Yaciretd que se encuentra en la localidad de Herradura
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esperaba llegar a las 60 tons en 1987. En este afio se incorporan dos

nuevos establecimientos que permitiran duplicar los volumenes cosecha-
dos en 1986.

En Corrientes la produccién horticola bajo pldstico ha crecido notoria-
mente en 1987. En efecto, el &rea sembrada- seglin datos del Ministerio
de Agricultura, Ganaderia, Industria y Comercio de la provincia- aumenté

191%, alcanzando para pimiento a 29 hectareas.

Funcionan en ellas aproximadamente 1.650 estructuras bajo cobertura con

una produccidn total estimada para 1987 de 1.600 tons. de pimiento.

Los hibridos asi obtenidos permiten quintuplicar los rindes por hecti-
rea de los sistemas productivos al aire libre con la consiguiente mejo-
ra de la competitividad.

En el caso de Corrientes es necesario profundizar-en una segunda etapa-
respecto a estrato de productores y tamafios de explotacidn, especialmen-
te si se considera el fuerte crecimiento del Gltimo afio. Para Formosa
serd conveniente analizar el impacto de los nuevos invernaderos y actua-
lizar su oferta exportable.

En cuanto a la tecnologia, los productores entrevistades emplean la es-
paldera como sistema de conduccidn realizada bajo inverndculo y con uti-

lizaci6n de riego por goteo adicionando fertilizantes en el agua suminis-

El inverniculo posce una cobertura de prolipropilenc que pemiite a los
productores de Formosa v Corvientes acceder al mercade interno en perio-
dos en los que la oferta es restringida, vole decir cuando existe una al-
ta probabilidad de obtener buenos precios. Esta ventaja cs iz que pesibi-

lita la incorporacién de insumos de alto valor.

En Corrientes se emplea el sistema de goteo, scmigoteo v sUrco COn Usc

Intensivo de fertilizantes y plaguicidas.
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2.3.

Los rendimientos son de 30 a 35 tons. por hectarea en Formosa y en Co-

rrientes alcanzan en promedic las 55 tons.

De acuerdo a lo expresado por productores de ambas provincias, la tenolo-
gia utilizada en el sector estd actualizada, siendo factible mejorar el
manejo del cultivo con tratamientos sanitarios y nutricionales.

En Formosa, los productores mencicnaron la dificultad que tienen en con-
seguir los fertilizantes utilizados en Europa para sistemas de riego por
goteo y a la necesidad de montar -en el corto plazo- una linea de empa-
gue acorde a la oferta productiva.

Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales.

En la actualidad el total de lo preducido en Corrientes y Formosa se des-

"tina el mercado interno.

El drea dedicado a horticultura bajo plastico ha crecido notoriamente en
el Gltimo afio.

En Corrientes, el Ministerio de Agricultura v Ganaderia, Industria y Co-
mercio estimaba un crecimiento del 191% de la superficie ocupada por hor-

ticultura en invernidculo (inciuve tomate, pimiento, meldn y pepino}.

En Formosa con la incorporacidn de dos nuevas empresas en 1987 se pueden
aicanzar las 200 tons de produccidn anual,

Estas 200 tons. conjuntamente con las 1.600 tons. de Corrientes se desti-
nan al mercado interno en periodos de ausencia de la produccidn del NOA,

aprovechando la mejora de precios por la entrada anticipada al mercado.

De acuerdo a los volumenes mencionados, puede observarse la escasa parti
cipacidn de la oferta de ambas provincias en el total nacional para el ni
miento. Ello flexibiliza la reorientacidn de la oferta hacia mercados ex
ternos, posibilidad &sta que se ve acrecentada si se considera la capaci-

dad del crecimiento del sector y la buena calidad del producto.
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2.4,

2.5.

Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo

A pesar de manifestar los productores entrevistados la intencibn de expor-
tar, no se habian registrado operaciones de comercio exterior.

Entre las dificultades sefialadas para comenzar a exportar se mencionan

las siguientes:

- falta de informacién del mercado externo
- adecuacién de los costos de transporte

- costos de los inswumos

No obstante, los productores méis relevantes mostraron interés
de integrarse al mercado internacional.

Si bien no se sefiald explicitamente las calidades actualmente producidas
nueden competir en este mercado, los productores expresaron que las impor-
taciones efectuadas -de Brasil y Paraguay- no presentan diferencias de
calidad con 1ns productos locales y que el énfasis debe hacerse en los

hibridos obtenidos bajo cobertur
Identificacidn de los actuales canales comerciales

Al no existir experiencia exportadora, los circuitos cemerciales que se
describen en este punto se refieren a ventas al mercado interno con el

propdsito de identificar los agentes intervinientes.

En la provincia de Formosa la oferta de las tves firmas mencionadas en el
punto 2.2. se canaliza hacia la ciudad de Formosa donde es almacenada en
camaras de pre-enfriado hasta que se embarca via aérea hacia la ciudad

de Buencs Alres.

Todo ‘este procesc es realizade en 2 6 3 dias {desde que es cosechado has-

ta su arribo al Mercado Central).

El pimiento de Corrientes recorre el siguiente circuito comercial:
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1 Productor‘

90% . 105
! 1
i
Consignatarios, Remates Federacién de Mercadc Mayoristal
M.C.B.A. M.C.B.A. Coonerativas Corrientes
¢ M.C.B.A.
i
5% 5%
Local Regionall

Tal como puede observarse en este circuito, el mayor flujo comercial del
pimiento de la provincia de Corrientes es hacia el Mercado Central de

Buenos Aires, por donde se canaliza el 90% del tctal producidc.
P P

TOMATE DE CORRIENTES

2. Caracterizacifn de la oferta exportable
2.1. Caracterizacién del producto: Descripcibn; uses; variedades y calidades

El tomate es una planta perenne cultivada como anual y sensitle al frio
(requiere no menos de cuatro meses libre de heladas).

Es una de las hortalizas mds importantes, tanto per la gran superficie
mundialmente cultivada y su valer de produccidn como por la cantidac de
aplicaciones dentro de la alimentacién humana. Ei fruto es consumido cru-
do o cocido v bajo la forma industrial se lo consume como tomate al natu-

ral, extractos, jugos, salsas, etc.

En los paises del Norte de Europa (Holanda), en Canadd y el Novte de
EE.UU. donde el periodo libre de hcladas es menoy a 4 meses se lo culti-

va en invernidculos.
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Esta modalidad ha sido adoptada desde los afios 84/85 por los productores
correntinos que producen las siguientes variedades de hibridos:

Carmelo, Better Box, Duque, President, Dombo y Luxor

El periodo de cosecha del tomate comprende los meses de agosto a noviem-

bre, siendo utilizado -como el pimiento- en la venta primicia.

Las condiciones de calidad vienen dadas -al igual que el pimiento- por el

grado de madurez, tamafio y condiciones fitosanitarias.

En materia de censervacién la temperatura apropiada es de 13 a 15°C con
una humedad del 92% al 95%.

Descripcidn de la oferta: estratos de productores, volfimenes y participa-
cién, tecnologia aplicada

La produccién estimada para 1987 de tomate hibrido -segiin datos del Minis-
terio de Agricultura, Ganaderia, Industria y Comercio de Corrientes- es
de aproximadamente 5.900 toneladas.

Este volumen se alcanza a través del cultivo de 86 hectireas con instala-

cién de 4.900 estructuras bajo cobertura de pelipropileno.

Los rindes asi obtenidos eauivalen de 4 a 5 veces lo cosechado por hecti-

rea en los sistemas al aire libre.

En cuanto a la composicidén de la oferta, la misma presenta -de acuerdo a
lo expresado por representantes del sector- cierto grade de concentracidn.
Serd necesario profundizar en una segunda etapa respecto a la estructura
de la oferta, especialmente si se considera el explosivo crecimiento de

la horticultura bajo plistico de los (iltimos afios.

En relacidn a la tecnelogia anlicada, valen apreciaciones similares a las

de pimiento y consisten bisicamente en:
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2.5.

(3]

- utilizacién de cobertura de polipropileno
- sistema de riego por goteo, semigoteo y surco

- uso intensivo de fertilizantes y plaguicidas

Esta tecnologia fue incorporada recieitemente, ya que la mayoria de las

instalaciones son de los afios 1984 v 1985.
Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales

La produccién de tomate correntino se comercializa totalmente en el mer-
cado interno.

Comc se menciond para el caso de pimiento, existen diversos factores que
favorecen la disponibilidad de saldos potenciales para la exportacién.

Ellos son:

- alto crecimiento del Area horticola bajo cobertura con maneio de espe-
ces hibridas compatible con el mercado internacional
- cardcter secundario de la oferta provincial con respecto a la provisién

del mercado internc que flexibilizaria la reorientacidn de la misma

Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo y

Identificacidn de los actuales canales comerciales

Sobre ambos puntos valen las mismas consideraciones realizadas al inicio

de este capitulo para el nimiento de Corrientes.
{ D !

Posibilidades de exportacidn

Se realiza un tratamiento conjunto parz pimiento v tomate.

3.1

Régiimen de exportacidn v regulaciones conexas

El nimiento v el tomate pagan 5% de derechos de exnortacidn.
D ) g !
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Ambos carecen de estimulos a la exportacién, aunque que en el caso del
pimiento existe la posibilidad de deducir el 10% del valor FOB de expor-

tacién a los efectos del cilculo del Impuesto a las Ganancias.

3.2. Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados/
objetivos determinados

Cabe remarcar que se han agregado entre los mercados/objetivo a Canadi
y C.E.E. debido a que se tomd conocimiento en el curso de la investiga-
cidn del envio de muestras de pimiento a esos paises por parte de la em-
presa Agricola Pareija; que informd de la potencialidad de esos mercados
y dificultades que presentaba EE.UU. por las trabas fitosanjtarias.

El tratamiento arancelario v para-arancelario en los mercados selecciona-
dos es el siguiente:

EE.UU.: El tomate paga de 3,5 a 4,6 centavos de ddlar por kilo importa-
do, excepto desde el 15 de noviembre al Gltimo dia de febrero del ajio

siguiente periodo en el que no paga arancel.

Por su parte el pimiento estd comprendido en el Sistema General de Prefe-

rencias y no paga derechos de importacién.

De acuerdo a lo expresado por una firma que ha intentado la exportacidn
a EE.UU., existen restricciones fitosanitarias que limitan la posibili-
dad de introduccién del procucto argentino, especizlmente por la presen-

cla de la "mosca del mediterrinec'’.

Las trabas para-arancelarias -de acuerdo al Tederal Code Regulation- con-
sisten en limitaciones de ingreso al mercado entre 1os meses de cctubre

a junio vor la competencia al tomate de la Florida; regulacidn por grado,
tamafio, calidad y madurez; plan de cuarentena e inspeccidn federal con

certificacion.
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Canada: Para tomate, el derecho es de 5,5 centavos de ddlar por kilogramo
y no deberd ser menor al 15% del monto ad-valorem. Este derecho se aplica
durante 32 semanas en el afio, en el resto el ingreso es libre.

El pimiento abona 4,4 centavos de ddéiar por Kkg. ¥ no deberid ser menor del
10% del monto ad-valorem solo durante 12 semanas en el afio.

Mercado Comln Europec: E1 tomate paga arancel diferencial segin la época

del ano:

del 131/11 al 14/5: 11%
del 15/5 al 31/10: 18%

Hay ademds un minimo a percibir en concepto de derechos, que en el primer
periodo es de 2 ECUS ( USS 2) vy en el segundo 3,5 ECUS ( U$s 3,5).

Por otra parte cada pais integrante puede aplicar impuestos adicionales.
El pimiento abona el 9% de derechos de importacidn.

La importacién de estas hortalizas -especialmente el tomate- se ve fuerte-
mente condicionada por el periedo estacional de produccidn de los paises

importadores v la posibilidad de contar con produccién propia.

Las caracteristicas de los productos exige profundizer en una segunda

etapa v en lo referente a restricciones fitosanitarias.

Habida cuenta de la significacidén de estc tema se incluye en ancxo: las

regulacicnes de importacién de tomate en EE.UU.

Cstimacidn de precios FOB v su comparacidn con precios CIT en los merca-

dos/objetivos
Estimacidén de precios FOB

Se estiman los precios FC3 del pimiento de Formosa y del tomate de Co-
rrientes. Para el pimiento correntino se toma coma indicador el valor
final del producto formocseio debido a que los precios de finca son simi-

jares.
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El precio del pimientc fue obtenido en un momento de baja estacional
- de las cotizaciones por lo cual constituye un "umbral" para este pro-
ducto.

El precio de finca para tomate de Corrientes fue relevado del Ministe-

Tio de Agricultura, Ganaderia, Industria y Comercio de Corrientes.

El costo del flete para ambos productos corresponde a transporte por

avién.

En envase de exportacidn se detalla dentro de los gastos directos: el
pimiento en cajas de cartdn corrugado de 7 kgs. neto y el tomate en ca-
jas de cartén corrugado de 20 kgs. neto. El precio delembalaje se distri

buyd proporcionalmente para obtener el costo por kg.

Los gastos bancarios v de despacho se estiman en funcidn de los releva-
do para el resto de los productos.

Método del cdlculo del precio FOB (Pimiento) (1)

Pimiento en fresco en cajas de 7 k¢gs. Hibrido "blue star™
Posicidén NADE 07.01.05.08.00

Conceﬁtos del numerador de la férmula : USS/Ka.
Precio de finca 0,94

Gastos de exportacién directos (GXD)

- transporte y seguro interno 0,20
- embalaje en cajas de cartdn corrugado 0
Estimlos cuva base de c&lculo no esta

referida al precio FOB (E)

- Tecupero de IVA S/b

Conceptos del dencminador de la férmula en %

Gastes de exportacidn cuva base de cilculo

es el precio FBO (GXI}

- Derechos de exportacién (equivale a un 4,7%
calculado dentro de la formula

[Sa]

(1) Ver aspectos metodolbgicos.
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- Gastos bancarios

- Monorarios Despachante

e e &

- Gastos de despacho

Beneficios a la exportacidn cuya base de cdlculo
es el precio FOB

- Deduccién impositiva de hasta 10% sobre el
valor FOB 10

Formula a aplicar:

Precio de finca + GXD - E
I -GXI + DI xT x EIG

Precio FOB =

Precio FOB 0,94 + 0,20 + 0,12 - O

1 - (0,047 + 0,02 + 0,01 + 0,015) + 0,10 x 0,33 x 1,4925
Precio FOB = 1,26 - 120

0,908 + 0,04925 0,957
Precio FOB = 1,32

El precio FOB del pimiento formosefio en Aeropuerto de Buenos Aires es
40% superior al precio de finca inicial. Esta diferencia refleja prin-

cipalimente el costo del transporte y el embalaje.

M&todo de cédlculo del precio FOB (Tomate} (1)

Tomate en fresco en cajas de 22 kes. Hibrido 'Better box'.
Posicidn NADE 07.03.03.08.00

Concepntos del numerador de la férmula USS/kg
Precio de finca : 0.35

Gastso de exportacidén directos (GXD)
- Transporte y seguro interno 0,12

- Embalzje en cajas de cartén corrugado 0,06

(1) Ver aspectos metodoldgicos.
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Estimulos cuva basc de cilculo no esta
referida al precio FOB (E)

- Recupero de IVA s/d

o

Conceptos del denominador de la formula en

Gastos de exportacién cuya base de célculo
es el precio FOB (GXI)

- Derechos de exportacién (equivale a un

4,7% calculado dentro de la férmula) 5
- Gastos bancarios 2
- Honorarios despachante 1
- Gastos de despacho 1,5

Beneficios a la exportacién cuya base de
cédlculo es el precio FOB -

Férmula a aplicar

Precic de finca + GXD - E

Precio FOB = :
1 - GXI
Precio TOB = Q235 * 0,12+ 0,06 - @
1 - {0,047 + 0,02 + 0,01 + 0,015)
Precio FOB = —2222
0,908
Precio FOB = §,53

L1 precio FOB del tomate correntino puesto en Buenos Alres es 60% su-
perior al precio de partida en finca. la diferencia citada rvefleja
~tomo en el caso del pimiento-sl alto costo del transporte v el empa-

laje.
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53.3.2, Comparacidn con precios CIF en los mercados objetivos

De acuerdo a la informacién recibida de las Consejerias Econfmicas en
el Exterior, los precios en los paises elegidos como obietivo son los

siguientes:

Sobre Holanda -lider del mercado para tomate en fresco- se cuenta con
precios de remate para la semana del 13 al 19 de julic del corriente,

suministrados por la Oficina Central de Horticultura de la Haya.

Tomate: USS 0,44 el kg.
Pimiento Verde: U$SS 1,83 el kg.
Rojo: US$S 2,00 el ke.

Para EE.UU. la informacidn esti agregada a nivel de estadisticas de
Comercio Exterior (Ver Anexo). El principal proveedor de este pais
es México que le vende a los siguientes precios CIF premedio.

Tomate del 01/03 al i4/07

~

del 01/09 al 04/17% - » USS 0,44 el kg.
del 15/07 al 31/08 © USS 0,35 el kg. (escaso volumen)
del 15/71 al 28/02 : USS 0,45 el kg.

Pimiento: USS 0,95 el kg.

Con respecto a precios mavoristas se dispone de precios promedies
mensuales reales (USS de julio 83), por kg. para tomate en el perio-
do 1978/82. Ellos son:

E: 1,30 C 01,02

1,32 A 0,87
1,50 S: 0,92
A 1,53 0: 1,08
Mo 1,00 N: 1,04
J: 1,19 D: 1,0]

Promedio anual: USS 1,16
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Si bien la caracteristica estacional de estos productos y la existen-
cia de variedades diferenciadas restringe el andlisis ante informacidn
muy agregada, se pueden realizar algunas aseveraclnes Que permitan

una comparacidn tentativa de precios.

Con respecto al tomate, el valor del producto ya a nivel FOB es supe-
rior en mis de un 30% con respecto a los precios de iimortacidn de

EE.UU. y a los del mercado interno holandés.

La diferencia se acentuaria atin mis si consideramos cl alto costo del

transporte segin se observa en el punto 5.4.

Para el caso de EE.UU. esta situacién se agudiza debido a que su prin-
cipal proveedor es México lo cual implica notorias ventajas de proximi-
dad.

En pimiento la posicidn es menos desventajosa, especialmente con Tes-
pecto a los valores del mercado interno holandgs. No obstante los cos-
tos de transporte reflejan una incidencia excesiva que crea inconvenien

tes en materia de competitividad.

5.4. Determinacién y evaluacidn de medios de transporte; su incidencia en

funcién de los mercados/objetivos seleccionados

A pesar de no existir experiencia exportadora para estos productos, los
embalajes que -de acuerao a las avericuaciones. cfectuadas- pueden ser ap-
tas para el comercio son las cajas de cartdn corrugado Cuyo costo estima-

do ha sido incluido en el cdlculio del precio TFOB (punto 3.3.).

Por razones de conservacidn del pimiento ¥ del tomate se consideran en-

vios en avion.

Los fletes aéreos a los mercados seleccionados son los siguientes:
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Fletes en incidencia scbre el valor TOB
Paises bodega Pimiento Tomate
por kg (1) U§s 1,32 UussS 0,58
Canad3 Us$s 1,47 111% 253%
Alemania/Bélgica
- entre 500 y
1000 kg Uss 1,74 132% 300%
- més de 1000 kg US$S 1,47 111% 253%

{1) incluve palletizado dé la mercaderia.

Como se observa la incidencia del costo del transporte es altismia, por

lo cual se duplica el valor del pimiento ¥ se triplica el del tomate.

" E1 tema del transporte es de tal importancia que exige considerar en una
segunda etapa todas las alternativas de medios, volfimenes y condiciones
de enfriado. '

Como dato ilustrative de las diferencias en materia de medios se incluye

el flete suministrado por la Asociacidn de Conferencias de fletes:

Fletes en ' incidencia sobre el valor FOB
Pais - bodega Pimiento Tomate

por kg (1) uss 1,32 Uss 0,58
EE.UU. - USS 0,13 ‘ 10% 22%

(1) incluve recargo por combustible

Si bien se aclara oue el producto viaja enfriado, queda por verificar
las condiciones en las que llega ¢l producto considerardo lo extenso

del travecto.
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3.5. Evaluacidn de las posibilidades de exportacidn

La evaluacién de las posibilidades de exportacidn de tomate y pimiento se
efectia en forma conjunta ya que la problemdtica es similar para ambos

productos. Los aspectos que caracterizan la misma son los siguientes:

- La demanda mundial de productos horticolas en fresco ha crecido signi-
ficativamente en los Gltimos afios. Muestra de ello es la evolucibn de
los vollmenes de importacidn de tomate en fresco entre los afios 1578 y
1985 que refleja un incremento del 24% (*). Dicho aumento fue acompana-
do por un descenso del 20% aproximado en las cotizaciones, ya que el va-
lor de las importaciones mundiales no crecid. '

En el caso del pimiento, si bien ne se cuenta con datos desagregados, se
considera que presenta una tendencia positiva.

- La Argentina no tiene presencia exportadora en el mercade muncial.
Recientemente se han comenzado los primerocs intentos de explorar merca-

dos para pimiento en Canadd, Bélgica y Alemania con el envio de muestras.

- E1 mercado de productos horticolas en fresco tiene como principales
actores a los paises de la Comunidad Econdmica Europea, EE.UU. y Canadd.

- Las trabas fitosanitarias, las condiciones de conservacidn y los costos
del transporte son determinantes para la entrada en algunos mercados/ob-
jetivos como el caso de EE.UU. Este pais-es provisto fundamentalmente

por Méxice que cuenta con las ventajas del comercio regional.

- En la regidn NEA, los productores correntines de tomate y pimiento mos-
traron interés en cxportar micntras que los formosefios se interesaron en

la exportacidn del pimiento.

(*) Anuarios de Comercio Exterior de TAQ 1979/85.
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- En ambas provincias conviven sistemas productivos al aire libre con el
recientemente incorporado bajo cobertura. Sin embargo =olo los hibridos
bajo cobertura son compatibles con la calidad aceptada en el mercado in-

ternacional.

- Es en este Tubro de preduccidn en invernidculo donde se verifica un fuer-
te crecimiento de la produccidn en los Gltimos aflos, asentado en un aumen-
to de &rea sembrada con rindes motoriamente superiores a los obtenidos al
aire libre.

La composicidén de la oferta de hibridos bajo cobertura en Formosa esta
concetrada en pocos productofes, incluso con intencién de integrarse con
plantas de empaque. Situacidn similar se preseniz en Corrientes donde -de
acuerdo a lo expresado por representantes del sector- la produccidn de hi-

bridos se concentra en escaso nuimero de explotaciones.

- No obstante para encarar la actividad exportadora se verifican algunas
dificultades. En primer lugzar, el alito coste de los insumos importados
empleados en la produccidn (fertilizantes, plaguicidas, ete.). En segundo
término, las condiciones de conservacién necesarias v las restricciones
fitosanitarias en los mercadeos a abastecer. Por Gltimo, el elevado costo
del transporte interno e internacicnal -vinculade a las condiciones de
conservacidn- que conjuntamente con el embalaje triplica el precio del

tomate v duplica el del pimiento, puestc en los paises de destino.

Los aspectos aludidos exigen un tratamiento integral de la exportacidn de
pimiento vy tomate en fresco que pueden ser abordados en forma conjunta a

través de un estudioc con las siguientes lineas de trabajo:

a) Un anilisis de la cadena productiva-comercial del pimiento y del toma-
te que enfatice sobre la cstructura de costos desde la provisidn de
insumos hasta los gastos de conservacidn, embalaje v transporte a los

paises ilmportadores.

b) Paralelamente seri necesaric realizar un estudio del mercado interna-

cional de pimilento v tomate con especial consideéracidn de condiciones
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de calidad v variedades requeridas, las restricciones fitosanitarias y
los canales de distribucién apropiados en los mercados a abastecer.
Particularmente, se deberdn determinar los periodos &ptimos de ingreso
a dichos mercados.

Asimismo estas lineas de investigacidn deben ser complementadas con la de-
finicidn de una estructura comercial adecuada que permita a los producto-

res capturar los heneficios del negocio exportador en su totalidad.

Un trabajo como el propuesto -resultado de la activa participacion del
sector privade con el apoyo de organismos nacionales y provinciales- po-
sibilitard la identificacién de proyectos de exportacidn que posicionen
al pimiento y el tomate del NEA en el mercado mundial. '
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Arroz de Corrientes

2. Caracterizacidn de la oferta exportable

2.1. Caracterizacidn del producto: Descripcibn, usos, variedades y
calidades.

£l arroz es el cultivo de mayor importancia econdmico-social del mundo
ya que constituye el alimento basico de muchos pueblos, al proveer del

o0% al B80% de las calorias diarias necesarias.
El producto tal cual es obtenido por el asricultor no es directamente
utilizable., El grano permanece envuelto por las glumelas, constituyen

Jo el "paddy o arroz con cidscara'.

Del arroz con cascara se obtiene aproximadamente los siguientes produc
tos y subproductos:

Productos y Composicidn en %

Subproductos

£ranos enteros ' 60-65
cédscara 20
afrecho y afrechillo 8-10
quebrados 5-10

El proceso de elaboracidn del arro:z se inicia con el descascarado, pos
teriormente se lo somete al blangueo, que tiene por finalidad separar el
pericarpio y la capa de aleurona (afrecho), obteniéndose asi el arro:
blanco.

Por Gltimo el arroz blanco puede ser sometido a una operacién final de
pulido y a un proceso de abrillantado o glaceado. Ambas operaciones tie

nen por Unica finalidad darle mejor presentacién comercial.
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El arroz, segGn su consumo se clasifica en dos grandes divisiones: alimen
tacidn humana y alimentacidn animal. En ambos casos su aprovechamiento es
miltiple.

El arroz se come por lo general descascarado y mis o menos blanqueado. Una
proporcidn pequena de arroz es consumida bajo distintas formas, arroz infla

do, arroz en laminillas tostadas, sé@&nclas, harina de arroz, etc.

Dentro de los usos alternativos en la alimentacidn humana, merecen mencio
narse las siguientes:

- Como harina de arroz para panificacidn en mezcla con otras harinas, por
ejemplo trigo, maiz y fundamentalmente soja para elevar Su valor protei
co.

- Para la fabricacidn de bebidas alcohblicas-mediante procescs de fermenta
cidén como la cerveza y el 'sake'' -bebida tradicional del Japén-.

- Para la fabricacidon de alcohol de arroz que ademds deja un residuo uti
lizable para la alimentacidn de cerdos.

Asimismo en alguncs paises de Europa -Italia, Espafia- el''paddy''(cdscara) es

empleado en baja escala, para la alimentacidn de equinos, ovinos y porcinos.

En nuestro pais no hay un aprovechamiento integral del arroz. Declaran los
molinos arroceros en la "Encuesta Industrial™ de la provincia Corrientes
1982-1983-como producto utilizado el grano de arroz entero o partido y como
subproducto no aprovechado el arrocin, la céscara y el afrecho, en un porcen
taje importante., Ademis no hay demanda interna para usos alternativos como
por ejemplo ¢l de la harina de arroz.

En cuanto a las variedades se considcran tres tipos de arroz para su comer

cializacién:
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a) Grano largo: Subtipo A. Doble Carolina; comprende los arroces que se

caracterizan por poseer un mayor didmetro dentro del tipo, similares
a la variedad ''Fortuna''.

Subtipo B. Largo fino. Corresponde a los arroces que se caracterizan
por poseer un menor didmetro dentro del tipo, similares a la variedad
"Blue Bonnet'.

b) Grano mediano Carolina: Comprende los arroces medianos, similares a

la variedad ”Blue-Rose”.

c) Grano corto japonés: Incluye los arroces de granos cortos, similares

+

a la variedad ''Yamani''.

Uno de los atributos mds importantes del arroz para distinguir su calidad
-ademds de su blancura- es el porcentaje de grano quebrade. Dicha condi

¢ibn se presenta cuando el grano tiene menos del 75% de su estructura.
Las variedades correntinas son las siguientes:

- Grano largo ancho tubtipo A doble carolina que representa del 15% al 20%
del total producido.

- Grano largo fino que comprende del 80% al 85% de la produccién de Corrien
tes.

Dentro de esta Oltima clasificacidn,el grueso de la produccidn corresponde
a la variedad de calidad intermedia denominada en Brasil IRGA-409 que repre

senta el 50% de la produccidn de arroz de la provincia.

El interés de Corrientes se centra en esta Gltima variedad de grano largo

o mediano con un contenido de quebrado inferior al 10%.
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2.2. Descripcidn de la oferta: estrato de productores, vollmenes y partici
pacién, tecnologia aplicada.

La produccidn nacional de arroz se concentra en la regidn NEA, con una 1m
portante participacién de Entre Rios y Corricntes que refinen cerca del 90%
del total nacional.

La produccién promedio para las cosechas 1982/86, seglin datos de la Secre
taria de Agricultura, Ganaderia y Pesca ae la Nacidn es la siguiente:

Provincias : Produccidn Promedio Rendimiento
en miles de tns. % en kg/ha.
Pericdo 82/86 '
Entre Rios 181,0 47,9 4.608
Corrientes 153,4 ag,46 3.000
Santa Fe 21,2 5,0 2.588
Formosa 10,3 2,7 3.123
Chaco 9,7 2,6 3.0035
Misiones 1,8 0,5 3.206
Resto (Salta) 0,2 0,1 2.410
TOTAL PAIS 377,6 100,0 3.622

De acuerdo a lo recabado en la Junta Nacional de Granos, en la campana
86/87 la produccidén nacional alcanzd a 478.000 tons. de las cuales 145.000

-vale decir el 30%- corresponden: a Corrientes.

Si bien Corrientes mantiene el primer lugar en &drea sembrada, registrando
grandes oscilaciones, su participacidn en el total producide decrece en
relacidén a Entre Rios, lo cual refleja un estancamiento de los rindes co

rrentinos.

Dzbe tenerse en cuenta que el rendimiento promedio mundial ha crecido en

la década 1975-1984, mientras que en nuestro pais la productividad no evo
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lucion6 de la misma manera segln se observa en el cuadro siguiente:

Rendimiento kg/ha.

Afos Argentina Mundo
1975 3.541 2.500
1984 3.601 3,100

FUENTE: FAO - Bolsa de Cereales - Anuarios 1983 y 1986.

La situacidn mencionada no refleja la distinta evolucidn registrada por
las provincias del N.E.A.. Entre Rios mantiene su ventaja relativa en re
lacién a los rindes mundiales, en tanto Corrientes presenta rindes leve
mente inferiores a la media mundial. Esta circunstancia origina un retro
ceso relativo de la provincia de Corrientes, lo cual implica una pérdida
de competitividad frente al comercio mundial.

51 se comparan los rindes con el Uruguay, pais de similar voluien de pro
(=] /¢ —

duccidn arrocera y competidor, veremos con claridad la magintud del Pro
blema.

El rendimiento promedio de Uruguay fue de 4,967 kg/ha. en la campafia 1984/

1985 con una produccidn de 421.850 tn.

La crisis que presenta el sector en la provincia de Corrientes obedece a
diferentes causas, pero desde el punto de vista técnico se sefiala como un

problema de magnitud las malas condiciones climiticas.

Esta circunstancia afecta la disponibilidad de agua y repercute negativamen
te en los rendimientos por hectirea. EI déficit hidrico mencionado busca
superarse mediante un programa tecnoldgico -el PRO-ARROZ 2000- para proveer

de riego & las explotaciones arroceras.
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Adends de los problemas de productividad sehalados se indica que las va
riedades producidas por Corrientes tienen dificultades de aceptacidn en
el mercado mundial. Por ello asi como se requiere implementar una ripida
respuesta en materia de desarrollo tecnoldgico para incrementar los ren
dimientos por hectérea, es necesaric abordar propuestas que permitan me

jorar la calidad del arroz ofrecido.

En el Censo Industrial de 1985 se detectaron 42 molinos arroceros en la

provincia de Corrientes.
En la faz industrial los representantes del sector sefialan que en 1986 se
encontraban en funcionamiento aproximadamente 31 molinos discriminados por

localidades de la siguiente manera:

Localidad Molinos Arroceros

Ciudad de Corrientes
Goya '
Curuzd Cuatid
Caseros

Paso de los Libres
Santo Tomé

Santa Lucia
Virasoro

Itaibaté

General Paz
Mercedes

Saladas

-Santa Lucia

S/D.

(93]
iy I...a -_— et N = N = L L N N O

TCTAL

Do oste totol, oo puede lecrse en ol cuadro '"Arroz industrializudo de

Corrientes" en la campafia 1986/87, siete molinos no registrarcn movimientc.
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Para efectuar la estratificacién se categorizd considerando como molinos
grandes, aquellos que por lo menos durante un mes industrializaran mis de
1000 tn. y como chicos,aquellos que en dos meses industrializaran mis de
100 tn.. Por debajo de estos valores operaban dos molinos.

Arroz:industrializacion de Corrientes - 1986/86 - en toneladas.

Meses Grandes Medianos Chicos
Marzo 1174 2045 415
Abril 2934 2834 392
Mayo 2844 3405 248
Junio 3790 1173 270
Julie 4553 ' 3203 163
Agosto 5970 . 3891 252
Septiembre 3398 2536 386
Octubre 4024 2337 157
Noviembre 1927 ' 1772 69
Diciembre 1562 1002 146
Enero 1936 1021 81
Febrero _1626 1085 151
35738 26302, . 2730

Total de molinos: grandes 4, mediancs 13 y chicos 7.

FUENTE: Junta Nacional de Granos.

Cuatro firmas procesan mis del 50% del total provincial. Ellas son:

Firma Localidad Tons. /ajio_procesadas
Cooperativa 12 de octubre Goya 15.000
Copol Santo Tomé §.000
Arroz S.A. Corrientes 8.000
Piizza Santa Lucia 6.000

TOTAL: 37.000
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La elaboracidn total de la provincia alcanzd aproximadamente 62000 tn/a
fio en la cosecha 1986/87.

En lo relativo a la capacidad ociosa, el Gltimo dato estadistico disponi
ble para el sector, fue el relevado por técnicos del C.F.I. en noviembre
de 1985 para el estudio "Identificacidn de industrias en el Area de Fron
tera Pedro Ferré'. La capacidad ociosa declarada fluctuaba, segiin los
molinos, del 50 al 70%. La vigencia del sobredimensionamiento de los mo
linos fue un hecho explicitado por los funcicnarios provinciales. Por e
llo se justifica la actualizacidn de los datos; asi como un seguimiento
de los molinos con mayor capacidad ociosa a efectos de evaluar su inci
dencia en los costos y la posibilidad de concretar un adecuado aprovecha
miento de la-infraestructura instalada.

El equipamiento utilizado puede considerarse satisfactorio,
especialmente si se tiene en cuenta que las ftltimas innovaciones en el
mercado internacional no ofrecen ventajas adicionales a las existentes,
segiin manifiestan representantes del sector.

En cuanto a la introduccidn de nueva tecnologia -segln lo sefialado por
un entrevistado - la provincia de Entre Rios accedid a pulidoras neumdti

cas de origen aleman y japonés en el ano 1985.

"

En la actualidad se estan produciendo en esa provincia maquinarias simila
res que son vendidas a molinos arroceros ae {orrientes, aprovechando el
"know-how'' adquirido.

2.3. Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales.

A efectos de observar el distinto posicionamiento de las provincias con
Tespecto a los mercados compradores y la importancia de las ventas de a
rroz de cada una de ellas, se detzlla a continuacidn las exportaciones

seciin su clasificacidn en el Nomenclador Arancelario Aduanero:
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Del andlisis de la informacién volcada, surge la posicién diferencial de
Entre Rios con respecto al resto de la Regifn. Mientras la provincia men
cionada exporta gran parte de su produccidn, lus restantes del NEA -espe

cialmente Corrientes- destina el arroz al mercado intermno.

En el andlisis por origen provincial es conveniente hacer la salvedad de
que las estadisticas del I.N.D.E.C. tienen un porcentaje significativo
de origenes ''sin declarar' e ''indeterminado' que si bien puede ser impor

tante para algunas variedades no afecta la tendencia general.

Entre Rios participa con mis del 90% del total dei arroz vendido al exte
rior y lo hace en mercados diversificados de acuerdo a una determinada ga
ma de variedades.

Por el contrario, Corrientes vende principalmente a paises de Sudamérica

Yy se concentra en la variedad semiblanqueade ¢ blanqueado.

Para dimensionar saldos exportables potenciales correntinos es conveniente
precisar, que sobre un total provincial de 145.000 toneladas de arroz cose
chadas en la campafia 1986/87 se elaboraron unas 62000 toneladas de arroz

largo fino.

Como se observa en el cuadro correspondiente a Corrientes, las cantidades
comercializadas entre 1983 y 1985 oscilan del 5 al 10% de lo elaborado;

aunque estos porcentajes pueden haberse incrementado en los Giltimos afios
por ventas a Brasil.

No obstante, 5610 en algunos molinos -como el de la cooperativa entrevis

tada- se alcanzaria al 30% del total elaborado con destino a la exporta
cion.

Por otra parte el volumen de arroz elaboradc (62.000 tn) puede incrementar

se significativamente (305 al 33%} lo que Dmplicaria una disponibilidad a
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dicional para exportacidn de 23.000 toneladas, de acuerdo a lo sehalado
por representates del sector. Por lo tanto no aparccen restricciones
cuantitativas respecto a saldos exportables, aunque -como Se verd en el
punto siguiente- existen limitantes en la faz cualitativa en materia de
calidades diferenciales.

2.4. Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo

De acuerdo a lo manifestado por representantes del sector, las exportacio
nes correntinas de arroz al Brasil se concentran en el tipo comercial lar
go fino,pulido con quebrado inferior al 10%. Dentro de &sta clasificacién,
Corrientes exportd -en 1987- 11.000 toneladas de la variedad I.R.G.A. 409
{denominacién brasilefna).

Por su parte Entre Rios -segln 1o indicado en el Informe Parcial- le expor.
ta a Brasil las variedades comerciales de arroz pulido, descascarillado y
partido.

El mercado de arroz brasilefio presenta dos segmentos. Uno de alta calidad
donde compite el arroz entrerrianc y otro de medianaz calidad en el cual
venden Corrientes y Entre Rios.

Uno de los inconvenientes que presenta Brasil como comprador es la discon

tinuidad de las operaciones que dependen bisicamente de las condiciones de
su cosecha anual de arroz.

j& R
a
—i

Sin embargo existe un "cinturén" de consumo permanente en el Zmbito
Comercio fronterizo por el cual se venden en supermercados paquetes pre

parados para poder ser pasados a través de la frontera.
Los vollmenes de este comercio no estin dimensionados.
Brusil tipifica su produccidn en categorias numeradas de 1 a 4. La clasi

- - - +
ficacién 1 y 2 comprende al arroz -seleccionado por Corrientes- con quebra
do hasta 10%.
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El mercado mundial no tiene convenios de normas de calidad, no obstante
se distingue a paises como Irdn e Irak como demandantes de arroz de alta

czlidad y elaborado.

Las ventas de arroz a Irdn tienen ima importante participacién que alcanza
en los aios de ventas a ese pais al 50% del total exportado.

Portugal ha sido otro mercado importante histéricamente para el arroz integral
tipo Fortuna, aunque tiende a desaparecer como comprador por razones de
precio.

También se indica a Europa como un importante mercado para el arroz inte
gral y partido.

Seglin lo sefialado por funcicnarios vinculados a la comercializacién de a
rroz, el producto correntinc posee una tonalidad grisédcea que dificulta
su aceptacidn en el mercado internacional. Como ejemplo de este hecho me
rece mencionarse que en una oportunidad debid comercializarse arroz con
bajo porcentaje de quebrado como arroz partido, cuyo destino es la indus
tria de alimentos balanceados y comidas preparadas.

Para efectuar un andlisis competitivo a nivel mundial hay que diferenciar
-como en el caso brasilefo- dos tipos de mercados el de alto poder adquisi
tivo que consume arroz de muy buena calidad y el de bajo poder adquisitivo
que consume de calidad inferior.

Estados Unidos lidera el comercio de arroz de alta calidad y fija el precio,
ofreciendo ademds,y con caricter de subsidio a alwunos a paises de A
frica -arroz finu.ciado a 40 ailos con 10 de gracia. Este pais oferta todas

P

cios, de U$S. 400/tn. a 180 USS/Ton TOB.

las calidades de arroz y su politica comercial desde 1984 una baja de pre

Esti situacidn no es purticular para el arroz, se cimarca dentro de un con

texto general de caida de los precios para productor primarios.
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Thailandia, Uruguay, Pakistan y nuestro pais son oferentes de arroces largo
fino de alta calidad en cantidades muy inferiores a Estados Unidos.
Thailandia a su vez lidera el mercado de segunda calidad y provee al Sur de
Asia, Africa y Medio Oriente, y constituye un fuerte competidor de los arro
ces correntinos habiendo exportado en 1985, 3.900.000 tn.

Resulta necesario en una segunda etapa analizar los precios de acuerdo a las
calidades, haciendo especial hincapié en los precios de Thailandia y de EE.UU.
asi como en la evaluacidn de programas agricolas y comerciales que se imple
mentan en los citados paises. '

2.5, Identificacifn de los actuales canales comerciales.

La produccién de arroz se destina‘a los molinos donde se efectla el procesa

miento. Estos molinos son propiedad de productores individulaes y coopera
tivas.

La exportacidn de arroz al Brasil la realizan las cooperativas o empresas a
través de importadores brasilefios.

La mercaderia es entregada en Paso de los Libres desde donde el importador

efectiviza los envios a localidades del interior del pais vecino.

La exportacidn a Europa la realizan pocas firmas exportadoras con represen
tantes o agentes en el exterior. Del conjunto de exportadores sdlo tres e
fectlian la mayoria de los envios. Estos exportadores operan de manera dife

renite

Una de las firmas es sdlo exportadora, otra de ellas cuenta con produccidén
propia y compra a terceros y por Ultimec -la Federacidn de Cooperativas Arro

ceras de Entre Rios- exporta bdsicamente la produccidn de sus asociados.

En 15 relativo a la operatoria comercial podemos citar que la Federacién

mencionada negocia todos los afics las colocaciones en Irin,
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Fl

Es interesante conocer cdmo se inician las ventas en Iran.

La Junta Nacional de Granos negocia un paquete conjunto de productos
-maiz y trigo- y ofrece ademis arroz de alta calidad. Una vez forma
lizada la operacidn, transfiere el negocio del arroz a la Federacidn

de Cooperativas Arroceras.

Seria conveniente analizar en una segunda etapa la posibilidad de efec
tuar una centralizacidncomercial mediante la creacidn de un ente, Por
ello, estudiar el modelo entrerriano asi con el Uruguayo seria de uti
lidad, sobre todo si se considera que dicha centralizacidn comercial
constituye un medio valido para hacer ofertas comunes con mayor capa

cidad negociadora y de adaptacidn a las tendencias del mercado mundial,

3. Posibilidades de exportacidn

3.1. Régimen de exportaciones vy regulaciones conexas

El arroz pulido con un contenido de grano quebrado inferior o 1gual al
10%, tiene precio oficial a agosto de 1987 de U$S. 241 la tonelada.

EL producto no paga derechos de exportacidn y goza de una deduccidn impo

sitiva sobre el Impuesto a las. Ganancias de hasta el 10% del valor FOB.
Estd comprendido por el reembolso adicional del 10% para los productos
que se exporten por puertos chilenos al norte del paralelo 30°. Inter

viene como organismo de contralor la Junta Nacional de Granos.

3.2. Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en los

mercados/objetivos determinados

El tratamiento arancelarioc y para-arancelario en los paises seleccionados

es el sigulente:
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Brasil: El arroz estd incluido en el protocolo 3 (ver informe parcial,
pagina 75), exento de derechos de importacidn hasta 60,000 to
neladas en 1987. No paga IOF (Impuesto a las Operaciones Finan
cieras). Superando el nivel acordado para 1987 el arroz paga
el 25% deiarancel.

Mercado El arancel de importacién es del 16%. No hay cupos de importa
Comiin cidon. Para algunas variedades se fija un mecanismo regulador
Eurgpeo que se aplica para equiparar con los valores de la produccidn
interna,
En Holanda -el arroz paga fuertes recargos y un IVA de 6% (ver
telex de nuestra Consejeria Econbmica en La Haya).

Tanto Brasil como la Comunidad Econdmica Europea buscan proteger sus res
pectivas producciones mediante aranceles altos. Sin embargo en el caso
del pais vecino dicha produccitn no alcanza a abastecer el mercado y su
volumen de importacidn depende de las condiciones de la cosecha de cada
afo.

Esta dificultad para abastecer normalmente el mercado interno ha 1llevado
a Brasil a incluir el arroz en los acuerdos de integraci®n con Argentina

y Uruguay asegurando para estos paises arancel cero con cupos anuales.

3.3. Estimacidén de precios FOB de exportacidn y su comparacidn con precios

CIF en los mercados/objetivo

3.3.1. Estimacidn de precios FOB de exportacidn

Para el calculo del valor FOB de exportacidn se parte del precio de finca
que incluye el costo del eibulaje constituido por bolsas de polipropilenc
de 60 kg.

El transporte interno corresponde al trayecto Corrientes-Buenos Aires y

fue suministrado por una empresa de transporte que opera en la Tegidn.
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El recupero del IVA -de escasa significacidn- se obtuvo de la Cooperativa

Santo Tomé a la cual pertenece el informante entrevistado.

METODO DE CALCULO DEL PRECIO FOB (1)

Arroz pulido con un contenido de grano quebrado inferior o igual al 10%
en bolsas de 60 kg. de polipropileno:
Posicidn NADE 10.06.03.99,12

Conceptos del Numerador de la Fomula USS/Tomalads

A

CU3TUS L2 @ipsylLlasn GLLICU0L {(wlw

- TfanSporte Yy seguro interno 18

- Fondo Nacional de Marina Mercante B 2,3
(2% sobre fiete maritimo = 2% sobre U$S 116 por

tonelada al norte de Europa)

Estimulos cuya base de c@lculo rio estZ referida al

precio FOB

- Recupero de Impuestos al Valor Agregado (compra 0,2

de bolsa de polipropiieno)

Conceptos del Derominador de la fOrmula Er %

Gustos de exportacidn cuva base de calculo es el
precio FOB (G X I)

- Gastos bancarios

i~

- Honorarios despachante de aduana 1

- Gastos de despacho

—t
%)

Bepeficio a 1la exportucidn cuya buase de chilculo os
el precio FOB

- Deduccifn impositiva sobre el Impuesto a las ‘Gunan
cias de 10% del valor FOB

—a
[

(1) Ver "Aspectos Metocdoloaicos"



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES - 17 -

El recupero del IVA -de escasa significacidn- se obtuvo de la Cooperativa

Santo Tomé a la cual pertenece el informante entrevistado.

METODO DE CALCULC DEL PRECIO FOB

Arroz pulido con un contenido de grano quebrado inferior o igual al 10%
en bolsas de 60 kg. de polipropileno:
Posicidn NADE 10.06.03.99.12

Conceptos del Numerador de la Formula U$S/Tonelada
Precio de finca ' 250
Gastos de exportacidn directos (GXD)

- Transporte y segurc interno 18

- Fondo Nacional de Marina Mercante 2,3

(2% sobre flete maritimo = 2% sobre USS 116 por

tonelada al norte de Eurcpa)

Estimulos cuya base de cilculo no esta referida al
precio FOB

- Recupero de Impuestos al Valor Agregade (compra 0,2
de bolsa de polipropilleno)

Conceptos del Denominador de la férmula En %

Gastos de exportacién cuya base de calculo es el
precio FOB (G X I)
- Gastos bancarios

- Honorarios despachante de aduana

—_ B

- Gastos de despacho

Beneficio a la exportacidn cuya base de cilculo es
el precio FOB

- Deduccidn impositiva sobre el Impuesto a las Ganan
cias de 10% del valor FOB 10
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FORMULA A APLICAR:

Precio de finca + GXD - Estimulos

Precio FOB = T - GXI + DL x T x EIG
_ _ 250 + 18 + 2,3 - 0,2
Precio FOB = +— (0,02 + 0,07 + 0,015) +i0,10 x 0,33 x 1,4925
L ) 270, 1 _ 270,71
Precio FOB 0,955 + 0,04575 T,00475
Precio FOB = U$S- 269 por tonelada

El valor FOB al cual se arriba es 7,6% superior al precio de finca. Dicha

diferencia debe atribuirse en gran parte al costo del transporte interno.
Si tomamos en consideracidn una cotizacidén en Paso de los Libre con desti
no a Brasil, debe descontarse el flete interno y el Fondo Nacional de Ma

rina Mercante; con lo cual el precio FOB rondaria los USS. 250.

3.2.2. Comparacidn con precics CIF en los mercados/obietivos

Las cotizaciones de arroz recibidas de las Consejerias EconGmicas Argentinas
en €l exterior son las siguientes:

BRASIL
Precio por tonelada Nivel Observaclones
Us$S. 268 mayorista Son precios de la variedad 3 que es
USS. 240 productoy inferior a la calidad ''pulido con un
contenido de quebrado inferior al 10%
HOLANDA
Precio CIF por Ton. Qrigen Observaciones
USS. 236 Thullundic En belsas de 10¢ ky. de la variedad

white saim con 10% de partido

USS. 273 EE.UU. En bolsas de 100 ke,
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La Argentina es un pais tomador de precio en un mercado mundial gue tiene
como lideres en el segmento de alta calidad a EE.UU. y en el de inferior
calidad a Thailandia. Ambos paises determinan la cotizacibn internacional
del arroz.

Como se menciond anteriormente la tendencia de precios en el mercado es ha
cia la baja.

En este marco el precio del producto correntino en puerta de finca era alin re
dituable pero convendria considerar su real competitividad, atendiendo a
que el precio FOB de U$SS. 269 mids los valores de flete calculados en el

punto 3.4, configuran un precio C y F (Costo y Flete) que supera amplia
mente los U$S. 300,

Contrasta esta cntizacifdn con los valores de compra de Holanda, especial
mente si tenemos en cuenta que el producto correntino no ofrece caracte
risticas distintas en calidad. ‘Por lo tanto, otro de los factores a con

siderar serd la flexibilidad hacia la baja del arroz de corrientes.

3.4, Determinacidn y evaluacidn de medios de transporte. Su incidencia

en funcidn de los mercados/objetivo seleccionados

El arroz se exporta en bolsas de polipropileno de 60 kg. E1 costo de en
vase se incluye en el precio del producto de acuerdo a lo sefialado en el
punto 3.3.

Los fletes maritimos a los mercados/objetivo son los siguientes:

Paises Fletes en bodega por tn. (1) Incidencia sobre el FOB Bs.As.
Holanda Uss. 116 43%
Francia Uss. 119 445

(1) Incluye recargos por combustible.
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Ciudad Flete en camidn por tn. (2) Incidencia sobre el FOB Pasc
de los LibresUS$S. 250

San Pablo uss. 111 44%

Porto Alegre uss. 79 32%

(2) Incluye el 10% sobre el valor FOB y gastos de documentacién (U$S. 180)
distribuidos proporcionalmente en las 22 toneladas de capacidad del ca
midn.

La incidencia del flete al mercado de destino es muy alta con relacidn al
FOB -mids del 30%- reflejando el bajo valor unitario del producto.

3.5. Evaluacibdn de las posiblidades de exportacidn

To riraTicnmd B o Tar vmacechaladadac As cvrmmvt acss fAv Ae sy o Aoy
LG L VLU AV e P A e deta s D e AN A A A [C L e A dv \..OI‘I"....IES

al mercado mundial requiere considerar los siguientes aspectos:

- El volumen de las importaciones mundiales de arroz crecid un 16% en el pe
riodo 1978/1985. Paralelamente se verifica una caida de precios del 25%
a nivel agregado (1)

- L1 mercado de &ste cereal se encuentra muy estratificado comercialmente
con dos segmentos bien diferenciados. Uno, de lata calidad cuyo lider
es EE.UU. y otro, de menor calidad liderado por Thailandia. Estos pai
ses establecen las cotizaciones del arroz en ambos segmentos.

- Argentina tiene una escasa participacibn en este mercado que ronda el
1% del total de las exportaciones mundiales.

- La produccidn argentina se concentra en la regidn NEA que a través de En

tre Rios y Corrientes aporta el 90% de la oferta nacional.

(1, ~nuario de Comercio Exterior de FAO 1978/1985
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- 5in embargo el perfil productivo-comercial de ambas provincias es dife
rente: Entre Rios ha logrado insercién en el mercado mundial con un me
jor aprovechamiento de su gama productiva y contribuye con el 90% de
las exportaciones argentinas mientras que Corrientes abastece principal
mente el mercado interno con bajo nivel de utilizacién integral del a

TTOZ.

- La problemitica del sector en nuestro pais sugiere la necesidad de un
andlisis integral y~comparado. En el primer caso con la apertura por
niveles primario, industrial y comercial y en el segundo a través de
la perspectiva comparada del comportamiento de Entre Rios y Corrientes
como provincias productoras.

- El sector primario de la provincia de Corrientes cuenta con un alito
grado de atomizacidn, bajo nivel de aplicacidn de tecnologia y rendi
mientos que si bien sén similares a la media internacional han perdi

do su ventaja comarativa respecto a los verificados hace una década.

- Por su parte el sector industrial est? sobredimensionado con molinos
que no registran operacidén en algunas cosechas y otros con alta capa
cidad ociosa.

- Desde el punto de vista comercial, el producto obtenido en Corrientes
tiene dificultades de aceptacidn,ya que las variedades cultivadas no
se corresponden con las demandadas en los mercados de alta calidad co
mo los de la Comunidad Econdmica Europea, Irdn, Irak, Arabia Saudita
y Sudafrica entre otros.

- Entre Rios, a diferencia de Corrientes, destina el grueso de su produc
c16n al mercado externo con rindes que pueden considerarse satisfacto
rios y variedades adaptadas a la demanda internacional. El sector se

enfuentra integrado y mantieng su pennancncia en el mercado externo.

- El canal comercial de la exportacién de arroz argentino se concentra en
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tres firmas. Una de ellas es la Federacién de Cooperativas Arroceras
que fundamentalmente exporta arroz de Entre Rios. Corrientes carece
de una entidad comercial a nivel provincial que integre la oferta de
diversos productores y brinde poder de negociacidn en el mercado mun
dial,

- Para complementar esta perspectiva comparada es interesante analizar
la evolucidn del sector arrocero uruguayo. La produccién de Uruguay
se concentra en la variedad largo fino de primera calidad. La varie
dad Blue Bell representa mds del 90% del area sembrada.

- El pais vecino ha integrado la investigacién a la produccién y con e
llo obtiene mejores rindes sin descuidar la calidad del producto. En
efecto, se han logrado rindes de hasta 8000 kg/hectarea en lotes de
ensayo y comerciales. El 27% de la superficie total cultivada se
riega por gravedad y el 50% del 4rea sembrada es abastecida con se-
millas certificadas,

- La competitividad adquirida por Uruguay en el mercado de arroz es un

indicador de la actualizacién tecnolégica a nivel internacional.

- Uruguay integrd la actividad primaria e industrial con un fuerte apo
yo oficial que en la fas institucional que materializa a través de

la Comisidn Asesora Arrocera con participacién pfiblica y privada.

La evaluacidn de las posibilidades de exportacién de arroz del NEA y
especificamente de la provincia de Corrientes sugiere la necesidad de
modificaciones de fondo para el sector generando el accionar cosjun
to de productores con el apoyo oficial,

Las soluciones que se propongan deben partir de las seflales emitidas por
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la demanda mundial y con estas pautas elaborar un estudioc integral con
amplia participacidn de los agentes que componen la cadena productiva-
comercial. Un estudio como el propuesto debe incluir los siguientes
aspectos basicos:

a) Un anilisis del mercado internacional del arroz que permita segmentar
en funcidén de calidades y precios a efectos de definir los mercados
més . interesantes para la produccidn regional.

b) Un estudio de la oferta y demanda potencial de Brasil que posibilite
realizar previsiones de compras del pais vecino y captar una porcién
creciente del mercado del mismo.

c) Paralelamente y con el propésifo de lograr un adecuado posicionamien
to del producto correntino es conveniente profundizar en las distin
tas etapas productivas-comerciales del arroz. Esto requiere un ani
lisis de la capacidad de respuesta del sector primaric a las mejoras
necesarias en materia de tecnélogia, riego y rindes; una evaluacién
de la escala conjunta de produccidn de los molinos y la modalidad de

interrelacidn entre el sector primario e industrial.

En la faz comercial, a la luz de las experiencias entrerriana y urugua
ya, es necesarlo estudiar la implementacién de una estructura comercial
que en una primera etapa aglutine al sector arrocero correntino, para te
ner presencia en el mercado mundial y pueda transmitir las necesidades cam

biantes de ese mercado a los sectores primario y secundario.

La realizacidn de trabajos como el propuesto permitird evaluar las reales
posibilidades de colocacidn externa y perspectivas de la produccién de
Corrientes y en consecuencia de toda la regifn NEA. Brindar criterios
para la incorporacibn de innovacionés que se adapten & los gustos v a las
tendencias mundiales asi como a los requerimientos de competitividad inter

nacional.
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Permite, ademds, crear los mecanismos que posibiliten la formacibn a nivel
provincial y luego interprovincial de cuerpos representativos que generen
ofertas comerciales conjuntas con el fin de incrementar la capacidad ex-

portadora de toda la regidn NEA.
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SUELAS VACUNAS DE CIIACO.

2. Caracterizacidn de la oferta exportable,

2.1. Caracterizacién del producto: Descripcidn, usos; variedades y calidades.
La suela vacuna curtida con tanino es utilizada para la fabricacién de

calzado.

Se la exporta a paises fabricantes de calzado en dos versiones; una de
ellas como cuerc sin cortar y la otra en forma de suela ya cortada de
acuerdo al pedido del cliente.

En cuanto a las variedades puede distinguirse, seg(n la parte del animal
de la cual se extrae el cuero para suecla, entre Crupon (zona del lomo del

animal), cuello o cabeza, flancos (6 faldas), dorsos y lzdes.
De acuerdo a la produccidn del animal puede distinguirse entre:

a) Cueros de zona limpia: originarios de la regidn pampeana y de mayor va-

lor por su calidad. Representa el 70% de la produccidn.

b) Cueros de zona norte: afectados por la garrapata en su textura y por lo

tanto de menor cotizacién. Representa el 30% restante de la produccién.

Dentro de los cueros de zona limpia encontramos tres tipos de calidades y
un porcentaje de rechazo, con la sigulente participacién en el total de lo
producido de este tipo de cueros;

o

Primera : 75

o

Segunda : 20

Tercera

[N A ]
o

o0

Recnazo

100

oo
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Las normas de calidad utilizadas en la presentacién y el origen de la

produccién responden a la Norma IULTS internacional.

2.2. Descripcidn de la oferta: estratos de productores, volimenes y participa-

cidn, tecnologia aplicada.

De acuerdo a la informacién suministrada POT representantes del sector
la capacidad instalada anual de produccién en Chaco de suelas es la si-

guiente:
Produccién anual (En Ths.)
Bonacuer S.A. 1.400
La Hermida 300
Gral. San Martin 360
Las Palmas 140
Total 2.200

Benacuer, empresa a la cual pertenece el informante entrevistado,exporta

toda su produccidn. La Hermida vende al mercado interno.

Las otras dos fabricas, que residen en Gral. San Martin y Las Palmas,es-
tan paralizadas. La planta de General San Martin es propiedad de un par-
ticular que se encuentra fuertemente endeudado con el Banco del Chaco y el

Banade y la de Las Palmas tiene su tecnologia obsoleta.

Se indica como empresas productoras en la regidn a SADESA, en la localidad
de Lsperanza, Santa Fe, Curtidos del Litoral en Corrientes y Michelini en

Misiones (aunque esta Gltima como inferior calidad de productos).

La diferente posici6n de las empresas en el mercado Ya sca como pleno ex-
portador o como oferente en el mercado interno hace necesario precisar -en
una scgunda etapa- las calidades por origen empresarios/nrovincial), y la ca-
pacidad exportable desde el punto de vista cuantitativa Y tualitativa a e-

fectos de evaluar la posibilidad de asociacidn de ofertas provincizles,



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES -3 -

2.3.

2.4,

La situacion especial de Bonacuer S.A. como exportador le ha permitido
acceder a tecnologia de curtido importaca de Italia (lider del mercado
de curtidores en el mundo) que la posiciona en un nivel competitivo in-

ternacional.

El periodo del proceso vinculado con dicha tecnologia, es extenso y re-
percute en los costos de produccidn. In el caso de Bonacuer equivale a
23 dias para la suela de exportacidn. El proceso utilizado por La ller-

mida para el mercado intermno se reduce a 14 dias aproximadamente.

Otra de las caracteristicas del proceso es el abundante desperdicio en
la fabricacién de suela cortada ya que por cada 100 kg. de cuero salado
se obtienen 51 kg. de cuero curtido y finalmente 30 a 35 kg. de suela
cortada.

Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales.

Las dos empresas en actividad dentro de la provincia apuntan a mercados
diferentes. In efecto, como ya se menciond, Bonacuer exporta toda su -

produccién mientras que La lietmida vende en el nercado interno.

La posibilidad de Bonacuer de aprovechar al miximo su capacidad instala-

da permite incrementar sus exportaciones en 25%.

En el caso de La liermida, se considera conveniente evaluar en una etapa

posterior su posibilidad de incorporarse al mercade externo.

Existe ademis la alternativa de acrecentar la oferta provincial con la
reapertura de la Planta de General San Martin y la renovacidn de equipa-
miento de la curtidora de Las Palmas que significarian en conjunto 500

Tn/afio adicionales.

[Experiencia exportadora al Brasil v al resto del mundo.
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Bonacuer S.A. exporta regularmente a los siguientes paises,

Paises Participacidén en las ventas
totales de la empresa,

Brasil ' S0 %

EE.UU. 30 %

Italia y Holanda 15 %

Israel, Taiwan,

China e India 5%
Total e %

La experiencia exportadora de la empresa sefiala como principales obstécu-
los para desarrollar su actividad el alto costo y la deficiente calidad
de insumos (cueros y productos quimices importades) y en segundo orden 1as

retenciones y trabas administrativas.

El motivo de la aplicacidn de derechos de exportacidn obedece -segin el
informe de la empresa- a la necesidad de preservar la provisién de insumos
para las fabricas de calzado de nuestro pais y al propdsito de fomentar u-
na mayor incorporacién de valor agregado mediante la exportacidén de suela
cortada que posee una devolucién de tributos del 12,5% cuando se vende co-
mo parte de calzado.

Identificacibén de los actuales canales comerciales.

La materia prima principal son los cueros salados. F1 70 % de &stos son ad-
quiridos en barracas de Buenos Aires y el 30% en Chaco de acuerdo a la ca-
lidad del cuero demandado.

Seglin la informacién recabada existe escasez de provisién de cueros sala-
dos. Una de las vias de escape de la muteria prima es por Paraguay hacia
Prusil, Taiwan y EC.UU.
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La suela una vez procesada se exporta por Paso de Los Libres hacia Brasil
¥y a otros mercados por el Puerto de Buenos Aires. Bonacuer exporta en for-
ma directa con oficinas propias en Brasil, Israel e India. En este Gltimo
pais se fabrica el calzado con la suela y el taco argentino para luego ser
exportado a EE.UU.

La empresa chaquefa exportadora de suelas ha desarrollado en Brasil, EE.UU.

e ITtalia, una clientela tradicional a la cual vende en forma directa.

3. Posibilidades de exportacién.

El andlisis delas posibilidades de exportacidn se efectfia a partir del pro-
ducto seleccionado por la provincia que responde a la Posicidn NADE
41.02.02.06.01.

Por esta partida se exporta la suela sin cortar desarrollada en este punto.
En el subpunto correspondiente al régimen de exportacidn y regulaciones co-
nexas se incluye tambien la suela cortada (partes y componentes de calzado
-capitulo 64 del Nomenclador Arancelario Aduanero) pava comparar el trata-

miento diferencial de la nomativa de exportacidn de ambos productos.

Cabe acotar que de acuerdo a la experiencia de Bonacuer S.A. la preferen-
cia de los importadores se orienta a la suela sin cortar es decir la de
menor valor agregado.

Régimen de exportacién y regulaciones conexas

El regimen de exportacidn para ambos productos establece:

Suela Suela
Sin cortar cortada
Derecho de Lxportacidn g4
INTA 1,5 % 0
Devolucidn de Tributes 0 12,5 %

H Vit Weaes s e

Al I S S .- e e e e ",--. .

Cy

T ooy

lz suelz sin coroar:

9]
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Parte del Suelas de cuero Suelas de cuero
..... canimal . . . de zona limpia de zona norte

Lados 2,70 d61/kg 2,55 d61/kg
Crupones 3,55 » 3,35 "
Cabezas (o cogotes) 2,15 v 2,05 "
Flancos (o faldas) 1,45 1,35 "
Dorsos (o lados sin

faldas)_ 3,10 2,95 i

La deduccisn impositiva es de hasta 10% sobre el valor FOB a descontar del

impuesto a las ganancias y se aplica a suelas cortadas y sin cortar.
La prefinanciacién y la financiacifén las incluye a ambas en la lista 4.

Los dos tipos de suelas se pueden acoger al ajuste compensador que nermite
cobrar un contravalor ajustado en australes por las diferencias de cambio
entre el momento en que se registren los contratos de exportacién y la fe-
cha de liquidacién de los derechos v reembolsos.

Ll ajuste mencionado se realiza con el indice de Precios Mayoristas del
INDEC y los precios internacionales (variacifn en EE.UU.) para los embar-
ques que se realicen a partir de los 90 dias de suscripto el comtiato y

hasta un plazo maximo de un afio.
Interviene como organismo de contralor la Junta Necional de Carnes.

5.2. Analisis del tratamiento arancelario v para arancelario en los mercados

/ objetives determinados.

El trataniconto arancelario v para arancelario on les mercados/objetivos

seleccionados s el siguiente:

]

Brasil: La suela vacuna estd negociada por ALADI con un arancei del 435,

<



Sl

CONSEJO) FEDERAL DE INVERSIONES -7 -

No pagn IOF (Impuesto a las Operaciones Financieras) ni IPI (Impuesto a
los productos industrializados). .

Japbn: El arancel de importacidn es 7,5% de acuerdo al Sistama General de
Preferencias (SGP) de Japdn. '
La cuota de importacitn se fija en funci6n de lo adquirido el afio
precedente y la situacidn del mercade. Se adjunta en anexo infor
macién sobre partes de calzado.

EE.UU: La suela vacuna tiene un arancel del 5% paré entrar a EE.UU. Argen-
tina estd expresamente excluida del SGP americano en el caso de
cueros bovinos.

Mercado Comlin Europeo: Los cueros bovinos, incluidas las suelas, estén
exentos del pago del arancel de importacién. En Francia la suela pa-
ga 18,6% de impuesto al valor agregado y un gravamen para-fiscal
del 0,2% ambos sobre el valor CIF. En Alemania el producto paga 14%
de IVA que equivale a USS 18 el mz.

Si bien el arancel es muy alto en Brasil, Bonacuer S.A. exporta a este pais.

Segn la informacién suministrada por la Consejeria Econdmica en Brasil la

suela vacuna es luego reexportada como integrante del calzado acogiéndose

a un draw-back que le permite recuperar el arancel mencionado,

En el resto de los mercados analizados, las restricciones no son significa-

tivas.

Estimacién de precios FOB de exportacién y su comparacién con precios CIF
en los mercados/objetivos.

No se efectfia el cilculo del precio FOB porcue &ste fue suministrado direc--
tamente por la empresa entrevistada.

Las exportaciones de cueros en la variedad Crupon de primera calidad se
concretan a un valor FOB aproximado de USS 5,20 el kilégramo.
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El precio de la suela en la misma variedad Crumon de primera -se cotiza

en el mercado de cueros de Mildn a USS 8§ el kil6gramo.

Como se observa el producto argentino estd en 1imites razonables- afin con

los aditamentos de fletes del punto 3.4- no obstante considerar que el va-

lor corresponde al mercado interno italiano (o es CIF) y que ia calidud

-

del cuero de ese pais es reconocida como superior por el exportador local.

Para completar el cuadro comparativo se detallan a continuacién los pre-

clos promedios CIF de importacién de suelas vacunas por parte de EE.UU.en

el afio 1885,
ESTADOS UNIDOS

Precio CIF Pais de

por kildgramo origen Observaciones

USS 4,57 -Canadd Son precios promedios

UsS 3,26 México De Anuario de Comercio Ix-
terior de EE.UU. (ver en
anexo TSUS 121.61,33)

Uss 4,11 Argentina

Si bien no se puede discriminar por 1a mezcla de calidades contenidas en

las cifras de importacidn los valores de venta de Argentina se encuentran
10% por debajo de Canadd que es el principal proveedor de EE.UU. (67% de
las ventas de suelas a este pais) y por encima de México.

cidn de los mercados/objetivos seleccionados.

- Determinacién y evaluacién de medios de transporte. Su incidencia en fun-

La sucla vacuna curtida al vegetal se comercializa envuelta on paquetes

de polipropileno zunchados y alletizados. El costo del embalajie menciona-

do estd incluido en el valor FOB.
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(¥3)

Los fletes maritimos a los mercados/objetivos son las siguientes:

Flete en bodega -

Incidencia sobre el

por tonelada(2) Precio FOB

Paises USS  5.200
LE.UU. USS 332 6,3%
Japbn uUss 294 5,6%
Francia UssS 116 2,2%
Alemania R.F, uss 274 5,3%

Los fletes en camidn de Resistencia Brasil son los siguientes:

. Eraluacidén

Flete en U$S

Incidencia sobre el

Ciudad por tonelada(2) valor FOB en
' USS 5.200

San Pablo 137,60 ,0 %

Porto Alegre 125 4 %

(2) Incluye el 0,5% sobre ad-valorem y gastos de documentacién(U$S 100)
que fueron distribuidos en las 22 toneladas de capacidad del camién.

La incidencia del flete es baja. No obstante conviene aclarar que se es-

td suponiendo envios de la calidad Crupon-de primera de mayor valor-

cuando en la prictica se exporta mezcla de calidades de diferentes pre-

cios que haria ascender levemente la incidencia scbre el monto FOB.

de las posibilidades de exportacidn.

A fin de evaluar la posibilidad de incorporar integralmente la regidn a

un proceso de crecimiento de exportacidnes es interesante remarcar algunas
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particularidades de este sector.

En primer lugar se observa que el mercado mundial de piezas péra calza-
do muestra un fuerte crecimiento en el periodo 1978/1984 con un aumento
de las importaciones mundiales del 144%. (1)

Cabe acotar aqui que si bien la suela sin cortar no se contabiliza en es-
te rubro, sino en el de cueros bovinos en general; el mercado de piezas
para calzado puede considerarse como un indicador aproximade de la evolu-
¢ibn del sector.

La Argentina se caracteriza por realizar sus exportaciones de suelas en
la variedad sin cortar, es decir como un cuerc bovino mas, por lo tanto
registra una escasa participacién en el mercado de piezas para calzado-

0,2% en 1984- que incluye a la suela cortada como parte de calzado.

Esta circunstancia se constata a pesar del tratamiento diferencial de ré-

gimen de exportaciones que favorece netamente a 1a suela cortada.

te la tendencia aparente del mercado de identificar a la Argentina co-
mo un productor de materia prima para calzado convendria definir las dis-
tintas posibilidades de posicionamiento que admite el comercio mundial

para cambiar esta imagen y explorar nuevos mercados.

51 tomamos como referencia el plano provincial, se comprueba una actitud
diferenciel de las empresas chaqueias en funcién de las calidades que co-
mercializan y los mercados de destino. En efecto, Bonacuer S.A. estd po-
sicionado como neto exportador cuya calidad es accptada en el mercado mun-
dial y La Hermida comercializa su produccién en el mercado interno con me-

nores exigencias en materia de calidad de producto.

Ficra del dmbito provincial, merece profundizarse en una segunda etapa
las caracteristicas que presenta la oferta en Santa Fe Yy Mislones que mos-

-2 E P N . SO U P I T s 3 Ty ioe -
trarian tambien actitudss diferentez de acuerdo a 163 Mercacos a anas. -

Anuario Estadistico de Comercio Exierior de las Naciones Unidas 1982-1684.
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Por ello la capacidad de aumentar la oferta regional puede pasar no s6lo
por la posibilidad de asociar empresas de la regifn a través de consorcios
de exportacién sino que tambien es aconsejable analizar la factibilidad
técnico-econdmica de aprovechamiento de las dos plantas actualmente pa-
ralizadas de General San Martin y Las Palmas.

Paralelamente y en el marco de un estudio integral que tienda a definir
un Proyecto de Exportacidn para el sector, es conveniente analizar las
distintas etapas del proceso productivo-comercial con &nfasis en la es-
tructura de costos, el extenso periodo en fabricacidn y los canales de
comercializacién apropilada que permita una insercidén de las empresas con
w1 mejor poder de negoclacién.

Un estudio integral como el propuesto debe incluir ademis un anilisis del
mercado internacional de suelas gque comprenda a las distintas formas de
su comercializacibén, come suela en bruto sin cortar o suela cortada como
pieza de calzado e incluya elementos del mercade internacional de calza-
do a fin de detectar el distinto posicionamiento de los paises ya sea co-
mo compradores de materia prima para partes de calzado, de piezas arma-
das de calzado 6 calzado terminado.

Particularmente, se recomienda estudiar en profundidad el mercado brasile-
no ante el significativo crecimiento de este pais en el comercio mundial
de calzado. Dicho estudio deberd analizar las posibilidades de emprendi-

mientos comcrciales y/o productivos conjuntos.
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CUERO DE LAGARTO DE CHACO

2.- Caracterizacibn de la oferta exportable

2.1 - Caracterizacién del producto: Descripcién; usos; variedades y cali-
dades.

El cuerc Jde lagarto se comercializa en estado de crosta y terminado. La
primera modalidad consiste en el curtido al vegetal con quebracho y mimo-

sa. La segunda variante es el cuero terminado con el aditamento de color.

EE.UU. adquiere el cuero de lagarto para la fabricacidn de botas texanas
y Furopa, -especialmente Francia,-- para manufacturas de cuerc (cinturones,

billeteras, etc.) en mercados de alta sofisticacién.

La calidad del producte depende del estado de la flor del cuero en su
textura y dibujo, esto permite clasificar segfin calidades: Cueros de pri-
mera (50% de la produccién), de segunda (40%) y de tercera(el 10% res-
tante).

2.2. Descripcidn de la oferta: estratos de productores, volimenes y par--

ticipacién, tecnologia aplicada.

Segin lo informado por empresarios del sector, la produccion anual de cue
ros de lagarto en Argentina es de aproximazdamente 1,2 millones de cueros/

anc.

Esta produccién se reparte segin el origen provincial de las empresas de

la sigulente manera:

11/
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Empresa Provincia Produccibn
en cueros/afo (1)

Curtiembres Formosa Formosa 200.000
Curtiembres Chaco Chaco 200.000
Tandeter Chaco 200,000
Joger Entre Rios 200.000
Tracter Buenos Aires 400.000

1.200.000

Una caracteristica relevante de la oferta es la regulacidn oficial de la

caza de estos reptiles a efectos de preservar la especie.

Es cconvenlente remarcar aqui, que en la propiledad del capital de las dos
primeras empresas perteneclentes a un mismo grupo econdmico participan
soclos paraguayos, pais donde se produjo una depredacifén de la especie

que llevdé a la prohibicidn de la caza del lagarto,

Para la mencionada regulacidn oficial, las Direcclones de Fauma y Flora

provinciales expiden una guia por cada animal capturado.

Esta guia cs canjeada por un certificado CITES (Convencién sobre el Comer-
cio Internacional de Especies amenazadas de Fauna y Flora Silvestre) emi-
tida por la Secretaria de Agricultura y Ganaderia de la Nacifn antes de

proceder a la exportacidn del cuero.

La presentacidn del CITES por exportadores e importadores intenta contro-

lar el comercio mundial de cueros de lagarto.

(1} - Se excluye la produccidn marginal de cueros de lagarto en pequeios

establecimientos cuyo volumen es de escasa sicnificacidn. -
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Las dos empresas radicadas en Chaco, Tandeter y Curtiembres Chaco, se
acogieron a las leycs de Promocién Industrial que pronueven la elaboracidn
de la materia prima en la provincia ya que los cueros salian sin ﬁayor
control hacia fabricantes del Gran Buenos Aires para su procesamiento y
exportacidn.

Es asi que la puesta en marcha de Curtiembres Chaco (de reciente inaugu-
racién) no respornde a un incremento de la oferta sino a un desplazamien-
to desde Buenos Aires hacia las zonas donde se halla la materia prima

con el incentive de la promocidn industrial

La tendencia de las empresas a radicarse en 1los lugares que constituven
el habitat naturali del lagarto, favorece el control de la especie por
parte de las provimcias y un mejor aprovechamiento del recurso en las
curtiembres.Sin embargo, de acuerdo a lo manifestado por representantes
del sector se observa aln -principalmente en Salta y Santiago del Estero-
ta caza clandestina del lagarto para proveer de CUueros a enpresas instala
das fuera de la regidn NEA.

La escasez del cuero de lagarto favorece la aparicifn de sustitutos como
el material plastico que imita su dibujo en articulos manufacturados. No
obstante, la tendencia del mercado mundial -especialmente en los paises

mis desarrollados-se orienta hacia la adquisicidén de productos de origen

natural, 1o que actGa como factor limitante del proceso de sustitucidn.
¥

De acuerdo a lo expresado por representantes del sector; la tecnologia del
curtido del cuero de lagarto se mantiene actualizada en foirma permanente
y por lo tanto es competitiva a nivel internacional. Cabe resaltar que

el proceso de produccidn al cual se vincula dicha tecnologia comprende 17

dias de trabaj)o.

2.3 .- Dimensionamiento de los saldos exportables: Actuales y potenciales.
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De acuerdo a los permisos de embarque registrados en la Direccidn Nacional
de Fauna y Flora Silvestre, las exportaciones argentinas de cueros de iagqg
to en el perfodo 1978/1984 han sido las siguientes:

EXPORTACIONES DE CUERO DE LAGARTO (1)

Afios Cueros en unidades Valor FOB en USD.
1978 1.610.727 6.442.908
1979 1.651.200 7.650.729
1980 1.528.515 6.907.072
1981 1.028.515 .- 7,588,974
1982 870,520 9.204.611
1983 1.063,126 3.050,097
1984 1.412.356 4,064.816

(1) Comprende los periodos del 1/12 de cada afio a 30/17 del afio siguiente.

Como se observa existe retroceso respecto a los vollmenes comercializados al
principio del periodo.

Segiin 1o expresado por representantes del sector, en 1986 se habrian expor
tado 1.175.000 cueros que equivale al 98% de la produccidn.total de 1.200.000
indicada en el punto anterior. El restante 2% queda en el mercado interno
De este volimen aproximadamente 800.000 mil cueros pertenecen a la regidn
NEA litoral,



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONT'S -5

El mercado interno no demanda este producto por su alto costo y se orien

ta a la oferta sustituta, de menor valor, mencionada anteriormente.

El factor principal que impide aumentar las ventas externas es la restric-
cién de materia prima, lo cual origina una fuerte competencia entre las
empresas para la compra del cuero.

Por lo tanto, el incremento de los saldos exportables se encuentra fuerte

mente condiclonado por este aspecto.
Con el prop6sito de superar la escasez de cueros, Curtiembres Formosa
ha organizado un criadero dirigido por un biflogo para analizar la repro-

duccidn del lagarto en cautiverio.

También se estd realizando ensayos en cueros de surubl y de sapo por sus

‘

posibilidades de penetracidn en el mercado de cueros exOticos, permitien-
do asi diversificar la oferta ©n este rubro.

2.4. - Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

Curtiembres Formosa, vinculada a Curtiembre Chaco, exporta desde hace cua-

tro aflos a los EE.UU. (70% de las ventas) v Francia (el 30% restante).
Tandeter, en Chaco, vende a Alemania Federal, Italia y Espafia.

Las exportaciones del sector se componen en partes iguales de cueros en es

tado de crosta v cueros terminados.

La competencia a nivel mundial proviene de China v Africa pero la materia

prima no tiene la calidad @rgentina.

Es un mercado dominade por la moda que define 'picos'' de demanda, por ejemple
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-el empleo de detalles en cuero de reptil sobre camperas.

La calidad y sofisticacién del cuero de lagarto son sus caracteristicas
distintivas. Se lo representa reiteradamente en Ferias de Paris a través

de manufacturas realizadas con este material.

La industrializacidn de articulos de cuero de lagarto en nuestro pais es
de escasa significacién. No obstante, existe una marcada posibilidad de

incorporar mayor valor agregado integrando en forma vertical al sector,

Esto permitird acceder a un espectromis amplio de mercados-ademds de
EE.UU. y Europa-.especialmente en medio oriente y Japen; pais este Glti-
mo que ofrece un atractive particular por el incremento del poder de
compra de su poblacifn y la tendencia de la misma a consumir productos

de alta calidad y sofisticacién.
2.5. - Identificacién de los actuales canales comerciales.

La materia prima -el cuero de lagartc sin curtir- es provista a las empre

sas curtidoras por colonias aborigenes y/o acopiladores

Una vez procesado el cuero, va sea en estado de crosta o terminado con el
aditamento de color, se comercializa en dichas variantes de acuerdo a la

demanda.

Fn efecto, el cueroc en estado de crosta se envia a curtiembres en el ex-
terior que le agregan el correspondiente terminado en color, cuando el mer

cado de destino requierccondiciones especiales en materia de acabado.

El cuero terminado en el pais se vende a fabricantes de cal:zado, indumen-

taria y marroquineria.

De acuerdo a lo manifestade por representantes del sector la participacin

¢= 108 carales comerciales segfhn el mercado de destind 23 la sizudents:

s L

r
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Mercado de EE.UU.:

o1
o
o

% Venta directa a fabricantes de calzado (botas texanas).

. Ventav@irecta a través de revendedores de cueros en EE,UU. a pequefias

empresas fabricantes de mallas para relojes, billeteras y otros articulos

o3
)

de menor utilizacién del cuero de lagarto por unidad,
20% Venta directa a curtiembres de cueros en estado de crosta para su ter-

minado en color,

En este mercado se observa una tendencia crecilente de ventas directas a
fabricantes de calzado, y paralelamente una baja de ventas a través de los
revendedores.

Asimismo las empresas curtidoras de la Argentipa, especialmente Tracter
en Buenos Aires y proximamente curtiembres Formosa, comienzan a incorpo-
rar mayor valor agregado al producto exportade mediante la venta de cue-

ro de lagarto ya cortado para el ensamble de la bota texana en EE.UU.

Mercado de Francia:

60% Venta directa de cuero de lagarto terminado a fabricantes de curtiembres
de articulos de cuero.

40% Venta directa cuero en estado de crosta a curtiembres que realizan el
acabado en color.

En este mercadd el cuero se 1o utiliza para la fabricacidn de articulos de

cucro exdtico como cinturones, billeteras, mallas de reloj, etc.
3. - Posibilidades de exportacidn
3.1. - Régimen de exportacidn v regulaclones conexas.

L1l cuero de lagarto esta comprendido en el Decreto 1050/87 que lo conside-

o ooroducto de economia repicral vorr o tanio oso it otendoen® ooy i oo
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el miximo nivel de beneficios impositivos como lo sehala la Ley de Pro-

mocién de Exportaciones en su articulo 12,

Sin embargo, actualmente este producto paga 11% de derechos de exportacitn
y 1,5% de INTA sobre el precio FOB.

Asimismo y en cuanto a los estimulos financieros, el cuero de lagarto es-

td incluido en la lista 4 de Prefinanciacién y Financiacién de Exportaciones.

Las regulaciones a que esté sujeta la exportacién de cuerc de lagarto fue-
ron en parte descriptas en el punto 2.2, sin embargo conviene remarcar que
ademds del correspondiente certificado CITES expedido por la Secretaria de
Agricultura, Ganaderia y Pesca {SAGP}, el SENASA emite el certificado
sanitario para cueros de exportacitn e interviene como organismo de control

la Direccidn de Caza y Conservacién de la Fauna.

Por otra parte la SAGP prohibe la exportacitn del animal vivo salvo por mo-

tivos cientificos, culturales o educativos,

3.2. - Apdlisis del tratamlento arancelario y para-arancelario en los merca-

dos/objetivos determinados.

El tratamiento arancelario y para-arancelario en los paises seleccionados es

el siguiente:
EE.UU. : EI1 arancel es del 5% v no hay cuota de importacidn.

Mercadc Comin Europeo : Los cueros de reptiles estdn exentos de derechos de

lumortacidn y no tienen cupo de compras.

Japén : El cuerc de lagarto no paga arancel. Se regulan las compras también
por el CITES (Ver punto 2.2.) Es un mercado nuevo para Argentina que
le exportdé USS 85.000 en 1986.

La competencia purds 2oy Thinn auncue en niveles
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Como se observa no existen trabas significativas para la entrada del produc
to argentino.

5.3. - Estimacidn de precios FOB de exportacidn y su comparacidn con pre-
cios CIF en los mercados/objetivos.

La posicién predominante de Argentina en el mercado mundial de cueros de la-

garto exime del anilisis correspondiente a este punto.

Los valores FOB recabados a la fecha de la encuesta eran los: siguientes:

Cuerc en estado de crosta : U$SS 4,5
Cuero terminado con color : U$S 5,5 a USS 6,-
3.4. - Determinacidén y evaluacién de medios de transporte en funcidn de 1os

mercados/objetivo seleccionados.

El alto valor unitaric del cuero.de lagarto le permite absorver sin inconve-
nientes el costo del flete aéreo desde Resistencia a Buenos Aires y luego a
los mercados de EE.UU. y Francia. Por lo tanto valen las mismas corsideracio
nes del punto 3.3.

3.5. - Evaluacidn de las posibilidades de exportacidn

Con relacién a las posibilidades de exportaciodn, caben las siguientes aprecia-

ciones:

El sector muestra algunas facetas contrapuestas al analizar las posibilidades

de matener un crecimiento de sus exportaclones.

La posicidn Argentina es fuerte en el mercado de cueros de lagarto apovada

en la particularidad y calidad de sus productos.
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ros puede considerarse como seflal indicativa de la tendencia del comercio
internacional, el aumento en el valor de las importaciones mundiales de
pieles curtidas que fué del 24% entre 1978 y 1985 (1) ’

La singular posicidén de Argentina en el mercado de cueros de lagarto se
contrapone con las restricciones para expandir su oferta debido a la escasez

de materia prima que obliga a considerar la posible extincidn de la especie.

La implicancia para la regidn NEA del producto se asienta en las caracte-
risticas ecolfgicas de la zona que la convierten en el habitat natural del
lagarto, especialmente en las provincias de Chaco y Formosa, y la presencia
de plantas curtidoras en ambas provincias y en Entre Rios.

La tendencia de las empresas de este rubro es la de radicarse en las zonas
donde se encuentra el recurso, lo que hace probable un aumento de la impor-

tancia del sector en la regidn.

Las caracteristicas mencionadas plantean la necesidad de realizar un estudlo
integral del sector, que permita aportar alternativas para consolidar la pre

sencia argentina en el mercado rundial.

En primer lugar es conveniente definir la factibilidad de superar el 'cuello
de botella" presentado por la amecnaza de extincidén de la especie. Aparecen
aqui algunas alternativas a explorar; una de ellas es el apoyo a estudios bio
16gicos con la participacidn de equipcs de investigacidn de la universidad o
de otros organismos plblicos regionales aue puedan aportar en el ambito de la

genética a efectos de estudiar la reproduccidn del lagarto.

Paralelamente se podrian evaluar las posibilidades que oifrecen las experien -

cilas realizadas por algunas empresas con cueros de surubi y sapo.
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Considerando esta apertura se hace necesario estudiar en profundidad el
mercado de cueros exdticos con €nfasis en los tres tipos de cuero : la-

garto, surubi y sapo.

Asimismo y para incorporar a Entre Rios en el andlisis regional es nece-
sario precisar la caracteristica de la oferta en esta provincia que cuen-

ta con una planta procesadora de 200.000 cueros/afio.

Otras de las lineas a considerar en un estudio integral es la extensifn
de las actividades del sector hacia las manufacturas de articulos de cuero
exftico que posibilitaria ampliar el espectro de mercados a abastecer y
asimismo incrementar el valor agregado regional en el producto a exportar

cidn.

De alguna menera este hechc es percibido por las empresas del sector, sien
do reflejo de esta estrategia el incipiente avance hacia el cortado del

cuero para las botas texanas fabricadas en EE.UU.

Sin embargo la manufactura de articulos de cuerc de lagarto obliga a profun-
dizar en los mercados alternativos y la politica de distribucién ya que los
canales comerciales actuales estén orientados a la venta del producto en es

tado de cresta y terminado,sin elaboracidn posterior.

Al mismo tiempo al ser el cuero de lagarto un preducto muy influenciado por
la moda exige un acento especial en el conocimiento del mercado por parte
de la estructura de comercializacidén para adoptarse a la dindmica del comer

cio 1lnternacional.

Esto implica generar una imagen de Argentina como proveedor de productos ma
nufacturados de cuerc de lagarto vu que la misma esta encasillada como pro-
veedora de materia prima y a la vez anallzar la tecnclogia necesaria para
respetar los standars-e fabricacidn requeridos por el mercado mundial.

4 -
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tades para mantener un crecimiento sostenido de exportaciones, presen-

ta alternativas para lograr un afianzamiento en el mercado mundial cuya
viabilidad es aconsejable sea considerada en un estudio integral que per
mita 1a formulacidn de Proyectos de Exportacién con la participacidn del
sector privado, y el apoyo de los organismos técnicos nacionales y pro -

vinciales. -
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PELO DE CONLJO DI ANGORA DE ENTRI RIOS.

2. Caracterizacidn de la oferta exportable.

2.1, Caracterizacifn del producto: descripcifn; usos;variedades y calidades.

El pelo de conejo de angora se destina fundamentalmente a la confeccién
de ropa interior y sanitaria. El uso sanitario deriva de sus propiedades

aislantes (por su fibra hueca) e hipoalérgica, entre otras propiedades.

Segin manifiestan representante del sector, 'las exportaciones argenti-
nas se destinan en un 80% para los usos mencicnados, cuyo mercado no es-
td tan condicionado por la moda.

La calidad de las prendas confeccionadas con esta fibra se clasifican de
acuerdo al porcentaje de pelo incorporado. En el mercado se distinguen

las sipuientes calidades:

Pelo de conejo de

Calidad angora incorporado
1° 70 %
2° 50 %
3° 30%

Ademids del destino sanitario y ropa interior, se lo utiliza en la confec-
cidn de prendas de vestir. En este caso la calidad del pelo es inferior
y el porcentaje incorporado varia del 10% al 15%, siendo el resto de la-

T,

Mas 2114 de las calidades de las prendas elaboradas con pelo de conejo
la fibra entrerriana reune las propiedades exigidas a nivel internacio-
nal.

Los estandares internacionales de pelo de conejo de angora se rigen por:

la pureza, la longitud)el color y la resistencia, sin embargo no existe
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2.2,

un cddigo uniforme de calidad internacional.
La calidad méxima en lo relativo a la longitud es de 7 a 8 cm. (ver in-

formacién sobre ¢l mercado de pelo de coneic de Alemania en Anexo)

Descripcidn de la oferta, estratos de productores, volimenes y partici-

pacidén, tecnologia aplicada.

Este producto no presenta dificultades para ser colocado en el mercado
externo. Tan es asi, que el Presidente de la Asociacién Argentina de
Criadores de conejo de angora manifestd que la exportacidn nacional de
146 Tn (ano 1986) aprdximadamente- es insignificante en relacién a la
demanda mundial. Esta situacitn no puede ser aprovechada por los graves
problemas, que a su entendef, presenta el sector.

Uno de ellos es la atomizacién de la oferta, constituida por pequefios

productores con pocos animales por unidad.

Estas escalas productivas originan restricciones al proceso de acumula-
cién de capital y afectan a la tecnologia de explotacién. Entre los pro-
blemas técnicos de cria se seflala que los productores para Teducir cos-
tos utilizan jaulas de dimensiones menores a las convenientes; con piscs-
inadecuados, sin considerar las variaciones ambientales, etc. Las condi-
ciones de produccidn mencionadas afectan notablemente el rendimiento

del pelo por animal.

La oferta argentina presenta caracteristicas estacionales -en verano-
que repercute en la calidad y preclos.fsta estacionalidad puede ser su-

perada con un manejo adecuado del proceso de cria.

El conjunto de factores mencionados, tales como la pequchia escala, lz
estacionalidad del producto, y el hecho de constituir un sector toma-
dor de precios, gencran mirgenes insuficientes de utilidad.FEsta situa-
cibn impide rezlizar las Iwersloies necesarias para mejorar lazs unida-

des productives e Imposibilifa encarar proyectos que permitan superar
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el ciclo estacional e incrementar la oferta a los niveles dela demanda.

La produccién nacional de pelo de conejo de angora enel afio 1986 fue de
150 tn. v a Lntre Ries con 140 tn., le correspondid el 93%. La exporta-

€i6n provincial también participa en en orden del 90% del total nacional.

Sin embargo por la distorsién existente en¢lregistro por origen del pro-
ducto, derivado de que la fuente de informacién son exportadores con ofi-
cinas en Buencs Aires no consta en las estadisticas oficiales la partici-
pacidén provincial. Por ello, se consigna a continuacién, sélo las expor-
taciones nacionales en el periodo 1983/86.

Exportaciones nacionales en Tn.

1983 1984 1985 1986
Tot2l pais 27,5 64,7 126,4 145,9

FUENTE: Indec y Area de trabajo Granja SEAGP (permiso de embarque).

El registro por origen para este producto-entienden los representantes del
sector- va a superarse gracias a que ha sido reglamentada la Ley Provin-
cial de Cunicultura que crea el Consejo Provincial de Cunicultura, orga-
nismo que junto con la Direccién de Lecheria y Granja provincial asumen

la funcidn del control de salida provincial del pelo de conejo de angora,

Los nrincipales paises importadores fueron en 1986, Italia vy Alemania con
un total de aproximadamente 116,35 tns. El resto, que representa el 80%

tuvo como destine Holanda, Espafia, Japdn, Taiwan, Suiza, Corea y Francia.

2.3. Dimensicnamiento de los saldos exportables actuales v potenciales.

Ante la problemitica presentads en el punto anterior, v con el propdsito
de ‘ncrementar los vollmenes exportados, el sector propone la instala-
ci6n de una planta donde se realice la primera etapa industrial, consti-

tuida por el lavado quimico e hilado.

Dicha planta de estar integrada al sector productor le posibilitaria u-
na adecuada tasa de rentabilidad, lo cual permitiria incrementar signi-
ficarivamente los planteles y superar la estacionalidad de los precios.

Elic es factible porque las hilanderias europeas estzban pagando, & nc-
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viembre de 1986, 50 U$S/kilo de pelo de conejo en bruto de primera cali-
dad, mientras que aqui al productor se le abonaba 27 U$S/kilo por la mis-
ma calidad. Asimismo se lograria una mayor transparencia de mercado, va
que esta participacién del productor evitaria las maniobras de subfactu-
racién realizadas por los exportadores con el manipuleo de las calidades.
Sobre el tema ver punto 2.5. "Identificacifn de canales comerciales.

Representantes del sector habfan iniciado gestiones para obtener la fi-
nanciacidn de esa planta de lavado quimice e hilado por parte de un gru-
po 1taliano. El costo estimado de la planta excluida la obra civil era
de US$5.1.400.000 a fines de 1986. La propuesta indica el pago de 1a in-
versién con mercaderia. la alternativa es interesante ya que permitiria
que el hilado entrara a los psises del mercado comiin, ante las trabas
arancelarias aplicadas al bien procesado.

2.4. Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

Brasil no es un mercado comprador. El mercado pPoT excelencia para este
producto es Europa.

El presidente de la Asociaci6n manifiesta que la demanda externa puede
asimilar hasta 3.000 Tn/afio del producto nacional. De ser asi, esto in-
dicaria la enorme potencialidad del sector, si consideramos las 146 Tn
exportadas en 1986,

Asimismo en la evaluacidn de las posibilidades de exportacidén inciden
otros factores como la mejor calidad del Pelo de conejo de angora de
Intre RIos y el buen rendimiento del animal que supera al de su lugar
de origen (Alemania). Estos ventajss comparativas no huan sido totalnen-

te aprovechadas por los problemas de tecnologiz de cria sefizlados.

El principal competidor es China con una exportacién de 12.000 Tn/afo.

Este pais controla el mercado v fija el precio en la feria de Canton.

China realiza un aprovechamiento integral del conejo exportando carnes,

cuero y pelo. La modalidad sefialada permite un s8lo corte del pelo,por
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3. Posibilidades de exportacién.
3.1. Régimen de exportacién y regulaciones conexas.

El pelo de conejo de angora paga el 15% de derechos de exportacibn y el
1,5% de INTA.

No tiene devolucidn de tributos, deduccién impositiva ni estimulos finan-
cieros. '

Interviene como organismo de contralor el drea de trabajo Granja de la
Secretaria de Agriculturi, Ganaderia y Pesca.

3.2. Andlisis de tratamiento arancelario Y para-arancelario en los mercados/
objetivos determinados.

El tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados/objetivos
seleccionados es el sigulente:

Suiza: Es un mercado de transito ya que no hay industria procesadora
(ver Tx de Consejeria Econmica en Anexc). El derecho de importa-
€idn es de 47 centavos de délar por tonelada, si se trata de pe-
lo sin peinar y 4,7U$S por kilo, si es pelo peinado. Este pais
reintegra a los exportadores de 1os paises del Tercer Mundo el

importe que estos pagan en concepto de derechos de exportacién.

Mercade Comlin Europeo: El pelo de conejo no paga arancel de importacién
(ver telex Consejeria Econdmica en Italia e Informe Comercial

sobre el mercado.alemdn de pelo de conejo de angora en ancxo).

Para el pelo de concjo de angora en bruto no hay trabas arance-
larias. Sin embargo para el pelo de conejo peinado que implica

un proceso posterior se observa una marcada proteccidn.
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3.3. Estimacién de precios FOB de exportaci6n y su comparacién con precios

3.4.

3.5.

CIF en los mercados/objetivos.

El sector es tomadol de precios en el mercado internacional, por lo
tanto el precic FOB es una variable dependiente de la cotizacifn inter-
nacional, '

Este preclo internacional se fiin de acuerde a las calidades y esta

regido por el precio de la Replblica Popular China.

De acuerdo a las informaciones recibidas de las Consejerias Econdmicas
en el exterior los precios de los paises elegidos como objetivos, son
lcs siguilentes:

Paises Precio CIF
U$S/Kilo

AMemania .30 a 34

Suiza 18 a 35

- Calidad Super 50 a 60

Determinacidn y evaluacién de los medios de transporte. Su incidencia

en funcidn de los mercados/objetivos seleccionados.

El pelo de conejo de angora se exporta embalado en paquetes incluidos
con flejes de 0,70 metros x 0,50 metros por un metro,de un peso aproxi-
mado a los 250 kg. '

La incidencia del flete maritimo a Europa en los precios CIF refleia-
dos en el punto 3.3. ronda el 1%, siendo pequefia por el alto valor del
producto por Kg.

Evaluacidn de la posibilidad de exportacidn.

Maniflestan representantcs del sector que las exportaciones del pais

nodrizn toner v coecimiento explosivo, debido a cue el mercado extiv-
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no puede absorber hasta 3.000 Tn/zfio mas de producto.

Entienden en este marco, que Argentina de corregir los factores limitan-
tes de la oferta podria llegar a cubrir el 50% de la brecha presentada
por la demanda internacional,

La franja- de mercado 2 atender es el de 6ptima calidad, ya que China-
pais libre del mercado prescinde del desarrollo de tecnologia genética.
Fllo permitird la utilizacidén plena de las ventajas relativas de los me-

jores rendimientos de las especies en la zona.

Para lograr una meta tan ambiciosa, de 1.500 Tn/aiio aproximadamente,de-
be haber una concurrencia oficial y privada que permita superar los pro-
blemas que presenta &l sector.

Por ello se propone un estudio a encararse con la participacién de la
Asociacibn Argentina de criadores de pelo de conejo y de ia Cooperati-
va de Cunicultores de la provincia a efectos de evaluar las medidas y

las propuestas enlos distintos @mbitos con los siguientes objetives.

- Garantizar la calidad del producto. Ello implica analizar la situacidn
de produccién, los canales comerciales para la exportacién, asi como un
estudio del mercado internacional. Lsto remmitirid evaluar, entre otros
aspectos, la accidn de los representantes exclusivas .en el exterior y
las medidas proteccionistas y de apoyo de los paises importadores.

- Estudiar la viabilidad t&cnico-econdmico y financiero de instalar una
planta en la zona donde se realice el procesc quimico e hilade. Asimis-
mo es conveniente que se analice la factibilidad de incorporar a este

proyecto dentro de la linea de crédito italiana para miquinas y equipos.

- Lvaluar el impacto social y la viabilidad de participacién del produc-

tor en el proyecto.

Ante la necesidad de garantizar a la planta un venta minima mensual, sur-
ge la necesidad de integrar al productor al provecto de inversién 2 tra-
ves de una cooperativa con gran TEPYERONLRCITN, D O Cunloulos 2t fov

de asociacidn alternativa que puede ser anzlizade en el marco del estudio

propuesto.,
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FIBRA DE ALGODON DI FORMOSA.

2. Caracterizacidn de la Oferta Exportable.
2.1. Caracterizacién del Producto: Descripcién; usos; variedades y calidades.

La fibra 'de algodén proviene ‘de la semilla del fruto.Cada fibra es un
pelo de la semilla que al adquirir pleno desarrollo origina la fibra de
utilidad textil. '

La comercializacibn ‘del algodén estd condicionada por una serie de normas
adaptadas para asignar al producto una clasificacibén acorde con su cali-
dad. La primera clasificacién se hace cuando el productor entrega el algo-
ddn en bruto a la desmotadora o a la cooperativa. La segunda evaluacidn es

a nivel de fibra en desmotadoras particulares y cooperativas.

El algodbn en bruto se lo clasifica, de acuerdo a su aspectq, color ¥ conte-
nido de impurezas; en tres cétegorias: tipo 1, que corresbonde normalmente
a los grados comerciales A y B; Tipo 2, que es el término medio de calidad
del pais y corresponde a los grados Cy D y tipo 3, inferiordequivalente a

los grados E,F y G.

Luego del desmote, una vez retirado el fardo de la prensa, se extraen dos
ruestras de fibra y se clasifican comercialmente segiin grado, longitud y
cardcter. El valor se asigna comparando las muestras con un patrén oficial
que censta de 7 grados escalonados de A a G en orden decreciente de cali-
dad y es confeccionado amualmente de acuerdo a la media de la cosecha del
pais.

Cuando 1la muestra no coincide con algunas de las categorias, se le asiona
la superior inmediata restdndole 1/4, 1/2 6 3/4, a criterio del clasifica-
dor,

zn Formosa se producen las calidades B,C,D,E v F, siendo la de MAVOT ImOT-

B Tl T, .

mlreame ke Lne L A = PR R A
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2.2.

‘En cuanto a los usos, el principal es el textil pero el algoddbn también

es un cultivo oleaginoso ya que la semilla una vez despojada de las fi-
bras se utiliza para la obtencién de aceite comestible y otros subproduc-

tos.

El residuo de la extraccibn del aceite es de alto valor nutritivo por su
elevado contenido en proteinas (36 a 50%), siendo su uso principal el de

alimento para rumiantes.

En etapas previas a la extraccifn del aceite son ‘separados el linter y
la cascarilla,el primero se utiliza para la fabricacién de algodén hidré-

filo, fieltros y como materia prima para obtener celulosa.

Como regla general se puede estimar que de una tonelada de algodén se ob-
tienen 60% de semilla, 30% de fibra y 10% de impurezas. Estos porcenta-
jes son variables en funcifn de las variedades desmotadas.

! :
Descripci6n de la oferta: estratos de productores, volGmenes y participa-

cidn; tecnologia aplicada.

Los volGmenes de produccitn de algodén en bruto y fibra de algoddn de For
mosa, en relacidn a los totales nacionales, son las siguientes: de acuerdo

con la informacién de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia y Pesca de

la Nacién:
Campafia [ Total Total : %
Nacional Formosa Participacién

1980/81 281,8 28,9 10,53
1981/82 491,0 54,7 11,1
1982/853 373,0 33,3 8,9
1083/84 610,0 §2,0 15,4
1984/85 536,1 70,4 12,7
1985/86 330,4 54,1 16,4
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FIBRA DC ALGODON (En miles de Tns)

Campaiia Total Total %
Nacional Formosa Participacién

1980/81 85,0 8,9 10,5
1981/82 152,6 17,5 11,5
1982/83 111,4 10,6 9,5
1983/84 179,6 25,6 14,3
1984/85 i71,4 21,4 12,5
1985/86 120,0 s/d. -

Como se observa la participacién de Formosa en la produccién nacional de fi-
bra y algoddn en bruto ronda el 12%.

los niveles provinciales para 1986, segiin el informante de la Cooperativa
de Pirang- alcanzan las 55 mil toneladas de algoddn en bruto y 20 mil tonela-
das de fibra.

De éstas 20 mil toneladas de fibra, 4 Cooperativas en Formosa procesan de
4.000 a 5.000 toneladas/afio con un 20% de participacién. Entre las Coopera-
tivas se destacan la "Cooperativa Riacho Portefio" y "Cooperativa Pirané&''que
en 1985/86 aportaron aproximadamente el 12% del total provincial.

En el mismo periodo las empresas privadas, entre las que merecen mencionarse :

- Fibra Malva S A,
- Bunge y Borg
- Del Bon

- Bunaner
procesaron en conjunto el 43% de la produccién provincial de fibra de algo-
dén.xl 57¢% restante se proccsu a través de desmotadorus pequeiias, sin poder

. - - -
rroizsarse o nlmero exacto Ge eilas

El nivel tecnolSgico actualmente utilizado por las desmotadoras es considera-
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2.3.

do obsoleto, aunque comparable al existente en la vecina Repiblica del Para-
guay, desde donde se importan fibras largas de calidad similar a la de For-
nosa pero de costo inferior. )

Las Cooperativas instaladas en Formosa manifestaron su preocupacién al no te-
ner acceso a innovaciones tecnolégicas y la falta de créditos orientados ha-
cia el sectoy, adecuados en tiempo y forma al tipo de produccién en particu-
lar. '

Dimensionamiento de los saldos exportables actuales y potenciales.

Las Cooperativas radicadas en Formosa no comercializan en forma directa la
fibra de algoddn; lo hacen a través de corredores & firmas tradicionales
(ver 2.5) y por lo tanto desconocen el destino final y los volimenes expor-
tados.

Por su parte las empresas privadas realizan sus ventas por intermedio de sus
oficinas en Buenos Aires, no existiendo informacién en la provincia de los

movimientos comerciales hacia el exterior realizado por estas firmas.

Asimismo, las estadisticas de Comercio Exterior del INDEC muestran cierta dis-
continuldad en la informacidn por lo que resulta complicade identificar sal-
dos exportables actuales.

En cuanto a los potenciales, representantes del sector manifestaron que los
volimenes de 1986-54,1 mil tns.~podrian incrementarse en un 25% a 30% €n
plazos acorde con el tiempo necesario para el desarrollo normal que requiere
este cultivo, con la cual se podria arribar a las 70 mil toneladas.

Si se pretende superar este nivel hay que considerar reformas estructurales
como jmejoras técnicas en el cultivo. Conviene remarcar aqui que son pocas
lar explotaciones que fertilizan cl suelo debido a la boia rentubilidad.

Un interrogante que se presenta ante un crecimiento superior a la cuota de

7C 11 toneladas de algoddén en bruto es la capacidad de las desmotadoras Pa-

ra procesar el aumento de oferta mencionado, no s6io por el rendimiento de
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2.5.

los mismos ante la falta de inversidén y renovacidén de equipos sino a su
capacidad 1nstalada total.

Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

Las operaciones de comercio exterior son efectivizadas en su totalidad por
las firmas privadas con centro en Buenos Aires, y los corredores (brokers)

que reciben el producto desde las Cooperativas formosefias.

Esto implica que operaciones directas no han sido realizadas por estas Coo-

perativas, excepto alguna venta de escasa significacidn al Paraguay.

Ne obstante, se tiene conocimiento que la fibra vendida al exterior es la
de mids baja calidad en tanto las hilanderias locales son provistas con la
mejor fibra.

Identificacifn de los actuales canales comerciales.

El productor algodonero de Formosa entrega su producido a Cooperativas ra-
dicadas en la zona o a desmotadoras privadas, en vol{menes que varian afio
a ano de acuerdo a oportunidad, precio vy cantidades demandadas.

Un factor que introduce modificaciones en la participacién de los canales
comerciales, es la facilidad que pueden otorgar las firmas demandantes

a los productores en caridcter de pago adelantado de su cosecha. Esto hace
que se formalicen ciertos compromisos que alteran los volimenes que cir-
culan en cada via comercial.

¥l diagrama que resulta es el siguiente:

N sena Preductor |
wf
r i T
- Cooperativas r————m] Desmotadoras
v Privadas
Corredores Firmas
.iv Buenos Tradicicnales
Alres
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Cabe aclarar que existe una tercera forma alternativa de comercializa-
cién, en la cual generalmente los pequelios productores venden el algo-
dén en bruto a un tercero, el que, lo acopia y luego lo revende a las
desmotadoras privadas.

3. Posibilidades de exportacidn.
3.1. Régimen de exportacidn y regulaciones conexas.

La fibra de algoddn estd comprendida en el Decreto 1050/87 que la consi-
dera producto de economia regional y por lo tanto se encuadra en el obje-
tivo de promocibn con maximo nivel de beneficios impositivos, como lo es-
tablece la Ley de Promocidn de Exportaciones {N? 23101) en su articulo
12,

En cuanto a los estimulos fiscales y financieros el producto carece de
los mismos. En la actualidad, la fibra de algoddn no paga derechos de

exportacidn.

3.2. Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelaric en los mercados/

objetivos determinados.

[l tratamiento arancelario y para-arancelaric en los paises selaciona--

dos es el siguiente:

Brasil: Es un producto negociado por ALADI, con un arancel de importa-
¢idén de 13% para Argentina con las especificaciones menciona-
das en la pagina 233 del Informe Parcial. No pasa I0F {Impues-
to a las operaciones Financieras) y no tributa IPI (Impuesto

a2 los productos industrializados).

Mercado Cominy Europeo: El algoddn sin cardar ni peinar estd exento de pa-

o de arancel en la Comunidad. No hay cuotas de lmportacidn.

Japén: La importacidn de algoddén es libre, No hay cuotas.
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[#3]

Aladi: Chile otorga una preferencia del 100% para Argentina, Por lo tanto
el arancel es cero.

Como se observa la importacidn de algedén en los mercados elegidos se ve
facilitada por la politica arancelaria de los mismos. ‘

Estimacidn del precio FOB de exportacidn y su comparacién con precios CIF
en mercados/objetivos.

. Estimacidn del precio FOB de exportacidn.

prefiiril cen este producto partir de la cotizacidn FUB Buenos Alres de

la Cémara Algodonera Argentina de julio de 1987 debido al reciente au-

mento del precio internacional‘y considerando que el valor FOB del
producto nacional se ve influide por la mencicnada cotizacidn.

Recorriendo €l camino inverso, es decir a partir del precio FOB Buenos
Aires, se llega al precio de finca estimado tendendo en cuent. nova el nu
rador de la férmula, el transporte internc y segurc,. obtenido de una ei-
presa transportista quc opera en la regiGn y el Fondo Nacicnol de Marin.

Mercante sobre el valor del flete maritimo a Jopdn.

La estimacidn de los gastos bancarics y de despachante pucle variar en
funcidn de las cantidades imolucrzdas en la operacidn y S€ tomaron con-
siderando un velor promedio pava los distintos productos.

rétodo de célculo del precio FOB. (1)

Fibra de algeddn sin cardar ni peinar de calidad E - 1/2 o inforior.
Posicidn RADE 55.01.00.C0.00,

(1) Ver "Aspecotos Metod: aidsicos"
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Conceptos del numerador de la Férmula U$S/tonelada

Precioc de finca estimado . 874

Gastos de exportacién directos (GXD}

- Transporte y seguro interno ‘ 28

- Fondo Nacional de Marina Mercante (2% sobre el
valor del flete maritimo =2% sobre U$SS. 124 la ton. a Japén) 2,5

Estimulo cuya base de cdlculo no estd referida el pre-
cio FOB.

- Recupero del IVA (sin datos)

o

Conceptos del Denominador de la Férmula en

Gastos de exportacibn cuya base de calculo es el pre-
cio FOB (GXI)

- Gastos bancarios 2
- Honorarios de Despachante de Aduana 1
- Gastos de Despacho 1,5

Beneficios a la exportacidén cuya base de cilculo es
el precio FOB. - --

Férmula a aplicar:

Precic FOBE _ Precio de Finca + GXD - Estinulos
1 - GXI

Preci FOB _ 874 + 28 + 2,5 -0 _ 904,5
1-(0,02 + 0,01+0,015)0,955

Precic FOB = USS 947
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Existe una brecha de 8% entre el precio FOB y el precio de finca.'estimado' que
refleja fundamentalimente el costo del transporte intemmo.

3.5. Comparacidn con precios CIF estimados en los mercados/objetivos.

La cotizacidn de la fibra de algodén estf condicionada por la situacitn
del mercado interno cuyos precios son finalmente establecidos por un gru-

po reducido de empresas tradcionales que operan en el sector.

Por lo tanto la cotizacidn local de la fibra no refleja integramente el
precio del mercado internacional.

En el pails, nuestro empresariado no tiene como objetivo una activa parti-
cipacdén en el mercado internacicnal de este producto. Su concepcién radi-
cu en coigcar saldos exportables que coyunturalmente quedan disponibles

después de satisfacer el mercado interno.

La comercializacidn de éstos saldos, dadas las caracteristicas del produc-
to, se realiza al precio que fija el mercado internacional, alque obviamente
i...estros exportadores deben adaptarse.

3.4. Determinacidn y evaluacidn de medios de transporte. Su incidencia en fun-
cibn de los mercados/objetivos seleccionados.

La fibra de algoddén se exporta en fardos de 195 Kg zunchados y recubicrtos

E

con pléastico. El costo se incluye en el precio FOB dei producto.

Los fletesmaritimos a los mercados/objetivos son los siguientes:

Pais Flete en bodega por Incidencia sobre el precio
tonelada (1) FOB U§S. 947

Jo+dn USS 124 13%

Norte de Europa USS 109 12%

HiEXico USS 138 15%

{1) incluyen recargss pOr combustible
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Los fletes en camidén de Formosa a Brasil son los siguientes:

Ciudad Flete en camidn Incidencia sobre el
por Ton. (2) Precio FOB U$S 547

San Pablo 116 12%

Porto Alegre 105 _ 11%

(2) Incluye el 0,5% sobre ad valoren y gastos de documentacidén (U$S 100)
que fueron distribuldos en las 22 toneladas de capacidad del camidn.

La incidencia del flete en el precio OB se encuentra en un nivel medio
ubicindose entre el 11% y el 15%.

3.5. Evaluacidén de las posibilidades de exportacifén.

Para la evaluacidn de las posibilidades de un crecimiento sostenido de
las exportaciones de algodén de la provincia de Formosa merecen conside-
rarse 1os siguilentes aspectos:

- El mercado mundial de fibra de algoddn registra un exiguo crecimien-
to de los veollmenes importados que no llega al 5% para el periodo
1978/85(1)

- La participacidén Argentina en este mercado es pequeiia alcanzando el
$,en tanto el competidor principal es EE.UU. que exportd el 45% del
total mundial en 1984 (ver informe Parcial pédg. 235).

- n el plano regional, las provincias de Chuaco, Santa Fe y Formosa son
productoras de fibra de algoddn. Al respecto, si bien la caracteriza-
cibén de la oferta se hize en esta Gltima-provincia que selecciond el
producto - es conveniente en la scgunda etapa de los trabajos inte-
grar en el anflisis las ofertas de Chaco v Santa Fe para estudiar la

posibilidad de ofertas coniimtas de la Rogidn.

[

(1) Anuario FAO de Comercio Exterior 1979/1985.
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- In Formosa se producen unas 25 mil toneladas de fibra de algodén a-

nuales,

- Dicha produccién se concreta a través de Cooperativas, firmas priva-

das tradicionales con alcance internacional y pequefias desmotadoras.

- Tanto las Cooperativas como las pequefias desmotadoras no capturan los
beneficios del negocio exportédor debido a que la comercializacifn se
realiza por intermedio de firmas tradicionales y corredores con ofici-
nas en Buenos Aires.

= El sector algodonero argentino se ha caracterizado por sus crisis ci-

clicas de precios y produccién.

- Estas crisis recurrentes del sector y la dificultad de los productores
de capitalizar los beneficios del comercio exterior, genera restriccio-
nes en el proceso de incorporacifn de nueva tecnologia con el consi-
guiente efecto en la capacidad exportable.

- Los paises seleccionados ‘como objetivos de mercado no ofrecen trabas
significativas a la importacién de fibra de algodén ya que se lo con-
sidera una materia prima indispensable para las industrias textiles

nativas.

Las caracteristicas mencionadas sugieren la necesidad de un tratamiento
integral de la problemitica del sector a través de un estudio que contenga

los siguientes elementos:

a) Un andlisis de las etapas productivo-comerciales de algodén de la pro-
vincia de Formosa en una visién comparada e integrada con la produccién
de Chaco y Santa Fe.

b} Esta perspectiva deberd abarcar toda la gama de productos derivados del
digodin bisicamente desde la fibra al hilade,con el propdsito de aprovechar

integralmente el producto.

¢) Un estudio del mercado intermacional para la gama completa de productos

derivados, con &nfasis en las posibilidades de complementacién con Brasil.



e - 12 -
CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONTS

d) Un anilisis tecnolégico de las desmotadoras en materia de equipamiento y
utilizacién de la capacidad instalada.

e) La definicién de politicas de comercializacién necesarias para capturar
los beneficios del comercio exterior mediante formas de asociacidn Superior
que aglutinen el poder negociador de las cooperativas.

Al concretar un estudio integral como el propuesto se identificaran Proyec-
tos de Exportacibn que incluyan los sistemas de apoyo necesarios para una
mejor insercién del sector algodonero en el comercio internacional con el

concurso del sector privado-principalmente Cooperativas Y pequefias desmo-
tadoras-y organismos técnicos nacionales y provinciales.
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ARRABIO HEMATITE DE CHAQD.

2. Caracterizacidn de la oferta exportable.

2.1. Caracterizacidn del producto: Descripcién, usos, variedades y calida-
des.

El arrabio es la aleacifn de hierro-carbono obtenido de la reduccién

del mineral de hierro por fusién en alto horno.

El horno de la empresa TAMET en el Chaco produce 3 tipos de arrabio:
el hematitico (80% de la produccisn), el basico (15%) ¥ el nodular

(5%).

El arrabic hematite o hematitico es utilizado en la fabricacién de auto-
motores, (blocks de motores, campanas de frenos), tractores ¥y maquinas

herramientas.

La composici6n quimica de los distintos tipos de arrabio es 1la siguien-
te:
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2.2. Descripcidn de la oferta: estrato de productores, volimenes y participa-

cidn, tecnclogia aplicada.

La empresa Tamet tiene una extensa trayectoria en el pais en producciones
vinculadas a procesos siderometallrgicos con acerias, laminadoras, trafila-
doras, etc. Estas actividades han sido discontinuas por razones de mercado
y subsiste en funcionamiento s6lo la planta de Puerto Vilelas en el Chaco
donde se produce arrabio.

La planta citada inicid sus operaciones en 1979 en el marco de una ley de
promocifn industrial que estipulaba en su origen una capacidad de produccién
de 50.000 tns. de arrabio con una dotacién de 275 operarios.

Entre las ventajas que otorga la promocién industrial merece destacarse la
desgravacién del Impuesto a las Ganancias y del Impuesto al Valor Agregado.
En el Gltimoc casc alcanze al 95% del impuesto por el término de diez anos
(finaliza en 1989). Tambi&i en el ambito provincial goza de exenciones im-
positivas por el mismo periodo.

La produccidn de 50 mil toneladas constituia la primera etapa del complejo,
siendo el objetivo final del proyecto la elaboracién de arrabio biasico v
hematitico con una capacidad nominal de 250 mil tns/afio y una planta de pie-
zas fundidas de 100 mil tns/ano.

Sin embargo los problemas de mercado impidieron concretar este proyecto:fi-
nalmente detemnac cn la primera etapa dc S0 mil tons/ano de arrabio. Aln

cn este nivel se encontraron obstdculos para aprovechar integramente la ca-
pacidad instalada. Uno de ellos fué la importacidén de 100 mil toneladas en

los afios 1879 v 1980 que afectd el inicic de operaciones de Tamet.

Actualmente el horno trabaja 2l 50% de su capacidad con 24.000 tons/afio y
200 operarios. Ello implica para la empresa una critica situacién econdmi-
ca-financiera que arrastra desde 1982 con un concurso preventivo del que

esti saliendo paulatinamente.

La fuerte caida del mercado para automotores, tractores y maquinarias a-
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gricola y ha repercutido en la demanda de arrabio.

También juegan un papel importante los sustitutos como fundiciones de cha-
tarra y ferrocalciosilicio que son de menor costo y pueden ser utilizados

en piezas de alto mecanizado como blocks de motores y campanas de frenos.

Se agrega a este proceso el reemplazo del arrabio por materiales mis livia-
nos-como el duroaluminio- en los nuevos modelos de automéviles.

En nuestro pais existen otras 2 empresas productores de arrabio-Altos Hornos

Zapla y Somisa - que lo utilizan como insumo propio.

La tecnologia de la planta de Tamet es brasilefia y no fue renovada desde
1679,

El sistema se basa en un alto horno donde se funde ei mineral de Iiierro con
combustible. La utilizacién de carbdn vegetal como combustible permite obte-

ner arrabio hematite de alta calidad con bajo porcentaje de azufre.

Al detenerse el proyecto original que implicaba la integracidn con una plan-

ta elaboradora de piezas fundidas especiales, no existe un aprovechamiento
del proceso industrial debido a la gran pérdida de energia térmica,origina-
do por la necesidad de solidificar el arrabio para su transporte a las fun-

diciones.

. Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales.

la capacidad de produccién fabricando exclusivamente arrabio hermatite es
de 45.000 ton/afio.

La planta de Tamet produce actualmente 24.000 tns/afio de las 3 variedades
de arrabic sumnadas, lo que permite un amplio excedente disponible para la
exportacidén. No obstante, existen problemas de costos de produccién que re-

porcuten en el FOB Final, lo cual se analiza en el punto 2.4 v 3.3.
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2.4, Experiencia exportadora al Brasil y al resto del Mundo.

No hay experiencia exportadora importante, salvo algunos envios reduci-
dos a Chile en el Gltimo afio y contactos con Uruguay.

Los intentos realizados permitieron comprobar que los altos costos son el
principal impedimento para exportar.

Dentro de &stos, el costo de la materia prima principal -el mineral de
hierro . proveniente de Brasil- es el que crea los mayores problemas de
competitividad. Los niveles y secuencia de msto por tonelada de dicha ma-

teria prima que utiliza Tamet son:

- 9 USS : Precio dcl mineral de hierro en puerta de fdbrica de 2 empre-
sas de Corumbd (Brasil).

- 15 U$S: Es el precio en Aduana Brasilefia de frontera, una vez incorpo-
rado el flete interno v el plus proteccionista de la industria
procesadora local a efectos de evitar competencia de otros pai-
ses en terceros mercados.

- 27 U$S: Es el precio puesto en el puerto de Barranqueras incluyendo el
flete en barcaza.

- 38 USS: Es el costo final de la materia prima puesto en la planta Tamet
al incorporar en esta etapa el flete de 1,5 U$S desde Puerto Ba-
Tranqueras a la fabrica y 9,5 U$S de gastos de estadistica, ma-

rina mercante y gastos portuarios.

Por otra parte, directivos del grupo Cappozzolo-propietario de Tamet han
iniciado tratativas con empresarios brasilefios para producir ferromangane-
so en las instalaciones de la Planta Tamet bajo la modalidad de empresa
binacional en el marco del protocolo 5.

La produccién, que tendrid como mercado principal el pais vecino serad para-

ieia ¥ no sustituta del arrabio.
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2.5. Identificacidn de los actuales canales comerciales.

La ubicacin de la empresa Tamet en Cliaco, se debe a la proximidad a las
fuentes de provisién de materia prima y de insumos. Fl mineral de hierro

procede de Corumbd y el carb6n vegetales originario de la provincia.

El costo del mineral de hierro y el carbén vegetal al ingresar al alto

horno representmun 60% y 40% respectivamente de la suma de ambos.

A partir del mineral de hierro y del carbdén vegetal utilizado en el horno,
Tamet fabrica el arrabio y luego lo comercializa por intemmedio de distri-

buidores en Cérdoba y Santa F& y en forma directa en el resto del pais.

rl

Los destinatarios principales del arrabio son las fundiciones. Tres gru-

pos son los mas importantes clientes:

- Metallrgica Tandil vinculado a Renault

- IMetcong vinculado a Ford

Corni Tigre

Corni Fundicimes vinculados a Sevel
Cormasa

-~

Estos tres grupos absorben el 90% de la produccidn nacional. El resto se

vende a fundiciones menores.
3. Posibilidades de exportacidn.
3.1. Régimen de exportacién y regulaciones conexas.
El arrabio hematite no est desagregado con una partida especial en el
Nomenclador Arancelario de Lxportacién. Se le agrupa entre ias fundicio-

nes en bruto en lingotes.

Bajo esta posiciSn (73.01.00.01.01.}, el arrabio hematite no paga dere-

chos de exportacidn y tiene una devolucidn de tributos del 10%.
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En materia de estimulos financieros se encuentra comprendido en la lista
4 sobre Prefinanciacién y Financiacién de Exportaciones.

El arrabio hematite cuenta con una deduccién impositiva sobre el impuesto
a las Ganancias de hasta el 10% del monto FOB. Interviene como organismo
de contralor el Ministerio de Defensa de la Nacién.

3.2. Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados
determinados.

El tratamiento arancelario y para-arancelario en los paises seleccionados
es el siguiente:

EE.UU.: El arrabio hematite no paga arancel de importacién.

Japbn: El producto estd incluido en el SGP con importacién libre.

En los paises seleccionados como objetivo no existen trabas de importacidn.

En anexo pueden apreciarse los principales proveedores de estaos paises.

3.5. Estimacion de precios FOB de exportacién y su comparacién con precios CIF
estimados en los mercados/objetivos.

5.3.1. Estimacidn de precios FOB de exportacién.

Se parte de un precio del producto de Tamet puesto en Buenos Aires. Es
ta cotizacidn no incluye el Impuesto al Valor Agregado sobre el mineral
de hierro importado de Brasil. Para el resto de los insumos el Tecupero de.
IVA no se incorpora en el célculo del valor FOB por carecer de informa-

cibdn sobre la estructura de costos.

Asimismo y considerando gue la devolucidn de tributos del 109 se aplica
sobre el monto FOB luego de deducir el costo de los insumos importados,
se calcula el porcentaje equivalente de &ste beneficio de la siguiente

dianera.
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Beneficios de exportacifn cuya base de cilculo es el precio FOB.

- Deduccidn impositiva 10
- Devolucidn de tributos seglin el cdlculo reali-
zado el equivalente para la férmula, luego de

deducir insumos importados © 8,27

Férmula a aplicar:

Precio FOB = 220 + 3 - 0
ec10 T-(0,02+0,01+0,015) * 0,10x0,35x1,4925 + 0,082/x1,4925
. _ 223
Precio FOB = v 75 +7,0497575 + 0,12347
. _ 223
Precio FOB = T7767
Precio FOB = U$S. 198

El precic FOB asi obtenido es el 10% inferior al valor del arrabio puesto
en Buenos Aires. Esta mejora refleja en gran medida el efecto de la devo
lucidn de tributos.

3.3.2. Comparacifn con precios CIF en los mercados/objetives.

Los valores obtenidos de las Consejerias Econémicas en Japdn y EE.UU. re-
flejan promedios estadisticos de importacidn., Dichos valores pueden obser
varse en el Anexo.

Ante la diversa composicidn quimica del arrabio hematite y el nivel de a-
gregacidn de las estadisticas mencionadas no es posible en esta etapa ex-

traer conclusiones respecto 2 estos dos mercados.

Sin embargo, de acuerde a lo informado per la empresa Tamet, el arrabio
brasilefio se cotiza a un precio FOB de USS. 125. Esta cotizacldn es 37%

inferior a los USS. 198 estimados como precio FOB del producto chaqueno.
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3.

5

Cabe consignar aqui, el fuerte peso en los costos de produccién del mine-
ral de hierro proveniente de Brasil-de acuerdo a lo expresado en el punto
2.4 del presente- cuyo valor en puerta de fabrica de Tamet cuadruplicd el
costo con origen {(Corumbi) y que constituye uno de los condicionantes prin-
cipales de la diferencia de precios mencionados, Otro factor a considerar
en la brecha de precios entre ambos productos, es la fuerte desgravacidn
impositiva en Brasil, que de acuerdo a lo expresado por representantes de
la firma Tamet es del 35%, lo cual beneficia al arrabio brasilefio y le per

mite reducir sus valores FOB.

Determinacidn y evaluacién de medios de transporte. Su incidencia en fun-

cibn de los mercados/objetives seleccionados.

La modalidad del transporte para el arrabic hematite es en general en
bodega de barco.

Los fletes maritimos a los mercados/objetivos son los sigulentes:

Paises Fletes en Incidencia sobre el
Bodega por ton. (1) preclc FOB USS 196

EE.UU: Uss 89 45%

Japdn UsS 132 67%

(1) Incluye recargo por combustible.

La incidencia del flete es muy alta debido al bajo valor del producto por
unidad de peso y al hecho de que el arrabio no tiene flete conferencindo

lo cual permitiria reducir sustancialmente los costos.
. Bvaluacidén de las posibilidades de exportacidn.

Para evaluar las posibilicdades de exportacidn de arrabio hematite de Chu-
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co es conveniente considerar los siguientes elementos:

- El mercado mundial de fundicifn en bruto registra un crecimiento exiguo
de s6lo 3% en el periodo 1978/1985. (*)

- Uno de los factores que puede estar incidiendo en el estancamiento de
los voltGmenes comercializados, es la aparicién de sustitutos -como el

durcaluminio- en la fabricacisdn de nuevos modelos de autombviles.

- La Argentina no exporta arrabioc hematite y por el contraric hubo varios
afnos en los cuales recurrid a la importacidn.
El estancamiento de la demanda mundial de productos siderGrgicos incide
negativamente en las ventas y la consiguiente factibilidad de un creci-

miento de exportaciones que no sea en detrimento de otros competidores.

- En el plano regional, la produccidn se concentra en la provincia de Chace
con significativa repercusién en la utilizacién del carbdn vegetal de la

zona como materia prima del alto horno.

- La planta de Tamet -Ginico productor de arrabio en Chaco- opera con una
capacidad oclosa del 50% que persiste en el tiempo y exige de mercados
alternativos.

- Dicha planta, instalada en el marco de una ley de promocidén constituys
la primera de un complejo industrial que contemplaba ademis una fibri-
ca de piezas fundidas.

- La paralizacidn de este proceso de integracién de plantas, ocasiona un
subaprovechamiento de la energia térmica generada por el alto horno.

- Por otra parte el alto costo del producto chaquefio le quita competiti-

vidad con respecto al arrabio de Brasil, lider del mercado mundial.

(*,suwiaario de Comercio Ixterior de las Naciones Unidas 1982/1985.
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- Uno de los factores que inciden en el precio final del arrabio es el
costo del mineral de hierro proveniente de Brasil. Este pais protege
sus exportaciones de arrabio por dos vias: gravando el mineral de hie-
rro vendido a la Argentina y desgravando internamente la producc16n

de arrabio para facilitar su exportacién.

- El grupo econémico propietario de la empresa Tamet estudia la posibili-
dad de instalar una planta de ferroaleaciones en complementacién con
capitales brasilefios en el marco del Protocolo 5 de Impresas Binaciona-
les.

A partir de las caracteristicas mencionadas surgen una serie de dificul-
tades estructurales que actfian como limitantes de la posibilidad expor-
tadora.

Por ello, la segunda etapa del plan de trabajo deberia abarcar dos lineas
principales de investigacidn.

En primer lugar, por el lado de la oferta un anilisis de costos para la
exportacidn que incluva todas las etapas productivas-comerciales Yy eva-
lde las posibilidades de integracién con Brasil. Un aspecto importante
en este caso lo constituye la posible reduccidn de costos via la utili-
zacitn a pleno de la capacidad instalada. Ello permitiria una considera-
ble absorcién de costos fijos.

En segundo lugar precisar los paises productores de fundicidn de piezas
con carencia de arrabio hematite y analizar la factibilidad de compl eruy -

tar ofertas con Brasil atacando terceros mercados en conjunto.
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"COSECHADORAS DE GRANOS DE SANTA FE.

2, Caracterizacifén de la oferta exportable.
2.1. Caracterizacién del producto: Descripcién; usos; variedades y calidades.

la cosechadora de granos es una mdquina agricola que, por los diversos

procesos que realiza se le di la denominacién de combinada. La funcién

cumpl ida por 1la cosechadora es la de recolectar el cereal u oleaginoso

en cuestidn y entregar la parte utilizable en condiciones aptas para la
comercializacidn.

La secuencia de los procesos que ejecuta son las siguientes:

a)} Captacidn: es el corte del cultivo;

b) Acarrec : concentracién del material frente al acarreador para lue-

go elevar el material Liasta los elementos de trilla;

c) Trilla : es la separacidn del grano de la paja y demis componentes
menores. En esta funcidn es importante distinguir el cilin-
dro (elemento dindmico de la trilla, que mediante la regula-
cién de su tamafio y la velocidad de rotacidn le permiten a-
daptarse a los distintos cultivos), el cdncave o camisa
(que en combinacidn con el cilindro es el elanento estitico
de la trilla separando hasta un 90% de los granos), el des-
barbador (que hace mas agresiva la trilla para dcterminados
tipos de granos) y el batidor {que pcrmite bajar la veloci-
dad de salida del material luego de abandonar el cdncavo v

entregarlo mas ordenado al sacapajas);
d) Separacién: donde se separa la paja del grano (secapajas);

e) Limpicza : se aparta ei grano de los elementos extrafios ¥ resto de pa-

ja ¢ espigas livianas; v
f) Retrilla : donde se vuelve a trillar partes de espiga no trilladas.

Los componentes de la cosechadora de granos de mayor importancia son varia-
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bles de acuerdo al grano a cosechar. Ellos son los siguientes:

-

1) En el procesc de captacién existen distintas alternativas:

- para granos como trigo, centeno, cebada, avena, poroto y .soja se uti-
liza el molinete con cabezales mbviles que acercan el cultivo a la
barra de corte.

- la plataforma o cabczal maicera empleada en maiz y sorgo.

- la plataforma girasolera utilizada en cosecha de girasol.

2) El ancho del cilindro
3) La superficie de sacapajas
4) La capacidad de la tolva donde se almacena el grano

5) La superficie de limpieza

Dos de los modelos més importantes-{fabricados en Santa Fe~ que presenta

el mercado argentino de cosechadoras automotrices, son los siguientes:

Marca Vassalli Senor
Modelo 1200 H B 65 1T

Cilindre Trililador
Largo 1,20 m 1,20 w

Diametro - 0,51 m 0,56 m

Superficie de los

~J
™~

Sacapajas 4,80 m~ 3,53 m
Superficie total de

Limpieza

Zaranddn + Zarandas 3,06 m2 3,96 m2
Capacidad de Tolva 63 bolsas 50 bolsas
Trocha 2,80 m 2,80 m
-iotor Deutz Deutz

Potencia 180 o 188 cv
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2.2. Descripcibn de la oferta: estratos de productores, volumenes Y participa-

c16n, tecnologia aplicada.

La produccitn de cosechadoras automotrices de granos se concentra en un
90% en la provincia de Santa Fe.

Las principales firmas fabricantes en la provincia y su capacidad de pro-
duccidn estimada son:

Empresa | Capacidad de Produc- %
ciones en unidades Participacién
anuales ‘ :
Vassalli | 1050 53
Bernardin 300 ‘ 15
Senor 250 ' 12
Gema 250 12
Rotania, Aunec y Marani 150 8
TOTAL - 2000 100

A estas 2000 midquinas deberian agregarse unas 200 producidas por fabricas
como Arauz en Cordoba, algunas menores en el resto del pals e importacio-
nes de firmas internacionales como Deutz y John Deere.

Los niveles de capacidad mé&xima de produccidén rara vez son alcanzados debjd:
a la crisis reiterada del mercado interno que exponen al sector a caidas
sensibles de la demanda. La persistencia de éste fenémeno estaria provo-
cando el desmantelamiento de las plantas industriales debido a la imposi-

k)

bilidad de solventar los costos £ijos con los escasos volumencs de ventas. -

Sin embargo el sector realiza esfuer:zos por adaptarse a la tecnologia imi-
perante  en el mercado internacional v en ios momentos de presperidad ha
realizado inversiones tendientes a seguir el proceso de "gigantismo''que
se registra en los principales paises fabricantes, especialmente EE.UU.

donde el tamafio en potencia del motor de estas miquinas y la amplitud de
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2.3.

2.4.

su cilindro trillador ha crecido notoriamente en los Gltimos afios .
Los retrasos en el proceso de incorporacién de tecnologia se producen
por las mencicnadas crisis del mercado interno y por la diferente posi-

bilidad de acceso a créditos promocionales de las firmas fabricantes.

Ante la cambiante situacidén del sector es aconsejable precisar en la
segunda etapa de los trabajos el estado de la tecnologia respecto a las
condiciones del mercado internacional y la capacidad de la oferta para

adaptarse a la dindmica del comercio mundial.
Dimensionamiento de los saldos exportables: actuales y potenciales.

La. disminucidn de las ventas al mercado interno debido, entre otras
cosas, a la caida de los precios internacicnales de granos ha llevado
a las firmas santafesinas a la blsqueda de mercados alternativos para

sus miquinas en paises de latinoamérica.

Es asi que en 1986 sobre un total de 1.500 cosechadoras fabricadas por

las 7 empresas santafesinas, el 66% se destino a las exportaciones.

No obstante,la experiencia exportadora del sector es reclente ya que
hasta 1985 las ventas externas eran exiguas. Con lo cual,y consideran-
do la crisis actual del mercado interno,se puede estimar un 70% de ca-
pacidad ociosa en el corto plazoyde30 a 40% en el mediano plazo. Esto

exige un esfuerzo en la penetiracitn de nuevos mercados.

Experiencia exportadora al Brasil y al resto del mundo.

La actividad exportadora del sector es reciente y se ha concretado a tra-
vBs de ventas de cosechadoras automotrices de granos a Chile, Colombia,

Bolivia, Brasil, Ecuador y Venezuela, todos pertenecientes a Aladi.

Las ventas a Brasil se reducen a algunas operaciones aisladas que fueron

posibles gracias a contactos directos con importadores brasilefios.
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Segln lo mencionado por el informante entrevistado, las firmas mis impor-
tantes de Santa Fe aan realizade tratativas para exportar cosechado-
ras a (hina, India y EE.UU. encontrindose dificultades en materia de fle-

tes ¥y serviclos de post-venta.

No existe un canal comercial efectivo que permita evaluar los métodos em-
pleados para la comercializacién externa.

En la mayoria de los casos las firmas carecen de un conocimiento cabal de
la situacidn del mercado internacional, actuando como vendedores "pasivos',
es decir, sin una politica de ventas definida sino que se ests a la espe-
ra de la demanda de los compradores extranjeros para sus productos.

2.5, Identificacidn de los actuales canales comerciales.

La comercializacidn se realiza de acuerdo al siguiente esquema:

Fabrica

‘Mercado Interno Mercado Fxterno

A {

Concesionarios Concesionarios
en Bs.As,Cbrdo- en
ba y Tucumin Santa Fe

Cliente en el &

Exterior

Representantes de
Firmas Internacio- —
nales
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Uno de los puntos claves en la comercializacidén de cosechadoras automo-

trices de granos es la distribucibén y el servicio de post-venta.

Dentro del pals, estas funciones son cumplidas por la red de concesio-
narios supervisada por las fabricas. In materia de exportaciones, para
analizar las posibilidades de penetracidn en los mercados externos es
necesario definir el canal de distribucidén apropiado que permita brindar
servicios con continuidad a las miquinas exportadas y ofrecer buenas con-

diciones de venta en esos paises.

5. Posibilidades de exportacidn

3.1.Régimen de exportacién y regulaciones COnexas

5.

La cosechadora de granos estd fuertemente incentivada por el regimen de
exportacién.

No paga derechos de exportacidn y tiene una devolucidn de tributes de
15%.

Puede ademds deducirse hasta un 10% del valor FOB sobre el Impuesto a
las Ganancias. Para prefinanciacién y financiacidn se encuentra compren-

dido en la lista N° 1, gue cuenta con las mayores ventajas.

2.Andlisis del tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados/

objetivos determinados.

El tratamiento arancelario y para-arancelario en los mercados/objetivos

Py

selecclonados es el siguiente:

Brasil: La cosechadora de cereales y granos esti incluida (originalmente no

lo estabz) en la lista Comlm ancxa al Protocelo N° 1 de Bienes de
Capital, por lo tanto no paga arancel de importacidn v esta exenta

de trabas pera-aroncclarias.

México: El arancel es del 22,5% pero goza de una preferencia porcentual del
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100% por ALADI lo que equivale a 0% de derechos. Los niveles de
importacidn pueden verse en el anexo segin lo informado por la

Conscjeria Econdémica y Comercial en México.

Canada: La cosechadora no paga derechos de importacifn. Los volumenes im-
portados se adjuntan en el anexo.

Aladi : Chile otorga una preferencia del 90%, mientras que Paraguay otor-
ga el 10% para cosechadoras de maiz y Uruguay el 103% para cosecha-

doras sin cubiertas, cimaras y protectores.

Como se observa la cosechadora de granos no tiene restricciones arance-

larias ni para-arancelarias para la entrada a los palses seleccionados.

3.5. Lstimacién de precios FOB de exportacifn y su comparacién con precios CiF

en los mercados/objetivos.
3.5.1. Estimacibn del precio FOB.

El precio de fabrica fue obtenido a través de la encuesta realizada
con empresarios del sector.

/4

El transporte interno y seguro se averigld en una agencia de transpor-

tes.

El resto ce los gastos directos e indirectos de exportacidn fueron sumi-
nistrado por una de las empresas que exportan con oficinas en Buenos Al-

Tes.

Ll enbalaje se describe en el punto 3.4.
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METODO DL CALCULG DEL PRECIO FOB. (1)

Cosechadora automotri:z combinada de granos de 120 an de ancho de cilindro.
Posicidn NADE 84.25.02.00.00.

Conceptos del numerador de férmula U$S/Unidad

Precio de fabrica . 51.500

Gastos de exportacidn directos {(GxD)

- Transporte interno y seguro , 8§70
— TolAaTt A i .r-_r-: -~

o T e m A . T -

(2% sobre el flete moritimo = 25
sobre USS 2.300 por fiete mariti--
mo a Brasil) . 46

Estimulos cuva base de cilculo esti re-
ferida al precio FCOB.

- Recupero de IVA (sin dato) --

Conceptos del denominador de la f3rmula en %
Gastos de exportacidn cuya base se calou-
la es el precio FGB.

- Gustos bancarios 1,4

- Honerarics Despachante y gastos de

despacho 1

Beneficios a 1a expartacidn cuva base de
célculo es ¢l precio OB

- Deduccifn Inpositiva 10

- Devolucidn ¢ Tributos 15

3 v K LS 3 /.‘-s.- -3
(L) Ver "Aspectos Metodologicos®
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Formula a aplicar:

Precio FOR = Precio de fiabrica + GxId - Estimulos

1 -GI+DIxr xEG+R x EIG
Precio FOB = 51.500 + 600 + 870 + 46 - 0

1- (0,014 + 0,01) + 0,10 x 0,33 x 1,4925 + 0,15 x 1,4925
Precio FOB = 53016

0,976 + 0,04925 + 0,223875
Precio FOB = 53016

1,249

Precio FOB = USS 42447

El preclo FOB al cual se arriba es 17,6% inferior al precio de fibrica. Esta
reduccién refleja en gran medida el 15% de devolucidn de tributos, que permi-
te una mayor flexibilidad en el precio final.

3.3.2. Comparacidn con precias CIF en los mercados/obietivos,
De acuerdo a la informacién recibida de las Consejerias Econdmicas en
el exterior y de EMBRAPA en Brasil, los precios en los paises elegi-
dos como objetivo son los siguientes:
Brasil
Marca Motor Modelo Plataforma Precio FOB Observacio-
Fibrica nes
New Holland 120 cv 8040 5,95 M.Trigo  USS 27346
Para Maiz UsSS 6726 Adicional por
riataforma
Maicera
Massey
Ferguson 123 cv 5650 Para Maiz USS 29295 Con plataforma

de 3 lineas Maicera.
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Canada
Marca Cilindro Precio Observaciones
UTE 120 am. USS 30.909 Precio FOB Rumania. Se llegd a
(Rumania) ofrecer 23% de descuento.
Massey Fer-
gusan 127 cm. USS 45.112 Precio al concesionario
U$S 74.862 Precio al cliente

Los precios obtenidos de México son por peso de la maquina y corresponden-
a estadisticas de importacidn. (Se incluyen en Anexo).

Los precios de Rumania y Brasil para exportacién son inferiores a los valores
del producto argentino en alrededor del 30%.

El producto local podria tener mejores posibilidades de precios en el mercado
canadiense. Sin embargo la heterogeneidad y las diversas opciones de cosecha-
doras no permiten sacar conclusiones definitivas y exige profundizar en las

caracteristicas técnicas de las miquinas demandadas.

3.4. Determinacifn y evaluacibén de medios de transporte, Su incidencia en

funcidn de los mercados objetivos seleccionados.

La cosechadora de granos se exporta con cubiertas o con orugas en bodega
de buque; la plataforma y el embocador van sueltos; el cdncave y el ci-
lindro se embalan en 2 esqueletos y los elementos VAarios como engranajes
correas y manuales se embalan en 2 cajones.

El conjunto del embalaje ocupa unos 100 m™.
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Los fletes maritimos a mercados/objetivos son los siguientes:

Paises Flete en bodega Incidencia sobre el
por unidad FOB US$S 42.447 por
unidad.
México USS 10.030(1) 24%
Pera USsS  6.000(2) 14%

(1) incluye recargo por combustible
(2) obtenido de una operacién de Julio de 1987.

Los fletes maritimos a Brasil son los siguientes:

Ciudad ) Flete en bodega Incidencia sobre el
por unidad FOB USS 42.447 por
unidad.
San Pablo USS  3.000 7,1%
Porto Alegre UsS  2.400 5,6%

3.5, Evaluacidn de las posibilidades de exportacién.

Con respecto a las posibilidades de exportacidén de cosechadoras de gra-

nos de Santa Fe merecen efectuarse las siguientes consideraciones:

- La evolucién del mercade mundial muestra un crecimiento exiguo del 17%
en cl monto de las importaciones para el periodo 1978/1985 v caracteris-
ticas ciclicas acentuadas.

Ll

- La Argentina no tiene presencia significetiva como exportador de coza-
chadoras y recién a partir de 1986 - a raiz de la crisis profunda del
mercado interno - se efectuaron ventas de alguna importancia a paises de
latinoamérica.
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- las crisis recurrentes del mercado interno estZn determinadas por una a
ta elasticidad de la demanda que caracteriza a los bienes de capital

para la agricultura.

- Entre los factores que condicionan este comportamiento de la demanda

merecen mencionarse:

a) La variaci6n de los precios internacionales de los granos y la pari
dad cambiaria.

b) La posibilidad de contar con un crédito accesible para la compra de
magqulnaria.

- Asimismo se verifica la aparicién -de la figura del contratista que
al realizar tareas agricolas en varias explotaciones le da un uso mas
intensivo a la maquinaria cambiando el pérfil del comprador tradicio-

nal de cosechadoras.

- La profundizacién de la crisis actual del mercado interno genera se-
ria dificultades econdmica-financieras para las empresas del sector que

tienden en algunos casos a la desaparicién.

- La produccién se concentra en la provincia de Santa Fe donde residen
la mayoria de las fdbricas (Vassalli, Sefior, Gema, Bernardin) que cu-
bren el 90% de la oferta nacional.

- Las consecuencias para la actualizacién tecnolbgica de éstas fabricas,
si persiste la situacitn de mercado mencionada,puede manifestarse en
falta de capacidad del sector para introducirse en mercados mas ‘sofis-
ticados en los que se verifica una tendencia al "“gigantismo" como en
EE.UU. y Canada. '

- Las alternativas del mercado interno generan ademds un bajo aprovecha-
miento de planta en el corto y mediano plazo que incide especialmente

en los costos fijos y por lo tanto en el precio final del producto.

- La olta especializacidn del sector con una reducida gama de productos
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lo expone a las crisis recurrentes del mercado intcrno sin mayores al-
ternativas.

- Al mismo tiempo el contexto de la politica de promocién de exporta-
ciones promueve la actividad exportadora de las empresas ¢on la maxi-
ma devolucién de tributos y estimulos financieros. Por otra parte al-
guna de las firmas han logrado beneficiarse con Programas Especiales
de Exportacidn.

- Sin embargo tradicionalmente la actitud hacia el comercio internacio-
nal ha sido pasiva por parte del scctor considerando la exportacion co-
mo un mercado marginal.

- Esto puede deberse a las fuertes exigencias en materia de sistemas
de comercializacién que requiere este tipo de productos. Al respecto.,
es conveniente remarcar la importancia del servicio de post-venta en
los nuevos mercados y la confiabilidad del canal de distribucién a.e-

fectos de no desprestigiar la marca en los paises compradores.

La estrategia para incorporar a las fibricas de cosechadoras de gra-
nos en los mercados externos es conveniente que se defina en el mar-
co de un estudio integral del sector que incorpore 1os siguientes as-
pectos:

a) La determinacidn del estado de ia oferta en su faz tecnoldgica,y

en su capacidad de adaptarse a las necesidades del mercado mundial .

b) Una revisidn de las posibilidades de abrir la gana de productos a
comercializar que permitz abastecer otros mercados. Esta tarea compren-
de por un lado el anilisis de las lineas de producéién actuales y la fuc
tibilidad de diversificar la oferta y por otro el estudio de mercados

alternativos para los productos complcmentarios.

c) La definicién de un posicionamiento de precios que considere la ip-
cidencia de los costos fijos y <raslad al negocio de exportacidn
y al mismo tiempo evalue la posibilidad de utilizar la politica de

promocidn de eXportaciones para lograr un Precio mas competitivo.
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d) Un estudio del mercado internacional para cosechadoras de granos
que implique ademds la blisqueda de oportunidades comerciales en ru
bros similares tendientes a diversificar la oferta y atenuar asi las

consecuencias de los cambios bruscos en la demanda.

e) El andlisis de la politica de distribuci®n para los mercados a a
bastecer, con énfasis en las caracteristicas del canal comercial y el
servicio de post-venta. En este aspecto puede evaluarse la convenien
cia de una estructura comercial Gnica para todas las marcas de cose-
chadoras de la provincia 1o cual permitirid disminuir los costos de
distribucidn.

La implementacién de un estudio integral como el propuesto llevard

a la identificacidn de Proyectos de Exportacidn tendientes a posicio
nar a la cosechadora de granos santafesina en el mercado internacional
mediante la activa participacidn del sector privado y organismos téc-
nicos nacionales y provinéiales.
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OFICINA COMERCIAL

Consejo Federal de Inversiones
San Martin 871
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1004 Buenos Aires % n E'g Mﬁg_%gg?
REPUBLICA ARGENTINZ t eVad G e

At.: Sr. Ing. J.J. Ciacera Hamburgo, 5 de mayo de 1987

Ref.: Su telex a Consej. Ec.
Bonn doel 27.04.87

Cew oo i ot

De mi mayor consideracidn,

Tengo el agrado de dirigirme
a Ud. con el objeto de responder al telex de referencia que
nos fuera enviado por la Consejeria Econdémica en Bonn por moti-
vos de organizacidn interna de las tareas.

Adjunto a la pres=ante nota me
es grato enviarle un iniorme de mercado para los productcs
pelo de ceonejo de angora Yy miel.

. rzsto de los informes le ]
cserdn remitides a medida gue s- vayan .ompletando los mismos.

. Sin otro particular y espe-
rande gue estas informacicnes le sean de uvtilidad, aprovecho
1z cportunidad para saluder a Ua. muy atentamente,

=~
T . ™, - '
el -!“:j-:_ ,i:o;_}n_':l'n‘(_) “__'.\K(}I:'::OI'\{JO
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OFICINA COMERCIAL

1. Informacibn comercial sobre el mercacdo ce miel en la
Repuplica Federal de Alemania.

1.1. Produccidn interna v consumo:

Posicitn o ... . unicad . 1881 1982 1683 1954

-~

|

- Cantidzd Soqem o nat 1118 fexk TiLT
Procuccion TN I o G ,G GG, 4 Ee -
Inportacion 1000 t 74,3 75,8 £6,4 73,8
Exportzcién 100 = 13,0 13,0 9,4 10,4
Consumo alimenticio | 1000 £ 75,3 81,2 76,0 79,8
per cipita . g 1221 1317 1237 43T
en azicares per cépiia : . © S77 1034 3% 1045

. - : P 4 = 5 i Sy R I _
Fuente: anmuario estadistine ée alimsntacicn, agriCiliclar=z y
2

S
- ot Fes A0OGT
forsstacion 198

ige~ @da 1oz imncerTaClones

E: as ‘importacilnes

t 31, 3 %.

= 5y €2 miesl ca 1z

o e; lz R.2. c2 C

v el 12 % sicue o

che Rt 2z de mial en 1fo

ancer

In a o v o2l 14 % el totol <o
lzs 1884 o1 B 5, en %83 el © %L




El transporte de la miel proveniente de paises de ultramar
se realiza por via maritima. El princinal puerto cde ingreso
a la R.F.A para las importaciones ce la Argentina es
Hamburgo, cdonde se encuentra la mavoria de los importadores
de este producto.

1.4. ‘Precios

te se importa en este mercado, actualmente se estan pidiendo
precios que oscilan entre los USD B20.- y 900.- por tonelada
C + P Hamburgo, segln se trate alin de contratos viejos o de
nuevos, considerandose los precios pox centratos nuevos dema-
siado elevade, ya cue existen cfertas de la RP de China y de
la URSS tambign para miel b]anc;,_de:

Para miel blanca-argenting dgaiﬁrmmﬁ,que es 1& gue generalmer

Lz miel de imporizcidbn debe respeoncer a las siguicniss
normzs contenidis en la Directive schre Miel de 1z R.IT.2E.
(cel 13.12.1876}):
~hzllarse libre ée elementas orcénices (larvas, restos C=
ahejas, etc.) e inecrgénicos (crancs de areng, etol)
-no poseer grado de acidez alteradc artificizlments
~no hallzrse en fermentacién
-no presentzr cler ni szbor extrzic & su naturalisza
—en cuARmIo & su confistanciz respendsr a los siguientes
vzlcres
1. rzs recucices,
verting:
(ce flcres, etc.) minimo 65 %
g, sola o
miel pataral minimo €3 0%
e
minimo 5%
miwimo 10 %
TR,
o v oLriioll Ty
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. Contenico sustancizs
a) en cgeneral
b) miel prensada

[P

insolubles en agua:
maximo 0,1
maximo 0,5

0 de

Contenido sus

2) en generzl

h) miel de melzazo,
con miel naturel

+tancias minerales (cenizeas)

sola o mezclada
MEXimo 1 %

2cidecs libres

Contenido ce méximo 40 mili-

equivalentes/ky

b) misl de escaso contenido enczimas

naturzles (por ejemplo miel e

citrices)

-indice diastzzsz minimo 3

-EMF .- méximo 15 mo/kg
2éjuntea
de la S
nier &=

=

oo
(T
I.;

ok -

n i

0 i b

1
-1
1

Fara obte cios de las celicades mé&s oscuras,
aenzeria C 1 precio cde miel klanca ce 3~ mm
aproximad: 25.- por cada Cclase Mas CESCUra.
Parz miel blanca de mencs de 34 mn {(ver ejemple, blanco
aguaz © extrz blzrnco), no existe tamooco interks en esis
mercacdo, &l icuzl cue para clases mis oscuras.

cte para ¢l tramsoorie de omi

rgo, secin inficymacicones rec

los UED E0.- v 83.-/tonelacz.

In este maercazic, 1z mizl g 2z uTlli-
zafe para mecclar con la ce




1.6. Importacidbn/Aranceles ol T

{ Para la importacién de este p*ochbo cdesde la Rrgentine,
./ es calido actualimente un arancel de 1mportac‘on del 25 %
N eobre el valor CIF, dado que nuestro pails estad incluido
i ; dentro.del sistema cenerallzado de Drefe*enc1as. Otros
| terceros palses pagan el 27 %.

O

7. Fstadisticas de impeortacidon/exportacibn

LN - .
i ce Rlemmnia en los

-

3. Importzcores

Como anexo a la presence, S5€ Irenml te uﬁa ndmina de votencizles
oor;aaorc; zlemanes del ramo. E

— ———

La corr95301ceﬁc1a'cunv\ﬂne ser llevada en idicma incglés,
da rno ser posible en alemén.

A la vez, Jeberia proveerse informacitn cdetallaca de lza
emprazsa y ¢2 1os productos cfrecides, agraganco refgrencia
bancaria, couocifad de produccién v/o exoortacidn como asi-
mismo todc otro dato gus pusda ser dz interss pera el impor-
tagdor.

ANENCS --

RR/Us




+ -

4 I
1MPCRTACIOY LD . MIEL I'_-':‘\TURAL

POSICIQU HAR: Q406,000 ‘L,
AHANCELER: DENTRO DEL SGP, ARGENTINA PAGA EL 25 %

QTROS TERCEROS PAISES PAGAN EL 27 %

LAS CAMTIDADES St EVPRESAN EN TUH"LADAS
EL VALOR REGISTRADO £5 EH MILES DE MARCOS ALCHMANES

PrIS 1583 1284 1965 1986
MEARES CANT °~ VALOR CAHTF  VALOR CAdli VAL LI CANT VALOR
IMPORTAC IONHES ‘E:i
JOTALES: 66385 166850 73950 1B1552 18771 191414 §7323 192761
£E: 1278 B840l 1957 11052 tizn  A24% 10044
NORUEGA %3 256 55 202 214 1432 906
ESPANA . 345 1530 552 2269 2444 2750
YUGDESLAVIA 373 1313 GBI 2270 2673 1340
TURQULA 1095 4152 326 4759 2150 7770
URSS 3722 7460 10275 18725 23925 10442
CHELO“SLOVA”U[A £33 25l 4043 6050 3336
(f*u:cnln 26-3 6304 ¢5e5 G0z 10936
s 1658 410% ‘angs L5590
MANN «L-7 A 1ot .
16702 6% 184 63553 S350
TLUAYERALN T T e s 1245 5029 4118 4111
"BELIE 25 - - - -
HONDURAS 248 S49 - - - -
EL SALVADOR 1E87 3721 1101 2¢53 1i53 23410
COSTA RICA 153 428 3z 260 - -
CUBA 1555 3587 5369 2128 6934 2181 4155
HAITI 59 o - - - - -
REPUZLICA DOMINICANA 58 et - - - - - -
CHiLE 1219 2540 1163 LT 1635 2124
TN URUGUAY izzy  zg90 1121 1 zg:s 2087 3813
A ARGERTINA 5255 1a4i& .. 4256 it 26013 io3ts 28776
~OCHIMA 16773 35325..- 9724 3 7 17915 17725 3353%
AUSTRALIA T 1673" i gls 1899 3127 6503 e 7040
NUEVA I&LANDA 3132 1z4é 220 913 2.8 3132 b5 iE2=
POLCHIA - - 2361 Sgnl 21540 £373 3 I2%1
f?m
} e
€.0%  32IIT 10275 42573 im0y 53iID 16120 63331

FUDLIL D OFigiien FIZOAAL 28 ESTa0STI0NS
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IMPORTADCRES ALEMANES DE MIEL

BEY & CO. IMPORT-EXPORT GMEBH
TANNENALLEE

2057 REINBEK-NEUSCHUNNINGSTEDT
TELEF.: (040) 7110091

TELEX : 211918 HABEY D

HEINZ-GUNTHER SCHUMACHER GMBH
P.O.B. 1147

2110 BUCHKOLZ I.D.N.

TELEF.: (04181) 7026

TELEX @ 2189397 HEGU D

ALFRED WOLFF

GR. BAECKERSTR. 13

2000 HAMBURG 1

TELEF.: (040) 362971

TELEX : 211778/213096 ALW D

STEUCK & ELLBECK Go8H

PISKHUBEN 5

2000 HAMBURGEG 11
CTELEF.: (040) 282456

TELEX 214839 SEHALM D

JESSEN & JESSZIN '

LANGE MUEHREN ¢

200G HAMEURG 1

TZvEs s {040) 2018-1

TZiT¥: 21&£21:2% JE3 D

LT Do KEMME

TITLFELD 8

TCS0 HAMIURG il

TEieEE . {Q&0) 35ETES

TELZX 213417 KEMME D



R SR ::_’!.

ALLWEX FOOD TRADING GMBH
AUF DEM SANDE 1

2000 HAMBURG 11

TELEF.: (040) 362712
TELEX ¢ 215385 ALLWX D

WALTER RIEMER GMBH
MERMANNSTR. 40

2000 HAMBURG 1

TELEF.: (0%0) 32725
TELEX : 2162832 RIME D

2000 BHAMBURG 11
TELEF.: (040> 324061
TELEX: 2161873 MEGO D

WERNER A. BOCK KG
WILHELM-STEIN-WES, 10
2000 HAMBURG 63

TELEF.: (040) 5386041
TELEX : 2143568 WEBCCK D
C.c. HELLING & CO.
BILLSTR. E&7

2000 BHAMIURG 28 .
T=iEF.: (0%0) T7El&ge
TELEX : 2163548 CGH D
PITTREX GHMEHR
WIMDSZEWER ZOLLSTR. 13-17
2300 RAMSURG TG

TZiLTE (0zD) £3262¢:
TILEX 21532445 LIME 2



RrooLuclO K*321785 DT LA SECRITARIA oF
AGRICULTURA Y GAMKDERIA

Kiel (Expo ruclén]..Créase el Registro de
exporticores de Kivl.

Il

Burnos Alres, 6 da junlo de 1953
VISTO la Ley NY 18.284, Cidipo Allnontzrvio Arpentino y

el Decreto Nro. 2.692 del 2% de octubre de 1979, y COrSIDERAN-
LO:Qux s necesario reglazentar los Articulos 3t y 4% del nis-
.

Par ello,

El Secretario 2 Agriculrura y Ganaderia
Resuelve:

ARTICULC 17 - L3 Direccidn Macicnal de Fiscalizacién y
Coercializacids (unsderma a8 través del Servicio KNacionat de
Produccron v Camwreializaoié& Amical (Arca de Tmabajo de Gimn-
Je). intervendrd lels paris Jdertine a la expuer-

LT

lizionen Jooins

- AS7. 2* - A los fines expresados en el artioulo anterier,
’ ‘1 Area Jde Trabaie de Granja inspeucionard los embarmues que

s reativen v proceders 3 la extruccién de muestras, wue se-
rin resitidas al Servicio Kagionad de Laboratories de Produc-
tos tamaderes para su andlisis.

ART. 3® - La tramitaciéa de los permises de embargue de-
berd realizarse con ung anticipmcién no menor de guincz (15)
dias o !a fecha dol pasmo, por ante el Ama de Trutajo ce
Grsnia. - i

ART. {% - L2s micles wue st experten deberdn responder &
las caracterfsticas determinadas par el C4digo Alimentario Ar-
gentino, ©n 1o Que TEsPCCid 8 SuUs OO0 dicisnes bromatcligicas
y 8 la glasificsciln comercizl y téomico de omlor, que s¢ ex-

Tesa & continoasidn :

Ecoivnlencia en lz
Escals tfécniss
PR -
e a & m
8 a (R o
16,5 a H*om __f':“\
oM a0 m "C_'._,)
LD a £ TTm T
£S 2 e ™
mis de 114 he b}
mra verificsr la catidsd Qe ja
sorin exiraidas de oemgses
en ics cuaics coterd egneiar,
FATIa Y newe TS C:.’T’.‘Ep?ﬁ.;‘..’l'
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&/ Ander Alster 17
A * 2000 Hamburg 1
Tel. 24 65 28/29

(7.7 s ,C/’ .
Jf/fﬂ-/(‘-/r('(m_ _i/rze-n/rﬁ(z Telex: 2173825 OFCO d

OFICINACOMERCIAL

PELD DE CONEJO DE ANGORA

Mayvo, 1987
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d/ An der Alster 17

A 2000 Hamburg

; : 1.24 6528/
C i v Sr gl iy aas
Carere (lecer. Lrczertlerie Telex: 2173825 OFCO d
&

OFICINACOMERCIAL

1. Informacién comercial sobre el mercado de pelo de cenejo de angora en la

Republica Federal de Alemania.

1.1.
1.3,
1.4
1.5.

7

bl 1.6

Produccion interna:

La RepUblica Federal de Alemania no dispone de produccién propia del
producto en mencién, dependiendo el abastecimiento de este mercado to-
talmente de las importaciencs.

jtitizac’an o anlicnoifn del orodnzin

Criren de las hmpertacionas

El principal proveedor de este producto_c::f_gb_i_na seglin se deduce de
las estadisticas de importaciones y por comentarios obtenidos de los
importadores alemanes.

Tipos de embalajes v nresentacion

Este prcducto es empacaco en cartones, el peso v la cantided va a

Segin comentarios de importadores locales, los precios actuates
oscilarian entre U.S. délares 30, v 34.- c*f por Kg.

icad ue pels de conejo Co ongora se rigen por las

t o
o]
0
T
o

La calicac ce los pelos depende sicmpre de la nureza. de la
iongituc v gel coler,
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Ander Alster 17

oo . 2000 Hamburg 1

Tel. 24 65 78/29

‘/"}/";Mz’”'—p/i;"f”&}la Telex: 2173825 OFCO d

OFICINA COMERCIAL

1.7.

Reguisitos de importacion

Bajo la posicion 53.02.930, de la tarifa aduanera alemana, la importa-
mon de pelo de cone]o de angora es libre. -

Comentarios generales

Los importadores alemanes en este afio se vieron cn serias dificultades
dado que la R.P. de Ching habia ofrecide grandes cantidades, con las
que se vié imposibilitada de cumplir con sus ofertas. Esto llevo a una
paralizacién del mercado.

/’ demé es c, Cs tn o duets Qus e J"’rlu,. e* sumay 0“ porte de las

GUUrTIenTu 8 esie Ieihaie.

Estadisticas de importacién - exportacion

Adjunto al presente informe se consignan las cifras de importacidn
y exportacién de la Reptblica Fecerzl de Alemania en los ditimos
cuatro afios, desagregadas por velimen, valor v principales pro-
veedores.

Nuestro pais T} g'ur en los afos 198+, 1983 y mitad de 1386 con 25 tonelada
ciira esta gue representa el 3.38% “del tota l de las importacicnes cantre
de este periedo B

.
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IMPORTADORES ALEMANES DE PELO DE CONEJO DE ANGORA

Firma C.R. Rasmuss und Co.
persona dge contacto Sr. Saatthoff o Sr. Haustein

Clockengiesserwall 2
2000 Hamburg 1

tel. 040~ 330670

tlx. 2162386

Esta firma demuestra mucho interés por recibir ofertas. Es importante mandar
_muestras entre 400 y 500 gramos. El precio posible por obtenerse depende de la
{ " calidad ofrecida.

1

Firmea Siemssen und Co.
persona de contacio Sr. Seidensticker
Postiach 1849

P 2000 Hamburg 13

—e (W)

Este firms se interesa por los tipos I v [I. También necesita muestiras para
poder fijar precios.

Firma Fink
persana Ge contacto Sr. Fink - propietario

“cta firma se encuentra muy interesada por recibir oizrias.
Necesitan muestras.

Firma Helmuth Hansen -
porsona de conwacteo Sr. Hansen
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Barslen und Tleshaare, Export, Impor und
Groithandel
slehs euch:

127T3H Texdlirchelolle, Import
JL0195 Barsten und Tharhesczuichlerelen

P 2109 Brehholen

Absaham £ Sohn oHG, Frilz. Agiinerscorle: Wiep 1
1098221 2

b 6000 Frankiust em Maln

Jung & Ca, Conjag, Bruhlsir 37, -50 T (089)
£74029

Wictizel. Brian F_ Klarase 10, -59,7 (D69} 512414

» 5270 Gummercbach

Thisl KG, Katl, Talstr 7 7 (02261} €5225

P 2200 Hamburg

Hans W. B. Fenck

Am Allen Schlachiniol 1216
Postiach 330245, 2102 Har nbu:g <
Tf'lrlon (G ‘0} SN TH 155

Falax 2785401

Rausche, Kucol, I Kisghsckzr Y8, < Tannenkulh
T10762G 7224

» 3012 Lengznnhagen

Willip Heme. Erul-von-Behring-Sir 50 T {U511}
73334

¥ E£221 Langfurth. Kitteilr.

Caunler, Frinanzh, Schuileidwen 5 Oberkernmct-
lign T (09R58) 508 -

Lechuer, fritz. Stredgasse 11, -Oberkemmainen
T (D9Aa56) 503

b £200 Munchen

Salznani KG. Odeonsolalz 12,-22 7 [069) 29734

M E174 Sleinnacnl unus) -

Heigack, JohWinzin, Gaonstr 19T (G517Y)
?115?

b= 7270 Sluligard

Hascenoarger, Robent, Ukiterazte 7,37 (0711}

4RZ704
b ODECY v o
Biu..».',r, }!.. st VYT RIPT) rRGbes

Eoisten und Tiarhaarzurichiereien

-

tinhe such:

327323 Boretenund Tierhawre, Export Impon und
GroBnenzel

220337 Burstentaserstofie, Eunsleniohsiolie

- 2702 Allerthem
Seiizag, freng oJ
Furssthazr

3 i Dwrobainzh T IR4T4) 735

1. Slenwzy 23, -¥esenkdd

wﬁsl:::mc: Sl 2§
srunzhizopn

\.

I("H i uE" f
b= 83571 Durre:
Fas Hewngin, 7

00233y 208

(i)

Kerk, Eoond. Jennhallenstr 11 {09856) 209 Pinsel«
haztan bieeg
fack. 0 Mudngasze 0 TID985G) 23D

Waver & Suhns Mins Sehaplincber Sir 3
T {0056 20% Paneethnegnchieret

Seitr, Boioboad, Sapritenen 6 1 (08856) 234 P
sethaac o hlepey

Steohiel, Hotw) Tl 11 1 [09855) 257

» 2531 E=proau

Kumge B0 e, Helienbarehiener Sir 21, -Mo -
chichstl 1 {US07 ) 7010

Kuiope, ¥ 4 0 {lstmdusi=tr 49 -Menchehol .
1 i”'-htﬂ\ N

b 5 FCU"'\"”"
Fanl fan: G MERETET e

iderstadl

Harz, fentes: ¥angenste 131 {0711} 771207

= 8510 Furth

Detlner & Cu kG, Grennr [ondachsin 17 7_(3511)
T7A801 Damethanizine tileren

B 2214 Floheuiotksindl

Lucht & Co Jebiomes Hrelisehssielle, \'rl'h!lﬂlsﬂr'
fe T (N162GT 22™1

b 2152 Usoge

Khingoer, fnlinet Ain Kabnchacht 2 1 (G5172),
6393

b 2210 luehior

tizapt, Ddu Ddendeer 50 739 § (GARZ2Y) Y5513

b= BA21 Lennhnts, KNty

Prand ":-lm, feasd Moot 3 Rnaisy riA

(3 AF ORI

B G2 Loubanh

Ptz Detlizan fandoosin 734 -lieazice T (052051
l.lU

* 2617 Lotne

Brourgr VWl Dhageer Sl0: 1 194882 2006

P G233 Loicn

¥eallenss i
sttt T

B EIGE Soh

Gruran B3 T
Puriian ?

f« 3537 Vofkiearsen

}lnlu:ﬂ'.l il vl mn Stagtbroch T (CE552

Alp Reg -Wollmers

:- 3333 Virnczhug
frlurn & Sanne o4y Goetre Cever St &7
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CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES

BRASIL
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Ty FAVOR RETRAWSMITIR A CfOWHSEJSD FED. INVERSIORES TX 21180 CF1I AR
3
parte.
ATTE . I#G JUARN JOSE CIACERA
SuUS TELEX 303 Y 324, REF: CRECSHAEA PROSALELR,
SE ReESUMER SEGUIDAMERTE CouWUIZIONES GEMERALES PARA IWMPURTALIUI
Eil BiASIL BE LOS PRODUCTUS SOLICITRUOS:
1Y LECHE T POLYY PARCIALHEWTE DESCRCRADSR Téb va.U2.ud.ué
IFRPGETACION SUSPERDOIDA (ZIRC Celtx 172)
) OMUEVUS FRESTUS UL GaLbL bith FaRa TuouSdihv Tl Ja.Ud.01,42
3 PRUGUCTG @REGUT1aby, TRIwUTA &.%2 OF0 £d Le 1HPURTACDIOW
E PRECIO WAYURISTA: TaJa 33 Dul - 02 750,00 tBLs 21
FMPPuRTALBURES : ]
TWav . Ex#. SARTy AMTOWIle LYIoA TEL . (ubh12) 4z2-755d
Ty 1itL bviE oauvidel Tre e, ud .U, U0l
PROJECTY GEGUTTIaby, TilouTe f4 E3 J/7U it La LEPURT-LIud
PRECIL STCTOR IsPurTeuvu = 51 Tuilisllud
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PEECIy SELTUR IHMEURTRUUR D S EI U N
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CURSBETTR S/A IWu. E CQom, . CTAL (udl) 2d50 Cuke ur .
HARS S/A IND. E Cu#. . TX, (Us7) 3410 HCAL oR
PAUUETA CAL ;ADUS LTOA, : TX, (J>1) 2477 PAUT UR
S/A CUHTyYMt CAKluCa TXx (udl) 32497 CCAR un
O) MAVERA mMACHINUKRAUSK Tay an by, ud.ul
PROVULTY HEQULIALLU, TRIoUTA UN 21 /0 DERECHU FMPURTACIUN
UFERTAS DBIRIGIRLAS &a:
IMPURTHUDURES ;
HICKMANN LIND, DE MAGEIRAS [ Tua, TEL . (U312) 42-0744 _—
HADEGIL IWb, E CuM, DE MADEIRAS LTLR, TEL. (UudY) 75-2459
MAVEIRAS PEROLA LTUA. TEL., (Q405) 586-1214
IRP, € EXP., VISAU LTUR. TEL., (J0440) 47-1591
) RULLIZUS DE MADERA TAG L&, J5.99.9%
PRUDUCTO MEGUCTALU, TRIuwUTA ud 13 u/fy DERECHO IipuRTACIUN
UFERTAS DIRIGIRLAS a:
IMPOURTADURES :
IMSERTA MALEIRAS IHP, E EXP, LTunm. Tel . (U&abe2) ala=1354
8) TERCEADLU-FEWUL ICU
Tad 44 .15.01 00
PRUDUTTU DE LMPURTACIUN SUSPENDIUA (CTIRC CaCEX 172)
SULOU EXCEPTUARDAS LAS MALERAYS PaHa LESTRUMENTOS MUSICALES
IMPFORTADURES ;
THAKSFURMADORES UNIRD LTODA, T, (U111 33040 TUSK oi.
MAVEPRADLU S/A IHL, MADEIREIRA TX., (0542) 335 ExSL BR
?) WADERA CURTRACHAPADA VDE Pluy Tab &4_.15,02.04
PRODUCTY DE 1WPURTAZIUN SUSPENUIUA Ciwl CRCOEX 172)
13) COSECHALURAS AUTUPRUPUL SAURSY TAo o4.2%.41.U1
SULU ESTAN WEOUCTALAS, Cuiv EXCErliuin wERECHUS IMPURTAC L0
LaAS TUSECHAVURAS PARA LKANUS T CLibaL (S (PRuTulutlu u. ut
CARPITALY)
IPURTADURES ;
EMPRESA BRAS. DE PESU. AuRUI, o TX. (Jol) 1624 Eors HR
SECRET. DE AGRICULTURA ¢ HUASTPASE TA‘; (U632) 107 SEIA oRr
—_— _
O SLCRET. i f NPTeAL -
S PHECT s g eaea
S5ALUbUs - 3€C LAYUS SR L P
L RS R TS P LMY
O - .
. - . Rt . a
LeYus = AriUkuSu Ty - o
VY e N _ ke
) ¥ ”’L..;AT'I ‘ }‘\“{l’ -‘
133355cCly mi . Ly ST .
2130009LGAR URw o y
J116diEL wi A
TBUI5SECIU mRMinalA Jéh“lL:An.Junn\PEnmamLNTE

PRUDUCTY wEwullAvd TRIwJTF Ui wu.idd Uld

PRUDUCTU Tui oUbink vEMANUA PERU 50Lu Prda KLEAPurTATLun
{ORAW-CALK) .

CuTIZACTIUWES SULU wulEwlutey CTun HAYURES ELPECLiICACtuweS, Cuw-
TALTAR lWPuRTAUURES:
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ESEU TELEX 344 APRAZNOS CTOMUNICER PRE;OS COLMEUDURAS CEREAIS
TEGORIAS DE 99 ET 120 Cv A RIVEL FRURICANTES CUMU SEQUE:

MaRlhA MUDEL U TiPu . PRE;U FUu FRUBRICA
Cis (%)

HEW MULLARND BUa PLATAFORMA 3,93W P/TRIGO 1.280.1
PuT 120CVy - PLATAFURMA PrRRA MILHUD 314

MASSAY FEROUSGIR 1630 PLATAFORNA 3,22M P/ARRGE 8d3.17¢

POT. &uly
' 36640 SPLATAFORRA 3,508 P/ ranul 307,13
5650 PLATAFURAA 3,000 PFARRUIE 1.05%1 .4
- - PUATEFGRMA RILHG 3 LTidAS Tid.0t
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CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES
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ECOREMUAR OTT

ECUHERBAR OTTY

OTTAWA,
258764187

¥S-140 COUMSEJERO FEORAL INVERSIOWES TX 33 21180 CF1 AR

ATEHCION:ING. J.J. CLACERA

HEF., CRECE

HMEA-PROSALER- CANADAISU TX DEL 27/4/87.

; — PR Ryt
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TRATAWITCHNTO A“AHCELAR]U'
AUTUPROPULSADAS Y ENTRAN

SE DESPACHAN POR ITEM 409716-1= (UMBINADAS
LIURE DE RECARGU TAWNTU UAJO TRATAWMIENTU

HBCIUN MAS FAVURECIDA CUMO UAJO SGP,
1aPUSTACIONED HLTIHOS TEES AIGR: (COW TRES PEINCIPRLELG PRUVIEDORLS)
N TR LalEE v llel s hali i S AL A i ,j
EEUY 2.312 138,445 Ly
RUMANILA g 252 o
REF FED ALEN 0o 24g¢ s
Py -
1985 TOTAL 1,615 130,103 WO, -
EEUU 1.600 129,416 S5 G
) PEP FED ALEH 13 567 4749
AUSTRALLA 1 . a
) A
19860/) TOTAL  2.3B53 178.22% Ve gl
EEUU 2057 171.374
REF FfED ALLM 102 5.857
ITALL#A i 704
(/) LiS CIFRAS GE 1956 IWCLUYEN LAS COWMoInaDAS dU-AULTUPRULSADAS, Qut
TRADICIONALMENTE REPRES APROXZIHADACNENTE EL 3 O/0 DEL TOTAL.

ENTAN

LAMERTASLERENTE IWMPURTACICHES CAUADIENSES MU SE ERCULUTRA
uISCHl anth Por ThMARE CTILEIULROS,

THATERASE DE UOBTEMER PRECIUS RMINORISTAS A Lus

CUarRTu

CIF/HaYURISTAS RESULTA MUY DIFICIL UBTENERLUS PUR CONSLIDERARLUS LAS
EMPRESAS PRIVATIVLS DE Sy CuMERCIU. WL GUBSTANTE PUEDIDN QUTLHER dUiia
IDEA wi LGS PKETICS I®UGICATIVUS PRUMILIO EHVADISTLLOS #um PRINCTIMALES
CRIGENES Gz LAS LIFRAS SUWIWNISTREALGAS.
ALY WUD PRINCIPAL AUaSTECLUOR DI ESTE Ti10v VE mAUyineRls LR VI
Lhupoa ESEEQU, SUGIERY uBTLHGAN DE LeS TOSEJ4ERIAS Ex wilhy PRLIS LA
CoTLZAC108ES BE LUS PROJUSTURES ESTaLud t1d3nito, - -
ATERMTAZHTE,
ALFREUY ALLURTA .
FlaeiS1o CUNSEIERY EZynonIfo ¥ TOMzeCIni .
EiioAaJADA ARGEWT PivAa=~ UTTrmuwA-lANADA o ‘ .
HUESTR. T 033 3250 ETORUERLAR T T

oy 2T ST LA

o ’
o7 ‘ -
Lo : IRt L.',.' _4:' :I- b
ORI SR LT T '



Fvem A .Idﬂ 1:"!’5 PRl e
p{ﬂ-t\uw;“-“‘i;wv-\—v e ae

e 1 e Ly

IR K3 ..-'-" - Tk ‘aﬂ-..‘
i e T &%t . " ﬂ hé

=T AN HU

N -.Lz‘b-lv\..aun‘a.d

V5=1372 CONS FED INVERSLIUMES TX 21182 CF1 AR

Lrl
Lrd

ATERTION: 16, J.J.CLIARZERA
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Washington, D.C., 17 de junio de 1987.-
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Izg. Juan Clacern ;

Treesto Tals oo oAT ’

ewciien oW

De mi consideracidn:

P:: la presente acusc recibo de su tele
del 192 de junio Gitimo solicitande informacién sebre diverses product
Le adjunto a la presentc copic del tratamiento avancelario, estadisud
de importacidn y istados de importadores de miel, maderas, suelan po
calzado, gquiaices incustriales, muebles de madera y tomates.

Sor otra parte wvuelvp a veiterar lo
wencicnado en la Neota KO il oo’ 11 de marzo ppdo. dirigids a ese
Consejo, en el sentido de que pueden dirigirse a la Secretariz de
Induszria v Comercio Liuverior, Direceidn Nacicnal de Bilaterales, a
quiencs se les enviz regularmente informacidn scbre el mercado de los
Estados Unidos.

Sin otro particuler, saludo a Ud. mur

atentamence.

. tifge. /
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- . TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (1947)

¥ [T . .
rage 1-72 . SUHEDBULE 1. - AlTHAL AND VEGETARLE PRODUCTS
rarl 1d, - Muapars; cecod ;) Goibegcd Tesie 'y
1 - U = A
PS5y L3 - 1eb 7y
neat. i Kales ol Ity
ltem [Sul- Arvicles ol
iy Quantcity 1 S lad 2
p
Supars, Sirups, and molasses, derived {rom supar -
cae or sSufar beels (con.}: ?
Kot principaily of crystaliine structure and nul
in dry amorphous form (con.):
155.35 | ©0 (07N Y7 SR e miereraae e Ceaaraas Loe §2.9¢ per gat. tree (A,b,1) -~ |&6.8¢ per pai.
155.36 if products of Cubli.iiesenmesnvararannases |oonnonnn 2.tc per gal.(s)
155,40 [.¢] Supdtd, Sirups, wolasses, and mixtures therenf; all
the Forvpuing devived from supdr cane or separ
bels and containing soluble nou=supar solids
{excluding Any toreign subslance lhail may have
been added or developed in the product) egnal te ®
over BX by weight of the total soluble salida,
{f jmported for use other than la} the commercial
extraction of sugar, or (b) human consumplion......... oo fGalv Y/ 6.8l2e per 1b. Free (A ,E,T) 0.N3e per 1.
lb.teval of toral c¢f 1agal
Suuars Supars Supary
155.41 Il products of Cuba...u.veieenaanns e vereeee. |E0O1E per b,
ol total
sopars (s8)
155.50 | DO | Maple supdT....ooeiiiiaanes F e O 2 T Frew or per ib.
155.59 f U0 § Haple Sirup.. . iviieiniieninniniinans e veeeanaas Ll [ Free L per 1b.
155.60 ] 00 f Dexirose...vcoueivnersecoaascannns P e Lbuwenn. |1.6¢ per b, Free {a,E) l¢ pur lb.
#.5¢ poer b, (1)
155.65 ] 00 | DextroSe SITUP...cveverranrrracniaacinrarreaeesntsinnn cee JlBLLL 1.bc per 1b. Free (£) 2¢ per lb.
g P 0.5¢ per Tb. {IJ
155.70 T R R LR Lol 1c per Y. Free (E,E) 3¢ per Jb.
F3l Packaged for zetsil sale. L
Other
40 Exira Yight amher and fighter... .. J Li . l
) Light anber and darkeloeeaeeenereeiiuirenes th. l
155.75 Sugars. situps, aod molasses, describoed this ;
subpart , flavored; and airups, flavored ur i
vnilavared, consisting of blendz ot any of Lhe .
products described in this subpart.o.oaeeeiiiiireee forerenes rree (A,E,1) 50 ud wab . |
20 !
26 High tose sivup derived sel b, :
0 uther. e eaiaiaaaae eenemaaaas b .
3 i
[
.
i
t z
’ }
pote) e 8 S2e peneral headnote 3(T). H !
: : : i
1/ keport gl of dricd molasses on basis of ©
syundis tetsl supess, 10 one pelion. ! ;
2/ Certain blended sirups subjeet (o guota. See ilem ; | i
i , Appendix to the Teriif Schedules. | i
.i ; ved from Bugar Iant Or BupET '
i See dtsas 432,10 and 9 i3 0y ;

Tariff Srnedules. ! i i '



{.S. IEPORTS FOR CONSUMPTION

85, TEAR 1985

riton o SGIGS for mhemuod 00 coverage (ompimg procedures, swetes of emor in the daly, e symboty OTH CTY, LXIDTY
v lomwing: [—oonty o thomeat, coutry of g urknewn; J—item imponied under Taclf Provision 807.00; A—itemy mortet

@ hvmors o e Ind Al ol 1374 F—Lend

4

Table 1. TSUSA Commodity by Country of Origin—Continued

10d defiitioms of import vatuations gnd charges. Rumetic codes orvending counlny desinriem
vnder Tadll Provaon BOG.J0, and §—demn peperied pode (e Gererabyrd System of
ihed HatedLoomed and Foclorr Producls; 6—Foreicn Tiate Jone Piviersd statos; 2nt —Foregs Trads e Non-Pradleged stalus),

WS commdidy ramber, Geserinton, and writ of @Ry Il TSUSA commeodity number, ootcithan, and eait of quantly
Valir (LG dolars) ) Yabe {1,000 dolan)
lﬁ K¢ quantty Dz‘::ir)"ﬂ J Kel quanlity
a Customs Custoims cu. Charges 3 Costoms Castorns gl [ Charg e
SCHTOULE 5. ANIMAL AND VEGTTABLE PRODUCTS—Comtinued
I 1487 203 . . . . pHIL R 10 025 307 . . .
HOIAVED 1754516 . . AP R 508] 349 . .
PALIGAS uqIm . . - . AISTRAL 309 159597 . - . ;
P A7 111727578 . . . (OPACIS 52763532
AT 200 460 . . . . 1 SOMALA 10783 205 . . .
SHAILND IR - . - L THZANA 12 551 929 . - .
¥R £61 200 . . WAURT 19020 . . .
JURARAT 79538 44 . . . . & MAET 18538 505 -
WLk I HAT . £ NDIAMBD 0950213 ] .
T 158250160 - - - P A 204 435 304 . .
oTAL 4TS ETRET - . . . 1RP S 47 14576057 . .
Lo 204 . . .
9 SUGKSE. SIRUPS, MOLEISES CONT 1T OV €% RON-SUSAR SOLITS ts mff.;; " oy a:-?sosg ;
RTHE) 135 2E59 2858 7 b3S (i} ToTaL 203 580 234
TS 7Y i 4 i 3] ! bt ) : - -
TOTAL 25il F4:31] Z5it [63] 1585000 BAPLE SUGAR L
1 SLEARS SIRUPS.ETC CONTAINING RON-SURAR SOLIDS OV 6 PERCNT BAL Gauapa s < L e
AMLD: 152 11% 358 L1 265 . onti 1Y 2w t £ B -
bW EEp § 035007 1esl 108! 1158 m TOTAL 45616 5 56 735 -
[ SEF 1521 538 1451 1451 1541 o0 LE8500 MBLE SIALP “
520 Ha 1 143 ! CAACHA 14550233 1562 1918 118 B
ot i o e G €Ty L) s 55 5 .
: :
s u s i ' TOTAL usteEs 1528 18243 18748 3
ToTAL 18 146 128 523 saq 19 1555700 BEXTROSE . @
N NETH 03 R 115 78 254 316 3
st DL . - gL FRANTE 1 4504 3t 348 VER 12
=) H123E% sz’ saz 1 Lo B o - o z
RTHAL L3R ES kL) i 135 sr!a\ili :3; ,;f b 7 n i
| GUATHAL WEEICT 7201 T3 P 2 YL it ;,; 6 b o
- I I 1 13 LR N B . Ly
502 552 ﬁn ol iy 55k 34 Fit i K st
bl g b T6TAL 25 117 54 4375 0% 30 343
! ; e 1E50n NINTRIIE SYANT 1.

. i El . P e IR =z
s 2P Baot 16l g nei i Y b
{ ARSI 1612 i oL - S i : by o
| COLGRE 1575 £10 TATAL 185k 703 73 Fe FE]
AR n 185 FESHE HOHEY L

£ 1305 I CEADS 3237806 1o ETE

I: 275 195 v 13795 950 e '
: : ! M KERRN 10 ;
e 1512 LK UL T 6
Lt ™ 285 8 GUTIaL 981 3% i
163 Lr% b3 MEVADR Lo B 3
Ersti 3137 3 528 el 15043 "
gt m e & § FONRURA 842352 22 :
BCLb 655 153 135 5 3877 s :
1Ly 3 315 1375 e b o N
5 158 e £ i bt o
7 11 70 m b L
3 7 EE 234 i 1
& Y 331 1% 3 g
[ ib £ 15 7 Hs I
LT 3 b 43 Fat 2 B
G 3 13 L3 i E<E - 128
L3R i 15 1159 3| 124 . N
IR WEES i3 i 633 28 £33 i aid
5 §13% 131615 115 2 i
-5 I3 5 %3 168 - i
15 s it i
3 . 2 :
85075 e 76 i
3 WOLASSES, INTOIOLE cLe YD SOLELY Fibu STARTHES L
LK 42053 i
- H iEt
- [ R »_
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FSTADOUNTDENSES DE MIEL

Y

AMERICAN MERCANTILE CO
2450 Tirst Ave. South
teattle, Washington 9812
Tel: (204) 624-6141
Telex:; 32-£431

0

EARFHMAN HONEY CO.

P.0. Box 122

Hillsboro, FKansas 67063
Tel: (316) 947-2328

Vallev Heney Association
T.0. Box 1241
S.ockton, California 95201

(209) 464-4£714

HE

Eq« Callrornia Sr.
San Francisceo, A 99411
T (415) 421-53G2
Telaw: 27872

-lifO“Piu 9q621

TOODL SFECIALTTES
3800 Beron Huw.

Bvron, California &4
7 6126

w1 (415) 634-

(W]

14

Tolews 172275

i

.0,

Lol

To

- 5

3 e
Privroton, Floriadn 33432
Tols (305 ZLE-117°0

Tel NERIEERAY.

TRN ORE RonaY 0.
106 K. Hidgeweod Ave
Fdgevater, Florida 32037
Tel: (L0X) 428-90G27

UN COUKTRY HOREY CC.
800 Rankin RA.N.E.
Albuquerque, NM 87107
Tel: (505) 345-8401

ROSENDLUM & SONS

P.0. Box 1944

S. Hackensack, NJ 076006
Tel: (201) 933-6700
Telew: 133373

FOAIS COMPANY InC.
P.0, Box 123
Springfiled, NJ 07081
Tel: (201) 379-13460
Telex: 232005
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. TARIFF SCUEDULES OF THE UNITED STATLES ANNOTATED {1oa?
¢
HATIR LR o WOy AND PSPER: PEITED MATTER
1. - Waad and Wood Proadoct s
B ]
W iy
[N Boates ol gty
tres Artichus ut

Quaut ity

Speatal

-~

T

M
A0

Voul from frees of conifuerous
niferae).
(r) Hardwaad! Hood Vrom Lrevs af men-coniferous

(b} Hnfree
specics (order

BTN
{d) Drilled or trealed: Drilled st intervala
For nails, screws, or balts, sauded or atherwise
surface processed in lieuw of, or in addition to,
rlaning er working, or Lrvated with ereosote or vther
wond preservatives, or with fillers, scalers, WAKes,
oils, stains, varnishes, paiuts, or enmoela, but
bul including anti=stain or other Lumpardry applica=
tions mentioned in headnote 6 ef thig subpart.
{¢) Standard wead meldings:  Woud muldings
worked to @ patiern and having the same prefile in
cross section throughout their length.

3. Lumber, including certain {leoring provided
for in this subpart, is dutieble on ihe Lasis of
Yhoard measure” for which the onil of measurement

ic 1nwe bonrd fent.  For the purposes of 1his sub-
parl , o« boarl fost i the gt by et Tuwber con-
tained in, or derived (hy drying. dre BR, Or work-
ing, o any combination of Lhese processes) from, a
piece of rough preen tusber ] inch in thickness,

{7 inches in width, and | foot in lenpth, or the
eanivalent of such piece im other dimenzions.

t. The treatment of lumber or other products
provided for in this subpart with anti-siain or
Wher temporary apphicatioens which serve only fur
the purpese of maintainiog Lhe praducts in their
rough, dressed, or worked condition unti] install
tinn or further sanufacture shall not affect ihe
classification umder any of the provisiuns of this
svhpart., .

facher, rouply, dressed, oc wed D lod fop ~oFlwed
flonring classifiable as lumber, Lul noi iecioiing
srding, melding, and hardwoeod fionring):

Sefiwooed:

Spruce (B4

Hougl

Dressed or warkes.
LT

Epctern waitw nime (
eud red pine (Fim

Pine {Pinus =

Pressed oy

Oiher pine.. ...,

Uiner
Roapho oo oo vee s PR
) Ny or werkedooo oo

MoLd

LN 1T

B (P O

R ITHI Y
cat fo

L. {Mubdl L.

M.ohd . fr.

Heid, .

Free

54 per Ml
iu., beatd
myenuTe

$1 per 1000
fv., borrd

measere

medsale
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. TARIFT SCHI-ZI)UI.HS.OF THE UNITED STATES ANNOTATED (198}

SULEBULE 2. - Wdup AL PAPLR; PRINIED MATLER Perrss Jayp
Part 1. - Wood and Wond products

ffiahlz as 1

L
A1 I 1Y )
r .
Shats > Katus of bury
Ilew Articles of H
Cuanticy ] . Seoia) N
Wood s:otne {Weatherbaards ar elaphaarde), wo!
dril led or o trealed: \

202.47 Resiwn Teve]l sldlnge e iiiieeniiieeranneeninaenan ceerenes | Froe 52 per 1000 ng.
1., surfuce
mCANarye

20 Western redeedar cererenns | Homoft.
Other:
50 Sof twourd . .. PR I Y I 3N
80 Hardwoud. .. N LT
Grher:

0,481 0D Yestern redeedar veravaes. [ Monnafn. | Free $3 pur 1000 sq.
fro, surface:
mrasure

202.50 L I T o P T $% prr LU s5q.

K It., suriace
measure ;
10 T B RN SN S !
au Hazdwood s s ev ioavnanniinnnn, P B Y I
Lumber and wood siding, drilled or rreaced; and
eripe—glued or end=-gplned wow! nal over B Feet [
tengih or over 15 1ncies da widih, whelher or oo i
dritjed or treated:
205097 S5uftwond lumber and siding, drilled, or prassure
treated with ervosore or other wood prescrva- .
tive, or both, bul not otherwise treated.ievuivaiae § oviue... | Free 100 ad v
! Drilicd bub not Lreatnd.. . oriisnsanrnnreaaaaa. [ Mobdofr.
I o3 BZRET . ce e nerrivasrarniransntrasararnseness | Mbdoft,
P 2G2.%) [1]1] Hardwood, edge~gilued or cad~plued, not drilled
or treated..o...... Fei e e [P . eravenaaae PMbdofE. | Frue
:C:.f-l'-l L8 T N P TN Frae 07 a0t vl
H iz Trected with con
i ' woed precoervaiive. oo . s b EEL ;
] 40 TS PP U N L I -!
: : i
: ) '
. Wood ! pliunksn,
: assexzbicd thes o ]
; € drilled or treaied (wrncuph
' unbor):

1 tlooring In sirip. and planks,
: or ru: Lreatsd; .
! H -
o o vh.. [(Duere . i~ wval. i
ey T hiver. .. .. . g (O 3
N 13
i 20 Maplye facer . i
H and B { SE I PR 0 3 i
H H
' f
: 40 Dther, .. tamdlfr H
N i 232 .50 OLher., . ous e T 3 ad wal, Froee =203 a0 ol
! 2 e ..
i 5
i merld! and wourd FTerbei s sul -
) teviunral ar detarat oL
i oot drilled ar [reaten:
} Bhedfigerd wood wolbiings, net dridlled or . i
Pogoind oo Fit {P00un SPR-te.eeennn. e T R STIR S T) 1.57 . Pieve amie0n B oad vl |
| e 1 ; | |
2cl . ! i : H
(RS Sy ) ~ D T T T e, 1 TN 1
' 20 PR A T ! '
) : !
H [
i i
| Aty L P T ' E PR YR I )
1] 0
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260,00 «

TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED STATLES ANNOTATLED

SCHEDULE 2. - WQUD AdD rAaPEK; PRI
Part 3. - wWouwl Yenuoers, Plywood, amd Qouwer
apd gaitding Boards

240.10

HEER)!

HTED MATTER

Waad-Yenenr Asscablies

stat. ity X Hates of lmty
Ites fSaf- Arcicles of
fyx Quantity 1 L il 2
Woad veneers, whether or aot f{ace finishad, includ-
ing wood venuers reinfurevd ur backed with paper,
cloth, or other flexible material:
hot reinforced or bucked: .
24000 Birch amd maple. .o aeor s iaeorn- RIS IR BLLEN VAP ET IRYN A N
PO Birch (Betula spp.)oooarcn- NP I PELT S RO
[AH] Maple (Aver ‘,pp.l.......... Moo T,
2450.02) 00 Philippine wahopany (alaon {
pagtikan (Parashurca plicais), ved Tauan
{Sherea wegrusensisl, ST 1 auan
(Pentacme conterta and I, mis
mavapis {Shovea squamata) L Viad
{stwrea polyspermi) and L Loy,
(Shorea spp.s);
weranty (Sharea =pp. iy
Ted srava
wiiite serava Ul PO vosg i, | Frer 20Tl oval,
i
20,03 Oiher.. .. .- Ceares e r e e PR . Frow 20 ad wai.
' 20 Hardwood. ... . e JUR B D YOO O
& SofLwood. ... J sg.lL.
Reinforvud or bockud:
250,04 becoralive wood weneors, nol § Cinid shied, H
or fare [inished wilh a clear or trans-
purent macerial which drvs nol abscury
tne grain, texlure, or wmarkings of the
Y- 1 e oo LETE I AN Y I
I Hardwood.oovinnreeennn e 3 '
Ly . .
2R0.06 er [ T vov | Free 20t ad v
H) ST U
| L R I P ITIR B ;
. Plywsad, vhether ar net fase fintsh .
i Mol face Eimished, or face finished #itk a -
| clear or transparent naterial whicn docs not .
i obscu-¢ the grain, texture, or markings of . .
i Lhe f[ace ply: i
. IN0.15] o0 With a face ply of Spanish cedsr (Cedrels !
' T T J, A . P Eh m! val Tree (5,0} %."‘ ad val.
! y [N B! :
E 1 v, {17 I
T ¥
: :
TIadIy 60 With a face ply of Parana pine H
: anpuslifaiiad..... e Mosal i |t oad vad, Free (4,7, 10 L PO 1
i
'1 240,14 With s fare ply of sirch (Betula sup do. .o . [P oas . Veee on,EL 1) ad vol,
H I Panels nol ercecting i oauy GJdimension
, t ?;’3! Hoin thickmess, &7 dnches :
; i Piowidtng, aml 8% inches o denglin ..., P i
| '
Qiher:
' fend St L Timandned oo oo PN SRR N ¢
iT uil dlhiet oo ea i Mg It
UR E S Witin a face ple ol Rorop i
; titinns sy e I YV 5,40 b owall Free (a8 1) WL et wail
!
1 v
' :
:
! v
}
)
) N ' 3
; f §
| ! : ; ;
; ! ;
i N !
. . ! : )
L} b
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1-72 - U.S. I14PORTS FOR CONSUMPTION CALENDAR YEAR 1S
Table 1. TSUSA Commodity by Country of Origin—Continued

{See Fuplimainon o Stalstiy o sluemsbon oo covesdgy commibng pocetures, Sources § e w U ita, B syt OMH C1y, UKIDIY and detimtione el impoel walahuas and charges Numerc code, procedine (ouiily ool pdas:
ersen) e ftoaag. |- cooly 08 shpmenl, caclly O oeie unhoown, 7 —ierm mpoind endy 1ndl Provesae BO7 Ou, J—ems eponied undve Lait Provison 805,30, ana de-i ceiled ende Dt G, oo bpled
Frottients Fosetd; ¢ lhe Liate A7 @b 1914 5—Cuthed Hangteomms and Foldore Pkl b—iovefn trade Jone Prleged siatus, and S—Foregn Diade foae Koo-Pireped Slalos).

TSUSA tommadly MuIRar, Cescrumn, amd ursl G Guduldy TSUSA commmdils Duiet, GSOIAI00, 303 unh ol guestily
Lovmin o — Value {1,000 coflais} Loty ol — Vale (1000 wfla) _
i 11
origm o sl Cusioms Custons TR { Charges g Lustoms Custems Ll i Cratp-
SCHEDULE 2. WOAD AND PAFTR FRINYE 0 MATTER —Continued
2092543 WODD SHINGLES ARD SHANES EXCEPT RED CEDAR s HONDURA I ” n 108
CARAGA 885673 22502 22562 22 50 t CHILE 16939 158 1573 2338
o £TY 1577 55 13 61 3 N TEAL 284 15 1% FEn)
T0TAL 367133 n 580 225G 2554 1 on cry 23 b ? 9t
TOTAL HEN £127 €187 7432 1
2671100 SOTTWONG SOWEL RADS AND PIHS FLAIN LT
MK 7YRL SR 150 150 150 . . 2020985 PN LUMEER, NSPF, DRESSED OF WOMKED Tl
4 M 2haav 1ok a4 |47 141 . LANADA 210 534 41 844 4184 a7 )8
HaNDURA 276188 119 i1y 140 2% 1 CANADA 613 b L 19
¢ KOKDYRA 73200 108 106 1% 18 MEXKD 1352 109 1 033 1033
© HONIRA £1134910 2454 2458 7559 & GUATRAL 1548 a0y 'H 523
& Ttk 1 755090 s 186 el % HOHURA 720 393 33 )
i (T 5046029 126 1% 1 % o 0059 3907 338
ViTAL 1059 567 ] e 4503 b BRAdl #h 183 s fer
) HTiA brid 550 S60 £33
2633355 HARDWDOD DOWEL EODS AND PINS FLAIH s o a .
CARKDA 16351 752 3 1 £ 3 uma s s - oo
LR 1305882 3] & i 3 9l 833 23 el !
BRALL 12¢ 304 305 175 15 158 2 71720 LULILER, PARARA FINE, RIUGH ME:
el 195628000 522 §2? [4)] EH BradiL 1221 FEid 435 Y5
JUEIS TN 155225116 6130 £150 jEL1] 1597 TOTAL 1231 435 455 5
SINGAPR 35556493 § 599 1533 it 38
IGHSIA 55 35§ 651 287 1805 . 328 &5z 261250 PARAN S PLIZDRCSSED/WORKED LOR INC FLENG,EXC SICI¥GMOLDRG e
CHNA 12731 1o 750 bE! L83 55 BRkIN. e 24l i %
GiH €Y 17044 508 161 16% 198 ki TOTAL : 343 4 2 2
ol 4 b L) Liny -
ToTAL 460 44892 125%% 12583 ERYE 154 2224570 LUDEE, DOLGLESTHR, BOUGH s
2575520 SOFTYS00 DOWEL REDS SHOD PINS, ADVAKGED 1§ CONDITION LT CANADA 12723 H3E 6 7R i
L EMOURA 2446625 125 128 13 13 TOiAL 121313 2% 15 T84 B
) " .
0[“'{[(57”:,:. 2 515 ?fg l_l,:, 11; ,lg ‘i S0 LUMSER DOVGTIE, PRITE ‘.fur'd Bincl FLLGG D40 SDNG. KLbhn o
[T B [ REX] : it .
¥itiag HARDWGOE THWIL EODS ARD NS, JOVA TOD IR CLnDiiii LFY . 1 CRrADA 15
1582738 it e W3 f Cey 112 1
: £71 51 in £ I & el 4 v |
TrAL 2315787 ] ist 172 = | LREY e R
2 BBF 2071055 LREIR FIR, NTUGLA, i
15652 18047 20853 1820 BV TME 7503 v .
166 1% 147 kis b vl i1 jo
&7 b? ’ L7 i gt Cy 13 $
1 17 2 £ 1074l 21 .
; |l 0 e : _— I .
Li 06 1 19123 N4l 155t LUIELR, MR DRESILE A e b
P ) H
56 OF WRKD INC. [1 DDANG, EXCL S.OK3 KLDING feaF if
823 1857729 1257348 1 be3 629 752 v
6 4918 £553 191 ! 18 i
o 3 a2 [
e e })g !g uLszER, HEMLOCK ROV t
b 174 e = 20987 5hia2 1 (S .
FTH 23 &y . It @ S A
Bitn 115 L 270 355 51627 51t £y i
| b ;:‘: }f; - 2070140 LUKBE, HEMLOCK, DRSS 0F Weal INE TERRG EX0 Sifit i
b I o 3 AR 423701 §35 N3 1
R 186 85 1852 8i5 LEPZ 849 155 oA o B Ve
nIIM ZE. PISE, EASTERN WHITL AND KED ROUTH Cilihs 1 2173 2 €
1414 [T 118y IR Qi C1Y i8¢ 7 ' 0
33 271 0 " i LA 423820 58432 g20z2 3 i
41 137 12 173 4 222173 LARCH LU ELE, RJUSH
48 5 “ : g N s
£3 G £i 5
1L 245 4721 R 153 N .
/RED DESSS € FLEDENS, EXC SIDNS/I0LEHG RCH LUUIBER, DEELTE OF WOLKLD i
L L] : o Vers .
1t i L B
418 it i 1 b
I 3 [ 2errico womess wesiian R0 CL0A Bt
i 1% ! A 120y r
o2k 13 i i 5
Lovs it : w e ;
©ir 3 LOGGTAOLE PiNS LUMEER, ROUGH HEE #SD WAKD, I4E FLENG, EXC bt
Lt 732 Wi i 132633 e
2 : [ 24 1
Rt =y i 2 13h v
2 ! 3
561 555 (A% R
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1-74 : LS. IMPORTS FOR CONSUPARTION CALENDAR YEAR 1085
Table 1. TSUSA Commadity by Country of Cri

(S Ea2t - & I 0 RNNTOLAD O Coveidz2, GomMDE precedum, Scurces of et 1 I dabc, e mymiats QN CTY, UNIDTY 2nd gefmmony of mpgod valuabons and charpes Mumeik codes mevedn; counlty desturiios
TR e R ECCUShy W WO CETIGY O S Uttt 2 s Rsoled B0 D Mevsen U0 Je—diens nipdites wader Tanli Fimaswon FOS30. a0 4--nems mpaied et e Genenaied Sy L

et rraanans o e Tewdy Act ol TYFS S—Cerbbes Hand Lo aod beickee Poswis, o chaegn ke Bvoe Piieges st 200 b-- buegn Jra0e Zone Hen-Pisd

red shatunl

15USA commodsy mumber, Bewcrobon, 260 uml ol guanidy 15058 conmieerl, gamber fesinplton, and upl ol quanisdy
Vil (1000 Sulers) - Valee {1000 Gollars)
(o Ket Guaaknh - Cm:ni‘ o hel. quaatily -
e Customs Ciriems Cat. Chnpes i Cusloms J Customs Cil. e
TEHERULL 2. WOJD AND PAMLR PEREL HATILR—Continued
L & 18 12 18 15 40 LIy 140 1 19 7 1
i £7Y 3d 28 5 i L AL 603 16 17 172 1
TOTAL 1029 2488 1485 L3333 19
7005232 SOFTWOC™ LUMAIR AND SIING, DRILLED AKD TREATED MEF
rom3n LUNEER, KARDWOOD, REUGH, NSFF MEF CA%AGA 1 2u4 3606 3605 360 W]
[ TR 3 Kl 3231 FI 0in CIY i 11 11 13 2
160 tl gn 5 10 11557 3617 183 2515 2
13t 91 12 m
304 i 2k 5 {ARDWODD LUMBER AND SIDING [:°5E OR EXD-GIUED.N DRIL O TRTD 3
7% 201 b % | 454 0 920 999
B
Pt 15 1t b £rianca 8835 1412 oz 47
1130 132 ; oz | one L1y 198 Lo e 41
16 13: 152 W TOiaL 16 538 5620 5020 sEn [N
134 lo: i 1%
a¢ 10 3:71 14238 t 1 2625420 LUKELE & WOOD SIDIE, LSPT, THD-GLULD WQOD, MSPF, TREATLD MuE
ey i e a ! 6o e 57 £t &
621 3 G £ oAt 220y 857 697 2y
:1!3[’, ° :g ?E’ 2025450 LURBEE & WO2D SIDING, NSET, ENO-GLULD YBDD KSPF, NT TR ATED o)
7 " 1o v 430 17l P18 .
¢ o o 3 . P 122 178 5
g o - " ‘ AL 3 4 142 :
16 665 745 Te: aegs 702 ;}“*H’;‘ ?Zz 522 gL 4t
1452 £2 eu ok 13 o ¢ : 2 3
1719 7818 151 g047 L TCTAL G243 i85 Tosh 15
™ v ' bid 2023560 HARUWOOD FLIGIING, GAK, 4 STRIPS AXD PLANKS e
i 1 i e Cavisti L 82
51 1) 5 HERE 1 |
e L W § ¢ L ‘
k4] il 3 1 o o ;
- - - H 3 k% .
15 i X % e - 1 k
4% 8% W s i e tud : :
T3 3 faf e 3 = < N
"5], : i ” IniaL LR st “.
i \ L2 i ""'_f \ 5’ L2510 MARDWOSS FLODEING, JAPLE GIECH DX BLITE IN S1RPS & #IKYS ey
T B e EEE 2ot 1766 15 11
s 4 136 i "
L 3 i 4 .
) EH 533 S b I
: i ©
¢ 780 2¢58 2iut Teer
’L SIS, S0P & PLAKS EXT W APLT BELCH RIECH DK [
; 75 Tt i 12
: , 142 o .
\\ 01 EN .
’ o 1 17
= [ 1.7 1
! ¥ i i
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N
b el L
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U.S. [APORTS FOR CONSUMPTION

CALENDAR YEAR 1985

reme et the fohoamg J—eountry ol shumers,
Preseence Proveies of Ine Trase Azl ol 1874

o Dilgnaten ¢ Statsbes (o wlormaion on Coverage, compling procodmes, sowces of eno

Tahble 1. TSUSA Commodity by Country of Origin—~Continued

ounlty f enpin uEnesy, J—ilemd Kprted

o Louted Hanctoomed and loikee Produtts, b—ltotEiEn

0 the cata, the symhoks QUK CTY, UMDIY deinitions of
wet Yl Pomon F0L00; 3—tlems moouted undet lantt fromson ol

Pt vilisions an chatpes Numefic o35 preceding ountry drsotions
30 and A—tlems wgoilel woer W lemrdided Syl
Teage Jane Prvikeped staies ard B—loregn Trage Joor Ron-Preeiped Si0lUS)

T5usk cenpnodly memoer, tescrition, and uni ot Guasliy TSUSA commodty numde:, Gelcripbsn, 204 Lt ¢l quasuly
Yaies (1,000 soilas} " valoe {1003 acslars)
fb\::ll? 3 y Hel. quandity Cﬂl:i.frn o et quantity
i Cusions Custams it | v v Cooms | Cusoms LA .
SOMTULE 2. WOCD AND PAPLSPRINILD $AVTEK—Continued
CHINE M 4 388 5388 650 iu? 2100440 DECORATIVE SOFTVO0D VENELRS, REINFORCED OH BACKED G
IR ELP 65 £54 m 63 £8 CERM 35 161 164 175 1
HG RONG 817 817 0 m s O % 4 5 52 ?
£ 40 WING 1) 62t 09 B TOTAL Ell m b1F: w 15
89 g9 B2 13
i 20% 153 2335 e 2400520 HARDWDOD VENEERS, EXCEPT DECORATIVE, REIRFORCED, BACKED uEf
a1 p pes 7 CARADA £id 122 122 173 [t
%) 52 107 3% U KRG 105 W 0 n ?
N ) an " 29 FR GLr 24 51 3 613 3
X 20187 20 107 2028 L2 UGN 1823 131 85 10 2
[ 1950 B7 67 5 12
o o LM VENEERS * RTIMFOACED GR BACKED (531 BIM LY 1404 153 153 168 id
sk 454176 %734 W 7073 {n TEuL 5195 1098 1078 Vi o1
NG 131 n n £C 3
Y 3198 a1 22 75 2% 2430540 SOFTWOOD VEREERS, EXGEPT DECORATIVE, REINFORCER, BACRED 1er
TOTAL 458588 7 0t ol PR 5 BRAZIL 51l 1 1 8 @
FRANCE 42 3] £3 & §
2200041 KAPLE VERILES K/NEINFORCED OR BACKED HST FR GERM KL 139 134 1 7
Crttnion 751 3240 3740 330 ] Bk 487 82 87 B¢ ?
(R T ioil 7y i t g CHINAT £ 5t £l g0 3
1y 288 ]l A i ? JAPRY €35 233 332 380 ik
[HiEat 19 i$ & 4 : ot ey 232 n 7" 87 5
TOiAL 42EY 35 353 SEN b4 TOTAL 5535 83y 7 53 10
o0 PRIL BAUOSGNY OR LAURY, VENEERS R/REINSORCID OR DACKED MSF 2001500 PLYE0OD,SPANISH CEDAR FACE, NO TACE FINSH, O L FCE FlisH ey
ge 8 sl 4 . & BhalL 1553t 282 2922 33 48
1972 62 62 585 3 LTENA T FIc) 4 1Y 18 2
51 L i b 50 o ¢y 150 58 53 ol 12
142 a0 a0 nt i3 TOTAL 11950 £1a0] it 35 "3
By 114 e L83 £oun 332
162 ikl [ =72 (A 1201 256128 PLYROCD, PARALA TIHEPAZT, B2 FRCE (¥EN O/ Culam Fiey
1%L i ™ e 27 bR 11731 PN 2.8 LIS
216 0 1new 1 154% 1107 i &y 4 i 2 £ 1
TOTAL ZE9) 3%
: \$TF, KT RESEFORCED OF BADNED Bs: e
3280 614 B B 3 301500 PSS, >
10t 1! i 3 Lo -
163 T 1223 ! bl 5
1% 1% 161 e 5
) ) 3 g 3
33 162 : 7
£ w b ! il
1135 J06F Inrte s
n 5 Dia £ .
N E Tovi PV
13 115 e aes pr AR T s pre wn s ay B2 vt .
17 I 2401449 FLYWODD, DiRCH FALE ROY LoC FIX, EXCO6 §/32 SV (7 BY E3 N3 sr
1[,'7; ‘ ; 17200 B1t3 (B g1El {1
ns 2 113 53R Lig 3¢ 721
f v 132 €57 1432 i teis ¥
i w i s 2 i :
+H “n .
s . 153 7i5 e i i
L) o0 i (i (1 £1ES 5
i . JEI 3183 A 10412 ) £
12&1 Pt Qint 07 I £5 B 164 t
PR 145 " T0TAL 5517 17 ¥i6 7 13 ) 2533
Lo sn i 2331230 FLYWODD, PIREH FACED, CLEAR FIN, LRCR3 5/37 BY €7 BY £5 IS pis
Bk & S Cakald 74 3144 31es R -
B B & 3 £ i 1] il
Lo n 5 32 wH ? %
s 1l & 13038 1 Lsd e
bk , i it 1 15 H
. i 2 r
oer 18 £ T 2845 7053 ¥
e ik 3 553 €37 55
P €5 G uj 3 i i :
! “ TUAL W/ 12 1452 150 :
57735 M pLYVGDGD, EUNS BLU PINE FACLL KD FACE TS LR CLERR RTE |
A 3 4 H = .
Srmne, D3 VILIEND, BAT LaIRFGREIE 01 G ],Qli 4! : -
Lo 299073 i = ! s : :
i L ¢ PR ORRNTG FACED, T EXSD i,
H : Y 1
e i I
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0 -
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s FEO 1205 103 [I ::
]
; _sLl : oo IS S i I :
e [T - L .
i . 11
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~ TARIFF SCHEDUL Lb OF THE UNITZD STATES ANNOTATED (1ush
) SCHEDGLE 1. « ANIMAL AND VEGETASLE PRGDUCTH Pape 14731
- Parc 5. - Hides, 3kins, dand Leather; Furskins
1 - % « A
12155 - 121,49
I.‘;wt. lnies Rutes af Duey
Iten |[Suf- Articivs of
fix Quantiry 1 Syt [ 2
! i
leattor, in Che rough, etg. (con.):
Gtier {con.):
Giher {con.):
ot fancy (eon.): .-
12155 | oo Buffalo........... e S5q. tt.. [3.7% ad val, Free (A, E,1) 255 ad val,
21,50 1.3 Reptilian.......... e e aee §Xoooo..0 | 5% ad val, Free (A,E,1) 25% 0d wval,
Lo aad A
Otber:
121.561 Bavine.......00eninunn, eerieene beeviiuns [5% ad val, Free (A* E,T) 25% ud val.
Upper leather:
Split:
05 Orain....oioe... Sq. ft,
14 Other, . N Bt R
14 Dihero.oo.o... P I '
20 L I N
14 Clove and garmenl ... ... P - TT I S
Ll Bag, cake, strap, and
eollar oo o 7Y I
13 Bole oo i vena (LB
Qther
ke Wet blue prains...... {Ib.
37 Blue splits,,...,.... ik,
b kH MBET ey iaaae e cee JL.
ir 121,62 (] Gaat and kid....... Car e s 1S, T, [ 2.75 ad wall Free (4% 8, 1) Tle ot owval.
121,33 Other .., oua o .. PN PP 5% wd val, ¥rae (E, 1} 231 md vy,
Sweep aud lamb:
41 Carmenl .y iuviaornaa. Sy. [,
43 Qi ber S5q. fu.
ot Snark skin R 4
35 OLher i iiie e iennnaanay s X §
i Fancy: t
12i.es b oo Gaat and Kid.. . ... i, Sq0 fo., [4.2% a2 wal, Froe WL ad wrd }
121,65 t 00 Crher , ove vt Cee it na s an s [T G I S IR I icee VO ad vl !
| |
i : !
: ; ; ‘
t E i
i ! i : |
i i |
! ! ) H
| i ! ?
; i ?
! ¥
: i
| I
! ! !
i H H
) i
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U.S. IMPORTS FOR CONSUMPTION

o Eroiaghon of Sutistics lor batematisn o coweiers, compding

wre Prsions o e v potof 1974

Table 1. TSUSA Commadity by Country of Crigin—Continugd

& Certifed Handloomed and Feisiore Trodecis; b—forn

procedures, sourees of s i the data, the symdels O CTY, UNIDWY and definitions of impor

valvalions and charpes. Mumeei codes peesedep trunlry doscrehon
and d—dems imperie? otk e onerztzed Sysien o
an Yrade ore Prvie;sd stalug; and 3—boregn e oo o v ged stalus).

rt e Ssowag legmuste | snomest sy of 0N LRknew: I—items imperted toder Facdl Provmn 507 00 3—demns wyoded unéer darifl Povetrm B360T

THUSA cromotry Tymher, desorption, 290 Uil of cunanity

T5USA comnenty 1A

=, deension, A entl of canlly

Valse {1.000 doltars}

Yalie {1.000 cuteny)

_ Covniry of N
Kot quniy - ¢ ] wign sl uantity T - —
Customs Castoms Cit. Crargiss i O T Cil. Chictes
SCHEDULE 1. ANIMAL AND ViGLIABLE PROERICTS —Loatinged
l £ THUHD Wi N3 15 RE] [l 03k Ol 248112 255 pa] m 16
K02 FEP 1 1n mn 180 k| TOTAL 5ol e 27514 37189 1878
JEPEN kRIS 1659 3652 3909 i . .
otH CTY ERE] 785 285 293 1% l..l&‘[;l&::!? AKD LAMD MR:;:‘?‘ LEATHER, F.XC!IZ:’:' FAHCY s m k) )
= gLk R
I oL B0 255 B0 60755 60 795 63322 54 ARGERT ey n s 0 "
1Y DAG, CASE, STRAP AND COLLAR LEATHER, BOVIRE, MOT FANCY S 1 Kl S2E3P6 1336 1536 13Rb 0
4 gRadll §7 490 1} &7 92 1 - kg 407 258 945 LR B33 19
PEGINT 25000 15 218 s [ TR GIEM LRk %3 LK 97 ]
U UHS Ay at ] 83 4 K 14763 123 i [ER) §
I RTLAND [rEg | i 228 el 1% Iy 1635270 Ny 31103 k] 1t
LY 43132 181 18} 197 1% KA 307 410 [ 14 a7 437 17
GH OV 1R 130 130 135 5 o 7Y 124352 el 144 205 il
TEiAL 1687434 291 B34 942 & ToiAL 3TN § L5 B0 £33 .
[)‘. ULEATHER, TR, HOT FANEY e 1215,43 SUEEP AND LAME LEATHER EXCEPT FAKCY, NSPF |52
I T {353 pde IGh4 30AS A6t i CARN, 162 158 102 12 [l 1
{ETD KGR &5 4o L2 . 1 WRG 1 967 385 2589 1582 682 13
e YK £i% FTH) 931 5! TRARCE 37521 [ 1] 24 053 »
G 7T LEELD 142 12 46 i & GiRa i R HE) §3% o
[GTAL TRULAAS §127 S0 51235 I SPle 261 350 £ 5E 535 21
[HAR ] T3E 158 578 (138 e 154
1515152 VIET GLUE GRAINS, EOVINT LEATRER, NOT FARCY [ P 715 7210 2 FEH 27 2
PATITY N N 2] FH APAN £1 371 9% o8 m-} 3
4 ¥ & & € : B EAL 927 741 £ 22 65 %
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IMPORTADCRES BE CUEROS PARA SUELAS DE CALZADG

Es a ]15ta es solemente informztiva y no debe considerarse como recomendacién

AMERICAN IMPEX CORPORATION
366 Broadway Rd.

New York, NY 10001

TEL.: (212) 267-7257

BERIFAN LEATHER CO.
145-147 Scuth Stres:
Boston, MA 02111
(617) 426-0270

TX.: 940815

BREIER OF AMSTERDAN, IRC.
57 Edston Street
Amsterdam, NY 12010

TEi.: (518) 84¢r-2171

OREBER 1 EATHER

42 CGarden St"ict
Howard, M) 07135
TCL.: (Lul) 6;4-7601

GULF A L:CTZRH, IiC.

Or= Guit and YWestern Placa
e Yord o NY ]30:3

TEL.: (2' I ICIC IR
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TARIYYE SCIH;’DU-I.I-L‘; OF TUHE URNFFED STATES ANNOTATED [{KEYD)

SCHEDULE o, - METALS ARD MEiAL PRODUCTS
Bart 2. - Metals, Tacir Aliwys, and Their Ubasic Shapes and Forms

B
- G06.726

Stat. Units Rates of Duty |
trem | Sef- Articles of
Tix : Quantity 1 . Gyectal 2
; .
Iron or sleel waste and scrap (con.): )
tinrer {con.}:
605, 1 o0 Containing chromivo, molyhdenum, tuy ,
or wanadium in swoants specilied in
hesdnote & of Lhis subpart...... ieemrrnaraaans (Tonoo o, Free 0,52 ad val, +
additional
dutics (see
headnate &)
Er o pig iron, cast iron, and spicgeleisen, 2ll the fore-
H poing in pigs, blocks, tumps, and simiiar forss:
. Piy iron and cast arun;
T en6,1d [ Wnt centaining chromivm, molvbdenum, .
tungeten, oFf vanadium in s>
fivd iu beadnale 4 of Lthis bo . Toan.. ... Frec $1.129 por Len
630,15 on Cont ing chrunzdoc., mol yhdeme:, Lunpsten,
or vanosiue in ounis spectf in i
beeadnore & ol this subpart ..o ireeannn- el JTOUL L 0.7 nd wal . # Free (AE, 1) noS% ad wzl. o+ 7
additiannl additional i
: duties {see 2uties [see !
i headnote &) heudnote 4 i
: Spiepoleisent H
LOG.LF 0 00t lot containing chromium, mol yhdomes :
t clen, or vonadium in amounts spegi- {
fied in heundnote & of Lhis subpati....... i | ToR - 027 od vel. Free (E,1} N0.5% ad val, ;
1

i : . .

600,19 07 Contgining chromium, mol ybdenum, tungsien, !
or veocadium an amounts apecified in . §
heudnotre 4 of thiz subparl..o.veveeiennes e {Ten,o.. 0.8 ml wval. « Froeo (R, I} 17 nd oval, - ‘

H adhiLionral addit iaonal ;
duties (see dut fes (wcc l
he zdnote &) headnote &) i

3 ooite, 28 GO 1 Ferronicdel cuaeans P -, v Fre I 3z par b

l T I ;

i ] |

. ferroz 1 H

¥ H v
& H
i - veeev | O31E ad owel. Free (£,1) 357 sd val. i

h A

i | X

- oo !

. ! co
............. LhooLoovy b 1.8 ad val . Free (E,1Y T.8W =2 oved
12
ter 1
HdG. sy [£a} tot conlaining over i perceal by weiphl H
S Of CE IO e e . PR & K SRS 2,35 ud owal, Tree {4,5,1) 0% ad val. :
‘) ! { W anwese coateat,. fli. . )
| | :
; : i
' | .
; : !

' H H i '

H | H !
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. U.S. IMPORTS FOR CONSUMPTION ‘ 1-647

l' ‘ Table 1. TSUSA Commodity by Country of Origin—Continued

W leuerer ¢ SIS R Eghon of COVETage, COMHRNE peocesuies, sowrces ol emor in U ddle the svbots DIH CTY, UKKHY and Gelirilions ¢ impost valalans and tharpes Mumen: tode: pescndnp cooniry dessipbons
e v tyewng |—eny o stiement, toanlry of pngin ueknowa: 7—itemy imported unger Taeit! Frovsica Eal 00 3—urms wmperied uhder Taril! Proseomes BOG 30, an¢t do-ilems imporied under Ihe Generahred System of
I s Fraeges, O Te Mk A o J30E S-Certified Hanc-Loomed 4ad Jellore Products; b—teveign irese Jooe Priniegs status, a0 B—Foergn Trage Jow Nerbwaiered slatus)

TSUL commedity pymder, BESCRSION, and unn of quaalny TSUSA eammofity rember, esrrtnn, 2nd ol ol quashity
. Valee {1.000 coflars) Ve (1000 2etars)
l e et vty A Wet by ;
W Lustzns Cusicms il Cages o Dustoms Gasiom; il
SCIRLEUL 6. METALS AND METAL PRODUZTS—Coniinued
v g5 2 265 265 m 6 FR 1AM 52 982 1137 11 1188 2
Lre 13535 1 18 199 i § ARAB 1041 178 k) 130 ?
W £0 194 92 9 956 n CHIsA T Hon L nt 0 3
GHaTY 3t % % W 4 IRl 803 26 26 28 3
oK, 156353 12627 26T 12745 s RISTRIL 2897 1233 1223 1233 "
BPS AF 3 1332 1352 1382 5
I sre FRLLED FRACICHS WCTAL PLATES AND SHLETS UNWORKED OR SERIMIGD 00 ol CTY 4530 " 170 s X
TR G Jg4 Lk 4 o ! T0TRL 530 724 £23€7 62312 62565 w
ToTaL 164 6 a u '
S060TD0 T FLATL WASTE OR SCRAP L
s LI SINVTA MENUTECTURES, NSPF 01 CANATA 3097 174 168 68 158
v 53 n m s 1 NEXICD 5024 72) m m pxx] .
& o 817 #H 2 L ] ory i 290 124 0 0 4 b
eI s i7 337 339 3 TOTAL B A7 ATE u o 428 £
.)tii e RIED PRECIOUS HETALS SERIHARUFRCTURED. NsPf N TG: E0603c1 10N A STCLL WASTE SCRAP KOT CONT BUTIABLL ALLOY L1
ai £ o 1 n it 15 1A 6N 31235 3133 iR i
T e n 7 S 1 17 M m 55 ;
55 3D SHIEPEST AKD SOLD WSTE AND SERAP To os e 3748 15 3 b
G 13357 1015 018l 10371 n DeSELES b3 b5 5 s i
- K A 1 7 g
veron 33 4530 153 539 ) U KIsG 239 20 HL] 36 i
HMGE 1 1M 3m e 5 NOIHDS 625 o 708 8 3
o P p I p I LGN . A 53 (48] 625 1
ATk kEHS 1€ 1M 13 1 IR G 1723 1l n: kL2 )
bk 1 - 908, v
l w7 T 13 I 12 ! S 2ot B 3 ko 3
: $1 it 2410 7o 1 MRy » i 3 nu 12
128 167 1617 1420 3 P & 3 % b 12 ¢
- 139 o e o 3 ClitkA 100 i e 1) %
! 2 > P 5350 161 162) 10637 5
: $555 317 3073 15 3 newt > ! @ 5
e P el 6 3 OTH CTY } F4g ] 215 iy 2 L
X i yaTe: 1970 yors I~ TaiaL 527 17¢ R k135 243 B3
B e o e @ [} eoprinn tos A STEEL SCRAP, CORTINT DUTASLE 211 OY U
i "D d H I ¥l ~n Wi ~
= 120 o 120 150 lil‘ 19 551\3 seit 522 @
258 ] ?3i i 2 0 3 o
b s B 13575 € Al ' eh I
30 Epan 104 1 . N "
' 17 3] il 2 ) "
;- 1% 25 7”5 1) 7] .
jen 10554 1055 EE] 1% -
351 33 1405 8
7 20 ) 5 L
(A B52 88 2
150 150 1 b 1k :
173 -m 7% 7 i Gadb 5
i H s o) W 13 0
i I 1 s, 175 i
136 1 £l & A ; 1
I o 16 1 1 i : ¥
i B 3 18 (51 435 1? thers 55 ¢34 £.7
. S 1 1% 12 : S AT ST TRGS CONTRIRING DiTReL AL OY
Do us o - 1 | a4 AKE UAST WRGHK COKTAIING DUTiAELD MLSY Lo
5 1 i s ¢ ; % " i " :
2 13 e 13 o : b i k g
¢ 1300 z 1 5 5 TErAL = n n 7 ;
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TEPORTADORES VHTADDIPTTDENGTES Dl

C.ACo of Hew York, Inc.
30 Church St.
Kew York, Nzw Yorhk 10047

Caravan 1rading Corp.
68 Wassau St.
New York, Hew York 10008

John E. Ehrlich Co., Inz.
110 West 40th St.
New York, New Yorik 10018

Great Tastern lumber Co., Irc.
15 Broadway
2 York, HNew York 10021

-

tlof Hanuson
41 East u?nd St.
New York, New York 10021

Herman Hollander
1 Liberty ET.

New York, New York 10005

10016

H.B. Lennert Co.
88-11 Elmhursti Ave.

Elmhurst, FMaew Yorlt 11372
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ficeto Chemical Co. Tnc.
126 Horthern Blvd.
Flushing, New York 11369

Anerican Hoeco
105 Routve 20
B,

hst Corp.
2-20C Horth

stor, MNew Jeroey G307H

£ ~can Motal and
I Alloay Coru.
- i

18

Lisw York, Wew Yook 10607

J. Earlare Co. Inc.
?

Yori 10559

ingT
; T vt e i T
Telleclooolhnuano s Lino.

157040 '
TEITE InTUUATIATD .
T HGmad
. . ceE el T ERGD

Cofinco Inc.
One Whitehall St
How York, Mew York 10D0H

Mereantile Corp.
- 83ra St

shurat, H

(-}
1t
tad
-3
a2

York

Intuel Corp.
825 Thind

el York,

The Lepgion Ewport Import C..
479 Washangton St.
Now Yorin, Hew Yor. 10013

Mundus Choem
52 Broacs o
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TARITF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNOTATED (1+87)

SCHEMILE 7, - 8kH

CIFIED PRODUCSTS ; MISCELIANECGDS

part 4. - Yurniture: Pillows, Cushions, and
Floor Coverings

Mitiress

AND RONENIMELATEDY MORICTS
hontextile

727.04

717.0a

727.07

i} SN N s N s

¥
Y

S

---E’,

!

Articler

Unirs
of

(uanticy

Bates of Duis

Speaial

=)

%]

=1

oo

Furgitvre desipned [or hospital, medical, surgical,
veterinary, or dentsl use; dentlsts”, barbers” and
sicilar chairs with mechanical elevatimg, rotacing,
or Teclinlug wovements; and parte of the foreyeing:
Dentists™, barbers” and siailar chrirs <ith
mechanical elevating, rotating, or recliuning

covepentr, and parts thercol.acncisnrancnnriacannas

OLhET . se s rencrrarerassns

Wi e lehalrs e s v s ravscossstoraysasasnasosnssass

OthE . iaainesrnarnrrarrarraranrronsarssns

Forni ture desipgned for wotor—vehlcle wae, am!

patts Lhelvbl csre i et ensrrarermcnsrirrcrsarinrenss

If Canadlan ar:lcle and original wotoer=vebiciv

cauipnent €&p-; heasanate X, part bh,

schedule ). et iesetiaiaiasimsaniaaan

Furnlture, and peris thereol, noc specially providr

for:
0f upspun flbrous vegetable oscerlals:

z
e

BUTL  issrautsartontasasannnsrrarrrrases

Ot re s sssarerisatasnasrasarrsancaronsses

0f wead: °

Beut=wood furnliture, aud patvta Lherced...

Ogorr:
Crairce:
Falding:
Director’ s chai

Deloecaenaes P

ther:

Gf teak.vestirieiinarnrinrnanas

Goher...
Furnf ture wilier Lhan ¢ Irk....
Convortible sufas, sofa b

PLuing TabiSiasnasraeriaenniineanen
Gzher rablebareviesern s nenan

Uther:
Beoroom furniiure:
Fedw and hy

il raranannnse e

Quizr:
We Lo osrale
LHESTE N
Crudal

=
. chlun

and uiher o

Befver

Shelvingesivnaina,
[ T G, .

R

u, €
si.lav deal=purpese Zurnslere..
Duees apd desk erterciotsereccaennos

clonets

L e e

Nevinsnn

Nu,

Xearnannn

P A eaens

Manareaa

3.%2

5,32

[

1

Froew

5,33

Free (A,E£,1)

Free (AE,T)

Yree (Am,i,1)

T.572 wd wai.od
Free (AL}
3% ao val.(1)

.54 ad val.(b)

Froe (AES
3+ ad val.{1I}

7.5% ad val.{D}

free {AE)
32 wd val.(I)

352

401

UL ad
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U.S. IMPORTS FOR CORLUMPTION CALERDAR YEAR

Tabie 1. TSUSA Commodity by Country of Origin—Continued

{Sre Dpanaton of Sltslos Koo inlormaton o0 coversgs, COMpdng procedures. Muries of eroe o the dala, e symbats OTH CTY, UNIDTY and detrtons of imiett vilatioes and chamges Nomerk Codes precedep Coualry der
repret [ [vowing, 1=-coonly of Suwenl counly o cogn unksdwr, 2—iwms DML wdd Taedt Provisen I, I—iens vepeted wnder Tad Prowces S0aw, ms A—vems mgetded ks (e (e Syl
precexce Proasons cf Ue Tiade Act of 1904, S-—Costiled tne-Lomed ant Foixke Prducts, b—ioes Trade JTone Pileged sistus; and d—Foregn Trade fone Hon-bivlegee sl

s

TSGah commably Bmler, Cowitidn, @ uwml ol Culaiy TSUSA commomty nomber, Geciplon, apd wni of queriy
l Carrty of R Valwe (LOD daihrs) P N e (100 o}
pergin Custony Castums cit Charges angn Casloms (izt0ms E W} L.
SCHEDULE 7. SPLCIFIED FRODUCIS MISCELLASEOUS AND RuNENUMERATED PRODUCTS—(ontnuss
' 4 HG ENG - L %11 LELL 13617 2310 CHINA B B4 264 m m Kt
CHIRA T kH] 384 03 120 HG RO 17 556 H 15 13
L 0HHA T FER ] ®1 kAR b3H4 4 G EDRG 633! 116 115 1]
PN . 9% g5 |1 33 CalA T 42623 365 356 i
a7 CiY 33 3 50 1 4 0B 107633 1705 17eh e
YOTAL 110559 1599 W6 135 3553 Onit C7Y wI 367 347 £
TG1AL AT I 12182 3N
TPT1300 FIIBNTTURE AMD PARYS TREREOF OF BUR) .
AEILF . 03 §e1 163 1226 7222770 CHAIRS, OF TCRK WOOD, KSPF
4 K6 RS . ) ] i 5 CAKARM 3 118
£ CHINA T - 13§ 135 180 £ 4 HONDURA W
Gl CTY - 182 §52 1 i03 SWEDLR 2
Wi - 9438 e i) 735l RilrwrAY 8¢
- ) . NLEMARA 13154
l__) M # PASTS, UNSPUM FIBS0US VEGLIRELE MATERIAL, h3PF - 556
- 05 5% e 1 936
. hioxl 263 0 &3 150
151 i THAILND 150
l s 4 4 MALAYSA m
10¢ 1 SHSATR 1
. 4 & 4 SR e
: £ £l 4 G WORG £5
: " 1 4 CHYA T 18 €
l - &l B9 OF! CY 0522 513
- i m TOTAL <1173 e
. 33 256
LSy . Gk £ 72:7900 CHIAISS, WOCD, KSPF
PR . 17 ¥ CANADA 12 1
: w o
I i
4
l L
g
1 i
Vit -
l 7 ]
5] 1
R FE
R %
I ERH 3¢
15 1
] 7
108 33
"‘) 12 5
. . 1212 E
. A 14
%3 £
102 i |
e
l 1
L7028 CLAIRS, WOOE, TOLDIFS Ka
14151 7% T % (0
£3 £ 13 i ?
i 3 il .
l 1714 o 145 832
. ot i 14 PRl
R i i 553 i
kN R N |3
47 Iy o
l i@ 518 £
5 11 s
nt ] 1755 4k
I HO
1 HY oy ;
N o il :
I 113 16 -
i ) 5



_\_(."",.,X:-s;,a"..ﬂ'a_ FLEAE AL g A LA f' N e LSl e S

%w:..‘::”:‘:'- m.«-:s.««*a..;.:m.—..t LD .4:

priniietlie e ot

IMPORTADORES ESTADOUNIDLNSES DL MUEELES DE MADERA

ART CREATIONS

6009 Ringoid Rd.
Chattanooga, TN 37412
TEL.: (615) 894-8833

CARLSON FURNITURE INDUSTRIES, INC.

5700 S. Avalon Blvd.

Los Angsles, CA 90011

TE . (213) 321-9982

TX.: 674878

1023 nd. hve.

Este listado es solamente informativo y no debe de ser tomado como recomendacién
de tas firmas

MISSION FURNITURE MARUFACTURING CO3.
652 S. Imperial St.
Los Angeles, CA 90021
TEL.: (213) 627-6021
TX.: 691261

Mt. AIRY FURNITURE CO.
502 Factory St., P.0. Gox 1247
Mount Airy, R{ 27020

(919} 786-8323

l ELEGANCE FURNITURE, IRC MIGEL 1MPORT CORP.
P.0. Box 428 1450 Franflin St.
l High Point, HC 27251 Sen Francisco, CA 24109
ToL.: {218} B8Y-4859 TEL.: (415) 776-5430
l FALCOH PRODUCTS, IMC SEATTLE DESICH STOR:
9387 Dlelmzn Industiial Dr 409 firo adwo E. St
l St. Louis, MO 63132 Seattie, WA 98107
TEL.: {314) 6%81-9200 TEL.: {(277% 32£-9700
l TX.: 442453
croTsiAY FURNISHINGS CORE, SHITH & WATSON, INC.
l 1148 S. Beters St. 203 E. 63rd. Street
‘) wew Grileans, LA 70130 iz York, ®Y 10071
TeL.: (504) 522-62%7 TEL.: (212) 355-%06l:
l Th.: 460222
KARGES FURMITURE CO. THGRMN IMPFCRTS
1501 . Maryland St., P.0. Dox 6317 P.O. Rox 2043
Fvansville, It 477 12 High Point, RO 2728
TEL.: (81i2) 425-2281 TEL.: {91@) £05-5773
TY o 530442
UADTSD GALLERIES LTD. b\'T"] PACIFIC TRADING €O, LTL.

L

a7 Dryan St

o York, HY 10072 an Francisco, CA G4:i(07
T:L.: (512} LOG-10245 TEL o (432) GR7-12:%

Il\.: 6“6." o]

s
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TARIFF SCHEDULES OF THE UNITED STATES ANNGTATED (yy7)

* T page 1-%H - SCHEDULE 1. - Atinal, ARG VEGETASLE PRODUCTS
Part 5. - Vepulabiuvs
1 = B - A
47,00 - 1t u?

sSgat. Lnits Ruten of bty
Ttea j5uf- Articles of
s Tuarnt ity 1 . Spoecial z

Veguetables, fresh, chilled, or frozen, cvic. (con,):
l Pulaloes, <aile or Irish {(con.):

Other than such certifivd sced (con.d:
1 37.28 DLHEE o v s vnnrnn s tearsannsransnnn cevvnens Voviiioos J35¢ per 100 ibs.| Free (C,T) .. 75¢ per 100 lbs |

In imnediale coniainess of nal over
10 pounds net weijhl:

1 Kussel or ueited pem

R 2T S TR T P 1=

20 Olner varielics.,...-.. daveaen. FOWEL
GLber: .
Ju hussel ar nelivd yem

T IR N T I PR -] G

a0 ULheT YaTIClivs  oienivrenas s Cut . :
= 137 .2% 17 prudects oi Cuba and
_,) durinyg the period froo ieceeber
! 1 in any year la the last day '
of the followiog February, ‘
both dates Inclusive .o rsemeacannnns Joaeonans e per 10 i
ibs. (s} |
147 .40 1x! Radishes oo, . . e e Caaeaes 6 ad val. frae (AL E, 1) ST ad ezl

137,50 0 SQUOSIH . e n s e e tmsaear e P.le per b Frev {a%,5,1) 2 per Jb.

132,51 if product of Cuba.svesenn.. e Jarvaneas FuLus per Thl (8]
e R
Tomatous:

i37.80 [14) 1f entered during the period from March ?
te July 1&, inclusive, or tne period
From Seplember i 10 HKavember 1k,

s oY

l inclusive, in any yoar......... . R § ¥ LS i2.0¢ prr b, Froe (i, 1) Zo oper b,
E]J?.bl 1f products ol Cuba....... T ey LV UBe per bl (o)
]
I L3762 o tf epierve guriny Lhe period .r. . Jeiy 13 i
t to Ancust 1, iacivsive, i an [ - i.5c per ib Free (0, 1) A oper iho i
{ 1
137,003 20 I enteved doring the pesiod from fiovers . !
ber ituoamy year, to Phe laul i
Lhe Prowing Fobooary, dnclusive,, oo AR £ 7 - B T 1T\ § O Frew a8 per L '
137,84 } If pracucts of Cuda,.oooiooa..s P R ot Jb. (s} ;
- R 1
l £37 .6y [P Ternip, or e e e Gty | Pres 250 per L00 dbe
Quuer: i
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ATALANTA CORP. . oMA FCODS 1iC.

17 Varick Street . Gienpointe Cii., E.

New York, NY 10013 Teaneck, NJ G7665

T_.: (212) 431-9000 TE.: (201) 69242200
420-052 TH.: 6585-3351

'l NN N e
/ N N - s

A

R R

EMBASSY GROCERY CORP. S

7-10 491h Strast 2
aspeth, NY 11378 B
TE.: (118) 3566-8200 TE.
TX.: 235-405

W1 Co

GONDOLA FOCSDS COnT. dasinl €O
47 Bay State Rd. ‘647-020 V. Randeiph Dlved
Boston, WA 02210 Ciicarn, 1L GGBROY
TE.: {617) 26_-033? S (212) 243-8C7C

I)\. . 940—95‘1

s

NEW ENGLAND TOUATO co.
1000 Lawrance Streii
Los fngeles, CA 90021
TE.: f213) 627-820 ¢

TH.: 691-1164
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I Tabie 1. TSUSA Commuodity by Country of Origin—Continued

[See [rponaton of Stalistoy [ mlormation on cowerape. Combring procedures, sowrces of e in Ihe data, the swmbols OTH CiY, UNIDIY and debrctom of smpedt waluatons and charpes Numeoe cofed qrecedng country gewtebaes
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IMPORTADORES EXT

TADCLLIEINDBES DE VERDURAS

A & A, Tond ireducts Corp.

las Ezst 144 St.
Brony, N.Y., 10451

[Amori:an Roland Food Corp.
2 Fludson St.
New York, N.Y. 10013

Taurice A. Averback Inc.
94-03 -104 St.
l)zone Park, N.Y. 11418

Berona Trading Inc
00 Hudson St.
Jew York, N Y. 10013

“dmund Bier & Co. Inc.
74 Jefferson Ave.,
Lresskill, N.J. 07626

l;{r. M. Calderén Inc.
180 South Broadway
I."\-'i‘thite Plains, M. Y. 10605

Camerican International Inc.
0 East, 40 5i.
icw York, N.Y. 10016

.’{obt. E. Cochran & Co. Inc.
110 N.Y.C. Terminal Market,
Bronx, N. Y. 10474

luneo Bros. Inc.

53 Park Place, Suite 21002
I\?ew York, N Y, 16007

™. Ml Tas e
e St . —

FEERE o Tros. el
i (05 Fudson St Ltoom 503
New York, WU, 10013

Ue Rosa [noe.
38 VWest Lincoln Awe.
l;\'li. Vernoo W, Y. 10350

i O Unx
Northport, M. Y. 11768

32 Wall St

New York, W, W, 10005

B

S

Adamia Frod & Candy M1
848 Lorimer St.
Brooklyn N.Y, 11222

Antolini & Co. Ltd.
100 Hudson St.
New York, N.Y. 10013

William Bernstein Co. Inc.
15 Park Row
New York, N.Y. 10038

Biddle Purchasing Co.
225 Broadway
New York, N.Y¥Y. 10008

Bohea Co. Inc,
400 Union Ave,
Brooklyn, N. Y. 11211

Calvert Vavasseur & Co. Inc.
i9 Rector St.
New York, N.Y. 10006

Caragol, Esformes & Phelan Corp.
11 Slone St.
New York, N.Y. 10004

Cornejo's Provision Co.
100 Hudson St.
New York, N.Y. IJ013

Curacac Trading Co. Ine.
120 wall St

MNeow York, W.Y. 10005

[

I, Nelia Celta Zo, Toe.
100 Mudson St
New Yok, N.Y. 10¢i3

Louis Lnder [nc.
305 Jeohnson Ave.
Hroeklyn N0 Y 11206

Eveo-Contineninl Lid,
105 Arthir Ave,

Soulh Floral Park, WY, 11001

Ererett Trwdling Coo Ine.
¢ farrecisan SL,
tew rork, NUY, i
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LEN,

Chas. E. Fris Co. Inc.
100 Hudson St,
New York, N.Y. 10013

Foreign Domestic Distributors
11 West, 42nd 5t.
New York, N.Y. 10023

Frederick Import Corp.
50 Allendale Drive
Rye. N.Y. 10011

Galvancni & Nevy Bros, Inc.
133 Watts St.
Ne York, N.Y, 10013

F. & G . Giaser
143 Reade 5t
Toawy 7T T, WO 3T

Za P 4

s tdaiel WL Re UG LT D

140-40 Queens Blvd.
Jamaica, N.Y. 11435

International Marketing Services Inc

147 East 50 St.
New York, n.y. 10022

Joel Trading Corp.
1381 Oak Point Ave.
Bronx, N.Y, 10474

T.G Koryn Inc.
30 East 42nd. St.
New York, N.Y. 10017

D. Lamparicllo & Son
210-12 Grand St.
New York, N.Y. 10013

Lissco Trading Corp.
103 Hudson St.
New York, N.Y. 10013

Mercantum Trading Co.
225 Broadway

New York, N.Y. 100067

Mukamal & Son Co.
Ci Broadway
New York, N. Y. 1005

Nozaki Associates Inc.
4 Albany St.
New York, N. Y. 10006

PPastene & Co. Inc.
152 Franklin St,
MNew Yorl, N.Y. 10030

1

The IFeder Trading Co.
315 Greenwich St.
New York, N.Y. 10013

Frazar Trading Corporation
551 FifthAve,
New York, N.Y. 10017

Edward T, Trusco Inc.
100 Hudson St.
New York, N.Y. 10013

Gioia Macaroni Con. Inc.
1700 Eimwood Ave.
RBuffale, N.Y. 14207

Bernd E. Hirtz Co. Inc.
200 TPark Ave.

I L

N

paleiicain Focd iNswlulo ra

107-05 -alsl, Ave,
Corona, N.Y. 11368

International Merchants Lid.-

855 Si_xth Ave,
New York, N.Y. 10001

J. A KWirsch Corp.
105 Hudson St.
New York, N.Y. 10013

S5, Krim & Co.
80 Wesi - @ . oy
New York .77, Q047

S.A. Laraja & Sons Inc.
100 Hudson St.
New York, N.Y. 10013

McaArds Manufaciurer's Agencies Inzg.

P O, BOX 163
Plainview N. Y., 11803

Moscahlades Gros. Toc.
28-30 North Moore St
New York, N.Y. 10013

Norwalk Mills
401 Grand Si.
Brooxtyn, N.Y. 11211

Ovimoces inc.
11 Purk Place
New York, N.Y. 10010

Cregory P. Pérez
53 Pavk, Place
Newe York, N, ¥ 100CT

o
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cd Line Cominercia! Co. Inc.
225 Broadway
ew York, N.¥. 10008

Roadel Foods Inc.
4 Greenwich St.
ew York, N.Y., 10014

nsone Food Proeducis Co. Inc.
G Hull St.
rooliyrn, NV, 11233

[oE

Jscme Wholesale Grocerics Co. Inc.
1Y 06 Bronxdale Ave.

!onx, N. Y, 10462
3. Schoufeld Company Inc.

iﬂ West Breadway

2w York, W.¥. 1603
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K5 Porter & o,
260 Wers!l Broadway
New York, N.Y, 10013

Vincente Puig & Ca. inc.
G75 Timpson Place
Brops, N.Y, 10455

Roma Toads Tne.
105 Hudson St.
New York, N.Y, 10013

J.N. Rodrigues & C‘o Inc.
52 Broadway
New York, N.Y. 10004

A. Sargenti Co, Ins.
453 West, 17 St.
New York, N, V. 19011

H. Schnell & Co Inc.
238 N.Y. C. Terminal Market
ITuats Point N, V. i(:74

0. K. Simson Co.
84 Dausy Farm Drive
New Rochells, N, Y. 10504

Steinhardter & Nordlinser Inc,
105 Hudsznon S,
New York, N, Y. 10712

Waul Surace
100 Fudson St
Mew York, NOY. 19013
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EMIBAIADA

e PPODICTO: Leche en polvo({se excluye la nata, suero
REPHBLICA ARCENTINA de leche y la leche fermenteda) desnatada,

para ailimentos para animeales domesticos
con un contenido de pesd de materias g._:. a:

Tomie Jarox superior a 1,5%, sin adici6n de azgu - ».

CONSEIEREA ECONGMICA
Y COMEREIAL

1} SIETEMA ARMIRLAT

| - S O S ¢
racsifn japone 2

4.
1 7 Fraccifn argenti:

g0z.00.00

2] DNESID DE DMOOTTOION: 45 § - GAT
) RESTRICCIONES 10 ARNMKTLARIAS: Cucta de importacién

Loy o Scnidad alimenticia

Fuente: CUSTOM TARIFF STHEDULES GF JAPAN, 1887

JHPaN TADRIFF ASSOCIATICN

4) TMTOTMNCICH DEL PRIDUCTD:
Volimen A Tyreeatine {70
' -~ -
- -
163 - -
1985 : o ;
1984 250 €7 o .
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EMUAIADA
DE LA
REPUBLICA ARGENTINA mespEe
CONSEJERLS ECONOMICA h
TOYIOD - JAPON

i co. LT,
1-—‘?' Kinombachi Lo
Cnuo-ku, ToXyo,
163 JADOY

Tal: C3-GGT-6Z10
miw: 2522115 COMIY
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EMHAJADA w
s s
QE ; . -
L {401 PRONUCTO: Hueves con céscara, frescos, refrigerados
REPUBLICA ARGENTINA 7 o congclados
CONSEIERIA ECONUMICA . ?

{Eggs in shell, fresh, chilled or fiooen)

v COMERCIAL

TGRIO -

1)

4)

(%]

JAPON

ERINTETARIO:

N. .. B. : 04.
Fraccifn jegonesa: 121 Fraccifn argentina: 01.0L.02/5%
02.Co
MPUESTD DE DOCRIIICI: 20 ¢ - Generel c2. 00
G400
RESTRICCICNES HNOET . G5.00
REST CNES N0 ARAMCELARIAS: 1 90.00
FOOD SANITATION LAW )
DOMESTIC ANIMAEI, IHFECTIOUS DISELSE CONTROL LAW
12w COMCERNING WILD LIFE PRCTECTION AMD HUNTING
Fuente: CUSIOM TARIFF SOIEDULIZS OF Seiad, 1687
J2PAN TARITT ASSOCIATION

INMDOTTACTOY DT PROSUCTO: (ehos 190%/.22

}

oy

AN VeoluTen

1547 -

. ) -

T2k ' 404 -

: Tl b 392 -

vl SULT. 275 -
OIS, Din. IBELSI930

3

Cr b= A0 LN L) U
G = = D O N

ur U.5. DMilar.

AT NS,



2
PO AN
e - arran

-~ - " ar B
L it el i Vi i ek it vt b A s

. £ e
RO N L SR

EMBAJADA
or ue PROTAICTO: tiel natural
REPURLICA ARGENTINA —T (upatural Honay)
CONSTIURIA ECONCMICA -
Y UOMERCLAL

TOQ AAPLN

1)

1

!
()
t)
w1
i
it
¥
—

2) RESTRICCIONES KD ARAMETARIAS
Ley €e Sanicad Alimenticia

Fuente: CUSTOM TARTEF SGEDULES OF JRPAN, 1526
[ TRRTIN

JAPAN TARIFF ASROCIALA
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EMBAJADA
. DL LA
& R REFURLICA ARGENTINA
S CONSEIENIA ECONOMICA
Y COMERCIAL .

TORID - JAPQN

SUMITO¥C CORP. VEIDI-YA CO.,LTH.
Sumigho Furitz Rlég. 2-8, ¥yobashi Z-chome,
24-1, K}rdanifh;llnv“o j-chome Chug-ku, Tokyo,

Cn1y0ub-ku, Tokyu, 1C4 JAPCH
101 JETCON X Tel: 03-271-111%
Tel: 03-250-3 TLY: 2222326 MEiDDIL
TLYX: J 22202 SU Poreign Treds Dent.
¥ood D=pt. ﬂOOdauU;f Sect.
(. Frovisions Haterial Soct. 'r. Kondo .
ST o v, Fulute - YAGT TSUSHD I5D.
T FOEYO WARUICHI HHOJI CO.,L . 20 Imabasghi l-chown,
: 16-9, Uchikanda 2-chore, Eigashi-ku, Ocake,
Chlyoda-?u Toryo. e - 541 JASON
101 JAPOKR - - Tel: C6-203-1112

e T - Tel: 03- 256~ 1111 _ TLE: J 63405 YAGTISUS
- ) J L2427 B Import Dept.
- f“?f“€°" Depv. ) K. FOTAYASE oo, irI
: {o}imea o S

: RAWELLT L ! T
: -£, Takargcho &- NN
- Chuc-ku, ;Ohycl ‘
. < e raa

1G4 JLPCE AR T
Tel: 03-552-T+82 - He)
TLRT2E333 FARE Sl
Food Material Sectl.
v, Nagoya
} ~ . { WITOUNISHT CORP.
' 6--3, P“*'ﬂcuc"n* Jechong,

c Evo,
1C

Tol O_)-'-‘_J. 7
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EMBAJADA
DE LA
REPLDLICA ARGENTENA
CONSEIRERIA EUONOMIC
Y OCOMEKRCEAL

TORID - JAPON

r‘n—mgun R4
I'ocessea

T CORP.,
Fcod Team

SUMITOMO
CORDPORATION,
Lrovisicns ilater
Foed Lep.

4

oL

b

co., 17B.,

KANSMATSU GOSHO
LTD., Food Dep.

NITHIN

-t Food
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IMPORTADORES DE MIFT. HATURAL

Fraccién Argentina: $4.06.00.00.G60
* Japenesa: 04.06-000
Cireccidn v./Telffeno kLTX

, Mawu: ~uchi, Chiyoda-iu, 03-230-2121

2-
T 10u

-3
oiio

Ran ndanispliiii-
Toizio 101
(C.P.O.

2-5, Takaracho, Chue-liu, Tokio 03-562-3111 & 2Z3I3
1G4 LaNEG0L
1-13-1, ¥oobazntl, Chuos-Xi, nL
Tok iC.
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EMBAJADA
DC La
REPUBLICA ALCENTINA
CONSEJERIA ECONOMICA

TOmO - JAPOH

Calzados e cuero © da piel, ocon suela de cueroc natural, astilicial,

PROCUCTOD:

de caucho o de pléstico, los dands.
or containing furskils

V) SISTEMA ARANCEZIARIO!
M.ALD. :

64.02

Frzocifn japonesa 0 189

-

(5]

=]
I

Custa da

Puente: Custos Terifi Schodules of Japon,
Japan Teriff Asscciation

4) TMPOETACION DEL PROUCTD: ahos 198071984
08 Vrlar
982 2.87% 2L7
TORT TorT e
1¥82 ' 3 z
1633 2.1z S0

1584 (9 meses)

Voluran: docenas

valor 1 miles c=2 &

fugnte: Japan PO ool
Ministario In v

waza e cavbic de venes pIT !
GEA: 277,68 venn
:9&1;'wﬁ 2 "
1052 240,

Fraceicon

(Footware
and with outer soles o; leather, rubber
carpositicn leather,

ELT

x et
A

leat}
(o7%

upeErs of

n.e.s.)

srgentind:  64.02.60.02.C2
0> 0l
0.l

importacid
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EMBAJADA
oE LA PRoCTO: Partes componentes de calzado,
REPUBLICA ARGERTINA T de cuero o de piel
COREEIURIA ECONGMICA (Parts of footwear, of ioather corx
Y COMERGIAL . containing furskin)
TORIO - JAPON ’

1} &IsTiMA

[F¢)
S

[
—

wente: CUSTOM TARTT SIIEDULES OF JA0AN
JHRPAN TARITF ASSCIIATION

&) TMPORTAOTCH DEL POODUCTO: (afios 1892/1886 :

: Vol Voge il ~ Aol ’
" . 4T 1350 1,70
- PR R -
B J41 8.5&7 -
- B : ave 7.603 C,27
1¢8s 425 g.c0s G, oz
' . Voloman: tonelados
’ valor: milas de dblares
1950
83:
84:
85: 24C,17 "
Bew 170,08 "
Tl Sur 64,
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EMIBATADA
DE LA
REPUBLECA ARGENTINA IMPORTADORES D7 CALZADGS T CuZi0
CONSESERLA EGONOMICA ’ o o
Y COMENRCEAL {(N.ALR.: GA.02)
Tomia JEVON : o

Nombr

co., LTD.

Tokio 160
.- 20, -Kanda Konya-cho

C?iyodafku,'Tokia 101

S-id4-4, Mingmi-hovema, [ TSI SR RS |

s Ve . A
: ie 107
. ; sl e .
Cluoc-iu, CZ-D70-0700 -
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{de Francia, Inglaterra y E.U.A.)

OTSUKA SHOES CO., 4-22-4, Shinbashi,

LTD. Minato-ku, Toklio 105
{de Francia, Itulia, Suira y B.0.A4.)

STANDARD SHOZ 8., G-34-2, hoalusa, Toito-

(GC Italia ¥ E‘;.\).u.)
RIKDD SAUCYC (5.,
LTD.

'nglatorra,

¢o., LT, ?-'6, Ic.icava-terachi,
ind e z
< Ecmalka ¥

{de Italie, Frazncia,

HARUBENT T2DRP.,
Leather socls Sec.
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S a

s m— -—=?'r-.\n.. e ---u.-.s_

b et

B e Rt

EMBAJADA
OE La
REFUBLICA ARGENTINA
CONBEILRIA BEONINICA
Y OCOMENRCIAL

TOHRIG - JAPON

PRODUCTO:  Hierro en lingotes y hierro Hurdido oon
contenidos de silico de menos de 1,2% por
paso ¥ de {Osforo de monos de 0,043 por poso.
(Pig iren and cast iron containing less than
1.2% by weig‘-nt of silicon and not morxe than

0,04% by weight of phusphorus)
L) STETEMA ARNITETARIO:

N. A. B.
Fraccidn japonesa

73.01

1
|

DUESETD B IMPORTACICHN: Libre -~ S5.G.P.

3) BESTRICCTONES NO. ARANCELARIAS: ninguna

Fuente: CULTOM TARTFF SCHECULES OF JRPEN, 1887
JAFEN TARIEF ASSCCIATION

s U JET- SN PR WL
’\/1\ - N TEL BROSUIT anes 18737158

4}

£)
}

110 Fraccifn cxgontina: G6,00.00

A 74.068 e.02. -
.z 126.380 14.557 -
M Toaae 18.488 -
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EMBAJADA
DE + . . . - -
e T PROSUTIO: Hierro en lingetes y hierro fundicdo con
ln\: ;’\':.h.'f]:(‘,:f\,l'. un conienido de silico de menos de 1,6%
cons Y ¢ ".:“l't(l-'.'\l“w" . por peso, los demds.
(R . LY ¥ - N - . i3 Y
‘ {(Pig Iron and cast iron, containing lecsz i
Ter s 1,6% by weight of siliccon, n.c.s.)
1) SI8T.i:. APYITELARIO:
K. A. B. .35
Froocid nesa: 120 Fraceifn argentina: 00.06.020
L, DUECTY DT ILEDITAOICY Libre - 8.G.P.
E 3} RESITTCOIONTES MO ARANIZLARIAG:  ninguna
Faenta: SUSTOM TafiFP STHEDULDS OF JAPAd, 1987
JrpaN TARIFF ASSOCIATION
. R 4y T CEL PROEUTTO: {aios 1982/1936)
RS 732 Vel an <
e T ’ 152 795,177 £0.0707 ~
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EMBAJAGA
DE LA
REPUBLICA ANGE LNA
CUNSRIERIA ECG NI
Y OCOMERTIY

liior
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(Pig

PRODUCTD:

Fall

YOO - JaPON
I
1) sIsTT

A. B.
QTINEs0Y

1.0

W

e

frebiny Libra

e
SLTIOTIONES

ONES RO ARARCILATILS

(e3]
Pt

U TARTTY
SRR TARISF ASSTCUIANTIGH
T 3.

BTRCTD:

~p——

e
e LR L

L

SCIETIJLES CF JADPAN,

A,

[132)
il

¢ en lingotes hierro fendicdo,

demni:.

iron and cast n.c.s.}

Lron,

ninguna
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EMBAIADA

DE LA

TLERO LG
: : Ca REPHELIC, ARGERTINA RHPRESAS .
A CONSEIERLA RCONUMICA DE HIERAC X

ST Y OCOMERCTAL

1O 0 JRPON
) WITTZIZU '"'""71 C ' .
1-1, Shitmura l-chome
Yinato . ,o}.;c,
ALY
128 g4
Tel: C .
IR RICHDOII i §
reign Traoae

Dept.

¢ 27-10, Higashi-0i 2-chome,

sris .ag._—.a.r'l—}- u, Tokyo,
140 JLPON

Tel: 03-761-2111
MLE . 2AERIED SANKC J
Procubement Dent.
Wr. Matsunchu
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) : EMIBAIADA
AL BE LA PRONICTG: Madera para pulpa e papel,
P NEPURLICA AUGENTINA = de confferas, en bruto.
’ : CONSEJERLA ECONQMICA . (Pulpwood, of ccniferous species,
Y COMERCIAL in the rough)

TORIO JAYON

1) SISTEMA PRANCETARIO:

N. A, R 4é.
Fraccifn japonesa: 211 Fraccidn arqpentina: 01.00.00

2} GTUESTO DE IMPORIAZICH: Libre - General

m—

T 1) RESIRICCIONES MO ARANCELANTAS:
' Ley de cuarentena '.'egetal

Fuente: CUSTOM TARIFF SCHEDULES OF JAPAN, 1987
JAPAN TARIFF ASSOTIATION

SPITIITTN DI PRODUSIO: (afios 1983/1%EE!

fad
—

\.C:- e

v 5 748,642 25,4
) 551,139 20,264
R £91.552 in.T4AT
metres clioicos
) ; de éflare
- TITORTS & DECINC, To, IOTI Il
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SIRAJADA
oL s progors:  Madera para aserrado o chapado,

REPFLHLICA ARGENTIRA

CONSEJER]

¢z genero pinarnieco.

A ECONOMICA (Sawlogs and veneer logs, of

Y COMENCLAL genes pinus)

TramLy

4)

JAPDN

RESTRICNIGES M) ARMITIARES 5:

Ley de Cuarencena Vegetal

Fuente: CUSTM TFF SCHEAALES OF JRpixn, 1887
JAPAN TARIFT ASSOCIATION
TMOORTNCICN D77, BROSUITD: {cio5 1002/1886;
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AR Vol
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EMBATADA
oC ta
EEIUBLICA AHGENTINA
CONSEIERIA ECONOMICA
Y CasMERCLLYLL

TOrIO

EE el ]

PR :

A b . e WP . T L s

Ui oo St 2 e et W e e ki £

o P

PRODUCTY: mMadera cepillada, ranurada, machihembrada,
de G@INUE POWIS, CENUS ABIES (excepoo CATIFORNIA RED
FIR, GOUGD FIR, NOBLE FIR v PACIFIC SILVER FIRY,
GENUS PICEA (oxoopto SITRA SPRUCEY v GIURIS Lanil,
de espesor igual o infericr a 160 milimotzol.

1= s,
e AN

.
fraccifn j

IMVEEDD LR

Al B S44.13
ason2sé: 304 ¢1.o0Q.c0

1
rn

Fucnte: CUTTOS TARTTF SOEDILES OF JRD: I, i%e

JAPEY TARTFF ASSQCIATICN ] .

{3h75 18CD/1050)

"1G0
£€3: 237,5% "
£0: 35,3 ¢
B5: 279,17 ¢
26: 170,08
Lnomnloia I
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REPUBLECA ARGENTINA -
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A ECONUGMICA LIRS AE JAPOHEDAS TCATADORAS DE 1 (s}

L (N.A.B. 43.14 y 15)

JAPON

LUNBER Y, LT

k', To.c
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nin BWuﬁ.

ORTORATION , Nitomvachni Keamichn,
n3 £E-F, -ku, Tokyo,
3, i JLPON
Ch 03-5669-0921
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i Miyazaki or L. Komuniovw

- VITANADE RO oL
Taurudn

wem vire e moeiea

ELWS TRLADINT CCL L, LT0.
™ [

Low Tonvo Bhai.

L A T



CONSEJO FEDERAL DE INVERSIONES
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