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1. INTRODUCCION

El propdsito de esta etapa consiste en desarrollar una propues
£77ta que, satisfaciendo los requerimientos de ia alternativa seleccio

nada en el informe anterior, es decir los de lograr un funcionamien
to del mercado que responda a los objetivos planteados para cada uno
de los componentes de la Red de Mercados de Interés Nacional, posi
bilite la consecucidon de los mismos transparentando su operato?ia a
nivel individual y posibilitando su interconexién con los demas inte
grantes de la Red al momento del funcionamiento de varios o tidos los
es labones.

En ese sentido se comenzd a definir el ambito en el gue fun -
cionard el Mercado de Concentracidn del Neuguén y los distintos nid
cleos receptores y emisores de informacidn que funcionarén dentro

del mismo los que se explicitan en el Grafico N° 1.

£1 esquema detallado permite tener una misidn global de como
sera la estructura del sistema en el Mercado, pudiendo determinarel
flujo de ios datos y la relacidn que existira entre los distintos
componentes del sistema.

Como puede apreciarse, el punto clave del analisis lo consti-
tuye el Ente Cancesicnario que es el elemento concentrador de las de
cisiones en cuanto a la informacién que debe emanar de los movimien

tos y operaciones gue se realicen en el Mercado.

Es por ello que antes de proceder a la definicidn del sistema
resulta necesario formular una estructura del Concesionario a fin

de desarrollar la propuesta sobre dicha organizacion.
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El esquema propuesto surge de los relevamientos realizados vy
del hecho de haber tenido en cuenta la necesidad de absorber secto

rizadamente las demandas del sistema.

El Grafico N° 2 incluye el Organigrama previsto.

Tomando como base esta estructura formal y habiendo reconoci
do los objetivos y las necesidades que debe satisfacer el sistema,
se estd en condiciones de definir y disefiar en primer lugar las sa
lidas necesarias para, una vez definidas las mismas, individualizar
las entradas y describir los procesos que tendran relacidn con ca-

da una de las areas incorporadas en el Organigrama.

DISENO DEL SISTEMA DE INFORMACION

il.1. Disefo de las salidas de informacidn

Se describiran en este punto los formularios que se utiliza -
ran como salidas de informacidn del presente sistema haciendo
mencidn de su uso v detallando su contenido. Para la descrip-
cidén de estos formularios se realizd una division entre los

que se utilizaran en operaciones comerciales y los que seusa

ran para manejo administrativo.

I1.1.1. Disefio de las salidas de informacidn de las Qperacio-

nes Comerciales

A. Factura de venta

Este formulario servird para asiento de las opera
ciones comerciales que se realizaran antre los cope

radores vendedores y compradores; control de mer-
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caderia vendida por cada operador que permitird lue

go efectuar las liquidaciones de pagos del operador

y determinar la remesa gue debe ser girada al pro -

ductor para el caso de mercaderia recibida en con-

signacidn.

En esta se deberan especificar como minimo los si-

guientes datos:

a)
b)
c)
d)

Nimero de Factura

Fecha de venta

Datos del Operador-Vendedor

Datos del Comprador {Razdn Social - Apellido vy
Nombre - Domicilio - Localidad)

Identificacién del Remitente (razdn social - Ape
1lido y Nombre - Domicilio - Localidad)

N°de Guia de Ingreso

Especie

Tipo o Variedad

Zona de Préduccién

Tipo de Envase

Cantidad de bultos

Precio kg./bulto

Subtotal

Tasa de Mercado

Importe Total

Forma de Pago (servird de documentacién para el
Banco actuante sirviendo este anexo como Nota de

Crédito del operador).



B. Declaracion Jurada de Remanentes

Este Foémulario serd confeccionado por el Operador

Vendedor el cual deberd informar al finalizar la j0£;

nada la cantidad de bultos remanente. El mismo es-

tard integrado con todas las aperturas previstas en

la factura de venta y en la gufa de ingreso, debién

dose especificar los siguientes datos:

a) Fecha

b) Datos del Operador

c) Datos de la mercaderia que se declara como rema-
nente (Especie, tipo o variedad, zona de produc-
cién, tipo de envase, kg., cantidad de bultos,kg.

de remanente)

C. Parte de mercaderia decomisada por Control de
Calidad

El mismo serd utilizado para asentar aquella merca-
deria que fuera decomisada por el Departamento Con-
trol de Calidad. La informacion asentada en este

formulario debe coincidir con la apertura de los da
tos incorporados en la Guia de Producto, debiéndose

especificar:

a) N° de Gufa de Producto
b) Datos del Operador
¢) Descripcidn mercaderia rechazada

d) Motivo del rechazo



D. Informacidn de Movimientos de la Jornada

Esta informacidn serd suministrada per el Mercado eli
giéndose el medio de difusidn mas adecuado en funcidn
de las necesidades y el costo pero teniendo en cuen-
ta que la misma debe permitir orientar al comprador
y permitir al productor y al consumidor estar al tan
to de los precios obtenidos en las transacciones.Al
efecto se considera esenctal volcar los siguientes
datos:

a) Descripcidn del Producto

b) Cantidad existente

c) Cantidad vendida

d) Precio maximo

e) Precio minimo

f] Precio promedio ponderado

Con esta informacidn se tendra nocidn del stock de
mercaderia existente en el mercado vy de los precios
de los mismos al iniciar v al finalizar la rueda de
operaciones del dia siguiente, pudiéndose incor-
porar informacidén en otras etapas de esa jornada,si
se considera que ello es importante para el mejor

desenvoivimiento comercial.

E. Guia de Egreso

Este formulario permitird dejar asentada toda aque-
1la mercaderia que serd derivada a centros poblacio

nales de importancia que se encuentren fuera del pe

rimetro de proteccidn. Se cree necesario registrar



como informacidén los datos del Producto vy Céntidad con
iqual apertura de la Guia de Ingresc. Para tal fin se
cuenta con dos opciones: o disefa un formulario exclu
sivo para este tipo de registracidn o bien incorporar
la como una derivacidén de la guia de ingreso de merca

deria.

Liquidacidon de las Operaciones de cada Operador Ven-

dedor

Al finalizar una jornada de operaciones el operador
podrd solicitar la emisidn de un listado en el que
conste un detalle de lo facturado durante el dia. De
esta forma estara en condiciones de llevar un mejor
control de lo acontecido durante la rueda del dfa vy
conocer sus ingresos en el ente recaudador.,

Este listado contendrd la siguiente informacion:

Cédigo de operador comprador
. Codigo de operador vendedor
. Mercaderia vendida (con el detalle que se requiere)

Importe parcial y total de las ventas

Liquidacidn al Productor

Este listado se realizard solamente en los casos en
que se opere con mercader.ia en consignacion. E] mismo
debe utilizarse para que la liquidacidn se efectie co
rrectamente pero teniendo en cuenta que el operador
vendedor debe verlo como un servicio que el Mercado le
brinda para su comodidad ¥ no como un medie de control

sin perder de vista que este es el objetivo verdadero.



El mismo contendra:

a. C6digo operador vendedor

b. Cédigo productor

c. Guia de ingreso

d. Productos {con su descripcidn)

e. Cantidades vendidas

f. Importe de las ventas segln factura N°
g. Monto total

h. Comision del Consignatario

i. Remesa al productor

Informes Estadisticos

Estos informes tendran la amplitud que el Ente Conce
sionario requiera a fin de asegurar el objetivo de la
transparencia a las operaciones comerciales durante
la jornada, o bien poder realizar estudios y proyec-
ciones mediante la utilizacidn de informacion por pe
riodos mayores de tiempo. Por ejemplo: Boletin diario,

Semanal, Mensual de VolUmenes, Precios, etc.

Disefio de las salidas de Informacidn Administrativa

En este aspecto el Ente a traves de su Gerencia de Adini

nistracion y rFinanzas determinard los requerimientos pu

diéndose estimar entre otrog los siguientes:

a)

Listado Libro Diario

Listado Libro Mayor

Balance de Sumas y Saldos
Cierre de Cuentas de Resultado
Lierre de Cuentas de Orden
Balance General

Recibos de Sueldos

Listado de Control de Liquidaciones

Otros
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Disefio de las Entradas de Informacidn

Una vez definidas todas las salidas que emite el sistema se
puede entonces realizar el disefio de las entradas necesar]as
para satisfacer dichos requerimientos.

Para esta tarea se ha seguido una metodologfa. Se menciona-
r& el nombre, en que medios se encuentra reportada esta infor_
macidn y cudles son los datos que la componen.

Para continuar con la forma de trabajo también se clasifica-
rdn las entradas en comerciales y administrativas.

Existird informacién de entrada gque ingresari al sistema los
operadores a través de terminales colocadas en los puestos
estratégicos. Esta informacién serd almacenada en archivos
que servirdn de entrada de los procesos que emitan las sali-
das anteriormente mencionadas.

Se hard mencidn ahora de la informacién que se requiere defi

niendo los formularios y los archivos correspondientes.

IV.2.1. Cperaciones Comerciales

I1.2.1.1. Archivos

A. Archivo de Operadores Vendedores

S5e almacenard en este archivo toda infor
macion referente a los operadores vende-
dores que trébajan en el Mercado. Esto lo
utilizaremos en diferentes procesos que
nos permitiran elaborar.informacion esta
distica, facturas de ventas, liquidaciodn
al productor, etc.

Su contenido ser3:



a. Codigo del Operador Vendedor
b. Nombre y Apellido

¢. Razdn social

d. Tipo

e. Domicilio particular

f. Localidad

g. Teléfono

h. Ubicacién dentro del Mercado

Archivo de Operadores (ompradores

Este archivo debera contener la siguiente

informacidn:

a. Cddigo de Comprador
b. Nombre y Apellido
c. Razdn social

d. Tipo

e. Domicilio

f. Localidad

a. Teléfono

. Archivo de Precios

En este archivo se almacenaran los precios
de todos los productos que se comercializan
en el mercado.Este por lo tanto deberd con

tener la siguiente informacion:

a. Codigo del producto (con todas las espe-
cificaciones que se estime necesario)

b. Dia - Mes - Adfo
c. Precio minimo
d. Precio maximo

e. Precio promedio ponderado
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D. Archivoe de Movimientos Comerciales

Este serd un archivo transitorio, almacenan
do durante el dia todes los movimientos co-
merciales que se realicen. Tiene por finali
dad permitir que al finalizar la jornada se
pueda ohtener un resumen de las actividades
de cada operador.
los datos que deberd contener son:

Cédigo del operador vendedor

Cédigo del operador comprador

Nimero de factura

Descripcidn de la mercaderia

Cantidad vendida

Importe de la venta

E. Archivo de Stock

tste archivo deberd posibilitar la realiza-
cidn de cortes durante la jornada que refle
jen la informacién a un momento dado. Para
ello es necesario almacenar todos los movi-
mientos de mercaderfas con la siguiente aper
tura:

Cédigo del operador

Cddigo del producto

Descripcion del producte (con todas las
aperturas)

Cantidad existente (al pedir el corte)

[1.2.1.2. Entradas de informacién

Como se especificd anteriormente la mayoria de



e

estos datos seran ingresados por el operador ven
dedor de acuerdo a las operaciones comerciales
que se vayan realizando. lgualmente existen formu
larios cuyos datos deberdn ser ingresados por ter
minal. Estas planillas son las que nos informa-
rén acerca de qué mercaderia se ingresé al Merca
do por diferentes medios y como se incorpord ala
oferta para la rueda de venta.

A. Guia de Productos Frutihorticolas

tn este formulario se asentard toda la merca-
deria que ingrese al mercado. Por lo tanto no
se deherd permitir el ingreso al mercado de

aquellos productas que no estén acompafnados de
una Guia; debiéndose detallar en ella todo da
to con respecto a la mercaderia ingresada.Ella
contendra agemés de la fecha de embarque- N°

de gufa,

a. Origen de la mercaderia (detallando nombre

o razdn social, cadigo, domicilio, lugar de
carga, establecimiento, localidad, provin-
cial).

b. Destino de la mercaderia {detallando remi-

tente, cddigo del operador vendedor, razdn
social, domicilio, lugar de descarga, esta
blecimiento, domicilio).

c. Datos del transportista (detailando nombre

o razon social, cddigo, datos del vehiculo,

patente chasis, patente acoplado).
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d. Descripcidn de la mercaderia ingresada: (de

tallando especie {nombre, cddigo), tipo o va
riedad (nombre, cédigo), calidad (denomina-
cidén, cédigo), zona de origen, (nombre, co-
digo), tamafo (nombre, cddigo}, cantidad de
bultos kg. bultos, peso total.

e. Canal de Comercializacidn: (8ste se deberi

consignar por cada tipo de mercaderia ingre
sada, indicando si se recibe como propia por
ser productor, si fue comprada o si viene en

consignacion).

B. Incorporacidn de oferta desde otros sectores

del Mercado

Este formulario se utilizar3d en caso de gue el
Mercado opere con Sala de Remate o con algin
otro sistema de venta que no sea el pabelldn.
Esto generard la necesidad de asentar en un for
mulario la mercaderia que se compra bajo este
concepto, para que conforme junto con la Gufa
de productos y el Parte de remanente, el stock
inicial del Operador vendedor en pabelldn. Se
deberd registrar en €1 los mismos items gue en
lai GuTa de productos con el agregado del N° de
factura en caso que la mercaderia fuera compra
da o el lugar de donde proviene para el caso
que hubiere estado en depdsito, frigorifico o

maduradero interno.

C. Registro de Operadores Compradores Vendedores
y Productores
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Estos formularios se utilizardn para registrar

datos personales de los operadores, compradores

vendedores y de los productores que remiten mer

caderfas en consignacién que permitiran generar

los Archivos correspondientes a los fines pre -

vistos.

D. Formulario de Carga de Datos

Estos formularios se utilizaran para realizar la

carga de los archivos mencionades.

Sector Administrativo

1.2.2.1.

Archivos

fomo en el caso anterior se generaran archivos

de

informacién que intervendran luego en los procesos

administrativos utilizando para ello los formula -

rios de carga correspondiente.

Estos archivos se mencionan a continuacion:

A. Archivo Maestro de Empleados (Legajos)

Este archivo contendr3 todos los datos persona-
les de los empleados que trabajan para el Ente
Concesionario (Nro. de legajo, nombre y apelli
do, domieilio, teléfono, fecha de nacimiento,

estado civil, etc.) Estos datos-permitirén li-

quidar los sueldos del personal.

Archivo maestro de Conceptos

En este archivo se almacenardn todos los con-
ceptos que intervienen en el proceso de liqui-

dacidn de Sueldos y Jornales (desc.jubilacidn,

desc.Obra Social, bonificaciones, hs.extras}.
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C. Archivo de novedades

En este archivo se almacenan todas las noveda-
des que se produjeron en el mes. (Cantidad de
horas extras trabajadas, Ausentismo, etc.)

Archivo de Cuentas (Plan de Cuentas)

En &1 se almacenaran los codigos de las cuentas
que intervendran en la registracidn contable del
Ente Concesionario.

Archivo de Movimientos

Se almacenard en este archivo toda operacidén
contable que luego se utilizard para la obten -
cidon de los Libros Diario, Mayor y su respecti-

vo Balance General.

Disefioc Global del Sistema

En el Grafico N° 3 se ha realizado un esquema de la conforma-

cidon del sistema con sus principales componentes.

I1.3.1. Circuito de una operacidn comercial

PASO

1.

LLega el transportista con la mercaderia,pre
sentando en la entrada del Mercado (control
de entrada/salida) la guia de ingreso corres
pondiente. ’

Una persona en control de entrada-salida ten
dra a su cargo el pesado del transporte, el
chequeo del contenido del camidn contra lo
detallado en la guia de ingreso, la verifica

cion de los datos incorporados y por Gltimo

la carga de la informacidn de la guia en el
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sistema. -

PASD 2. Se tomard una muestra de la mercaderia para
enviar a Control de Calidad. Luego de ser
verificada la calidad de los productos, se
enviard la mercaderia al puesto del Operador
correspondiente, dejando una copia de laguia
de ingreso a dicho operador.

Control de entrada-salida verificard que el

camion se retire sin mercaderia.

PASO 3. E! sistema elaborard la informacidn ingresa-
da antes de la rueéa de ventas informando al
Operador comprador de las cambios que se pro
duzcan, ya sean de precios o de voldmenes ven
didas en los momentos que considere es impor
tante hacerlo. Dicha informacién serd emiti
da por el sistema a través de terminales de
video u otros medios indicados dentro del mer

cado en lugares estratégicos.

PASO 4. Durante el horario de ventas los operadores
compradores realizardn sus transacciones en
uno o mas puestos de venta. Se confeccionard
una factura en cada puesto para cada compra-
dor quien luego ;e dirigird al ente recauda
dor para realizar el o los pagos correspon-
dientes.

Por Gltimo retirard la mercaderia de acuerdo

a lo indicado en la/s factura/s de venta.
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Control de entrada-salida tendrd a su cargo
la verificacion de lo contenido en el trans-
porte contra la indicado en las facturas, el
control puede ser de tipo general mediante
pesaje y/o particular por verificacion al azar

de todo lo que llevan algunos compradores.

PASO 5. Finalizadas las ventas del dia el operador
elaborard un parte de remanente {si le que-
dan mercaderias), entregandolo al Ente conce
sionario. Este,previo control de la exacti -
tud de los datos, los ingresara al sistema,ela
borando los resimenes de los movimientos del
dia que serviran para la jornada siguiente co

mo referencia.

11.3.2, Introduccion a la descripcidn de los procesos

A continuacidn se har3d referencia a la forma que se
utilizard para describir los distintos procesos.

La descripcidn de los procesos comenzard con un dia
grama del mismo, dicho diagrama utilizard los siguien

tes simbalos:

Este simbolo nos indica un ar
chivo de datos almacenado en
un dispositivo externo. En su

interior se colocar3d el nombre

del archivo.
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Este nos indica un proceso, a &l en

trard informacidn y luego se emiti-

ran resul tados.

Salida impresa, nos sefiala la elabo

racidén de algunas salidas por papel.

Indicador del uso de una terminal,
ya sea para consultar informacion o

bien para ingresarla al sistema.

- Las flechas nos indicaran el senti-
————————
1 1 do de la informacidn circulante en
el sistema.

Luego del diagrama del proceso se realizara una des-

cripecidn de la mecanica funcional de dicho proceso.

.3.3. Desarrollo de los procesos que conforman el disedo

global de la operatoria comercial

A. Ingreso de mercaderia

Guia de productos o
ingreso de mer
caderia

Archivo de stock
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Este proceso se inicia con el ingreso de mercade-
ria al Mercado a través del transportista, quien
tendra en su poder la Guia de Productos frutibor-
ticolas o Guia de Ingreso de Mercaderia. La misma
se presentard en el Control de Entrada/salida,que
tendrd como funcidn la verificacidn del contenido
del transporte y la guia la cual deberd estar com
pleta. Una vez efectuada la revision y si ésta al
canza un resul tado satisfactorio se procederd a
la carga de los datos contenidos en la Guia, los
cuales se almacenaran en el archivo de stock. Los
datos de este archivo nos permitiran tener infor-

mados a los operadores durante la jornada.

Decomiso de mercaderia

Parte de mercaderia
decomisada por
Control de

Calidad

Archivo de st0ck

Una vez permitido el ingreso de la mercaderia, la
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misma serd analizada por el Departamento de Con-
trol de Caiidad, a través de muestras verificando
si estd en condiciones para la venta. En caso de
encontrar alguna anormalidad la rechazard total o
parcialmente generando el Parte de Mercaderia des
echada o Decomisada el cual deberd indicar queé
mercaderia se rechaza con la totalidad de los da-
tos contenidos en la guia de ingresoc a la cual res
ponde la misma, indicando en cada caso el motivo.
La informacidn asentada en este parte se cargarad
y almacenard en el archivo de stock ajustando asi

la cantidad real de mercaderia ingresada.

C. Facturacidn

Ingreso de

datos

Archivo de

precios

Archivo de

Factura de

venta .
Comerciales

En el momento de producirse una transaccidn el

Operador vendedor ingresard los distintos com-
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componentes de la factura para asi lograr la im
presioén de la misma. Deberdn completarse todos
los datos que se solicitan, en caso contrario se
provocara una.interrupcién en el proceso (pues
no se generard la factura de venta correspondien
te) la informacién ingresada no sdlo emitira la
factura de venta sino que también actualizarden
forma inmediata el archivo de stock y el archivo
de precios y generard el Archivo de Movimientos
Comerciales el cual nos proporcionard la informa
ci6n necesaria como para poder realizar un Resu

men de Ventas del Dia, Declaracidn de Remanentes,

etc.

Informacidn de movimientos de la jornada

Archivo
de
stock

Archivo
de
precios

nformacion da

Movimientos
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Con los datos almacenados en estos archivos se
podrad mantener informados a .los operadores y
vendedores acerca de los voldmenes, tipo de mer.
caderia existente y precios {maximo, minimo y
ponderado) de los mismos.

Con esta informacidn se podra contar al comien-
zo y finalizacidn de la rueda de operaciones o
durante las mismas segln requerimientos, a tra-
vés del medioc de difusidn que se considere mas

apropiado.

Dado los costos existentes en la actualidad se
recomienda el uso de terminales de Video ya que
ellos reunen las condiciones de costo y utili-

dad.
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E. Cierre de la Operatoria Comercial

ARCHIVD DE ARCHIVO DE ARCHIVO DE
STOCK MOV. PRECIOS

[RESUMEN DE M0
VIMIENTOS DIA
R10S DEL OP.

BOLETIN DIARIO
DE VOLUMENES Y
PREC 10S

Y

LIQUIDACICN
DEL

IQUIDACION DEL
PRODUCTOR

DECLARACION JURADA
DE REMANENTES

OPERADOR

Este proceso tendrd como objetivo principal la
obtencion de diferentes informes acerca de lo
transcurrido durante la jornada. Todo lo elabo-
rado tiende a optimizar las tareas de control vy
permitir tener en un futuro informacién Histdri
ca; debido a que el archivo que contiene esta in

formacidn es actualizado constantemente.
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De este proceso se obtendrdn los siguientes listados:

a) Boletin diario de voldmenes y precios

Dicho boletin nos permitira tener reflejada. la
cantidad de mercaderia y los precios que se ma-

nejaran durante la rueda de operaciones.

b) Declaracién jurada de remanentes para la jorna-

da siguiente

Se contard con una declaracidn jurada de rema-
nentes la cual nos informard la cantidad de
mercaderia que se incorpora para rueda del dia
siguiente. El sistema emitird este formulario
para poder auditar la informacién que nos brin
da el operador, ya que éste deberd declarar qué
mercaderia tiene para incorporar {Ver Circuito

Operatoria Comercial).

Este remanente resultara de comparar Gufa de
Productos, Declaracidn de Remanentes del diaan
terior, incorporacidn de mercaderia desde otros
sectores del Mercado, Factura de venta, Guia de
Egreso y parte de decomiso de Control de Cali-

dad.

”

c) Liquidacidn del operador

Se har3d un resumen para el operador, de todas
las facturas emitidas en el d7a para que el mis
mo pueda efectuar un control vy saber qué monto

le acreditd en su Cuenta el Ente Recaudador.
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d) Liquidacién del Productor

En caso de trabajar con mercaderia en Consigna
cion al finalizar la jornada se emitira fa li-
quidacidon del Productor en base al porcentaje
y precios previamente facturados. Esta liquida
cion se hara en base a todo lo vendido en el
dia bajo este concepto, y en base a ello el

operador rendird cuentas a cada Productor.

e} Resumen de movimientos diarios del Operador

Vendedor

fste listado nos permitira tener una idea de
cudles son los volumenes manejados pér cada ope
rador durante la jornada. Se le dard al mismo

la apertura que se estime mas apropiada.

Redespacho de mercaderia

Archivo

de stack
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En ¢caso de operar con mercaderia de redespacho
existird la necesidad de contar con un formuelario
(Guia de Egreso) :n donde quede registrada toda
mercaderia que egrese del mercado sin una operacién
de venta sino para ser transada fuera del Perimetro
de Proteccidn.

Los datos de este formulario se ingresaran al sis-

tema para mantener actualizade el Archivoe de stock.

Proceso Estadistico

De la descripcidn de los archivos que se han previs
to surge como conclusién cudles son los procesos es
tadisticos que se prevé realizar. No obstante si el
Ente Concesionario o los usuarios del sistema requi
rieran otros informes, estos pueden emitirse median
te la generacidn de archivos intermedias, cuya can-
tidad y contenido se evaluaran con posterioridad a

la presentacidn de las necesidades.

Procesos Administrativos

En esta etapa se ha desarrollado en forma global los

principales sistemas que van a ser utilizados por el

-

Ente Concesionario.
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A. Sistema Contable (disefio global)

Diagrama de Entradas y Salidas del Proceso

Archivo de
Movimientos

Archivo
MAE. Cuentas

Consulta e
Ingreso Datos

Cierre de
Cuentas de

Orde

Listado

L. Mayor

Balance

Cierre dia

General Cuentas de
Resumen
: Balance
Listado Sumas y
L. Diario Saldos

En este disefio global intervendran varios proce-
sos que se detaliaran en forma general.

a) Altas, Bajas y Modificaciones del Archivo de

Movimientos

Permitira la carga de toda registracion conta
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ble que se produzca.

Altas, bajas vy modificaciones del archivo

maestro de Cuentas

Este proceso permitird generar el Plan de Cuen
tas y realizar cualquier modificacidon gque se

considere.

Emisidon de listados

Este proceso se encargard de la emision de los
listados que sean necesarios en una registra -
cidén contable como ser: Libro Diario, Mayor, Ba

lance de Sumas y Saldos, etc.

B. Sistema de liquidacidn de Sueldos y Jornales

Diagrama de E/s de proceso

Archivo
Maestro
Empleados

Listado Control
de Liquidaciones

Archivo
Maestro

Conceptos

Archivo
Novedaded

Consulta
en Ingreso
de Datos

Recibos de

sue idos
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a) Altas, bajas y modificaciones del Archivo de

Empleado

Este proceso permitirad efectuar la carga del Ar
chivo Maestro de Empleados y toda modificacidn
que se considere.

b) ABM Archivo de Conceptos

Se efectuara a través de &l la carga del Archi-~

vo en cuestidn permitiendo cualquier modificacion.

c) ABM Archivo de Novedades

Se almacenaran todas las novedades que se produ
jeron en el mes (Cantidad de horas extras, traba
jadas, ausentismo, etc.)

d} Emisidn de listados

Este proceso posibilitara obtener el listado de
Control de liquidaciones y los recibos de suel-

dos dando la opcidn segin la necesidad.

identificacidon de los equipos recomendables

Del andlisis de los objetivos, requerimientos y procesos que
debe contener el sistema surge una primera estimacion de los
volimenes de informacidn y las caracteristicas que 1a misma
debe poseer para que resulte Gtil y confiable. En base a

ello se recomienda a la fecha la siguiente configuracion la
cual queda sujeta a futuras modificaciones tomando como base
el gran avance en cuanto a este tipo de fecnologia y al he -

cho de no estar ain determinada la fecha de puesta en funcio

namiento del nuevo Mercado.
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Un computador central con un microprocesador de 32 Bits, con
una memoria central de 3 megabytes. Debera tener ademds como
medico de almacenamiento externo una capacidad de 100 megaby-
tes soportados en un Diskpack contemplandose la posibilidad
de contar con una unidad de disco removible de aproximadamen
te 20 megabytes con una cantidad inicial de tantas termina-
es como operadores vendedores existan mas otras seis para
uso interno.

En caso de utilizar como medio de difusion de los movimien-
tos de las Jornadas terminales de video se necesitardn para
este fin aproximadamente 10 mas.

Se requiere una impresora por cada puesto de venta de 200 ca
racteres por segundo (CPS) y ademds una impresora para uso
interno de aproximadamente 600 lineas por minuto.
Actualmente el valor en el mercado de un equipo de estas ca

racteristicas se estima entre u$s 250.000 a u$s 300.000.

CONCLUSITONES

Se considera importante realizar las siguientes recomenda -

ciones a fin de optimizar los resultados del sistema.

A. Todas las registraciones de movimientos y transacciones

- -

en el 3rea comercial deben realizarse mediante el uso de

—

sistemas mecanizados.

-_

B. El Ente concesionario deberd asignar personal de los dis-

tintos sectores previstos para operar las terminales.
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La informacidn que contenga todos los formularios debe
tener una apertura que asegure identificar detaltlada-
mente los ingresos y egresos de informacion en el sis-
tema con la maxima apertura que se considere necesaria
tanto para el movimiento local como para la emision vy

recepcidn de informacidn a otros componentes de la Red.

Los equipos que se seleccionen deben ser compatibles
con los que posea el Ente recaudador y eventualmente

el Mercado Central de Buenos Aires.

El sistema debe funcionar plenamente en el momento de
la apertura del Mercado, la experiencia indica que
cualquier incorporacidn posterior resulta de muy difi

cil implementacién.




