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1. An8lisis de mercados regionales e internacionales pa

ra productos comercializables.

£l objetivo de este punto es realizar una aproxima-
cidn a las posibilidades de colocacidn de los mroductos
de lcecalizacidn correntina, susceptibles de ser comer-
clalizados a nivel internacional, en funcidn de los mer
cados de destino y de acuerdo a las condiciones de in-
fraestructura comercial internacional en lo referente
a distancia y medios de transporte, sobre todo en lo
gque hace a costo de transporte y perecibilidad de los
productos en el momento de llegar a los mercades de des
tino, en base a la competencia de la produccidn nacio-
nal de esos mismes mercados, o de la oferta de otros

paises.

Este andlisis compatibiliza los criterios normales
que los agentes econdmicos -empresarios- adoptan en re
lacién a la estimacidn de los mercados "naturales" pa-
ra sus productos, con la alteracidn de las politicas
econdmicas referidas al sector externc que han efectua
do los distintos paises en defensa de sus objetivos e-
condémicos nacionales, alteraciones que se traducen en
medidas proteccionistas y procesos de sustitucidn de
importaciones, sumado a dificultades de infraestructu

ra y financiamiento del comercio exterior.

Desde el punto de vista del enfoque "natural", el
enfoque "politico" determina una alteracidn de los con
ceptos técnicos de mercado regional o mercado de desti
no de la produccidn. E1 comercio nc se da en general
por competencia, sino por complementariedad; ne se pro
duce por homogeneidad de vroduccidén de los palises, sSino
por su cardcter heterogéneo; el comercic actila por lo
comin como un compensader de déficits entre las capaci
dades productivas y las necesidades vy demandas de los
diversos paises; se relaciona, a su vez, con las dis-

continuidades o temporalidad de las producciones, so-



bre todo en materia agricola.

Por otro lade, cabe recalcar la gravitacidn de la u
unidad cultural, o la familia de naciones que se confi-
guran, tales como el Pacto Andinc, el mercado de la ALA
PI o la misma América Latina, que determina de algin mo
do pautas de comportamiento a nivel general; en ese sen
tido, Argentina se siente mas cercana a poblaciones co-
mo la de Ecuador o Paril, que a las de Francia o Alema-
nia. Sin embargo, desde el punto de vista infraestructu
ral y de los medios de comunicacidn, el mercado europeo
es mids cercano y habitual que el latincamericanco del Pa
cifico. Este hecho comprobado supone una apreciacidn a
priori en la formulacién de hipdtesis de trabajo, que
modifica sustancialmente las bases del andlisis econd-

mico del comercio internacional.

Por todo lo antedicho, el presente trabajo tiene co-
mo objetivo primordial la observacidn, blsqueda y andli
sis, en primera instancia, de la orientacidn que deban
adoptar los mecanismos del comercio exterior de la pro-
duccidn correntina, en el marco de leos fines generales

de la economia nacional.

1.1. Seleccidn de mercados

De acuerdo a la solicitud realizada en el trabajo,
el mismo se halla encauzado en funcidédn del mercado re-

gional.

El mercado regional inmediato a la Provincia de
Corrientes estaria compuesto ver los mercados de Bra-
g1l y Paraguay. E1 primero de ellos registraba una po-
blacidn de 125 millones de habitantes para 1981, mien-
tras gue la de Paraguay alcanzaba a 3 millones para ese

mismo ano.

Otro mercado regional al que se puede acceder por

via maritima, ¢ con desarrollo integrado ferroviario-



maritimo via Puerto de Antofagasta, es el formado por
el Pacto Andine: Bolivia, con comunicacidén ferroviaria
directa, y Perl, Ecuador, Colombia y Venezuela, por com
binacién de ese medio y el maritimo. Para el afo 1981,
la poblacidn de estos paises era de 75 millones de habi

tantes.

El volumen demogré&fico de estos tres mercados indi
ca a su vez el volumen de consumo aproximado en cada
uno de los paises. En cuanto a la produccidn de origen
correntino, los productos gue mayores posibilidades de
comercializacién tienen son aquellos de muy bajo grado
de perecibilidad, como es el casc del arroz, los citri-
cos y los productos con procesos industriales o frigori

ficos (carnes enfriadas, refrigeradas o congeladas).

A partir de los datcs de la FAQO para el afio 1981,
puede observarse que la produccidn brasilefia de arroz
con cédscara ha sido de 8.261.000 tn; Paraguay produio
aproximadamente entre 80 y 75.000 tn. En los Qltimos a-
flos, Brasil ha importado, con grandes oscilaciones, un
promedio inferior a 25.000 tn, exportando un promedio
superior a 200.000 tn; en cambio, Paraguay no ha reali-
zado 1mportaciones, vy exportd cerca de 1.000 tn, cifra
_insignificante. Por otra parte -como se verd mids adelan
te- tanto Brasil como Paraguay tienen una fuerte protec
cidn de su produccién arrccera, oponiendo en consecuen-
cia altas trabas a la importacidn de este producto. En
los Qltimos afios, Brasil ha suspendido la importacidn
de arroz, a fin de asegurar el emplec de mano de cbra
no calificada en el sector rural y solucionar problemas
de balanza de pagos deficitaria, producido por las gran
des 1mportaciones de petrdleo -producto fundamental pa-
ra la organizacidn de su sistema econdmico y su indus-

tria-.

En lo referido al tomate, producto de caracteris-

ticas mds perecederas, Brasil produce aproximadamente



L)

entre 1.500.000 y 1.700.000 tn métricas, mientras gque
Paraguay arroja una produccidn de 50 a 75.000 tn métri-
cas, de acuerdo a las condiciones climdticas. Para te-
ner una idea de la importancia productiva de ambos pai-
ses, cabe anotar que la Argentina produce 500.000 tn mé

tricas, es decir, un tercio de la produccidn brasilefia.

En cuanto al comercic exterior, en 21 periodo 1976-
1981, de los tres paises mencionados el Gnico que impor
td tomate fue la Argentina; por otra parte, solamente
Paraguay registra para ese mismo periodo exportaciones,
las cuales coinciden con las importaciones argentinas,
lc que seguramente obedece al procesc de apertura de
nuestra economia en el referido lapso, y a la consi-
guiente pérdida de los precios relativos en funcidn del
valor de la divisa, fendmeno gue puede ser considerado
como coyuntural; pero, revisandc periodos anteriores,
se advierte que tampoco se ha comercializado este pro-
ducto, salvo la transaccidn de algunos excedentes den-

tro del acuerdo general de la ALADI.

Evidentemente, ninguno de los paises analizados
. . .
puede caracterizarse en relacién al tomate como impor-
tadores; el avance genético vy tecnclégico, ademds, ha-
ce preveer que tampoco lo serédn en el futurc, ya que e
estan incursionando en un ripido proceso de sustitucidn

de importaciones.

Respecto- del pimiento fresco, no se cuenta con da
tos dentro de la informacidn general que suministra la
FAD. Se ha consultado a las Consejerias Comerciales si
tas en Brasil y Paraguay, las gue han informado gue,
en el caso del primero de estos palises, no se han re-
gistrado en los Ultimos afios importaciones de este pro
ducto, no teniendo dicho pais una alta demanda del mis
mo debido a las caracteristicas de su mercado consumi-
dor; la produccidn nacional abastece perferectamente

las necesidades del mercado interno brasilefic. En 1lo



gue conclerne a Par@guay, este pais ha realizado algu-
nas exportaciones de pimiento fresco hacia la Argenti-
na, aprovechando -come en el caso del tomate- =21 dete-
ricro de los términos de intercambio operadc comc con-
secuencia de la politica econdmica de apertura instru-
mentada en nuestro pais en el Gltimo pericdo, y la fa-
cilidad de las comunicaciones con el mercadoc de Buenos

Alres.

La informacién secundaria recabada en las Conseje
rias Comerciales a través de las estadisticas, infor-
mes parciales y de oficic de nuestros agregados comer-
‘Ciales, permite establecer gue, para el resto de los
productos localizados en la Provincia de Corrientes,
la situacién es similar a la que se ha descripto para

el tomate y el pimiento fresco.

En efecto, los mercados de Brasil y Paraguay no
ofrecen, en principio, mayores expectativas para la
produccién correntina de origen agropecuaric, y menos
ain para los productos [ruti-horticolas, ya que ambas
regiones presentan Optimas condiciones de produccidn
de ese rengldén econdmico. Por otra parte, ambos paises
revelan altos indices de descocupacién, manc de obra
que, por falta de calificacidén, no es absorbida por la
actividad industrial; y es obligacidn de los gobiernos
generar fuentes de trabajo en el sector primario en ge
neral, aGn cuando resulte anti-econémico en cuanto a
ios costos, para ocupar a esta enorme masa de pobla-

cidn, en respuesta a un acuciante problema social.

Con respecto a los paises que integran el Pacto
Andino, se adjunta al presente informe un grafico en
donde se halla registrada la informacidn relativa a
los siguientes productos: arroz con cdscara, cebada
sin moler, batata, tomate, 1limdn y naranja, los cua-
les han side seleccionados como indicadores, a fin de

establecer. la viabilidad de la comercializacidn de los




productos correntinos en ese mercado.

De acuerdo a los cuadres de produccidn del periodo
1870-1880, se observa en todos los paises un incremen-

to de la misma de alrededor del L0-50 %.

Los paises del Pacto Andinc han importadc arro=z
con cdscara en pequefias cantidades: =n 1977, 13.000 tn;
UY.000 tn en 1980, correspondiendo la mayor parte de
las mismas a un pais: en el '77, Colombia absorbid el
mayor volumen de ellas debido a una falla en su siste-
ma productivo; algo similar ocurrié en el '80 en el Pe
ri. En el afio en curso es Bolivia el pais que demanda
importacién de arroz, pero también se debe a un proble
ma coyuntural provocadc por las excesivas lluvias que
han arruinado parte de las cosechas, bdsicamente las
de arroz, papa, maiz y trigo. Es decir que no existe

una demanda continua y permanente.

En lo gue respecta a la papa, cuyo ciclo de pro-
duccidn es de tres a cinco afios, se advierte que, por
problemas tecnoldégicos -seglin la informacién de que se
dispone- el grupo andino registra una tendencia decre-
ciente en la oferta de este productec. En est- afio, como
ya se ha dicho, Bolivia ha sufrido un estrenitoso fra-

caso en su produceidn agricola.

4

Estos paises son grandes consumidores ..= papa, ya
gue es un producto de principal importancia en sus res
pectivas dietas alimenticias. Para tener una nocidn ;
mé&s acabada de la relevancia del mismo, puede decirse
que Bolivia, cuya poblacidén es de aproximadamente 6
millones de habitantes, consume igual cantidad de papa
que la Argentina en términos absolutes, lo que quiere
decir que el consumo por habitante es mucho mas alto
-cuatro veces mas- que en nuestro pais, de 28 millones

de habitantes. Este afio, en el que la pérdida de la co

e b mhe am aemns g

secha de papa fue total en Bolivia, la demanda de este

ot



producto altera el mercado nacional argentino, habiéndo
se producido en los 0ltimos dfas una suba de los pre-
cios de la papa del orden del 95 % (la bolsa de 50 kg
subidé de 50 a 97 pesos argentinos). Esto es indicative
de que los desajustes en las cosechas sufridos por un
pais vecino provocan una suerte de liberacidn de las
fronteras, y una respuesta de los pafises colindantes

en términos de responsabilidad social continental, afec
tando al mercado interno del pais abastecedor, al con-
vertir el problema de pérdidas de cosecha en un proble
ma del propio pais. Es decir que en el comercioc exte-
rior general de productos de origen agricola, y en es-
pecial en el rubro fruti-horticola, se advierte que,
cuando las estructuras productivas no se hallan orien-
tadas a un comercio exterior especifico con una deman-
da permanente y estable, el comercio que se realiza es
consecuencia de alteraciones en los sistemas de oferta,
estrechamente relacionados a los riesgos de pérdida de
cosechas. Este condicilonante climatoldgico o ambiental
en general, que produce una merma en la oferta de de-
terminado producto, provoca la "“regionalizacidn" del
mercado, convirtiéndolo en un mercado interno general,
por encima de las barreras limitrofes o fronterizas.
Por lo tanto, las alteraciones producidas en una regidn
puntualizada se transfieren al resto del mercado, en es
te caso, al que abastece la carencia coyuntural, provo-
candc -como ya se ha expuesto- una suba de los precios

internos.

De todo ello se desprende que no es posible esta-
blecer un sistema de comercio extericr a nivel empresa
rial en relacidén a estos productos, en tanto no exista
una demanda firme, estable y permanente que garantice
la fluidez de las transacciones y evite los efectos co

mentados en el parrafo anterior.

En lo concerniente al tomate, los paises del gru-

e



po andino revelan una temporalidad absoluta, -sobre tcdo
en el casc de Ecuador, que cubre todo el periodo anual,
siendo los demis palises receptores de exportaciones de
tomate en virtud de acuerdos del Pacto Andino de interpr

cambio general.

La superficie cosechada y el volumen de produccién
tiende a incrementarse. E1l tomate es susceptible de in
dustrializacidn, tiene un alto rendimiento por hectérea
y presenta, por dltimo, la ventaja de absorber conside
rable mano de obra, todo lo cual explica la tendencia
positiva de su produccidn, tendencia que, por otro la-
do, se refleja en el resto de los productos seleccilona

dos.

Los paises del grupo.andino son por lo geheral ex
portadores de tomate, oscilando en el periodo 1976-1980
entre las 1.200 y las 3.000 tn métricas, y siendo parte
de ellas absorbidas por el propio grupo andinc. Por su
parte, las importaciones son exiguas, no superando las
500 tn métricas, y respondiendoc en general a déficits
de produccidn, es decir, a circunstancias coyunturales;

dado su volumen, no justifican un mayor andlisis.

Con respecto a los citricos -como limdén y naranja-
estos paises son competidores de la Argentina en cuan-
to a sus sistemas de exportacidn. Importan en cantida-
des insignificantes, en tantc que mantienen un buen ni
vel de exportacién, sobre todo en lo que se refiere a
su regularidad: oscilan entre las 5.000 y 6.000 tn mé-

tricas. Su mercado natural es el europeo,

En suma, las expectativas con respecto a los mer-
cados regionales de Brasil, Paraguay y el grupo andino
son escasas -s1 no nulas-, ubicé&ndose a lo sumo en lo
que puede denominarse "exportaciones de oportunidad'.
Obviamente, tal modalidad de exportacidn no permite la
mids elemental planificacidén, debido a que se halla en=

teramente supeditada a desajustes coyunturales.
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Lo Gnico que surge mds claramente son posibilida-
des de una politica de integracidn latinoamericana en
funcidén del arroz u otro tipo de productos; pero ello
tendréd relacidn mds con una politica de integracidn di
rigida que con las condiciones naturales de produccidn
y de demanda. Para que sea factible una exportacidn de
productos correntinos hacia estos mercados, deberi re-
alizarse primeramente una accién politica entre las na
ciones, para generar las condiciones de este tipo de
exportaciones en el marco de un sistema de integracidn
latinoamericana. E1l tema serd examinado con més deta-
lle en el punto referido a estrategias de comercializa
cidn.

Con respecto al rubro carnes, debe aclararse en
principic que el mismo no permite la generacidn de una
politica a nivel puramente regional. El producto signi
fica para la Argentina la suma de U$3 800 millones, vy
ha llegado a ser histéricamente el 50 % del ingresoc de
divisas sel pafs. Actualmente, debido a la gran crisis
mundial que ha provocado la sustitucidn de importacio-
nés de carne en la Comunidad Econdmica Eurcpea, Argen-
tina ha perdido su antigua relevancia en el mercado in
ternacional, sin perjuicio de lo cual el rubro repre-
senta uno de los sectores mis poderoscs dentro de 1la

economia nacional.

La politica de exportacidn de carnes reviste, en
tonces, cardcter nacional; no es previsible a mediano
plazo -10 a 15 afios- un cambio en sus modalidades, 1lo

. . .. o .
que 1mpide una generalizacidn de politicas a nivel
provincial. En otros términos, la accidn desde el &m-
bito regional o provincial debe reducirse a la adecua
cién a las estrategias de la Nacidn, con el objeto de

obtener mejores condiciones y ventajas.

De todos modos, cabe observar que Brasil consti-

tuye un neto importador de carnes -introduce entre
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100 vy 250.000 tn anuales-; Paraguay, en cambio, no re-
quiere de este producto, al igual que Bolivia, Colombia,
Ecuador. Perd, por su parte, importa entre 3.000 y
10.000 tn anuales. De todos los paises del Pacto Andino,
este ltimo junto con Brasil deben tenerse en cusnta

con relacidn a sus importaciones de carne para el mer-

cado regional.

El Brasil, en virtud de un convenio bilateral, se
provee habitualmente del Uruguay, viéndose Argentina
de alguna manera desfavorecida en su posicién como ofe
rente; por el otro lado, a Perl(G actualmente Argentina
le provee carne, proviniendo esta exportacidn de la re
gidén Norte de nuestro pais, y realizéndose por via aé-
rea: camidn desde Corrientes, norte de Santa Fe y par-
te de Chaco, hasta el aercpuerto de la ciudad de Salta
o de Tucumidn, a partir de donde se embarca por este me
dio. Esta via comercial podria ser agilizada -y <3ta
si seria una parte de la politica de carnes en la que
el gobierno correntino puede tener ingerencia- a tra-
vés de convenios de integracidn de las provincias del
Norte argentino con la salida al Pacifico por el Puer-
to de Antofagasta, lo que reduciria considerablemente
los costos de transporte v aumentaria, por ende, el
precio recibido por el productor; dado gque el precio
de este producto comienza por un precio de coﬁpeten—
cia CIF en el mercado de destino, es decir, costo, se-
guro y flete en el mercado de destinc, v luego, por de
sagregacidn de los costos de seguros y de fletes, se
llega al precio recibido por el productor. Toda reduc-
clbén de precios en £l sistema de traslado del producto
favorece directamente al productor con un mayor margen
de ganancia, lo que a sSu vez supone mayores posibilida

des de colocacidén y ampliacidn de este mercado.

En sintesis, este tipo de politicas de carne tie-

ne relacidn con dos politicas de orden nacional: una
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Poblacidn paises de la ALADI,

Brasil y Paraguay.
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Calendario, superficies cosechadas, pre-
clios, exportaciones e importaciones para
arroz con cascara, batata, tomate, limdn
y naranja. Paises de la ALADI.
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Grifico 1
ARROZ CON CASCARA
Calendarie de Siembra y Cosecha, Superficie Cosechada y Produccidn, segun pais

— PriTEipe!

e em Secundar.a

1. Calendario de Siembra

Ene. Feoh. Mar. . Abdr. Wiay.

¥
GRUPO ANDING

Aolivia

Colambia

Eauador
Peri: [ S

Venezueid

2. Calendario de Cosecha

Ene. Feb. IS ET Acr Koy Jun, Jul. Aga. Sert, et Now, Duc,

GRUPO ANDIND

Balrvia

Colombia

Ecuador

Peru

Venezueia

3. Superficie Cosechada

00 NWiles Ha

1870
1875

4. Produccion

3000 Piins "M
1470
1975
i 19580
; _
i
.. B O« O~ 8 |
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Cuadro 1

ARROZ CON CASCARA: Superficie cosechada, producgion, precios recibidos por el producior,

exporiacion ¢ iMpuriaginn. segln pais.

VARIABLES ’ Eﬁ;&% Bolivia Colombia Perd Verezugl2
1. Superficie Casechada (Miles de hectéreas)
1970 659.7 55.1 257.3 .6 140 .4 130.3
1971 ali.s 53.5 241.8 5.6 147.3 112.6
1972 584.3 51.3 258.2 L4 118.1 65.3
1973 653.3 46,7 291.0 L& 117.8 113.0
1974 763,45 53.3 354.5 .7 115.8 11%.3
1875 . 2i4.6 74.5 372.5 .E 122.53 113.5
1976 767.5 71.8 365.6 Ny 133.2 h6.9
1977 8Ga. 8 69.3 3244 W 154, 5 169.¢
1978 830.9 63.1 4an6.1 .3 1i4.3 166 .1
1979 532.5 51.3 4421 .2 131.- 196.7
1880 939 .8 is.7p 615.8 s Sh,» 250k
2. Produccion {Miles de 1oneladas métricas
1670 1 746.% 72.5 702.2 ) 5867 226.2
1971 1 817.2 85.3 851.9 .9 591.! 153.0
1972 ] 902.4& 85.2 997.5 L3 482.% 164, 7
1973 2 218.6 77.8 1 151.1 L3 483.5 301.9
1974 2 802.6 g§5.2 1 340.4 . 952 296.6
1975 2 961.7 126.6 1 614.0 L4 536.8 362.9
1978 2 777.5 113.0 1°560.0 .5 570.4 206.3
1977 2 B45.8 121.3 I 307.0 .6 594.0 495.9
1978 2 998.7 89.3 1 714.7 .3 467.8 501.6
1979 3 s501.0 76.1 1 32.4 ) 560. % 613.6
1980 3 405.9 85.2 p i 797.9 .E 520. % 711.8
2. Precios Recibidas por el Productor {Dolares por tonelada metrica}
1970 108.2 83.3 100. 8 82.5 127.0 -
1971 103.6 83.3 86.9 64.5 125.3 -
1972 96,8 67.7 86.2 50.4 133.1 118.2
1973 116.3 108.7 106.4 68.5 135.3 158.0
1974 146.7 146.8 141.7 g3.2 162.2 186.7
1975 152.6 179.4 126.5 10€. = 02 198,
1876 133.2 162.5 118.4 .- 139.7 18a.3
1977 175.5 239.5 182.8 ) 169, 7 188. 7
1978 179.1 163.5 180.9 - 154.0 186.
1979 212.5 149.6 194.C - 225.1 267,
1980 228.3 222.2 20Tl 258.6

Caracteristicas ce
‘o5 Precias Recibi
cos por el Produc-
tor:

Lianere 2

Curttrys
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1Conunuaciaon Cusdro 1
VARIABLES ;:f;NHDL::% Holivia Colombia Ecuador Pera Venezueia
Impurtacion cosde el mundo
6.1 Peso oruto (Taneladas métncas)
1975 2 749.1 248.1 0 0.9 0 2 500.1
“97¢ 186.3 185.9 0] 0 0.1 0.3
1877 13 458.0 20.1 13 £37.4 0 4} 0.5
1978 0.8 0.1 0 0.2 0 0.5
‘g7Q 3 036.3 0 1 006.4 500.1 Q0 p } 529.8
1980 44 769, 7 53.6 53%.5 804.8 53 871.6 p (]
52 Valor CIF {Miles de dolares!
1273 i 238.3 145.0 0 1.2 0 P 992.1
1978 94.2 91.8 0 0 0.2 2.2
@77 3 206.0 13,2° 3 788.6 0.2 9 4.0
1278 8.6 0.4 0 0.3 0.4 7.3
1979 i 182.5 Q 182.8 227.2 0o iT2.:
1086 25 &4BG 1 36.7 95.3 132,90 25 225.1 p g p
7. importacon desde el Grupo Andino
7.3 Peso bruto «Toneladas métricas)
1975 2 500.1 ¢ G ¢ 0 2 500.1
n97g 85.9 85.9 0] 0] 0 0
1877 9 582.5 20.1 S 562.4 0 0 0
978 0.3 0.1 0 0.2 0 0,
27a 3 027.4 0 997.6 500.0 G 1 529.8
T0RG INT.5 3.0 §] 304.5 0 0 r
7.2 Vaior CIF iMiies de dolares)
1375 1 092.1 0 0 0 0 1 992.1
376 48.2 48 2 0 0 0 0
S77 3 165.2 13.1 3 152.1 c 4] 0
e 0.6 0.3 0 0.3 0 c
a7y 1 176.0 0] 177.1 227.0 0 r 77l1.9
228 135.1 3.3 0 131.8 ap o9

Etanorscién: Unedag ¢ Esiadistiza - JUNAC.
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Grifico 2
BATATA (CAMOTE):

Calendaric de Siembra y Cosecha, Superficie Cosechada y Produccion segin pais

Principal
—— = Sacundaria

1. Calendario de Siembra

Ens. Feb. Mar, Abr. May. Jun. Jul. Aga. Sat. Oet. NHov.

GRUFPQO ANDING

Beolivia

Colombia

£ cusdor

Pecl

Venervela

2. Calendario de Cosecha

€ne. Feb. Mar. Abr. May. Jun, Jul, Ago.  Set. 0. Nev,

GRUPO ANDINO

Bolivis r———

Colombi

Ecuador

Perl

Venazvela e mr———

3. Superficie Cosechada

o ‘lU 20 Miles Ha

1970

1975

1979

4, Produccion
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Cuadro 2

BATATA (CAMOTE): Superficie cosechada, produccién y precios recibidos por el productor, sein pafs:

nrecios & por mayor y al consumidor, sepin ciudad principal.

VARIABLES  SRUPO Eclivia Cofombis Eciador Pers Venzucla

1. Superticie Cosechada {Mijes de hectéreos) ~
1870 - 20.0Q 1.7 - 2.9 13.7 1.7
1371 19.0Q 1.7 - 2.3 13.5 1.3
1572 19.9 1.7 - 3.1 13.5 1.6
13973 18.6 2.0 - 2.2 12.8 1.6
1974 18.4 2.1 - 2.1 12.6 1.6
1875 20.5 2.2 - 2.7 14.3 1.3
1576 2Y .4 3.0 - 2.8 14,1 1.5
1479 20.5 3.4 - 1.3 14.8 1.0
1878 19,1 2.7 - 0.3 14,4 1.2
1879 19,1 3.0 - 0.8 14.0 i3
188B0D - 2,7 - G.a - -

Z. Produccién {Miles de toneradas métricas)
1970 204.6 12.2 - 10.5 177.9 4.0
1671 191.3- 12.8 - 6.8 168.0 3.7
1972 180.6 13.1 - 2.9 154.5 4.1
1673 183.2 14,7 - 8.4 156, 2 3.9
1974 176.1 15.6 - 10.6 146.2 3.7
1975 194.9 16.4 - 13.6 162.1 2.8
1978 201.6 18.6 - 16.0 i62.5 3.9
1977 138,2 20.4 - 6.3 157.7 3.8
1978 176,6 14.5 - 3.9 153.3 4.9
1979 . 172.4 14.1 - 4.2 149.3 4.8
1280 - 14.7 - 2.7 - -

3. Miecios Recibides par el Productor {Déla.—es_por tonelada métrica)
1870 38.8 64.1 - 535.0 35.7 57.8
1971 40.7 72.6 - 49.0 37.2 71.1
1072 55.5 81.8 - 52.0 53.3 6.4
1573 52.6 43,5 - 53.6 2.5 88.3
1974 68.4% 24.6 - 52.5 65.6 113.9
1375 77.3 1.5 - 54.9 77.5 154, 7
1976 67.5 B5.3 - 56.8 63.8 183.7
1977 8.1 113.3 - 60.7 70.7 -22;.5
1978 78.7 104.6 - - ?0.8 36-_0.9
1979 87.7 118.6 - - 78.06 279.86
1980 - 136.4 - - - -

Carzrieristizas de

las Precios Recibi-

dos po: ei Produc-

100

IContinanl
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|Comtinuacitn Cusdro 2

La Paz Bogotd Quito Lima Carpeas

4. Precios al Por Mayor (Doblares por ionelada métrica)

1970 3.4 - - 30.7 104.5
1971 97.6 - - 45.7 104. 4
1972 . - 99.4 - - . 53.2 109.1
1973 - 92.7 - - 42.6 158.0
1974 173.3 - - 84.0 147.0
1975 214.9 - - 85.8 233.4
1976 213.0 - - 83.4 234,13
1977 254.0 - - 79.6 447.3
1978 243.0 - - 71.3 349 .4
1979 276.6 - - 86.4 430.9
1980 392.7 - - 116.5 571.5

Caracleristicas de

l0s Precios al Por Amazrillo De primera

Mayor:

S, Precios al Consumidor {Centavos de délar;:"or kilogramo)
1970 12.8 - - 4.5 16.0
1971 : 16. 4 - - 6.1 17.6
1972 13.1 - - 7.5 17.7
1973 10.9 - - 6.9 19.7
1974 22.8 - 11.6 11.5 20.5
1975 23.9 - 15.1 12.8 31.3
1976 24.4 - 19.6 11.6 37.1
1977 2%.9 34.3 - 11.6 6l1.5
1578 32.1 - - é.1 55.9
1979 31.5 - - il.l 65.5
1980 49 .0 - - I5.1 83.4

Caracteristicas de

los Precios al Amarillo De primera

Consumigor:

Elaboracién: Unidad de Estadistica - JUNAC,
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Grafico 3 ==

TOMATE:

Calendario de Siembra y Cosecha, Superficie Cosechada y Produccion segin pais '

Principal

- v - Secundaria

1. Calendarjo de Siembra .
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TOMATE: Superficie cosechada, produccion, precios recibidos por el productor, exportacian ¢

-7 3=

Cuadro 3

importacion, seglin pars; precios al por mayor y al consumidor, segin ciudad principal.

VARIABLE.S :NR{;J:PN% Bolivia Colombia Ecuador Pem Vermtzuels
1. Superficie Cosechada (Miles de hectareas)
1970 - 5.0 - 1.2 5.3 5.8
1971 - 5.0 - 1.3 5.1 4.8
1972 5.0 - 1.7 5.5 5.0
1973 - 3.1 - 1.9 5.2 4.1
1974 29.7 5.2 12.0 2.1 5.5 4.9
1975. 29.5 5.3 10.4 2.3 5.6 5.9
1976 4.5 5.1 13.8 2.6 5.4 7.6
1977 33.8 5.8 14.1 2.5 5.2 N
1978 34.9 4.6 14,2 3.0 4.4 8.7
1979 32.¢0 3.0 14.3 2.5 4.3 S,
1980 - 3.3 14,4 2.6 - Sl
2. Produccian [Miles de toneladas métricas)
1970 ~ 50.0 - 24.2 61.9 §7.0
1977 - 51.0 - 24.4 60.8 T3
1972 - 51.0 - 26,6 69.8 79.9
1973 - 59.6 - 24.5 65.2 R4
1974 450, 3 60.5 192.7 33.3 70.0 S35
1975 447.8 62.7 176.6 37.2 J0.5 1040, 8
1976 52G.9 40.8 248. 4 42.6 69.5 119.p
1977 514.6 42.0 239.7 33.9 75.5 123.5
1978 537.6 47.3 241.4 36.7 63.1 149 .1
1979 504, 7 32.3 243.1 32.3 62_4 134.6
1980 - 30.6 245.1 38.1 - 182.¢
3. Precios Recibidos por el Productor {Ddlares por tonelada métrica)
1970 - 72.1 - 153.2 62.9 -
1971 - 80.1 - 135.4 67.8 -
1972 1404 107.0 - 138.86 7B 6 215.9
1973 136.4 107.1 - 151.8 i11.8 17..9
1874 1469, 7 @5.9 - 149.5 150.0 PELL -
1875 144.0 5.2 106.7 160.0 182.7 219, -
1976 251.7 1754 279.6 154.2 136.0 N B
1977 214.9 250.6 177.6 1327 2653
1978 326.3 195.9 = 190.6 13606 «=C.n
1879 - 211.0 - 198.0 152.8
1980 - 298.4 - 248.0 - -
Caracteristicas de
Muansano

los Precios Recibi-
cos por el Produc-
tor:

iComn_ar
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'Comtuwnvacion Cusdro 3

VARIABLES AGNRE;-:;% Bolivia Colombia Ecuador Pert Yeneruela
4. rexportacion hacia el .mundo
4.1 Peso brute IToneladas métricas)
1975 713.0 0 18.6 8] 34,1 660.3
1978 2 077.6 0 57.0 0 28.2 1 992.4
1977 3 1421 0 1 683.9 0.1 0 1 448.1
1978 2 659.4 0 993.1 0 56.0 1 610.3
1678 2 32B.8 0.2 56.0 0 103.7 p 2 168.9
1880 1 257.7 144.0 p 108.6 0 76.3 9 928.8

4.2 Valor FOB {Miles de dolares)

(=T B = o]

1975 246.3 0 11.5 0 17.0 217.8
976 1 174.1 0 13.5 0 5.4 1 155.2
1977 1 584.4 0 742.0 0 0 842 .4
1978 173201 0 558.9 0 il1.9 | 1 616.3
1978 1 925.7 0.1 68.8 Q 58.9p 1 797.¢
1980 988.5 45.5 p 65.38 0 .63.8 p 813.4

5, E:portaélbn hacia el Grupo Andino

5.1 Peso brute (Tonesadas métricas)
1973 34,1 o 0 0 34,1 0
1075, 80,2 G 52.0 a 28.2 I
1977 1 683.1 0 1 883.1 0 0
1978 1 012.2 0 983.2 0 25.0
75 77.8 0 56.0 0 21.8 p
1980 107.5 0p 107.5 0 0nr

5.2 valor FOB {Miles de t.:lélares)
1973 16.9 0 Q ¢ 16.9 Q
1878 16.3 0 1¢.9 0 5.4 0
1977 736.6 Q 7366 0 0 o
1978 554.7 0 551.6 0 3.2 0
1979 74,2 0 53.8 0 5.4 p G
1280 ‘ 65.0 0o 65.0 0 0p 0

{Conuinual
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‘Comnpator Cuaadro 3
VARIABLES AGI\?DL:K‘% Baoivia Coiombia Ecuador Peru Venezuels
‘6. mporiaciun ciosde el mundo
6.1 Fesc oruto ‘Toneladas métricas]
57.2 57.2 Q ¢ 0 0
563.1 14,5 0 0 0 580.6
36.0 - 10.2 Q 0 ] 25.8
h 1313.0 79.3 36.0 0 Q 1.7
S 284.0 86,1 0 0 0.9 p 2170
~ase 317.3 i65.7 B 5.0 4] 0.5 ¢ 147
»
6.2 saior CIF GAiles 20 coweress
7o 3.0 3.0 ¢ 0 0 n
874 330.4 5.8 0 ¢ 0 524.6
T 20.3 2.7 G ¢ 0 17.6
Eres 1.9 ii.1 304 o 0 1.4
TYTE 87,4 i2.3 4] 0 2.8 ¢ [
380 12,1 10 I 2.1 0 3.8 b 8$5.¢
7. imporwacwn desde =! Grupo 4nding
7.1 Zaso nruip T oneizcas metricas
a7s 52.% 32.4 0 0 4] 0
S7E, a.9 9.9 ¢ 0 O 0
=" 70.9 16, 2 0 Q ¢ .2
87z 109.6 73.0 6.0 0 0 N
o3 60,1 £6.,1 0 0 0 U
SE5 165.7 165.7 p 0 0 0o ¢
7.2 vaior CiF yvhies de ci:\-ares:'
7z 2.2 2.2 Q 0 ¢
TETE 1.9 1.9 0 0 G Q
V27T 9.9 2.7 0 0 G 7.2
P 116.2 10.7 39.4 0 G
27¢ 2.2 12,3 0 Q 0 p ¢
o 3.2 36.2 p 4} 0 ¢ p 3




'Ceminuacidn Cuadro 3

—2 6=

La Paz - Bogoth Quito Lima Caracas
B. Precios al Por Mayor (Dolsres por loneladz metrical
970 150.2 131.9 - 106.5 264.5
1973 . 150.2 157.5 - 79.1 235.5
1972 153.4 162.4 - 109.Q 277.3
1973 * 135,90 182.8 - 95.6 327.6
1374 241.1 178.8 184.1 201.6 37L.1
1875 2170 183.3 16%.2 206.4 396.7
1976 226.1 256.9 236.4 200.9 445,72
1877 249.5 339.6 236.4 142.6 608.0
1973 322.0 340.7 235.90 131.1 630.9
1279 . 304.5 573.7 253.4 239.2 825.2
1930 487.8 519.2 304.0 232.1 889.9
Taracivr dsticas de
Ll Precags al Poe Milano De primera Redondo Manzano
Mivesr- de primera
9. Precios a! Consumider iCentavos de dolar pur kidogramal
1874 19.2 27.1 - 17.3 wm.z
1991 21.9 33.4 - 16.6 25.0
1272 9.6 33.4 23.0 33.2
1873 ' 17.4 38.1 - 20.8 40.7
474 ) 38.0 45.7 33.3 32.7 47.8
1975 34,7 42,1 £0.9 37.8 56.7
1976 ’ 41.8 43,5 42.0 35.2 66.2
1977 35.5 57.4 444 24,7 81,3
1978 4.0 64.9 38.8 11.0 §2.0
197¢ 40,1 77.3 49.3 29.3 117.2
18950 59.5 101.0 53.6 38.5 136.4
Tl ETer sl
28 PrECIOs BN Milano De primera Redondo Manzano
Crvevgtmiior: grande de prirmera

Elaboracion: Uridad de Estadistiza - | UNAC,
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Gratico it

LIMON:

Calendario de Siembra y Cosecha, Supel_'ficie Cosechada y Produccion segin péis

Principal

— e . Secundaria

1. Calendario de Siembra ..

Ene. Feh, Miar. Abr. May. Jun_ Jul Ago. Set. Oct, Nev,  Die.
GRUPD ANDING z
Bolivia e — — —— —— — i e A i — —————_A——— . S ———— . — —
Colombia
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Perd e ——
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2. Calendario de Cosecha
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3. Superficie Cosechada
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Cuadro Y

LIMON: Superficic cosechada, produccion, precios recibidos por el productar, exportacién ¢
imporiacidn segun pais: precios al por mayor y al consumidor, segdn civdad principal.

e e 1 vy 1 P

- GRUPD -- . L. - el =
VAHiABlJ_ES ANDING Bolivia Colombia Ecuador Pe Verazrzls
1. Superficre Casechada (Miies de hectéreas)
1970 - 1.2 - 1.6 6.1 -
1871 - l.o - 1.5 5.5 -
1972 - 1.7 - 1.5 5.8 -
1973 - 1.9 - 1.4 5.2 -
1874 - 1. - 2.8 .5 -
1975 - 2.1 - 3.2 £.h -
1976 - 2.1 - 2.¢ 0.6 -
1977 2.3 .y - [ iz 1.9
1978 2.5 1.3 - 1.3 7.6 2.1
1979 12.0 1.5 - 1.4 7.9 A
1980 - i.6 - A - 1.7
2. Produccidn (Miles de ioneladas mét-icas)
1970 - i7.5 - 13.4 P -
1971 - 19.0 - 15.2 37 .4 -
1972 - 20.3 - 1.0 64,5 -
1973 - 2.5 - 2G.0 £B.G -
1974 - 23,7 - 23.4 726 -
1975 - 25,5 - 2.0 67.0 -
1976 - 24,3 - 0.3 66,2 -
1977 i31.2 th. = - 5.5 g7 e [
1978 123,82 13.72 - id3.h &7z 2.y
1979 117.3 1303 - 1.7 Tul > 3.
1980 - LG - 7.8 - HY
3. Precios Recibidos por el Productor [(Dalaras por 1onelade méirizas
270 5¢.2 - - A -
1971 65.4 - - 388 -
1872 z - - ih.2 -
1972 z - - 35.¢ -
1974 2 - 1232 5.5 132
1975 3 el - 25 E
1976 3 NIz - - T
1977 ' iTILE - T 0.8
1978 LG R - P Qu, 2
197¢ .3 LA - BRI 1332
1980 - SL A - RGP - -

Taregiars, cat de
les Precoct Regii-
Cas por el Frocuc

[

[T PSR T

j
|
|



‘Contipuscion Cusdro A=
VARIABLES AGNRDL::% Bolivia Ccflombia Ecuador Perd Venezruela
4, rcxportacién hacia el mundo
4,1 Peso bruto (Toneladas métricas)
1975 456.2 0 0.3 9.1 243.9 202.9
1976 473.5 0 0.6 3.2 255.4 214.3
1977 .370.8 0 a.1 171.1 75.1 124.5
1978 599.3 0 0 342.0 46,0 213.3
1879 659.1 ¢ 70.0 296,11 28.9 p 2641
1980 567.5 0 0 279.¢9 130.7 p 256.9
4.2 Valor FOB (Miles de dolares)
1875 ‘ 69.6 0 0.1 0.8 24.1 44,6
1978 89.0 0 g.1 Q 16.3 72.6
19727 128.9 0 0 73.8 8.6 46.5
1478 224.8 0 0 149.3 7.6 67.3
1979 306.4 0 67.5 131.8 5.4 p 101, 7
1980 429 6 0 0 118.2 48.0 p 143.3
5. Exporwacion hacia el Grupo Andino
5.1 Peso bruio Toneladas métricas)
1975 206.4 0 Q 8] 206 .4 4]
1976 255.4 0 0 0 255 .4 0
1977 45.1 4] 0 0 45.1 0
i878 29,2 0 0 Q 29.2 0
1879 90.5 0 70.0 0 20.5 p 0
1980 4] 0 0 0 0O p 0
5.2 Valor FOB (Miles de détares)
1875 17.2 0 0 0 17.2 0
1876 16.3 0 0 0 16.3 0
1977 2.6 0 o] o] 2.6 0
1978 4.6 0 [} -0 B 4.6 0
979 0.7 0 67.5 0 3.2 » 0
1280 Q 0 0 0 00p 0

[Continual
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Comrayanion L..odro 4
VARIABLES -\G‘\.;‘}Dl{:% Bolwia Colormning Ecuadar Pero Veneruela
MPGAcan Gusde el munon
6.1 Pevn wruto T unelatay mélnicass
LT &610.8 0 610.8 0
Ty 2 154.5 8] ¢] 2 154.5 0
Eh 2 156.% (1 a 2 156.3 4]
ate 4 348,95 Q.o 0 4 338.6 G
arEs 1 447,86 10:.49 0 345.7 c
R N 453.6 1 v 0 0.1
6.2 Jaipr CiF (Mites de doiares:
7= 16.8 G Q 16.8 o]
"F7s 43,6 0 0 43.6 6
877 56.1 0 0 34,1 G
TUTE P10, 0.7 0 108.5 1’}
4TS 44,3 S.3 0 36.2 Q o
il i0.1 10,0 p [¢] 0 ¢.1 (s
mporiacien desde el Grupo Andgine
.7.1 S us0 UL v oneicdas metiicasi
v 610,78 Q 0 £10.8 0
477 2 154.5 ¢ o] 2 1534.5 d
h 2 156.3 Q .0 2 156.3 ¢
271 4 348.5 9.9 0 4 33%.8 ad
=75 1 b47.6 101.9 0 1 345.7 [
i 45.6 45.6 o 0 0 0
7.2 S3lor CIF diies 6o doteres
SaTe 16.8 0 #] 1.8 Q
BENL 43.4 ] 9] 43,6 ' 0
a7 54.1 0 0 3403 ¢
TrE 117.2 0.7 o] 129,535 0
aT 445 8.3 G 36.2 ¢ p
N 10.0 m.. p ¢ 0 e » C

[Cartipuar



{Cominuacién Cuadro

1
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* e

1870
1971
1972
1973
1874

1975
1976
1977
1978
1979
1280

Caracteristicas de -

ios Precios al Por
Maygr:

1970
1971
1972
1973
1974

1975
1276
1977
1978
1978
1980

Caracteristicas de
ios Precios ai

La Paz Bogotd Quito Lima Caracas
8. Precios al Por Mayor (Délares par lonelada métrical

134.7 - ~ 155.8 213.4
134.7 - 137.3 123.3 213.3
129 .4 - 266.3 £79.1 2t8.2
133.0 - 298.7 179.1 167.3
16.0 - 230.0 246.8 2241
185.0 285.9 285.4 353.2 280.0
266.6 256.8 316.8 381.7 391.6
280.0 220.5 273.6 262.7 335.5
410.,0 356.3 305.6 152.9 329.2
451.1 487.1 411.2 360.8 331.7

41%.6 678.1 444, 8 450.6
Agrio Agrio
Corriente

8. Precios al Consumidar {Centavos de délar por kilogramao)

16.8 22.5 - 28.2 26.7
16.8 25.8 - 28.1 27.1
21.1 26.6 - 36.5 27.3
14.0 27.2 - 40.0 30.2
25.0 33.0 28.6 58.0 33.1
25.0 35.3 50.6 §3.7 34.8
30.0 42.3 55.5 67.9 53.1
32,0 41.9 39.2 49.2 51.5
41.0 59.4 40.0 38.1 50.3
60.8 80.1 64.0 42.0 65.9
63.6 99.4 64.0 71.5 104 .4
De primera Agrio Agrio

Consumidor:

Elaboracién: Uridad de Estadislica - j UNAC.
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Grafico 5
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Cuadro 57

NARANJA: Superficic cosechada, produccion, precios recibidas por el producior,

exporiacion ¢ imooriacion, sgdn §ars,; predios al por maver v al consumidar, segun ciudad principal.

GRUPQ

ANDINO Boiivia Coiombia Ecuador Perd

VARIABLES

v ereruels

-—

3

Ca

o3

. Superficie Cosechada {Miles de hectareas)

1820 -

raciufisicss de

Precios Recize

cos por i Progcuc-
s

1270 52.1 3.3 - 9.1 16.7
1971 5%.3 3.5 - 10.4 i7.5
1972 56.3 1.6 - 11.0 16.9
1973 53.7 3.7 - 11.9 17.0
1974 €Q., 3.9 - 2.6 17.3
1875 60.9 4.1 - 13.7 15.6
1976 £3.3 4.5 - 16.6 15.3
1977 73.0 5.8 - 23,4 14,2
1978 75,3 9.1 - 22.9 15,0
1879 TiLE 9.3 - 23.1 i3.9
1980 - JL - 23.2 -
. Produccion {Miles de tor.ziedas métricast
1970 5¢.,: 54,0 - 152.9 243, 4
1971 636. 7 55.0 - 172.9 23€.4
1972 635.2 60.0 - 153.1 712.9
1973 656.3 6.4 - 143.7 208.8&
1974 02,2 £4.3 - 74.53 712.2
1975 76C.3 67.1 - 250.0 175.5
1976 795,72 7e.5 - 6.0 17201
1977 1 07e.2 Je.2 - 3i9. 8 137,12
1978 i Gas.5 £0.9 - 4G8.3 153107
1979 1 662.3 55.C - 5C3.7 154,35
1580 - 85.7 - 533.3 -
Precios Recibidos por el Producior [Déieres por tonelada métrical
1970 35,7 &0 .0 - 63.4 NY/A
197 35,1 171 - L4} 47,8
1972 63.1 | a— - &g, 8 RIG
1873 1. & 108, 7 - 737 i3.C
1974 161,35 ] - £5.9 97,5
1975 7%.7 BE ¢ - T4k 110G
1976 8:.0 27,0 - 76.0 E7.1
1877 135.7 e 7 - 79.L [2i.é
1972 17001 Piv.a - 7.9 105,13
1978 iD7.> T - 76.58 110.9
3 - 90.8 -

N PR

WLon

]
is
n

al=

P25,
iz,

1.5,

'
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ICentthyation Cuadro ,5

—3L -

VARIABLES SNRDL::J% Bolivia Colombia Ecuador Perd Yenezucela

4.  Expoertacion hacia el mundo

4.1 Peso bruto [Taneladas métricas)
1975 5 057.9 o 5.5 195.0 7.7 4 8497
1676 6 034.0 7.6 42.5 468.0 88.0 5 417.9
1977 4 552.7 0 0.5 656.7 0] 3 895.5
1978 G 138.6 o 0 0 94.5 4 0441
1979 5 087.8 92.0 82.0 0 4881 4 . 425.7
1980 3 8487 105.0 0 30.5 792.0 2 921.2

4.2 Vajor FOB (Miles de ddlares)
1875 993.6 4 1.6 4.0 1.9 986.1
1976 1 355.1 10.4 1.2 L4 13.3 1 320.8
1877 1 360.0 0 0.1 13.8 0 1 436.0
1978 I 714.0 G ¢} 0 26.4 1 687.6
1979 2 208.¢ 22.8 82.5 0 120.5 1.983.1
1980 1 742.5 32.5 0 6.4 222.7 1 480.9
Exportacion hacia el Grupo Andino

5.1 Peso bruto (Toneladas métricas)
18975 195.0 0 0 195.0 0 0
1976 565.9 0 0 468.0 97.9 0
1977 640.0 0 0 640.0 0 0-
1975 o 0 0 0 0 0
1979 83.0 0 82.0 0 1,0 0
1980 47.0 0 0 30.5 1€.5 0

5.2 Vaior FOB {Miles de délares).
1975 4.0 0 0 4.0 0 0
1876 22,5 0 0 9.4 13.1 0
1977 12.8 0 o] 12.8 0 G
1978 0 Q 8] ) o] 0
1979 82.8 % wg 0 82.5 0 0.3 0
1980 12.4 0 0 6.4 6.0 0

(Continida)




Contnaacion Soadro D

YARIAZLES :.‘:G:RDL:':\'% Bouvia Zoamoug Ecuasoor Pesd Venezueld
imparaciue gesde ef mungo
6.1 “usy orutlo “Toneiages metiicas
o7 4] G 0 o] 4] v
a7 4] 4] 0 0 0 0
S .. 3 681.6 0 0 c 3 68l.4 G
572 7.0 0 0 0 7.0 o
EFes 0.1 L1 O 0 G t
TLE! 42.1 G op 37.8 Q 0 .3
6.2 vaiar CIF ithies S2 gdlares!
T ( 4] 0 4] 3] 3
&7 0 0 Q -0 4] Q
s 180 % & 0 a 180.4 n
7 0.3 0 0 Q 0.2 i
- 8] 0 0 8] y ¥
] 16.3 0 n 9.6 V] G
7. mpuriac:on cesne & Gruneo andnc
7.1 -=2s50 orutu «Toneiagas metricas!
PR 0 o o 0 e
=76 0 0 0 1] i
E 3 bul.h 0 o 0 1 Akl ¢
7.0 0 0 0 T
0.1 .1 0 0 v
32.0 O p 32.0 0 2
7.2 caior CiE adnes oo doierer.
oy 4] 0 0 o n
20 g 0 Q 0 o] J
e 180, o) 0 0] 189. - 2}
e 0.3 0 o 0 0.3 &
7z 0 0 0 0 0 “
35 5.9 0 p 6.0 0 r {

ial

A ort nu.
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{Continuacibn Cuadio 'O

La Paz Bogotd Quito Lima Curacas

8. Precias al Por Mayor {Dalares por tonelada métrical
1870 143.9 89.9 - 78.8 105.,8
1971 176.5 108.4 39.1 77,0 105.8
1972 178.7 102.4 £6.2 77.5 108.2
1973 - - 14301 109.2 97.1 28.2 152,77
1974 225.0 99.4 84.0 13501 133.3
1975 189.0 130.6 83.4 166.7 177.8
1976 2044 160.0 108.0 1924 221.9
1877 235.0 126.2 154,0 184.6 266.3
1978 324.0 170.6 134.0 133.1 210.3
1972 . 4.5 293.8 140.0 156.3 169.4
1980 360.5 348.4 160.0 205.1 -

Carazier fsticas e

ios Precios ai Por Omblizgona Con papa Criolla

Mavor:

9. Precios af Consumidor (Centaves de délar por kilogramol
1970 18.9 9.8 - 18.7 1v.3
1971 25,0 10.6 - 21.3 15,7
1972 27.1 11.3 - 24.8 14,1
1973 18.% 12.4 - 24.8 20.¢0
1974 36.0 14,2 10.8 27.5 20.5
1875 27.0 14,7 12.1 34.0 25.9
1976 29.3 17.2 15.8 31.8 32.2
1977 243 19.8 25.7 29.6 40. 8
1578 4.9 24.9 16.8 21,3 &5.2
1972 46.8 27.8 16.8 26.2 4%.6
1980 65.0 6.4 21.2 35.5 -

Caracteristicas de

los Precios al Harion de Con pepa Criolia

Consumidor: primera :

Eliboracidn: Unidad de Estadisiica - IUNAC.
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Datos sobre comercio internacicnal de arroz.
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CUADRO N° 7 : Comercio mundial de arroz: ordenamiento
de los paises segln el volumen de las
exportaciones mundiales. Afio 1877.

Orden Pais Volumen exportado % Participacidn

en miles de Tn

1 Thailandia 7.957,1 27.0
2 USA 2.287.,5 20.9
3 China 2.200,0 20.1
4 Pakistan gul .0 7.7
5 Birmania 630,0 5.7
G Brasil uos,7 3.7
7 italia 303,0 2.8
8 Egipto 223,0 2.0
9 Australia 222,9 2.0
10 Argentina 182,4 1.8
11 Corea Rep. Democ. - -
12 Uruguay 100,06 0.9
TOTAL mundial comercializado 10.959,2 100.0

FUENTE: Jorge A. Funes: Estudio del mercado y comercializacidn
del arroz. CFI, 1980.
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CUADRO N° 8 : Relacidn entre el volumen de produccidn
y la comercializacidn mundial. Partici-
pacidn argentina en arroz total. Yolumen
en miles de toneladas.

Periodo 0 . .
% de comercializacidn

Produccidn s/ volumen de produc.

Mundial Argentina % Mundial Argentina
1970/71 307.867 288 0.09 2.6 3.y
1971/72 307.147 294 0.909 2.6 31.3
1972/73 285.608 250 0.08 2.8 9.0
1973/ 74  324.468 316 0.09 2.4 12.8
197475 320.003 351 0.11 2.3 11.0
1875/76 359.693 309 g.08 2.2 23.2
1976/77 350.171 320 0.09 2.7 28.9
1977/78 366.50% 310 0.08 2.3 63.1

FUENTE: Jorge A. Funes: Estudio del mercado y comercializacidn
del arroz. CFI, 1980.
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CUADRO N° 15: Exportacidn de arrcz cidscara (10.06.01.01).
Clientes tradicionales argentinos. Evolucidn
de los precios medios de venta en U$S/Tn. FOB.

Aca. Africa Asia Furopa
Afio Chile Sudafrica Israel Alemania Bélgica Holanda Reino Francia
: Cce. Unido
19689 - - 100 - - 6 114 -
1970 113 78 - 8% 132 86 90 139
1971 - 128 79 126 129 132 88 . 130
1972 - - - 132 132 133 132 -
1973 351 175 390 143 156 361 518 150
1974 - 453 418 L76 - 45g 560 Loy
1975 — - 3086 259 264 275 285 118
1976 z67 - 213 210 275 293 - -
1877 216 115 218 221 227 233 - 115
1978 - 311 250 333 300 284 - -
1979 - 366 2838 327 - 302 - -
1980 - 283 316 L03 - 301 - -
1981 Ly7 398 b 430 - b21 - -

1982+ _ - _ - - - - _

* Datos para los diez primeros meses de 1382.

FUENTES: Funes, Jorge A.: Estudioc del mercado y comercializacidn del arroz,
CFI, 1980.

INDEC.
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CUADRC N° 17 : Exportacidn de arroz ciscara (10.05.071.01)
Nuevos clientes argentinos vy clientes im-
portantes discontinucs. Precios medios paga-
dos en U$S/Tn. FOB.

Eai; 1977 1978 1979 1980 1381 1982%
Brasil 377 372
Paraguay 103
Pert ‘ 416
Corea del S. 411
Espafia 281 385
Italia 170 299 168 305
Fortugal 282 bu1 317
Suiza 325
URSS 230
Posesiones '
Francesas 395

* Datos para los primercs meses de 1982.

FUENTE: Funes, Jorge A.: Estudio del mercado y comercializacidén del
arroz. CFI, 1980; e INDEC.

" e w AR . e v oo e
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CUADRO N° 4o : Exportacidn de arroz elaboradc (10.06.02.03).
Clientes tradicionales argentinos. Evolucidn
del precio medio de venta en U$S/Tn. FOB.

América Asia y Africa

Afio Chile . Paraguay Cuba Sudafrica Israel Is. Mauricioc
1969 117 = - - g7 -
1370 121 - - 127 85 -
1971 - - - - - -
19772 Z34 - - - - -
1973 398 - - 352 - -
1974 - - - - 488 -
1975 340 - - 181 216 164
1976 227 285 25U 228 206 221
1977 263 279 224 236 230 230
1978 Lyl 378 354 423 279 -
19789 450 323 - 325 - -
1980 185 120 - +331 - -
1981 ‘ 560 864 - Leb 485 -
15382 % S h73 459 - 410 - -

* Datos para los diez primeros meses de 1982.

FUENTES: Funes, Jorge A.: Estudio del mercado y comercializacidn del arroz,
CFI, 1980.

INDEC.
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CUADRO N° 18 . Exportacidn de arroz elaborado {(10.06.02.03)
Clientes tradicionales argentinos. Evolucidn
del precic macdio de veanta en U$S/Tn. TFOB.

E U R 0 P A

Afios Alemania Bélgica Francia Holanda Portugal Reino Unido
1969 111 105 128 136 100 1986
1870 1086 g 134 116 105 108
1971 122 136 - 130 95 138
1972 141 137 -iug 128 - 153
1973 319 195 26y 219 - 327
1974 Guo - - - 519 gL
1975 294 175 1u5 264 260 -
1876 209 - 85 219 235 -
1977 230 - - 232 250 -
1978 - - 361 380 - -
1979 279 - - 202 419 -
1980 - - - - - -
1981 473 529 - - - -
1982% - - - - - -

* Datos para los primercs meses de 1982.

FUENTE: Funes, Jorge A.: Estudio del mercado y comercializacidn del arroz.
CFT, 19890.
INDEC.
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CUADRQ N°® 20 : Exportacidn de arroz elaborado (10.06.02.03).
Nuevos clientes argentinos y clientes impor-
tantes discontinuos. Precios medios pagades
en USS/Kg. FOB.

Paises : 1975 1976 1977 1878 1979

América
Brasil 388

R. Dominicana 259

Europa
URES u17v 230

Africa
Angola 410
Gabdn . 375 408
Nigeria 237 509
Senegal Bh

Asila
Arabia Saudita 525

FUENTE: Jorge A. Funes: Estudio del mercado y comercializacién
del arroz. CFI, 1980.
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de la nacidn en cuanto al sector carnes o sector frigo-
rifico y su politica de exportacién con relacidn al cos
to de la carne y el valor de la divisa, y otra, por via
de las comunicaciones y de la infraestructura de trans-
porte, referida al acuerdo gue logre realizar la Argen-
tina a través de las provincias del Norte para aprove-

char la salida via Pacifico que ofrece el Puerto de-An-
tofagasta, combinande con la via maritima para la llega

da al Puerto E1 Callac, y asi abastecer la zona andina.

Muchos de los envios adreos que se realizan -segin
las informaciones recogidas- se estén destinando a la
zona peruana de la Cuenca del Amazonas, detrds de la
Cordillera, por la ventaja de tener los embarques ya
realizados por via aérea, y las dificultades de comuni
caclidn entre la zona oriental y la occidental del men-

cionado pais, que de ese modo resultan paliadas.

Se considera que estos aspectos pueden ser profun
dizados, apuntando & una mayor participacidn de la Pro-
vincia de Corrientes en la formulacidn de la politica

‘nacional exportadora de carnes del pais.

1.2. Factores facilitadores v retardadores para =1 co-

mercio

Todo acto de comercic implica una interaccidn de
factores que facilitan o dificultan este tipo de tran-
sacciones. Aparte de la situacidn de oferta, estableci-
da en un pais determinado con caracteristicas potencia
les de exportacidn, o de demanda, propia de un pais con
carencias o potencialmente importador, existe una serie
de variables que afectan a la relacidn comercial entre
dos paises que presenten tales modalidades. Dichas va-
riablies se caracterizan por tres aspectos bdsicos: a)
infraestructural, referido al traslado de los produc-
tos; b) estructural, en relacidn a la comunicacidn en-

tre los agentes econdmicos responsables del traslado de
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los productos o de su comercializacibn; y c) organizativa
en cuanto a la jurisprudencia general o a los aspectos
de politica global, que permiten o impiden la realiza-

cidn de actos comerciales.

Para las relacicnes planteadas en las dos grandes
regiones que se han establecido -Pacto Andinc, por un
lado, v Brasil y Paraguay por el otro- se cuenta con la
ventaja conceptual de que ambas estdn enmarcadas en la
ALADI, que provee una configuracidén regional, permitien
do de alguna manera facilitar las relacicnes de inter-

cambic comercial.

Por otra parte, las estructuras comerciales naclo-
nales tienen un buen contacte con las mismas, COmo COI-
secuencia de la tradicidn cultural que las liga, favo-

reciendo las relaciones entre los miembros.

Sin embargo, a estos factores facilitadores se con
traponen ciertos hdbitos de comercio, en virtud de los
cuales cada uno de los paises -incluso el nuestro- tie-
ne mayores contactos comerciales con los paises centra-
les dentro del desarrolle comercial mundial, lo que de-
termina que los canales comerciales se hallen estructu-
rados en funcidén de esa modalidad tradicional de comer-
cio.

En este marco general, Corrientes posee una locali
zacidén privilegiada para entablar relaciones comercla-
les con Brasil y Paraguay, ya que limita con ambos pai-
ses; con respecto al primero, linda con Su zona sur,
que para el afioc 2000 -seglin las estimaciones demogréa-
ficas correspondientes- llegard a aproximadamente 50 mi
llones de habitantes, lo cual la convertiria en un polo
de atraccidn de ccmercio como expectativa de mercado po
tencial; v en cuanto al Paraguay, limita también con su
zona sur, que es la mis desarrcllada del pais vecino,
permitiendo entrever entonces algunas posibilidades de

penetracidn comercial.
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No obstante, esta posicidn limitrofe con ambos pa
ises presenta sus desventajas, puesto que, al ser zonas
de caracteristicas semejantes, las producciones se tTor
nan competitivas. Tendria que considerarse que la estra
tegia de la Provincia de Corrientes en funcidn del mex
cado brasilefioc vy el paraguave debe orientarse més en
una blsqueda de complementacidn con relacidn a otros
mercados, que hacia una competencia de la oferta corren
tina con los primeros. Esta via de investigacidn serd

profundizada més adelante.

La infraestructura de comunicaciones y transporte
entre Corrientes, Paraguay y Brasil no merece ningin
tipo de observacicneg, ya que es flufida y ftiene buenas
condiciones, configurando el entorno nacional argenti-
no con respecto a los referidos paises; Corrientes en
particular se sitlla a mitad de camino de estas vias de

comunicacidn.

En cuanto a los paises del &rea del Pacto Andino,
la Provincia de Corrientes -como toda la regidn del
Norte argentino- bpresenta una descolocacidén infraes-
tructural frente a sus mercados, exceptcoc en el caso de
Bolivia, con la cual tiene una buena comunicacidn via
carretera -Ruta N°16- hasta Joaquin V. Gonzalez, y de
alll empalmandoe con la combinacidén de las Rutas Nos.

9 y 34, que desemhceca 2n las poblaciones limitrofes
como La Quiaca y Pocitos. Con el resto de los paises
del grupo andino, Corrientes presenta 1a misma proble-
mética que las provincias del Norte de nuestro pals:
Salta, Jujuy, Catamarca, Tucumian, Chaco, Formosa y Mi-
siones. Las posibilidades de desarrcllo de una via de
salida ferroviaria y caminera a través de la cordille-
ra de los Andes hacia los puertos del Pacifico, elimi-
narian las actuales dificultades en la comunicacidn de
estas regiones con nuestro pais.

Dentro de este esquema, el transporte seria ferro

Fal



viario, c¢argando en Reccnquista a través del Ferroca-
rril General Belgrano, y llegando sin cambios de vago-
nes ni de otroc tipo al Puerto de Antcfagasta, en donde
existen facilidades de embarque, que ya fueron descrip
tas en el estudic de vinculacién comeprzial del Norte
argentinc con los paises del &rea del Pacifico, del
cual la presente investigacidn es complementaria. La
comunicacidén naval, entonces, comenzaria a partir del
citado puertc chilenc, _ligando por esta combinacidn
de medios de comunicacidn lag zonas del grupoe adino

con las provincias del Norte argentino.

Los ahorros en materia de fletes gue se deriva-
rian de este tipo de comunicacidn -estimados en el men
cionado estudio- son por demas significativos. Por otro
lado, la Provincia de Corrientes tendria la posibili-
dad de acceder a una posicidén mas firme en un &rea de

influencia muy importante, como es la del Pacifico.

Corrientes se halla situada a 800 km del Puerto
de Buenos Alres. En el sistema naval tradicional para
acceder al drea del Pacifico, se da la vuelta por el
Cabo de Hornos; ELMA cumple una vez por mes este tra-
yecto, no existiendo -obviamente- una fluidez en la
comunicacidn por esta via. No hay una gran habituali-
dad de barces, ni condiciones de capacidad “rigorifi-
ca suficientes. El1 costo del flete maritimo es similar
al del Atlantico Norte, por lo que las posibilidades
de accesc a los paises del Pacifico se ven enormemente

entorpecidas.

Por consiguiente, desde el punto de vista naval
Corrientes no tiene una ventaja comparativa por loca-
lizacidn; desde el punto de vista terrestre, de darse
la complementacién de transperte con Chile y Perii, po-
dria alcanzarse un muy buen nivel de comunicaciones,
teniendo en cuenta que la ciudad de Corrientes, por

via ferroviaria o caminera esta aproximadamente a u-
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nos 1.400-1.500 km del Puerto de Antofagasta, muy cer-

cano ya con la frontera del Peri.

Para el comercic més factible c¢on este {iltimo
pais, el de carne, se presenta el problema de escasez
de vagones frigorificos en la Argentina y, por su par-
te, de falta de adecuada infraestructura frigorifica
en el mismo Puerto de Antofagasta; lo cual, sin embar-
go, no seria dificil de resolver, porgue 1los cestos no
son tal altos en propercidn a los beneficios comercia-
les gue se obtendrian a partir de la implementacidn de

- - L
esta via de comunicacidn.

Desde el punto de vista poclitico, es importante
la integracidn de ia Provincia de Corrientes en lo gue
se denomina el sistema de salidasg para la regidn Norte
del pais, en un eje que se podria definir -en funcidn
de puertos de ultramar mas eficientes al efecto gue el
de Buenos Alres, siempre teniendo en cuenta los objeti-
vos nacionales-, como un eje carretero-ferroviario que
fuera desde el Pacifico hasta el Atlantico, entre Anto-

fagasta y el Puerto de Paranagud.

En fin, la estructuracidn de un eje como el que se
propone, daria por terminado el aislamiento que sufre
la Provincia de Corrientes con respecto a los menciona

dos mercadocs.

Dentro de las alternativas de vias de salida co-
mercial al Atléntico o al Pacifico, es mis conveniente
la ejecucidn de una politica que opte por la segunda,
porque la primera no compensa los valores invertidos.
Varios estudios realizadeos en la Cuenca del Plata en el
ano 1974 demuestran lo gque se asevera en el presente in
forme, en especial el proyecto sobre el Rio Aquidabén,
donde se revela que clertas ventaias, como el acorte de
la via maritima, no son sustanciales, debido a que 1la
diferencia de costos maritimos no es tan grande, y se

presentan considerables problemas en cuanto a la dispo
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nibilidad de bodegas de embarque, la precisidén de llega
da a horario del barco, la descarga de la mercaderia a
la espera del barco, y el mantenimiento de la mercade-

ria, por ejemplc, en cdmaras frigorificas.

En efecto, yendo a Buenos Aires, se sabe el dia
que sale el barco, porgue es puerto terminal, pudiendo
nacerse lo que se denomina despacho directo de zona de
produccidn a barco en puerto; en cambio, en puertos co-
me el de Santos, Paranagud o de la zona de Porto Alegre,
Brasil, la problemdtica es gue, viniendc el barco en
una ruta determinada, su llegada es incierta por las de
moras en su trayecto, por lo que la mayoria de los em-
barques que se realizan son indirectos; lo que implica
a su vez que la mercaderia debe salir con antelacidn
desde la zona de produccidn, llegar al puerto y, si el
barco estd, hacer el despacho directo, pero, si ocurre
lo contrario, la mercaderia debe ser de cargada en depd
sitos o galpones de aduana. Una vez gue llega el barco,
debe volverse a cargar la mercaderia en camidn, llevar-
la al lugar del barco para finalmente proceder a su em-
barque. Este proceso incrementa considerablemente los
costos, los que generalmente, para productos de gran vo
lumen y poco valor por unidad de volumen, son mayores
que el ahorro de flete realizado desde los distintos
puertos al de Buenocs Aires, cuando la direccidn de 1a

mercaderia es a mercados internacionales de ultramar.

Con respecto a la problemdtica superestructural,
es decir, las politicas que afectan al comercio -gravé
menes, reintegros, sistemas de preferencias y trabas
no arancelarias-, se adjunta al presente informe un a-
nexo conteniendo las restricciones no arancelarias del
Brasil en relacién al programa de importacién que di-
cho pais tiene. Estas restricciones no figuran normal-
mente en las tablas de grav@menes o aranceles, y con-

sisten en herramientas instrumentadas por el sistema
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administrativo para prchibir, demorar o difidultar una
importacidn, cuando se desea proteger una determinada

produccién interna. Este sistema administrativo funcio-
na, a su vez, &agilmente cuando se pretende favorecer la

introduccidn de ciertos productos.

En los Qltimos afios, Brasil ha avanzado -en el mar
co de la ALADI- hacia un disimulado modelo de protec-
cidén de importaciones y consiguiente sustitucidn de las
mismas, a tal ﬁunto que, actualmente, ha sustituido las
importaciones de cebolla desde la Argentina, a pesar de
ne contar con condiciones ecoldgicas aptas para su pro-
duccidn. Se halla en un evidente y franco proceso de
sustitucidén de importaciones de manzanas, instalando
plantaciones de esta fruta por medic de créditos espe-
ciales de forestacibn otorgados por el Gobierno, en 1la

zona de Curitiba, Parani.

El sistema de programas de importacidn del Brasil
ha i1do generando trabas al flujo natural del comercio.
Por ejemplo, las "guias de importacidn' operan como e-
lementos restrictivos del comercic, dado que se requie
re la autorizacidn previa; perc ésta, a su vez, es en-
tregada al importador tradicional, que se la encarga a
su exportador habitual. Ellc implica mis bien un retro
ceso en el comercio, antes que un factor de desarrollo.
La entrada de un nuevo sistema comercial necesita de
un comercio exterior en expansidn, y no estancado, por
gue en un ccmercio que presente estas (ltimas caracte-
risticas, tienden a consolidarse las figuras o agentes

econémicos que han estado cperando tradicionalmente.

Otras restricciones no arancelarias tienen rela-
cidén con las condiciones en que los productos deben
ser enviados; por =jemplo, con respecto al tipo de comr
prador: no se le permite vender miel a cualquier agen-
te econdmico en el Brasil, sino solamente a f&bricas

que utilizan la miel como insumo o a fraccionadoras;
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io mismo ccurre con el aceite de oliva, las pasas de u
va, el pescado vy, en gensral, con todes los productos

objetc de este astudio. S5i bizn éstoz no son 2stricta-
mente 1os gue se estudian en el presente informe, tie-

45 semejantes y, en consecuencla, son
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susceptibles de ser incluidos en el género comercial
bajo estudic. Cabe aclarar gua los productos seleccio-
nados en este informe no son objeto de comercializa-

cidn entre Avrgentina y Brasil.

Otro factor restrictivo estd constituido poer las
clausulas de salvaguardia, que significan un derecho
del Estado a autorizar la importacién,; e1 producto pue
de estar ya negociado a nivel particular, pero queda
en Gltima instancia en manos del Lstado la decisidn de
su introduceidén. En el caso de la cebolla, en los pape
les figura la autorizacidn a su importacidn, perc ésta
estd sujeta a cldusula de salvaguardia. Cuando la pro-
duccidn barsilefia es suficiente, el Estado hace uso de
este instrumento administrativo, por encima de las ne-
gociaciones entabladas. Para tener una ideea mis preci-
sa de ello, cabe anotar que esta cliusula ha sido uti-
lizada, con respecto a la cebolla, a lo larzo de los
dltimos seis afios; en cambio, la relativa &l ajo fres-

co sdlo se utilizd en dos de los {ltimos diez afios.

Se recalca la importancia de la lectura de este
anexo sobre restricciones no arancelarias, porgue brin
dan un panorama de la politica que aplica Brasil actual

mente.

Aparte de estas restricciones no arancelarias,
que de por si reflejan una tendencia al congelamiento
de las relaciones comerciales de este pals, se cuenta
con la informacidn referida a las situaciones arance-
larias de los paises miembros de la ALADI, en porcen-
taje scbre valores CIT de las mercaderias importadas,

a partir de las cuales se advierte bésicamente que los
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paises tiensn un proyecto de expansidn agrope

de ocupacidén de mano de obra: presentan altas
tas a la importacién, o bien la tienen directa te o
suspendida o prohibida. Por ejemplo, en el caso Sgkﬁzf/
cuador, este pails tiene prohibida la importacidn; Bra-
51l la tiene suspendida, salvo para el arroz con césca
ra -1lo que indica que introduce insumos-; Paraguay se

maneja, para productos coma arroz, papa vy tomate, con

%; Uruguay mantiene para algunos

alicuotas de 39 a 59
productos un gravamen del 55 %, siendo del 20 % los me
nores (arroz y papa). Los productos de mias baja alicuo-
ta para la importacidn son el arroz para Bolivia (18 %);
el tomate, la batata y la papa para Colombia (15 %, con
descuento a su vez del 25 % hasta U$S 20.000 para los
productos desecados y deshidratados en polvol; en el ca
so del PerQl, su alicucta mias baja es para naranja (31%),
llegando para el arroz al 40 %; en Venezuelia, =21 porcen

%),

taje mids reducido es el referido a la batata (16

%

siendo el normal del 30 %, llegando a 50 % para el to-

mate; México oscila entre el 15 y el 15 %; Chile presen

%, pero ello se debe a la

ta una alicuota pareja del 20

politica especial que estd aplicando en estos momentos,

es decir que, de haber un cambio de gobierno-en dicho

pais, es de esperar una fuerte politica proteccionista;
9

Paraguay varia del 18 % en productos como naranja, man-

darina, limdén, pomelo -de los cuales es exportador-, a

A

una proteccién del orden del 54 a 59 % para el arroz.

Todo ello evidencia que este tipo de comerclo se
halla altamente protegido dentro del marco de la ALADT,
gue tedricamente deberia ser el marco de preferencia y
eliminacidn de las barreras arancelarias; de hecho, al
mantenerse tal altos impedimentos, las perspectivas de

penetracidn comercial son escasas y desalentadoras.

Tal comc surge de lo expuesto hasta aqui, el co-

mercio interregional para el grupo de productos selec-
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cionados en la Provincia de Corrientes practicamente ad
quiere poca relevancia. Ellc podria deberse a las carac
teristicas de los mismos, que no son comercializables a
nivel internacional, por la alta gravitacidn de los cos
tos de transporte y, scbre todo, por la competencia iz
produccidn como correlato de similares estructuras so-

clo-econdmicas que presentan los paises en cuestidn.

Como ya se ha expresado anteriormente, 1los paises
seleccionados como posibles mercados de destino atravie
san por serlios problemas de orden social -altos indices
de desocupacidn-, que determinan la necesidad de incor-
porar la gran masa de poblacidn marginal al sistema pro
ductivo interno, sobre todo a través de la actividad
primaria. Sumado a ello, los mismes registran una es-
tructura arancelaria indicativa de una fuerte politica
proteccionista, y la existencia de restricciones para-

arancelarias que refuerzan ain mids tal tendencia.

Otro factor a considerar consiste en que, frecuen
temente, las compras son sclamente efectuadas por enti
dades oficiales. Cuando se producen dificultades de a-
bastecimientc, €ste se torna un problema de seguridad
nacional; los paises latinocamericanos han solucionado
los problemas derivados de fallas en las cosechas o de
abastecimiento, recurriendo a licitaciones compradas
por entidades oficiales, las que, en el acto de compra,
valorizan dos presupuestos bdsicos: por un lado, el
costo y calidad del producto y, por el otro -y esto es
muy importante-, el programa de financiamiento del mis
mo. Vale decir que cuando la transaccidn comercial es-
td a cargo de entidades oficiales, las compras se efec
tlhan por el régimen de licitacidn plblica, libre de
gravamenes arancelarios, donde en general se debe com-
petir en iguales condicicnes de precios y calidad con
los principales paises productores a nivel mundial,

porque las condiciones que tales paises le otorgan a
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APENDICE 1.2.
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a. Situacidn arancelaria de los paises
de la ALADI, e importaciones de arrocz
a Brasil y Paraguay.
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b. Restricciones no arancelarias de Brasil.
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RESTRICCIONES NO ARANCELARIAS DE BRASIL

- PROGRAMAS DE IMPORTACION (PI)

El Programa de Importacidn se ha transformado en unc de los prin
cirales instrumentos de restriccidn no tarifaria a las importacio
nes brasileflas, en términos de su gran efectividad limitativa vy de
su alcance generalizado, ya que su cumplimiento es exigido, a par;
tir del Comunicado CACEX N°35/82, a todas las firmas importadoras,
independientemente de su categoria y cardcter, sean privadas o es-
tatales. Hasta 1982, los 1limites impuestos por la CACEX para la au
torizacidn de los referidos pregramas no eran aplicados a las mer-
caderias originarias y producidas en los paises miembros de ALALC-
ALADI -entre otras evcepciones a la regla general- cuando las mis-
mas estuvieren negociadas por Brasil en esa Adociacidn en cualquie
ra de sus instrumentos. Sin embargo, el Comunicado N©35/82 derogd
la vigencia del item 23 del Comunicado CACEX N°7/82, que estable-
ciz taxativamente aquel tratamiento preferencial, quedandoc en con-
secuencia las importaciones de esos productos afectadas a los 1imi
tes de los PI y, por ende, sujetos a cualquier corte gue se ejecu-

te sobre &stos.

Asimismo, los PI que fuercon aprobados a comienz-s de 1982 como
maximo con el mismo valor importado en 1981, fuercn recortados a
mediados de ese mismo afio en aproximadamente un 1° % promedio, aig
gando la CACEX las dificultades de balanza comercial y de Dagos

por la que atravesaba en esos momentos.

El Comunicado N©35/82 citado anteriormente, elimind todas las-
trabas que pudieran impedir a CACEX dar un tratamiento discrecio-
nal a los programas de importacién, dé&ndole a ese organismo la i1
bertad necesaria para aplicar los cortes que posteriormente y so-
bre el final del afio pasado pasaron a ser conocidos en forma to-
talmente oficiocsa, ya que nunca esa informacién fue de dominio pa
blico, a nivel de productos y capitulos de la nomenclatura tarifa

ria local.

Paralelamente, se debe mencionar como oira limitacidn la '"base

de cdlculo” de los PI que CACEX utiliza en 1983 para su estudio,
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corite y aprobacidn final, es decir, la sumatoria de las importa-

cicnes efectivamente realizadas o nacionalizadas desde el 1 de e-

nero al 31 de diciembre de 1982. La diferencia entre esta base vy

la sumatoria de las Guias de Importacién emitidas durante el mis

mo lapsco de tiempo (base &sta que muchas empresas importadoras 1o
cales creyeron errbdneamente seria la utilizada por CACEX a ese e-
fecto) llega, en muchos casos, a ser de importancia, va que por

a) la demora registrada en la emisidn de innumerables guias por

parte de CACEX en los (ltimos cuatro meses de 1982, finalmente a-
probadas en su gran mayoria, que dejé a las empresas con pocas po
sibilidades de ingresar la mercaderia antes del Gltimo dia del a-
fic, o b) por propia voluntad del importador de no efectivizar co-
mercio con guias aprobadas en ese periodo, ha quedado un saldo no
utilizado que ahora no puede ser incluido en la base de célculo,

reduciendc aln mis la “cuota-ddlar" finalmente remanente.

Vale por tanto expresar que el efecto conjunto a) la reduccidn
provocada a mediados de 1982 en todos los PI, b) la importacidn
efectiva no realizada antes del 31-12-1982 con guias aprobadas en
ese afho, y ¢} el corte a que se someten en el presente afic los
programas incluyendo tratamiento diferenciado por producto, alcan
za 2l 50 %, o aln mayor, del total importadc por esas firmas en
1981,

Finalmente, cabe sefialar la demora con que CACEX estd aprobando
los programas presentados. A principios del mes de abril del co-
[+]

% del PI de méas de U$S 500.000

(centralizade en los departamentos de productos de CACEX en Rio)

rriente afo, todavia existe un 50

sin autorizar. Por informaciones emanadas del sector importador
local, esa demora se acentla en el caso de los programas de menos
de U$S 500.000, los que se encuentran -por disposicién de la CA-
CEX central- a nivel de Agércia.

se debe recordar que la firma importadora local sdlo puede in-

g

s del to

tal importado en 1982, en forma mensual, hasta tanto se apruebe

gresar mercancias del exterior por el equivalente a un 5

el PI, limitando el flujo del comercio.
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- GUIAS DE IMPORTACION (GI)

Zn forma constante se verifican demcras en la emisidn de las GI
de productos argentinos, especialmente de los alimenticics (aunque
reconociendos que su nimero ha disminuido sensiblemente en compara-
cién con los cuatro meses finales de 1982), a pesar de lo acordado
por la CACEX con la contraparte argentina en los suceslvos Memoran
dos de Entendimiento suscriptos en los {ltimos tres afics, en el
sentido de autorizar y liberar (dos conceptos diferentes desde el
punto de vista administrativo) en un plazo méximo de siete dias a

partir de la fecha de su presentacidn.

Si bien se ha apuntado en el parrafo anterior que disminuyd la
cantidad de GI demoradas .actualmente respecto del periodo anterior,
hay que observar que también ha bajado fuertemente el nilmeroc de
presentaciones de GI por parte de los importadores locales, en una
actitud que podriamos denominar de "autc-limitacidn", en razdn de
la =2xistencia de todas las trabas no tarifarias. Esta situacidn se
verifica con mayor intensidad entre las firmas locales registradas’

como Categoria 20, es decir, comerciales.

- ANALISIS DE PRECIOS

La CACEX continfla controlando precios en los pedidos de guias de
importacidén que se presentzn, no sélo en los casos en que tedrica-
mente se justificaria tal medida (por ejemplo posibles manicbras
de tipo cambiario entre comprador y vendedor), sino en todos aque-
llos en gue se verifican diferencias entre los niveles generales
ncrmales de precios. FOB exportacién vigentes en diferentes paises
proveedores y competidores en un misme producto y memento. Sobre
este Qltimo aspecto, no se tiene conocimiento de gue CACEX, como
en todo caso debiera, tome en cuenta las diferencias de calidad
en esos productos que podrian explicar esas divergencias y justi-

ficar eventualmente, la existencia de precios més altos.

-~ PRODUCTOS DE IMPORTACION SUSPENDIDA

Por medio de los Comunicados CACEX Nos. 26 y 28/82, este orga-

nismo amplid considerablemente la lista contenida en el anexo C
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del Comunicado CACEX }N°7/82 de productos cuya emisidén de GI se en
cuentra suspendida, norma que se aplica también a los productos
fabricados en nuestro pais, a excepcidn de aquellos negociados
por Brasil en ALALC-ALADT.

Sin embargo, en el punto 3.2 del "Memorando de Entendimiento”
firmado el U4 de marzo de 1981, entre- CACEX y la Secretaria de. Co-

mercio de nuestro pais, se establecid que el Gobierno brasilefio

excluiri de tal medida a una lista de productos no negociados en

ALALC-ALADI de especial interés que a la fecha no se efectivizd.

- OTRAS RESTRICCIONES APLICADAS POR CACEX

Desde mediados de 1982 la CACEX comenzd, paulatinamente, a dene
gar la emisidn de GI para algunos productos en funcidn de su pre-
sentacidén y/o envase, y/o para empresas comerciales importadoras
{Categoria 20 del Catastro de Importadores y Exportadores, como
yz se menciond), sin que mediara hasta el presente la publicacidn
oficial de esas disposicicnes ni por CACEX ni por ningin otrc dr-
gano de la administracidn plblica local, quedandec en todos los ca
sos clrcunscripta al ambito de la CACEX bajo la forma de "carta-
circular", a la que en :algunos casos, por su cardcter reservado,

se tuvo acceso en forma extraoficial y meramente oficiosa.
Al respecto, se pueden citar:

a) miel natural: sdlo en tambores, para categoria 10 (empresas
industriales y fraccionadoras)

b) aceites de oliva: s5lo en tambores y/o, eventualmente, en la
tas para consumidor final, Unicamente para firmas industria-
les fraccionadoras.

c) aceitunas: sdlo en tambores, y {nicamente para empresas cate
goria 10.

d) pasa de uva: Onicamente en envases de 10 kg minimo, a granel.

e) ciruela seca: sdlo en envases de 50 kg minimo, a granel.

f) pescado congelado, en filetes: restriccidn creciente a la im-
portacidn de este producto para firmas categoria 20, comercia
les,

g) extracto de alcachofa: la CACEX por nota CACEX/QUIMI/SEFAR-82/
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1789 del 17-5-82 dirigida a la firma local Productos Farmacéu
ticos Millet Roux Ltda. informa que no autorizari, en el futu
ro, ninguna importacidn de ese producto, ni siquiera en carac
ter excepcicnal, afirmando que existe produccién nacicnal v
que la firma Sanrisil se encuentra en condiclones de atender
toda la demanda interna. Al respecto, cabe aclarar que este
producto se encuentra negociado por Brasil tanto en su LN co-
inc en el Acuerdo de Complementacidn Industrial N°15, por lo
qQue esa negativa de CACEX estd violando -mientras no solicite
la aplicacidn de la Cldusula de Salvaguardia- los acuerdos es
tablecidos.

n) alpiste: sobre este productce CACEX ha desatado en 1983 una
particular y agresiva politica de contencidn de las importa-
ciones, afectando con ello uno de los tradicionales y princi-

pales productos de la pauta de exportacidn argentina al Brasil.

- CZLAUSULAS DE SALVAGUARDIA

Brasil aplica las siguientes Clausulas se Salvaguardia, que afec
tan las importaciocnes de productos argentinos, y que sSe prorrogan
afio tras afio:

Ajos frescos Hasta 1982, inclusive, limitaba la importacidn

con tratamiente negociado al periodo 15-1 al
15-7 de cada afo. A partir de 1983, ese periodo
se redujo del 1-3 al 30-6 (adicionalmente a la
Cladusula, existen cupos de importacidn para ter
ceros palises durante periodos predeterminados).
Esta cuotificacidn nunca fue publicada oficial-
mente por la CACEX ni per la CPA.

Ajos desecados o Tratamiento terceros paises (importacidn suspen
deshidratados .
dida) .

Cebocllas Subordinada importacidn, con tratamiento nego-
ciado a las necesidades del mercado interno.

Duraznos frescos Tratamiento terceros paises (importacidn suspen
dida) .
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Duraznos conserva Tratamiento
dos transitoria-
mante

pendida).
Compota de durazno Tratamiento
pendida).

Conservas de duraz Tratamiento

nos al natural pendida) .

Conservas de duraz Tratamiento

nos en almibar .
pendida) .

Quesos Tratamiento

terceros

terceros

terceros

terceros

Terceros

paises (importacidn

paises (importacidn

paises (importacidn

paises (importacién

paises, exceptuando

tipos de quesos, de escaso consumo. Toda

sus

Sus-

Sus -

tida GO4.0Y4 bajo suspensidn de importacidn.

Peliculas radiogrd Limita importacidn con tratamiento negociado

ficas a una cucta de 1.600.000 mg, la que debe
compartida con México.
- INTERVENCION DE ORGANISMOS ESPECIALIZADCS '

ser

La intervencidn de los organismos gue seguidamente se mencionan,

dificulta en unos cascs y en otros impesibilita la concrecidn de

operaciones de compra de productes argentinos.

CONSIDER

La CACEX autoriza la importacidn de

una serie importante de pro-

ductos sideriirgicos, de acuerdo con planes de importacidn anua-

les elabcrados por e1 CONSIDER.

En la actualidad, deben mencionarse

dos por la importacidn de ecilindros

los 1nconvenilentes presenta-

de acero (producto negociado

por Brasil en ALALC-ALADI) producidos por la firma INFLEX de Ar-

gentina.

S.E.T.- SECRETARIA ESPECIAL DE INFORMATICA

Dicho organismo es el gue aprueba o autoriza la importacidn de

equipos y partes y plezas, vinculadas al 4rea de procesamiento

de datos.
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- NECESTDAD DE FINANCIAMIENTO EXTERNO - RESQOLUCION N°767/82 DEL
BANCO CENTRAL DEL BRASIL

Por dicha Resolucidn, el Banco Central determind la necesidad de
contar, salvo algunas excepciones, con financiamiento externo para

la importacidén de los bienes y en los plazos que alli se detallan.

Los productos negociados en la ALALC-ALADI se encuentran exentos

de tal disposicidn.

A este vespecto, parece interesante sefialar que en el "Memcrando
de Entendimiento" suscripto en 4-3-81 entre CACEX y la Secretaria
de Comercic de nuestro pals, espscificamente en el punto 3 de la
Nota Reservada (que forma parte del citado documento bilateral),
se expresa gue en Lo referente & la Res. N®638/80 del Banco Central
del Brasil (derogada por la Resolucidn N®767/82 citada precedente-

mente), las autoridades brasilefilas aplicardn lo dispuesto en el in

cise V de la resolucidn a productos no negociados en el ambito de

ALALC-ALADI e identificados como de especial interés pavra las ex-

ponrtaciones argentinas.

- DEPOSITC OBLIGATCORIC EN LA APERTURA DE CARTAS DE CREDITC - COMU-
NICADO GECAM 312/76 DEL BANCO CENTRAL DEL BRASTL

Depdsito previc del 100 % el que debe hacerse efectivo en el mo-
mento de la contratacidn del cambioc y se reintegra en el momento
de su cancelacidn. Hay un caso en que esta operatoria es obligato-

ria: importacidn de ajos.

- ASPECTOS TIMPOSITIVQOS

Bésicamente, se mencionan los siguilentes impuestos que dificul-

tan el ingreso de productos de nuestro pals:
I.0.F. Impuesto sobre las Operaciones Financileras.

Por Resolucidn N°808 se reduce la alicuota del IOF para diver-
sas materias primas de importacidén. La misma Resolucidn exime

% al 12 %
ia alficuota aplicable a las importaciones provenientes de paises
miembros de la ALADI y reduce del 25 % al 15 % la aplicable a

del pago al carbén y a la soda solvay, reduce del 20
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una lista taxativa de productcs cuandc son proverilentes de ter-
0

ceros paises, manteniendo 21 25 %' para el resto de los produc-

tos.
IT.C.M. Impuesto a la Circulacidn de Mercaderias.

- Aplicacién del ICM a los siguientes productos, esencialmente
importados de nuestro pais: manzanas, peras, ajos y merluza.
- Tratamiento discriminatorio, violando normas establecidas en
ALALC-ALADI, al dispconer algunos Estadcs del Brasil la exen-

oidn del 80 % del ICM para la manzana nacional contra el cobro

o

a nivel nacional del 100 % del impuesto a la manzana importa-
da.

- ERROR DE TRANSCRIPCICN EN LA LISTA NACIONAL DEL BRASTL EN LA
ALALC-ALADT

Dicho error en una.palabra en la posicidén NABALALC 20.06.2.39 -
"Fragsas" en lugar de "frutas'", imposibilita précticamente el in-
greso de conservas de frutas en almibar. Tal error se arrastra des
de 1977, interrumpiendo asi un comercio que se habia iniciado en
el ano 1962.

- EXIGENCIA DE PRECIOS DE REFERENCIA PARA PRODUCTOS NEGOCIADOS POR
BRASIL EN ALALC-ALADI

Los casos més importantes corresponden a varios productos del Ca
pitulo 82 de la nomenclatura arancelaria, especialmente llaves de

ajuste y brocas.

- CUOTAS DE TMPORTACION

a) Aplicadas a la importacidn de manzanas frescas de origen ar-
gentino. Se debe sefialar que esta cuota, que fue en 1981 de
650.000 cajas para los meses de marzo y abril, respectivamen
te, fue disminuida en 1982 a 420.000 cajas para los meses de
marzo, abril y mayo. Este afio, CACEX ha informade -aunque no
lo ha publicado oficialmente- que dicha cuotificacidn alcan-

za a las 380.000 cajas para los meses de marzo a junio, inclu
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sive. Sin embargo, el Sindicato del Comercic Mayorista de Fru
tas de Rio de Janeiro difundid mediante una nota oficiail que
CACEX £136 la referida cuota en 350.0090 cajas en 1983 para
los mismos meses citados.

Al mismo tiempo, no se deben considerar los meses "sin cuotral
cemo totalmente liberados, pues la vigencia de los Drogramas
de importacidn, los cortes efectuados en ellos tanto en 1982
como en el presente afio, y 1la inclusidn de las importaciones
de origen ALADI ‘dentro del liImite del PI, todo ello computa-
do en valor délares, implica la existencia de una "ocuota in-
visible" en volumen.

Por otra parte, el hecho de que CACEX no haya informado ofi-
cialmente cudl es la cuota, deja margen para que continien
las presiones del "lobby" interno de los productores locales
de manzanas ante las autoridades de la CACEX vy del Ministerio
de Agricultura, a fin de gue se prohiba o se reduzca el ingre
so del productoc argentinc, por lc menos hasta-que se comercia
lice en el mercado gran parte de la produccidn local para me-
sa, debido a la todavia escasa capacidad frigorifica por un
lado, v a que 1la baja calidad de la fruta cosechada en 1983,
por factores climdticos adversos en 1los tramos finales del
crecimiento y maduracidn, ni siquiera permite la utilizacidn
de esas céamaras frigorificas para manteneria por mas de tres
o cuatro meses a partir de la fecha de su cosecha en febrero/
marzo de este afio.. Mientras tanto, el "lobby'" de los producto
res trata de que la CACEX demore lo més posible la emisidén de

las guias de importacidn.

La CACEX aplica una cuota a la importaciédn de ajos frescos de
origen ALADI, con tratamiento negociadoe en esa Asociacidn y
dentro del marco de la Cliusula de Salvaguardia, asi como pa-
ra los terceros paises. En 1983, de acuerdc con las informa-
ciones suministradas verbalmente por funcionarios de la CACEX
pero no publicadas oficialmente, tanto el periodo de vigencia
para la cuota como el volumen que se permitird ingresar, se
han reducido. E)l volumen, que en 1981 fue de 350.000 cajas

mensuales para origen ALADI, pasdé a 300.000 cajas en 1982 Y



en 1983, a 250.000 cajas, manteniendo por lo tanto una ten-
dencia constante decreciente.

Paralelamente, es interesante sefalar que la CACEY¥, en las
negociaciones que mantuvo con el sector productor y el impor
tador de ajos a comlenzos de 1983 con el obietivo de fijar

la politica de importacidn, concordd en dar el tratamiento
denominado localmente "extra-cota'" a este producto, es decir,
no sujetado al limite global del PI de la firma compradora.
Este elemento, due de por si significa una actitud de flexi-
bilizacidn de las restricciones nc tarifarias, indica también
que las autoridades brasilefias pueden perfectamente otorgar
el mismo tratamiento al resto de los productos negociados en
ALALC-ALADI, reimplantando la norma contenida en el item 23
del Com. N°7/82, derogado por el Com. N°35/82.

- LIMITACION PARA LA IMPORTACICN DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS

La Secretaria Especial de Abastecimientc y Precios vy la Secreta
ria Nacional de Abastecimiento pueden establecer programas fijan-
do limitaciones a la importacidn de una serie de productos alimen
ticios (ajos frescos, arroz, papas, carne bovina, cebollas fres-

cas, porotes, leche, manteca, maiz en grano, tomate, etc.).

Las compras de trigo son monopolio del Estado.
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la Argentina, aunque pertenezca a la ALADI, son las mis

mas que se confisren, por ejemplo, a Estados Unidos.

Por todo lo dicho precedentemente, la lnica posibi
lidad de garantizar un flujo de comercic adecuado y es-
table reside en que el insumo esté inserto en un esdus-
ma en el cual funcione cecmo complemento de la produc-
cién interna del pais importador, a los efectos de com-
pensar eventuales desequilibrics y asegurar 10s niveles
histdédricos del consumo. Ello deberia manejarse dentro
de una planificacidn binacional, en la que deberian par
ticipar los estados y los sectores privados correspon-
dientes. Al mismo tiempo, la oferta regional actuaria
como una variable impulscora del mejoramiento de las ac
tuales técnicas de produccidn, de la incorporacidn de
nuevas tecnologias y de la introduccidn de nuevas va-

riedades, etc.

Por otro lade, tcocdas estas medidas deberian tener
un marco de accifn dado por la complementacidn entre
los paises en cuanto a temporalidad y escaseses de o-
fertas, o intercambio de productos a través de venta-
Jas comparativas, y en relacidn al acceso a otros mer-
cados, es decir, la oferta de los paises de la regién

hacia terceros paises.

1.3. Adecuaciocnes productivas necesarias para alcanzar

los mercados planteados

Pentro ds los productos seleccionados, en el tema
referido al arroz es importante destacar los roles de
la competencia. Entre los péises exportadeores de punta
se halla Thailandia, con 2.957.000 tn; Estados Unidos,
con 2.287.000 tn;, y China, con 2.200.000 tn.

En cuanto a las importaciones, se advierte que en
Asia se da una caracteristica especial de un mercado
regional: Asia es importador en su totalidad por

5.500.000 tn y, & su vez, exporta globalmente una can-
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tidad equivalente. Ello implica que el mercado asidti-
co se encuentra compensado entre los paises exportado-
res e 1mportadores dentro de su mismo radic continen-
tal.

Queda entonces como pais exportador de punta los
Estados Unidos; la Argentina ofrece al mercado mundial
la cantidad de 192.000 tn, contra el volumen registra-
do mé&s arriba para el primero de los palses citados.
Su posicién en‘el cuadro de oferta mundial la coloca
en el décimec lugar, atrds de Brasil que ocupa el sex-
to, con 405.000 %n.

Si se descartan los paises asidticos en el ran-
king de exportacidén de arroz, se advierte que la poli-
tica exportadora argenltina puede actuar en detrimento
de la norteamericana; cada paso que determine el creci-
miento argentino en comercio exterior de arroz, supon-
dréd un detenimiento de la expansién norteamericana en

este producto.

Los Estados Unidos tienen una politica alimenti-
cia especial, que estd en directa relacidn con los pai-
ses subdesarrollados por medio de convenios "convoya-
dos" de venta de productos alimenticiocs a cambio de in
dustriales y asistencia tecnoldégica. Estos son mis bien
acuerdos de iIndole politica que econdmica, yva que se
basan en la necesidad hegemdnica de los Estados Unidos
de mantener relacicnes con los paises sobre todo en

las dreas de abastecimiento y de seguridad.

Ante la necesidad de alimentos de los paises la-

tinoamericancs, los Estados Unidos, con créditos faci-

‘litadores de compras en productos alimenticios, logran

la penetracién y colocacidn de productos de mayor nivel
industrial, o en los roles que los paises deben desem-

pefiar.

Por consiguiente, toda exportacidn argentina en
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arroz deberd considerar los conceptos anteriormente ex
presados en relacidn a los Estados Unidos, que consti-
tuye el principal oferente internacional. En los cua-
dros que se adjuntan, se advierte que en las importa-
ciones de Brasil participan dos paises: Uruguay y Esta
dos Unidos, con variacidn de porcentajes. En los (lti-
mos afos Argentina ha provisto a Brasil de arroz con
cdscara y sin cdscara en el orden del 53 % del abaste-
cimiento en el afio 1879, v el 47 % en el '80. Si bien
los porcentajes de abastecimiento no han variado mucho,
debe destacarse que en ese {(ltimo afic la compra alcan-
z0 el milldén de toneladas, para una importacidn total
de 1.800.000 tn, contra una importacidén en el afio 1975
de 2.670 tn. Tal variacién denota la falta de estabili

dad del sistema de compra de este pais.

Esto se reafirma con las informaciones suministra
das por el GATT en cuanto al porcentaje de la oferta
mundial: se observa en el periodo comprendido entre
1876 y 1980 gue los Estados Unidos oscilan entre el
40 y el 61 % de la oferta total de arroz, lo que rati-
fica la posicidn planteada en relacidn a que todo cre-
cimiento que se produzca en las exportaciones argenti-
nas de arroz ird en detrimento de la posicidn estadou-
nidense. En la oferta mundial, la Argentina en ese mis
mo periodo ha llegado a su punto miximo en el 8,2 %;
no hay dificultades de crecimiento por toma de mercados
menores, pero si existen. en cuanto al tratamiente del
producte como un producto de consumoe o de cardcter geo

politico.

De las wvariedades de arroz cosechado en Argentina,
el 42,1 % corresponde a la de granc largo fino; el
16,8 % a la de Carolina mediano; v el 41,1 % a la de
Fortuna o Doble Carolina. Existen mercados para los
distintos tipos de granos, pero el que maycr acepta-

cién internacional tiene es la variedad de grano largo
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fino, cuya demanda se ha incrementado -como ya se ha di
cho- a1 U72,1 %.

En el sector productor arrocero, se observa una e-
volucidn hacia 1os sistemas de comercializacidn, sobre
todo en el estrato de los grandes productores, constitu

ido por los propietarics de mas de 500 hectéreas.

De acuerdo a la determinacidn del perfil normal pa
ra los distintos eztratos -de 15 a 150 hay de 151 a 500
ha; y mas de 500 ha- se obtienen los siguientes datos.
referidos a infraestructura, condiciones y mecanismos

de la comercializacién.

En el primer estrato de produdtores -15 & 150 ha-,
el 76,2 % cosacha con elementos propios; en el segundo
-151 a 500 ha-, el 78,6 %; y en el tercero -mas de 500
ha-, el 88,9 %. '

23

Del primer estrato, el 47,3 % de los productores
poseen una cosechadora; del segundo, el 50 % tiene dos
cosechadoras; y en el tercero, el 48,1 % posee entre

dos y tres cosechadoras.

En el primer estrato, el 52,4 % posee secaderc; en
el segundo, el U8,8 % cuenta también con secaderos;
mientras que en el tercero, el 85,2 % posee secadores
pPropios. '

En el primer estrato, el 14,3 % de los productores

0,

tiene silos propios; en el segundo, el 50 %; v en el

tercero, el 4u,5 % posee entre dos y cuatro silos.

Los productores del primer estrato no tienen moli
nos arroceros; en el segundoc tampoco aparecen propleta
rios de molinos; del tercero, el 40,7 % de los produc-

o

tores cuenta con un molino, y el 51,3 % restante no lo

posee.

Evidentemente se observa gue del primer al Gltimo

estrato, de acuerdo a la capacidad econdmica y al con-
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cepto. de economias de escala que justifica la instala-
cién o no de infraestructura, los productores han avan
zado haclia la comercializacidn desde la produccidn pa-
ra cosecha, sobre ésta, sobre el secado y sobre las
condiciones de ensilaje v de molinos. El sistema Pro-
ductivo, en virtud de una defensa frente al comercial ,
que seguramente lo expolid para proceder a la venta ig
mediata, ha ido equipdndose con elementos estratégicos
desde el punto de vista productive y tecnoldgico, lo
que le permite dosificar la entrega del producto v man
tenerla -por medio del almacenamiento- de acuerdo a
SUs propios intereses, siendo'posible agregarle valor
y saltar ciertos puntos de los canales comerciales. To
do esto supone un avance y una integracidn del sector
productivo con el de comercializacibén, desde el punto
de vista de la produccidn; en otras palabras, implica
un avance del sector productivo sobre e1 de la comer-

cializecibn, lo cual es sumamente relevante.

En el primer estrato, los productores comerciali-
zan el 95.% del arroz con cédscara que producen; en el
segundo, se comercializa el 57,2 %; y en el tercero,
el 48,1 %. En los dos primeros, se advierte que la co-
mercializacidén se realiza en un 4rea de 176 km, es de-
cir, dentro del redio de influencia provincial; mien-
tras que en el tercero, el 40,8 % comercializa su cose
cha hasta los 400 km, v el 25,9 % lo hace hasta aproxi-
madamente los 1.000 km, excediendo ampliamente &l marco

regional.

Ello indica que, ademds del avance en los sistemas
de infraestructura comercial, el tercer estratc ha in-
cursionado en los sistemas de comunicaciones comercia-
les y de red estructural comercial, a fin de colocar
sus productos més alld del &rea provincial. De este mo-
do, se estéd ante la presencia de un sector productivo

que se ha estructurado en funcidn de adecuar sus condi-
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ciones de oferta a las exigenciazs del mercads de deman-
da, invadiendo el canal comercial. Los requerimientos
del mercado y las condiciones de comercializacidn que
el mismo posee son de conocimiento de un sector de los
productores gque se inserta decididamente en la comerci:
lizacién, lo cual le asigna caracteristicas empresaria-
les, al reunir en un mismo agente los aspectos producti

. . .
vos v los de comercializacidn.

Este tipo-de organizacidn del sector productivo se
encuentra en muy pocos productos en Argentina; se regis
tra en la zona desarrollada bazjo los sistemas de coope-
rativas, en el rubro cereales, y se advierte un eshozo
del mismo en las producciocnes poroteras del Norte del
pais. Evidentemente, si se efectuase un estudioc de la
capacidad ociosa de molinos, se determinaria seguramen-
te un alto porcentaje, leo gque, sin embargo, no implica-
ria una ineficiencia de tipo econdmico, ya ue e3a cars .
cidad ociosa se supera por la mayor eficacia sn el sis-
tema de ventas, como resultado del avance en los cana-

les comerciales.

Este sector productivo-comercializador ya esta lo
suficientemente estructurado como para avanzar en el
mercado interno, hallé&ndose en plena evolucidn. Pero
requiere de una especial organizacidn para salir a com
petir al mercado internacional, en base a las condicio
nes del producto en el mismo. Si1 bien pareciera ser que
sblo el sector privade puede cumplir esta tarea, las
condiciones de comercializacidn del producto por parte
de los palses demandantesd exigen el apoyo estatal al
sector privado provincial, lo cual se desarrollari mas

adelante.

La importancia de la Provincia de Corrientes en
la produccidn nacional de arroz y el considerable avan
ce de su sistema productivo-comercial, hacen que la

misma sea la indicada para portar las bases para la re
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alizacidn de una politica nacional arrocera, tanto para

el mercado interno como para el externo.-

A fin de ejecutar esta tarea, el andlisis mas im-
portante debe centrarse en la relacidn costo interno-
valor de la divisa para =1 arroz, para lo cual es nece
sario conocer la tasa efectiva de cambio para este pro
ducto especifico en la politica econémica de los Giti-
mos veinte afios. Este ecuipo ha llevado a ecabo una in-
vestigacidén de esa serie histdrica mes por mes, de las
condiciones del valor de la divisa, investigacidn que
se adjunta en el Apéndice de este punto. Esta elabora-
cién, con una desindexacidn de los costos del arroz,
pertmitird advertir si la politica del arroz ha sido
promocional de las exportaciones, o limitante de las
mismas. Ello conduciréd a la formulacidn de una legisla
cién y una politica protectora del desarrollo vy la
expansién de las hectdreas sembradas con arroz, en fun
cién de los mercados internacionales; en cuanto a cual
debe ser la politica interna a adoptar en base al mer-
cade externo. M&s adelante se desarrollari lo referido
a las politicas internacionales, a fin de colocar los

excedentes generados por las mismas.

En otro orden, surge del estudio realizado sobre
la produccidén que existen producciones incipientes y
de peqguefio volumen, ccn condicicnes naturales en fun-
cién del mercadc interno, y sin condiciones estructu-
rales elementales, ni siquiera las relativas a la co-
mercializecidn interna, para el desarrollo del comer-
clo exterior. Existe un sector desarrollade comercial-
mente en el mercade interno que debe ser ayudado para
acceder al comercio exterior. Por otra parte, se regis
tra un considerable nlrero de peauefios voliimenes de
produccidn que no cuentan -como ya se ha dicho- con u-
na estructura de comercializacidn ni siquiera a nivel

nacional, ya que los comerciantes de los centros de de
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manda -Capital Federal, Udrdoba, Rosario, etc.- deben

dirigirse a la regibn a comprar.

Dentro de estos productos descriptos con las carac
teristicas precedentes, se distinguen dos: el producto
en estado natural -relacicnado con el comercio exterior-
y el industrializado. Ambos requieren cambios estructu
rales en la comercializacidn, y cambios superestructu-
rales en cuanto a la legislacidn, para consolidar su

desarrollo.

De los productos en estado natural se distingue
la flor, que cuenta con la ventaja de hallarse en una
regién de base incipiente para ser desarrollada en fun
cidn del comercio exterior, ya que puede penetrar en el
mercado eurcpeo, que importa 1.8C00 millones anuales de
ddlares de flores, siendo uno de los principales expor
tadores Colombia, que ha desarrcllado una estrategia
de pequenos productores, cooperativas de exportacidn y
empresas o agencias del estado para la exportacidn al
mercado europeo; similar desarrollo puede adquirir per

fectamente el mercado nacional.

El mercado de flores requiere una adecuacidn de
la produccién y la introduccidén de tecnologia para fun
cicnalizar la misma en el mercado internacional. Como
anticipo de las conclusiones a que se arribarén en el
proximo mes, y excediendo el marco regional para esta
blecer los productos con posibilidades de colocacidn
en el exterior, se adjunta al presente informe un a-
péndice especial sobre los mercados internacionales de
ilores, que contiene la informacidn disponible a la
fecha en la Argentina sobre este tema, para su poste-
rior elaboracidn en funcidn de la estrategia que debe
adoptar el sector para el desarrcllo productive-comer
cial, andlisis que forma parte del Informe Final de

esta investigacidn.
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APENDICE 1.3.



~95_

a. Perfil de plantadores de arroz
seglin estratos.
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UETERMINACION DEL PERFIL NORMAL DE UN PLANTADOR DE ARROZ,
CON UNA SUPERFICIE ENTRE 15 v 150 HECTAREAS, 'ESTRATC |’ pE
LA ENCUESTL DE ARROZ 1981/82 -

Ir1

r&gimen de tenencia de lag tierrza:

¥
114
o

Errendataric {66,7%), gue abona .un arriendoe del 10-12% de 1z
procuccidén {(50%), planta una superficie de 90 hectéreas {(medis
aritmética ponderada). Se aprovisiona de agua del rfo (47,6%) o
de laguna (33,3%), con una altura de levante de hascta 4 metros
{56,3%), con 2 levantes (56,6%).

Posee entre 2 y 3 tractores (56,6%) con una potencia comprendi-
Ga entre 61 y 130 Hp, (81,2%) -potencia media alrededor de lcs
9C Ho. N

No tiene motores fidjos (52,4%) .

No tiene arados taiperos.

Tiene 1 arado (66,?“) de 6 discos (50%) .
Tiens 1 rastra (47,6%).

No t;e1e em:arrjacov (95,2%) .
No tiene rolo (76,2%).

Tiene 1 rastra de cientes (52,
Tiene 1 sembradora de voelieo (5
Tiene 1 acoplado (66,7%), entr
Tiene acoplado tolva (57,2%) &
Tiene 1 cosechadora (47,3%).
Tiene secadero (52,4%) {1) por explotacién (42,9%).

No tiene silos (85,7%).

Cosecha con elementos propios (76,2%) .

La coseche la embolsa (55%) sec&ndolo al arroz en secadero prc
ric (61,9%).

Mc usz fertilizante.

Tiens asesoramiento técnico (60%)}, rrincipalmente oficial (35%) .
La financiacifn principal es mixta, propia y bancaria (42,9%).
Comercializa el zrroz en cdscara (95%) .

Lz vente la efectla con flete a cargo del comorador (47,8%).
Distancia ce entrega promedio 176 Lhilcogramos.

Venta de l& procduccibdn en la provincia de Corrientes (50%) .
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DETERMINACION DEL PERFIL NORMAL DE UN PLANTADOR DE ARRQZ,

CON UNA SUPERFICIE ENTRE 151, v 500 HecTAREAS, ‘EsTraTO I1’ Dt
LA ENCUESTA DE ARROZ 1981/82.-

LKé&gimen de tenencia de tierra:

arrendataric (57,2%) gue abona un arriendo del 10-12%5 {(72,6%%
nlanta una superficie de 238 hectéreas. Se aprovisicnz Ce aruiz
ce laguna (4£2,9%) v de rio {325,7%), con una altura de levante
de hasta 5 metreos (71,4%) con 1 levante (42,9%).

Losee entre 3 v 4 tractores (64,3%) con una potencia entre 60
120 Hp. (73,2%) v una potencia mediz édel orden de los 100 Hp

Tiene motores fijos {1 v 2 motores representan el 64,3% del to-
tal), con ung potencia entre B1 v 120 Hp (52,9%) v una portencia
media del orden de los 100 Hp.

El 83,8% de los encuestados tienen por partes icuales entre 1 v
2 arados de discos, con uns mediz de & discos.

El1 57,1% tiene entre 2 v 3 rasiras de discos.

El 64,3% tiene 1 rolo. Ninguno tiene emparéjadorsz

El 64,3% tiene 1 sembradora, de voleo (71,4%).

£l 57,1% tiene 1 rastre de clavos. )

£l 50% tiene 1 accplado entre 3 v L Tn. {47,3%
El 42,8% tiene entre 2 v 3 zccplados tolwva, c
antre 3 y 4 Tn (72,4%).

£l 50% tiene 2 cosechadoras.

E1l 4&,8% tiene 1 secadero con una capacidad de hasta 5> Tn,hore

)

]

=zl 50% tiene silecs {(entre 1 v 6 silcs) v el 50% no tiene silcs.
21 64,3% realiza la cosecha con elementos propics, v ur 14,3%

la realiza adem&s de con medios propiocs, con el concurs
tratistas. El resto, 21,4% la realiza exclusivamente con
tistas.

iLos contratistes perciben $§ 700.000 v (20%) 80C.000 (
hectdrea, otros, 300 kilogramos de arroz seco {20%) o
de arrcz_ seco (20%).

La cosecha se realiza a gransl, 50%, en bolsas el £2,8% vy por
ambos sistemas 7,2%.

El gecado del arroz, lo realizan en secadero propioc el 78,8% -/
los demés (21,4%) lo hacen en secateros de tercseres.

=1 22,%% no utlllzé fertilizantes,

S68lc 2l 50% tiene asesoramiento técnico, 28,¢% oficial v 21,4%

orivado.

La utilizacifin de recurscs financieros es la sicuientes:
Propics 35,E8%
Bancaricge Z1,4%
ambos 47.8%

108 %
El 57,2% comercielizz el -
El flete ecti & czrco ds=
Lz distancia medis de en kilogrzmce.
=1 lucear ce wvernia, €5 &0 50% habien
do unz cantidag imporiant resulto /-
atn lugar de venta (21,4%




-498~-

FIL NGRMAL DE UN PLANTADOR DE ARROZ, CON
8§E 00 HecTarers. ‘eEsTrRATO 111’ DE LA EN

DETZRMINACION DEL PER
UNA SUPERFICIE DE MAS
CUESTA DE ARROZ 1981/

REgimen de tenencia de tierra:

Propietarioc (37,0%) y arrendatarios (14,9%) total (51,9%); ar-er-
datarios solamente, (48,1%). Los arrendzstarios pagan un arriendc
del 10-12% (47%). Planta una superficie de 894 hectfreas. Ce SRIrc
visiona de acua de rio (63,0%), con una alturaz de levante ce Hz-_
tz 6 metros (55,6%) con hasta 2 levantes (70,4%) .

Teose ntre 7 v 8 tractores (29,7%) con una potencia del orden &e

Tienen 2 v 3 motores fijos (48,2%), con una potencia del order de
los 140 Hp,

El 59% tiene arado taipero.

El 29% tiene 2 arados de disco ({aungue puede tomarse como media 3
arados) entre 6 y 7 discos por arado (56,2%).

El 40,8% tiene entre 3 y.4 rastras de disco por explotaciér.

El 33,9% tiene emparejador {el 51,%% no tiene}.

el 48,1% tiene rolo.

El 70,4% tiene entre 3 v 4 sembradorzas

ras de linea, el 37,0% de voleo v 14,
t tiene entre 1 y 2 rastras de
EL 55,5% tiene 1 y 2 acoplades, con unz capacidad de carca de 5-

, el 48,2% tiene sembradoc-
€% tiene ambas.
c

iLac ¢e

@]

£l 2%,6% tiene entre 6 y 7 acoplades teclva, con una caca
carga de 3 Tn. (46,8%).
£l 48,1% tiene entre 2
El 6&,7% tiene entre 2 vy
JHs. (20,7%).

£l 44,5% tiene entre 2 v 4 silog.

1l 40,7% tiene 1 molino de arroz {el 51,2

£l 63% cosecha con elementcs propios; 21 25,9% cosecha con elemen
tes promloc y de terceros, y el 11,1% cosecha con elementos con-/
tratados exclusivamente.

Los contratistas perciben entre $600.000
Er 77,8% maneja a granel la cosechna, el 1
el 11,1% jo hace de ambas maneras.

El B5,2% secez el arrcz en secadercs pripios.
El 85,22 no utilizs& fertilizantes. .

El £44,4% hizo uso del asescramienito privadco

ceosechadoras.
secaderos con una capacicad de 2-3 Tr.

b
LI

noe tiene mclino).

I\.) n"

y $ B00.000 por Tn
1,1

. % 1o hace en Dol

w w»
]
L

n

n —

v

r

el 44 ,4% no tuveoc nirn

NS
!
-

guin tipc de asesoramiento.

El 63% hizo uso cel crédito bancario v ée lz financiacifn propiz.
El 48,1% comercializa su vroduccisn en céscara, el 29,7% le hace
industrializada; el 11,1% 1o hace cde ambas maneras, v el 11,1% no
informé o no sabe atn comc comercizlizaré su produccidn.

Lz cistancie de entrege ec muy variable, auncue puede incluirse-,
cue:

El  40C,8% comercializar: cir cozecha hasta 400 km.

El 25,9% 1l¢c haré& hasta 1{{00km

EY 23,3 no sale ain

Z. Iluzear Ga= wvante de la muroduccifn es

Provincia de Corrisnies 25, 6%

Ciras provincias 1E,5%

krbas pogibilidades 37,1%

No szbe atdn 14 ,8%

-~

l
le
I

100 %
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b. Tipo de cambio efectivo
para el arro-z.
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Por otra parte, en lo que respecta a la produccidn
horticola de la Provincia de Corrientes, &sta posee la
ventaja comparativa de sus condiciones de produccidn,
en tanto la misma abarca todo el afio, abriendo la posi
bilidad de desarrcllar una industria de congelados vy
deshidratados para los mercados internacionales. Para
ello se ha sclicitado a la Secretaria de Comercio de
la Nacibén, a través del convenioc CFI-Comercio, la in-
formacidén estadistica correspondiente, para proceder
a su andlisis y elaboracién -al igual que en el tema

de flores- en funcidn de tal proyecto.

En lo referente a industrias congeladoras o des-
hidratadoras de productos alimenticios hacia los mer-
cados desarrollados mundiales -Japdn, Canadé, Estados
Unidos y Mercade Comin Europeo-, es necesaria una le-
gislacidn gque promueva la actividad industrial en fun
cidén del comercio exterior, la cual serd esbozada co-

mo hipbtesis de trabajo en los dos préximos puntos.

En conclusibén, las tareas a concretar consisten
en la adecuacidn de politica en cuanto al arroz; la a
decuacidn de productos y canales comerciales en rela-
cidn a fleores; y la adecuacidn general en lo atinente
a legislacidn de industrias para el tema de hortali-

2as5.

1.h. Caracteristicas salientes que facilitan la colo-

caclidén de los productos

La Provincia de Corrientes se encuentra en la ac
tualidad con dos estructuras productivas-comerciales
que tienen salida al comercio exterior, correspondien
tes a la produccidn de naranja y arroz. Por otra par-
te, mantiene una estructura integrada al mercado in-
terno que también tiene relacidén con el comercio exte

rior, que corresponde a carnes.
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Entre las alternativas de colocacidn de.productoé
vy sus vias, se debe detallar lo siguiente: los actuales
productos canalizados hacia el comercio exterior depen
den fundamentalmente de canales de tipo nacional, y no
regiconal, entrelazados con el comercio internacional.
Corrientes es receptora de las demandas externas que
dinamizan el desarrollo per sus condiciones naturales
de capacidad de produccidn; es decir que su nivel de
desarrcollc depende de las tomas de decisiones de cana
les de cardcter nacional. Dentro de esto, se registra
un avance en los (ltimos afios con respecto al sector
arrocero, que estd actuando como receptor de demandas
internacionales, sin contar -no obstante- hasta el mo
mento con una pelitica agresiva en comercio exterior,
perc si tiene una politica agresiva en comercio inte-

rior, de avance hacia el sector externo.

La facilidad de desarrollo de un sector especifi
camente correntino hacia el comercio exterior debera

ser dada por el arroz.

En cuanto al resto de los productos agropecuarios,
como los horticolas en general, se ha visto que, por
condiciones de temporalidad, precios, complementarie-
dad y competencia, ellos no son factibles de ser co-
mercializados en el mediano plazo (prdéximos diez afios)
con los paises del mercado regional: Brasil, Paraguay
y Pacto Andino. Esto se debe bdsicamente a dos facto-
res: a pesar de que la Provincia de Corrientes quizé
sea més eficiente en su sistema productivo, tenga ma-
yor capacidad de mano de obra técnicamente preparada
para la produccién de estos cultivos, y un recurso na
tural mids apto, las politicas de estos pafses en cuan
to a la ocupacidn de su mano de obra y del recurso na
tural, v la problemidtica que atraviesan en sus balan-
zas de pagos, se resuelven en un sistema proteccionis

ta y de subsidio a las producciones agricolas inter-
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nas, sobre todo en el rubro horticola, que és‘gran em-
pleador de mano de obra. Por otra parte, s= descubre
que las potencialidades bdsicas de la Provincia de Co-
rrientes, por su localizacién geogrdfica, son dos: una
referida al mercado interno, v la otra en relacidn al
externo. Corrientes tiene una posiciédn privilegiada en

cuanto a la temporalidad de los productos para el mer-

cado internc: se ubica en una zona subiropical y se ha

lla en produccidén cuando las zonas afectadas al radio
de influencia de los centros de consumo, por probhdéemas
de heladas, no pueden entrar en produccidn; en otras

palabras, es atemporal con respecto a los consumos de

la Argentina. Pero, a pesar de esta ventaja, existen

avances en zonas nortenas, como Salta, Jujuy y Tucumén,

y también el norte de Santa Fe, que compiten con Co-
rrientes, estrechdndole sus ventajas comparativas por
temporalidad. A su vez, en el caso de la flor, la Ar-
gentina -y en especial Corrientes- tiene Una contra-
estacidn con respecto a los paises del hemisferio nor
te, v ésta es una de las ventajas que debe ser aprove
chada en la comercializacidén de productos en estado
fresco, como ser hortalizas transportadas por via aé-
rea a Europa, Estados Unidos y Japén, y flores trans-
portadas por via aérea a Europa, Estados Unidos, Cana
did y Japdn. E1 transporte de estos productos debera
realizarse en aviones charter, lo que implica una
gran organizacidn comercial. Se requiere una gran es-
tructura de colocacidén de productos; es muy dificil
que se efectlle esta operacidn, porque las pruebas pi-
loto de iniciacidn son de pequefio volumen y general-
mente no soportan los costos de fletes en la experi-

mentacidn.

Quiere decir que, donde actualmente existe un
canal comercial, un sector productivo gue ha avanzado
hacia la estructura comercial, se presentan problemas

de politica comercial -negociacién pais a pais-, como
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es el caso del arroz; y en aquellos productos que re-
velan una ventaja de temporalidad y una organizacidn
comercial basada en el servicic de colocacidén del pro-
ducto, la regidn no cuenta con una estructura ni una
organizacién empresarial productiva-comercial que esté

en condiciones de colocarlo.

En otro orden, la produccidn de carnes, que en es

tos momentos tiene un buen mercado en la Rep@blica de
Perfi, y podria llegar a tenerlo en el Norte de Chile,
de darse algunas pautas de negociacidn, necesita de
los acuerdos de complementacidn ferro-vial con este
fltimo pais para lograr la alternativa de salida ha-
cia el Pacifico via Puerto de Antofagasta. Esto gene-
raria un mayor ingreso para los productores y una ex-
pansidn del comercio de carnes y del &rea productiva
destinada a este producto en la Provincia de Corrien-
tes, asi como esta salida por el Norte posibilitaria
ia estructuracién de un sector comercial propio orien
tado hacia el mercado exterior, que a su vez tendria
efectos multiplicadores sobre el resto de los produc-

tos provinciales.

Partiendo de estos dos presupuestos basicos, es
factible que, por su funcidn dentro del comercio exte
rior, tanto el arroz como las carnes arrastren otra
serie de productos dentroc de sus canales comerciales,
en blsqueda de los beneficios de economfa de escalas
¢ come productos marginales dentro del canal comer-

clal de estas propias empresas.

Las posibilidades de expansién del comercio exte
rior de la Provincia de Corrientes se relacionan pri-
mordialmente con el desarrollo de sus organizaciones
comerciales bésicas, no de todos los productos, sino
de un sector de la economia correntina. Esta es una
funcidén de desarrollo que deberd llevar a cabo el Es-

tade de la Provincia -segilin opinidén de este Equipo de
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Trabajo-, cuya estructura més idénea_para realizarla
estd constituida por las asociaciones empresariales-
productivas, conjuntamente con el Banco de la Provin-
¢la, que tiene una gestidn administrativa y estd con-
siderado -dentro de los bancos provinciales- como un
verdadero banco de desarrollo. La incorporacidn de
tecnologfa para adecuar las produdciones regionales a
las exigencias del mercado internacional es otro fac-
tor a ser considerado, sobre todo en lo concerniente
a la calidad del producto flor y del horticola, que

-, -~ Pl
serian transportados por via zaérea.

Dentro de la problemdtica general de los produc~
tos industrializados, la Provincia de Corrientes pre-
senta la alternativa de desarrollar un sector indus-
trial destinado total y exclusivamente al comercic ex
tericr. La politica argentina en 1o relativd a la ta-
sa de cambio, ha tenido grandes oscilacicnes en los
ltimos afios, pasando de sistemas de promocidn a las
exportaciones y proteccidén de la importacidn, a libe-
racién y subsidios de estas Gltimas, v restriccidn de
las primeras por el valor de la divisa. Una estructu-~
ra econdmica montada en funcidn de capitales inverti-
dos en una empresa orientada hacia el mercado exterior,
obviamente no soporta los inminentes riesgos que tal
sistema le depara, dado por &l uso politico de la he-
rramienta monetaria, que considera el cambio como un
elemento regulador de la econcomia en general, de mane
ra caprichosa, no guardando relacidn con la evolucidén
de los productos ni con el comportamiento del mercado

internacional.

Para el desarrollo de esta &rea, por lo tanto,
se requiere que la Provincia de Corrientes lleve a ca
bo una accidn de alcance nacional en cuanto a una po-
litica de promocién industrial en funcidn del mercado

externo, la que deberia garantizar al industrial que
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invierta en la regidén y cuya produccidn se destine to
talmente al mercado internacional, la seguridad de un
tipo de cambio para poder realizar contratos a largo

plazo.

Esta problemitica gue afecta a la eventual inver
sién en el sector industrial, es también generaliza-
ble a 1los excedentes producidcs en el rubro arrocero
en funcidn del comercio exterior. Dentro de la politi
ca a adoptar para este ltimo producto, es necesario
realizar acuerdos pals-pais o regidén-regidn, a través
de sus paises, de abastecimiento a largo plazo, acuer
dos que requieren también una estabilidad en la rela-
cién de los costos internos con el valor de la moneda.
Para lograrla, debe trabajarse en base a los sistemas
de seguros de cambio con respecto a determinados ti-
pos de productos. La Argentina posee una legislacidn
que ya genera antecedentes sobre este tema, es decir,
la relativa a contratos de frigorificos a cuatro o
cinco afios con paises del bloque socialista. En base
a esta experiencia, debe efectuarse una politica gene
ral en cuanto a tipo de cambio, lo que reviste funda-
mental importancia para la consolidacidn del desarro-
lle de la preduccidn en funcién del mercado externo.
Cabe aclarar aqui que, por otra parte, este punto es
en especial importante para la Provincia de Corrien-
tes, dado que su expansidn econdmica y productiva en
base al mercado internc se halla totalmente limitada
por el factor de recesidn gque afectari al mismo duran
te los prdximos afios. Por lo que toda expansidn de la
produccidn deberd orientarse al mercado externc v a
las posibilidades de colocacidn que é&ste ofrece, las
que a’ su vez estardn dadas por la seguridad gue ten-
gan los inversores en cuanto a la politica en el tipo
de cambic que se implemente en el pais de aqui en més.
Existe la posibilidad de que un ente financierc pro-

vincial como banco de desarrollo genere sectores de
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exclusidn econdmica, provocando para su sector produé
tivo provincial seguros de cambio que no tenga el res
to del pais. Esto, sumado a la legislacidn préxima =
ser promulgada en lo referido a consorcio de producto
res para la exportacidn -legislacidn en la que nues-
tro pais se halla atrasado en diez afios- y los inter—
cambios compensados, que facilitan trueques por com-—
pensacidn de divisas en operacicnes “convoyadas" o a-
tadas, completarian los mecanismos favorecedores del
desarrollo de las economias regionales y, en especial,

de la Provincia de Corrientes.

1.5. Determinacién de las posibilidades de colocacidn

de los productos

Teniendo en cuenta los cuadros de situacidn des-
criptos para la Provincia de Corrientes en funcidn del
comerclo exterior, y para gque el esquema referencial
adquiera factibilidad prédctica, el objetivo debera cen
trarse en la suscripcidn de acuerdos de abastecimien-
tos agropecuaries a largo plazo por medio del sistema

de excedentes y faltantes dentro del marco de la ALADI.

El contexto institucional de este proyecto de com
plementacidn econdmica entre los sectores productivos
deberd ser acordado en el marco de lo dispuesto por la
normativa juridica precitada para la ALADI. En tal sen
tido, deberdn seguirse las pautas establecidas en la
Restlucidn N°2 del Consejo de Ministros de Relacicnes
Exteriores, que son las especificas a estos acuerdos,

y se detallan a continuacién.

Los acuerdos agropecuarios tienen por objeto fo-
mentar y regular el comercio agropecuario interregio-
nal, deben contemplar elementos de flexibilidad que
tengan en cuenta las caracteristicas socio-econdmicas
de la produccidn de los paises participantes. Estos a-

cuerdos deberdn estar referidos a productos especifi-
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cos © a grupos de productos, y deberin basarse en con
cesiones temporales, estacionales,. por cupos o mixtas,
o en contratos entre organismos estatales o para-esta
tales. Con respecto a estc Gltimo, ello implica lo que
se desarrclld en el item anterior acerca de la estra-
tegia de los consorcios de exportacidn y la participa
cién del Gobierno de la Provincia de Corrientes con-
juntamente con el Banco Provincial, para poder facili
tar estos acuerdos con caracteristicas estatales o pa
ra-estatales. Seria ildgico pensar que en el marco de
la ALADI empresas privadas pudiesen llegar a acuerdos
de largo plazo con otreos gobierncs en los sistemas de

abastecimiento.

Estos acuerdos podrin dontener, entre otras dis-
posiciones, referencias:a vollmenes y condiciones de
comercializacidn, pericdc de duracidén del acuerdo, re
quisitos sanitarios y de calidad, sistemas de determi
nacidén de precios, condiciones de financiacibén, meca-
nismos de informacién, compromisos sobre insumos o
bienes relacionados con el sector agropecuario. Para
todo esto, la Provincia de Corrientes deberid elaborar
su propia politica de comercio exterior, lo que supo-
ne la necesidad de desarrollar un equipo técnico esta
tal especialmente dedicade a formular politicas comer
ciales nacionales argentinas, partiendo de la Provin-
cia, que permitan servir de base para este tipo de ne
gociaciones; no se puede esperar que el sector priva-
do, sumamente hetercgéneo en cuanto a su desarrollo
empresarial, tenga una concepcidn global del estado
de todo el sector y de la eccnomla regional y sus con

diciones.

Asimismo, estos acuerdos deberdn respetar las
normas de caracter general, deberidn ser abiertos a la
adhesidn, previa negociacién, de los demés paises

miembros no signatarios del acuerdo; o sea que un ter
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cer pais podrd adherirse a este tipo de acuerdos de pro
visidén o de intercambio, sin necesidad de haber firma-
do en un primer momentc el mismo. Los acuerdos conten-
drin tratamientos diferenciales en funcidn de las tres
categorias de paises reconocidas por el Tratado de Mon
tevideo de 1980, cuya forma de aplicacidn se determina
ré en cada acuerdo, asi como procedimientos de negocia
cidn para su revisidn periddica a solicitud de cual-
quler pais miembrc gue se considere perijudicado. Toda
negociacién que se efectile entre la Argentina para el
interés de Corrientes y un pais miembro, tendrd que te
ner en cuenta si lesiona o no los intereses de otros

paises de la ALADI que tienen derecho a reclamo.

Las desgravaciones podrian efectuarse para los
mismos productos o sus partidas arancelarias, v sobre
la base de una rebaja porcentual respecto de las ga-
nancias aplicadas a la importacién originaria de los
paises no participantes. Esto implicarfa que el acuer
do puede evitar o dejar sin efecto todas las proteccio
nes del pals que en ese momento estén vigentes, lo gque
aiteraria el cuadro superestructural -es decir, el mar

co politico- para las negociaciones pais-pafis.

Esto genera entonces una nueva situacidn de comer
cio exterior, ya que configura una actitud politica.
Para gue ello se dé, el sector interesado debe estar
fehacientemente convencido y debe comprobar suficien-
temente su cabacidad de realizacidn del proyecto, pa-
ra que se negocien los dranceles © suspensiones de im-

portaciones en general.

Estos acuerdos deberidn tener un plazo minimo de
un ano, lo que, en el caso de Corrientes,resulta ade-
cuado, porque no se puede realizar un proyecto de ex-
pansidn agropecuaria en el marco de la ALADI si no se

plensa en plazos de, por lo menos, cinco afios.

Los acuerdecs podrdn contener, entre otras cosas, !
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normas especificas en materia de origen, cldusulas de
salvaguardia, restricciones no arancelarias, retiro de
concesiones, renegociacidn de concesiones, denuncias,
coordinacidn y armonizacidn de politicas. Esto impli-
ca gque una vez que la Provincia de Corrientes esté en
condiciones para poder realizar una politica nacional,
el Equipo TEcnico destinade a ello podrd conectarse
con el del pais receptor, para actuar mancomunadamen-
te, realizandoc una integracidn comoc si se tratase de

situaciones de mercado interno.

En los acuerdos en que se prevean compromiscs de
utilizacidn de insumos de los propios paises suscripte
res, deberan establecerse procedimientos que garanti-
cen que su aplicacidn esté supeditada a la existencia
de condiciones adecuadas de abastecimiento, calidad vy
precic. Por ejemplo, para el caso del arroz, Vv en es-
pecial bara la RepGblica de Per(i, ésta ha dispuesto,

a fin de asegurarse el abastecimiento nacional, am-
pliar en 120.000 tn para el afic en curso el programa
de  importacién de este producto, el que debe ser con-
cretado por sistema de licitacidn plblica por la Empre
sa PGblica Comercializadora de Arroz S.A., que depende
de ECASA, Empresa de Comercializacidn de Alimentos SA,
de cardcter para-estatal. Este tipo de acuerdo podria
haber sido suscripto entre la Provincia de Corrientes
por delegacidn de la Secretaria de Comercio Exterior

y la de Agriciiltura de la Argentina, vy el Per, v po-
dria haber elaborado los planes de financiacidn a tra
vés del Banco Provincial de Corrientes, y una politi-
ca de financiacidn y de colocacidén de los productos
con la Camara Productora Comercializadora de Arroz de
la Provincia. Esto abre la posibilidad de colocacidn
de carnes y arrcz. Para tener una idea de ello, se ad
junta a continuacidn datos de los volUmenes que podri

an ser colocados por pais y por producto, resultantes
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de un cdleculo de estimacidn de oficio realizado a tra
vés de informacidn suministrada por fuentes de la FAO,
Consejeria Comercial del pais interesado y posibilida
des de colccacidn estimadas a través de las agregadu-

rias comerciales y agricolas argentinas.

Brasil puede llegar a concretar acuerdos de apro
ximadamente 300.000 tn-de arroz; Chile, 40 a 50.000 tn;
Colombia, 25.000 tn; Ecuador, entre 10 y 15.000 tn; Pa
raguay: se estima dificultosa la colocacidn de arroz,
pero se podria llegar a un acuerdo dindole compensa-
cién con otros productos en temporalidades, de 5.000
tn; Perll, aproximadamente 100 a 150.000 *n; Venezuela,
100.000 tn. Esto brinda una idea de los volGmenes po-
tencialmente negociables. En el caso de Brasil, debe
aglararse que para Argentina seria muy dificil una ne
gociacidn, dados los acuerdos gue mantiene ese pais

con la RepOblica Oriental del Uruguay.

En cuanto a carnes, puede establecerse con Chile
una negociacidn de cerca de 10.000 tn; Colombia ne im
portaria carnes, ya que es exportador, y quitaria po-
sibilidades de negociacidén a la Argentina en los acuer
dos de la ALADI, por los acuerdos previos del Pacto An
dino, al igual que en el caso de Paraguay. Quedaria la
posibilidad de acuerdos de aproximadamente unas 7 a
10.000 tn con Perll; v del orden de las 25 a 30.000 tn

con Venezuela.

Con respecto al mercade de flores, su valor ron-
da -como ya se ha dicho- en los 1.800 millones de déla
res, cifra exagerada con respecto a las posibilidades
de abastecimiento que tiene la Avgentina. Uno de los
principales paises que ha desarrollado un sector pro-
ductivo con apoyo estatal y con pequefios productores,
invadiendo gran parte del mercado europec,es -como ya
" también se ha dicho- la Repiblica de Colombia, que ha

llegado a realizar exportaciones por valor de 500.000
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délares. Se cree que la Provincia de Corrientes puede
producir en el término de cinco a seis afos, con un a-
poyo tecnoldgico por parte del Estado, el apoyo infor-
mativo de Comercio Exterior, y los asesoramientos del
INTA y otros institutos provinciales, un mercado de
aproximadamente 30 millones de ddlares, sin ninguna

dificultad de colocacidn.

Por su parte, en el mercado de alimentos deseca-
dos y congelados de los pafses desarroilades, se puede
alecanzar colocacicnes en el orden de los 400 millones
de dblares, sin mayores problemas, dadas las ventajas
de precio y temporalidad que tiene nuestro pais, como

regidn productora complementaria o de contra-estacidn.

De esta manera gueda esbozada la situacidn coyun
tural y las hipétesis de trabajo bdsicas de comercia-
lizacidén de productes primarios en funcidn del comer-
cio exterior en la Provinecia de Corrientes. Resta de
agqui en mis definir claramente las pocsibilidades con
respecto a las negociaciones en firme sobre cada uno
de. los productos en el marco de la ALADT; confirmar
este tipo de negociaciones; determinar la adecuacidn
politica que debe realizar la Provincia para sus sec-
tores productivos, administrativos y comerciales; vy
establecer las estrategias de penetracién para los fg

bros flores y alimentos deshidratados vy congelados.

En las estrategias evaluadas en el Primer Tnfor—
me Parcial, quedd establecida como estrategia general
la creacidén de sociedades mixtas estatales ¥y privadas,
a fin de enfrentar los sistemas de negoclacién estata
les y para-estatales; a su vez, también se consultd
con el Banco Provincial de Corrientes sobre la posibi

lidad de generar un centro de informacidn.

Queda por el momento come tarea a realizar la de
implementar un sistema de adecuacidn tecnoldgica del
sector productivo en funcidn del mercado externo, lo

que se llevard a cabo de aqui en adelante.
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APENDICE ESPECIAL

Informacién referente

a la comercializacién de flores
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‘ I REfi.: Su Telex N° 197 remitido
l Lo T annt j a la Consejeria fconémica
e ; en Washington.

SENOR SECRETARIO S i LRI rxL,.‘,'-.LZi.'l';

f MNOTAS )

_ Tengo el honor de dirigirme a S. E. a los efectos de ecle-

var a4 su consideracién informacidn complementaria a la remitida por

la Consejeria Econémica en Washington, con respecto a la LOlOLuLlOﬂ
de flores frescas cortadas en esta Jur15d1CC1on

Dche destacarse que 1a mayoria de las importaciones de
flores frescas provenientes de América del Sur, se realizan a tra-
vés del aeropuerto de Miami, Florida y que muy pocas empresas de

"esta zona del pais desean efectuar sus importaciones directamente
debido a que por ser un producto perccedero, requlere un transportc
esmerado y rapido. :

Precisamente uno de los inconvenientes principales es- el
hecho de que con la excepcidn de Venezuela, ningdn otro pals suda-
mericano cfectlia vuelos directos regulares a Texas que es el mejor
mcruqio de consumo de la jurisdiccidn de esta Oficina Comercial.

_ Fueron contactadas ocho empresas de esta zona y Unicamen-
¢ las dos siguientes demostraron interés en recibir informacién
socbre la oferta argentine de flores frescas cortadas:

JEWEL FOLTIAGE COMPANY
Sr. Jack Sttuts '

P.O. Box 17508

San Antonio, Texas 78217
U.S.f‘\.

Telétono: (512) 828-3361
Telex: 70-7556 :

CAFIFCO DIV. 0OF CCC ASSOCIATES CO.
Sr. H.S. Gordaon

P.3. Box 3508

Montgomery, Alabama 36193

U.S.A, :

Teléfono: (205) 272-2140

Telex: 59-34949

Cablc: CAYNFCO

Saludo a V. E. con mi mids distinguida considecracidn.

. e L ~ —‘\‘\
- ——
L / e N
‘ BT UG ON
. ’ WAV

SUCEIASGD COMERCIAL
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IMPORTAﬁORES DE FLORES CORTADAS, FRESCAS Y SECAS

H y

BARGOSA SA : _ =
25, rue Blavignac
1227 GENEVE—CARQUGE

COOP SCHWEIZ
Thiersteinerallee 12
4002 BASEL

EXPORT AGRICOLE SA
Laupenstrasse 20a

5001 BERYN

MIGROS GENOSSENSCHAFT ZUBRICH
Plfingstweidstrasse 10
8021 ZUERICH

MAX FRANZ AG
Kapellenstrasse 14

5000 BERN
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INPORT;}.CIO??:"}S S‘EJ'IZAS DE FLCRES FRESCASA .
ANOS 2977 ~ 2978 ~ 1979 - 1980 - 1981
- : CIF
NAB Ke. Fr.S.
ANG_ 1977
Del 1 de mayo al 25 de octubre
0603.10 CLAVELRES
Alemania federal 2,177 33.210,00
Francia ' ' 3.475 41.222,00
Italia 315.621 2.990.643,00
Holanda 87.379 11.213.942,00
Portugal 2,650 35.260,00
Espafia 46.623 400.712,00
Bulgaria 4.321 37.480,00
Israel 22.303 191.147,0¢C
Colombia 88.660 925.870,00
Diversos 121 1.590,00
573.330 5.869.076,00
0603.11 ROSAS
Alemania federal 1.189 23.118,00
Francia 33.404 696.317,00
Italia 23.073 - 377.953,00
Holanda 163.633 3.602.519,00
Espafia 64.790 929,181,00
Kenya 2.048 33.398,00
Israel 22.829 - 364.233%,00
Diversos 154 2.730,00
311.120 6.029.449,00
0603.12 QOTRAS '
Alemania federal . 3.412 45.885,00
Francia 20.230 196.160,00
Italia 228.612 1.91%.275,00
Holanda 691,155 11.992,298,00
Dinamarca 3.957 134.494,00
Portugal 7.296 68.539,00
Espafia 15.760 13%9.280,00
Conta del Marfil 3.191 24.309,00
veed/
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Francia ' - 65.650 797.405,00
Italia _ 1.066.059 1%.574.704,00
Holanda ~ _ 885,448 18.766.274,00
Gran Bretafia 279.682 1.743.714,00
Dinamarca L 12.253 558.805, 00
Potugal ' ' ' 13.564 228.451,00
_Espafia . ' 188,446 1 2.047.939,00
Bulgaria ' ' 13,021 114.684,00
Costa del Marfil 11.611 81.631,00
Sud-Africa ' 44,485 417.431,00
Kenya , E A 41,040 410.641,00
Israel o : ' 418,160 4.310.447,00
Thailandia ' 45.937 1.241.986,00
' Malaysia 1.927 46.566,00
Singapur ' S . . 36,081 980.459,00
U.S.A. - 8.337 134.700,00
Martinica | . 440 11.005,00
Colombia 144.711 1.587.168,00
Brasil o 9.888 69.644,00
. Australia ) : 1.002 20.479,00
Nueva Zelandia : 1.070 6%.749,00
Diversos : o 1.244 16.849,00
| 3,296,525 AT7.412.670,00
POTAL o 6.411.901 98.469.347,00

U3s 1.- = Fr.S. 2,402
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Del 1 de mayo al 25 de oétubre
060%.10 CLAVELES
Alemania federal : . - . 1.542 21.009,00
Francia. 1.810 -21.043,00
Italia 307,020 2.621.404,00
Holanda ' ' 64.773 706.771,00
Portugal ; 1.790  12.780,00
Bspafia : 45.854 352.905,00
Bulgaria 2.955 2%.975,00
'Kenya ‘ 22.363 165.495,00
Israel - ' 39.772 . 279.734,00
Colombia 092.963 797.285,00
Diversos ‘ - 324 4.665;00
581.166 © 5,007.066,00
0603.11 ROSAS -
Alemania federal . o 1.252 - 21.824,00
Francia l ' o 21.733 526.514,00
Ttalia ' - : 44.345 762.478,0C
Holanda . 173.491 3.146.442,00
Espafia : ' : . 109,770 1.343.636,00
Kenya - _ 2.622 29.292,00
Terael ' 27.145 418.407,00
Diversos C . _ 120 2.212,00
'380.478 6.250.805,00
" 0603.12  OTRAS _ _

. Alemania federal . . 4.605 67.828,00
Francia | 15.164 98.084,00
Ttalia ' : _ 298. 267 12.080.249,00
Holanda , . 817.016 - 13.645.519,00
Dinamarca . 4.600 ' 142.631,00
Portugal ' , 3.009 61.393%,00
Espafin . 7 25.180 160.100, 00
Costa del Marfil : 2.886 22.048,00

Sud-nfrica . - U 3L.324 - 232.080,00
.c/
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06C3.22 OTRAS “ ' o

Alemania federal . 13.076 245.971,00
Francia \ : 76.204 916.344,00
Ttalia N _ 992.147 11.859.341,00
Holanda . 935.344 20.023.418,00
Bélgica-Luxemburzo - 551 14.405,00
Austria . ‘ _ - 1 125,00
Gran Bretafa - ’ 219.440 1.618.154,00
Dinamarca o 14.974 641,008, 00
Pertugal 12,081 ' 174.178,00
Espafia o 173.403 1.686.874,00
Grecia : . 515 £.551,00
Bulgaria ' 17.900 . 157.623,00
Costa del Marfil ~'8.158 60.324,00
Sud-Africa . 70.529 . 562,213 ,00
Kenya . - 87.036 . 623.177,00
‘Israel 655,954 6.879.599,00
Thailandia ' ' 73.942 1.370.845,00
Maleysia . _ 871 © 26.590,00
Singapur 36.912 924.529,00
U.S.A o . : 15.967 240.%73,00
Martinica : 711 15.200,00
Colombia 176.584 1.633.746,C0
Brasil 5.090 28.235,00
"Australia : _ 1.824 26.945,00
Nueva Zelandia _ 1.316 . 91.640,00
Diversos o . 2,825 26.291,00
3.593.355 49.85%.699,00

TOTAL ' 7.249.512 105:592.074,00

U$sS 1.- = Fr.S. 1,786
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Israel ' . 22,921 284.122,00
Thailandia - 53.504 734.864,00
Singapur - : 24.53%2 624.375,00
U.S.A, , 110.327 304.458,00
Brasil ' 6.311 135.302,00
Australia . 11.439 - 345.877,00
- Nueva Zelandia - ' , 2,586 : 112.642,00
Diversos ' , 2.330 32.400,00
1.395.668 . 19.373.595,00

Del 26 de octuhre al 30 de abril
0603.20 TULIPANES _ ’ :
' Alemania federal 2.248 17.466,00

© Francia ° 6.865 92.302,00
Italia : -~ 1.256 13.784,00
Holanda ~ o 431.846 3.757.527,00

442,215 - 3.881.079,00

! 0603.21 ROSAS

©  Alemania federal . : 5.006 103.253%,00
Francia | - 70.053 2.654.904,00
Italia | _ . 189,072 4.050.767,00
‘Holanda | 82.579 2.602.709,00
Espafia : 284,346 4.941.096,00
Marruecos ’ : T7.736 , 179.045,00
Sud-Africa _ ' 3.578 33.723,00
Kenya o 11.278 " 86.298,00
Israel . , : 467,255 9.069. 445,00
Colombia - _ 24,320 247.037500

* Brasil - 4.8%2 . 44.481,00
Diversos ' o o 269 2.205,00

' 1.120.324 24.014.963,00

0603.22 OTRAS

Alemania federal . 36.094 439,529,00
- Francia . : - 64.730 829.546,00°
Italia . . _ 1.035.318 11.746.3%00,00

N
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NAB_ . - = ' . Xg. Fr.s.
Holanda ' 1.115.308 21.796.049,00

' Gran Bretafia 177.930 1.191.482,00
Dinamarea : , - : 12.041 551.377,00
Portugal 14.505 188.376,00
Espafia _ 226.604 1.958.538,00
Bulgaria 9.951 83.463,00
Costa del Marrfil 1.964 20.412,00
Sud-Africa 133.675 1.040.220,00
Mauritius ' 594 12.371,00

Kenya 68.812 444,726 ,00
Israel ' ' 92%.900 8.692,923,00
Thailandia 96.571 1.558.614,00
Singapur ' . 50.053 1.185.031,00
U.S.A. 20.519  535.678,00
Colombia - ' ' 181.034 1.607.541,00
Brasil _ "10.064 45.968,00
Australia 0 - ‘ 6.779 83.,590,00
Nueva Zelandia : 2.599 119.756,00
Diversos - 2.945 34.424,00

4.191.990 54.165.914.,00

TOTAL - 8.107.456 . 112.781.917,00

USS 1.~ = PFr.S. 1,663
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ARO 1980
NAB ' ‘ ' . Ka. Fr.S.
Del 1 de mavo al 25 de octubre
0603.10 CLAVELES
Alemania federal T . 9.507 71.386,00
Ttalia ‘ . | 325.566 2.842.189,00
Holanda _ 87.723 1.079.507,00
Dinamarca - . ' 1.224 11.669,00
Fsvafia o . 37,534 259.613,00
Kenya _ - 15.388 110.621,00
Israel , 35.137  339.568,00
Colombia _ 86.729 813.3%87,00
Diversos | ‘ 0 1.093 11.383,00
1599.901 5.539.32%,00
0603.11 ROSAS ‘
Alemania fTederal : . 13.915 - 335.275,00
Ttalia 31.960 659.199,00
Holanda 227.504 3.944.%25,00
Espafia . A 82.970 1.130,201,00
Kenya ' 1.599 14.662,00
Israel o _ © 50.889 678.367,00
Diversos ' ‘ 294 3.225,00
409,131  6.765.254,00
0603.12 OTRAS A
Alemania federal _ ‘ -2.327 - 23,942,00
Francia : : : . 16,811 131.585,00
Ttalia _ 297.983 2.212.180,00
Holanda ' | 921.144 14.668.856,00
 Dinamarca 2.741 132.735,00
Portugal : , 3,454 37,040, 00
Espafia o 14.897  106.576,00
Sud-Africa A 31.295 318.736,00
Kenya - 16.335  122.910,00
Israel - ' ' 21.689 318.838,00
Thailandia - - 52.784 847.233,00
Malaysia ' _ Co1,121 29.893%,00

...1/'
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Portugal

Espaﬁa

Bulgaria

Egipto

Costa del Marfil

Sud-ATrica

- Mauritius

Kenya

Israel
Thailandia
Malaysia
Singapur
U.3.A.
Colombia
Brasil
Australia
Nueva Zeiandia

Diversos

TCTAL

Uz 1.~

- Fr.S:
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1,675

!/,’

Kg. . - Fr.s.
17.778 239.935,00
206.141 2.097.718,00
11.128 93.165,00
2,157 10.671,00
3.326 54.817,00
132,976 1.332.918,00
1.156 27.676,00
81.421 645.483,00
410.919 4.580,199,00
108.494 1.951.93%6,00
3.750 62.99%,0C
55.179 1.457,097,00
35.900 837.%98,00
184.846 1.918.316,00
13,626 78.596,00
9.156 123,620, 00
1.688 72.942,00
1.114 12.954,00
3.575.442 55.323.958,00
7.490.666 116.711.901,00
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Del 1 de mavo al 2% de octubre

0G603.10 CLAVELES
Alemania federal
Francia
Ttalia
Holanda
Eapafia
Bulgaria
Kenya
Israel
Colombia

Diversos

0603.11 ROSAS
Francia
;Italia
Holanda
Espafia
. Kenya
Israel

Diversos

0603.12 OTRAS
Alemania federal
Francia
Italia
Holanda
Dinamarca
Portugal
Bapafia
Coata del Marfil
Sud—Africa
Kenyar

Israel

149 -

ARQ 1981

- - 1.306
1.060

251.214

57.157

60.247

1.318

9.742

35.677

69.450

270

iZ,

Fr.S.

11.148,00 |
12.57%,00
2.482.995,00
742.483,00
472.357,00-
12.7%0,00
85,807 ,00
269.355,00
. 791.65%,00
6.192,00

487.441

4.887.293,00

©15.321
22.537
273%.691
95.849
2.752
42.182
770

391.101,00
698.677,00
4.34%.953,00
1.384.480,00
22,399,00
467.729,00
7.700,00

463,102

7.316.039,00

2.805
22,56%
278.016
978.112
2.090
4.964
8.278
3.37L
41.902
16,252
1 25.220

26.052,00
154,887, 00
2.231,111,00

16.298.967,00
-, 116.995,0C

40.792,00

66.198,G0

31.690,00

425.382,00
148.029,00
342.496,00

cees/
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Holanda - ' | 1.163.388 24.223.841,00
Gran Bretafia 1%4.751 1.069.608,00
Dinamarca - _ 7.755 530.353,00
Portugal 17.172 203.844,00
Espafia ' 228,660 2,132,017, 00
Bulgaria . - _ 2.966 28.550,00
Rumania o _ 3.579 41.385,00
Costa del Marfil . 6.072 54.411,00
Sud-Africa | 156.892 " 1..488.056,00
Mauritius 740 14.922,00
_ Kenya o - 67.26 516.999,00
Israel 436.134 4.711.703,00
India | 570 17.025,00
Thailandia L 97.558 1.742:939,00
Malaysia . . . 4:217 . 91.962,00
" Singapur ' . 29,969 964.133,00
U.S.A. _ f 26,467 715.620,C0
Colombia . _ 160.870 '1.796.820,00
-Brasil 10.624 T7.779,00
Australia _ : 5.809 894.777,00
Nueva Zelandia - 3.213 127.592,00
Diversos . 2.093 17.825,00
3.523.763 5%.791.484,00
TOTAL . _ ' 7.375.609 115.410.664,00

USS 1l.- =Fr.S. 1,964

"m.g.
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"NOTA N 227/82 . ‘ '

. Refur Télex SEC N? 105/82 -

g InformaCIOn schre el
= _,,,fmercado aleman de
e flores

De mi mayor consideracibn:

Tengo el honor de dirigirme al Sefior Secretario
con el objeto de hacerle ilegar en forma adjunta una informacidn sobre el
mercacdo alemén de flores frescas cortadas, de acuerdo con 1o solicitado &
través del t2lex de la referencia —

Asimismo remito cono anexo a la presente cop1a
de un articulo aparecido oportunamente en la publicacidn FORUM del Centro
de Comercio Internacional (UNCTAD/GATT) y que lleva el titulo "Una mirada
al gran mercado floral de Europa"

Al solicitar al Sefor Secretario quiera tener .
a bien disponer se de traslado de la.presente a la Direccidn Nacional de
Promocidon Comercial, hago propicia la oportunidad para saludarlo con mi con-
sideracibn mas distinguida.

DANIEL D. POLSK]

Secretario Comerciat

S E. el Serior Secretario de Comercio
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Informacibn comercial sobre el mercado alemén
) de flores frescas cortadas

NADE 06.03,01.00 - Flores y capullos, cortados, para ramos y adornos,

NAB
0603.010 - Rosas
06063, 050 - Claveles
0603. 070" - Orquideas .
(0e03.092) (Flores de bulbo, clasif. hasta 1979)
0603.110 - Gladiolos
0603.150 - Crisantemos
. 0603.190 - Otras flores
Flores frescas cortadas, del 1,11, - 31,5,
0603.510 - Rosas
0603, 5850 - Claveles
0603.570 - Orquideas
{0603.592) {Flores de bulbo, c1a51f hasta 1979)
0603.610 - Gladiolos
0603.650 - Crisantemos
0603. 690 - Otras flores

frescos, blanqueades, tefiidos, impregnados o pre-

parados en gtra forma

Flores frescas cortadas, del 1.6. - 31.10.

Situacitn qeneral

£l consumo de flores y plantas ha registrado en los Gltlmos decenios un rapido
aumento en toda Europa. Dentro de los paises europeos es la Rep. Fed. de Ale -
mania el principal productor, seguida por los Palses Bajus, Francia e Italia.
Perc a la vez la Rep. Fed. de Alemania tambien es el principal pais importador
en este sector, siguiéndole Francia y Suecia,

- En el decenio 1970-80 el ccnsumo por habitante de la Rep. Fed. de Alemania en

productos florales se incrementd de DM 52,- a DM 103,- 0 sea en alrededor el
100 %.

Ya por razones estacionales es que la creciente demanda no puede sar cublerta
Gnicamente a través de fa produccidn interna, Tambien las importaciones se in-
crementaron en el decenio 1970-80 en forma 519n1f1cat1va de oM 830 millonas a
DM 1.581 millones (+90r]

/..
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Producciin

No obstante la evolucibn arriba descripta, las condiciones competitivas de la
Rep. Fed, de Alemania en el sector de la floriculiura se han agravado en les
Gitimos afos, sobre todo debido a los elevados costos energéticos respecio a
los de otros palses europeos,

Fllo trajo con51go una reduccifn de las areas de cultivo de flores y

plantas ornamentales. En 198} la superficie béasica de cultivo al aire
libre fue de 3.700 ha aproximadamente. Respecto al Oltimo censo (1978)
significa una reduccitn del 5,4%. De esta superficie corresponden a florcs y
plantas para cortar alrededor de 1.950 ha.

Superficie de cultivo ‘ 1978 1981
al aire libre . ] ha ha

e

Superficie de cultive
de flores y plantas

ornamentales p/ cortar 2.242 1.948
-~ Tulipanes 66 47
- Narcisos o 58 . 34
- Gladiolos 187 119
- Claveles 34 23
- Rosas 221 197
- Crisantemos 334 - 264
-.Flores secas 169 183
- Otras 1.183 1,101

La superficie basica de cultivo en viveros cubiertos fue en 198! de 2.420 ha
* (1978: 2.594). De ello corresponden a flores y plantas para cortar 1.180 ha
(1978: 1.330).

Superficie de cultivo _ 1978 1981
en viveros cubiertos ) ha ha

Superficie de cultivo
de flores y planias

ornamentales p/cortar 1,334 1.182
- Tulipanes ) 102 129
- Marcisos 42 . 36
- Fresias 61 45
- Rosas 251 234
- Claveles 161 117
- Crisantemos 426 338
- Orquideas .27 35
- Follaje . 47 39

- Otras . . 217 209

lmportacionestxportaciones
/
/ Se consignan a continuacién las cifras correspondientes a los Gltimos cinco

o afios. Cabe mencionar que a partir de 1980 el volunen es expresado en unidades
\K

y ya no en toneladas, salvo ]05 totales y las partldag NAR "otras flores™

w7

—te
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REPUBLIC/. FEDERAL DE ALEMANTA
Importacioncs y exportaclones de flores frescas cortadas

1977 31 1979 1880 1981
t 1000 DM 1 1000 D4 -t 1000 DM 1000 u 1000 DM 1000 ¢ 1000 DM
- del 1.6. al 31.10. -
0603.010 - Rosas
IMPORTACION TOTAL h 7.0R] 63590 7.255 2,024, 7.917 £9.430 213,949 61,222 202.650 62,273
- t (6.373) (6.750)
de elio de: ’ . A )
Palses Bajos . * 6,935, 62.632 7.209 61.575 7.682 67.562 207.14% 59.184 193,519 B0.0390
1sreel B B4 474 - - 141, 1.000 3.016 859 5.090 1,113
Espana : ‘ 13 126 17 183 58 544 1.1%8 391 2.705 BB7
EXPORTACEQN TOTAL 1 14 1 12 3 46 14 16 6 2
0603.050 - Claveles .
[MPORTACTION TOTAL . - 7.739 65.008 . 9.071 74.117 9.644 B80.843 251.689 76.70B 226.211 67.3i8
L ’ . t {B.240} {7.336)
de'ello de: .
Falses Bajos . 5.727 48.973 6.318 51,690 6.5%4 58.652 153.499 50.375 146.937 47.817
Italia 1.143 B.972 1.532 13,135 1.165 8.776 41,054 1).116 22129 5.8%8
Colombia 526 4,713 605 4.674 909 7,428 - 29.715  B.09%9% 30.287 B.730
Kenia . 138 503 ~351 1,934 66 3.68l 5.790 1.686 15.647 1.887
israel ' - - 137 1.5%) 200 1.012 12.526  4.18¢ 4.608 1,537
_U_M - Orquideas .
1MPORTACTON TOTAL . o 26.952 14,459 28.538 17.600
' t (1.076) {1.067)
de £llo de: . ] . : . :
Pajses Bajos 11,377 6.179 16,196 10,j49
Jaflandia . 12.048 5.472 ©.839 . 4.971
Singapur ] 2.455 1,990 2.071 1,939
EXPORTACION TOTAL ) * L 2 g 5 8

0603.092 - Flores de bulbo .
IMPORTACIOR TOTAL 4.610 35993 4.651 36.1B4 4.959 40.400

de ello de: .
Patses Bajos 4.582 35.726  4.644 36.035 4.907 39.920
1talia 23 218 - - B )
Israel - - 6 | 18 197
EXFORTACION TOTAL ' - - - - . 3

0603.110 - Gladioles

THPGRTACION TOTAL . o 43,514 13.340 52_360 19.35%
. : t (2.485) {2.677) -
de ¢llo de:
Paises Bajos . . 40.434 12,144 51.642 18,884
Italia - 2.943 1.087 377 222
Lsracl

R - - 200 Z2i4

EXPORTACION TOTAL

D603.150 ~ Crisantemos

IMPORTACION TOTAL 103.35% 37,001 99,673 40.374

) t (4.798) {5.162)
de Pefscs Bajos » 103.355 37.001 §9.631 40.355
© FXPORIACION TOTAL 3 3 ! !
? .
1- t
023,190 « Diras flores . . .
mnoﬂr.caon 10TAL 20.528 160,832 22,260 169.261 24155 183,159 24.116 1B7.150) 22.609 172.9722
de cllo de: ’ .
Fatses fajos - 1B.823 142,005 20.056 147,134 21,450 157,612 22,170 171,607 21.227 155,059
Sugifrica 360 2.4C1 £2% 4,648 S99 3,969 637  4.575 L08  5.063
Isract 196 1.380 222 2.1%6 678 4,920 - 544 3,907 431 3,939
Italia 209 1.709 344 3,036 235 2,355 267 2,514 100 1.877
tru 108 1,723 106 1.589 144 1,974 169 1.810 I 960

EXPORTACTON TOTAL 93  1.036 46 436 3l 213 ) 34 238 40 248

..’




et e e it

-

-155-

1.097

a4t/
’ 1977 1578 1979 1980 198}
1t 1000 OH t 1000 OM 1 1000 DH 1000 u 100D DY 100D v 1050 DM
< ael 1,11, al 315, -
0603510 - Rosas .
IFPORTACICH TOTAL 10,966 135.196 11.312 132,092 12,167 134.536 367.831 14p.613 324,92% a3 oN
- t (12.002) {11.539)
dc ello de:
Paises lajos 9,368 113,703 8.351 100.735 £.838 100.277 272.215 103,235 258,296 112.9%9
Israel 1.009 - 14.618 2,203 22.727 2.471 . 24,36 65.535  26.060 53,993  2).642
Ttalila 227 2.511 342 3.742 306 T 3.837 7.983 3,747 3.525 1.987
. Espana 8D 1.150 175 2.307 364 3.435 10.955 3,832 7.080 2.425
Canarlas 49 B62 43 505 69 874 4,545 . 1.529 - 7.6B0 2.32]
Colombia - - ) - - - - 516 220 1.121 516
.Bras{] 142 1.380 133 1.256 117 1.7006 4.427 1.182 1.825 581
EXPORTACION TOTAL R B9 3 ) 73 5 56 264 129 289 135
0603.550 - Claveles . )
IMPCRTACION TOTAL 20,566 225.072 24,732 230.805 24,129 7224.848 7212192 243.8B31 729.243 236.78)
: . M 1 (23.755) {21.241)
de cllo ge: :
Palses Bajos ©7.348 06,994  6.524 70.168 6.317 67.270 182.013° 73,322 196,410 B82,5])
Italia - 7135 76,956 7,362  BD,3I96  B.364  B0.278 162,028 68,354 173.029 &7.3p8
Kenfa 1.364 9,985 2,123 §4.725 2,3%0 15.748 106.929 18,705 108,930 17.601
Colombia 1.19} 12,978 1.803 17.483 2.000 19.797 9}.981 29.469 102,096 34,047
Israel 1.82t 21.512 5.711 35.524 4.952 29,900 138,939 41,140 1172.317  33.341
Francia 943 11.104 671 7.921 728 B.737 20.070 9.008 20.090 8.533
EXPORTACION TOTAL 139 1.263 205 2.297 289 2.443 13.263 3,553  14.662 4,035
0603.570 - Orquideas ) .
IFPORTACTON TOTAL - 64,279 40,750 59.03& 46,545
t (2.454) {2.489)
de ello de; - .
Pajses Bajos . 27,138 J7.585 27,317  26.144
Tallandia 29.402 16,462 26,118 15,252
‘Singapur 5,459 4.160 4_556 3.857
CXPRITASION TOTAL 6l pL 105 257
0603.592 - Fleres de bulbo ) .. .
iMPORTACIOR TOTAL 9.536 99.694 9,399 - B9.665 7.709 8].205
de ello de:
Palses Bajos B8.71%5 92,247 B8.160 B2.458 7.447 78,786
Francia 73 B43 73 . 796 54 766
Italia 148 2,087 108 1.195 a3 987
Brasil - - 72 430 B6™ 351
EXPDRTACLON TOTAL . 1 -1 48 10 &5
0603.610 - Gladiolops L.
IMPORTACION TOTAL 28.518 13.739  37.5B) 19.527
' ’ t (1.930) (1.719)
de ¢llo de: .
Peises Bajos- © 22,653 11,231 32,710 1B.054
1sraet 2.583 1.172 3.730 1.171
Braskl! 2.387 720 553 306
ltalia 575 4E) 484 33gp
[XPORTACEDN TOTAL 2 1 8 15
(003,650 - Crisantemos - .
T-PORTACION TOTAL v .« 134,335 66.276 166.78s B4.94%
t (6.883) {8.135)
de ello de:
P2ises Bajos 127.842 62.289 163,270 A2.820
Jialia 2.812 1,520 §.090 - 650
1srac! 2.880 2.034 1,347 899
EXSFORTACEION TOTAL i9 8 35 16
0603, 090 - Otras Tlores t t
Bk AC 108 FOTAL £3.645 311131 34.572 351.36) 36.703 358.067  39.269 416,100 39.548 402,¢4D
v cllo de: : - .
-Palses Bajos 25.277 25B.233 30.136 277.045 28,791 277.584 33,169 346,074 33.270 329.3%54
itatis 1.562 14,901 1.703  1B.BGS ° 1,595 17,219 1.853  23.554 1,650 21.908
Israel 224 3.009 1.312 14,226 3,375 20.418 1.871 22.192 1.87%  23.C3C
Suddfrica 520 4,238 . 078 7.334 1,017 5,551 S04 8.905 1.083  10.690
Ty 106 1.699 132 2.242 181 2.828 122 2.242 117 2.283
EXPORTACHGH YOTAL s zdus 192 o N3 n 682 18 1.398
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Importadores alemanes de flores frescas

"~ Heinz Richter 3lumenimport-
- und Grosshandel
Friedrich-List.Str. 21

2100 Hamburg 90

Telex: 2173151 rich d

- Florimex Hamburg GmbH
Billstr. 92
2000 Hamburg 28
Telex: 2161061 fmxh d

- Florimex Hirnberg GmbH
Eggenfeldensr Str. 99a
8000 HMlinchen &1
Telex: 5212054 fmxm d

- Florimex Hirnberqg Gmb
Comeniusstr. &
8500 Nirnberg
Telex: 622250 fmxfu d

- Ulrich Schulze GmbH & C0.KG
Hogerdamm 3
2000 Hamburg 1
Telex: 2162460 usch d

- Jet Flower Blumen Im- und Export
Ruhrstr. 158"
2000 Hamburg 50
Telex: 2164193 jet d

- Edeka Zentrale AG
hew-York-Ring 6
2000 Hamburg 60
Telex: 21930 ezo

- Blumen-Import Genossenschaft eG
Flughafen
6000 Frenkfurt/M 75
Telex: 417775/6 big d

IW Tropenblumen GmbH
Wiesenstrasse

4040 Neuss

Telex: 8517436 trop d

Rheinland Blumen Import-Grosshd!,
Hammer Landstr. 103

4040 Neuss |

Telex: 8517647 rbn d

Tropenflora Import GmbH (orquideas)
Spichernstr. 24

4000 Disseldorf 30

Telex: 8584514 trop d

Heinz Kammann Blumenimport
Hilser Str. 47
4152 Kempen

Telex: 853234 kamm d

Blumen Becker
Gravenbruchring 165
6078 Neu-Isenburg
Telex: 417635 blube d

H. Eisebith GmbH
Paracelsusstr. 5

8900 Augsburg

Telex: 533350 eiblu d

Blumen Hanisch Importe
Forsthausweg 6

6078 Zeppelinheim
Telex: 416685 bluha d

Blumen-Import Werner Rogalski
Hanauer Landstr, 427

6000 Frankfurt/mM 61

Telex: 411786 abcfm d

Asociacibn del ramo: Verband.des Beutschen Blumen-
Gross- und Importhandels e.V,

Jillicher Str,

4000 Disseldorf

Telex: 8586905 bgi d

Cebe cclarar que la mencidn de nombres de Tirmas alemanas no implica recomenda-
cidn por parte de esta Consejeria Econémica, no asumiéndose por lo tanto respon
sabilidad alqguna por las vincutaciones comerciales nue pudicran establecerse.
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La diferencia entre los largos méximos y minimos de las flores contenidas
en una unidad de presentacibn (ramos, cajas, etc.) no puede superar los
valores siguientes:

- 2,5 cm para'flores de la clasificacibn hasta. 15
- 5,0 cm para flores de la clasificacibn 20 - 50,
~ 10,0 cm para flores de la clasificacién 60 y superiores

. ‘Tolerancias de calidad

Clase 1 - 5 % de las flores cortadas pueden presentar pequefias fallas, en
tanto no se vea afectada la uniformidad de la unidad de presentacidn

‘.Claée 11 -10% de las flores pueden no responder a las exigencias de la clase.

De las mismas la mitad puede estar afectada de parasitos vegetales
0 animales. Las fallas no pueden afectar a la utilizacidbn de las
flores cortadas. '

Empaque / Presentacidn

Cada unidad de presentacidn.debe . contener 5, 10 6 un nfimero mGltiplo de 10
flores, con excepcidn de las flores comercializadas por unidad o peso.

Cada unidad de presentacitn debe contener flores de la misma especie o varie-
dad pertenecientes a la misma clase y ser de crecimiento parejo.

El empague debe ser de forma tal, que ofrezca a la mercaderia la adecuada
proteccidn. El papel y otro material utilizado en directo contacto con las
flores debe ser nuevo. :

Identificacidn

La mercaderia debe ir acompafiada de los siguientes datos:

- Nombre y direcci6n 6 logotipo del remitente

- Tipo del producto: especie, variedad o color de las flores

- Origen del producto (facultativo): zona de cultivo o denominacibn nacional,
regional o local

. - Caracter{sticas comerciales: Clase, clasificacién por largos, cantidad o

peso neto

g Sello oficial (facultativo).

*f:\ Regimen de importacidn / Aranceles

Como ya se mencionara mas arriba, el sector se rige por el Ordenamiento Comu-
nitario de Mercado para flores. La importacidn es libre, si la mercaderia
responde a las normas de calidad establecidas en el mismo.

En todos 'los casns es raquisito indispensable la nresentacifn del correspon -

diente certificado fitosanitario.

Los aranceles de importacibn aplicados sobre envios desde terceros paises son

los siguientes:

/..



-158- . .
//ilores frescas cortadas . : ' Tratamiento arancelario

s

/
| -- del 1.6. - 31.10. -

Rosas ~.248'% “ad valorem", 1)

. 0603.010 -

| 0603.050 - Claveles . 2y " 2)

- 0603.070 - Orquideas 28 % " / SGP 15%
0603;110 - Gladiolos 24 % "
0603.150 - Crisantemos ' 24 % "
0603.190 - Otras flores 24 % "

T _del 1.11. - 31.5. -

. 0603.510 - Rosas 17 % " 1)
. 0603.550 - Claveles : 17y 0w 2)
'+ 0603.570 - Orquideas ' 17 % " / SGP 15%
0603.610 - Gladiolos 17 % "
0603.650 - Crisantemos : 17 % oo
- QOtras flores 17 % M

0603. 690

;'1) Declaracidn de importacidn si pais de origen es Israel o Brasil
. 2) Declaracidn de importacidn si pais de origen es Espafia, Israel, Colombia,o
Kenia : " '

Cotizaciones

Evolucibn en el mercado mayoristé de Hamburgo durante 1981 (en 9M / 100 unid.)

" Enero - Claveles, RFAI 40/ 45

Italia Extra - 65/ 80

. Colombia 1 | © 50/ 60

: - Rosas, Holanda Sonia , 130/150

\ . Mercedes 100/135

L . Garnette y sim. 35/ 60

| Israel Baccara y sim. 130/180

i = Sonja y ‘sim. 110/140

i Mercedes y sim. 90/135
' Fetrero - Claveles, RFA I » ' 45/60

: Italia Extra 70/ 80

: 1/ 111 45/ 65

§ Colombia 1 50/ 70

' Kenia 1 ' 50/ 65

. Israell. L ' 45/ 65

- Rosas, Holanda Baccara _ 160/200

. Sonja y sim, 100/145

Mercedes y sim. 90/130

Garnette 40/ 70

Israel Baccara y sim. 160/220

: Sonja y sim. . 120/160

Mercedes y sim, 100/140

11..



8//

‘Marzo

Abril

Junio

Claveles,

Rosas

Claveles,

Rosas,

Claveies,

“Rosas

Claveles,

. =158~

RFA 1

Italia Extra
-1 / 111

Colombia I

Holanda 1

Kenia 1

Israel I

Espana

RFA Sonja
Mercedes y sim.

| Holanda, Baccare y sim.

Sonja y sim.

Mercedes y sim.

Israel, Baccara y sim.
Sonja y sim.

Mercedes y sim.
Garnette y sim.

RFA I

Italia Extra
A RS O
Colombia I
Kenia I

Israel I
Espafia |

RFA Baccara 1
AT/

Holanda Baccara y sim.
Senja y sim.
Mercedes y sim.

Israel Baccara y sim.
Sonja y sim.

"~ Mercedes y sim,

RFA 1

Italia Extra
I/ 1r

Colombia 1

Holande 1

Kenia 1

Israel 1

RFA Baccara I
Sonja y sim.
Holanda PRaccara y sim.
Sonja y sim.
Mercedes y sim.
Garnette y sim.

RFA Extra
1/ 111
Holanda
Colombia I
Italia I
Kenia 1

45/

1

70/
45/
50/
50/
40/
35/
40/

55 -
85
70
65
68
55
60
50

80/120
70/110

120/160
70/100

50/

80

80/110

60/
50/
20/

50/
70/
40/
50/
50/
45/
45/

90
80
35

55
30
70
65
65
65
50

00/160

60/

80-

90/140
60/100

50/
60/
50/
40/

50/
65/
40/

.50/

65/
50/
50/

80
80
70
60

65
80
50
60
80
65
70

80/130

60/

90

70/120

60/

50/
30/

45/
20/
40/
40/
30/
30/

90
75
55

50
40
60
A5
50
45
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- Rosas,
Jul/Ago - Claveles,
- Rosas
Setiembre -~ Claveles
- Rosas
Octubre - Claveles,
- Rosas

- Crisantemos

-160-

RFA Baccara I
Sonja
Mercedes y sim. .I
Belinda I
Holanda, Baccara 1

Sonja/Verhage 1
Mercedes y sim.

RFA Extra
I /11
Colombia

- Holanda I

RFA Baccara 1
Sonja
Mercedes y sim. [
Belinda y sim. 1

RFA Extra

I/ 11
Holanda Extra
Colombia
Kenia
Holanda 1

RFA Baccara 1
Baccara 11/111
Sonja
Mercedes y sim. 1
Belinda y sim. I

RFA Extra

I /11
Holanda I
Italia Extra
Colombia
Kenia I

RFA Baccara y sim.
Sonia y sim.
Mercedes y sim.

Holanda Baccara y sim.

Sonja y sim.

Mercedes y sim,
Garnette y sim.

RFA flor chica
Holanda flor chica
RFA flor grande
Deco 1
Deco Il

.70/125
50/ 80
40/ 60
25/ 40
70/100
40/ 70
30/ 60

45/ 50
30/ 40
42/ 50
40/ 60

70/125
35/ 70
25/ 45
20/ 35

40/ 50
25/ 40
45/ 60
45/ 55
25/ 50
45/ 60

60/120
30/ 50
40/ 70
30/ 60
20/ 35

55/ 60
35/ 55
60/ 70
60/ 70
52/ 60
40/ 60

100/170
60/100
60/ 90
80/135
60/ 85
50/ 30
28/ 60

80/100
80/100
'90/115

- 60/ 90

40/ 50

Fuente: Oficina Central de Informacién de Precios y Mercados
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Cambio promedio U$S : DM en la Bolsa de Frankfurt:

1977 -1 :2,3217 .
1978 1 : 2,0084
1979 1 - 1,8330
1980 1 :1,8158"
1981 I : 2,2610
@ ene/set 1982 I : 2,4455

Importadores

‘Como anexo a la presente se adjunta una némina de posibles importadores
alemanes de fiores frescas cortadas.

RS L
DANIEL D.-POLSK!

Secretario Comerzial

gonn, 25.10.1982
ek



. . B ‘.....--.- s ' ) : . - £
. .. - -162- o 7

Y /4 ’;J
/ Dt / ///rz’ ' o ,*‘i‘/

POR CORREQC DIPLOMATICO

e '-\F«" : G
L// f//r//rr/ e ///’H/f)!f{ - ' s
/0 Washin ¢0nw—{h£;1_43_de_nciubte de 1982.-
A

rw}/ffmr )r(wrwuuz TR )

nlf‘F-"| (LR ,‘._;,:,1 AL DE 302D ACION

no: 7Y ' | - 1 ) 1
A-7 T v

\

/ h —
) ’ : AL _ :“ T
L; ASUNTO: Su . Téiex N° 297 oF1ores frescas

\/// ' ' ~cortadas.

Al Sefor Secretario de Comercio
Dr. D. ALBERTO FRAGUIO
Secretaria de Comercio

BUENOS ATRES

Tengo el honor de dirigirme al Sefior Secretario
con el fin de referirme al tema del epigrafe.

Se adjunta un informe de la Comision de Comercio
Internacional sobre flores frescas cortadas. '

: " Se detallan a continuacidon los precios al mayo-
r1sta en Cd]ifornxa de f]ores frescas cortadas:

RGOSAS Tallo 22 a 26 pulg: * . u$s 0,24/0,28 c/u
Tallo 18 a 22 pulg: uss 0,22/0,26 c/u
CLAVELES:  Extra “u$s 0,14/0,16 c/u

Standard u$s 0,12/0,14 c/u

. Asimismo, le informo que copia del Télex ha
sido enviado a las Oficinas Comerciales, las que remitirdn, directamente a
esa Secretaria, listas de importadores de sus respectivas jurisdicciones.

S1n otro part1cu1ar hago propicia la oportuni-
dad para saludar al Sefior Secretario con mi mis distinguida consideracion.

SANTIAGO N-UP’?AY
Mlinistro Consejere
Economico y Com ercial

GE/s0. -
Anexos: 1.-

_consslsma ELOND...ICA S R A
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SUMMARY OF TRADE AND
TARIFF INFORMATION

FRESH CUT FLOWERS AND ARTICLES"
MADE FROM SUCH FLOWERS OR
OTHER PLANT PARTS

TSUS ltems 192.17-.21

USITC PUBLICATION 841
CONTROL NO. 1-15-1 (Supp.)

NOVEMBER 1981
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CONTACT: Stephen Burket
- (202-724-0088)
SUPPLEMENT TO SUMMARY OF TRADE AND TARIFF INFORMATION ON FRESH CUT FLOWERS
AND ARTICLES MADE FROM SUCH FLOWERS OR OTHER PLANT PARTS,
TSUS ITEMS 192.17-192.21 (PUBLISHED APRIL 1978)

U.5. industry

The number of firms producing fresh cut flowers continued to decline
during 1977-1930. 1t is estimated that there were fewer than 4,500 producers
in 1980 compared with 5,000 producers in 1976. Therc were significant
declines in the number of producers of standard carnations and standard
chrysanthemums from 1976 to 1980 (table l, app. A). The decline in the number
of producers of standard and miniature carnations and pompon chrysanthemums is
believed to be in part due to increased Import competition in the domestic
market for their products. In contrast, the decline in the number of
producers of standard chrysanthemums and gladiolus is believed to be due to
changes in consumer preferences for these products.

U.S. customs treatment

Fresh cut flowers are currently classified for tariff purposes under items
192.17 (miniature carnations), 1972.18 (roses), and 192.21 (other) of the
Tariff Schedules of the United States (TSUS). 1/ Prior te January 1, 1980,
all fresh cut flowers were clessified under TSUS item 192.20.

The selected provicious of the 'TSUS reproduced as appendix B show the
current rates of duty which apply to fresh cut flowers. Imports from those
countries having most-favored-nation (MFN) status are dutiable at the rates
shown in column l. 2/ Column 2 rates ‘apply to imports from those
Communist-dominated or controlled countries and areas designated by the
President in the TSUS. 3/ Articles covered by TSUS itewms 192.17 and 192.21
(except articles from Colombia) are eligible for duty-free treatment under the
Ceneralized System of Preferences (GSP). 4/ Articles covered by TSUS item
192.18 are not eligible for GSP treatment..

i/ Fresh cut flowers other than miniature carnations were classified under
TSUS item 192.19 from Jan. 1, 1980, through Mar. 29, 1980.

g/ The rates of duty in column 1 are MFN rates, and are applicable to
products imported from all countries except those Communist countries and
areas enumerated in general headnote 3(f) of the TSUS. However, such rates do
not apply to products of developing countries which are granted preferential
tariff treatment under the GSP or under the “"LDDC™ column.

3/ The rates of duty in column 2 apply to imported products from those
Communist countries and areas enumerated in general headnote 3(f) of the TSUS.
if The GSP under title ¥ of the Trade Act of 1974, provides for duty-~free
treatment ‘of specified eligible articles imported directly from designated
beneficlary developing countries. (Sp, implemented by Executive Order No.
11888 of Nov. 24, 1975, applies to merchandise imported on or after Jan. 1,

1976, and is scheduled to remain in effect until Jan. 4, 1985, unless modiflied .
by the President or terminated. )

-
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Buring the Tokyo round of the Multilateral Trade Negotiations, duty
reductions in column 1 of 60 percent and 20 percent were granted on TSUS items
192.17 and 192.19, respectively. 1/ Sece appendix B for a detailed breakdown
of the annual staging for these items. 2/

The Commission, on November 29, 1979, instituted an investigation under
section 201(b) of the Trade Act of 1974 to determine whether fresh cut roses,
provided for in TSUS item 192.20, were being imported into the United States
in such increased quantities as to be a substantial cause of serious injury,
or the threat thereof, to the domestic industry producing an article like or
directly competitive with the imported article. The Commission reached a
negative determination in this case. 3/ : - :

Following receipt of a petition on January 3, 1980, filed on behalf of

_Roses, Inc., the Commission, on January 1ll, 1980, instituted a preliminary
countervailing duty investigation under section 703(a) of the Tariff Act of
1930 to determine whether there is a reasonable indication that an industry in
‘the United States is materially injured, or is threatened with material injury

-or that the establishment of an industry in the United States is materially
retarded, by reason of allegedly subsidized imports from the Netherlands of
fresh cut roses provided for in TSUS item 192.19. On February 19, 1980, the
Commission made a negative determination. 4/

On September 4, 1980, the U.S. Department of Commerce, following 1its
investigation, determined that the Government of Israel confers benefits upon
the production or export of fresh cut roses which constitute bounties or
grants within the meaning of section 303 of the Tariff Act of 1930. The
aggregate net amount of these benefits equals 2.02 percent of the f.o.b. value

-of the exported merchandise. The 2.02-percent countervailing duty 1s in
addition to the duty of 8 percent ad valorem assessed on imports under TSUS
item 192.18.

U.5. consumption

During 1976-80, U.S. consunption of fresh cut flowers (based on indicated
wholesale value) increased steadily from $308 million to $427 million (table
2). Mass merchandising, stable prices, and continued interest in natural
plant products contributed to the continued growth in the demand for fresh cut

flovers. During. this period, imports nearly doubled their share of apparent

>

—

_&f}/_Thc "Tokyo round” is the name given to the seventh round of multilateral
trade negotiations conducted under the auspices of the General Agreement on
Tariffs and Trade (Geneva, 1973-79). .

;-g/ On Jan. 1, 1980, as a result of trade agreements entered into by the
United States in 1979, TSUS item 192.20 was subdivided into two new TSUS

items, 192.17 and 192.19. on Mar. 30, 1980, TSUS item 192.19 was delected and
two new TSUS ftems ~-1972.18 and 192.21--were established. ‘
~ 3/ Fresh Cut Roses: Report to the President on Investipation No. TA-201-42
Undcim$cctinn 201 of the Trade Act of 1974, USITC Publication 1059, April 1980.

v A/ Fresh Cut Roses from the Netherlands, Determination of No Reasonable

Judication of Material Injury or Threat Thereof in Investipation No.

701-¥a-21..., USITC Publication 1041, Februacy 1980,

PRI
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consumption, accounting for 27 percent of consumption in 1980. For certain
flower types, the import penetration was significantly higher. 1In 1980,
imports supplied approximately 50 percent of U.S. consumption of carnations
and pompon chrysanthemums.

U.S. production

The volume of U.S. production of the major fresh cut flowers (carnations,
roses, pompon chrysanthemums, and standard chrysanthemums) remained relatively
stable or declined during 1976~80 (table 3). Domestic production of roses was
473 million blooms in 1980, 5 million blooms more than production in 1976.
Roses were the only ma jor cut flower to have an increase.in production over .
the period. Pompon chrysanthemum production declined by 6 million stems
during the period to 234 million stems. However, production of carnations and
. standard chrysanthemums fell sharply. Carnation production declined by 140

million blooms to 443 million blooms, and standard chrysanthemum production
declined by 56 million blooms to 112 million in 1980..

The decline in U.S. production of carnations is believed to have resulted
in part from increased import competition. The decline in production of
standard chrysanthemums is believed to have resulted largely from decreased
censumer demsnd. ' '

U.5. trade

U.S5. imports of all fresh cut flowers increased steadily from $42 million
in 1976 to $114 million in 1980 (table 2). All major import categories
continued to increase during 1976-80. For example, imports of carnations
increased more than 200 million blooms from 1976 to 1980 and totaled nearly
417 millicn blooms in 1980 (table 4). Pompon chrysanthenum imports doubled
during the period from less tham 115 nmillion stems in 1976 to 230 million
stems in 1980. More than 90 percent of the blooms entered from Colombia.
Iaporters of fresh cut flowers continue to penetrate the U.S5. market through
aggressive pricing, supplying a quality product, having an adequate supply,
diversifying their product line, and promoting new marketing ideas such as the
mixed bouguets.

U.5. exports of fresh cut flowers increased only 6 percent during 1976-80,
from $14 million to $14.8 million. The small growth in U.S. exports is
believed te have occurred because of increased competition from Colombia in
the Canadian market, the principal y.S. export market. U.S. cut flower
exports ‘consist primarily of carnatious,'pompon chrysantheoums, and roses.
However, in recent years exports of anthuriums from Hawaii have become
increasingly important.
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APPENDIX A

STATISTICAL TABLES
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tble 1. 1/--Fresh cut flowers: Number of U.S. commercial growers of standard and minia-
ture carnations, standard and pompon chrysanthemums, gladiolus, and hybrid tea and
miniature roses in leading producing States, 1976-80 '

: Carnations : Chrysanthemums : . Rose
Year : : : Gladi- : e

: Stand- : Minia- i Stand- : Pompon : olus : Hybrid : Minia-

: ard : ture : ard : : : tea ture
e : 539 : 221 : 1,029+ 1,126 : 76 : 230 : 192
e 503 : S 217 990 : 1,154 82 : 237 198
7B 461 208 ; 962 - 1,122 8¢ - 221 : 180
79—y 418 : 200 : 829 : 1,001 = 69 236 ;7 177
80—~ : 364 191 . © 798 961 : 66 232 183

Y

1/ Corresponds teo table & of original summary,

Source: Compiled from official statistics of the U.S. Department of Agriculture.

.~

rle 2, 1/-~Fresh cut flowers: U.S. production, imports for consumption, exports of
lomestic merchandise, and apparent consumption, 1976~80

. Pro- . : : Apparent : Ratio of : Ratio of
Year * duction ° [Imports : Exports cop- i imports to i imports to

: : : ;. sumptinn  ; production iconsumption

: Million : Millijon -+ Million : Million.: :

: dollars : dollars : dollars : dollars : Percent : Percent
[T ——— : . 280.6 : 41.7 14.0 : - 308.3 15 14
S 285.5 56.2 : 18.9 : 322.8 : 20 : 17
B ——— 304.3 75.7 : 17.3 : 362.7 : 25 : 21
G 306.1 ; 99.7 14.3 : 391.5 33 25
R : 327.9 113.6 : 14.8 426.7 : 35 : 27

.
. . -

/ Corresponds to table 2 of original summary.

ource: Production and imports estimated by the U.S. International Trade Commission
m official statistics of the U.S. Department of Agriculture; exports estimated by
0.5, International Trade Commission frem official statistics of the U.S. Department
Commerce. . i
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Table 3. l/——Carnatlons, roses, oompon chrvsanthemums, ‘and standard chrysan-
themums: U.S. production, imports for consumption, exports of domestic
. merchandise, and apparent congumptlon 1976-80

(Carnations and pompon chrysanthemums in millions of stems; roses and standard
chrysanthemums in millions of blooms)

: Ratio (per-

; ) : : * Ratio (per- _
© © Produc- ’ * Apparent ‘cent) of _cent) of
Year : . : Imports : Exports : con- LA : imports to
tion -, imports to
: : : sumption , apparent
production .
consumption
Carnations
1976——-: 583 : 204 2/ 20 + 767 : 35 ; ’ 27
1977 ——: 566 281 3/ : 847 50 : 33
1978——: 495 346 3/ : . 841 & 70 : 41
1979——; 474 377 3/ : 851 : 79 : ‘ 44
1980—-; 443 417 3/ : 860 95 : 49
: Roses .
1976-——-: 468 6 2/ 8 , 466 1: 1
1977——: 464 ;- 10 : 2/ 10 : 464 2 : 2
1978-—--: 464 ; 16 : . 2/ 10 : 470 : 3 : 3
1979--~: 492 35 2/ 10 : 517 : 7 7
1980---: 473 : 44 2/ 10 : 507 : 10 : 9
: . Pompon chrysanthemums
1976-—-: 240 : - 115 : 2/ 6 : : 349 48 33
- 1977-—: 243 ) 138 : 3/ : 381 : 58 : 37
1978——: 255 : 178 : 3/ o 433 70 : 41
1979-—-: 236 : 219 : 3/ : 455 93 : 48
1980--~: 234 230 : 3/ 464 98 : ' 50
: Standard chrysanthemums '
1976~=~:" 168 : 13 2/ 0.4 ; 181 : 8 : 7
1977~ 133 . 19 : 3/ : 152 ; 14 : 13
1978—--: 149 18 : 3/ 167 : 12 : 11
197G-—-: 128 . 20 3/ : 148 : 16 : 14
1980~—-: o112 22 3/ 134 17 15

1/ Corrcspondq to table 11 of original- summary. :
2/ Estimated from trade information and data from the Federal-State Market

- News Service in Florida.

3/ Not available.

Source: Production based on data from Floriculture Crops of the U.S. Depart-

ment of Apriculture, with adjustments to include all 50 States. Imports from. '
U.5. Department of Agriculture plant quarantine entry data.

Note.-~Data on miniature carnations were converted from blooms to stems at a
rate of 6 blooms a stem; data on pampon chrysanthemuns were converted from
bunches Lo stems at a rate of 6 stems a bunch.
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Table 4. 1/--Tresh cut flowers:

U.S. imperts of carnations, pompon chrysan-

themums, standard chrysanthemums, daisies, roses, and statice, by specified

sources, 1976-80

{In thousands of stems)

1980

Source 1976 1977 1978 1979
Carnations
COLoMbA ammmmmem e __. 196,069 : 272,640 : 330,496 : 345,080 : 373,901
Israele—mmmmm . 2/ 1,600 : 7,396 : 14,184 18,222
Mexjco—mmmmm 6,644 4,935 7,038 1 14,452 : 11,409
Netherlandg————w—mee o ____. 2/ 75 320 513 8,783
All other———wece 1,738 1,299 : 884 2,282 : 4,549
Total——w—em e, 204,451 : 280,549 : 346,134 : 376,511 : 416,864
f Pompon chrysanthemums
Colombia———roommmm ;,104,978 : 128,891 ; 169,110 : 213,308 : 220,482
Peru——-—-———--————-——-———-—-—--———~—-—-—-: 27 : 2/ : 2/ : 2/ : 2,082
Ecuador-——-——qm— . 781 846 881 : 312 : 1,560
Guatemala~~—————ee . 8,287 7,375+ 6,707 : 3,171 : 1,494
Costa Rica————=mmo—mme . 634 1,323 : 619 : 867 : 1,446
All other————mmemmmmmmo . 82 : - 32 452 970 2,988
Total e e 7T14,762 : 138,467 177,769 : 218,628 230,052
Standard chrysanthemums ‘
Colombi am— e _, 9,614 : 15,406 : 14,794 : 18,063 : 19,323
Guatemala=-————m——em . 2,387 2,598 : 3,026 : 1,909 : L,886
Netherlands~——————e . ____. 148 113 : 272 181 863
MexXicom—mma e, 333 606 185 : 126 - 224
All other————m—me . 78 - 80 : 139 : 169 : 115
Total———mmm o 12,560 18,803 : 18,416 : 20,448 - 22,411
' Daisies
Hexicommmmmm e . 4,697 5,614 15,162 : 19,717 : 22,766
Colombiam—=cocmmmmm . 2,696 6,558 : 3,514+ 4,352 1 3,430
Netherlandse—————o——moo ., 2/ 161 : 303 : 531 : 1,408
All other—w——-wecmmme . 2,726 3,144 2,332 ¢ © 1,351 : 1,215
Total-—w—ommmee o, 10,119 15,477 ¢+ 21,311 - 25,951 : 28,819

Sce footnotes at end of table,

~.C"

)
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Table 4. 1/--Fresh cut flowers: U.S. imports of carnations, pompon chrysan-
themums, standard chrysanthemums, daisies, roses, and statice, by specified

sources, 1976-80--Continued

_ a (In thousands of stems)
Source 1976 ¢ 1977 ¢ 1978 1979 1980
Roses

Colombia——mm———moe -: 4,513 : 7,591 12,099 27,066 35,980
Israel——mwommmmm e : 286 : 824 1,713 5,629 4,791
Netherlands—=————ce e : 1,257 : 1,276 1,656 1,715 1,593
Guatémala————~——— : 120 : 144 113 21 706
Mexicom~———mmom e : 2/ : 2/ 2/ 2/ 115
All other———mmme o -—: 69 : 374 866 894 1,312

Total ==l #: 6,245 10,209 16,447 35,325 44,497

' : Statice ‘
Colombiaf——————"~4—ﬁ—~-~——-———; 750 ; 5,216 19,361 23,437 31,125
Pertm———mmmmm : 2/ : 2/ -2/ : 2/ 1,863
Mexicom—o—mmmm e —————— 1,307 1,256 608 : 738 774
Israele—e e . : 2/ 2:/ 390 : 30 : 209
Netherlands—--—————o—cmmom . : 2/ 2/ 2/ : 73 : 91
All other————e————ee : 324 ¢ 1,092 1,006 775 _ 216

Total—-—m———mmmee— ;" 2 381 . 7,564 21,365 25,053 34,278

: Total

Colombia——mmmmme oo : 320,621 : 435,358 : 561,022 : 646,671 703,577
Mexico 3/wwmmmm e : 10,980 : 13,355 11,345 18,931 : 15,952
Netherlands—————-——— oo s 2/ 2/ 2,551 1,963 12,738
"All other-—————wmem : 18,917 22,356 26,514 34,351 44,654

Totalm—m——em o : 350,518 : 471,069 : 601,432 : 701,916 776,921

1/ Corresponds to table 12 of original summary.
2/ Not separately reported but included in "all other."
3/ Does not include imports of pompon chrysanthemums.

Source: Compiled from official statistics of the U.S. Department of

Agriculture,
. .
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APPENDIX B

Part 15, Subpart G, Schedule 1 of the
Tariff Schedules of the United States Annotated (1981)
and Staged Rates of Duty

4



TARIFF SCHEDULES OF TIIE UNITED STATES ANNOTATED (1881) -173--

- SCHEDULE 1, - ANIMAL AND VEGETABLE PRODUCTS
Part 15, - Other Animal and Vegetable Products

Page 109
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|l | CEV - 192 / ATA / be
e o | ;
E%%%ﬂaé%h@”lxﬁkcﬂd”hz . ———REF: N/2.06 Mercado para flores
— e oMY
(é’;n‘dg rerers ((Q(':;nn,p'wu' T . ) '\HJ ge Co0EL riny \ frescas
g n\“E[‘,mﬁ:i i 1—’-.'—:"— e .i »
. ?’@na R | |
) 4357 | Yiena, 19 de octubre de 1982
L PN ‘
o __-":-‘_—.—G.'.. L e
Sew e © I —-\

- N_b'TAS
SEROR SECRETARIQ: e

‘ Tengo el honor de dirigirme a S.E. para contestar
el pedido formulado mediante el telex N2 78 del dia 9 del corriente.

En un anexo se acompana la informadién solicitada.
También se han agrégado otros datos que‘se Jjuzgan de importancia pa
ra evaluar el mercado gue en nuestra opinidén ofrece perspectivas
atractivas para los exportadores argentinosﬂ

Saludo a S.E. con mi mas alta y distinguida consi
deracién. '

Lic. ATILI0 TOMAY/AUDISIO
" T Ministro Conkejerc

Anexo: citado

A S.E. EL SEROR SECRETARIOQ DE COMERCIO
NR NN RIRFRTO FRAGUIO
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~INFORME DE MERCADO AUSTRIACO PARA FLORES FRESCAS CORTADAS NAB:06.03

AJREGIMEN DE IMPORTACION
.Es necesaria la licencia de importacién del Ministerio Federal de

Agricultura y Silvicultura. Las Oficinas de Aduana pueden sin em
bargo permitir la importacidn si esta proviene de paises pertene-
cientes al GATT, este es el caso de Argentina. '

Es necesario un certificado de origen y sanitario sobre que las
plantas estdn libres de enfermedades. Este certificado deberda ser
expedido por autoridad oficial de proteccidon vegetal del pais expor
tador y la fecha del certificado no debe ser anterior a 3 semanas
antes del envio.

E1 certificado seréa en aleman o se a«juntard traduccidon legitimada
de éste.

TARIFA ARANCELARIA: Esté mercaderia tributa los siguientes aranceles:

del 10 de abril hasta el 31 de mayo: Tarifa general: 24.500 Ch.A./TH™
(aprox:l.n4l_U$S/TM), si la mercaderia proviene de la CEE el 17% detl

vator CIF Frontera austriaca.
del 10 de junie hasta el 31 de octubre: Tarifa general: 24.500 Ch.A./
TM, si la mercaderia proviene de la CEE el 24% del valor CIF frontera

austriaca. ‘ : :
del 10 de noviembre hasta el 31 de marzo: Tarifa general 24.500 Ch.A/
TM, si la mercaderia proviene de paises pertenecientes al GATT 12.000
Ch.A./TM (aprox. 705 U$SS/TM).

Estas mercaderias tributan ademds un impuesto al Valor Agregado que
asciende al 8 % y una contribucion al Fondo de Fomento del Comercio
Exterior del 0,3%. Estos porcentajes se refieren al valor CIF fron

tera de la mercaderia.

B) No existen datos estadisticos de la produccidn austriaca de los
@ltimos afos. E1 OUnico dato disponible se refiera a la superficie
de produccion de flores cortadas del amo 1972: '
Superficie de produccién al aire libre: 260,4 Ha.

Superficie de produccién de invernadero: 84 Ha.

E1 dato reciente de produccién se espera para dentro de un afo.
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C) A causa del desconocimiento de las cifras de produccidon, no es
posible reunir las cifras de consumo. No obstante se constata que
Austia es una importadora neta de esta mercaderia, exportando can
tidades que oscilan entre 0,8 y 1,5 TM anvales a paises de la CEE.

D) IMPORTACIONES

™ U$S (CIF)
1977: 3.436 | 21.456.606
1978: 3.859 28.114.965
1979: 5.160 37.801.791
1980: 5.339 46.104.496
1981 5.224 R 37.946.981
6 pr.meses 1982: 3.241 23.343.674

Origen de las importaciones austriacas en 1981

™ U$S (CIF)
Importaciones totales 5.224 - 37.946.981
CEE | 3.760 26.341.509
EFTA L 8 . 75.471
Paises Este d.Europa ' 45 314.465
Israel : . 762 6.163.773
Singapur | 10 149.119
Tailandia 58 553.836
Kenia 4 28.302
R.Sudafrica | 60 351.132
Islas Canarias . 81 758.994
E.E.U.U. o 2 | 45,346
Brasil ‘ ' 15 72.956
Colombia 412 | 3.030.314

Precios CIF Importacion:
1977: 6,2 U$S5/Kg

1978: 7,3 " o

1979: 7,3 " ' ;
1980: 8,6 " i
1681: 7,3 "

6 pr.weses 1982: 7,2 USS/Kg
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F) NOMINA DE PRINCIPALES IMPORTADORES

Wolfgang Geihsler

Graf-Starhemberg-Gasse 24

1040 Viena - Austria

"Tel: 0222/653511 - 611544, Telex: 136210

Ado]f Jaklin
Margaretenstrasse 56
1050 Viena - Austiria
Tel: 0222/578691

‘Walter Ruzicka

Albertgasse 41

1080 Viena - Austria

Tel: 0222/434353, Telex: 76410

Blumen Steffek-

Stachergasse 15

1120 Viena -~ Austria

Tel: 0222/831242 , Telex: 131795

Hermine Kriz
Stumpergasse 25

1060 Viena - Austria
Tel: 0222/570304

A, Ungerl Florimex Blumenimpoft
Kurrentgasse 4 ‘ © Sr. Klaus Siokola
1010 Viena - Austria Modecenterstrasse 15
Tel: 0222/634238 ) 1110 Viena - Austria

- Tel: 0222/745258, Telex:132459
Flora Import Blumengrosshandel

Sr. O.Neuhauser

Naumanngasée 16

5020 Salzburgo - Austria

Tel: 06222/20459, Telex: 63729
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G) OTRAS INFORMACIONES

Las clases de flores que Se importan en mayores cantidades son
"los claveles y las rosas. En peguefas cantidades se importan
flores exfticas como orquideas y las llamadas "flores pdjaro".
El periodo de mayor importacidn es de octubre hasta abril, es
decir, la época que borresponde al otofio y al invierno en Austria.
Las formas de pago son deneralmente mediante carta de crédito.
E1T embalaje suele ser en cartones conteniendo manojos de unas
20 piezas con un total en cada cartdn de entre 200 y 400 piezaé.
Estas informaciones han sido dadas por importantes importadores
austriacos Wolfgang Geihsler y Florimex Blumenimport. '
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Ref:Actuélizécién estudio mercado ho-
landés de flores cortadas. (0€.03)

Tengo el honor de dirigirme a S.E. con relacibn al telex

nr.96 por el que se solicitd la

nr.-6
cortadas en Holanda.

actualizacidn del estudio de mercado de flores

En tal gentido adjunto la informacidn solicitada con 133
c1fras elaboradau hasta el afio 1981 inclusive.

Agrad801end0 se dé traslado de la presente a la Direccitn

Nac1onal de Promocién Comercial,

da consideracibn.

A S.E.
de Estado de Comercio
Dr. Alberto Fraguio

S /

el Sefior Secretario

saludo a S.E. con mi mds alta y distingui-
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CONSEJERIA ECONOMICA

EL MERCADO HOULANUES DE LAS FLORES

El presente estudio abarca las flores y capullos cortados para ramos y
adornos, frescos, de la posicién NADE 06.03.01.00.

PROCUECION

La superficie total de cultivos de flores en invernadero en el afio 1981
fue de 4.059 hectareas. Si se tiene en cuenta el aumento de la producti-
vidad por hombre-hora y oor unidad de superficie cultivada puede concluir-
se que el aumento del volOmen de la oferta fue del 5> por ciento.

. En su informe anual la JUNTA DE FRODUCTOS DE FLORICULTURA anuncia que los

- resultados del afo 1981 se vieron sometidos a una gran presidn. Tanto los
precios de las flores cortadas como los de las plantas de cultivo fueron
demasiado bajos como para hablar de una cusecha rentable. El desarrollo de
la coyuntura en las economias occidentales en 1981 mostrd una recesidn
caracterizada por la alte tosa de interés sumada a los altos porcentajes de
decocupacidn que alcanzaron records de postguerra. Esto ha repercutido
también en una disminucién de los gastos de consumo.

Lo antedicho supone un panorama poco optimista para el sector de cultive
de flores scbretodo teniendo en cuenta los proximos aumentos del precio
del gas natural. : :

El cuadro siguiente muestra la evolucidon durante los Gltimos cinco afios
de las superficies de cultivos de flores de adorno en invernaderos por
variedad: ~ - -

TOTAL] Rosas | Claveles Claveles |Crisantemos {Fresias|Azucenas | Otras

en racimo|{! flor) :
1977 | 3.298} 675 244 194 444 316 - -—
1978 [3.4/5| 688 255 174 477 349 115 234
1979 | 3.715] 723 293 150 503 - 361 137 285
1980 |3.974 766 328 138 490 366 137 375
1981 |4.059) 777 332 143 468 360 129 363

Cantidades expresads en hectareas.
FUENTE: Junta de Productos de Floricultura.
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CONSUMO

La Junta de Productos de Floricultura no elabora més las cifras correspon-
dientes al consumo familiar de flores cortadas.

EXPORTACIONES

El cuadro siquicnte muestra la evolucién de las exportaciones holandesas
de flores cortadas, totales y por principales paises, durante los (ltimos
tres afios:

1979 7980 1981
Vo1 Valor Vo1 Valor VBT, Valor |
TOTAL: 119.844|1.325.255 1 1372.470(1.525.6/7 1 143.759]1.706.415
del cual:
Alemania R.F. | 94.462] 972.973 | 103.163|1.087.49 | 107.466|1.141.071
Francia 10.395| 122.615 | 11.653] 154.254| 1s5.843] 183.007
Inglaterra 1.816| 25.909 | 2.987| 4l.068| 4.885| 72.364
Suiza -2.446] 50.859 | 2.521| 56.085] 2.685] 61.190
Austria 2.632| 43.048 | 2.858| 4B.046| 3.282| 54.087
Bel.y Lux. 4.714]  38.93a | s5.059] al.e2a|  5.159]  42.277
EE.UU. - -- — - 1.952|  34.188
Suecia~- - |— . 954l .. 23.958.]. 9971 _25.810! 1.289] 34.113

Vollmen: en toneladas
Valor:-en miles de florines e St s e - -

FUENTE: Junta de Productos de Floricultura

A

W
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£l volimen alcanzado por las exportaciones totales holandesas en el afio
1981 significd un aumento del 8,5 por ciento con respecto al afo anterior.
El aumentc del volOmen de las exportac1ones en 1980 habla sido de 10,5 por
ciento y el de 1979 con respecto a 1978 del 7,8 por ciento.

Teniendo en cuenta los valores exportados durante 1981, se observa que la
R.F. de Alemania ocupa un indudable primer puesto con una participacion
del 67 por ciento del total. Los paises que le siguen en orden de impor-
tancia son: Francia; Inglaterra; Suiza; Austria; Bélgica y Luxemburgo;
FE.UU. y Suecia.
-Cabe destacar la incorporacion de los EE.UU. & la lista de principales

' paises compradores de Holanda. :

IHPORTACIONES

El cuadro siguienle muestra la evolucién de las 1mportac¢ones holardesas
de flores cortadas, . tutulea y por principales psilses, durante los Gltimos
. cuatro afios:

1978 1979 1560 1981
Us1 | Valor Vol.] Valor| 6l.] Valor | Vbi. | Valor

TOTAL 8.630 | 72.311 ] 11.699| 91.29/| 11.621] 112.249 |12.547 | 125.266
del cual: ) -

ISRAEL 5.109 | 35.506 | 7.643| 53.467) 6.891| 63.236 | 6.956| 69.019
COLGMBIA 275 | 2.833 500{ 4.943 711  7.478 736 |  9.644
TAILANDIA | ass | 7.825 | 398| 6.792| 430 8.051( 401| 9.250
ITALIA <84 | 4.638 695 s.476| s88| 6.517 | 02| 6.214
SUDAFRICA | 552 | 4.195 615| 4.412 517 5.041 726 2.811

VolGmen: Toneladas
Valor: miles de florines

FUENTE: Ofiecina Central de Estadisticas.

Y TN
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El aumento del valor de las importaciones totales holandesas en 1981 fue
del 11,5 por ciento con respects a 1980.

£l proveedor més importante de Holanda es Israel, cuya participacion en el
total de las importaciones del afo 1981 fue del 55 pur ciento. En arden
de importancia le siquen: Colombia; Tailandia, Italia v Sudafrica, que en
conjunto representan el 22 por ciento de las importaciones del afo 1981.

El cuadro siguiente muestra la distribuciéon de las importaciones holandesas
de rosas y claveles por pals proveedor, 'durante el afio 1981:

PAISES __TO0TAL _ROSAS CLAVELES
Vol. Valor Vol.|Valar Cant. Vol.| Valor Cant.
“Australia 47 1.074 - —~— - 0 5 7
Colombia 736| 9.644 1 17 36 | .720] 9.487] 31.623
Alemania R.F.]  618| 5.179 43| ap4| 9/4 | 407| 3.388] 15.292
‘Inglaterra 380 1.991 0 i 5 3 16 50
Francia 416 3.913 1 19 49 51 250 1.018
Israel 6.956| 69.019 | 935|11.458|28.354 | 3.83636.379|141.791
Italia 702 6.214 - — — 295] 2.850{ 10.356
Kenia 480| 3.207| --| - - 2 16 95
Malasia 23 5431 . o 4 12 _— b -
Singapur ws| 2.926| | | - 0 5 10
Espafia e ’ - '
I. Canarias 520{ 3.607 99| 1.222| 3.923 | 163| 1.063| 6.183
Tailandia 491 9.250 B - o 4 22
Su_dafrica 7261 5.888| | o= | - 0 3 B
Dtros paises |  352| 2.811| 6 76| 194 21 209 832
TOTAL : 12.547]125.266 | 1.085|13.202(33.547 {5.47853.675]207.287

Uolﬂmen: toneladas
Valor: miles de florines
. Cantidad: miles de unidades.

FUENTL: Oficina Central de Fstadisticas.

A
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PRECIOS

El cuadro siguiente muestra la evoluciébn durante los Gltimos einco afios
de los totales comercializados en las subastas de flores de Holanda y el
precio promedio anual de claveles con una flor, claveles en racimo y rosas:

Claveles 1 flor Claveles/racimo Rosas
Cant. % | Prec. Cant. % Prec. Cant. % |Prec.
1377 250.206 | -10,9( 26,44 296.658 | + 9,3 27,31]1.036.595 -1,21 28,36
1978 215.747 | - 6,3 27,11 -3&0.600 +14,8 | 29,22{1.071.228| +5,3] 29,17
1979 197.925 | - 8,3 28,421 429.226 | +26,0| 27,97 1.169.847 +9,2| 28,77
1980 186.195 | - 5,9 50,69 | 4B6.666 | +13,3| 29,32[1.263.625 +8,0] 29,23
1981 203.654 | + 9,41 31,20/ 518,795 | + 6,6 30,52{1.312.490] +3,5] 31,13

Cantidad:miles de unidades

%: variacién porcentual con respecto al afio anterior.
Precio:en florines, promedio por 100 unidades.
FUENTE: Junta de Productos de Floricultura.

En el cuadro siguiente pueden observarse las cantidades comercializadas Y
precios de rosas y claveles importados durante el periodo Enero/Setiembre
1982, en la subasta de flores de Honselersdijk: '

Clav. ] flor Clav./racimo Ros/chicas Ros/grsndes
Origen Cant. Pree.] Cant. Prec.| Cant.|Prec.| Cant.|Prec.
Israel 1251 49 16.271.892} 29 25| 21 —— -
Asia ——l - - - 4,960; 40 24.338) 70
Africa 2.380} 31 -— - ——] - el -
EE.UU. 40.300| 26 - - S I
C.E.E. {2.388.740{ 37 24.710{ 28 |17.100f 47 | 6.500] 36
Otros(x)|  39.660] 47 143.150| 25 S . S

I*) = otros: incluye principalmente Colombia.
Cantidad: unidades - Precio: en centavos de florin por unidad.

FUENTE: COOP. CENTRALE WESTLANDSE SIERTEELTPRODUKTENVEILING W.A. de
Honselersdi jk.

ol /..



-186-

" CONSEJERIA ECONOMICA

DERECHUS DE IMPORTACION

Los aranceles aduaneros para la importacién en Holanda de flores frescas
s50nN1:

Importaciones durante el periodo
lro.junioc al 31 octubre inel. . . . . . . 24 %

Importaciones durante el periodo
lronoviembre al 51 mayo incl. . . . . . . 17 %

Se adjunta al presente estudio uns lista de importadores holandeses
de flores cortadas. :
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IMPORTADORES HOLANDESES DE FLORES CORTADAS

Inport Blumex Export B.V.
P.O.Box 6

1906 ZG Limmen

Telf.: 0297722222
Telex: 15488 velex nl

Blumen van der Deyl Chg.
Duinweg 18

2202 ZN Noordwijk

Telf.: 01719-12782 / 19201
Telex: 39160

Cor van Duyn B.V.
P.0O.Box 98

2230 AB Rijnsburg
Telf.: 01718-29314
Telex: 39378 duyn nl

Florimex B.V.

P.O.Box 1134

1430 BC Aalsmeer

Telf.: 02977-20151/20152/20183
Telex: 16499 fxams nl

Glasbergen—-De Best Flower Ccmm155101 Agents.
P.O.Box 94

2230 AB Rijnsburg

Telf.: 01718-22435

Telex: 39336 glabe nl

™. W. van Ieeuwen B.V.
P.0O.Box 32

2215 ZG Voorhout
Telf.: 02522-19040
Telex: 41859 thwvl nl

H.P. van Nieuwekerk & Zn. B.V.
Korte Voorhouterweg 23

2231 JH Rijnsburg

Telf.: 01718-29221

Prins-Scheulexr B.V.
P.0O.Box 1054

1430 BB Aalsmeer .
Telf.: 02977-20917/10965
Telex: 18519 prsch nl
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W. Tunning bloemenexport-import B.V.
- P.O.Box 1041

1430 BA Aalsmeer

Telf.: 02977-24575/24944

Telex: 12679 wtexp. nl

Vevo Plant Company
P.O.Box 33

2215 ZG Voorhout
Telf.: 02522-11496

Wegseling Export B.V.
P.O.Box 136

1430 AC Aalsmeer

Telf.: 02977-21314/20640
Telex: 12423 wees nl

B.V. Klaas van Zijveren "O-2"
P.O.Box 1076

1430 BB Aalsmeer

Telf.: 02977-22752

Telex: 10032 ozet nl

G
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' Tengo el agrado de dirigirme a S. Sa.
para remitirle adjunto la informacidén relacionada con el
tema de la referenola conforme al siguiente detalle:

- Régimen de 1mportarlon

- Importacidén de los Gltimos 5 anos por pais, voli-
menes y valores CIF

- Némina de los principales importadores

, Con respecto a la produccidn y cousu
mo, informo que existe produccidn en Suiza de casli todas
las flores gue se comercializan en el mercado internacio
nal pero no es suficiente para la demanda. E1 volumen de
las importaciones es. de por si elocuente al respecto.

_Saludo a S.Sa. con mi mayor conside-

/

PONALGD MARTING
s Conaejero Ecqafimice

A S.SA. EL SENOR SUBSECRETARIO

DE RELACIONES COMERCIALES INTERNACIONALES
a DON ENRIQUE OSVALDO BAUERLE ,\ i
I! S / D : ; r :--
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EL_MERCADO _FLORAL DE_EUROPA

I - INTRODUCCION

E1 andlisis del Mercado Europeo de Flores, presenta diversos as
pectos primordiales, entre los que pueden contarse Tipes de Demanda, Nor
mas de Calidad, empaque, presentacion y etiquetado, Estacionalidad, Provee
dores, Precios, Nomina de Importadores, etc.

Para una mejor presentacidn, de este trabajo se ha desagregado
cada tema, a los efectos de Jograr una mejor visualizacidn y comprensibfn

del Mercado en si y su ‘potencialidad futura.

I1 - SITUACION GENERAL (Produccidén, Consumo y Demanda)

E1 consump de Flores y plantas ha registrado en los ltimos de
cenios un ripido aumento en toda Europa. Dentro de ios pafses europeos
es la Rep. Fed. Alemania el principal productor seguida por los Pafses
Bajos, Francia e Italja. Pero a la vez la Rep. Fed. de Alemania también N
es el principal pais importador en este sector, siguiéndole Francia y Suge

Fd

cia.

El consumo total de productos florafes en Eurona Jccidental
ascendid a 7.300 millones de ddlares en 1977 aproximadamente {no se dispo

ne de cifras precisas). EI promedio de gastos por habitante ese ano fue
de 21 a 22 délares. Tante el nivel de consumo como el desarrollo de la
demanda difieren de un pais a otro. Pueden distinguirse los siguientes gru
pos.

- Paises con un alto nivel de consumo por habitante de producto, florales
(Suiza, Paises Bajos, Suecia, Noruega, Repdblica Federal de Alemania,
Finlandia, Dinamarca).

- Paises con un nivé] medio de consumo por habitante (Bélgica, Austria,
Francia, Italia).

- Paises con un bajo nivel de consumo por habitante (Espafa, Reino vUnido,
Grecia, Portugal).

F1 mayor mercado es el de la Repiblica Federal de Alemania,
que consumié 2.200 millones de U$S en productos florales en 1978 (30% del
consumo total de Europa), seguida por Francia con 1.100 millones (16%),

Italia con 1.000 millones (14%) y Paises Bajos con 600 millones (8%).

- En cuanto a consumo por habitante, Suiza ocupd en afio el primer
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lugar con 54 ddlares, seguida por los Pafses Bajos ¥ Suecia con 44 dﬁlares,
Noruega con 40 y la Repiblica Federal de Alemania con 36.

E? mds bajo consumo por habitante en 1978 fue el del Reino Uni
do, de solo 6 dblares, y de Espafia de 10. E1 nivel de consumo de Portugal
¥ Grecia fue aproximadamente igual. Italia con 18 délares, alcanzd un nivel
mis alto las cantidades correspondientes a los demds paises oscilaron entre
20 y 30 dblares por habitante.

No es posible calcular con exactitud las tasas de crecimiento de
_la demanda de productos florales en los ltimos afos.

Puede afirmarse en general, no obstante, que 1a mayor parte de las -
altas tasas de crecimiento de los gastos en flores y plantas que se han obser
vado en toda Europa se deben a la inflacién. De. ‘todas maneras, ha habido tam
bién un considerable crecimiento real, come puede verse considerando e} mer "
cado de la Repibiica Federal de Alemania.

El  consumo total de productos florales en eée pafs aumentd’éntre
1570 y 1977 2 un ritmo anual de 8% en valor y_de 37% en volumen. Como Tas
tasas de inflacidn en la mayoria de los paises europeos fueron mis altas que
las de la Repiblica Federal de Alemania, es posible que las tasas medias de

crecimiento de los gastos en flores en el conjunto de Europa hayan sido su .

periores, en valor nominal, a las de la Repiblica Federal. rw
Por otra parte, puede suponerse que el promedio europeo en crecimien

to real fue inferior al de la Repiblica Federal. T

I - PEriSPECTIVAs GENERALES

E1 consumo de productos florales se ha beneficiado considerablemen
te en el pasado de unos precios bajos, que han aumentado lentamente, y de la
elevacion del ingrese por habitante. Ademds, el consumo de flores esta de
terminado por otros factores, entre ellas las preferencias del consumidor.

EJEMPLIFICANDO: 1a funcidn de Demanda de flores estari dada por:

De = (Pe s Y Q)

siendo : b

§ = Demanda de Flores
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= Precios
= Ingreso por Habitante

Pe
Y
= preferencias del consumidor

Por To tanto es de fundamental importancia conocer las preferen
cias del consumider europeo en 1o que respecta a Jas Flores, mds adelan
tese ampliard este tema en detalle.

Las distintas preferencias de los consumidores contribuyen en gran
~medida a las variaciones en el consumo entre pafses europeos.

Es probable que el mercado fioral europep crezca en el futuro a
un ritmo muy inferijor al pasado. Sin embargo, puede expresarse que el con
sumo siga aumentando a largo b]azo, con unas tasas de crecimiento real esti
madas entre 2 y 4% anualmente. E1 consumo de flores se verd considerable
menfe influido por factores .econémicos generales y en especial por la evolu s
cidn del Mercado de la Energfa. E1 desarrollo de las Econdmias Occidenta
les en 1981 y en particular 1a de los paises Europeos estdn atravesando una
aguda y profunda recesidn que se ha reflejado en dicho afic y el afio poste
rior 1982; segdn las perspectivas de crecimiento de los paises Europeo,
dada en el dltimo informe de la OCDE para los afos venideros, sefialan que
la recesién se mantendrd hasta.el primer semestre de 1983, con una lenta re

- cuperacion que se dara a partir del Zdo. semestre de 1983 con un crecimien
to positive, aunque no logrard alcanzar en términos reales el nivel de pro -

duccidn anterior.

Se estima sin embargo que con la progresivi baja de la tasa de in
terés (Libor - Prime Rate) se mejorard sustancialmente las condiciones de-
Produccién a comienzos de 1984. '

La recesidn europea, como la del resto de paises industrializa
dos es producto sin lugar a dudas de Jas altas tasas de interés que se man
tuvieron en ese nivel hasta el primer semestre de este afio, a partir del
2do. semestre dichas tasas comenzaron a declinar lenta pero progresivamente.
Si bien aln hoy se mantienen positivas en términos reales, no alcanzan
los niveles anteriores que 1levaron a estos'paises a2 la recesitn actual que
trajo aparejada los altos porcentajes de desocupacidn que alcanzaron records
de posguerra. Esto ha repercutido también en wuna disminucidn de los gastos
de consumo de manera considarable.

-
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El crecimiento de las ventas en los paises cuyo conswmo cs alto serd
probablemente mds lento que en aquellos en que actualmente es bajo, ya que el
consumo parece cstar en las primeras drcas del punto de saturacién. A plazo
medio, cabe esperar que el mayor aumento de las ventas de flores tenga lugar
en los mercados con un nivel medio de consumo. Francia es especialmente sig-
nificativa a esto respecto, dada la importancia de su poblacién. En los pai-
ses de bajo consumo, el potencial de ventas puede elevarse solo lentamente en
cifras absolutas, incluso con unas tasas de crecimiento relativamente elevadas; -
ademis, en los paises mediterrdneos solo puede esperarse un crecimiento infe-
rior al promedio a causa de sus propias condiciones climiticas favorables al
cultivo de flores. : -

Ademds de la tasa general de crecimiento de los mercados, son también
importantes para las ventas futuras los cambios en la estructura de 1a demanda.
En general se prevé que el consumc de plantas en tiestos experimentard un aumen

’._

to algo superior al promedio en tanto que la parte correspondiente a flores cor
tadas se reducird ligeramente. De todas formas, las flores cortadas seguirdn
constituyendo, con mucha diferencia, el secctor mis importante del mercado flo-
ral. :

Tambié&n estiin cambiando continﬁamente los surtidos de flores, de fo-
llaje y de'plantas en tiestos, que son objeto de demanda. Varios tipos importan L¥
tes de flores, como las rosas, los claveles y los crisantemos, ocupan una fuer
posicidn en el mercado y lo mis probable que no lo pierdan. Sin embargo se esti.
desarrollando constantemente nuevas variedades de esos tipos.

Ademds nuevas variedades de esas flores han conquistado una parte
creciente del mercado en los Gltimos afios. El alto consumo de flores cortadas
.s¢ atribuye en parte al atvactivo que ofrece su gran diversidad.

Lo mismo puede decirse de las plantas en tiestos, respecto de los
tuales la demanda ha experimentado gran variacién, en particular en las plan-
. tas de follaje.

VIII.- CONCLUSIONES

En este punto se resumirfn los aspectos primordiales que hacen a la
futura penetracidén de las flores argentinas en el mercado Europeo, teniende en
Cuenta cntre otros factores, las ventajas comparativas dinimicas quc posee
huestra produccidn con relacibn a la competencia, haciendo también hincapié en

.
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la presentacidn, difusidn, transporte, etc. del producto.

A continuacién se detallarin en forma esquemiitica los items funda-
mentales.

a} Mayor mercado dentro de los paises Europcos es ¢l de la Reptblica Federal

de Alemania, que consumié 2.200 millones de ddlares en productos florales

. en 1978 (30 % del consumo total de Europa, scpuida por Francia con 1.100

millones (16 %), Italia con 1.000 millones (14 %)} y Paises Bajos con 600
millones (8 %).

b) En cuanto a consumo por habitante, Suiza ocupd en el afio (1978) el primer
lugar con 54 dblares, seguida por los Paises Bajos y Suecia con 44 d6lares
Noruega con 40 y la Replblica Federal de Alemania con 36 ddlares.

‘¢) El crecimiento de las ventas en los paises Cuyo consumo es alto seri pro-
bablemente mis lento que en aquellos en que actualmente es bajo, ya que el
consumo parece estar en los primeros, cerca del punto de saturacién, A
plazo medio, cabe esperar que el mayor aumento de las ventas de flores teg;
ga lugar en los mercados con un nivel medio de consumo. Por lo tanto los
praductores argentinos deben concentrar sus esfuerzos en los mercados como
Francia, cuyc consumo es significativo, dada la importancia de la Poblacién.

d) Todos los paises Eurbpeos deben utilizar pdra incrementar su produccién in
terna diversas fuentes de Energia (Fertilizantes para incrementar el rendi-
miento del suelo o también gas, petréleo, electricidad) para mantener a
tenperaturas adecuadas las {lores que se cultivan en los invernaderos du-
rante la 8poca de bajas temperaturas, y que através del calor artificial
se reemplaza el calor natural del sel.

Lé produccidn local de flores en cambio tiene una enorme ventaja
con relacitn a los paises europeos, ya gue cuenta con un suelo muy rico y
que no requiere mayor uso de fertilizantes, contando ademis con una fuente
de energia natural abundaﬁte-en casi todo el afic. Esto le da a la produccidn
nacional ventajas comparativas dindmicas muy importantes y que nuestro pro-
ductor debe conocer.

En cambio la produccién Europca de flores estd supeditada al mercado

de la energia lo que lleva a estimar que ¢l costo de produccién interno se
ird incrementando a través del tiempo.

e
!
L




-195- .

- -

e) Las flores cortadas representan alrededor de dos terceras partes del total
de gastos con productoé florales de Buropa, en tento que a las plantas en
ticstos corresponle el tercio restante.

f) tn ¢l comsuno de flores cortadas dominan las rosas, los claveles, los cri
santemos y las flores de bulbo (tulipanes, narcisos, gladieclos). La impor
" tancia relativa de estas especias varia segln los paises. En Francia el
66 % aproximadamente de los gastos en flores cortadas correspenden a ro-
sas y claveles (40 % y 20 %) respectivamente. En los Paises Bajos, ios
crisantemos ocupan el primer lugar con 25 %, seguidos por las rosas (15 %),
los claveles y fresias (13 % cada cual).

Una situacidn especial es la de la Repfiblica Federal de Alemania,
donde alrededor de 34 % de las flores cortadas se venden en ramos combinados -
de diversas especies. Por separade, las flores mds importantes son las rosas
, (16 %) v los claveles (13 %). En Europa Neridionai, las gladiolos ocupan un
lugar destacado, ademis de.los claveles y las rosas. ' R

f) La estructura de la demanda se ve afectada por diferencias estacionales y
por los dias de fiesta, con sus necesidades particulares, las fiestas desem Ef
pefian un papel mds importante en los mercados de flores menos desarrolla- [
dos, donde se da mis relieve al uso tradicional de las flores para regalo l'

que en los mercados desarrollados. t_
| i
El consumo es mis bajo en verano en todos los mercados a causa de
las mayores existencias locales, las vacaciones y la disponibilidad de vege- -

tacidn.

La extructura estacional de la demanda en la Repiblica Federal Ale
mana, que posee un alto consumo de flores, alcanza so mayor volGmen en prima
vera, de marzo a mayo y se incrementa en Pascua; la alta demanda de mayo estd
relacionada con el dia de la Madres y la Semana de Pentacestés. Durante el
invierno,-de diciembre a fcbrero los gastos en flores se mantienen ligeramen
te por encima del promedio mientras que en octubre y en noviembre quedan lige
ramente por debajo. Esto sucede porque en verano hay una mayor disponibilidad
de flores de jardin y en la temporada dc vacaciones como los precios de las
flores son algo mis bajos en verano que en invierno, las diferencias estacio-

nales de gastos son mis amplias que las del volimen de consumo.

En Francia la demanda se caracteriza por un consumo supcrior al pro

medio en  invierno y primavera, con wna baja demanda en verano.

h) La posicitn competidora de los productores europeos y no €uropeos se Ve
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considerablemente influida por la cficiencia de sus temas de comercializacién,
Los productores locales de flores han posido defender sus posiciones en el
mercado pesc a unos costos ¥y a unos precios mis altos, debido a practicas efi
cientes para las ventas. Los productores argentinos deben contar con un eficaz
sistema de comercializacién que se integre, por ejemplo con las subastas nier-
landesas de flores, que siim lugar a dudas ha contribuido considerablemente a
ascgurar la posicidn comercial de los proveedorcs europeos.

i) Otro requisito esencial para ampliar las ventas de flores es el cultivo y
la intreduccidn de nuevas variedades. En la mayoria de los mercados, algu-
nas de las variedades usuales han perdido su novedad y se incluyen en el-
surtido standard, que se vende en grandes cantidades pero a precios bajos.
Si el surtido no se completa con variedades nuevas y atractivas, hay el pe
ligro de que despierte un interés cada vez menor.

El productor argentino debe pPresentar nuevas variedades de flores
en el mercade europeo a fin de imparctar ¥y penetrar en dicho mercade. Estos
asi proque las flores son productos cuya demanda estdn influencias fuertemen-
te por las preferencias de los consumidores.,

3} Es preciso también ofrecer flores de alto valor y calidad constante; a ve-
ces se formulan quejas sobre la baja calidad de los ramos previamente arre -
glados, debido a que han sido cortadas mav tarde (justo antes de los dias t_
festivos) o porque la falta de frescor obedece al prolongado tiempo de dis
tribucitn que la flor tiene. .

- Se deben intreducir normas de calidad para las flores y fijar calida
des minimas de importacién, con arreglo a orientacioncs oficiales. Debe obser-
varse que tales medidas solo tendrin probabilidades de éxito si se controla la
importacidn, - . ST

El mantenimiento de alta calidad a lo largo de toda la cadena de co-
mercializacidn, requiere grandes esfuerzos técnicos ¥y de organizacibn. Se estdn
haciendo rdpidos progresos técﬁicos para mantencr frescas las flores cortadas.
Los proveedores situados lejos del mercado (este es el caso de Argentina) debe-
rian aprovecharse especialmente de tales progresos (los cuales, no obstante,
presupenen una investigacién especial sobre las variedades ofrecidas). Tempera
tura favorable durante 1as operaciones de embalaje y transporte, asi como la

organizaci6n rdpida, pueden promover también una alta calidad.

También deberia considerarse 1a posibilidad de fijar normas y reglas
para el embalaje, cn las que se establﬂcerlan el nGmero de flores por ramo y
“la dcns1dad del embalaje.
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" Este punto ¢s muy importante para el productor argentino. .

X) E1 problema del transporte es otro de los puntos cruciales para emprender
la penetracibén de los mercados europeos, debido a la distancia que nos se-
para de este ecnorme mercado y a lo perecedero del preducto, los envios de-
berdn hacerse indefectiblemente por avidén, lo que presupone un costo muy
alto; por lo tantc nuestros productores deberdn agruparse todos en una mis
ma asociacidén de manera tal que soliciten a nuestra compaiia afrea (Aero-

- 1incas Argentinas) tarifas diferenciales por ser un productor a promecio-

nar, mis aun teniendo en cuenta que los envios se harin periddicamente.
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9/10/82. Posibilidades colocas=

e

cidn flores cortadas N,A.B. 06.03%.

Sefior Pubsecreturio,

Tengo el honor de dirigirme a $.5a. a fin
de remitirle en anexo la informacibn de referencia.
Aprovecho esta oportunidad para saludar a

5.82. con distinguida consideracidn.

/ -
ZLBERTS GUSTAVO SEER 2

COMNSEERD ECONOMICE 4
< Y COMERCIAL - | - .

SURSECHNTARIA DE COMERCIO EXTERICR B OINYEGR:.CICH REGIUNAL
Sr. Subsecretario de Relaciones Comerciales Internacionales

Dn, Enrigue Osvaldo Iauerle
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FLOREG FROSCALS CORTADAS

a) kégimen de Imvortzecibn:

Nomenclatura aduanera de Bruselas: Flores y rimpocllos de flores,
cortados, para ramos o arreglos florales, frescos.

N.A.B. 06.0%3.4).

Régimen de importacidn y derechos de entrada:

del 192 de junio al 31 de octubre: se arlica régimen de licencia

de imporiacibn.
I-vcf\n - 17:’1;.
Derechos de entrada: 24%. Para

orquideas y anthuriums: 15%.

o

del 109 de noviembre al 31 de mavoise aplica régimen de licencia de

importacidn.
I.V.h.: 17%.
Derechos de entrada: 17%. Fara

\\\\ ¢rquideas y anthuriums: 15%. .

b) Producecidn:

"El cultivo de flores en Bélgica cubre una extensidn de aproximada=

mente 260 ha. en total, de las cuales, 175 ha, nrotegidas en
invernadero y 385 ha. al aire libre (cifras.de 1980). Segiin comens=
terios recogidos la tendencia general indica una marcada disminus=
ciln de la produccidn en los Ultimos afios. Esta obedece, fundamens
talmente, a dos factores determinantes: a) la competencia de Eolans

da, b) el alza de los precios del petrbdleoc que incide en los

.costos del cultivo en invernadero.

La zona de cultivo por excelencia se extiende dentro del tridngulo
formade por las ciudades de Alost, Bruselas y Amberes, en la

regién flamenca. Las Nitimas cifras disponibles (1980) indican
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un nfinero total de 78C productores dedicados fundamenialmente
al cultivo de rosas y claveles (80¥ de la vproduccidn local). De
esto, las rosas se atribuyen la parte mis importante, con mé&s

© menos un 50% del total de la produccidn (en base a estudistis=
cas oficiales).

La floricultura belga es conocida por la calidad y la variedad

de sus productos:

jC las rosas se cultivan principalmente en Flandes Criental con
su ceatro en torno a la regibn de Alost.
- Los claveles se cultivan scbretcdo en la regifn de Hofstade-

Lede, igualmente en Flandes Oriental.

~ Los crisantemos previenen fundamentalmente de la provincia del

Brabante, aunque también de ia provincia de amberes y de las dos

Flandes,

Bl producto local se comercializa casi exclusivamente a través
de las subastas plblicas. Se destacan tres que se enumeran a cons

tinuacién, por orden de importancia.

a) FRODUCO C.V.
Oosterzeelsesteenweg 5
B 9200 ittteren

Tlx. 11798
Volumen de ventas: (1981) FB 100,000,000 (USA 2.693.240)p/a.

o g Rt i, e :
P T LA i = e b, ——
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b) FLORA BLUMENVEILING
Albrechtlaan 78

Tix. 12319
Volumen de ventas: (1981) FB 250.000.000 (UhA 6.733.100)p/a,

¢) EBURUGVEILING
: Oorlogskruisenlaan 1

1120 Bruxelles
R Volumen de ventss (1981): FB 7?50.000.C00 p/a (U$A 20.199.300),

o
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Se trata de asociaciones de productores que trauba jan casi
exclusivamente con el producto local. Zn algunos Ca8086, COMO
per ej. el de PRCLUCO C.V, se importan flores de Holanda vor

medio de compradores designados en el pais vecino.

Segin cifras comunicadas por el Ministerio de #dgricultura de
Bélgica, el valor total de la rroduccidn de flores cortadas se
elevaba a FB 1.112.100.0C0 en 1980 (UbA 38.059.6(G0) y a ¥y
1.118.560,000 en 1981 (U$A 30.123.9C0).

Las variedades mis cotizadas son las rosas, 10s claveles y los

crisantemos. En 1981, las cifras de produccibn por variedad

1
~ % fueron las siguientes:
; é%ff;}'" ; FB_(x 1.06G) U4 (x1.0C0)
ﬁf}f § Rosas 539,641 9,147
g Claveles 113.512 3,057
f Crisantemos 7
H grandes 19.906 536
; Crisantemos
/ pequefios 88.461 2.382
f Tulipanes 43,392 1,169
{0 Gladiolos 19.235 518
L Fresias 68.3%51 1.840
Gerbersa 84,770 2.283%
Narcisos 14,538 392

Segin las cifras recogidas »or el Minisiterio de Agricultura los
precios pagados al productor (promedio) por unidad durante 1981

fueron los siguientes:

i

s
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/ EB uta
! Rosas ) 5,19 0,14
% Claveles &y 34 0,12
i Crisantemos gr. 16,67 0,45
; Crisantemos peg. 7496 0,22
g LYulipanes 3,82 0,11
{ Gladiolos 6,63 0,18
| Fresias 3,40 0,10
§ Gerbera 6,84 0,19
i Narcisos 3,11 0,09

{ ¢) Consumo:
' Lamentablemente, no hay cifras oficiales recientes sobre el
consuno de flores cortadas. Seglin una encuenta organizada por el

Instituto de Economia Agricola, que data de 1678, las conclusio=s

nes son las siguientes:

Bn 1978, las compras de flores cortadas se elevaban a UEA 27,5
por familia. Segin el destino de las flores, los ggstos pueden
repartirse de la siguiente marera: Ui 10,2 (36,9%) para la
decoracibn del hogar, USA 13,8 (50,1%) psra regalo fuera del
hogar y UGA 3,6 (13,0%) para otros fines.

: Respecto a las variedades de flores, las rosas se atribuian,

% en 1978, el 22,55 respecto al total de gastos, los claveles el
15,6k, los crisantemos el 12,3% las fresiess el 8,55 y los tuli=
panes el €,0%,

Bl consume més elevado se registreba en la regién de Bruselas
(USA 36,2) seguida por la regidn de Flandes (UtA 27,9) y Valo=
nia (U$A 23,9).

Al L e
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d) Importiciones:

06.0%,010 Hosas Frescas 1.6 ~1 31.10.

Imp. total
Cin

Holahda

Imp. total
CEE

Holanda

Imp. Lotal
CLE
Holanda

I

T

1977

Unidades Miles Uu4
2.076 787,3
2.076 787,32
2,064 781, 4

1973

Unidades
9,604,930
9.557.430
9.554.630

Unidades

12,882.318
12.859.918
12.850,128

Miles UZA

1.567,8
1.559,1
1.554,3

1981
miles UEA

1.693,0
1.690,0
1.687,4

1978
Unidaﬁes Miles Uin
€.957.489 1.204,1
6.932.8C9 1.200,6
£.925.543 1.197,4
1280
Unidades Miles UEA
1053q10728 1079998
10,329,028 1.798,2
10.288.52¢ 1.788,2
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06.03.050. Claveles frescos 1.6 al 31,10

1977
Unidades Miles UIA
Import tot. 2.519 957,9
CEE 2.519 957,9
Holanda 2.348 906,9
1979
Unidades Hiles U%A
Imp, tot. 12.732.3502 2.136,2
CER 12.4gk 622 2.096,7
Holonda  12.245.457 2.045,6
1981 :
Unidades Miles UYA
Import
totales 1“‘-79?026&' 1.833,9
CEE 14,797,264 1.83%,9
Eolanda 14,712,284 _ 1.818,9

06;03.0?0 Orquideas frescas. 1.6 =1 31,10

<t

1978
Unidades Hiles UHA
10,122,949 1.400,0
10,122,949 1.400,0
9.686.152 1.292,6
1980
Unidades Miles ULA
13.783.550C 24195,7
13.636.450 2,174, 3
13,474,190 2,1321,8

1980

Imp. total 469,249 201,0
CEE 306.598 162,k
Holanda 306.598 162,4

B e
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frescas y vimnollos frescos. 1.6 al 31.30 :

Import tot.
CEE
Holanda

Import. tot.
CEE
Holanda

Import tot.
CER

Holanda

4

Unidnces

12.639
12,611
12,570

Unidades

25,700
25,569
25.358

17,127
17.127
16.579

Miles UY¥A
3.067,6

3.038,5
%,004,0

Miles USa

6,767 4
6£.687,8
6.64L,1

1981
Unidades

Miles USA

5,053,6
5.052,5
4,796,

06.,0%.110 Yladioclos frescos 1.6 al 31,10

Import tot.
CEE

Holanda

Unidades
1.539.730

1-839a?30
1.339.730

1980
Viiles UlA
240,7
2L0,7
240, 7

1978
Unicdedes ¥iles UwA
15.169 L, 520,7
15.129 4,28G,0
14,852 L,213,3
1980
Unidades ¥iles UBA
17.705 6.151,7
17.659 6.13145
17.30C6 6.000,1
1081
Unidades Miles U%A
2.702.415 216,3
2.702.415 216,3
2.702.415 216,3
L7077 aeenans
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06.03%.150 Crisantemos frescos 1.6 al 31.10

1980 8981
Urnidades Miles U%A Unidrdes Miles U%&
Import tot. 7.281. L4 1.542,0 7.080.556 1.365,7
CEL 7.281.441 1.542.0 7.080,556 1.265,7
Holandéa 7.058.461 1.52444 7.069.156 1.363,0
06.03.510 Kogas frescas 1.11 al 31.5
1977 1980
Unidudes Miles ULh Unidades Hiles ULA
Import. tot. 3,264 1.622,7 9.87%.798 2.598,6
CEE 3.236 1.585,8 9,545,438 2053543
Holanda 3.202 1.565.3% 9.43%.,968 2.493,3
1979 1982 ‘
Unidades Miles U4 Unidades Miles Uta
Import tot. 13.528.959 3,259,3 15.328.542 3.996,0
CEE 13.%59.599 3.21%,8 15.073.845 3.925,6
Holanda 13,248,199 3.180,5 15.030.601 3.899,9

Import Tot.
CEE
Holanda

f%’

Unidudes

16.695.965
16,400,702
16.359,987

1980
Miles USA
3.457,3

3.382,9
3,364, 4

L2070 eenanan
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06.03.550 Claveles frescos 1.11 al 31.5

1977 1978
Import tot. 5.511 2.434,6 17.985.276 4,101,1
CEE 5.482 2.423,9 17.283,476 L,022,8
Frincia 2.850 1.399,0 5.567.527 1,553,3%
Holanda 2,477 957, 8 10.94G.546 2.327+5
1979 1980
Import tot.19,927,390 b boh 3 21,844,171 5.228,2
CEE 19.082.656 be265,4 20,052,259 4.868,8
Francis 5.419,839 1.606,9 L.g66,343 1.726,5
Holanda 13.244,028 2.546,3 14,795,724 3,061, 4
1981 f
Imp, totu 21.270.192 3.547,6
CEE 18,614,400 3.268,6
Holanda 15.850,119 20591,5

A

O T
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06,03.570 Orouideas fremcas 1.1) al %1.5

Unidades Miles ULi Unidades Files UUA
Inp. Tot. 1.510.504 605, 8 1,402,287 69%,8
CEE 1.222.6%7 Lo4 8 1.235,968 568,5
Holanda 1,132,227 465,3 1.226.468 562,8

06£.02,590 Las demis flores y_vimpellos frescos 1.11 al 31.5

Unidades 1977 Miles UEA Unicdadesg 1978 Msles U3A

Imp. tot, 23.,0ho 7.712,8 26,406  10,733,4
CEE 22.862 7.622,0 26,171  10.595,7
Holanda 20,482 6.733,9 24,032 9.460,7
Unidedes 2272 piles U$A  Unicades 2289 niies uia
Imp. Tot. 37,542  13.405,3 32.991  13.688,3
CEE 37.087  13,.145,3 32.763  13.609,6
Holanda 35,366  12.211,2 32.093 12.508,5
 06.0%.690 Iden, 1981
Unidades Miles UuiA
Imp, Yot, 34.621  11.683,2
CEE 34,496 11.631,9
Holanda 32,510 10.457.4

.//’ ///////..-.......
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06,03.610 Gladiolos frescos 1.11 al 1.5

Imp. Zot,
CkE
‘ Holanda

Unidades

415,314
364,361
358,481

06,03.650 Chisantemos frescos 1.11 al 31.5

Imp. Tot.
CEZ
Holanda

06,003,900 Las demés

Impor. tot,
Ckh

Francia
Holﬁnda

It=1ia.

Inp. Total
CLE
Holanda
Itzlia

Francia JL/

Uridades
7,246,782
7.242,782
7.233,522

Unidades

1.576
1.“?5
30

351

Unidedes

1.319
1.088
545
431

1980 1981
Miles UBA Unidades Miles UA
11l0,9 514,285 102,8
99,9 497,175 G740
97,9 493,380 95,2
1980 piqes v Upidaddf9l  piles UtA
2.,069,7 7.667.266 1.953,5
2.068,2 7.654.866 1.951,3
2,064,C 7.640,356 1.944,6
2977 vives USE  Unidudes 2278 Nites Uta
618,0 1.474 786,9
559,6 1.%237 707, 4
342,7
831 289,6
180,4 600 34k5,1
1979 1980
files UGA  Unidades Miles USa
837,8 2.196 1.519,2
7113 1.928 1.381,9
371,1 1.390 HLh,7
271,0
' 342 293,1

L7777 e eenennan..
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06.03%.900 Las derhs {conk.)

1981 ;
Unidades Miles UGA )

Imp. Tot. 2.664 1.75%,1

CER 2471 1.661,5

Francia 681 Loz 4

Holanda 1.288 1.067,9

e) Precios FOB o CIF.

Los precios de las flores varian constarntemente seglin la época del
afio, condiciones climatoldgicas, oferta, demanda, etc.. Ior tal razdn
resulta imposible comunicar precios exactos. Se consignan a continuacibn

algunos prec.os indicativos mra claveles, rosas ¥ crisantemos pagas

dos por imporiadores al 22,/10/82: _j
Claveles - FB 8,00 (USA 0,16) CIF, por pieza, origen Francia, Lla. cai-
Rosas - FB15,00 (U$A 0,320) CIF, por pieza, variedad Fonia, largo .
40 cms. origen Holanda. ' g
’
Crisantemcs— F380,0C (US4 1,60) CIF, paquete 5 tullos, variedad Spider.
£) Némina princivales importadores:

Ver anex% ' , .
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TMPOLN & 7o o - S~
IMPORYIDORRS DE FLORES

Hoornaert FR.

* Ch, de Jette 112 -
1G80 Bruxelles
Tel. 428.65.72

Naztcaflors 5.7,.R.L.

Av. des Croix de Guerre 1
1120 Bruxelles

Tel. 241.,50.73

Verbelen Hohert

47% Tervuursestweg.
3030 Heverlee

Tel. (Q16) 22.92.02

André Uydtersbrot
Domentstraat 14
1790 Affligem
Tel.(053) 66.k4,39

Vanden Bulcke-Carpentier
30 Ch. des sept Gildes
YWarneton

Tel. (053) 55.50.27

e
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{(cont.)

Moens André
34 Molendr,
9280 Belare
Tel. (C52) 42.28.82

Plantimpex (Bts.)

4 26 a Oudenaardsestr.
E?w . 8?21 Zevergem
A
UHY" ze1. (091) 22.66.33

o5 . ﬁ%

e I L
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EMBAJADA ; T
e DE LA L ) _ - "." ’/
© w-  REPUBLICA ARGENTINA i 4T
CONSEJERIA ECONOMICA '
; : de 1982.
C.E. 115 A Egtocolmer 1 de Nov1emb;e
e TRAL DE COORUINAGION _
£RCION GEHERAL DE © ’ |
e e Ref.: Su télex ndmero 72. mi té-
— e Yot s —— . .
i d ﬁgﬁflﬁﬁz lex numero102,datos w2rca B
— do local c¢e flores frescas
SECTCR co:-.mr-slcé\ClONES cortadas. T
NOTA _

Senor Director Nacional,

Tengo el agrado de dirigirme a
Ud. a los efectos de remitir adjunta la informacidn sobre
el mercado local de flores frescas cortadas solicitada opor-
tunamente a través de su télex de referencia.

‘ Sin otro particular, aprovecho
la ocasidn para saludar a Ud. muy atentamente.

. FLAVIANTFORTE
Secretario comercial
£%
X

R R U

Al Senor

Director Nacional de
Promocidn Comercial
D. Juan M. Tarcicio HEIT

Secretaria de Comercio

Buenons Aires . ok




EMBAJADA
) DE LA
REFUBLICA ARGENTINA
CONSEJERIA ECONOMICA

06.03.001~019:
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Flores y capullos cortados,

para ramos o ador-— -

nos, fers

COS,

SeCOS

r

blanqueados,

teitidos,

pregnados o preparados de otra forma.

Importaciones:

valor USS

31.540.233
33.417.336
30.3712.300
26.026.305
23.158.211

114.106
" 231.696
85.236
30.062
23.810

13.150.
5.551.643
2.836.121
2.443.439
2.022.231

1.039.150

109

ALlO Cantidad
1981 3.097 Ton.
1980 2.923 Ton.
1979 2.920 Ton.
1978 - 2.634 Ton.
1977 o 2.456 Ton.
Exportaciones: '
1981 6 Ton.
1980 30 Ton
1979 11 Ton.
1978 5 Ton.
1977 _ 4 Ton.
..~.Principales proveedores: (Afioc 1981)
Holanda 1.249 Ton.
Colombia 656 Ton.
Italia 279 Ton.
Israel 288 Ton.
Espariia 223 Ton.
Tailandia .J81,Ton.
Produccion: (Afio 1981)
100.000.000 unidades ~ -{cifra aproximada).

- Libre
1.000:-/100
400:~-/100
300: —/100

Libre

Aranceles aduaneros: (Valores

06 03.001 Mimosas '
002 Claveles 1/3 -30/11
D03 " 1/12-29/2
004 Gladiolos 1/5 -30/9

v 005 AL 1/10-30/4

011 Rosas /3 -30/11
012 " 1/12-31/1
010 " 1/2 -29/2
013 Tulipanes 1/3 -31/5
014 " 1/6 -30/9
015 " 1/10~30/11
016 " 1/12-29/2
017 Otros 1/3 =30/11
018 " 1/12-29/1
019 Los deméas

OCtras reglamentaciones:

1.600:-/100
Libre
500:~-/100
750:-/100
Libre:
750:-/100
500:-/100
1.000:-/100
500:-/100
Libre

Los productos contenidos en las subpartidas :
012,010,017 y 018 estén sujetos a controles fitosanitarios de
acuerdo con la ordenanza V:1:8023 del Mlnlsterlo de Agricultu-

ra de Sueci

[4]

1a.

Paridad al 27/10/82,

en coronas suecas{#]}

Kg. + 0,80/100
Kg. + 0,80/100
Kg. 3
Kg. + 0,80/100
+ 0,80/100
Kg. + 0,80/100
Kg. '
Kg.
Kg.
Kg. + 0,80/100
Kg. + 0,80/100

im-

Kg.

Kg.

06.03.002,003,011,

1 Us8=7,42 Coronas suecas,

- i



-215-

Nota: En lo referente a las cargas aduaneras destacadas para
estos productos, los aranceles correspondientes a claveles,
gladiolos, rosas, tulipanes y al rubro "otros", son estacio-
nales, indicandose los téminos de validez de cada monto aran-
celario.'Respecto a cargas extra-arancelarias, éstas figuran
a continuacidn de las aduaneras en las subpartidas 06.03.002,
603, 011, 012, 010, 017 y 018, siendo todas de 0,80 coronas
suecas por cada 100 Kg. en concepto de arancel administrati-—

vo de "proteccidn vegetal”.

Principales importadores:

AB BUKETTEN

Bukettvagen 1

S-635 90 Eskilstuna = Suecia
Telex: 46045 BUKETT S

KOOPERATIVA FORBUNDET
Blomavdelningen
Kosterodgatan 10

5-211 24 Malmd - Suecia
Telex: 32738 KFLCMA S

BLOMSTERKOMPANIET AB, SKAGMARK & CO.
Partihandlarvigen 8-18

- 5-121 73 'Johanneshov - Suecia
Direccidén telegrdfica: BLOMSTERKOMP

BLOMSTERHALLEN AR
Landisvégeh 39

5-722 31 Vasteras -~ Suecia
Telex: 40492 BLOMAB S

SABA TRADING AB

Box 9065

5-121 09 Johanneshov - Suecia
Telex: 19005 SABA S

STOCKHOLMS BLOMSTERTJANST AB

Partihandlarvidgen 8-18

5-121 73 Johanneshov - Suecia §
Telex: 13178 FLORIAL S . : -
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OFICINA COMERCIAL

- _ San Juan, 29 de octubre de 1982

B b

Nota F-7 Nim., 91 Ref: Su te]ex Nim. 197 Via Circ. 45
gjeria Ecdndmica en
Washington D. C.

Sefior Secretario:

Tengo el honor de dirigirme a S.E. a efectos de ele-
var a.su consideracién; noémina de importadores locales,
acorde con Jo requerido por la Consejeria Econom1ca en
wash1ngton D. C., segiin el télex de referencia.

Saludo a V.E. con mi mds distinguida consideracidn,

Daniel/0Oscar Decgdato
Secretario Comercial

wiq

Anexo: Tres copias ‘ : e T e R b e e

Al Sefior Secretario de Comercio
Secretaria de Comercio

DR. ALBERTO FRAGUIQ

S. ' / ‘ b.

"é%gpggéé,gﬁﬁéga, c%;anvJ cﬁ%&acjglyfc§§;¢acj?kpawwv7 cﬁZ?kﬁﬁaéanﬁdnaa gjzzép&ﬁfgvy;' f? :
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LISTADO DE IMPORTADORES Y DISTRIBUIDORES LOCALES DE FLORES NATURALES

Caribe Wholesale Florist

PO Box 12372 Loiza Station
Santurce, Puerto Rico 00914

TE {809) 726-1925/1595

Tix: 325-2564

Att: Sr. Joseph Matos, Presidente

El Paraiso de Flores

183 Pesante Street

Santurce, Puerto Rico 00912

TE (809) 725-6915/8716

TIx: 325-2742 ‘
Att: Sr. Mike Viluso, Propietario

Ponce Wholesale Florist Inc.

380 Villas Ponce

Pance, Puerto Rico 00731

TE (809) 842-7087

Att: Sr. Radamés Irizarry, Gerente

Floristeria Iris

Loiza Street 2263

Isla Verde, Puerto Rico 00914
TE (B09) 726-6115

Att: Sra. Iris Qtero, Propietaria

Aponte Wholesale Florists

94 Mufioz Rivera

Caguas, Puerto Rico 00625

TE (809) 743-6863

Att: Sr. Radl Aponte, Propietario

Manati Wholesale Florists
239 Ave. Eleanor Roosevelt
Hato Rey, Puerto Rico 00918
TE (809) 754-0404/0799

Att: Sr. Ramdn Rodriguez,
Propietario

Puerto Rico Wholesale Flarist
523 Italia .

Hato Rey, Puerto Rico . 00917
TE (809) 753-7335 y 767-5910
AttL Sra. Iris Serrano,
Propietaria

b



2 rrrr i

rd

Two Mlinois Center « 233 ]

WERCH)
o GoM
SEC E\A"\ 2'\ o2 coono!

! R Tl
. \ oo AR

] #C\ON

-218-

Ofpcina Gomercial on Chicage

Michigan Avenue « Suite 1408 Chicago, IL 60601

Cctubre 29, 1982

Nota:

Ref.;

Senor Secretario de Comercio:

con referencia a su telex mas arriba mencionado,

CGO 187

i 48 a3

Su telex N°197 a
“Corniséjeria Econdmica
en Washington, reci-

bida por esta Oficina
el 18-10-82,

Tengo el agrado de dirigirme 2 V.E.

a fin de

adjuntarle lista de distribuidores de flores y lista de im-

portadores -de las mismas,

solicitados en su telex.

Con tal motiveo, lo saludo con

distinguida consideracién.

Ricardo

A. Gauthier

Consejero Econémico y Comercial

Al Sefior Secretario de Comercio

“ Dr. Alberto Fraguioé
Secretaria de Comercio
Julio A. Roca 651
1322 Buenos Aires
ARGENTINA

&

* C::JQ? H\; ‘-\-f '-"'.'

Hn...-

1

312-565-2466/67 « TELEX 206192
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Nota: El signo x significa

'IMPORTADCRES DE FLORES

UNITED STATES

FLOWER BULBS (CONTINUED}

A. Frvlink & Sons, Inc.
P.0O. Box 216
Sandston, Virginia 23150

A M. Grootendorst, Inc.
P.O. Box 123
Benton Harbor, Michigan 49022

H.G. Hastings Company
P.O. Box 4274

" Atlanta, Georgia 30302

12715 Falcon Drive
Brookfield, Wisconsin 53005

Holland Bulb Company
6441 Southeast Johnson Creek Blvd.
Portland, Oregon 97206

Holland Flowerbulb Speecialists, Inc.
P.O. Box 231
Mt. Airy, North Carolina 27030

Holland Gardens Nursery & Land., Inc.

3800 Seliman Road
Beltsville, Maryland 20705

Jackson & Perkins Company
P.O. Box 1028
Medford, Oregon 97501

McHutehison & Company
695 Grand
Ridgefield, New Jersey 07657

George W, Park Seed Company, Inc,
P.O. Box 31
CGreenwood, South Carolina 29647

Reuter Seed Company, Ine.
P.O. Box 19255
New Orleans, Louisiana 70179

5.5. Skidelsky & Company
6835 Grand Avenue
Ridgefiled, New Jersey 97657

Terra Cela Farms
P.O. Box 167
Pantego, North Carolina 27860

United Bulb Company, Inc.
P.G. Box 867
Mt, Clemens, Michigan 48044

. Van Zonneveld Bros. & Philippo, Inc.

P.0O. Box 124 ‘
Lebanon, Onio 45063

Van Zyverden Brothers
P.O. Box 550
Meridian, Mississippi 39301

J. Weingarten, Inc.
600 Lockwood Drive
Houston, Texas 77011

Fuente: Tux INTERNATIONAL DIRECTORY OF IMPORTERS .« :

N—

e

/_/”———Aw

T

FLOWERS AND
FOLIAGE, ARTIFICIAL

Aldik Artificial Flower Co.
7651 Sepulveda Boulevard
Van Nuys, California 91405

-
<Amiings Flowerland

890G West North Avenue
Melrose Park, lilinois 60160

\
."Holland Beauty Flower & Bulb Corp. 'Cfmdru Pierre Originals

320 North Elizabeth
Chicaro, lllinois 60607

Apex Florists Supply Company
3625-29 N. Lawrence
Philadelphia, Pennsylvania 19140

Aris & Flowers Displays
234 West 56ih Street
New York, New York 10019

Aulantic Paper Box Company
270 Albany
Cambridge, Massachusetts 02100

(e
A Bachman Enterprises

6010 S. Lyndale Avenue .
Minneapolis, Minnesota 55419

3. Berger Import
3 East 28th Street
New York, New York 10016

\/Bowl—O-Beau ty Company

1557 N. George Street
Melrose Park, ltlinois 60160

7

Brandau Art Flower Company
2068 Milwaukee Avenue
Chicago, lllinois 60647

A. Brod, Inc.
9 East 37th Street
New York, New York 10016

Steve Brody Company
11805 E. Stauson Avenue
Santa Fe Springs, California 90670

Buffalo Evergreen Company
338 North Oak
Bulfalo, New York 14203

X(C & C Florist's Supplies

1313 West Randolph
Chicago, Illinois 60607

Caffco Imports, Ine.
P.0. Box 550
Montgomery, Alabama 36101

.\ Cathay Enterprises
9116 Cherry

Kansas City, Missouri 64131

que Se encuentran

en nuestra jurisdicdi®n

Chingos & Sons, Inc.
818-29 Ave. of the Ameticas
New York, New York 10001

Consolidated Novelty Company

7200 Fifth Avenue

New York, New York 10010

Corham Artificial Flower Compuny
300 Central
White Plains, New York 10606

Crown Florist Supply
5813 North 7th Street
Phoenix, Arizona 85014

Derita Floral Supply Company
1304 South Tryon
Charlotte, North Carolina 28203

R.N. Fisher’s Flower Shop
155-157 North Main
Washington, Pennsylvania 15301

Raymond A. Fleck
1139 Street
Southampton, Pennsylvania 18966

J

Floralier Company, Inc. -.
543 West 23rd
New York, New York 10011

Flowers from France, Ine.
888 Madison Avenue
New York, New York 10022

Thomas V. Flynn
10018 Chef Menteur Highway
New Orleans, Louisiana 70127

”

'}‘;/ Frank's Nurseries

P.O. Box 6317
Detroit, Michigan 48234

Fricker Orchids
5248 North Serenco Drive
Temple City, California 91780

Hayman & Lindernberg, Inc.
340 Washington Avenus
Carlstadt, New Jersey 07072

Imperial Display Corporation
46-23 Crane Street
Long Island City, New York 11101

Andrew Jackson Sales, Inc.
P.O. Box 3150
Charlette, North Carolina 28203

Jewel Foliage Company
9035 Aero Lane
San Antonio, Texas 78217

P.H. Johnson, Inc.
P.O. Box 6282
Greensboro, North Carolina 27405

David L. Jones Wholesale Flor.
919 Eastiake East
Seattle, Washington 98109

" B N



UNITED STATES

FLOWERS AND FOLIAGE,
ARTIFICIAL (CONTINUED]I

Knud Neisorn Company, Inc.
217 Dark
Evergreen, Alabama 36401

Gordon Lamberts, Ine,
3797-28Lh S.E.
Gran Rapids, Michigan 39508

Joseph Markovits, Inc.
1115 Broadway
New York, New York 10010

Montealm Products Corp.
1115 Broadway
New York, New York

D.B. Morrow, inc.
P.O. Box 2281
Wichita Falls, Texas 76307

NHM Corporation
6900 Beck Avenue
N. Hollywood, California 91605

New Jersey Plant Prescrvers |
85 Newman
Hackensack, New Jersey 07601

Oldfield Nursery, Inc.
807 bth Avenue
New York, New York 10001

Pacific Coast Commercial
T44 San Julian
Los Angeles, California 90014

Charles Zucker Corporation
31 Mercer
New York, New York 10013

Plastar Corporation
1-11 East 21st
New York, New York 10010

Pollak Feather Corporation
29 West 38th Street
New York, New York 10018

G. Reising & Company
2226 Bush Street
San Francisco, California 94030

Ribbon Narrow World Wide
65 Bleeker
New York, New York 10012

S. Romeo
6308 15th Avenue
Brooklyn, New York 13228

Herman Rynveld’s Son Corporation
New Albany
Pennsylvania 18833

Salix Import Company
1 East 21st
New York, New York 10010

~-220-

G. Simonson
1199 Broadway
New Yark, New York 10001

Studio of Flowers of Texas
1953 West Gray
Houston, Texas 77014

Q. Strupp Trading Company
349 Broadway
New York, New York 10013

Trans-World Trading Company
1622 Pomona Avenue
Costa Mesa, California 92627

‘Union Novelty Company, Inc.
149 51h Avenue ’
New York, New York 10010

\ Uniied Asia Training Company
800 North Clark
Chicago, lllinois 60610

United Wholesale Florists
2107 Wightman Street
Jackson, Mississippi 39205

FOOD AND BEVERAGE
EQUIPMENT

APV, Company, Inc.
395 Fillmore Avenue
Tonawanda, New York 14150

Adam Equipment Corporation
607 Industrial Way, West
» Eatontown, New Jersey 07724

Reinhold A. Auerbach, Inc.
1001 Northeast 125th
North Miami, Pennsylvania 13164

Stephen Bader Company, Inc.
Valley Falls
New York 12185

. Baker Perkins, Inc.
1000 Hess Street
Saginaw, Michigan 48601

Berarducci Brothers Company
1732 Fifth Avenue
McKeesport, Pennsylvania 15132

S. Blondheim Company, Inc.
P.O. Box 23861
Qakland, Catifornia 94623

Bridge Machine Company, Inc.
Kennedy Street
Palmyra, New Jersey 08065

California Concession Supply Co.
177 Golden Gate Avenue
San Francisco, Califonria 94102

-

-

AUN
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Carle & Montanari, Inc.
Temple &-Hackensack Avenue
Hackensack, New Jersey 07601

Chicago Scale & Slicer Company
2359 N. 251Lh Avenue
Franklin Park, Nineis 60131

Cincinnati Butchers Supply Company
Helen & Blade
Cincinnati, Ohio 15219

- Colborne Corporation

o

S

1879 Chestnut Avenue
Gienview, lllinois 60025

Conewango Service
Randolph
Buifalo, New York 14772

‘Crescent Metal Produets, Inc.

12711 Tal'l Avenue
Cleveland, Ohio 44108

J.H. Day Company, Ine.
4932 Beech
Cincinnati, Ohio 45212

De Laval Separator Company
350 Nutchess Turnpike
Poughkeepsie, New York 12602

" EM.L Corporation

3166 Des Plaines Avenue
Des Plaines, Ilinois 60018

Emkay Impart Company
P.O. Box 6318
Bridgeport, Connecticut 06606

" FBM International, Ine,

434 Stinson Boulevard
Minneapolis, Minnesota 55414

Food Service Equipment & Design
221 Notth Beacon
Boston, Massachusetts 92135

Gautin Corporation
44 Garden
Everett, Massachusetts 02149

Gourmelt Specialties, Inc.
2250 MeKinnon Avenue
San Franciseo, California 94124

Haensel Machine Company, Inc.
349 West John Street
Hicksville, New York 11801

Aivin Hirsh Assoc.
150 Admiral Road
Buffalo, New York 14216

Hoffman Bros. Packing Company
2731 Soulh Soto Street
Los Angeles, California 900623

International Trading Company
8 Spring Street
New York, New York 10012 T

THET AINTFRNATIONAL DIRFCOCTORY OF IMPORTERS - m— . - ~



. DISTRIBUIDORES BE FLORES

18848 D The Aguben H, Donnelisy Corporation 1980

F »Florists-Who!

ANDERSON ALBERT A FLORIST INC

Florists' Supplies

RONS-ROD SUPLY co

5153 WL srrrnane=-287-1335 4550 N Cumberted -----caeemnoo 625%-7566
LERICAN FLDRAL MANUFACTURING CO B A FLORIST & HURSERY CO
TO50 W K- annsraanmomes 43 Evergreens-Rosebushes-Shruas-Trees

NS TRANSWDRLD IMPORTS LTD
Ar:hcial Fiowers: Trees-Plamis
Sk & Oned Flowers-Ammated Oiplays
1632 S Ing -cevmme e 939-3000
ICHSINDER BROS o433 Toun

Mirs OF Reingerators £ oe Florists
------------ TeNo 287-2001
12490 S Laramig Ay Alslp ----- 388-4307 gpy c W U ORAL CO ChaoTeiNo 287200

House Plants-Cut Flowers
1000 W Randlph -------
BALL GEO JINC
0 N 250 Town Rd W Chgo ----- 231-3500

-- 421-8328

£ C FLORISTS SUPPLIES INC T e M Pl Akt oemeoa e e g
Ates Preserved Foka\u- & Plants BI.Q?S“DEP:SF‘SF“HAW Ml 478-0091
L2245 W Washagin <= --eeeanonse bbe-Ba} 922-03
¢ FLORISTS SUPPLEES INC 21 E Balug --- -922-0315

1245 W WASANGL s s e saaennnan 421-150¢ BRAUTIGAM FLOR

4020 N Cenmnt
"';‘:ﬂ?: tﬁfl.?_rf..s.‘.j.’ff'f..r' 58.0164 BREITER J A CREENHOUSES -

___________________ B829.0819 Full Line Of Blooming & Fallage Plants
IICA"D WIRE DESIGN co Hangng Baskets-Brametads-Cactus

1747 W Ghid »remrmmmmmmmermanan 2266250 4 M 781 Church R Bensnvl ---- T68-8859
lltﬁco WIRE DESEGN €0 CAREFREE GARDEN PRDTS
------------------- 1400 Harvester W Chgo ------- 231-3900
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ﬂHESE GIFT WHOLESALE INC CARMEN FLOWER MFG

Potlery And Novelly Planters 1329 W AUGUSTA--=-smcsesnesnen 252-5582
1770 Cortland CAS’ FLORAL SHOP INC
AGSA «rararmaann LombrdTeivg B29-7550 2309 N Westen -cc-oommm o -278-4738
AMAGE CO 1245 W Washagtn ----660-6787 CHICAGO FLOWER EXLH
ILLINS BROS 1236 W Loyola------761-4050 1312 5 Wabash-r=eecnenoeanonan 786-9225
JOPER JOEL & SOM L¥D CHOLES DEOSA & ASSOC
1579 K Miwke:o-nonnnnenanaaae 252-8310 1255 N 5120k Phwy - =====xmnnnn 664-9510

RYSTAL GLASS TUBE & CYLINDER CO CLEMENSEN FLORIST
Speciabzng In Terearwm Glasswear 18417 Halstd Ginwd- ChgeTelNo  768-0500

ZALT H VRSN cme e eeeeneiian 342-5040 CLESEN FRANK & SONS INC
AVIDSON & UPHOFF IKC gw:.ﬁ’fat?::-::mge-ﬂeddhq Plants
ESI‘G‘Na ::rC‘K(;\L(]':] :E‘éb ----- 323-08¢8 316.Florence Evnstn----------- 889-2257
2834 W Chgo v semmmmmmmnmn s 486-8100 DEESIGNED TREES INC
T JAMES £O 7545 W lrvng Pk Ro -625-9552 Whalnsate Rentol & Contract
ORALIFE INC 4420 § Tripp -+ -+++-523- 3565 Artificiol Troes, Flowers & Plants

Monzenita Traes Ail Sizer
Custom lzutailation of Gordens

DME-BORD SERYICE CNTR
Foamed Boards For Displays

2211 N EIREN <o remmmmereencen 278-9200 {3100W Grand -------ooreooeo-- 722-7300
RESH FLOWER PAK DIVERSIFIED FLORAL WHOLESALE
MFy Gl Pre-Mace Floral Desgns 1050 W Xuinzie - LR --bh6-6070
T340 Easl av CDﬂlr’nd-------" -579- 2276 FLECING
HSBURG M A L0112 N Mlvl- -243-2734  whylesate Floral Supply
SPANIC [MPORTS 400 W Erie -+--321-9358 7825 Quincy Wilabrk - «-=------ £20-8540

[0IANA GLASS CD

Cecorative Contanery

7825 Quincy Wilcbek ChgoTelNo 242-444Q
FLORAL EXHIBITS 1041 W Randiph-738- 1888

Mdse Marl Plaza -------------- E44- 1866 FLORAL FACTORY THE
& R ENTERPRISES Terrariums-Cry Arrangements E1¢
""""""""" 32-6897 917 5 Westwd Adsn --—---- - 543-0624

6208 § Evam .o 1e-ermranmens 683-5303 LORAL FASHIONS InNC

JLES SUPLY €O 7317 N [icera ----777-8212 FLOWER T LAmeNE

-B29-0353

ITZINGER ERNEST B ¢ One First Nat'| PIg -----=nnnnnmnmo 782-3989
Azxzfas’fwevanb}}é’ffﬁ """"" T72-2126 £RE SH FLOWER PAK
T NS LT ga7.coa1 M Of Pre-Made Floral Designs

5340 East Av Contrysd----------579-2276
G & E GREENHOUSES INC
A Complata Line of Biocoming Potied Planty
Vrhotosale Florists Supplles 731 5 Harvisn
and Wedding Equipment Batayia --~es-esanen
Sotd and Rented

EWIS & WHITE

ChgoTeive 287-1783
731 5 Harrisa Balavia --eecenes B879-7380

10331 W Madison <o ---------421-4345 GARLAND FLOWERS
0COCO BROTHERS FLORIST 5324 W Horln -oeesooesoosoes 237-0908
White Runner-Jewith Cancpies-Candetabra GRIST GREENS CO
Weading Equipment Rental Service Morse Av Schmbrg -------- 529-3039

806
%64 5 Qak Park Qak Pk-----..- 388-8B86 HATCH R S & SONS

TE MG Afrg e onsranmnmnnn For Pk 366-2538 HQUZFb; ;BgilgEgﬁ;;wan;’;ﬁo 261-2590
DTOS SUPPLY COMPANY INC Rl 988-5030
COMPLETE 6 cnesmmusss oF TCLINOIS ING 1
2100 W Balmel -v-rrcmammiiaaan . 00
FLORIST SUPPLIES JIFFY PRODUCTS OF AMERICA
4317 N Ravenwood Ave s----nnnen 528-0400 1400 Harvester W Chgo - vov-o- 231-
KELL ~r a. mmu FLORIST SHOP

ATIGNAL POTTER!ES Cu

Wedse 1527-5658
ANT GARVEL BIST ‘0 KE“"“,Q‘.} ER&L"EE.S. e . 421-0465

G2 W 119 -eemeecienns -264-0450 RA
| AHTER NG 2600 N Ciybourn.-----327.5577 Kw;ﬂ? f,w,:':” & JOHNSON INC

LANTERS AIDE PROTS i T e e e eremes ChgoTeiNo  721.0779
8880 North Ay Melrag Bk oo O KOLEWLER DRAMM & JOHNsOM

LATZ FLOWERS & SUPPLIES INC ;
ol Fo & o o
Monn Gry ----ooee- ChgoTebo SBI-21T1 ™l iciiie Flornt Greens
8301 Fronlage MOorta Grv------ 956-11 14225 § Malsted Rivrdl «<--r-ee -B49-4900

WASYHOFF'S SUPPLIES
2811 Fhatcher &v Ryr Gry.----

AKDALL AL CO
Whoiesate Ondy -No Exceptiony

LSP WHOLESALE FLORISTS LO

8031 Rugewy

SOk e e senim s hqefeiNu 267-5646%
L 5 P WHOLESALE FLORISTS CO

453-4587

........... 8031 Rdgewy Shohe - ---------- 674300
Asbury Ré Pran Vw 634-4300 LaNGE 4 FLORIST & GREENHOUSES NG
ABLE & ASSOCIATES iNC L R e 2363777
Sdx & Dred Flowers-Ribbon-Accesionts LEIDER M %SONS mc
% g meremennn - Aptksc Rd Prart vw - ChaoTelNo 774-2332
VEALS A ohold B73-2027 | 1105 SUPPLY COMPANY THC

ICTORY STORE EQUIPMENT CO
httry Of Refrgerators For Flomsts 4317 N Ravenwd Av -------eeous 0400
BBA W Milwke -remnnmeuersrannas b66-3518 MADAY'S WHOLESALE GﬂEENHﬂUSE

Y INC INC 1986 Mxch Gty Rd Cal Gty --- BE2- 1144
HITINGER CARL COMPAN! MIDWEST GROWERS SUPPLY INC

534 S Wb «ermemnmemnesne 427-5811 2613 Kanevl Rd Geneva---~~-.. 232-8800
MPORTING MY SWEETHEART FLOWER

ILLIAMS ROSERT IMPO MAKUF AC TURING CO
Fui-Le OF Imported Baskets BRIDAL BOUGUETS . HEAD PIECES

407 N ERIDUN s sssnernnmmnnn 263-7383 CROWNS . LACOS . GLASS FLOWERS
LY AL i) SE HABLA ESPANOL - WHOLESALE

1313 W RANGIPh =aemsemeeveansnn 421-5404 748 W 33. --326-3027

m{n'rns & OESIGNS - RATURE PRESERVED LiD

3g4? N Naragnst-- - -685-bb4d S100 W Divel ~-v-v-resracenncon 287-0581

nente: Chicaen Yellmwe Pacon

Florists-Whol (cont’d)

{
[

18888 © The Reuben M. Donnailgy Corparanon 1980
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*Flour Mili Equipment
RELSON & HOLMBERG

Growers O Potted Planns

3321 Hightnd
Brwyn - --ooosooes Chgofeine 242-2918 b
T i oronmn 80T 232-2918 »Flour Mixes-Prepared
URCHIDS FROM HAWA]I See Bakers’ Supplies; also Fiour
1430 N Lake Shore OF -sszvaznner 327.1333

PALMER MIDWEST CROWERS INC
T04 Dewey Harvrd ------- - 815943 6341 Flour SaCkS
PHILLIPS WNULESALE FLORAL SERVICES See Bags-Burlap, Canvas & Cottan-
Full Service Florists Over 50 Years Dealers; also Bags-Burlap, Canvas &

5338 Ea3l Av CONtryS@---nvnnenn 1]
PLATZ FLOWERS & SUPPLIES mc Cotton-Mfrs; aiso Bags-Faper

8441 Fronage
Morin Gy --r-o-.- crgotema 583-2171 »Flow Meters
8501 Frontage Mortn Gry------ 968-3100  See Meters

PULS R GREENHOUSES
Wholesale Pat Plam Growers

»Flower Bulbs & Seeds

50245 Theobatd Mortn Gry reeren- 9651707 -
RANDALL B e b eas00 See Seeds & Bulbs-Whol

Aspury Rd Pran Ww ---------neen -
REB PLASTICS >Flower Pots

2013 Kanevl R Gentva-«s-vaae 232-5800 See Pottery-Whaol & Mfrs; also
RONSLEY €O Plastics—-Products (Finished)-Whal &

Floral Cecorators s
363 W Ontario-------r-nnneee- 427-19548

§ & § WHOLESALE FLORIST CO ING
CUT FLOWERS &
GREENS - 922-0472

6IE 1AL oo s22-0472 | »Fluid Power Equipment
SCHAU HERMAN & SONS See Cylinders-Air & Hydraulic; also

Wholesale Lrowers Of A0 . ; .
Potted Plants Hydraulic Equipiment & Supplies

*Flue Cleaning Equipment

See Tube Cleaning & Expanding
Equipment

Wholesaler To Relaae ] .
10R17 § e +oreoecc e 238-1400 "Fluid Separators
SCHWIND MARTY & SONS See Separators
1511 Monroe Evnsin ---------- BB6-84

SZONTAGH RALPH 4021 W 63rd ---581- 3565
VAN'S INE a3 9000 "Fluorescent Lamp Ballasts
3730 W 131 Alsip - ChgoTeivo 264-5339  See Transformers

.............. 6-8008
VILLARI MAYFLOWER FLOWERS & »Fluorescent Light Tube
Breaking Equipment

NURSERY 820 w Ranciph------ 738- 1600
WEILAND'S WHOLESALE FLORISTS
See Crushing & Pulverizing Efuipment

Cut Flowers-Greens & Supplies
37 Weind fid Aptkse ---------- §34-3282

W“"t;f:t&{,:ﬂﬁ?? BLP‘I' 2430354 ‘»Fluorescent Lighting
~—m—4 Fixtures
bFlOUl’ See Lighting Fixtures-Whol & Mfrs in

ADM MILLING CD this dir. In B-Buying Guide Directory
' see Lighting Fixtures-Retail

WHOLESALE
FLOUR MILLERS >Fluorescent Lighting
A711 Gof Rd Skokie ------------- 982-9780 Fixtu'esuﬂepairing &
ARCCDHOR FLOUR MILLS DIVISION OF PEAVEY Mamtenance
2311 Touhf _________ ChgaTetva 549-3840 See Lighting Fixtures-Repairing &

B& R SUGAR SERVICE 50 Maintenance

BRI HILCe EnrERrRises e o0 bFlyorescent Products

1350 W NWHwy
ML Prapet -e-mmeeeon ChyoTelNo 792-0312 See Luminous Praducts

BURGESS FLOUR INC
. PFluoroscopes

212 S Markon €L 2 574
Oak Ph +--ecveennnen ChgoTelNo 251- .

CHICACO TERMINAL SERVILE COMPANY INC  See X-Ray Apparatus & Supplies

Patato Flowr -5tarch-Flakes

PSR » - H H
conassn West 465-3345 Elttéxes Soldering, Brazing,

799 OQopsvlt R Gren Ehen
GILBERT WM 10 W Em ------ .
See Soldering, Galvaniting & Tinning
FLOUR CD 4227 W 43 <exeres s
is‘i‘b‘és Ii.qolla{?,(cn?; ‘czo” Wl 52}'7972 Fluxes; also Brazing Alloys & Fluxes
TH39 N Newtnd --------eoocemms Ba9-

NATIONAL FLOUR CO NE— - ,45}3&11 fly Screens & Traps-
W

- Martn Electrical

1640 Lake vilret --.--- -251-8710 .
NATIGNAL FLOUR COMPANY INC See lnsect Coatrol Devices

1640 W Lake . H
- onsotems 2235624 B [ying Instruction

Wimet ---veaa-
NB .

NEIMAN BROS CO 463-3000 In B-Buying Guide Directory see

Aircraft Schools

3322 W Mewprt - eeernianas
OLD TYME MILL COMPA
1517 S Kokerar «--ceememnmiaas
PIESER-LIVINGSTON GLUTEN rmua— >F|ywhee|s
MANUFACTURERS & issi ipment;
IS TR IR UTORS f;i; Egav:;‘ Transmissien Equipme
PIESER-LIVINGSTON CO

Since 1861 High Proten Fh
Toad cave wimet ooere---251.5538 > Foam-Polyurethane
TARDELLA FLOUR CO See Foam & Sponge Rubber-Whol &
Ilibnln‘i;‘ﬂe*hd ----------- nnggg_ggﬁ Mirs; also Plastics-Foam; also
............. Einw
VANDERBILT FLOUR €O Polyurethane Products
4001 W 1234 -
Abig - egovemo 785-0171"F0am & Sponge Rubber
4001 W 123d Akip ----ecameen 389-5050 Retall

Check “hours open for See B-Buying Guide Direclory

FLOWERS BY CAROL 7601 S Cicero- 5854411
TAYLOR FLORIST 7544 % Halpid ---993-8101
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POR R. VON ALVENSLEBEN, P. GAVINLERVATNA,
D. M. HORMANN Y H. STORCK

graih Merca oo}

La demanda de productos florales — flores cortadas, follaje y plantas — estd creciendo en
Europa. Existen oportunidades para los paises en desarrollo.

Los ULTIMOS decenios han traido un ra-
pido aunmtento en el consumo de flo-
res corladas y plantas en liestos en {oda
Europa. El consumo total de productos
florales en Europa Occidental ascendio a
7.300 millones de délares en 1977 (no se
dispone de cifras precisas). El promedio
de gastos por habitante ese ano fue de 21
a 22 délares. Tanto el nivel de consumo
como ¢l desarrollo de la demanda difieren

P. Gavinlervatna es especialista en floricultura
del Departamento de Honticultura, Universidad
Kasetsort de Bangkok, Tailandia. H. Storck.

D. M. Harmann y R. von Alvensleben son
especialistas en floriculiura del Instituto de
Economia de la Horicultura de la Universidad
Técnica de Hannover, Repdblica Federa! de
Alemania.

* Este articulo es un extracto de un estudia,

A survey of the market for flaricuitvral products in
Western Europe prepared for ESCAP countries
{Esturfio del mercado de producios florales en
Eurepa Occidental preparado para los paises de 13
CESPAP}, gue realizaron en virtud de un proyecto
interregional de asistencia para la comercializacién
ejecutado por la Comisidn Econdmica y Social para
Asia y el Pacifico de las Naciones Unidas
{CESPAP], en Bangkok. en cooperacuén con el
CcCl
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mucho de un pais a otro. Pueden distin-
gulrse los siguicntes grupos:

w Paises con un alto nivel de consumo
por habitante de productos florales (Suiza,
Paises Bajos, Suecta, Noruega, Repiblica
Federal de Alemania, Finlandia, Dina-
marca).

e Paises con un nivel medio de consu-
mo por habltante (Bélgica, Austria, Fran-
cla, Italia).

g Paises con un bajo nivel de consumo
{Espafia, Reino Unido, Grecia, Porugal).

El mayor mercado es el de la Republica
Federal de Alemanla, que consumié 2.200
millones de délares en productos florales
en 1978 (30% det consumo total de Euro-
pa), seguida por Francia con 1,100 millo-
nes {16%), Nalla con 1.000 millones (14%)
y Paises Bajos con 600 millones (8%).

En cuanic a consumo por habitante,
Suiza ocupd ese ano ¢l primer lugar con
54 dolares, seguida por los Pafses Bajos y
Succta con 44 dolares, Noruega con 40 y
la Repiblica Federal de Alemania con 16.
El mas bajo consumo por habitanie en
1978 fue el del Reino Unido, de sélo 6

FORUM de Comercio Internacional

dolares, ¥ de Espafa, de 10. El nivel de
consumo de Portugal y Grecia fue aproxi-
madamente igual. halia, con 18 dolares,
alcanzéd un nivel algo mas alto. Las can-
tidades correspondientes a los demds pai-
ses oscilaron entre 20 y 30 dolares por ha-
bitante.

No es posible calcular con exactitud las
tasas de crecimlento de la demanda de
productos florales en los dllimos afos.
Puede afirmarse en general, no obstante,
que la mayor parte de las allas tasas de
crecimlento de los gastos en flores y plan-
tas que se han obscrvado en toda Europa
se deben a la inftacion. De todas maneras,
ha habido tamblén un conslderable creci-
miento real, comeo puede verse conside-
rando el mercado de la Republica Federal
de Alemanla. E! consumo total de pro-
ductos florales en ese pais aumentd entre
1970 y 1977 a un ritmo medlo anual de
8% en valor y de 3,7% en volumen. Como
las tasas de Inflacion en la mayoria de los
paises europeos fueron mds altas gue las
de la Republica Federal de Alemanla, es
posible que las tasas medias de crecimien-

Octubre-Diciembre de 1980

£ e e -t . an



1o de los gastos en flores en e! conjunto
de Europa hayan sido superiores, en valor
nominal, 2 las de la Republica Federal.
Por otra parte, puede suponerse que el
promedio curopee en crecimiento real. fue
tnferior al de 1a Repablica Federal.

Perspectivas generales

El consumo de productos florales se ha
beneficiado considerablemente en el pasa-
do de unos precios bajos, que han aumen-
lado lentamenie, y de la elevacién del in-
reso por habitante. Ademas, el consumo
de flores esta determinado por otros facto-
res, entre ellos las preferencias del consu-
midor.

Las distinias preferencias de los consu-
midores coniribuyen en gran medida a las
variaciones en el consumo entre los paises
2Uropeos.

Es probable que el mercado fioral euro-
e0 crezca en ¢l futuro a un ritmo muy
nferior al dzl pasado. Sin embargo, puede
sperarse que el consumo siga aumentan-
lo a largo plazo, con unas tasas de creci-
nienio real estimadas entre 2 v 4% anual-
nente. El consumo de flores se vera con-
iderablemente Influido por faclores eco-
W0micos generales, ¥y en especial por la
volucion del mercado de la energia. E)
recimiento de las venias en los paises
uyo consumo es alio sera probablemente
nas lento que en aquellos en que actual-
nente es bajo, ya que el consumo parece
star en los primeros cerca del punto de
aturacion.

A plazo medio, cabe esperar que el ma-
or aumento de las ventas de flores tenga

-223-

lugar en los mercados con un nivel medio
de consumo. Francia es especialmente
significativa a este respecto, dada la im-
portancia de su poblaclén. En los paises

_de bajo consumo; el potencial de venias

atractivo que ofrece su gran diversidad.
Lo mismo puede decirse de las plantas en
tiestos, respecto de las cualés la demanda
ha experimentado gran varlacion, en parti-
cular en las plantas de follaje.

puede elevarse sélo lentamente en cifra3¥, .
absolutas, incluso con unas tasas de creci- =T ipos de la demanda

miento relativamente elevadas. Ademis,
en los paises medilerranzos solo puede es-
perarse un crecimiento inferior al prome-

~dio, a causa de sus propias condiciones

climaéticas favorables al culiivo de flores.

Ademds de la tasa general de creci-
miento de los mercados, son también tm-
portantes para las ventas futuras los cam-
bios en la estructura de la demanda. En
general, se prevé que el consumo de plan-
tas en tiestos experimentard un aumento
algo superior al promedio, en tanto que la
parte correspandientie a fNores cortadas se
reducird ligeramente. De 1odas formas, las
flores cortadas seguirdn constituyendo,
con mucha diferencia, el sector mas im-
portante del mercado floral.

También estdn camblando continua-
menle los surtidos de flores, de follaje y
de plantas en tlestos que son objeto de
demanda. Varios tipos tradicionalmente
importanies de flores, como las rosas, los
claveles y los crisaniemos, ocupan una
fuerte posicidn en el mercado y lo mds
probable es que no la pierdan. Sin embar-
g0 se estan desarrollando constaniemente
nuevas variedades de esos tipos. Ademis,
nuecvas varicdades de otras flores han con-
quistado una parte creclente del mercado
en los dltintos anos. El alto consumo de
flores cortadas se atribuye en parte al

—

P RS | .
= L N -

Las flores corladas representan airededor
de dos terceras partes del total de gaslos
ent productos florales de Europa, en tanio
que a las plamias cn tiestos corresponde el
tercio restante. Estds proporcioncs varian
de un pais a otro. La proporcion de flores
cortadas €s superior al promedio en la Re-
ptiblica Federal de Alemania, Espana, Ita-
lia, Finlandia y Dinamarca, e inferior al
promedio en Bélgica, Noruega, Suiza,
Suecia y Francia. )

En el consumo de flores cortadas domi-
nan las rosas, los claveles, los crisantemos
y las flores de bulbo (tulipanes, narcisos,
giadlolos). La tmportancia relativa de es-
las especies varia segan los paises. En
Francia, aproximadamente 60% de los
gastos en flores cortadas corresponden a
rosas y claveles (40 y 20%, respectivamen-

-te). En el Relno Unido ambas especies ai-

canzan reunidas sélo 13%, en tanlo que
las flores de bulbo (sobre todo narclsos) y
los crisantemos parliclpan en el mercado
con 30 y 25%, respectlvamente. En ios
Paises Bajos, los crisantemos ocupan el
primer lugar con 25%, seguldos por las ro-
sas (15%), los claveles v freesias (13% cada
cual). Una situacion especlal es la de la
Repitblica Federal de Alemania, donde al-
rededor de 34% de las flores cortadas se
venden en ramos combinados de diversas

1 Europa es probable que las ventas de fiores y plantas crezcan a largo plazo, pero a un ritmo inferior al del pasado.

:mbrc-Dich’:mbrc de 1980 FORUM de Comercio Internacional
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especies. Por separado, las flores mas Lin-
porlanies son las rosas (16%) y los clave-
les {13%). En Europa Meridional, los gla-
diolos ocupan un lugar destacado, ademas
de los claveles y de las rosas.

Las variedades de flores cortadas que
son objelo de fa demanda camblan segun
la estacion. Las flares de bulbo s¢ com-
pran principalmente en ¢l primer trimestre
del afo. Las ventas de crisantemos tienen
fugar sobre todo en el ultimo trimestre.
La demanda de rosas es muy inferior al
promedio en el primer trimestre y muy
supcrior en el tercer trimestre, mientras
que los claveles s& compran mas o menos
constantemente durante todo el ano.

Las orquideas tropicales
aproximadamente 1% del 1otal de gastos
en flores cortadas en Europa Qccidental.
Los paises con mdas altos niveles de con-
sumo de flores cortadas presentan tam-
bién los mayores porcentajes de gastos en
orquideas: Suiza (2,1%), Republica Federal
de Alemania y Paises Bajos (2%), Suecia
(1,5%), Finlandia (7.4%) ¥ Noruega (1,2%).
Todes los demis paises estdn muy por de-
bajo del promedio europeo.

la variedad de planias con raiz ofreci-
das cn el mercado es en general mucho
mas amplia que [a de flores cortadas. Pue-
den cilarse:

e Plantas de balcon y de jardin, que se
plantan en el exterlor durante el verano.
Los ttpos mas Importantes son el pelargo-
nio, la begonia, ¢l clavelén, la petunia, ei
pensamiento v la fucsia. Son muy popula-
res, cspecialmente en la parte meridlonal
de la Republica Federal de Alemania, Sul-
za, Austria y Norte de {talla, pero también
€n otras partes de Europa.

5 Plantas de interior, entre etlas las cul-
tivadas por sus flores, las mas importantes
de las cuales son el pamporcino, la azalea,
la poinseriia o estrella de adviento, la be-
gonia, la violeta de Usdmbara y el crisan-
temo de tiesto, ¥ las plantas de foliaje
como el ficus, el phifodendron, los hele-
chos, las pluntas carnosas, las palmeras y
la yuca. ) :

Se han obscrvado tasas de crecimicnto
especialmente alias respecto de lus plantas
de balcon y jardin, asi como respecto de
las plantas de foliaje.

@Demanda estacional

Lu estructura de fa demanda se ve afecta-
da por diferencias estacionales y por los
dias dc fiesta con sus necesidades particu-
lares. Las fiestus desempenan un papel
mids imporlante cn los mercados de Mores
micnos desarrollados, donde se da mas re-
licve al uso tradicional de las flores para
regalo que en los mercados desarrollados.
El consumo es mas bajo cn verano en 1o-
dos los mercados, a causa de las mayores
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existencias loeales, las vacaciones v la dij‘éPosibilidades para proveedores

ponibilidad de vegetacién en el entorno
natural,

La estructura estacional de la demanda
en la Republica Federal de Alemania pue-
de ser tipica de los paises de Europa Sep-
ientrlonal con un allo consumeo de flores.
La demanda alcanza su casplde en prima-

vera, de marzo @ mavo, y se incrementa-

particularmente por Pascua. La alta de-
manda de mayo esla estrechamenie rela-
cionada con el Dia de 1a Madre y la sema-
na de Pentecostés. Durante el Invierno, de
diciembre a febrero, los gastos en flores se
manticnen [igeramenle por encima del
promedio, mientras que en oclubre ¥ no-
viembre quedan ligeramente por debajo.
El tipico bajon de la demanda de junio a
septiembre se debe ata mavor disponibili-
dad de flores del jardin y a la temporada
de vacaciones. Como los precios de las
flores son algo mds bajos en verano que
en invierno, las diferencias estacionales de
gastos son mas amplias que las del volu-
men de consumo.

En Francia la demanda se caracteriza
también por un consumo superior al pro-
medio en invierno y primavera, con una
baja demanda en verano. A diferencia de
la Republica Federal de Alemania, hay
una cospide marcada por Navidad y una
demanda algo mds alta en octubre, debida
al Dia de Todos los Santos. En cambio, el
indice de gastos en Pascua y en ¢} Dia de
la Madre es algo mds bajo que en Ia Re-
publica Federal de Alemania.

exteriores

- La produccion. europea cubre la casi totali-

dad de las necesidades del mercado euro-
peo de productos florales. Ademis de la
produccion local, tiene también importan-
cia el mercado intracuropeo, especialmen-
te de flores cortadas, con suministros de
tos Paises Bajos y de algunos paiscs de
Europa Meridional. La parte del mercado
dominada por los preveedores europzos es
de 100% en cuanto a las plantas vendidas
en Lliestos al consumidor v de mas de 90%
respecto de flores cortadas, como prome-
dio durante todo el afio; pero la parte co-
rrespondiente a los proveedores no euro-
peos es mas alta en invierno y primavera.
y también en ciertas variedades duranie
tode el ano. Muchas variedades vienen
exclusivamente del exterlor (por ejemplo,
orquideas troplcales y protedceas), en tan-
to que oitras de las que vienen de lejos
ocupan una parte considerable del merca-
do en los pocos meses invernales en que
hay escasa fuz para el cultivo (rosas, cla-
veles, litraceas, gladiolos) y, excepcional-
mente, en verano (cymbidias).

La posicion en el mercado de los pro-
ductores no europeos se ha reforzado con-
siderablemenie en los uitirmos afos. Algu-
nos paises, especialmente Israel, operan en
estos mercados con extraordinario éxito.
Pero como su parte en el mercado total es
todavia reducida, podrian seguir amplian-
do sus venlas, incluso con un crecimiento
mis lento del consumo, haciendo que sus
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El amplio surtido de flores cortadas ha contribuido a aumentar las ventas.
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productos sean competitivos en variedad,
precio, calidad y servicio.

La produccion local se ve aciualmente
muy frenada por los precios de fa energia,
altos v en ripido crecimiento, aunque este
factor varia de unos paises europcos a
otros. Ademds, los altos costos salariales y
las desfavorables condiciones de luminosl-
dad en invierno constituven desveniajas
para los produclores europeos, particular-
mense en los paises del Norte. Las mejo-
res oportunidades purz los productores no
eyropeos de [ores consisten, pues, en
complementar las variedades europeas en
invierng y a principios de la primavera,
asi como en suministrar variedades que
requieren mucha luz y altas temperaturas.
La produccién de diciembre a mayo es la

que consume en Europa mas recursos de -

encrgia. Para las variedades complementa-
rias no producidas en Europa, las diferen-
cias en fa competicidn estacional son me-
nores que para las variedades producidas
en gran escala en Europa.

Aungue las plantas jévenes de [ollaje
importadas del exterior compiten con la
produccidn de plantas jévenes en inverna-
deros y en viveros especializados, son
también un medio de produccion inter-
mediaria que puede ayudar a los produc-
lores eurcpeos a elevar la productividad
de unas zenas protegidas manteniendo asi
mas bajos sus costos de energia.

Principales fuentes

de flores cortadas

En 1978, 80% de las importaciones de fo-
res coriadas de Europa Occidental, en va-
lor nominal, procedieron de paises euro-
peos (673 millones de délares). Fl comer-
cio intraeuropeo de flores cortadas ha ex-
perimentado una ripida expansion desde
1970, fecha en gque tenia solo 20% de su
valor actual v 40% de su volumen actual.
_as tasas anuales de crecimiento {ucron
specialmente elevadas en los primeros
ifios setenta (25.5% en valor v 18.5% en
volumen anuaimente entre 1970 y 1975),
oero descendieron considerablemente du-
ante los dltimos afos, pasando a 14,5%
n valor ¥y a 4,5% en volumen (promedio
le 1975 a 1978).

Los principales proveedores de Europa
Je flores cortadas son los Paises Bajos, a
05 que correspondid 85% del comercio in-
racuropso en 1978. Los suministros neer-
andeses comprenden algunas {lores corta-
las resxporiadas, procedenles de paises
UFOPEos ¥ 10 Curcpeos, que aprovechan
1 eficiente sistema de comercializacién de
xporlaciones de este pais. De esta mane-
a, ¥ al ampliar la produccion destinada a
a exporiacion, los Paises Bajos han exten-
lido aiin mds su participacién en el comer-
o intrucuropeo durante los altimos afos.
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Ttalla sigue a los Paises Bajos como pais -

proveedor de flores cortadas en el comer-
- ¢io intraeuropeo, habiendo participado en
las exportaciones cn 1978 con 11%. Vie-

nen después Francia (2,6%) y Espana (1%).

Estos productores mediterrineos no han

desarrollado sus exportaciones de flores

como podria esperarse, dadas sus lavora-
bles condiciones para la produccion in-
vernal.
33 Proveedores no europeos. Durante el
3eccnio de 1970, lus importaciones euro-
peas de flores coriadas de fucra del conti-
nenie empezaron a ocupar un lugar im-
portante en el consumo total. Su parte en
el valor total de las importaciones aumen-
16 de 7.8% en 1970 a 20,4% en 1978, Esias
importaciones han crecido anualmente a
razén de un promedio de 37,.5% en valor
en anos reclentes (1975 a 1978) hasta al-
canzar un total de 172,8 millones en 1978,
después de un periodo de crecimiento aun
mas rapido: 40% anualmente de 1970 a
1975.

Israel {lego a ser en los anos setenta el
principal proveedor no europec de flores
cortadas, correspondiéndole en la actuali-
dad mas de la mitad de las Importaciones
de {uera de la region en valor CIF. Las ta-
sas de crecimiento de sus venias son to-
davia extraordinariamente altag, de mas
de 50% anualmente, y han aumentado in-

cluso en comparacién con los primeros .

anos del decenio.

Los paises desarrollados de fuera de Fu-
ropa, sobre todo los Estados Unidos v Sud-
africa, desempedan solo un papel secun-
dario como competidores en el mercado
internacional de flores cortadas, aunque
sus exportaciones han aumentado a un
ritmo superior al promedio.

Otros paises cn desarrollo, ademas de
Isracl, han tenido menos éxito, en gene-
ral, en el comercio de flores cortadas en
Europa, slendo sus tasas de crecimicrto
inferiores al promedio (22,5% en valor
anualmente, en 1975-78). Hay, empero,
considerables diferencias entre los distin-
tos proveedores. Colombia ha alcanzado el
scgundo lugar, a continuacion de Israel,
en el suministro de flores cortadss a Eu-
ropa desde fuera de! continente, corres-
pondiéndole casi la quinta parte de las Im-
portaciones no europeas. Sus exportacio-
ncs de estos productos continvan aumen-
tanco a un ritmo muy ripido pese a Ja
larga distancia entre las zonas de produc-
cion y los centros de consumo de Europa.
El valor CIF por unidad de las exportacio-
nes colombianas ha aumentado ligera-
mente, calculado en déltares a los tipos de
cambio actuales.

Kenya desempefia también un papel
Importante en el mercado internacional de
ftores, con una parte aproximada de 6%
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del valor.CiF total de los sumtnistros no
europcos. Las vemtas de Rores cortadas
brasilefias se¢ concentran casi. exclusiva-
mente en la Repliblica Federal de Alema-
nia y en ltalia.

Entrc los provesdores de Asia Sud-
oriental, Tallandia ocupa Ia posicion domi-
nanle, dungue las tasas de crecimiento de
sus exportaclones de flores han decrecido
recientemenie después de un periodo de
rapida expansién en los primeros afos se-
tenta. Simultdneamente, el valor CIF por
unidad ha descendido de manera conside-
rable. Singapur aicanzé séio un promedio
de 6% en su crecimiento anual en los ulii-
mos anos, quedando, pues, atris en Im-
portancia relativa, Desde 1977, sus expor-
taciones han crecido sélo marginalmente,
en. ianto que el valor total importado det
exterior por Europa aumentd en mas de
60%, e Israet duplicd incluso su valor de
exportacion. Conviene sefalar las impor-
taciones europeas de Malalsia, que van en
aumeniQ aunque aGn son relativamente
pequenas, y que se dirigleron al principio
sobre todo via Singapur.

La estructura de las importaciones euro-
peas de flores cortadas de paises fuera del
continente varia todavia mas que las im-
portaciones tolales de flores cortadas. La
Republica Federal de Afemania recibe casi
la mitad del vaior total de flores impona-
das del exterior por Europa. Las importa-
ciones de los Paises Bajos, destinadas
principalmente a la reexportacion, ocupan
el segundo lugar en importancia {16% del
vator total en 1978). Junio a estos dos pai-
ses, 5010 el Reino Unldo ha imporiado
mas de 10% del total, ya que sus compras
a proveedores no europeos han aumenti-
do rapidamente en los Qltimos afios.. Si se
consideran las importaciones de flores
cortadas por habitante, Sulza ocupa una
posicion preponderante, pues rebasa la de
la Republica Federal de Alemania en 503
aproximadamente.

Las importactones por habitante de lo-
res cortadas de fuera de Europa son muy
escasas en algunos paises europeos, va sea
por lo reducido de la demanda y por la
elevada produccion nacional (Espafia e
Italia, por ejemplo), o a causa del pupz|
especial de las importaciones via los Pai-
ses Bajos {como en Bélgica-Luxemburgo y
Francia). Dinamarca es un ejemplo de im-
poriaciones directas de fuera de Europa
ripidamente creclentes, aunque todavia
bajas. .

Si bien Israel es un proveedor destacada
de flores para todos los paises europeos, es
parlicularmente importante como sumi-
nistrador del Reino Unldo. Israel es 1am-
bién la fuente principal de las importacio-
nes de flores cortadas para Suiza, Austiria

{Continiia en la pégina 31)
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" El mercado floral
{Continuacion de fa pagina 21)

¥y Noruega. Incluso en los Paises Bajos
aporta mas dc 60% del valor total de las
importacianes del exterior. En cambio, las
importaciones de flores cortadas de la Re-
publica Federal de Alemania est4n mucho
més diversificadas por sus fuentes, ya que
proceden de cuatro o clnco provecdores
principales, ademés de Isracl. Lo mismo
puede decirse de los Paises Bajos, milen-
lras que el Relno Unido se concentra mas
¢ menos exciusivamente en los provegip-
res de Israel y de Colombia. Entre los ex-
poriadores de Asia Sudorlenial, Tailandia
ha diversificado sus mercados mis que
- Singapur, aunque ambos paises exportan
trés cuartas partes de su total a la Repa-
biica Federal de Alemania y a los Paises
~ .« Bajos. ‘
j_’}\\ -Fuentes para tipos especificos. Las flo-
/r1es cortadas Importadas de proveedores
fuera de Europa sirven fundamentalmente
de complemento de la producclén euro-
pea, sea desde el punto de vista de la es-
tacién o desde el de la variedad,

Las estadisticas del comercio exterlor
no proporclonan un desglose de las varle-
dades de Nores Imporiadas. Sélo los clave-
les y las rosas suelen Indicarse separada-
mente, aunque no en todos los paises eu-
ropeos. Aproximadamente 55% (en 1978)
del valor total de las Importaciones euro-
peas de flores correspondié a esas espe-
cles, siendo [a parte de los claveles de 40%
y la de las rosas de 15% mas o menos. Es-
tas flores se proporcionan princlpalmente
fuera de temporada, es decir, de noviem-
bre a abril, pero la temporada de fmporta-
clones se ha extendido hasta mayo en los
Uitimos afios, Jo que da lugar a una com-
peticion mayor con la produccton en in-
vernaderos.

Los claveles vienen sobre todo de

-Israel, Colomb!a (que ha creado una fmagen

de catidad superlor y ha conseguido incluso
vender en verano) y Kenya (que exporta
casi exclusivamente a la. Republica Fede-

ral de Alemania). Casl 95% de las rosas
imponadas por Europa proceden de Israel;
Brasil, que es la segunda fuente, contribu-

ye s6lo con alrededor de 3%. Las tmporta-
ciones de flores de Colombla y de Kenya

se limitan casl excluslvamente a claveles,
milentras que en el caso de Israel claveles

Y rosas abarcan airededor de 70% de sus
exportaciones a Europa, ya quc este pais

ha conseguldo diversificar los suminlstros

con la Inclusién de gladiolos, plimbagos,
nevadillas (gypsophila), amacayes (alstreo-

" meria), crisantemos, y otras, reforzando
asi considerablemente su posicton en el

"+ mereado. Protesceas y litraceas son las es-
.7 pecles mas imporiantes procedentes de

.-
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Sudifrica, mientras que los Estados Uni-
dos {(Hauaii) suministran hoy principal-
mente [lamenquillas (anthurias), que se
jmportan también de Jamaica y Mauricio.
La Costa de Marfil exporia espécialmen-
te heliconias y flores de ananis. Las or-
quideas tropicales vicnen mdis 0 mMenos
exclusivamente de Tatlandia, Singapur ¥
Maiasia, paises que sz han especializado
en distintas variedades. La parte de las or-
quideas tropicales es necesariamente pe-
guefa, aunque asciende aproximadamente
a un tercio det valor total de las importa-
ciones de flores cortadas de fuera de Eu-
ropa. exciuidos los claveles y las rosas.
También se imporan orquideas de espe-
cies que necesitan temperaturas més ba-
jas, tales como las cymbidias. traidas de
Australia v Nueva Zelandla durante la
baja temporada en Europa {agosto a no-
viembre-diciembre), y el paphiopedifum o
sandaliz de Venus, que se imporia ¢n pe-
quefias cantidades de Madera (Portugal),
entre otras.

Ei margen para nuevos aumentos de ias
importaciones de flores de fuentes no eu-
ropeas no depande lundamentalmenie de
las tendencias en los niveles de consumo,
ya que la participacion relativamente mo-
desta en el mercado da posibilidades para
un mayvor crecimiento a expensas de la
produccién europea, aun en el caso de
que el consumo se retraiga en el futuro.
Las preferencias de los consumidores y las
variaciones de {a moda pueden, en cam-
bio, repercutir notablemenig en las opor-
wunidades de exportacion, por lo que de-
ben ser observadas con cuidado. El pro-
ductor podra entonces corresponder a la
demanda cambiante del clienie mediante
adaptaciones en ias variedades, la caiidad
y tos servicios.

. Proveedores de follaje fresco

Las importaciones europzas de follaje fres-
co ascendieron a 61,7 millones de dolares
en 1978. (El follaje frasco comprende va-
rias partes de plantas utilizadas con distin-
1os fin2s decorativos.) Estas importacionss
son mucho menos importantes que las de
flores cortadas (alrededor de 7,3% del va-
lor de éstas). La parie correspondicnte al
comerclo intracuropec es algo menor que
en el caso de las flores, aungue es tam-
bién dominante {alrededor de dos tercios
de las importaciones totales).

" El comercio Intracuropeo de {ollaje fres-
co no ha crecido apreciablemente en los
altimos anos. El mavor volumen del mer-
cado s2 debe a los proveedores no curo-
peos. Las cantidades de productos vendi-
das han variado sélo marginalmernte des-
de 1975, mientras que los valores han au-
mentado en un promedio anual de 12,5%.
Los proveedores de paises meditermaneos
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han aumentadd su participacion en el

mercado a expensas de los paises europeos
del Este v del Nordeste.

Los paises mediterrineos ocupan und; %
posicion destacada en el comercio Intraeu-"

ropzo de follaje, correspondiendo a ltalia
30% mas o menos y a Francia 6%. Espaiia
apenas- tiene Importancia todavia como
proveedora. Ademas de la tradicional es-
" parraguera (asparagus sprengeri), el euca-
lipto v otras especies se han puesio de
niwda y se exportsn en cantidad creciente,

,@;\; Fuentes no europeas. Las importacio-
nas europeas de follaje {resco procedente
de fuentes no europeas ascendieron. a
unos 20,5 millones de dolares en 1978, o
sea alrededor de 12% del valor CIF de las
importaciones de flores cortadas. Los su-
ministros aumentaron con menos rapidez
que 10s de flores del exterior, siendo el
aumento medio anual de atrededor de
25%. El ritmo de aumento, no obstante,
fue superior al del comercio intracuropeo
de follaje.

La participacién de los proveedores no
europeos en ¢l mercado de {ollaje ha au-
mentado mucho durante los ultimos anos.
El valor por habitante de las importacio-
nes de follaje fresco es muy alto en la Re-
publica Federal de Alemania y en los Pai-
ses Bajos.

En los primeros afnos setenta los sumi-
nistros no europeos se concentraban en -el
asparagus plumosus, una variedad de hele-
cho tradiclonalmente vendlda para follaje
en los mercados europeos y producida en
invernadero. A-fines del decenio, esta va-
riedad fue parcialmente sustltuida por
otras, siendo la méas impertante el helecho
de piel, aceptado por los clienies como va-
fianle interesante y preferido en el comer-

- ¢io por su calidad resistente.

Los Estados Unidos contribuven con
60% al total de importaciones europeas de
asparagus plumosus del exterior. El scgun-
do pais es Kenya, con 16%. Israel ha au-
mentado sus suministros de follaje y ha
alcanzado el tercer puesto por el vaior de
las importaciones de los paises europeos
en 1978, con un aumento de mas del tri-
ple en relacién con 1977. Israsl exporta
varias especles de follaje, slendo el rucus

vos mercados para el follaje tropical de es-
pecies que respondan a la demanda de
nugvas formas y colores. -

*“"Exportaciones de plantas vivas

Mis de 90% de las importaciones de plan-
tas vivas en los paises de Europa proce-
den de otros paises europeos. La Repuabll-
ca Federal de Alemania, Francia v Sulza
reciben casi. dos terceras partes del! total
de las importaciones intracuropeas de es-
tos articulos. La Republica Federal de Ale-
mania va en cabeza con mas de 30% del
total, micntras que las paries correspon-
dientes a los otros paises oscilan entre 16
y 17%. La posicién dominante de [a Repu-
blica Federal de Alemania como mercado
de plamas vivas es menos luerte gue en
lo tocante a ias flores cortadas.

Los Paises Bajos participan en mds de
40% de su valor total en el comercio intra-
europec de plantas vivas, en tanto que
Bélgica-Luxemburgo y Dinamarca se ad-
judican sendas partes de 20% aproximada-
mente. La reglén mediterrdnea interviene
poco en este comercio, con 10% més o
menos del mercado. Los Paises Bajos han
tenido tradicionalmente una firme posi-
cidn como exportadores de plantas jove-
nes a los principales paises productores
europeos, y la mantienen 1odavia en
grand medida. Pero durante los gitimos
afios han aumentado también las exporta-
ciones neerlandesas de plantas adultas,
que se han dirigido mas bien hacia fos
paises inmediatos. Dinamarca es el pro-
veedor mdas importante de sus veclnos
escandinavos del Norte, a los que exporta
plantas adultas de {lores y, en menor me-
dida, plantas de follaje.

Bélgica ha sido tradicionalmenle el
principal pais exportador de planias de fo-
Haje y azaleas para su maduracion precoz
en Invernadero. Aunque su participacion
en el mercado ha decrecido en los dltimos
anos, las exportaclones son todavia impor-
tantes. La Republica Federal de Alemania
exporta sobre lodo azaleas a punto de ma-
duracion. Espaifia, aunque su participacion
en el mercado no s grande, es un provee-
dor tmportante de palmeras y otras plan-
.las de follaje. :

la especie principal, con lo que amplia el /] Proveedores del exterior. Los suminis-

surtido de follaje y ofrece una variaclon
con respecto al predominante helecho de
plel. El surtldo de follaje en Europa se en-
riquece también con Imponactones de
Sudaflrica, que suministra sobre todo la
variedad «Cape Green». Los paises de
América Central, entre ellos Costa Rlca,
Honduras y México, suministran impor-
tantes cantidades de helecho de plel.

Los paises dc Asla Sudorlental desem-
penan todavia un papel secundario en este
comercio. Podrian encontrar algunos nue-

“tros de plantas vivas procedentes de pai-
ses no europeos comprenden plantas se-
miadultas, sobre todo especies como el li-
monero, vastagos aéreos de ficus, aglaone-
ma, canas de dracaeng con raices y relo-
fios, eic., que completan ¢l surtido de
plantias cultivadas en Invernadero en Eu-
ropa sélo durante un corto periodo. Por su
peso normalmente elevado, los costos de
transporte aéreo de tales plantas son bas-
tante altos. S6lo algunas de ellas pueden
transporiarse por via maritima en <onte-
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nedores, como las dracaenas. Como re-
quieren un nuevo periodo de cultivo en.
Europa, son una aportacién intermedia {-
para ayudar al cultivador europeo a elevar
la productividad basada en el uso de In-
vernaderos y energia.

Esta consideracidn se aplica todavia
més a las plantas jovenes (esquejes con
raiz o sin ella, plantas de semillero y otras
plantas jévenes cultivadas por sus flores o
por su [ollaje), que pusden ser los articu-
los mas importantes de importacién en la
partida de plantas vivas. La funcién com-
plementaria de las importaciones de plan-
1as jovenes del exterior ayuda a explicar ¢l
rapido crecimiento de las importaciones,
con tasas medias anuales de mas de 35%
en volumen 'y casi 30% en valor desde
1975, hasta exceder del crecimiento del
comercio intraeuropeo en 50% en valor y
en ¢l triple en volumen. No obstante, la
parte de jos suminisiros no europeos re-
presenta todavia sélo 8% del valor total de
las imporiaciones de plantas jovenes.

Los paises en desarrolfo son importan-
tes en el suministro de planias vivas a
Europa. La Costa de Marfil va en cabeza
de la lista de todos los paises exportadores
no eurepess, aunque su porcentaje esta
disminuyendo ligeramente. Plantas y co-
ronas de ananas variegara, vastagos aéreos
de f{icus y limoneros, esquejes de plantas
jovenes de agleonema, palmeras de semi-
llero, ricinos, dicffenbachia, marania o
arrurruz, philedendron, scindapsus, panda-
nus Y sausevierigs son sus mas imporianies
preductos de exportacién. Kenya exporta
principalmente esquejes de crisantemo.
Las aportaciones de Brasil son todavia re-
ducldas. Las Islas Canarias suministran
principalmente esquejes de crisantemo y
de clavel, .

Entre los proveedores de plantas, la re-
gion de América Central y Caribe ocupa
un lugar especial, con sus envios constan-
lemente crecientes de limoneros, yuca y
dracaena, entre olras especies. Los princl-
pales paises de origen son Honduras,
Guatemala, Jamaica y Costa Rica.

Los paises de Asia Sudoriental no han
conquistado todavia parle apreciable de
este mercado creciente, exceptuadas las
plantas de acuarios de Singapur. Las can-
tidades expedidas, bastante limitadas, se
componen sobre todo de plantas salvajes
recogldas en las junglas.

Entre [os paises desarrollados, el Japdrﬁ

con sus plantas Bonsal, o &rboles enanos,
tiene un mercado separado. Los carga-
mentos procedenies de los Estados Uni-
dos pueden consistir en parte en reexpor-
taciones de plantas de Centroamérica y de
plantas originarlas de Puerto Rlco. Sud-
africa e Israel han aumentado sus expor-
taclones por enclma de la tasa media de
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crecimicnto, pero todavia tienen poca im-
.poriancia como proveedores.

i Perspectivas. No hay previsiones segu-
ras cn cuanto a la demanda futura de im-
portaciones en Europa de plantas jovenes
y semiadulias. El consumo estd muy in-
ftuido por fas tendencias v las variaciones
de ta moda, que llevan hoy a preferir las
plantas de flores y algunas especies de
plantas de follaje. Por ejemplo, las palme-
ras volvieron a adquirir populzaridad en los
ultimos anos después de haber estado pa-
sadas de moda durante casi 70 afos. Las
preferencias de tipos v formas especiales
de plantas de foliaje pueden influir mas
aun en las posibilidades de venta.e im-
poner un surtido amplio y en constante
variaclon.

Las ventajas relativas de los paisas tro-
picales en los cosios de produccién tien-
den a aumentar como consecuencia de los
mayores costos de la energia v de la mano
de obra en Europa. Este hecho es ain
mis marcado cuando las plantas madres
son voluminosas y cuando la calidad se
mejora con mayor intensidad luminosa.

Por otra parte, los costos de transporte
tienden también a aumentar e influiran
considerablemente en la competicién en-
ire zonas productoras situadas a distintas
distancias del mercado eurapeo, cuando el
transporte aéreo ¢s necesario.

Las importaciones de plantas jévenes de

paises tropicales puedqn ayudar a los pro--

ductores europeos a hacer frente a sus
creclentes costos de produccion. Los pro-
ductores europeos estarn, pues, muy inte-
resados en el suministro de plantas jove-
nes. Se abre asi la posibilidad de una
estrecha cooperacidn entre el productor-
exportador ¥y el cultivador-importador
europeo. Para llegar en Europa no solo a
los produciores en gran escala, es preciso
crear cauces gue simplifiquen la compra
por parte de los pequefios y medios pro-
ductores. En algunos paises, las cooperati-
vas de productores podrian servir de nexo
entre ios cultlvadores-exporiadores y los
cultivadores-importadores. Qtra  solucién
podria ser la de crear empresas mixtas con
productores de plantas en ticsto en gran
esczla y distribuldores de plantas j6venes.
En cualquier caso, se precisa una coopera-
cidn para responder a la demanda diversi-
flcada y variable de Furopa.

Mejoramiento de las

condiciones del mercado

La posicién competidora de los producto-
TCS EUTOPEDS ¥ MO Eeuropeos se ve conslde-
rablemente influlda por la eflciencia de
sus sistemas de comercializacion. Los pro-
ductores locales de flores han podido
mantener su posiclén en el mercado pese
a unos costos ¥ & unos precios mas altos
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graclas a unos cauces eficlentes para las
vermas. El eficaz sistema de comerclaliza-
cion de las subastas neerlandesas de MNores
ha centribuldo .considerablemente a ase-
gurar la posicion comerclal de los provee-
dores no europeos.

O1ure requisito esencial para ampliar las
ventas de flores es el cultive y la intro-
duceidn de nuevas variedades. En la ma-
voria de Ios'mcrcados, algunas de las va-
riedades usuales han perdido su novedad
y se incluyen en el surtido estandar, que
sec vende en grandes cantidades pero a
precios bajos. Si el surtido no se completa
con variedades nuevas y atractivas, hay el
peligro de que desplerte un interés cada
vez menor. .

La gran aportacion de Israel a las Im-
portaciones eurcpecas de flores cortadas,
que asciende a mas de 50%, es resultado
de una investigacidn sistematica y del
asesaramiento a los productores, asi como
del establecimienlo de una organizacldn
eficiente de ventas y de la oferia de un

surtide amplio y atractivo, en el que se

incluyen constantemente nuevos tlpos y
variedades.

Es preciso tamblén ofrecer flores de alto
valor y de calidad méas constante. A veces
se formulan quejas sobre la pobre calidad
de los ramos de flores previamente arre-
glados, sobre las flores cortadas muy tarde
justo antes de la fuerte demanda de los
dias festivos, sobre los productos de in-
vernadero cuando termina la temporada,
asi como sobre la faita de frescor debida al
profongado tiempo de distribuclén.

A este respecto, merece atenclén la po-
sibilidad de introducir normas de calidad
para las flores y de fijar calidades mini-
mas para la exportacion, con arreglo a
orientactones oficiales. Debe observarse,
sin embargo, que tales medidas s6lo ten-
drin probabilidades de éxlto si se controla
{a calidad de las exportaclones.

El mantenimiento de alta calidad a lo
largo de toda la cadena de comercializa-
cién requiere grandes esfuerzos técnicos vy
de organizacién. Se estdn haciendo rapi-
dos progresos 1écnicos para mantener fres-
cas las flores corladas. Los proveedores si-
tuados lejos del mercado deberan aprove-
charse especlalmente de tales progresos
(los cuales, no obstante, presuponen una
investigacidn especial sobre las variedades
ofrccidas). Temperaturas favorables du-
rante las operaciones de embalaje v trans-
porte, asi como la organizacton de una
distribuclén  rdplda, pueden promover
también alta calldad.

Tamblén deberia considerarse la posibi-
ildad de {ljar normas y reglas para el em-
balaje, en las que se establecerian el nu-
mero de flores por ramo y la densidad del
embalaje. ‘ a
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